~DIVISION DE EDUCACION CONTINUA
_ CURSOS ABIERTOS o T
DIPLOMADO DE ACTUALIZACION PROFESIONAL VALUACION DE ACTIVOS FIJOS
-(MAQUINARTIA Y EQUIPO) -=
MODULC III: CONTABLE-FINANCIERO
DE JULIO 28 A OCTUBRE:13 DE 1995
DIRECTORIO DE PROFESORES o ‘

e

M.V.Z. FRANCISCO A: ALONSO PESADO
PROFESOR DE CARRERA .TIEMPO COMPLETO
FACULTAD DE MEDICINA VETERINARIA.Y ZOOTECNIA
CIUDAD UNIVERSITARIA
04510 MEXICO, D.F.
TEL. 622 59 05

at

ok

C.P. GERMAN EGUIARTE SADA : R
SOCIO RETIRADO DE RUIZ URQUIZA Y CIA. :
%) , SIEMPREVIVA 11  ° .
coi . COL. XOTEPINGO Y

; 04610 MEXICO, D.F. '~* =
P TEL. 549 17 40 .

- S :

ING. QUIM. LUIS PICHARDO ESQUEDA o
GERENTE GENERAL Y SOCIO . . T
GROMEX GRUPO PROFESIONISTA uxx:cano, s.c. ot
SALTILLO 45

COL. CONDESA oL
06100 MEXICO, D.F. ' -7

+ TEL. 286 40 77

ING. QUIM. OSCAR ZAVALA JIMENEZ

GERENTE DE DESARROLLO Y SOCIO

GROMEX GRUPO PROFESIONISTA MEXICANO, S.C.
SALTILLO 45

COL. CONDESA

06100 MEXICO, D.F.

TEL. 286 40 77, 286 41 77



DIVISION DE EDUCACION CONTINUA
CURSOS ABIERTOS
DIPLOMADO VALUACION DE ACTIVOS FIJOS
MODULO III: CONTABLE FINANCIERO
DEL 31 DE JULIO AL 13 DE OCTUBRE DE 1995
DIRECTORIO DE ASISTENTES

MA. LUISA A. ALVAREZ ORTEGA EMILIANO ANGUIANO ROJAS
PERITO VALUADOR INDUSTRIAL PROFESOR ASIG. .A.. Ty
BANCO MEXICANO- & .¥ Zi. FACULTAD DE. INGENIERIA “““ r
JREFORMA 211. . .. 'Jw S0 “CIUDAD' UNIVERSITARIA, . 1 3
COL. CUAUHTEMOC ~ TC - 77° 04510 MEXICO“ D.F., PR
06500 MEXICO, D.F. & il o TEL. 622 80 S0 Y° 622 ‘80, 5%5;
TEL. 623 43 47 = iV ‘o . ST O;"nunxz
‘ R o {"""'-rur! ‘ sam AR BB RO
GILBERTO AYALA BRITO : JOSE C. CARRILLO TATACOYA .
CALZ. DE LAS CARRETAS 268 COORDINADOR EN AVALUOS INDS.
COLINA DEL SUR ARBOLEDAS : INST.. MEXICANO DEL,PETROLEO-.
01430 MEXICO, D.F. -« HZY. EJE CENTRAL LAZARO CARDENAS 152
TEL. 643 37 91, 643J6816éb , . 07730, MEXICO,. D.F. .. o5 “-.
ST S H O 1 L0l 'TEL. 368%23"36” . .7, o0
Ber- - .%51:: e el e
SR QTR DEy oMl §§u1u<a .
RICARDO CAMARGO LEON = .w2° CARLOS ARTURO' CHAVEZ GOMEzi:‘
RESPONSABLE Y DUERO GERENTE
INGENIERIA DE VALUACION BANCO MEXICANO, S.A.
PERNAMBUCO 909 REFORMA 211 PISO 13
COL. LINDAVISTA COL. CUAUHTEMOC
07300 MEXICO, D.F. 06500 MEXICO, D.F.
TEL. 754 10 42 TEL. 629 43 51
EDGAR GUERRERO SANCHEZ JULIETA HERNANDEZ PRETALIA .,
PROFESIONAL ESPECIALIZADO B GERENTE DE SISTEMAS '
INST. MEX. DEL PETROLEO SIST. MODERNOS DE VALUACION SA.
LAZARO CARDENAS 152 AV. INSURGENTES SUR 300 DESP.412
COL. SN BARTOLO ATEPEHUACAN COL. ROMA
07730 MEXICO, D.F. 06700 MEXICO, D.F.
TEL. 368 23 36 TEL. 564 93 53
" GABRIEL JIMENEZ LOPEZ EDUARDO MENDEZ VERDIGUEL
VALUADOR ASISTENTE DE DIRECCION
PARTICULAR ' OPERMAN, S. A. DE C. V.
ZARCO 17 RUBEN DARIO 36
COL. CUAJIMALPA COL. CHAPULTEPEC
05000 MEXICO, D.F. MEXICO, D.F.

TEL. 813 30 07 . TEL. 373 34 88



o

. MIGUEL ANGEL ORTIZ TOVAR .. ;
'I.C.A.SERVS. PROFESIONALES,SA.

" * CONTROL DE MAQUINARIA

SAN MATEQ IXTACALCO 400
COL.- CUAUTITLAN

54500 EDO. DE MEXICO
TEL. 272 99 91 EXT. 5805

- s
ot

-
il

‘DANIEL JORGE SILVA TROOP
" DIRECTOR

SIST. DE VALUAC;ON INTEGRAL sc.

© PRESA 206-2

-, COL. SAN JERONIMO
10200 MEXICO,.D.F R
TEL. 595 22 30° e

RENE PINEDA PALACIOS ...
I.C.A. SERVS. PROFESIONALES, S A.
CONTROL DE MAQUINARIA X
SAN MATEQ IXTACALCO. 400 )
COL. CUAUTITLAN - P
54900 EDO. DE MEXICO

TEL. 272 99 91 EXT. 5805

R TEL R

HECTOR EDUARDO VALLE .ALVA .’
CORPORACION AP&T .:
DIVISION DEL NORTE 1228-409
COL. LETRAN VALLE

03650 MEXICO, D.F.

TEL. 605 0694, 605 07 07..



— Diplomado deW’aIuacnén de Achvos Fijos

— _ total Gran M@rdulo Il . 2
Dia . Hora por. total ~ . - Expositor Objcto del Tema |
’ Tema Sk .o . ; []
N ' i "\ > A
Ciclo cqmable. Estados™ "~ % Conocimiento gencral de
Julio 31 Luncs 4 4. 4 Financieros.” . .C.P. German Eguiarte  1a Contabilidad
Principios de  Contabilidad su uso ¢ interpretacion
Agosto 2 Miércoles 4 8 8 Gencralmentc Aceptados gencral.
AROSLO 4 Vicrnes 0 8 8 Reexpresidon de los Estadoes
Aposto 7 Luncs 4 12 12 Financieres, .para la e
Agosto 9 Miéreoles 0 12 12 revclacionidelos cfectos - N
Agoste 11 Viernes %0 _ 12 12 delainflicién enla z
Agosto 14 Luncs - 4+ 16'-716 informacién financiera, -~ - 7
Agosto 16 Miéreoles 4 20 20 Ejemplos y'gjercicios I -
Agosto 18 Vierncs 4 24 24 . o n
Agosto 21 Luncs "4 28 28 Examen LA S
Problema de la Escases Ley dc — -
Utilidades Marginalcs Introduccién &  la
Agosto 23-Midreoles 4 432 decrocicnies " Dr. Fco. Alonso P. Economia .
! Demanda, “ofcrta y cquilibho
Productos. Complementarios ) i preseniando. - - un
Aposto 25 Vierncs 4 8 36 suceddncos e conocimicnto gencral de
Teoria e¢lomental del ‘precio. '
420510 28 Lunes 4 12 40 valory costo 1a 1ecoria econémica y
' . Emprcsas,  organizacion ¢ del uso de la
Agosto 30 Miéreoles 4 16 44 Ingresos - informacidn, para su
o Aspectos teoricos del "Tntcrés y o
Scpticmbre " 1"Vicrnes 4 20 4 del dincro .. " analisis ¢ intcrpretacion,
Scpticmbre 4 Luncs 4 247 52.extmen ¥
| . Sat Rgee Mcétodos  para s
Scpticmbre 6 Midrcolecs 4 4 36 Métodos de estimacion “Ing Luis Pichardo B.  estimacién de
Scpticmbre 8 Viernes 4 8 60 Costos y Precios unitorios ! inversiones y.5u .
Scpliembre 11 Luncs 4 12 64 Cuantificrcion de volumencs aplicaciéna la
Septiembre..... ~13-Miéreoles "4 16 68 Uso de Normas - valuac‘ér,
Scpticmbre:. 1§ Viernes * 0 "0 16 68 feriado e
Sepiiembre” 18 Lungs "4 20 72 Costos de Produccién
Scptiembte: 20 Midrcoles -~ 4 24 76 Economia de reposicidn.
Scpticmbre. . 22 Viernes,© 4 28 80 cjemplosy problemas
Scpticmbre - 25 Luncs 4. 32 84 exdmen S
Scptiembre . 27 Midrcoles 4 4 88 Utjlidades. Costo de Capital Ing. Oscar Zavala ), Elementos generales de |
Scptiembre ¢ . 29 Vigenes+. 4 8 92 Costo de Oportunidad o Ingenicria Financicra
Octubn :. 4 Luncs: - "4 12 96 Valor cronolégico del dincro v su aplicacién a la
QOctubre. .- 6 Micreoles 4 16 100 Andlisis del recmplavo valuacion de Activos
Octubre. - -8 Victhes« 4 20 104 Evaluacién de Inversioncs Fijos.
Octubre” - - 1l'Lunes. . 4 24 108 Tasa Interna de Retorno
Octubre. - ‘13'Midfeoles.. 4 28 112 exdmen ’
]
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CURSO: VALUACION DE ACTIVOS FI1JOS MODULO Il

FECHA:

EVALUACION DEL PERSONAL DOCENTE

de julio 31 al octubre 13 de 1995

CORFIRINCISTA DOMINID USO DE AYUDAS
’ “OEL TEMA AUDIOVISUALLS

COMUNICACION
COMN EL ASISTINTE

PUNTUALIDAD

C.P. German Equiarte

Dr. Francisco“Alonso Pesado

tng. Luis Pichardo E.

Ing. Oscar Zavala J.

U APLICACION PRACTICA DEL'CURSO

EVALUACION DE LA ENSENANZA

OROGANIZACION Y DESARROLO DEL CURSO

CRADO DE PROFUNDIDAD. LOGRADO EN £L CURSO

ACTUAUIZACION DEL CURSO~ »-  ~ SRR

"EVALUACION DEL CURSO

el CONCEPTO - -

J GAUE.

CUMPUMIENTO DE LOS OBJETIVOS DIL CURSO

CONTINUIDAD EN LOS TEMAS.

CALINDAD DIL MATERIAL DIDACTICO UTIUZADO

LSCALA DL EVALUACION: 1 A0




J- BEAGRADO SU ESTANCIA EN LA DIVISION DE EDUCACION CONTINUA?

:
v i

' lsn NO

[

SHIMDICA QUE "NO™ DIGA PORQUE.

.- MEDIO A'TRAVES DEL CUAL SE ENTERO DEL CURSO:

PLIIOLICO - . FOLLETO GACETA _] OTRQ
[XCU0R - | ANUAL |- UNAM 1,MtDI0
[ ol A .
PERIODICO" FOLLETO REVISTAS
EL UKIVERGAL DEL CURSO . TECNICAS |
Yo P

3o JQUE CAMBIOS SUGLRIRIA AL CURSO PAKA MUORARLOR +

“dsRICOMINDARIA (L CURSO A OTRA(S) PERSONAS)
- : oo,

.

Vol e NO

- = [

S QUL CUKSOS LE SERVIRIA QUE PROGRAMARA LA DIVISION DE EDUCACION CONTINUA.

: L

6o OIRAS SUGLRINCIAS: ' -




i

FACULTAD DE INGENIERIA U.N.A._M.
DIVISION DE EDUCACION CONTINUA

FACULTAD DEL INGENIERTA UNAM

Yot

DIVISION -DE EDUCACION CONTINUA

&'.
CURSOS ABIERTOS

. DIPLOMADO VALUACION BE-ACTIVOS FIJOS

“MODULO III
'CONTABLE Y FINANCIERO

INTERES SIMPLE
INTERES COMPUESTO

DA e 5L o

" DR. FRANCISCO ALONSO PESADO



RAZON SOCIAL: INDUSTRIAS PENOLES, $.A.DE C.V

-------------------------------------------------------------------------------------------

CLAVE DE COTIZACION: PELOLES

------------------

B ~__ TRIMESTRE: 4 |
NOTAS COMPLEMENTARIAS A LA |NFORMAC!ION |
S40 CAPITAL GAMADO (DEFICIT)
INCLUYEN 344,901 Y 359,284 OF BAJO PRECIO EN COMPRA DE ACCIONES
POR EL AEOQ ACTUAL Y ANTERIOR, RESPECTIVAMENTE
005 VALOR OE MERCADO- (ULTIMO HECHO) A VALOR EN LIBROS
ACTUAL ANTERIOR . . -
SER[E "A™ . 0.59 VECES 1.03 VECES-
SERIE "g» 0.58 » 103w
ULTIMO HECHO 30/EME/S1 06/FEB/9Q
T69 VALOR OE MERCADQ DE LA ACCION (ULTIMO HECHO)
ACTUAL ANTER[OR '
SERIE "AM 3,220 4,555 p
SERJE maw 3,150 T 11
ULTIMO NECHO  30/ENE/91 6/FEB/90

R17 YENTAS NETAS ACTUAL
NACIONALES SE TRATA DE CIFRAS ESTIMADAS
EXTRANJERAS  SE TRATA DE CIFRAS ESTIMADAS

D06 VALOR DE MERCADO (ULTIMO WECHO) A UTILIDAD POR ACCION

. ACTUAL ANTERIOR
SERLE “A"- 709vsces 62!. VECES )
SERIA "gw 6.9 * - 4% =
ULTIMO HECHO  30/ENE/91 6/FEB/90 | )
. e
003 DIVIDENDO EN-EFECTIVO-POR ACCION. '+ . = . i fo0 70

A!O ANTERIOR
DECRETADQ EN MARZO DE 1989 C 8 544
DECRETADO EH AGOSTO OE 1989 s 637

...............................................................................................................

BOLSA MEXICANA DE VALORES, S.A. DE C.V. CATALOGG 1990  11/02/91 10:12:37



RAZON SOCIAL: INDUSTRIAS PENOLES, S.A.DE C.V

CLAVE DE COTIZACION: PESOLES

INTEGRACIOH DEL CAPITAL SOCIAL . - b
CARACTERISTICAS OE LAS ACCIOWES o

VALOR NUMERO DE ACC!IONES ] CAPITAL SOCIAL
NOM | NAL CUPON PORCION PORC I ON o LIBRE ' {I‘Il:LOHES)
SERIE {PESOS) VIGENTE FldA VARTABLE WEXICANOS SUSCRIPCION FIJO VARIABLE
135.78 & ' 419768422 521 56,475
B 135.78 22093085 28 2,976

* YALOR TEORICO

TOTAL DE ACCIONES OUE REPRESENTAN EL CAPITAL SOCIAL PAGADO A LA FECHA DEL ENVIO DE LA
INFORMACION:  &441,86%,707  NOTA: EN CASQO DE TENER CERTIFICADOS PROVISIONALES ¥
TITULOS DEFINITIVOS EN CIRCULACION, [NDICAR LA CANTIDAD QUE CCRRESPONDE A CADA UND:
TITULOS DEFINITIVOS: 441,881,707 |, CERTIFICADOS PROVISIOWALES:

4

ACCIONES PROPIAS RECOMPRADAS
VALOR DE MERCADO DE LA ACCION

FECHA SERIE NU;‘ERO AL RECOMPRARLAS AL TRIMESTRE
12/07/88 A2 4,450,557 2,43 3,170

15/09/88  A-2 6,234,160 2,434 3,170

DECLARACION DE FUNCICNARIOS DE LA EMPRESA RESPONSABLES DE LA UNFORMACION.

DECLARC BAJO PROTESTA DE DECIR VERDAD, QUE LA INFORMACION FINANCIERA PROPORCIONADA A ESTA BOLSA, CORRES-
POMDIENTE AL PERIODO COMPRENDIOOQ DEL 1 ODE DICIEMBRE DE B9 AL 30 DE MOVIEMHRE -DE 90 ES LA 08-
TENIDA DE WUESTROS REGISTROS CONTABLES AUTORIZADOS Y £S LA RESULTANTE DE LA APLICAC|ON DE PRINCIPIOS Y

NORMAS DE CONTABILIDAD ACEPTADAS O PRONUNCIADAS POR EL INSTITUTO MEXICANO DE CONTADORES PUBLICOS Y DIS-:
POSICIONES OE LA COMISION NACIONAL DE VALORES.

LOS PRINCIPIOS COMTABLES APLICADOS POR ESTA EMPRESA Y LA AGRUPACION Dé CIFRAS EN EL PER!CDO A QUE DlCI‘IA
INFORMACION HACE REFEREHCIA FUEROW APLICADOS SOBRE BASES UNIFORMES A LA DEL FERISOQ SIMILAR DEL EJERCI--

CI10 ANTERIOR. .
- ’
c.p E2 FERNAN S . C.P..J. FRAMEISCO CUEVAS FELIU ..
SUBD I REC TONTROL Lo - .o . CONTRALOR CORPORATIVO . ..

MEXICO, D.F, A & OF FEBRERO DE 1991
LUGAR ¥ FECHA

e L L T L I I TSI I P tsaaprsssmamTssa R R mEEy PR P

BOLSA MEXICAKA DE VALORES, S.A. DE C.V. CATALOGO‘IWO 04/02/91 15:40:56-

" LISTADO DEFINITIVO
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RAZON SOCIAL: INDUSTRIAS PENOLES, $.A.DE C.V . LISTADO DEFINITIVO

CLAVE DE COTIZACION: PEROLES TRIMESTRE: .4 - -- |
DATOS POR ACCION C )

REF. ' e | TRIMESTRE A0 ACTUAL | _TRIMESTRE ASO ANTERIOR |
0 ~ "CONCEPTOS = - | RESULTADC  EXPRESION EN | RESULTADO...EXPRESION EN|
01 RESULTADO NETO POR ACCIOM | 453.86 S0 - 72997 o8 |
'ORDINARIA (*) ' I | Sty |

02  'VALOR CONTABLE POR ACCIOW | | 5,475.44 $.. 1 S,736.49 <oy § |
ORDINARIA o | | ey |

03 ' .DIVIDENDO EN EFECTIVO | 345.00 s | 564,00 -, 8 |
POR ACCION , | | T

04  DIVIDENDO ENACCIONES - ) .0.00 UNIDS | . _ 0.00, ,..UNIDS |
POR ACCION I | T oo

05  .VALOR DE MERCADO (ULTIMO NECHO) ) | 0.5¢ VECES | 1.03 . VECES |
IAZVALOR EN LIBROS | | o -

Qé IVALOR DE MERCADO (ULTIMQ HECHO) | 7.09 . YECES | . @.2‘. . VECE.S |
IA UTILIDAD POR ACCION (*)' | | _ 1.

S0LSA MEXICANA-OE VALORES, S.A. DE C.V. CATALOGO 1990 11/02/91 10:12:19  (*) PARA CALCULAR LA UTILIDAD

. oAl f - ' POR ACC]ON DEBERA CONSIDERARSE

-G R - EL RESULTADO NETO DE LOS ULTI-

[T .

MOS DOCE MESES.



RAZON SOCTAL: INDUSTRIAS PENOLES, S.A.DE C.v

--------------------------- R T T T

CLAVE DE COTIZACION: PEROLES

03

05

o7

11

12

8CLSA MEXICANA DE VALORES, S.A, DE C.V,

R

ESTADO DE CAMBIOS EN LA SITUACION FINANCIERA CONSOLIDADO
DE ACUERDO AL’ BOLETIN B-12

DEL 1 DE DICIEMBRE “AL* 30 DE NOVIEMBRE DE 1990 Y 1989

Lol { Millones de Pesos ) ’

RESULTADO ANTES DE PARTIDAS
EXTRAORD INARIAS
+(-) PARTIDAS APLICADAS A
RESULTADOS QUE NO REQUIEREN
UTILIZACION. DE RECURSOS
FLUJO DERIVADO DEL RESULTADO
NETO DEL EJERCICIO
FLUJO DERIVADO DE CAMBIOS EN EL -
CAPITAL DE TRABAJO
RECURSOS ‘GENERADOS (UTIL12ADOS)
POR LA OPERACION
FLUJO DER[VADO POR
FINANCIAMIENTO AJENO |
FLUJO DERIVADO- POR

FINANCIAMIENTO PROPIO e

RECURSOS GENERADOS (UTILIZADOS)
MEDTANTE  FINANCIAMIENTO

TOTAL FUENTES DE EFECTIVD
RECURSOS .GENERADOS -(UTIL!2ADOS)
EN ACTIVIDADES DE INVERSION
INCREMENTO (DECREMENTO) NETQ EN
EFECTIVO E INVERSIONES
TEMPORALES

EFECTIVO E INVERSIONES
TEMPORALES AL INICIO DEL
PERICDQ

EFECTIVO E INVERSIONES
TEMPORALES AL FINAL DEL PERICDQ

CATALOGO 1990

320,318

520,862
20,519
280,343

21,029
czar,51g);' '
(228,483)

53,860
(167,074)

(13,2143 ™
795,726

e

11/02/91 10:11:3¢

LISTADO DEFINITIVO

------------------------

,32;,545_

M
535,496

LT
"'858,0641
Y, 0. ’
725,936
¢ 132105

110,048

(376,376}

T (264,27
(116,879)

(361,150)

!
|
|
|
|
|
|
:
!
|
|
|
!

(486',426) |

S
|
!
1
!
|
!
!

. o ]

1,156,875 |
|
|
|
|



RAZOW SOCIAL: INDUSTRIAS PENOLES, S.4.DE
CLAVE DE'COTIZACION: PEROLES
DESG
REF.
R CONGCEPTOS
01 . VENTAS NETAS
17 NACIONALES
18 EXTRANJERAS
19 CONVERSION EN DOLARES (*)
06 COSTO INTEGRAL DE
FINANCIAMIENTO
20 INTERESES PAGADOS
21 "INTERESES (GANADOS) ‘
22 PERDIDA EW CAMBIOS
23 RESULTADO POR POSICION
MOKETARTA _
08 OTRAS OPERACIONES FINANCIERAS
24 OTROS GASTOS Y (PRODUCTOS) NETO
25 PERDIDA (UTILIDAD) EN VENTA DE
ACCIOMES PROPIAS )
26 PERDIDA (UTILIDAD) EN VENTA DE
INVERSIONES TEMPORALES
10 PROVISION PARA [MPUESTOS Y
. P.T.U,
27 1.S.R,
28 IMPAC
29 P.T.U.
15 PARTIDAS EXTRAORDINARIAS
EGRESOS (INGRESOS) NETO
30+ PERDIDA (UTILIDAD) EN VENTA DE
ACTIVO F1JO
3 PERDIDA (UTILIDAD) EN VENTA DE
INVERSIONES CON CARACTER
PERMANENTE
32 REESTRUCTURACION DE PASIVOS
33 OTROS (ESPECIFICAR EN NOTAS
_ COMPLEMENTARIAS)
REF,
OR CONCEPTOS
34 VENTAS TOTALES
35 RESULTADO FISCAL DEL EJERCICIO

BOLSA MEXICAKA DE VALORES, S.A. DE C.v.

c.¥

. TRIMESTRE : |
LOSE DE PRINCIPALES CONCEPTOS. : J
I
l

( Millones de Pesos )

TRIMESTRE A&O ACTUAL TRIMESTRE ASQ ANTERIOR

IMPORTE IMPORTE |
| 2,393,745 | 2,789,797 |
| 1,148,958 1 1,339,103 |
| 1,264,747 1 1,450,694 t
| I I
| (70,144) | (231,527 !
I K I
| 49,436 ! 61,879 |
f. 195,018 | 362,228 |
I 17,106 ! 10,691 |
| 58,332 q 58,131 |
I I I
| (44, 860) | (56,483) |
| (44,860) | (56,483) |
| | |

. | | ‘- I
" | | !
I : | ]
| 142,164 | 310,657 |
| I "
| 102,052 | 245,831 |
| I : |
| 40,112 | 64,776 |
I ! |
I ! I
I I |
I I -
I | |
I | |
| | -
I I I
[ I |
I I |

| TRIMESTRE AZO ACTUAL | TRIMESTRE A0 ANTERIOR |

| IMPORTE | IMPORTE |

! 0 I 0 '

! U f 0 t
CATALOGO 1990 11/02/91 10:11:29



RAZON SOCIAL: INDUSTRIAS PENOLES, S.A.DE C.v

------------ e e

CLAVE DE COTIZACION: PEBOLES

ESTADO DE KESULTADOS CONSOLIDADO

LISTADG REFINITIVO

DEL 1 DE DICIEMBRE AL 30 OE NOVIEMBRE ODE 1990 Y 1989.

( Mitlones de Pescs )

REF. | TRIMESTRE A%0 ACTUAL
R CONCEPTOS | EMPORTE x
01 VENTAS NETAS

2,393,745 100

02 COSTO DE VENTAS 1,718,349 e

03 RESULTADO BRUTO . 675,396 28
Cé GASTOS DE OPERACION 414,128 17
05 RESULTADO DE OPERACION 261,268 1
0é COSTQO INTEGRAL DE (70,144) -3

FINANCIAMIENTO
o7 RESULTADO DESPUES DE COSTO

331,432 1
INTEGRAL DE FINANCIAMIENTO -

I
I
I
I
|
I
I
|
I
I
08 OTRAS OPERACIONES FINANCIERAS J (64,860) -2
» RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS Y ! 376,272 16
P.T.U. ! :
10 PROVISION PARA IMPUESTOS Y | 162,164 é
P.T.U. f
1" RESULTADO NETO DESPUES DE J 234,108 10
IMPUESTOS Y P,T.U. !
12 PARTICIPACION EN LOS RESULTADOS ' [ 0 0
DE SUBSIDIARIAS Y ASOCIADAS !
NO CONSOLIDADAS | '
13 PARTICIPACION MINORITARIA EN I 33,564 1
LOS RESULTADOS |
14 RESULTADO ANTES DE PARTIDAS | 200,544 8
EXTRAORDNARIAS I
15 PARTIDAS EXTRAORDINARIAS f 0 0
EGRESOS (INGRESOS) WETO
14 RESULTADO NETO OEL EJERCICIO | 200,544 8

BOLSA MEXICANA DE VALORES, S.A. DE C.V. CATALOGO 1990  11,02/91 10:11:18

[ TRIMESTRE A0 ANTERIOR

] . [MPORTE

X

2,789,797
1,972,015
817,782
421,851
395,931
(231,527)
627,458

(56,483)
;683,941

310,657

373,284

50,739

322,545

322,545

-8

22

'
[L¥)

25
11

13

12

12

B I P




...................................................................

67 NUMERO DE ACCIONES EN
CIRCULACION (*)

68 NUMERD DE ACCIONES
RECOMPRADAS (*)

&9 VALOR DE MERCADO DE LA ACCION
(ULTIMO HECHO)

BOLSA MEXICANA DE VALORES, $.A, DE C.V.  CATALOGO

1990

TRIMESTRE A&Q ACTUAL
IMPOR " E

641,881,707
10,684,717

3,220

11702791 10:41:06

...............................

441,861,707

I

I
19,082,717 |
|

4,555 |
i

(*) ESTOS CONCEPTOS DEBERANW EX-
PRESARSE EN UNIDADES.



RAZON SOCIAL: [NDUSTRIAS PENOLES, S.A.DE C.¥

CLAVE DE COTIZACION: PE&OLES

LISTADO DEFINITIVO

.....................
...................................

. TRIMESTRE: 4 j
DESGLOSE DE PRINCIPALES CONCEPTOS i
. { Millones de Pesos } ' |
REF. - , TRIMESTRE A0 ACTUAL TRIMESTRE 'AR0 ANTERIOR. |
S CONCEPTOS IMPOR TE IMPORTE T
63 DI1SPONIBLE | 682,512 [ 795,726 |
45 EFECTIVO | 5,056 { 8,048 |
46 INVERSIONES TEMPORALES | 677,456 - ] 787,678 |
21 PASIVO CIRCULANTE | &91,872 1 818,082 |
&7 PASIVOS EN MONEDA EXTRANJERA | 385,649 | 634,044 |
%8 PASIVOS EN MONEDA NAC!IONAL | 306,223 | 184,038 i
2 CREDITOS BURSATILES | . | )
49 PAPEL COMERCIAL | | |
50 PAPEL COMERCIAL INDIZADO , [ | A
51 PORCION CIRCULANTE DE | i |
OBLIGACIONES | | -
52 PORCION CIRCULANTE DE | | |
OBLIGACIONES INDiZADAS | f |
26 OTROS PASIVOS CIRCULANTES | 118,784 i 185,958 |
53 OTROS PASIVOS CIRCULANTES | ' | |
CON COSTO | I i
56 OTROS PASIVOS CIRCULANTES | 118,785 [ 185,958 |
SIN CQSTO | | |
27 PASIVO A LARGO PLAZO [ 22,775 i 70,122 |
55 PASIVO EN MOMNEDA EXTRANJERA | [ |
56 PASIVO EN MONEDA NACIONAL | 22,775 | 70,122 i
29 CREDITOS BURSATILES | | i
57 OBLIGACIONES | i |
58 OBLIGACIONES INDIZADAS | | |
30 OTROS CREDITOS | 3,288 | 11,053 |
59 OTROS CREDITOS CON COSTO | | i
60 OTROS CREDITOS SIN COSTO | 3,288 ! 11,053 |
32 QTROS PASIVOS | 47,654 ! 55,430 |
61 RESERVAS | 47,654 I 55,430 !
62 OTRO$ PASIVOS | | |
“3 EXCESO (INSUFICIENCIA) EN LA | 278, 844 | 431,168 |
ACTUALIZACION DEL CAPITAL | | ]
COMTABLE | I |
43 RESULTADO ACUMULADO POR | 112,192 | 112,192 |
POSICION MONETARIA ] | (
64  RESULTADO POR TENENCIA DE | 166,652 | 318,976 i
ACTIVOS NO MONETARIOS | | I
OTROS CONCEPTOS I
REF. ‘ | TRIMESTRE AZO ACTUAL | TRIMESTRE AZO ANTERIOR |
0s CONCEPTOS | [MPORTE | IMPORTE ]
65 CAPITAL DE TRABAJD ‘ | 898,032 - | 1,204,706 |
66  FONDO PARA PENSIONES Y PRIMA : | 67,656 | 55,302 1
DE ANT1GUEDAD ' . | [ |

................................. LN R Y
-------------------------------------------------------- R -- -
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RAZON SOCIAL: INDUSTRIAS PENOLES, S.A.DE C.V LISTADO DEFINITIVO

| CLAYE DE COTIZACION: PELOLES TRIMESTRE: 4 |

rrete e e IR R R R T T T T T U Y L T T T T O T T T Ay e P

| ESTADO DE SITUACION FINANCIERA CONSOLIDADO |
| AL 30 DE MOVIEMBRE DE 1990 Y 1989 . ) i
! Informacion 8 pesos con poder adquisitivo al cierre del trimestre del alo actual, segun 8-10 |
[ y documentos de adecuaciones |
i ( Millones de Pesos ) I

| REF. | TRIMESTRE AZD ACTUAL | TRIMESTRE AZO ANTERIOR |
| s CONCEPTOS [ IMPORTE x| IMPORTE %

( I | I
| 33 PARTICIPACION MINORITARIA | 219,022 6 | 287,755 7
I | I |
| 34 CAPITAL CONTABLE | 2,419,388 70 | 2,533,852 66 |
| 35 CAPITAL CONTRIBUIDO. | 569,497 17 | 569,497 15 |
| 36 CAPITAL SOCIAL PAGADO (NOMINAL) | 60,000 2 | 60,000 2 |
| 37 ACTUALIZACION CAPITAL SOCIAL | 509,497 15 | 509,497 13 |
| PAGADO I ' | I
| 38 PRIMA EN VENTA DE ACCIONES | 0 | 0 0|
i 39 APORTACIONES PARA FUTUROS | o ¢ ! p 0 0|
| AUMENTOS DE CAPITAL [ | |
| 40 CAPITAL GANADO (DEFICIT) | 1,849,891 54 | 1,964,355 51

| 41 RESULTADOS ACUMULADOS Y RESERVA | 1,370,503 40 | 1,210,642 31 |
| DE CAPITAL | | 1
| 42 RESERVA PARA RECOMPRA OE | 0 0 | 0 0|
| ACCIONES | | |
| 43 EXCESO (INSUFICIENCIA) ER LA | 278,844 8 | 431,168 11

| © ACTUALIZACION DEL CAPITAL | ' | i
| CONTABLE { | |
| 44 RESULTADO NETO DEL EJERCICIO I 200, 544 6 | 322,545 8|

BOLSA MEXICANA I'.IE VALORES, S.A. DE C.V. CATALOGO 1990  11/02/9% 10:10:50



RAZON SOCIAL: INDUSTRIAS PENOLES, S.A.DE C.V

....................................................................................

CLAVE DE COTIZACION: PEBOLES

------------------

......................................................................
------------------------------------

AL 30 DE NOVIEMBRE DE 1990 Y 1989 :

informacion a pesos con poder adquisitivo sl cierre del trimestre del ado sctual, segun B+10 i
y documentos de sdecuaciones [

( Willones de Pesos ) |

------------------------------------------------------------------------

REF. | TRIMESTRE ALO ACTUAL | TRIMESTRE AZ0 ANTERIOR |
S CONCEPTOS | [MPORTE X | [MPORTE X |

..............................................................................................................

01 ACTIVO TOTAL
02 ACTIVO CIRCULANTE
03 DISPONIBLE

3,464,653 100
1,589,904 &6

3,844,492 100
2,022,788 53

I I I

I | I

| | i

i 682,512 20 | 795,726 21 |

04 CLIENTES Y DOCUMENTOS POR ! 186,162 5 | 222,301 6 |
COBRAR (NETO) i | |

95 OTRAS CUENTAS Y DOCUMENTGS POR ] 100,131 3 105, 345 3]
POR COBRAR (NETO) | ’ | |

06 INVENTARIOS ! 621,099 18 | 899,396 23 |
07 . OTROS ACTIVOS CIRCULANTES | 0 o | ‘ ] 0|
08 LARGO PLAZO | 28,968 1] 36,373 1
o9 CUENTAS Y DOCUMENTOS POR | 0 o | 0 ¢ |
COBRAR (NETO) | L] |

10 INVERSIONES EN ACCIONES DE | 28,968 1] 36,373 1
SUBSIDIARIAS Y ASOCIADOS NO | ' | |

CONSOL IDADGS | | |

" OTRAS INVERSIONES | 0 o | 0 0|
12 " INMUEBLES, PLANTAS ¥ | Y 1,7T504 51 | 1,745,197 45 |
EQUIPO (NETO) | o |

13 INMUEBLES | 0 0 | a 0 |
14 MAQUINARIA Y EQUIPO INDUSTRIAL | 4,066,914 118 | 4,103,491 107 |
15 OTROS EQUIPOS ! 0 0 | 0 V|
16 DEPRECIACION Y AMORTIZACION | 2,630,217 71 | 2,394,612 62 |
. ACUMULADA | ! |

17 CONSTRUCCIOMES EN PROCESO [ 134,867 4 | 36,318 1]
18 ACTIVO DIFERIDO (NETO) | 0 0 | 0 0]
19 OTROS ACTIVOS | 56, 277 2 | 40,134 1]
I I |

20 PASIVO TOTAL | 806.263 23 | 1,022,885 27 |
21 PASIYO CIRCULANTE | 691,872 20 | 818,082 21 |
22 PROVEEDORES i 238, 6M 7 229,669 6
23 CREDITOS BANCARIOS ! 311,985 9 | 345,362 ‘.
24 CREDITOS BURSATILES | 0 0 | 0 0|
25 IMPUESTOS POR PAGAR | 22,630 1 57,093 1
26 OTROS PASIVOS CIRCULANTES | 118 786 I 185,958 5 i
i PASIVO A LARGO PLAZO | 22715 1| 70,122 z|
28 CREDITOS BAMCARIOS | 19,487 1 59,069 2|
29 CREDITOS BURSATILES i 0 o | 0 0|
30 OTROS CREDITOS ! 3,288 ¢ | 11,053 0|
n CREDITOS DIFERIDOS | 43,942 _i | 79,251 21
32 OTROS PASIVOS | 47,6564 1 55,430 1]

.............................................................................................................
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LA BOINA, S.A.

INVENTARIQCS Y COSTO DE VENTAS

Factor L
‘ Libres de Adjuste Ajustado 5
Inventario inicial-Diciembre 1981 $ 2,300,000 1,988 S 4,572,400
Compras da 1982; _

Enero B | 2,000,000 1.894 3,788,000
Febrero S 2,100,000 1.822 . 3,826,200
marzo o | 2,150,000  '1.758 3,779,700
Abrii o 2,200,000 1.667 °© 3,667,400
Mayo | - 2,250,000 1,578 3,550,500
Junio - ! 2,300,000 1.506 3,463,800
Julio o 2,350,000 1.432 /3,365,200
Agosto - 2,400,000 1.288 .73;091,296
Septiembre . 2,450,000 . 1.223 2,996,350
Octubre 2,500,000 1,162 2,905,000
Noviembre ' 3,900,000 1.106 4,313,400
Diciembre | ' 3,200,000 1.000 3,200,000
rzé,aoo,ooo 1,408 41,946,750

32,100,000 ".1.443 46,519,150

Inventario final-Diciembre 1982 ( 2,800,000) 1.000 { 2,800,000)
Costo de ventas $29,300,000 1.492 $43,719,150

13- 33 $-F -1 SRR RRISE
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LA BOINA, S.A.

MOVIMIENTO DEL ACTIVO.FIJO POR 1982

Saldo

ARo da . Factor de "saldo
idguisicién Ajuste (%) Inicial Adiciones Bajas Final
LIBROS~COSTO
1978 $ 2,000,000 § - $(200,000) §:1,800,000
1979 300,000 - - 300,000
1980 200,000 - - 200,000
1981 200,000 - - 200,000
1982 - 500,000 - 500‘00@
$ 2,700,000 3 500,000 §(200,000) § 3, 000 ooo
SEEAaSRSsSSE GEACHESSE [ CREIRARIGED ===Bﬂ====q.'
,IBROS-DEPRECIACION |
- . o
1978 $ 800,000 §$ 180,000 $( 80,000) $‘ 900,000
1879 90,000 30,000 - 120,000
1980 40,000 20,000 - 60,000
1981 20,000 20,000 - 40,000
1982 - 50,000 - 50,000
$ 950,000 $ 300,000 $( 80,000) $ 1,170,000
=¥ -+ - f=a—F—S—N-5 ¥ | BB'======= 13- 3-1-R&F&-1 ﬂﬂ:ﬂ::’;ﬂ:'
~JUSTADO~COSTQ . _ Y |
1978 4.236 $ 8,472,000 § - $(847,200) § 7,624,800
1979 3.584 1,075,200 - - | 1,075,200
19890 2.836 567,200 - - ‘567,200
1681 2.217 143,400 - - 443,400
1982 1,395 - 697,500 - 697, 500
$10,557,800 § 697,500 $(847,200) $10., 408, 100
REESS oD o= EREETRES = -t F-3 F X-%-1} Bﬂﬂﬂﬂ:::ﬂ’.
JUSTADO-DEPRECIACION
1978 4.236 $ 3,388,800 § 762,480 $(338,880) $ '3,812,400
1979 3,584 322,560 107,520 : - 430,060
1980 2.836 113,440 56,720 - -‘”170 160
1981 2.217 44,340 44,340 . - 88,680:
1982 1.395% - 69,750 - 69, 75&
$ 3,889,140 Sl 040,810 '$(33B 880) $ 4 571 070
Costo del Activo vendide $ 508,320
Precio da Venta 20,000
$ 488,320

Pérdida en venta




LA BOINA, S.A.

BALANCE GENERAL AL 11 DE DICIEMBRE DE 1981 .

Efectiveo en caja y
bancos '

Inventarics

Equ195

Depraciacidén acumulada

‘sivo acumulado

Capital

Jtilidades acumuladas

Segdn Libros Ajustado a VvValores
. da Cierre de 1982
Debe Haber Debe Haber
$ 800,000 $ 17590,400
2,300,000 4,572,400
2,700,000 10,557,800 _
$ 950,000 §$ 3,869,140
2,150,000 - 4,274,200
1,000,000 4;:;5,000'
1,700,000 4,341,260
$ 5,800,000 ss,adp,ooo $16,720,600 $16,720,600



- . LA BOINA, S.A.

AJUSTE DE UTILIDADES ACUMULADAS

Factor de

Libros Ajuste % Ajustadp

Saldo al 31 de diciembre de 1981 $1,700,000 54,341,260
Menos - Dividendo pagado Abril ( 500,000) 1.667 ( 833,5¥0
Julio ( 500,000) 1,432 {716,000

. Octubre { 500,000) 1.162 { 581,000

' [P ISR —— - - -

200,000 2,210,760
M&s - Utilidad neta del afo 1,800,000 U.P.C.’ 566,270
v1do -al 31 de diciembre de 1982 $2,000,000 $2,771,030

ESoaosswEsEEs

ExnocuonREiE
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LA BOINA, S.A.

ESTADO DE RESULTADOS

POR EL ARQ TERMINADO EL 31 DE DICIEMBRE DE 1982

_ Factor de
Libros Ajuqte Ajustado
JENTAS NETAS $ 58,300,000 1.395 $ 81, 309, 500
ZOSTO DE VENTAS (29,300,000) 1.492 43, 719 150
Utilidad bruta 29,000, ooo 37.590,350 _
SASTOS DE OPERACION: S | o
Monetarios (25,000,000) 1,395 34,875,000
Depreciacidn . . { 300, 000) 1,040,810
(25,300,000) 35,915,010
Utilidad de operacidn 3,700,000 1,674,540 .
SERDIDA EN VENTA DE EQUIPO | _
RETIRADO {  °100,000) ( 489,320)
Utilidad antes de im- -
puestos 3,600,000 1,186,220
"ROVISION PARA ISR Y PTU. (1,800,000) 1.395 2,511,000
Utilidad neta '$ 1,800,000 ( 1,324,780} -
= \ .
UTILIDAD POR POSICION MONETARIA u.p.C. '1;885.058_ 
. lidad ta~
Utéafda neta ajus s 560,270



:enths de 1982:

Enero
Febraro
Marzo
Abril
Mayo
Junio
Julie
Agosto .
‘S¢ptiembre
Octubra
Noviembre
Diciembra

LA BOINA, S,A,

AJUSTE 'DE VENTAS

Factor de

Ajustado -

$ 58,300,000

Libros Ajuste (%)
$ 3,900,000 1.894 $ 7,386,600
4,000,000 1.822 7,288,000 °
4,100,000 1,758 7,207,800 -
4,200,000 1.667 7,001,400 -
4,300,000 1.578 6,785,400 -
4,400,000 1,506 - 6,626,400 .
4,500,000 1.432 6,444,000
4,600,0000 - -1.288 5,924,800
4,700,000 1.223 5,748,100
4,800,000 1,162 5,577,600
4,900,000 1.106 5,419,400
9,900,000 1.000 9,900,000
1,398 $. 81,309,500



v

1951
1932
1953
19354
1655

1956
1957

1958

1959
1860

1961
1962
1963
1964
1965

1966
1967
1968
1969
1970

1971
1972
1973
1974
1975

1976
1977
1978
1979
1980

1981

AJUSTE POR CAMBIOS EN EL NIVEL GENERAL DE PRECIOS

FACTORES ANUALES

DICIEMBRE DE 1981

INDICES

————————— ey o S —— — -

FACTORES DE AJUSTE

—— sy ok D S O g R

Cierre Promedio Cierre Promedio
115,2 107,9 1564,3 1670,1
123,1 119,7 1463,9 1505,5
121,7 122,5 . 1480,2 1471,1
}37,7 130,5 1308,7  1380,9.
153,1 146,0 1177,1 1234,3
163,2 15876  1104,2  1136,3
175,7 170,0 1025,7 1060,1,
182,2 179,2 989,1  1005,6
189,8 186,3 949,5 967,3
197,8 194,2 914,1 928,0
204,3 201,4 882,1 894,8

. 210,6 - 207,8 855,7 867,2
216,9  214,l 830,8 841,7
229,2 223,7 786,3 805,6"
234,7 232,2 767,8 776,1
244,0 239,7 .. 738,6 751,8
251,0 247,8 718,0 727,2
259,8 255,8 693,6 704,5.
267,6 264,4 . 673,4 681,6
278,9 272,6 - 646,1 661,1
292,8 287,5 - 615,5 626,8
309,1 301,6 583,0 597,58
375,1 138 04 480,4 532,5
452,6 418,9 - 398,2 430,2
503,8 481,56 357,7 374,2
641,1 557.8 281,1 323,1,
778,8 720,3 231,4 ¢ 250,2
898, 8 845,5 200,5 213,1
1078,8 999,1 167,0 180,4 -
1400,2 1263,0 128,7 142,7
1802,1 111,6

1614,7

100,0

JUAN VICENTE MARTINEZ



TqHREE e S e o e -'.““4.1 i ---jﬂ’l!mm'r L m
FACULTAD DE INGENIERIA U.N.A_M.
DIVISION DE EDUCACION CONTINUA

FACULTAD DEL INGENIERIA UNAM

DIVISION DE EDUCACION CONTINUA

CURSOS ABIERTOS

DIPLOMADO VALUACION DE ACTIVOS FIJOS

MODULO III
CONTABLE Y FINANCIERO

EJERCICIO CONTABLE

C P, GERMAN EGUIARTE
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METER EL 8-10 EN L!BROS

Pero

- Mensualmente
— Segreganco etectos
- Contocos 0y efectoy en rosultados

PRODUCTIVIDAD

— E!que recuzcs costos vivird
— Costos 2n todays (as dreas
- Trasa 0 de equipo

MAYQOR VISION Y MENQS
ESPECIALIDAD

— Ejecutivos deben entsnder otras dreas
- Todos ceben entender problemas
nangcieros




Vélor del terreno segqun avallo
2.000 metros cuacrados a:
1.10C pescs el metro enero 1982
1,500 pesos el metro diciembre 1982

Edificio )
E.'jero 1_0. 1,800 metros cuadracdosa 8.000 pesos
Diciembre 31 1. 680 metros cuaaragos a 12,300 pesos
Lortadoras de ilantz A
Enero 1o,

6 .maauinas tine "A’ a 770 pesos
1 maauina tino "8 a 500 pesos

Diciembre 31
5 miguinas tipo ‘A’ 3 2,600 pesos ,
1 maguina tige "'B'" a 1,900 pesos C

1T maguina tipo “C'" a 1,800 oesos

ELHUARACHE, S. A,

11

Cortadoras de cuero
Enero 10.
4 maqguings tino "D’ a 700 pesos
8 maquinas tico "E" a 150 pesos

Diciembre 31 )
4 maquinas tioo D" a 2,500 pesos
7 maquinas oo "E” 3 550 pesos
1 maguina t'po 'F"' 3 1,250 pesos

Ensamble
Enero 10,
4 maquinas tino ''G" a 750 pesos
3 maguinas tioo 'H'' a 140 pesos

Diciembre 31

» 4 maquinas t'oo 'G'" 8 2,800 pesos
2 maguinas too “H''a 580 pesos
2 maguinas tino “"H''a 580 pesos

Valor

$ 2,200
3,000

12,800
20,418

- -

g

Vida

Qtil_

33
33

15
20

15
20
1%

Vida
utl_

20
15

20
15
1§

20
15

20
15
15

—— — T —



Costo histérico
Terrenc
Edificio
Eq. corte !lanta
Eq. corte guero
Ensamble

Depreciacién
Edificio
£q. corte lignta
Eq. corte cugro
Ensamble

Costo actualizado
Terreno
Edificio
Eq. corte llants
Eq. corte cuero .
Ensambie

Depreciacidn actualizads
Edificio
Eq. corte llant
Eq. corte cuero
Ensamble

Neto revaluaciéon

EL HUARACHE, §S. A.
PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO

10. de
Enero

| J -
600
900
600
_ 500
$2,600

s -

(506)
1100}
(100)

${700!

$

(200}
(40)
{4Q)

*$(280) .

EL HUARACHE, S. A,
PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO

10. de
Enero
1982

§$ 2,200
12,800
4,700
4,000

Adiciones

600
900
600
500

————

$2,500

$ 505
700
545

A58

2,208

Thell

Bajas

s -
(700}
(150}
{140

 $(990)

s -
(187)

(40}
_32)
$(264)

Revaluacion

. 800
7.018
11,800
10,650
_9.740
$40,008

.  ——

$ 1,063
3,196
2,481

AL

$.8.890

31 de
Diciembre

31 de
Diciembre



EL HUARACHE, S, A.
DEPRECIACION DEL ANO
"Edificio

Vaior promedio © $8,000 - $12300.x 1,660 x3%0 = § 506
~Corte ge lianta o ?
"~ Tiwpo A" wvalor pramedio) 700+ 2000 x8x _1 = 350
2 15
" Tipo "B" o 500 - 1900 x1x _1 = 60
_ - 20 '
Tipo "C" 900+ 1800 x1x 1 = _ 90
| 2 15 __790
Corte de cuero ' : .
‘Tipo D" 700 + 2600 x4x _1 = 320
2 20 '
. Tipo "E" : 150 ~ 550 x7x _1 = 163
| ' 2 | 15
Tipo "F"” ‘ 600 + 1250 x1x _1 = __b2
: 2 15 __545
Ensamble -
Tipo "G” 750 + 2800 x4x _1 = 366
k : 2 20
Tipe "'H" 280 + 500 + 2,320 x_1 = 103
' 2 15 _
140~ 580 x4 x 1 =96 -
2 15 __458
Total , : ' . 2,208
Histérico ' - ARL

Ajuste $1.094



EL HUARACHE, S. A,

S.M.
INVENTARIO
Inigial ~Final
_PU. _Total - JRU. Jotal
- {Pesos! Miles) M. [(Pesos) (Miles)
Llantas 5,200 %250 $1,300 5600 $ 500 $2,800
Cuero 9,167 720 1,100 9,600 250 2,400
Pegamento 5,600 125 ___09 4,800 250 1,200
' $3.100 - 5400
Aumeanto
en_UUnidades Py _ Jotal
Caleculo de Citimas entradas,
primeras salidas, unrtar:Q- ,
Llantas 400 500 § 200
Cuero 433 250" 108
Pegamento - {800Q) 125 _ {10
‘ . 208
'nventario inic¢ial - 3,100
“Inventario a ultimas J
" entrades primeras salidas $_3.308
M LU
Inventario compuesto por:
Llanta - 5,200 250 $ 1,300 -
___400 500 200 1,500
5,600
9167 120~ 1,100 -
Cuero 433 _ 250 ‘108 1,208
9,600
Pegamento . 5600 - 125 700 -
g __1800) _128 (1000 __._=
4,800 126 $__600 800

|- —_



EL HUARACHE, S, A,

CALCULO DE UEPSGLOBAL

Inventario final a prec¢ios inigiales:

M
Llantas 5,600
Cuero 2,600
Pegamento 4,800
Inventario inicial
Aumento en voiumen
Indice de aumento en prec:o 5,400
. 3,152
Valuacion a UEPS: _
Inventario base 3,100
Cifra del afio . 52
. Inventario a YJEPS
Promedios
Ajuste

LA

250
120
125

203 %o

174 %0
203 %o

E! inventario valuado en forma global es menor que el
valuado en forma unitaria, pues 108 aumentos de UNOSs Productos
compensan las dismiruciones de otros y evitan que desaparezcan

capas de precios menares.

{nventarios, costo de reposicion:
31 de diciembre de 1981

[A]
o

.20
31 de diciembre de 1982 6,60

o

TP
Tl

w

M.



EL HUARACHE, S. A,
RESERVAPARA MANTENIMIENTO DE CAPRITAL’

AL PRINCIPIO DEL ANO:
Capital social . Pagado en 1978:

Utilidades acumuladas

Utilidad ~ Div.

1978 500 -
1979 1,600 -
1980 ) 3,200 -
1981 3,000 1,000

Capital contable actualizado
Capital contahle sagun libros
Actualizacion de capital contable

AL FINAL DEL ANQ:
Actualizedo s 1981 '
Dividendo {junio 1982)

Capital sequn libros lexcluyendo revaiuacion)

Reserva al final de' afo
Reserva a! princip:o del afio

Ajuste

4,000 x 2.131
Neto_

500 x 2.131
1,600 x 1.804
3,200 x 1.427
2,000 x 1,116
7,300

-y

19,274 x 1.988
(3,000) x 1.506




ELHUARACHE S A,

Resultado por posicion monetaria

Pasivo monetario neto al principio del afo _2.250
Pasivo manetario neto al final del afio 1,805
Promedio 2,028 x988% « § 2,004
Revaluacién-
Inventarigs 3,294
Activo fijo ) 31,148
34,4472
Menos-
" Segregacion ala reserva para mantenimiento
de capital . (17,525)
Ajuste 3 la actualizacion inicial {5,624} §11,323
| , 233
Utilidad por posicidon monetaria $ 2,004
Costo de financiamiento : 2,700
Costo neto de financiamiento ' $ _ 696



megistro de las revaluaciones de invintarios y activo fijo al principio del
afo, -

Reserva para rmantenimiento de capital (actualizacidn de capital) al princie
pio del afo,

Traspaso del saldo de la '"Cuenta Transitoria' a "Actualizacidn Inicial',

.

Ajuste de resultados por depreclaciln,

Ajuste de resultados por consumo de inventarios/

Registro del efecto de impuestos de UEDS,
Revaluacidn de activo fijo del'aﬁo.

Ajuste a las bajas de activg fijo.

Revaluacidn de inventarios,

Reserva paré rantenimiento de capital del afio,
Registro del incremento de la actualizacidn inicial,

Registro del resultado por posicidn monetaria.

Registro del resultade per tenencia de activos no monetarics.



EL HUARACHE, S. A,

__ESTADO DE RESULTADOS
POR £L ANO TERMINADO EL 31 DE DICIEMBRE DE 1982

Segun .
_Libros ~Alustes | Actualizade
Ventas Netas . €50000 S ______-= $50,000_
Costo de Ventas:
Materia prima 20,000 t 5) 3,194 23,194
Mano de obra vy gastos 4 386 - 4,888
Cepreciacion __11a __l_4) 1,004 _._2,208
( 26000  ____ ¢ 4,288 30,288
J -Utilidad bruta 24,000 4,288 19,712
Gastos de Operaciéon ' _1\s00 o ____ = _11,500
_ 12800 __ ¢ 4,288 -8.212
Otros Gastos (Tngresos); !
Interases y perc da en cambios 2.700 - 2,700
Resultado por posicion monetaria - {12} {2,004) . 12,004)
Qtros ingresos . __12000 {8 _306 ___l08
' 2,500 ____{.698  __ 802
Utilidad antes de 1.S.R. y P.T.U, 10,000 2,580 7,410
1.8.R.yP.T.U. ' ‘ W 5000 _{ 6)1(1,597) 3,403
Utilidad neta S 5000 _8__ 993 $ 4,007
Utilidad neta _ , : $ 4,007
Menos— Utlidad por posicion monetar:a __2,004
Utilidad ajustada antes de R.P.M., . - $ 2003

Ajuste a precios de fin de afo {Ajusta No. 14}
2,003 X .385 = . s 7N



Caja y bancos
Cuentas par cobrar
Inventarios

P.P.E.

Depreciacion acumulada

Pasivo

Impuesto diferido
Capital social
Actualizacion de capital
Actualizacién inicial

Superavit {cuenta-
Transitoria}

Utilidad de! afio

Superavit por tenencia
de activos no
monetarios

Utilidades acumuladas

-EL HUARACHME, S, A,
BALANZA DE COMPROBACION

Historico

2,500
7,200
6,400

15,000
{4,698)

(6,000)

"Miles de pesos)

Ajustes a Histdrico
Saldos Mas Ajustes
nigiaes | _inicuales_
- 2,500

- 7,200

(1} 100 6,500
{1} 14,020 29,020
(1) (484) (5,182)
)

__=13636 _ 40038
- (13,102)

- {6,000)

2) (7.974) (7,974)
(3} (5,662} 15,662)
(1) {13,836} -
{2) 7,974 -
{3} 5,862 -
- {5.000)
______ - __(2300
_. 113,638 _ 140,038}

—— — _—— o —

{8) {3,194)
{9} 3,294
(7) 40,008
{8) {290}
(4) (1,094)
(7) (8,860)
(8 __118)

(10%17,525)

{11} (5,584)

(7) (31,148}
(9) (3,294)
(10)17,625
(11) 5,594
{12) 2,004
{13). 9,319

993

(13} {9,319)

Saidos
Ajustados

2,500

7,200

6,600 -

68,738
(16,162)

(11,606)

{6,000}
{25,499)
(11,256)

(4,007}

(8,319)

_(2,300).

169,886



EL HUARACHE, S. A,

CALCULO DEL RESULTADO POR TENENCIA
Ravaluacion por ACNGP

Activo fijo- inicial (neto) $22,772 .
Menos- bajas (neto) __ 7286
. ' ' 22,046 X 983% $21,781
Adiciones L __2,600 X 39.5% 1,027
Inventario inicial 3,200 X 98.8°%0 3,162
Aumento en'volumen | . - 52 X 98.8% ___ 91
_ 26,021
Revaluaciones: ‘
Activo fijo : 31,148
Inventarios ~3,294
. . l , ' f ._2.4.1.4_'4.2
--Utilidad por tenencia 8,421
Utilidad obten:da por UPC _9.319
Diferencia ' ‘ . § __898

La diferencia se debe a que se ""'nos olvidd’’ registrar
la resarva ce mantenimientc de capital de la utiligad del ado,
desde el punto medio del arto, en el cual esta la utilidad:

Utilidad neta 4,007
Menos~ Utiiidad por posicion monetaria _.2.004

Utilidad ajustada antes de RPM - 2,003
Ajuste a precios e fin de afo: 2003 X395 791
Diferencia en prueba global - _Bgs

Diferencia neta _.10?



e —__/lnventarios
1) 100 : 3.194 (5
9) 3,294

Cuenta

_ Transitoria tnicial

2) 7.874 | 13,636 (1
3) 5,662 !

Pa_sivo _
8) 1597 |

—— ———————  — ———r —— —

4} 1,094 |
51 3.194 {
Resuitado
por Posicion Monetaris

e _Activo Fijo
1} 14,020 290 (8
7) 40,008

!
l

Actualizacion.de Capital

_________ e -
I 7,974 {2
: 17,525 (10
{ £
2
|
|
|

Provisibn
(Mpuesto sgbie_ig_ﬁgma _
E 1597 (6
|
|
|
|
]
|
i
Superdvit K
por Tenencia de Activ_03 _
9,319 {13

Degpreciscion Acumulada

o i —— — -

e —

5,882
5,504

QOtros Ingresos

Cuenta Transitoria

17,528
5,694
2,004
8,319

-——

(3
{11

P Tme————

31,148
3,294

(7-
9

L amcemm !

—
.y
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ESTRUCTURA

- i

17 SEMANA

- ESQUEMA DEL CURSO.

ORGANIZACION DE LA PROFESION CONTABLE
PRINCIPIOS |

BASICOS

PRINCIPIOS  PARTICULARES Y  CIRCULARES
RELACIONADOS CON LAS PRACTICAS DE AVALUOS

ASPECTOS CONTABLES FINANCIEROS DE LA
CIRCULAR 11-18. |

PREPARACION, ANALISIS Y DISCUSION DE LOS
ESTADOS FINANCIEROS BASICOS, BALANCE,
ESTADO DE RESULTADOS, ESTADO DE CAMBIOS
EN EL PATRIMONIO Y CAMBIOS EN SITUACION
FINANCIERA Y EL IMPACTO DE LOS AVALUOS, EN

" CADA ESTADO Y EFECTOS DE INTANGIBLES,

CONTINGENCIAS, EVENTOS POSTERIORES

P-ROYECTOS, NOTAS, ASPECTO FISCAL.




ESTRUCTURA

22 SEMANA

®* TEORIA ANALISIS Y DISCUSION DEL B-10.
* PRACTICA DE METODOLOGIA DE INDICES.

* PRACTICA DE METODOLOGIA DE COSTOS
ESPECIFICOS. | |

32 SEMANA

* TEORIAY PRACTICA SOBRE DEPRECIACION.

- ®* "TEORIA Y PRACTICA . DE POLITICAS
EMPRESARIALES DE  RESPONSABILIDAD Y.
SUPERVISION DE AVALUQS.

* | AAUDITORIA DE AVALUOS.
" EXAMEN, EVALUACION DEL CURSO.




DIA: 1

a) ESQUEMA DEL CURSO
'b) ORGANIZACION DE LA PROFESION CONTABLE

INSTITUTO ~ VIGILANCIA
COLEGIO | BOLETINES
COMISIONES CIRCULARES

c) SISTEMA DE INFORMACION FINANCIERA

d) MARCO CONCEPTUAL DE LA CONTABILIDAD FINANCIERA
CAMPO NORMATVO
CAMPO CONCEPTUAL -

TAREA o

PEDIR UN BALANCE GENERAL
a) PERSONAL |

b)- DE DONDE TRABAJAN




DIA: 2

a) ANALISIS DEL SISTEMA DE INFORMACION FINANCIERA
I. CONCEPTOS DE LA CONTABILIDAD FINANCIERA.
Il. NORMAS DE LA CONTABILIDAD FINANCIERA.
Ill. POLITICAS DE LA CONTABILIDAD FINANCIERA.
IV. SISTEMAS Y PROCEDIMIENTOS.
V. INFORMACION FINANCIERA.

b) DISCUSION SOBRE LOS BALANCES GENERALES
- PRESENTADOS.

-

- TAREA

PEDIR UN ESTADO DE RESULTADOS, DE CAMBIOS EN EL

CAPITAL CONTABLE Y CAMBIOS EN LA POSICION FINANCIERA
INDIVIDUAL Y DE SUS EMPRESAS.




DIA: 3

a) PRESENTACION DE LOS BOLETINES Y. _CIRCULARES DEL IMCP
RELACIONADOS CON LAS PRACTICAS DE LOS AVALUOS.

CIRCULARES

8 TRATAMIENTO CONTABLE DEL CREDITO FISCAL POR
REINVERSION EN MAQUINARIA NUEVA.

29 INTERPRETACION DE  ALGUNOS - CONCEPTOS
RELACIONADOS CON EL B-10. |

32 CRITERIOS PARA LA DETERMINACION DEL VALOR DE
USO Y TRATAMIENTO CONTABLE DE LA VENTA Y BAJAS

DE ACTIVO FHO.

b) DISCUSION DE LOS BOLETINES Y CIRCULARES -
' ANTERIORES. - |
c) DISCUSION SOBRE LOS ESTADOS DE RESULTADOS DE

CAMBIOS EN EL CAPITAL CONTABLE Y CAMBIOS EN LA
POSICION FINANCIERA PRESENTADOS.

e
0




DIA: 3

a) PRESENTACION DE LOS BOLETINES Y CIRCULARES DEL
IMCP RELACIONADOS CON LAS PRACTICAS DE LOS AVALUOS.

LAS PRACTICAS DE LOS AVALUQOS

C-6 INMUEBLES MAQUINARIA'Y EQUIPO

C-11 CAPITAL CONTABLE REVISADO

B-8 ESTADOS FINANCIEROS CONSOLIDADOS Y

COMBINADOS Y VALUACION  DE
| INVERSIONES PERMANENTES.
‘B-9 INFORMACION FINANCIERA A FECHAS_
INTERMEDIAS |

B-10 RECONOCIMIENTO DE LOS EFECTOS DE LA
INFLACION EN LA  INFORMACION

FINANCIERA.




DIA: 4

a) PRESENTACION DE ASPECTOS QUE INFLUYEN EN LA PREPARACION DE
INFORMACION FINANCIERA:

INTANGIBLES,CONTINGENCIAS, | ACTUALIZAC_ION EVENTOS
POSTERIORES, PROYECTOS, REVELACIONES, ASPECTOS FISCALES.

b) ANALISIS E INTERPRETACION DE INFORMACION FINANCIERA,
- RESENTACION Y DISCUSION, BASADO EN LOS ESTADOS FINANCIEROS
QUE SE HAYAN OBTENIDO.

DETERMINACION DE RAZONES FINANCIERAS CAPITAL DE TRABAJO,

APALANCAMIENTO ETC.

TAREA LEER CIRCULAR 11-18 DE (CNV).

—



DIA: 5

‘a) ASPFCTOS CONTABLES FINANCIEROS DE LA CIRCULAR 11-18 DE LA
CNV.

~b) TEORIA, ANALISIS Y DISCUSION DEL B-10

1) HISTORIA 6) ACTUALIZACION DE INMUEBLES
PLANTA Y EQUIPO.
2) ANTECEDENTES 7) ACTUALIZACION Y TEORIA DEL
- MANTENIMIENTO DEL CAPITAL
| CONTABLE.
3) ALCANCE . ~ 8) ELRETANM
~ 4) METODOS 9) ELCIF
5) NORMAS GENERALES 10) ADECUACIONES RELACIONADA CON
o AVLAUOS. _

11) FUTURO DEL B-10

C) PRESENTACIONY ENTREGA DEL MATERIAL PARA RESOLUCION DE
ACTUALIZACION POR INDICES DEL PROBLEMA

TAREA: TERMINAR DE RESOLVER PROBLEMA DE ACTUALIZACION POR
INDICES.




DIA: 6

a) DISCUSION DEL PROBLEMA DE ACTUALIZACION
POR INDICES.

b) PRESENTACION Y ENTREGA DEL MATERIAL PARA
RESOLUCION DEL PROBLEMA DE COSTOS
ESPECIFICOS.

TAREA: TERMINAR DE RESOLVER EL PROBLEMA

O 4



DIA: 7

a) DISCUSION Y ACLARACIONES A LA RESOLUCION
DEL PROBLEMA DE COSTOS ESPECIFICOS.

b) PRESENTACION DEL ESTUDIO SOBRE LA
DEPRECIACION. -

| c) QUEES REALMENTE EL COSTO DE REPOSICION?

' TAREA:LECTURA DEL ESTUDIO SOBRE DEPRECIACION.




DIA: 8

DISCUSION DE LA TEORIA DEL ESTUDIO SOBRE DEPRECIACION.

PRACTICAS SOBRE EL.ESTUbIO DE LA DP’N

+ QUEINFLACION . ~  DEPRECIACION FISCAL.
- QUE INFLACION . |
VALOR DE DESECHO

DEDUCCION INMEDIATA ETC.

TAREA: TERMINAR DE RESOLVER LOS PROBLEMAS

AR N ‘ B aadite ol SET 20 U P



b)

d)

DIA:

9

TEORIA Y PRACTICA RELACIONADAS CON POLITICAS
EMPRESARIALES DE CONTROL DE ACTIVO FIJO Y DE

SUPERVISION DE AVALUOS DE ACTIVO FIJO.

PRINCIPALES PROBLEMAS. EN LAS RELACIONES Y
RESPONSABILIDADES DEL VALUADOR, EL AUDITOR Y LA

- EMPRESA.

LA CARTA DE MANIFESTACION DE LA éERENCIA

LA TEORIA DE SER AUDITORES DE AVALUOS

.




.I.- INTRODUCCION

II.- DESCRIPCION DEL PROBLEMA

iTr.-

1) Falta de comprensién de 1los conceptos
determinantes de la depreciacisn,

2) Manejos irregulares de vidas utiles que
han originado depreciaciones

3) Partidas que debiendo capitalizarse han

sido cargadas como costos o gastos de
mantenimier=o,

¥
4} Falta de definicién y de informacién del
esquema del valor de desecho,

5) Mét-dos de depreciacidén basados sédlo en
tiempo y no en tiempo ¥y uso.

6} FProcedimientos  equivocados en la
determinacidn del cargo a resultados por
depreciacién.

7) Falta de definicién y de informacién
acerca del esjuema del valor de uso.

37 Activos flins cemprados como Srestaciones
gerenciales o ejecutivas.

9) Problemdtica reiacioﬁada con el tercer
docurente de adecuacicnes al boletin B-10.

ESQUTHAS DE CONTABILIZACICN DE LA
DEZPRECIACION EN ECOHCMIAS INDUSTRIALIZADAS.

1} Esgyuema de costo histdrico conparado con
valores actualizados

2) Cepreciacién finita contra depreciacion
infirnita, .

3} Receonocimiento de plusvalias.
4) Diferencias en aspectos fiscales.

5) Métodos de depreciacién.

20
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27

28

33

37

39

47

48

49
49
50

52



Iv.-

6) Reccnocimiente contable de cambios en

vidas utiles, salvamentos y nétcdos de
depreciacién.

7) Recorocimiento de impuestos diferidocs.

8) Utilizacién del délar para calcular la
depreclacidén en ‘empresas mexicanas.

CONCLUSIONES

1) Diagnéstico de preblemas.

2) La depreciacidén debe buscar su . escencia
econémica.

3) Respensabilidad en el cdlculo 'de la
depreciacidn,

4) Actuaciédn del ‘perito valuador
independiente,

5) Respcrnsabilidad del auditor externo,
6y Matodos de depreéiaéién.

7) Cepreciacidérn finita.

8) Valecr de uso.

9) Valor de desecho.

10) Autonmdéviles ejecutivos

11) Definicidn de politicas claras de
manterimiento.

12) Definicidén  Jdel concepto  v.da util
remarsnte.

.5) Esguenas contables en otrecs paises.
14} Consideracidn adicional.
ANEXQ I- CCHSIDERACICONES FISCALES.

ANEXQ II- DIAGNCSTICO DE PRCBLEMAS.
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ANEXO

ANEXO

ANEXOQ

ANEXO

ANEXO

III-

IvV-
cv_
VI-

VII-

EJEMPLO DE UN PROCEDIMIENTQ PARA
EL CALCULO DE DEPRECIACICON A
RESULTADCS.

CEPRECIACION FINITA.
TABLA DE VALORES.
VALCR CE DESECHO.

AUTOMCVILES EJECUTIVGCS.

87
102
113
114
116



27 al 30 de noviembre:

Reunién con ef presidente de la Comisidn
Fiscai Arturo Desentis R,

Reunidn con nuestra Expresidente Eduar
do Argil para tratar asuntos relacionados
con la Federacién Internacional de Con-
tabilidad (IFAC) y preparar un documento
para el Dr. Pedro Aspe Armella Secretanio
de Hacienda y Crédito PGblico y explicarie
el papel desemrcrfado por el IMCP en este
Organisma y cn el Comité de Normas [n-
ternacignales de Contabilidad (IASC).

Visita al Director Ceneral de Auditorta Fis- -

cal Federal, C.P. Arturo Solloa Junco para
comentar aspectos reiacionados con el dic
tamen iiscal obligatorio.

Visita al Sr. Secretario de Hacienda v
Crédito Pablico Dr. Pedro Aspe Armella
conel que setralaron los siguientes puntos:

Dictamen Fiscal Obligatorio.

Participacidn del IMCP en IFAC ¢ IASC y
en que s& le obsequid las normas y gulas
internacionales expedidas por estos or
ganismos y publicados por nuestro Ins
tituto.

Adicionalmente se le solicitd o apovo del
Cobierno de México para que éstas nor-
mas y gulas que observa la profesién a
efecto de las negociaciones que actuah
mente se estdn haciendo en [a ronda de
Uruguay.

"Se le ofrecid apoyo para el caso de la
evaluacidn de las Instituciones de Crédito
utilizando nuestra norma contenida en
nuestro doletn B-10.

Se acordd enviarle los comentarios dei
IMCP alainiciativa de Reformas Fiscales de
1691,

Reunién can el Director Ceneral de
ANFECA C.P. Salvador Ruiz de Chivez en
¢i que acordamos presentarie un proyecto

para organizar el seguado Congreso
Nacional de Estudiantes v Pasantes de la

carraera de Contador Piblico, con 1a -

cualidad en esta 0casidn de darde yn enflo-
que intermacional en copatrocinio de la
Asaciacién lnteramencana de Contabilid ad
{AIC), Estuvo presente auestro Vicenres:
derte de Decencia |osé de Jesus Vazquez
Boniila.

5 a2l 8 de diciembre:

Reunidn con los Direclores de las prin-
cipales Firmas de Contadores PUblicos nara
tratar el asunto relacionado con el Dic
tamen Fiscai Obligatono y conocer sus pun-
tos de vista. Estuvieron también Héctor
Pérez Aguilar, Manuel Sinchez y Madrid
y Salvador Fermniandez de la Parra

Reunidn con la Comisién ante la Direccidn
Cereral de Auditorfa Fiscal Federai para
tratar los aspectos relacicnados con la
misma. Se obtuvo por parte de las
autoridades fiscales contestacién a oficie
en el que se autoriza la presentacién de los
dictimenes con motive del cierre del ejen
~cio en los meses de agosto a diciembre
18 1990, misma que fue enviada de in-
medialo por FAX a todos los presidentes de
Federadas. Estuvo también presente
Manuel Sinchezr y Madrid ¥y Armando
Ziniga Rivera

Participacién en gomida celebrada por la
Cornisién Fiscal del IMCP para despedir los
trabajos def ado de 1990, Estuvo presente
larmbién Manuel Sinchez y Madrid v Ar
mando Zufiga Rivera

Reurién con Héctar Pérez Aguilar,
Manuel Sinchez y Madrid y Armando del
Barro Alba, para redactar nuesiros comen-
tarios para la Secretarfa de Hacienda vy
Crédito Piblico en relacién al Dictarmen
Fiscal Qbligatene.

Visita al Colegio de Contadores PUblicos de
Ledn para participar en su cena de fin de
afio y cambio de mesa directiva en |a que
concluyd su perfodo C. Vargas y entrd

como presidente L.F. Aranda.
12y 13 de diciembre:

Visita al Sr. Lie. F. Gil Diaz Subsecretario de
Ingresos de la Secretarla de Hacienda y
Crédito Publico para hacerle entrega de
nuestros comentarios de la iniclativa de
reformas fiscales 1991 y comentar con &l la
definicién de nuestra situacidn fiscal que
incluird también a nuesiras Federadas.

VICEPRESIDENTE GENERAL

Nos informa que se dard divulgadién a los
eventos de la XIX Conferencia Inter
americana de Contabilidad,

Hace énfasises las actividades de la
Comisién de Relaciones, Apoyo y Servicios

a Federadas, que ahora preside Marcelo de
los Santos.

VICEPRESIDENCIA DE PRACTICA
EXYERNA

Nos informa que el material para [a edidén
delaleydeil.S.R., comentada, se entregars
al Instituto a3 mds ardar ¢f préximo 3 de
enero, solicitando se promocione la venta

esta obra a través de los Colegios
Federados.

También informa que estd en preparacidn
el material de apoyo para los seminarios de
reformas fiscales que impartirdn las
Federadas durante ¢l mes de enero ge
1991, habiéndose recibido porla Comisién
Fiscal, solicitudes de apoyo de 9 colegio.

YICEPRESIDENCIA RECION NOROQESTE

nforma que el Colega Rafael Carcla
Maheda, del coiegio de Sonora, fue electo
Vicepresidenie de CODAPRO Noroeste
para el perfodo 1990-1991. nuesiras
felicitaciones,

EL CONTADOR PUBLICO Y SU RESPONSABILIDAD

En el desarrolio de la 3ra. Semana de la
Conladuria celebrado por nuestra federada
Colegio de Centadores Piblicos del Norte
de Tamaulipas, A.C. destacaron las ponen.
cias presentadas por el C.P. JesUs Portilla
Loper Conzilez, Subdirector Ceneral de
Avditorfa Fiscal Federal y el C.P, Armando

2ufniga Rivera, Vicepresidente de Prictica
Externa ¢ M.C.P. de los que destaca:

£l C.P. Armando Zddiga Rivera fue ef en
cargado de tratar lo relative al *Contador
Pubiico y su Responsabilidad®, en donde se
dio 3 conocer que *la profesidn organizada,
a través del Instituto, estd al tanto de la

problemética que gira en tono al dictamen
fiscal®.

Considerando la imporancia que para los
contadores representa el dictamen en la
practica profesional, -ya que usualmenie e
lo Unico que el publico ve de su trabajo-, se
requiere simplificar en gran medida la



Asimismo, ol citado expositor, declaré que

dento del ciado documento, deberdn con

tenerse datos reales y precitos de la

situadén financlera que guarda la empresa

con apego a las 'normas de auditorla
Jeralmenle acepladas’.

v ——— -,

Tode ello con 'a anica finalidad de
demostrar fehzcientemente que se actya
con hanestidad profesional, tanto para con
la sociedad como para con el Estado.
Ademds, considerando que "en nuestro pals
hay mds conciencia fiscal’, la respon-

-,..,

ubulidad del prevlslonlsu contable frente a

lerceros adquiere mucha mayor trascen
dencia, ‘

COLEGIO DE CONTADORES PUBLICOS
DE SINALOA, A.C

Presidenta
C.P. Manyel Urquijo Beitrin

Vicepresidente
C.P. Francisco Rodriguez C.

Secretario
C.P. Emaesto Beltrin Avitia

Pro-Secretaric .
C.P. Fausto Gil Garcia .

Secretario B
~.P, Cinllio Naranjo C,

~Secretario B
C.P. Jeslis Acosta Rodriguez

Tesorero
C.P. Marco V, Ibarra ibamra _

Pro-Tesorero
C.P. Ramén Leyva Albarrin

Auditor Propietario
C.P. Mayra Sofia Rpobles O

Ayditor Suplente
C.P. Jesus Angulo Yalle

COLECIO DE CONTADORES PUBLICOS
DE CULIACAN, A.C.

Presidente
C.P. Juan M, Ibarra Beltrin

Vicepresidente
C.P, José Reyer Palma Ledn

Secretario
C.P. Emma Cloria Romero Partida

Pro-Secretario .
C.P, Alma Rebeca Astorga YdAer

relario de £.P.C
Cuillermo Cuerrero Cuerrero

Pro-Secretario de E.P.C.
C.P. Lilia Ramos Martnez

_ Tesorero
© GP. Mano Javier Trapero Plrdn

Pro-Tesorero
C.P, Luca Ceréceres ¢ Jliérreg

Comisario
C.P. Gilda Margarita Balam Camboa

Pro-Comisario
C.P. Ricardo Riveros Acosta
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miss DEL PENSAMIENTO CONTABLE

La filosoffa contable es el pensamiento
reflexivo dirigido a fa practica de la com
tabilidad, con el fin de buscar y establecer
las razanes de parqué es asi, porqué no e1
de otra manera, y cémo podrla ser mejor.

La contabilidad es un hecho de |3 realidad
econdmica de la mayoria de los paises de
este mundo, en los cuales su ejercicio
practico va desde lo excelente, hasia lo
mediocre, e, inclusc, en algunos, no es ofra
cosa que una mera formalidad gue se dape
cumplie. Ceneralmente las prdcricas
reconccida come buenas se fundamentan
enrazones buenas, v 1as reconogidas como
malas se basan en razones malas.

£l trabajo de los tedricos de la contabilidad
consiste, precisamente, en |a investigacion
del quehacer con el objeto de identificar las
razanes en que se flundamenta, sujetartas a
pruebas logicas y constituir concepros, que
sirvan de referencia y justificacion a las
necesidad de la génesis del trabajo de los
contadores y |a mejora de sus fines propios.

Sin embargo, asi como hay diversas clases
de priciica de contabilidad también, hay
diferentes clases de leorfas contables: al-
gunas san buenas v ofras son malas. La
leoria buena es aguella que proviene ge la
experiencia misma, v vuelca en etla el resul
lado de sus reflexiones,

€l tedrico observa loy procedimicntos con-
tables, que se le presentan coma un con-
junto de multifgrmidades, a 1oy cuates

. --«-.-'.-.. “rgy wln-wﬂqm'jgn‘i SR

peretra por medio de su razén, y @ través
de yn examen riguroso, alsla la sustancia de
las formas, extrae to relevante de lo imper-
tinente y separa lo semejante de lo
diferente, para encontrar la uniformidad de
lo aparentemente infarme,

1Y

Con esosingredienies produce una sintesis
nueva a lrav3s der razonamiento, que ¢on-
stituyen los conceptos, Jnicos medios que
proporciona al entendimiento las razones
de porgué las cosas son ash, y los prueba
lagicamente para concluir gue ne son de
otra manera, y de esta forma puede llegar
a conclusicres que mejoren el trabajo de
contabilidad,

En a'gunas aclividades comnerciales e in-
dustr:ates. las ingresos se reconocen for
maimente en los registros de las entidades
en et punto de venta, en la fabricacion de
bienes en que 1a produccion es en el largo
plaza. en s medida del avance del trabajo,
en la agricultura cuando se levanta |a
cosecha, enia ganaderia en la nacencia v
en la mediga ael ¢crecimiento de los
animales. '
‘

Como se colige ce este ullime pzmro.
eslos procedimientos se presentdn como
un mosaico de aparentes multiformidaces.
Sin emhargo, el tedrico penetra en los
procedinienios, separa la sustancia de 1
forma y pone al descubierto que en todas
estas aiversidades, los ingresos se han
reconocido en la medida que se cumplen
los esiuerzos de ganancias, pero siempre y
sélo cuando, simuitidneamerte, los ingresos
pueden medirse con certeza razonabie.

De esta forma se establecen los criteros de
ganancias y de conflabilidad, mediante los
cuales se logra la uniformidad en la susan-
cia, se justfica perque en la prictica se
siguen métodos diversos, y se establece un
concepto que se anticipa como fundamen-
to para reconocer los ingresos en ac-
tividades o giros nuevos.

Lainformacién contable tiene como prerre-
quisito la uniformidad, como medio indis.
pensable para conseguir la comparacién
vilida de la informacién de antidades
diferentes, Empero la uniformidad debe ser
deindole racional, 13 semejanza enlo esen-
cial v no la simple uniformidad en la forma
de los procedimientos, pues esta Gltima,
lejos de facilitar1a comparahilidad vilida, la
falsifica, ademds que encarcela ala praciica
dejindola sin vida, comeo una herramienia
simple del quehacer, digno de las miquinas
y de la burocracia.

La tecrla contable buena se ata a la "
practica, de aqui mismo toma la materia
prima de su trabajo, la transforma y elabora’
COMo conceplos terminados, que entrega
a los practicos de la contabilidad para
dyudarlos a mejorar su trabajo. Lejos de
permanecer como conogimienios puros
absiraidos de la realidad, como ocurre con
otras filosoffas, se contenta con explicar ¢!
parqué de las practicas y servir de apoyo y
justificacién a la solucién de problemas
nuevos. Su placer es [a contemplacion e
la mejora de fos servicios de contabiliur

Asi tay cosas, podemos definir ala figsora
de ia contabilidad como 1a aplicacion ue




pensamiento reflexivo sobre las pricticas
de la contabilidad, cuyo objeto materiai de
estudio & lo que se hace en contabrlidad.
v, su objeto farmal, consiste en !2
aracién de marcos de conceptos que
1 de referencia, fundamento v
cacién de lo que se normy y se hace

en la prictica.

Sumétodo consiste bisicamente en inducir
de la experiencia lo importante y relevanie
para, por medio de! analisis y sintesis
racionales, formar marcos de conceptos
consistentes, de los cuales se puedan
deducir las conclusiones del deber hacer
corecto en la prictica.

Préctica de
— Contabilidad
Induccidn
fexi
Andlisis Reflexion
Conclusiones

Conceptos

L

METODO DE INVESTICACION
CONTABLE

QBJETIVOS DE LA CONTABILIDAD

Las praclicas de contabilidad ¢onstituyen
un bien econdmico, que coma tal deben
creducir un benelicio igual o mayer a su
22510, En 1os beneiicios contabies se en-
cuentran las causas aue justifican sy exist
¢ncia. Es decir la consecuencia o el in gue
Lende a ser mantenigdo con la actividad de
contabilidad, funciona a su vez como ura
zausa del comportamiento o de la estruc-
ura que debe ser aplicada.

Los beneficios de las pricticas conrables
pueden resumirse en lo siguicnre:

Proporcionar informacidn para '3
oma Je decisiones relacionadas con
el uso de recursos limitados, incluyen.

do la idenlificacién de Sreas de
decistdn  cryciales, y en Ila
determinacién de cbjetives y metas,

2. Proporionar informacidn para la
direcciédn y control de las ar
gan.zaciones humanas y 7eCursQs
malteriates,

3.- Informacién para ltevar a efecto fa
rendicidn de cuentas,

4. Facilitar funciones sociales y de con-
rol.

Un paso fundamental en el desarrollo
econdmico es la inversibn en actividades
que preduzcan ef mayor rendimiento de
los recursos escasos, de acuerdo con los
objetivos y metas de los propios inversionis-
tas. A este respecto las entidades son de
dos clases, 'as que lienen por objeto fines

de lucro y aquéllas que no lo denen. En el

primer caso, al quedar perfecfamente
definide el objeto del lucro, la contabilidad
proporciona informes relevantes a los fines

mismos del ente. En este caso las pricticas -

de contabilidad demuestran un incesante
desarroiio en la mejora de los procedimien-
tos contables en la cuantificacidn de las
viilidades de ids entes.. A lravés de los

.informes contables, los acreedores, los

duefos del capital, los gobierno v otros
inversignistas, se encuentran en con-
diciones menores riesgosas para tomar
decisiones econémicas.

La contabilidad en los aRas ultimos ha
hecho muchos esiverzos para conseguir
que los informes sean mis Utiles en el
prongstico de los flujos de efectivo de los
inversionistas, empero, debe gquedar muy
claro que al menos los informas contabies
son Uliles para confirmar fas expectativas
delos mismo, y que este hecho ies permile
corregir sus decisiones.

En las entidades can fines de lucro, al
quedar definidos sus objetivas, la con-
tabilidad ha podido ‘aplicar sus
procedimientos con mayor relacion a las
metas buscadas por ios inversionistas, en
cambio en las orgamzaciones con fines
diferentes al lycro, no ha tenido el mismo
&xito por las dificultades de precisar con
exactitud lo que se quiere. En realidad esto
no salamente es un problema para los con-
tadores, es un bache de coniusidn de in-
cluso los que llevan a cabo las \nversiones.
Esta ey un drea de las pricticas contables
que posiblemente reciba mavor
preacupacién en el futyro, en la cual el
mismo contador pucde ayudar a deler-
minar con precision fos abjeuvos de las
ramas partculares, v, a3 partir de ésios.
desarroltar los procecimientos de medicidn

adecuados para determinar o grade de su
cumphmnenlo

Indudablemente gue la contabilidad ad-
minisiraliva ha proporcionado ayudas gran-
des en el control interno de los costos v

gastos, en fa contabilidad por 4reas de. -
responsabilidad, en los presupuestos y con-

trol presupuestal, asi como en la con-
tabitidad estratégica relacionada con la
sefeccién y control de proyecios de

.inversién y estructuras financieras, La con- .

tabilidad como herramienta del ad-
ministrador, también ha producide
beneficios extensos a las sociedades,

- La rendicién de cuentas de parte de

aquélios que manejan los recursos en las
entidades con fines de lucro, 0 en olros
entes, en el gobierno, en los ideicomisos,

en los mandatos, con las comisiones, etc,

no puede concebirse fuera de las estruc-

. luras de la contabilidad, En esta funcidn

puramente contable se justifica la existen-
cia dela contabilidad como Indispensable

en el mecanismo econdmicodegal de las
sociedddes.

En cuanto a otros beneficios sodales y de
control de la contabilidad, los encontramos
en su papel importante en o irea de im-

puestos, en la prevanclén de fraudes, enlas.

actividades que regulan los goblernos, en
i ‘control de precios y concesiones, en las
relaciones obrero patronales, en la
elaboracidn de estadisticas en beneﬁclos
de todos, entre alras cosas.

No puede negarse que todos eslos
beneficios de la contabilidad justifican su
existencia, sin embargo lo que hoy bus
camos son las razones de que las pricticas
de contabilidad 'sean mejores en unos
lugares que en otros. Y, para este efecio,
necesiltamos profundizar un poco mas en
las razones mismas.

Considerando que de una suerte u otra los
beneficios sociales mencionados son una
realidad dentro de las actividades
econémicas, y que una Caracterfsiica fun-
damemtal €3 que éstas Gltimas se dan en
condiciones de incertidumbre, y que, en
esencia, los informes y procedimientos
contables son elementos que producen
razonabilidad a dichas actividadey,
podemos deducir, 3l menos
hipoléticamente, que las pricticas de con-
tabilidad se desarroilan en la medida de las
incertidumbres en que se dan los procesos
de 1oma de decisiones econdmicas.

5t ohservamos los procesos de decisién en
las econgmias de mercado con relacién a
las que se dan en las economias de
planeacién, podemos constatar que o in-
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versionista individual de las primeras, es un
tomador de decisiones en condiciones de
incertidumbre. En pnmerlugar, se le presen-
tan opciones distintas de inversign, v, en
segundo, normalmente no hay quien e
aseguro &l éxito. E! invierte sélo y esperan-
zado a sus propias expeclativas, de ahigue
para &l cualquier informacién que reduzca
el campo de las incertidumbres, no séic le
resulla Convenienie sino necesaria. nara
que sus decisiones ja Jden en Marcos
razonaovles de probabilidad.

Enlas economias planeadas, los riesgos son
minimos, &l mismo aparalc que planea se
asegura contra los riesgos, y como en estos
medios econdmicos, las inversién in.
dividual es minima sino nula, los riesges del
fracasc lo absorben todos los individuas de
la sociedad. En este caso las demandas
contables, se concretan a la rendicién de

cuenlas y proteccién de activos, la deman--

da de informacién para detarminar la

habilidad de los que’administran y lo sabio’

de las decisiones de inversidn, son minimas,
un estado contrelador pocas veces se en-
cuentra dispuesto a admitir sus errores.

Asf las cosas, los procedimientos conlables
sofisticados se encuentran en las
economlas de mercado, en éstas los
negocios se desarroilan en situaciones muy
complejas de competencia, en las que el
inversionitla se encuentra en condiciones
de Incertidumbres altas, v, por tanto,
necesita informacién Gti! para guiar con
razonabilidad sus decisiones, que en Gitimo
andlisis sean capaces de disminuir |3 incer-
tidumbre de las condiciones.

Para concluir, 1a contabilidad produce
determinados beneficios a (a3 sociedad
escondmica, que cperan como causas fun-
cionalesde &sta. Delos beneficios diversos,
resuita trascendente el beneficio para 1a
loma de decisiones econdmicas de
inversion, empero el resgo mismo que im-
pone el desarrollo econémico de la libre
competencia, es la fuerza fupcional que
opera sobre las estructuras contables para
proporcionar més y mejores informas que
disminuyan las condiciones de rlesge.

FINES DE LA CONTABILIDAD
FINANCIERA

Bajo ef 1érmino de contabilidad se agruoan
actividades diversas. sin embargoe la esenrcia
de ésta y lo que ongina la variedac de
serviclos, se encuentra en las habilidades
para elaborar y presentar informacién
numérica respecto a las actividades finan-
cieras de los entes definidos comao tales,
gque sea Uil para la 1oma de decisiones
econdmicas de diversos usuarios.

Empero la clase general de lgs interesadas
demandan informacidn enla medida de sus
relaciones con l3s aclividades de los entes,
y con este fin de lograr salisfacer 3 lodos
los tectores interesados, sino que a la
mavyorla, la contabilidad ha adoptade un
esquemya de informacion propio que resuk
ta costeable ala misma sociedad.

La cortabilidad es un sistema de
procesamentn e dales. basado en la
leoria de la ecuacidn contable y sisternas
de contral interno, que conliene un poten-
cial alto de produccién de informes. El sis-
tema como productor de informes es
Gnico, con las posibilidades de presentarios
desde varos puntos de vista, de acuerdo
con las demandas de los mismos.

Asllas cosas, el esquema de presentacién
de informes consiste en o siguiente:

a- Informacién para fines externos.
b- Informacidn para fines infernos.
c- Informacién para fines fiscales.
d.- Informacién para otros fines,

INFORMACION PARA FINES EXTERNOS

Lainformacidn contable para fines externos
es considerada informacién general finan-
ciera de [as entidades, dirigida a los inter-
e3ados que na se encuentren involucrados
direstamenrte con |3 administracién de los
entes, enire olros, prncipalmente a ac-
cionistas y propietarios, acreedores, v a
olros usuarios interesagos en observar a las
entidades desde los puntos de vista de

" inversién y crédito. Esta informacién es la

indicada para los efectos de la rendicién de
cuentas de los ad ministradores,

Dentro del grupo de entre otros lectores,
podemos sityar a los clientes, ai mismo
gobierno en su calidad de proplietario o
acreedor, o en sus funclones ac
minisirativas de control de precios, otor-
gamienta de concesiones, elaboracién
estadistica, asl como a otros usuarios, tales
como, analistas de informacién financiera,
economistas, revistas y peridgicos
especializados, etc.

INFORMACION PARA FINES INTERNOS

La informacién para fines internos se en-
cuentra dirigida a los ejeculivos de la
administracién es considerada
infermacidn de detalle, Gti! para el conizol
de los costos ¥ gaslos, para la elaboracién
y control de los presupuestos, ayudante
interesante en la planeacién estratégica y

muy importante para la toma de decisiones

diaria de los
administracidn.

integrantes de la

INFORMACION PARA FINES FISCALES

La informacidn para fines fiscales pretende
satisfacer las demandas impuestas por el
gobierno en ests orden, elaborando las
declaraciones de impuestos @ inclusc es
tableciendo modalidades en los sistemas
de control y de registros.

INFORMACION PARA OTROS FINES

Bajo esta clase pueden agruparse los [nfor-
mes para venta de negocios, manejo de la
contabilidad en base a transacciones de
contado y contabilidad para liquidacién de
negocios, entre otros.

Los sisternas de contabilidad general y de
controt interno operan como una unidad
capaz de establecer los informes men
cionados, sin perder su caracterisiica
basica, de proceso de datos basado an 2
ecuacidn contable, y de esta forma ad-
quiere la flexibilidad necesarla pars abas
tecer necesidades diversas de la sociedad
de manera costeable,

En sus origenes la contabilldad por partida
dobie se desarrollaba bajo fa creencia de
que un juego de'informes Gnico podra
saUsfacer cualquier demanda. Sin embargo,
la aparicién de los principios de con-

“tabilidad para Informes externos, trajo

como consecuencia requisitos mucho mis
amplios y requisitos nuevos, que solo
tienen que cumplirse cuando la
informacién conlabie es dirigida a terceros.

De igual forma, el gobiemo en su caricter
de fisco ha definido su propio concepto de
utilidad y con ello principios contables
especiales, no solo diferentes sino inconsis-
tentes con los principlos que rigen la
presentacién de informes de manaera exter-
na. :

Mds tarde, el desarrolio interno de las ad-
ministraciones que ha alcanzado tamafos
enormes vy sofisticaciones de todo genero,
requirid una informacian contable anaiitica
especlalmente diseAada para ¢ control in:
terng de las operaciones, tales como a2
contabilidad por 4reas de respensabilidad,
sistemas de costos, control y presupuesios.
En términos generales inlormaclén para la

_planeacién estratégica, programdtica, e

informacién de detailes para la toma de .
decisiones dentro de la esfera ad-
ministrativa.

Ante este panorama, solamente los infor-
mes dirigidos a los leclares externos, cono-
cidos como informes generales financieros,
son los que deben cubrir principios de con-
tabilidad generalmente aceptados, lo cual
nc implica que no tengan que cumplir con
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los principios bdsices de loy sistemas de
registro, de controt interno, y de partda
dable.

2% demds lipos de informes, fiscales ad-
inisirativos y especiales, también se fun-
damentan en los principios generales
mencionados, pero, por la naturaleza e
sus fines s& agragan regias y pracedimien-
tos propios para el cumplimiento de ésics.

Este esquema de sclucidn de problemas en
el nivel nacional de ‘as sociedages es un
fenédmeno que es resuliado de lainluencia
de los pensadores de contabilidad,
empero, es de suponerse que el elementa,
en verdad, influyente hayan sido las deman.

das de 1a sociedad vy el costo social de la
contabilidad.

LOS PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD
CENERALMENTE ACEPTADOS

Asi pues, los requisilos especiales que se e
han impuesto a los informes iinancieros
para fines externos son los llamados prin-
cipios de contabilidad generalmente acep-
tadosy, los cuales implican los principios de
contabilidad generales basados en la
ecuacién contable v los principios de con-
trol interno, pero los especificados come
requisitos especiales tienen por fin adecuar

s medios a los fines, la 1écnica hacia

Jetivos bien precisas, v, en este sentido,
vilidamente podemaoy abstraer un cono-
cimiento especial' ia contabilidad linan-
ciera, como una disciplina que estudia 1a
demanda de informacian para fines exier-

v
)
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nos ¥ las posibilidad de la técnica contable,
para satisfacerla de manera eficiente,
mediante normas de contabilidad finan-

Cenenal y

En este sentido, como requisitos para
cumplir con un objetivo precisg y distinto

" de los demis objetivos que pueda tener fa

contabilidad, los principios de contabilidad
generaimente aceprados son ios principios
de la contabilidad financiera exclusiva-
mente, empero, esto no obsta para que
estos principios puedan coincidir en mucheo
con los principios de contabilidad ad-
ministrativa, los de yna contabilidad flscal, o
bien aiguna otra contabilidad, como la
manejada para el caso de liquidacién de
sociedades.
)

Mas 1éngase en cuenta, que hemos hablade
de una conuabilidad financisrs y de una
administrativa o una fiscal en sentida

. abstracto, lo que resulta muv.conveniente

en la ensedanza y en e entendimients,

T

1. COMENTARIOS RESPECTOWZAL_*»MET

Conlabilidad

Principios de

Controi Intemo

ciera y marcos conceptuales que jusun-
quen el deber hacer, o, mejor dicho, el
hacer con areglo a la razén,

porque se trata de una sola contabilldad con
informes aspecializados de acuerdo a cler

los puntos de vista o necesidades, nada
més.

Oe esta forma, pues, los principios de con-
tiviljdad generalmente aceptados son
t- 308 los esfuerzos del hombre por en
caminar a la técnica de la contabilidad,
hacia un objetive: que la informadén se;
Gtil para la toma de decisiones econdmicas
de los u usuarios extemnos, v de esta forma
este principio queda como principlo de
todos los principlos de contabilidad, y todas
:las proposiciones, conceplos y normas que
se viertan; deberdn estar figados de alguna
manera a &, y ninguno podrd ser inconsis
tente con el mismo.

[ -w,.',.-. w"’. o

POR: C.P. RAFAEL GOMEZ ENG

£l Centro de Investigacidn de la Contaduria
Piblica, a través de su director el C.P. Javier
Cocina Martinez, ha recibido el siguiente
material que por considerario de importan.
cia general para la profesidn, transcribimos
con el reconocimiento a su auter C.P.
Rafael Comez Eng.

He leido algunos articulos escritos por
gente muy prestigiosa, tanto de la
Contadurfa Piblica como abogados de
empresa, analizando la legalidad o vaiicez

‘dica def reconocimiento del método de

ticipacién en los estados financieros no
<onsolidados, preparados por una

compafiia tenedora de acciones, cuando se
pretende pagar un dividendo. En adicién v
tal vez como consecuencia de tales
opiniones, 1a Secretarla de Hacienda vy
Crédito Publico ha considerado dentro de
su normatividad como no deducibles los
dividendos pagados que provengan del
reconocimiento de dicho méiodo.

Ante tales hechos. considero fundamental
tratar de esclarecer algunos puntos que
resulian de primordial importancia para
electos de sacar alguna conclusion. £310s
puntos son:

1) jPorquéla contabilidad trata de medir

ef ente econdmico v no ¢l ente legai?:

3} (Por qué las disposiciones legales no -

pueden normar las

reglas
profesionates de contabilidad?

Respecto al pimero de los cuestionamien-
103, se debe tenar en cuentalo mendonado
en ¢ bolatin A-2 de los Principios de Con-
tabilidad relativos a la entidad, de los cuales
transcribiré literalmente lo sigulente:

12
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BL HUARACHE, S, A,

INTRODUCCTION

-

El Huarache, 3, A. fus constitufds en el aflo da 1978, con el objeto de

fabricar huaraches con suela de llanta radial, En ese mismo aflo inici® oﬁora-
e
¢lones, utilizando el capital aportado, para la adquisiciln de la maquinaria y

equipo necesario para la fabricacifn, _ .

4

Para efectos del caso prictico se considera que la posicifn monstaria
" ' H

sl inicio del afio es de $2,250 (pasiva).
Puntos a tresolver en el caso prlc:icoz

HT=1A Determinar el valor da reposiciln de los activos fijos al i{micio

y final del aflo y la deprecisciln acumulada sodbra los mismos,

HT-2A. Determinar la informacifn raquerida en los renglones de costo
sctualizado .y depreciaciSﬁ actuslizada con base on la informacibn obtenida

en HT~!, Supuesto, Las bajas fueron en el mes de enero de 1982,

HT=3A, Calcular la depreciscisn de la actualizaciln de active fijo, en
base a los valores actualizados, comparindoles contra la deprecliacidn

histSrica y detarminando la difaerencia,
HT=4A, Valuaﬁidn deT inventario a UEPS,

H” SA, Decerminacifn del sjuste al costo de ventas, mediante ¢l pro-

cedimiento de UEPS (Link chain),



HT=6A., Actuslizecién dal capital contahle.

HT=7A, CElculo del resultade por posisifin monesaria y desavminasidn
40l spEPIe & vegbatvar ON RaNVLIAMES,

.

HT=8A ¥ LOA, PaeaT ajustes & sevades finansteves y odisnar saldes ae-

tualisadon,

IV AV



EL HUARACHE, S, A,

Vida '
Valor Util Dapraciaciln
Valor de! terreno segln avallo-
2,000 mecros cuadrados &!
1,100 pesos el metro ensro 1982 - 8 -
1,500 pevos el metro diciembre 1982 - : -
Edificio~ B
Enero !%=- 1,600 metros cuadrados a 8,000 pesce 33
Diciembre 31 1,660 matros cuadrados & 12,300 pesos 3
Cortadoras de llanta~ ' o ¢
Enero 2 . .
6 ziquinas tipo "A" & 700 pesocs 15
| =aquina tipo "3" a 500 pesocs 20
Diciembre Jl-
5 wiquinas tipa "A" & 2,600 pescs 15
| =iquina eipo "B" a 1,900 pesocs 20
! niquina tipo "C" & 1,800 pesos ° 15
Cortadoras de cyueto=
Enero .2
& miquinas tipo '"'D" a 700 pescs 20
8 miquinas tipo "E" s 150 pesos 15
Diciezhre Jl=-
4 miquinas tipo "2 a 2,500 pesos 20
7 miquinds tipo "2" a4  550.pesos 15
l aiquina tipo "F" a 1,250 pesos 15
Ensamble~
Erero !2-
4 mfquinas tipo "C" a 750 pesos 20
J mdquinas tipo "H' & 140 pescs 15
Diciexzbre Jl=-
4 cmdquinas tipo "C" a 2,800 pesos 20
2 mdquinas tipo "Y' a 580 pesocs 15
15

! maquinas tipo "'H'" a 5B0 pesos



Cor - histérico-
~enoQ

E ficdo

Eg., corce llants

Eq. corce cusero

Ensanble

Depraciscifne
Edificio

Bq. carte llanca
Eq., ¢corze cuero
Ensazhle

Costo actuall e

Tertano

Edificio

Eq. corze llanca
2q. corte cuereo
Ernaaxhle

Depreciacifn actualizada-

Edificie

Eq. corte llanta
Eq., corle cuare
Ecsamble

PL HUARACHE, S. A,

PROPTEDADES, PLANTA Y ®OUTIDY

12 ds 3 de
Enero , _ Diciembre
1982  Adiciones 3Bajas Revaluacidn _ 1 °2
$ 500§ - $- 8 - $ 500
4,200 600 ' - 890
3,300 900 (500) - %,700
2,800 600  (10€) - 3,300
2,300 $00  (100) - 2,700
$13,100 § 2,600 $(700) § - $ 15,000
"THSeasE osEaAmavass ..-.. (£t -1 1 ' >17]/] vTuGsTsnas s
$ 5048 14k 8- - $ 648
1,320 370 (200) - 1,450
1,120 330 (4Q) - 1,410
920 270 (40) - 1,150
$ 3,864 5 1,114 §(280) § = $ 4,698
O ews SAFAOES e --.- (4 . 11 11 -17] L 1 [ 1 1 17 7)]
SeRLEASTYS UanFanwsw i.... TTENTEvEsanE .-.---..-




. Ed{ficio~-
Yalor p;onedio

Corte de llanta-
Tipo "A' (valor promedio)

Tipo "B"
ripo Hcll

Corte de cuero-

npo HDH

Tipo "E"

’ipﬂ H’N

Eneanble-

Tipo "G"

Tipe "H"
Tocal
HiascsSrieco

Ajusce

BL HUARACME, 3, A.

DEPRECIACION DEL ARO




HT=4

n HUAMM] SI A.

INVENTARIO
Inicial Pins.
P.V, Totsl P.U, Tocal
v, (Pesos) (Miles) U, (Pescs) (Miles)
Llancas $,200 § 250 ¢ 1,300 3,600 9 500 $2,800
Cuero , 9,167 120 1,100 9,600 250 2,400
Pagananto §,600 125 700 4,800 230 1,200
| "8 3,100 $6,400
L . f I °] -..-I'-
f
Aumsnto an
Unidadas V. _Total
Cilculo de Gltimas eantradss, primaras
salidas, unitavio=
lanzas
Cusro '
Paganante
Inventario i{nfeial
Inventario a Clcimas entradas
primeras sslidas
U, : P,
Inventario compussto port
Llanta
Cuero

Pegamento



BL HUARACHE, S, A,

CALCULD DE UEPRPS CLOBAL

laventario final a precios iniciales:

Liantas
Cuero
Pegamenco

Inventario inicial

Aumanto an voluman

Indice de Aumcnib en precio

Yaluacién a UEPS:
Inventario hase
Cifra cel ano
Inventaric a VEPS

Prooedios

Ajuste

P.U,

HT=$

Total

-y S

El inventario valuadeo en forma.global eo menor qua el valuado an forma
unicaria, pues los sumentos de unos productos compansan las disminuciones dg ===~
otros y evitan que desaparegcan capas :a pracloes menoras,

Inventarios, costo da repoeicibn:

Jl da diciembre de 1981

31 de diclecbre we 1982

3,200

6,600



EL HUARACHE, §, A,

RESPRVA PARA MANTENIMIENTO DE CAPITAL

AL PRINCIPIOQ DEL ARO:

x

o oxX M

Capital soccial « Pagado en 1978: 4,000

1,000

1,000

Urilidades acumuladas

Veilidad Div, Capitalizado Neto

1978 ‘ ' 500 = - 500

1979 1,600 - 1,000 600

980 7 3,200 - 1,200, 2,200

198! 3,000 - 200 - 2,000
5,300

/ (1 . YT T}

Capithl contable actualizado
Cepital concable segln libros
Actualizacifo de capital
AL PINAL DEL ARO:
Capizal social

Actualizado a 1981

Ueilidadens acumuladae
Actualizaeco a 1981
Sividendo decretado de 3,000 (jun ° _982)

Capital segln libros (excluyendo revaluacifn)

Reserva al final del afio
Reserva al principliq del afo

Ajuste

-6

;
[P



EL HUARACHE 3, A,

Regulzado por posicifn monetaria

Pasivo monetario neto al principlo del aflo
Pasivo monaetatvio neto al final del afo

Promadio
Costo financlaro

fxcego

xf--

>,



EL WUARACHZ, S, A.

PSTADQ DE RESULTADQS

POR 2L ASQ TERMINADO EL 3! BB DICTPMRRE DE 1982

VENTAS NEIAS
COSTO DT VENTAS:
Hateria prima

Mano ce obra y geaetos
Dapreciaciln

Utilidad %hruta

CASTOS DX OPERACION

OTROS CASTOS (INCRESOS)!

Incareses
Rasylzaco por posicifn monetaria

Qtros ingrescs

Ueilidad antes de I,S.,R, y P.T,U,

I.8.R. y P.T.U,

Ueilidad neca

Seg(

tivre _

Adustas

be
of

Actualizade

$ 50,000 §

— -

20,000
4,886
1,114

26,000

24,000
11,300

12,500

2,700

(200)

2,300 .

10,000
5,000

T D A e Y

§ °5,.°0

L L DL



10-A

H,T
Pl WUARACHE, S, A,
BALANZA DE COMPROBACTION,
(Miles de pesca)
Ajustes & HiscSrico :
Saldos MEs Ajustes Saldos
Hist8rico Iniciales Iniciales Afustas Ajustados
Cajs y bancos 2,500
Cusntes por cobrar 7,200
Inventarios © 6,400
?.2.E, 15,000 *
Depreciscifn acumulads  (4,698) . | f
_ 26,402 §
U oosesanss SONCATEGNS SUNSTKSONOE NERAGNROMES WO =0 Y
Pasivo , (13,102)
Izpuseto diferido -
Capital social ' (6,000)
Reserva paras mantani= .
aisnto ce capital -
Actualizacisn indicial -
Suparfvit (Cuenta =
Transicoria) -
Utilidad del affo (5,000)
Suparivit por posicifn
monetaria -
Supevivit por tenen-
cia da activos no
monstarics’ -
Utilidades acumuladas (2,300)

(26,402)
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Conceptos de la Contabllidad Financlera
! l

T

| I
Normas de Contablildad Financlera
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Politicas de Contabilidad Financiera
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| { ’
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Sistemas y procedimientos

! | i
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T | |

Informacién Financlera

| | !

Sistema de Informacién Financiera




campo
conceptual

Campo.
Normativo

OBJE-
Tivos DE
LA INFORMA-.
CION FINANCIERA
Y CARACTERISTICAS
DEL USUARIO

REQUISITOS DE CALIDAD
DE LA INFORMACION |
SUPUESTOS |
BASICOS

/

DEFINICIONES

/ LIMITACIONES PRACTICAS \

/

NORMAS DE CONTABILIDAD -

POLITICAS DE C.ONTABILIDAD DE LAS ENTIDADES \

Marco Conceptual de la Contabllldad

Fmancuera

iAo o

1Y



ANTECEDENTES

l.- La informacion financiera es la informacidn contable para usos

generales externos que acostumbran prescntar las entidades periodi

camente, la cuél se encuentra compuesta, basicamente, de loé esta-

dos financieros, las notas explicativas a los mismos, y comentarios
del administrador respecto a su contenido,

2.~ Sin embargo, en.locs afos dliimgs se ha observado, tanto en el
extranjero como dentro de nuestras fronteras, dos tendencias incre
mentales, .una, proporcionar mayor inforchién,financié;a'respécto
a prospectos y otros acontecimientos futuros, y, dos, mayor infor-

macidén no financiera.

—en

3.~ La responsabilidad de los contadores publicos, con relacidn a
estas Ultimas tendencias, es un asunto-que se definird en el tiem-

po conforme a las demandas de los usuarios,.

4.- La informacidén financiera, en los.términbs del péarrafo 1, se

distingue de otros informes de negocios, en que debe prepararse de
acuerdo con principios de contabilidad qeneralmente.aceptados,que'
es informacidn publica de los entes, y que los usuarios que la uti

lizan son de clases diversas e indeterminadas,

5.- En México }os'principios de contabilidad generalmente acepta-
dos son und responsabilidad primaria de los contadores publicos,.
quienes a través de la Comisidn de Principios de Contabilidad, del

‘Instituto Mexicano de Contadores Publicos (IMCP), emite disposicig
nes fundamentales al respecto, desde la decada de los 608,

6.- En esta decada de los 608 se inicié formalment: la implantacién
de principios de contabilidad, como consecuencia del desarrollo de



las entidades dentro del marco econdmico del proteccionismo gue se
vivia entonces, Las demandas de informacidn en aquellos ﬁiempos -
las establecian los entes constituidos como comercios e industrias.
principalmente. El Decreto que cred a la Auditoria Fiscal, del 21
de abril de 1959, habria de incrementar la necesidad de principiés

de contabilidad para la emisidn de los dictamenes para los efectos
fiscales,

7.- En esas épocas los bancos y las compafilas de seguros'contaban ya
con una contabilidad reglamentada por el gobierno, las actividades - .
bursdtiles eran minimas, y la influehcia Hde las actividades agrope-
cuarias y mineras, itnflulan muy poco en la fil9so£ia de los princi-
pios de contabilidad.

8.- De igual suerte, la estabilidad de la moneda proporcionaba confia
bilidad a las cifras nominales de los estados financieros y la adhr |
sidn respecto a costos historigos parecid ser suficiente,

sobre principios de contabilidad, clasificados en las series A, B, C,
Yy D. En la serie A se ubica al Esquema de la Teoria Bdsica de la Ceon
‘tabilidad Financiera, en la serie B, principios relativos a estados
financieros, en la C, principios para elementos del balance general

y, en la D, principios aplicables a problemas en la determinacidén -
de resultados. .

10.- Desde entonces quedan divididos los principios de contabilidéd'
en dos grupos grandes de principios: los conceptos de contabilidad
financiera y las normas de contabilidad financiera. La serie A de
los Boletines es principalmente c¢onceptual,

ll.- Empero en el. cursc de los Aﬁos han ocurrido varias cosas. La
inflacidn que aparece a mediados de la decada de los Betenta origina



x

distorsiones importantes a las cifras de los estados financieros,
que se vuelven poco relevantes para la toma de decisiones. Surge,
primero el Boletin B-7, y, después el B-10, para rescatar la rele

vancia de leos infeormes y buscar una mayor representatividad econd
mica.

l12.- En esta ocasidn se crean normas y princilpios en gencral nue-
vos, tales como la admision de valﬁaciones de activos en base a
costos especifices o costos de reposicién, resultado monctario, =
empleo de la paridad de equilibrio, resultados por tenencia de ag .
tivos no monetarios, y los concepfos dé mantenimiento de capital

de nuestro Boletin C-ll, nuevo, entre ctros muchos. '

13.- Surge el concepto de preferencia de la sustancia econdmica de
las transacciones sobre las formalidades juridicas, y el uso del
valor presente para la valuacidn de activos y pasivos, gue invoca
el Boletin de Arrendamientos,. L L
l4.~ Los Boletines de inversiones temporales se modifican para de
jar reglamentado gue las accliones cotizables deben valuarse con -
base en los precios de mercado, y el Boletin B-é,lcambia del cri-
terio de propiedad, para los efectos de consolidacidén financiera,
a los de control e influencia administrativa, ‘

15.- Todos estos cambios, tan importantes, son'acompaﬁados por la
apaficién de dos hechos bastante trascendentes, uno, el desqrrof
llo de la empresa pUblica, la diversificacién del capital de las
sodiedades, y un camino definitivo hacia una economia de mercado,

en donde las necesidades de informacidén de terceros crecen geomé-~
tricamente,

l6.- El otro cambic, gue en realidad es consecuencia del citado -~



antes, tiene relacidén con la demanda social y hasta cierto punto
juridica, ya que la exige la nueva ley de gruposhfinancieroa, cs
la referente a que los bancos, las compafiias de seguros, las ca-
sas de bolsa, arrendadoras, y otros entes que caben en los gru-
pos financieros, demandan principios de centabilidad uniformes
con los utilizados por los demds entes, nc sdlo para consolidar,
sino para competir con la misma calidad de informacidédn financie-

ra, en la captura de recursos de los inversionistas en general.

17.~ Verdaderamente el marco econdmico y ambiental de los infor-
mes financieros de la decada de los 60s, es enteramente distinto

al marco y condiciones que prevalecen en la decada de los noventas.

¥

18.- Ante estas condiciones ambientales y el desarfollp de normas
Y conceptos de contabilidad financiera dispcrsos en nuestros Bolg
tines de Principios, la Comisidn de Principios de Contabilidad ha
decidido llevar a cabo una revisidn btofunda de sus disposiciones
fundamentales, y reordenarlas consistenterente dentro de un marco

ldégico de conceptos y normas.

DE LA TOTALIDAD DEL SISTEMA DE CONCEPTOS Y NORMAS DE CONTABILIDAD
FINANCIERAS. .

t

19,- Como se puede observar en el cuadro 1, el sistema de estruc-

turacidén de informacidén financiera de las entidades se compone de:

Procedimientos

Pdliticas de contabilidad financiera
Normas de contabilidad financiera
Conceptos de contabilidad financiera.



20.~- Los procedimientos de contabilidad financiera representan los
medios practicos utilizades por las entidades para elaborar y pre-
sentar informacidn financiera.

2l.- Las politicas de contabilidad financiera de una entidad, sdn
reglas interiores impuestas por la administracidn del ente que es
tablecen 1los lineamienﬁos generales que deben seguirse para resol
ver sus problemas particuiares de informacidn financiera.

22.- Las normas de contabilidad financiera son las reglas generales
emitidas por el Instituto-Mexicano de Contadores Publicos, que es-
pecifican cudl debe ser la infocrmacién financiera, definen los ele-
mentos de la misma,establecen las reglas de valuaciédn, reconocimien
to y presentacidn o revelacidn de dichos elementos -en el contenido
de tal informacidn.

23.~ Los conceptos de contabilidad financiera son el fundamento de
las normas de contabilidad fiﬁanciera,-éstgblecen el criterio gue
deben sequir las normas emitidas y constituyen la explicacién y -
sentido de la normatividad vigente, '

24.- Las normas de contabilidad financiera y los conceptes de la -
contabilidad financiera forman los principios de contabilidad ge-
neralmente c:ceptados, que se consideran sancionados por la autori-

dad profesional del IMCP y su Comision de Principios de Contabili-
dag.

25.- Las normas de contabilidad financiera son reglas que especi;
fican como se deben resolver los problemas en la prdctica de la -
contabilidad financlera, en cambio los conceptos no establecen pof
si mismos soluciones a problemas concretos, Bon méds bien el conjun

to de herramientas gue deben utilizarse para elaborar normas de -
contabilidad financiera.



OBJETIVOS DEL MARCO DE CONCEPTOS DE LA CONTABILIDAD FINANCIERA,

26.- Los cbJetivos propios del marco de concpetos de la contabilidad
financiera son:

a.- Servir de guia y fundamento de las normas de contabilidad

que emitan en el futuro, las Conisiones de Principios de Conta-

bilidad del Instituto Mexicano de Contadores Publicos.

b.=- Servir de base para revisar las normas contables emitidas

por las Comisicones de Frincipios de Contabilidad anteriores.

c.- Ayudar a los preparadores de la informaciédn en la selecci: -

de las alternativas adecuadas, cuando son contempladas por la
nermatividad.,

3
d.- "Ayudar a lcs preparadcres de informacidn para resolver los

problemas contables gue se les presenten, adn no sancionados por
la normacividad.

e.- Ayudar a los auditores a definir si1 la informaciodon financie

ra de los entes se encuentra de acuerdo con los principios de
centabilidad.

f.- Ayudar a los usuarios de la informacidn financiera en la in-
terpretacion correcta del contenido de los informes preparados

con princlipics de contabilidad generalménte aceptados.

g.- Facilitar la ensefanza de la contabilidad financiera con ba-

se en conceptos, fundamento superior a la ensenanza casuistica.

CONTENIDO DEL MARCO DE CONCEPTOS DE LA INFORMACION FPINANCIERA.

27.- En el cuadro numero 2, se presentan en forma ordenada los concep
tos de la contabilidad financiera. El orden es estrictamente deduc -
tivo, donde los conceptos van desde las proposiciones mds fundamenta- '

les hasta el campo normativo, gue constituyen las proposiciones deri-
vadas del deber hacer. '



28.~ Dicho maveo de conceptoes tncluyce las aflirmacionces Elguicntes:

a.- Objetivos de la informacidn financicra vy Caracteristicas de

los usuarics de la informacidn.

b.=- Los reqguisitos de calidad de la informacidn,

C.- Los supuestos bdsicos de la inforwmacidn.

d.~ Las limitacicnes practicas de la aplicaqién de los copceptos.,
€.- Contenide de la norma de contabilidad.

.- Definicidn de los clementos de los informes financicros.



I.- LOS OBJETIVOS DE LA INFORMACLION FINANCIERA

Los objetivos de la 1nformacidn financiera gon los conceptos que
determinan las metas Gue debon consvgulrse ceon sU elaboracidn y
presentacion, son las causas finales que determinan su existen-
cia y, mediante ellos, se pretende establecer quiénes son los

usuarios de la informacidn, para qué la utilizan, y cudles son
dichos informes.

concepto 1

QUIENES SON LOS USUARIOQOS
. f

La informacidn financiera debe ser util para la toma de decisio-

nes de inversidn, crédito, semejantes o de otro tipo, de usuarios

externos, entre ellos, principalmente, accionistas o propietarios,

acreedores, sectores del goblerno, y otros usuarios, actuales o [

tenciales, y, de la misima manera, debe ser util para los adminis-

tradores, con motiveo de sus relaciones con los usuarios externos.

Concepto 2

PARA QUE SON UTILIZADOS LQS INFORMES

La informacidén financiera ayuda a los usuarios actuales y potencia

les a determinar, entre otras cosas, los montos, oportunidad y ries
gos de sus prospectos de flujos de efectivo de sus inversiones d.--
préstamos, que se encuentran relacionados con la habilidad de la en
tidad para generar flujos de efectivo favorables a través de sus ag
tividades operativas y financieras, para cubrir su préstamos,'invg;
tir convenientemente, liguidar intereses, pagar dividendos, as{ co-

mo la de lograr crecimientos ventajosos conservando su liquidez y =
flexibilidad financieras. -



Concepto 3

CUAL ES LA INFORMACION FINANCIERA

La informacidn financiera es informacidén respecto a los recursos
de la entidad, reclamaciones de los mismos, y de los cambios que

sufren en el curso del tienpo, En términos generales los infor-
mes deben proporcionar:

a.- Informacidn de la entidad respecto a la posicidn que =~
guardan, en determirados puntos del tiempo, Sus recursos

(activos) y reclamaciones de los mismos {pasivos y capital),

b.- Informacidn respecto a los resultadds financieros de las

actividades de los entes, entre ; .ntos distintos del tiempo.

c.- Inforwaciéh referente al efecto en el flujo de efectivo
o en el capital de trabajo de los resultados financieros pe-
riddicos, y de las decigiones de la .administracién relaciona

das con las inversiones, desinversiones, préstamos y financia
‘miento con capital.

.d.~ Explicaciones necesarias para comprender el significado de
- las cifras contenidas en los propios informes,

e.~ Informacidén respecto a la rendicidn de cuentas del adminig

trador, que ayude asimismo, a evaluar sus habilidades en el -
desempefiQ.

11.- CARACTERISTICAS DE LOS USUARIOS

Para precisar la extensidn, contenido y presentacién de la informa~
cidn financiera, se debe considerar Que se encuentra dirigida a un

sector de lectores muy amplio cop diferentes necesidades de infor=

macidén cuya mayoria tienen que ver con la toma de decisiones de in

version, crédito o semejantes, bajo el supuesto de estas caracteris

| - - !



ticas generales del usuario, aunque algunos de ellos no las teng

-
]

Concepto 4

ENTENDIBILIDAD

~La informacidén financiera debe ser comprensible para aquéllos =
que tienen un conocimiento razonable de negocion y doe activida-
des econdmicas que se encuentran deseosos de estudiar la infor-

4
macidon con diligencia suficiente,

Concepto S

DEFINICION DEL USUARLO TI1PO

+

El usuario de la informacidén generalmente no se encuentra invo-
lucrado directamente con la administracidn del ente informante,
Yy, Se supone, gue no puede dictar las normas de informacidén que

le son convenientes, ni puede medir directamente su grado de -
confiabilidad. '

Concepto ©

NECESIDAD DE COMPARABILIDAD

El usuario de la informacién financiera toma decisiones econé-
micas y, en consecuencia, desea poder comparar los informes de
la entidad con la informacidén de otros eptes, Yy comparar la in-

formacidn de la misma entidad en distintos puntos de su vida.

.



Concepto 7

NATURALEZA DE LOS INFQRMES

El usuario de los informes espera informacidén sobre transaccio-
nes efectivamente dcurridas.y de otros acontecimientos, Yy espera
jue los juicios de valcr, supuestos, seleccidn de alternativas e
incertidumbres le secan revelados y aclarados como tales, dc mang

ra gue €l pueda llegar a sus proplas conclusiones.

v

. ’ ' ¥
III.~ REQUISITOS DE CALIDAD DE LA INFORMACION,

Los requisitos de calidad, determinan como debe estructurarse el
contenido informative para lograr la satisfaccidn de las hecesi-
dades del usuario,

Concepto 8

RELEVANCIA DE LA INFORMACIUN

El requisito de relevancia de la informacidn -indica que ésta debe
ser pertinente a los procesos de toma de decisiones de inversidn,
crédito, © semejantes, u otras y que su contenido debe tener la -
capacidad de producir un impacto en el razonamiento del usuario.

El concepto de relevancia se cumple si la informacion;

PREDICCION Y CONFIRMACION

. .’
a.- Permite hacer prondsticos respecto a las actividades fu-
turas del ente o son el medio apropiado para confirmar expec
tativas o prediccionqs previas.

]

lJ



OPORTUNIDAD

b.- Llega a manos de los.usuarios oportunamente.

RENDICION DE CUENTAS

c.- Es el medio adecuado para que el administrador rinda
cuentas de su gestidn.

DESEMPLERQ

d.- Ayuda a evaluar las habilidades del administrador en el
manejo y cumplimiento de los objetiQos esperados por los =--
duefios © accionistas.

Concepto 9

El concepto de confiabilidad ilplica que la informacidn financie-
ra debe ser representativa, sistemidtica, completa, verificable, =~
y neutral, asi como encontrarse libre de sesgos, errcres e irregu
laridades, conforme a lo siguiente:

FIDELIDAD REPRLSENTATIVA

a.- Debe representar fielmente la sustancia economica de las
transagcciones y otros acontecimientos de ‘que se ocupa, y, al
respecto, dard preferencia a la sustancia econdmica de las ~.

mismas, sobre las circunstancias meramente formales de orden
juridico.

SISTEMATICA
b.- La informacién contable debe provenir de un sistema con =~
medidas de control interno suficientes, que proporcionen segu

ridad razonable a los datos informativos capturados, procesa-
dos y presentados,



REVELACIONES SUFICIENTES

c.- La informacidn financiera debe ser completa, de manera tal,
que cualguier usuarlo externo que no se encuentre involucrado
con la administracion del ente, se encuentre tan informado para
tomar decisicnes de inversidn, crédito o semejantes, como lo =

podria estar otro lector involucrado en la propia administracién

VERIFICABILIDAD

d.- La informacidn financiera debe poder ser verificada por ter-
ceros independientes de la entidad, '

NEUTRALIDAD

‘e.=- Los criterios y fundamentos de la informacidn finandiera de-
ben establecerse y operar con independencia total respecto al =
impacto que pudieran teder sobre -los:intereses particulares de
los distintos sectores de usSuarios. ' -

)

Concepto 190

<

COMPARABILIDAD DE LA INFORMACION

El conéepto de comparabilidad de la informacién financiera implica =

gue la informacidn sea uniforme y sea consistente. Se entiende por
v formidad la.posibilidad de que los informes de entes distintos =
puedan ser comparados vdlidamente entre si, y, la consistencia, la

posxbxlidad de comparar vilidamente la Lnformacxén de una entidad -
elaborada en dxstxntos puntos de U vxda.

*



IV.~- SUPUESTOUS BASICOS

Los supuestos bdsicos de ia informacidn financiera son los conceptos
gue determinan el medio donde debe cperar el proceso contable, y pre
cisan la forma eﬁ que opera dicho proceso., Los conceptos que deter-
minan el medio donde cpera la contabilidad {inanciera son: el concep

to de ~2ntidad contable, el de negoclio en marcha y el monetario.

Estos tres conceptos son constituti' °s de la afirmacidn siguiente
"Los informes financiercs son de la tidad econdmica definida como

tal, considerada come un negocio en nmarcha, cuyos elementos bdsicos
de cuantificacidn se llevan a cabo con unidades monetarias",

Los conceptos que precisan la forma en que cpera el proceso :contable
son: el concepto de realizacicn, de periodo contable, de identifica-
cidn contable, de reconocimiento de ingresos y el de costo+valores.
Los cuales son elementos integrantes de la afirmacion siguiente:
"Las transacciones realizadas de que se ocupa la contabilidad deben
ser aplicadas o relacionadas ccdn el periodo que afectan, los costos
y gastos deben ldentificarse con los ingresos gue producen,

Yy estos
ingresos se deben reconocer en los distintcs periodos contables -

conforme a criterios definidos. Las transacciones sefialadas dekb=2n
cuantificarse sistemdticamente de acuerdo al criterio de costo-v:lQ
res".

Ccncepto 11

ENTIDAD CONTABLE

La actividad econdmica es realizada por entidades identificables, -

las que constituyen combinaciones de recursch humanes, recurscos na- -
turales y capital, coordinados por una autoridad que toma decisio~
nes encaminadas a la consecucidn de los fines de la encidad,



A la contabilidad, .e interesa identificar la entidad que persigue

fines econdmicos particulares y gQue es independiente de otras enti
dades., Se utilizan para identificar una entidad dos criterios: (1)
conjunto de recursos destinados a satisfacer alguna necesidad so-
cial c7n estructura y operaclion propios, y (&) centro de decisios
nes lidependlente con respecto al logro de fines especificos, es

decir, a la satisfaccidn de una necesidad social. Por tanto, la
perscnalidad de un negocio es independiente de la de sus accionisg
tas © propletariocs y en sus estados financieros sdlo deben incluir
se los bienes, valcores, derechos y obligaciones de este ente eco-
némico independiente, La entidad puede ser una persona fisica, una

persona moral o una combinacidn de Vvariaé de ellas.

concepto 12

NEGOCIO EN MARCHA

La entidad se presume en exilstencia permanente, salvo especifica-.
cidén en contrario; por lo gque las cifras de sus estados financie-

ros representaran valores histdricos, o modificaciones de ellos,

sistematicamente obtenidos. Cuando las cifras representen valores

estimados de liguidatidn, esto deberd especificarse claramente y

sclamente serdn aceptables para informacidn general cuando la en-
tidad esté en liquidacidn, '

Concepto 13

Moneda

La unidad de medida que utilizan la contabilidad financiera para

medir el efecto de las transacciones realizadas en el conjunto de

los recursos del ente, de las reclamacicnes de los mismos, y de -

los cambios que surgen en el tiempo, es la unidad monetaria. La



unidad monctaria puede referirsc a monedas nominales o a unidades

monctarias de poder econdmico semejante, cuya aplicacidn dependerd

de las circunstancias econdmieas del medio donde se lleven a cabo

las transacciones . de la entidad. Cualguiera gue sea la seleccidn
del tipo de moneda a utillizar para cuantificar las transacciones,
esta debe practicarse sistemdtica y racionalmente a todos los ele-

mentos gue integran la informacidén financiera.

Concepto 14

REALIZACION :

. Cy Do . , £ ,
La contabilidad cuantifica en términos monetarios las operaciones
gue realiza una entidad con otros participantes en la actividad -

econdmica y ciertos eventos econdémicos que la afectan.

Las operaciones y eventos ecovémicos,que la contabilidad cuantifi-
ca se consideran por ella realizados: {(A) cuando ha efectuado tran
sacclones con otros entes econodmicos, (B) cuando han tenido lugar
transformaciones interﬁas‘que modifican la estructura de recursos
o de sus fuentes o (C) cuando han ocurrido eventos econdmicos ex-
ternos a la entidad o derivados de las operaciones de ésta y cuyo

efecto puede cuantificarse razonablemente en términos monetarios.

Concepto 15 '

PERIODQO CONTABLE

La necesidad dé conocer los resultados de coperacidn y la situacidn.

financiera de la entidad, gque tiene una existencia continua, obli-
ga a dividir su vida en periodos convencionales, Las operaciones
y eventos asi como sus efectos derivados, susceptibles de ser cuan

tificados, se identifican con el periodo en que ocurren: por tantc



cualquier informacidn contable debe indicar claramente el pe-
riodo a gque se refiere.

concepro 16

IDE... L. FICACION CONTABLE

Los costos Q-los gastos deben identificarse con los ingresos -
que producen. Los costos vy lOS'gaécos representan los esfuerzos
de la administracién consumidos en la realizacién de sus objeti-
vos, .y los ingresos constituyen. compensacichesfrecibidas a cam-
bio de dichcs esfuerzos, consecuentemente, las utilidades o las
pérdidas periodicas que resultan de la confrontacién de estas -
cifras son ademas de pertinentes, relevantes para evaluar obje-
tivamente lcs esfuerzos de la adminsitracidn en la consecusién

de sus metas, tanto si éstas consisten en la generacidén de uti-
lidades o en otros fines,

v

Concepto 17

CONCEPTO DE RECONOCIMIENTC DE INGRESOS

v

Los ingresos se reconocen formalmente en los registros de conta-
bilidad cuardo se cumplen simultdneamente las dos condiciones si-
guientes: a) cuando se han cumplido los esfuerzos de ganancias -

mds importantes y, b) cuando se pueden cuantificar con certeza -
razonable.



CRITERIO DE GANANCIAS

-

Los ingresos se reconocen en la medida en gue se completa el pro-
cesc de ganancias de los entes, El procesc de ganancias se forma
de clases distintas de esfuerzos gque puedén tener una importancia
diferente con relacidn a la totalidad de los esfuerzos de ganan-
cias. El ingreso es una compensacidn conjunta, generalmente, a -
los esfuerzos de ganancias, por tanto los ingresos se deben reco-
nocer cuando los esfuerzos de ganancias mdas importantes se han cu
bierto, o bien cuando el esfuerzo crucial se ha terminado. En la
mayoria de los casos los costos terminados correspondientes, son
la evidencia de que los esfuerzos de ganancias se han cumplido,
sin embargo puede ser que en algunas circunstahcias sea preferi-
ble utilizar otras medidas para evidenciar que los esfuerzos se
encuentran sustanclalmente terminados. '

CRITERIQ DE CONFIABILIDAD

1)

Empero para poder reconocer los ingresos deben poder cuantificarse
de manera objetiva y tener la certeza razonable de la recepcién de
las compensaciones., La cantidad reconocida como ingresos debe ser

igual a la entrada de efectivo recibida o la estimacidn razonable
del efectivo por recibir,

Concepteo 18 '

EL CONCEPTO COSTO-VALORES

+

La cuantificacidén de las transacciones Yy otros acontecimientos se
divide en dos etapas: a) en su origen o nacimiento, y, b) en valua
ciones subsecuentes. Las transacciones en su origen y nacimiento -

en los registros de contabilidad se cuantifican segin el efectiveo

DU



Ceoncepto 19

COSTO-BENEFICLO

La contabilidad financiera es un bien econdmico, que como tal tiene

un costo y debe tener un beneficlo suficiente para justificar el sa-

Este concepto tiene implicaciones distintas para el
rador de la nformacidn particular,
de contabilidad.

crificro. prepa-

Yy para los que establecen normas

No podemos negar que el costo de la informacidn financiera debe in -

fluir en la entidad gue la prepara, no obstante, la obligacidn de --

presentarla proviene de sus relaciones con el exterior,
ocasjones,

Yy, en muchas
. o : 1, .
no puede medir el beneficio que recibe en forma directa -

por cumplir esa necesidad. No es el caso, por ejemplo,

de la evalua
cidn costo-beneficio de la informacgidn interna,

en la cual los bene-
ficios de la informacidén puede medirse directamente,

L

En camblio, para los que establecen normas de contabilidad es impor -

tante la evaluacion de los costos que pueden implicar la emLSLOn de

nuevas normas, a pesar de las dlflcultades de poder medir los costos

de manera objetiva. Por ejemplo, el costo contable de preparar in -

formacidn contable con base en indices especificos,
mayor,

es notablemente
que el costo de elaborar informacidn financiera con base en -
indices de precios generales.

Concepto 20

IMPORTANCIA RELATIVA

El concepto de lmportanCLa relativa se encuentra ligado al concepto
de costo-beneficio, empero este ult;mo considera el costo de la in-
formacién financiera en todo su conjunto. En cambio la importancia
relativa es un criterioc para juzgar el impacto de una partida en par
ticular, o un elemento de la informacidén, o una determinada circuns
tancia, dentro del cuadro general de la informaciodn financiera,

el fin de decidir su tratamiento contable adecuado.

con



0 equivalente que se establczea en la misma transaccidn bajo el -
supucsto de gue las mismas sc¢ recalizan en un mercado. libre en gue

las partes se encuentran deb:damente informadas.,

Las valuaciones subsecuentes se realizan con aguellos valores gue
pueden lz2grar una representacidn fiel de la situacidn econdmica ¥y

los resultados, siempre y cuando se realizen de manera sistemati-
ca, conslstente e integral.

Los sistemas de cuantificacién contable gque son posible de emplear
se son: '

a) Costo histdrico ncminales.
b). Costos histdricos con pesos de poder adguisitivo semejante.

c) Costos de reposicidn o costecs con-indices especificos y pe -
sos de poder adquisitivo semejante. '

La seleccidn del sistema de cuantificacién dependerd del sistema qu
produzca la mds fiel representacidn econdmica de las transacciones Y
otros acontecimientos, considerando la costeabilidad del sistema y

la necesidacd de obtencién de cifras razonablemente confiables.,
V.- LIMITACIONES PRACTICAS DE LA APLICACION DE LOS CONCEPTOS.

Los conceptos del marco tedrico son el fundamento para deducir lo
que deberia de hacerse en la préct;ca para resolver los problemas
précticos. No obstante, la misma realidad impide en ocasiones la‘
aplicacidn estricta de los fundamentos.

Las principales limitaciones prdcticas gue impiden -la aplicacidén ‘de
los fundamentos son: el costo-beneficio, la ‘importancia relativa,
el criterio prudencial, y el medio.
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Concento 19 .

COSTO-BENEFICIO

La contabilidad financiera es un bien eccndmice, que como tal tiene
un costo y debe tener un beneficio suficiente para justificar

crificio., Este concepto

el sa-
tiene implicacliones distintas para el prepa-

rador de la :nformacidén particular, y para los gue establecen normas

de conrabilidad.

No podemos negar gque el costo de la informacidn financiera debe in -

fluir en la entidad que la prepara, -ho obstante, la obligacidn de -~

presentarla proviene de sus relaciones con el exterior, y, en muchas

ocasiones, no puede medir el beneficio gue recibe en forma
por cumplir esa necesidad,.

directa -
No es el casc, por ejemplo, de la evalua

cion costo-beneficio de la informacion interna, en la cual los bene-

ficios de 'la informacidn puede medirse directamente.

« -
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En cambio, para los que establecen normas de contabilidad es impor -
tante la evaluacidn de los costos gue pueden implicar la emision de .

nuevas normas, a pesar de las dificultades de poder medir los costos

de manera objetivé. Por ejemplo, el costo contable de preparar in =

formacidn contable ccn base en I{ndices especificos, es notablemente

mayor, que el costo de elaborar informacidn financiera con base en -
indices de precios generales,

Concepto 20

IMPORTANCIA RELATIVA

.

El concepto de importancia relativa ‘se encuentra ligado al concepto -

de costo-beneficio, empero este ultimo considera el costo de la in-

formacidén financiera en todo su conjunto. En cambio la importancia

relativa es un criterio para Juzgar el impacto de una partida en par
ticular;_d un elemento de la informaciénf o una determinada circuns
‘tancia, dentro del cuadro general de la informacidn financiera,
el fin de decidir su tratamiento contable>adecuado{

con



§i las partidas no tienen importancia relativa se registran en la con
tabilidad de una manera costeable, por el contrario, si la partida
tiene importancia relativa, su registro y presentacién en la informa-

ci1on financiera deberd efectuarse siguiendo estrictamente los princi-
plos de contabilidad generalmente aceptados.

Una partida, un elemento de la informacidn financiera, o una determi-

nada circunstancia, tienen importancia relativa cuande un cambio en -
su valuacidén, en su reconocimiento, © en -su presentacién, pueden ori-

ginar un cambio en la decisién de un lector interesado.

Concecto 21

‘"CRITERIO PRUDENCIAL

En clertas cocasiones ocurren incertidumbres respecto al correcto tra-
tamiento de algunas partidas contables, especialmente en los casos de
estimaciones sobre I 1nos que no han terminado de ocurrir. En estos
casos el Juiclio prudencial exige gue se seleccionen las alternativas

gue arrojen menos activos © menhos ingresos, es decir, las mds conser~-
vadoras.

Esta forma de proceder de la contabilidad financiera se apega a las -
experiencias histdricas de la misma, y al intento de minimizar el exa
gerado y constante optimismo de algunas administraciones.

concepto 22 '

AMULENTLE

La influencia de las leyes y de los teglémentos del gobierno, tiénen
gran importancia en los procedimientos utilizados en la prdctica con
table del pais. Por un lado, tenemos a las contabilidades reglamen-
tadas por el gobierno, tales como las de los bancos y de las compa -
filas de seguros, cuyos procedimientos no coinciden con los principios
de contabilidad generalmente aceptados, lo que origina un detrimento
en la calidad de la informacién de estos entes. ‘ | ' )



Por otro lade, el gobiernd en su caracter fiscal ha aumentado el vol

men y la sofisticacidn de datos para el efecto du pagos de impucstos,

de tal grado qQue los costos de hacer informacidn. sc han incrementado

en muchas entidades, colocdndolas en la alternativa de cumplir con
los requerimientos legales,

y pretender utilizar dicha informacidn pa
ra finecs financieros, cuando les es requerilda,

Esta circunstancia, no s0lo origina detrimento en la calidad de la in
formacion de escs entes, se comete una violacidn' grave a los princi -

pios de contabilidad, puestc que se presentan informes sin la calidad

adecuada para la toma de decisiones. Los usuarices de los informes po

drian eguivocar el tino de sus decisienes al basarlas en informacidn:
sesgada-.

.



1V.~- SUPUESTOS BASICOS

Los supuestos bdsicos de la informacidn financiera son de dos clases:

v 2, los gque definen el ambiente en gue opera el proceso contable vy,
otra, las que explican cdémo opera dicho proceso. '

Los conceptos considerados como definicioncs del amblente en Que ope-

ra la contabilidad son: el de entidad, negocio en marcha y de unidad

monetaria. ‘ '

Los conceptos considerados como explicatives de cdmo opera el proceso

contable son: el de realizacion, p--iodo contable, identificacién con

table, reconocimiento de 1ngresos y el de ccsto-valores.,
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SISTEMAS CONTABLES

" ALTERNATIVOS

Supongamos:
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lgual 81 sctivo invertico: $100

ANGP Afo 1: 209/e
APE AAo 11 309/0

Venta al inicio da! sRo !l dal agtivo invertido:
$148




100 ——

SISTEMAS CONTABLES ALTERNATIVOS -

1. Contabitidad Histbirica

Ao}

148 ——»

Activo

Invertido | Capital.

100 ——»

thicto Ano )

$ss

Ganancia

Capital

~-48




120 —»-

100 —»

SISTERMAS CONTABLLS ALTURNATIVOS
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METQOCS DE ACTUALIZACION

ACNGP
Ajuste por Cambios an el Nivel General de
Precios

ACE
Aijuste por Costos Especificos

ACNGP

— Forzosamente debe ser integral
-~ Conserva el corto histdrico
- Basaco en un (ndice

ACNGP

Base Tedrica
Sostenido
Inflacién = "Aumento Y De Precios
Generalizadoe
' Sostanids
Inflagién = Disminucidn ¥ De Poder

Gensaralizada Acdquisitivo
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ACNGP
'Jn Incice mide el aumento an precios

Y
mide 1a pérdida de poder adquisitive

e

ACNGP

El Indice sirve para corregir 1as ¢cifras
cue fainflacidon distorgicna
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RESUMEN

En este capitulo se estudian aspectos histéricos sobre la inflacién;
asimismo, se hace una breve descripeion retrospectiva de ly inflacién
¢n Argentina, Chile, Alemania, Estados Unidos y paises industrializa-
dos. Se presenta un cuadro, el cual incluye a paises con diferentes nive-
les de inflacién durante los afos de 1978 a 1979. E capitulo presenta
dos definiciones de inflacidn, analizdindose una de cllas. Se establece
quc una condicion indispensable para queé se dé la inflacién es el aumen-
to de la cantidad de dinero.

El capituto determina que ta Jucha por Ja distribucion de la riqueza
es un factor hdsico para que se presente ¢l fen6meno inflacionario.

Se abordan las tres formas fundamentales para medir al fenémeno
inflacionario, fas cuales son ¢l deflactor del producto interno bruto, cl
indice de precios industriales y ¢l indice de precios al consumidor.

Posteriormente se explica la inflacién desde el punto de vista de cua-
tro teorias; tirén de la demanda, empuje de los costos, estructuralista
y monetarista. ‘ :

También se tratan los efectos de la inflacidn, asi como lus diversas
clases de inflacién.

Finalmente se estudia en forma general la inflacién en México du-
rante el periodo comprendido de 1970 1 1986.

1. GENERALIDADES

Todos hemos oido alguna vez a nuestros abuclos y padres hablar de que el
costo de la vida va cada dia en aumento; de que en su tiempo todos los bienes
y servicios eran mds baratos, ¥ que aungue se obtenfan salarios menores gue los
actuales, con cllos bastaba y se compraban buenas cantidades de alimentos; de
que la vida era mds Ilevadera que en la actualidad, pues los alimentos siguen in-
crementando su valor, los servicios mds necesartos (educacion, transporte, luz,
vigilancia, renta, ete.} son casi prohibitivos. Los salarios cada vez alcanzan para
la adquisicién de menos articulos, aunque se incrementan al existir una politica
de aumenturlos. Total, que los salarios nunca han podido dar alcance a los pre-
civs por mis esfuerzos que hacen los gobicrnos de los paises capitalistas. En to-
do el mundo se presenta con gran alarma un proceso de alza acelerada de los
precios de los bienes y servicios, proceso al que se ha denominado inflacién.

La inflacién gravita sobre el mundo desde hace varias décadas y se presenta
lo mismo en los paises desarrollados que en los gue no lo estdn. De tal manera
que se llegé a pensar que este fendmeno es inherente a todos los paises que lle-
van a cabo politicas de desarrollo econdmico.

Hay opiniones en ¢l sentido de que la inflacién es un fendmeno inevitable
del desarrollo econdmico de los paises. Otra sugestidn es que es posible que se
consigu el desenvolvimiento sin padecer dicho fendmeno.

El interés que obliga a describir la inflacidn se apoya en los efectos graves
¢ injustos de este fendimeno en los niveles de vida de 1odos los habitantes de un pais.

Como los precios aumentan con mucha mayor rapidez que los sueldos o sa-
larios, una primera consecuencia que es posible advertir claramente es gue se
pueden comprar menos cosas con el mismo dinero. O sea que todo estd *'mis
caro’”. Pero al mismo tiempo quicnes producen y venden reciben mds altos in-
gresos, de modo que algunos se empobrecen mientras que otros se enriquecen,
proporcionalmente a la duracidn e intensidad del proceso inflacionario.

Usted, querido lector, estard pensando gue si este fendmeno acompaia siem-
pre al desarrollo, entonces la solucidn estd en sustraerse de elb- “catando de

lograrlo, ya que de lo contrario se presentard tan desagradabl rmedad .

AR




668 ‘ Inflacion’

Esio lleva a profundizar ain mds en este tema para poder entender su pre-
sencia y sus causas y conocer las diferentes teorias en que se han apoyado los
gobiernos para evitarla o controlarla,

En las siguientes pdginas se ofrece al lector un examen lo mas completo po-
sible del fendmeno inflacionario. Se explican sus caracterfsticas esenciales, su
origen, sus causas y efectos en algunos paises del orbe, asi como en México.

2. INTRODUCCION

El problema inflacionario es un tema que por su relevancia en el nivel de
vida de los pueblos, en las relaciones econémicas internacionales, en las politi-
cas de empleo, de desarrollo econémico y de distribucién de los ingresos ha me-
recido la atencidén de estadistas, estudiosos de fenémenos econémicos y publico
en general. Un terna esencial de los supuestos econdmicos de nuestros dias con-
siste en el hecho notorio de que los paises altamente industrializados se han si-
wado en el marco histdrico de una nueva contradiccidn del capitalismo, la inflacién

-y ¢l desempleo; o, llevando el problema a su tltima instancia, entre la inflacién y
el estancamiento econdmico. '

Resulla dificil determinar qué ha causado la presencia de la inflacién en
razén de que pucde haber m4s de una causa, y cada una parece tan importante
como cualquier otra. En ocasiones el mismo hecho o accién puede ser efecto,
y en otras puede ser causa. '

Una de las causas aparentes que ha recibido especial atencién es el aumento
de los salarios logrado por los sindicatos de trabajadores para proteger a sus miem-
bros contra el aumento del costo de la vida. La poblacién de un pafs identifica
claramente el efecto inmediato que ello tiene en los precios de los productos o
servicios que dependen de esa industria o sector al efectuarse la inevitable trans-
ferencia de su costo en un més alto precio al consumidor. También se puede pen-
sar con razdén que las empresas causan la inflacin al no mantener la productividad
u operacidn eficiente de los centros de produccién. Sobre todo en las industrias
claves que, como la del acero, al aumentar los precios de su producto afectan
a decenas de otras industrias que utilizan el metal en la elaboracién de bienes
que ofrecen al consumidor. Es el efecto en cadena que va trasladdndose de uno
a otro centro de produccion. A su vez, el incremento de los precios de los meta-
les y, con mayor impacto en los iiltimos ainos el del combustible, ha ido dejando
su huella cn la explosion de los precios. No hay duda de que el petrdleo es el
ejemplo mds dramitico y el que mds fdcilmente se aprecia debido a sus efectos

distorsionantes en las vitales industrias del transporte y la produccién de energfa’

eléctrica.

Tampoco falta la oportunidad de sefialar a los productores agricolas y gana-
deros como causantes, ya por confabulacidn o como resultado de algiin fenéme-
no de la naturaleza, del aumento de los precios en los alimentos bdsicos.

.
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Por otra parte, es evidente y fdcil de detectar que el gasto del sector publico
(sobre todo en algunos sectores que no producen riqueza, como el gasto militar,
ta transferencia de fondos a través de algunos de los programas costosos e inefi-
cientes de bienestar social, y el gasto incontrolado y exagerado de una creciente

burocracia) es un elemento creador de inflacién, ya que genera una extraordina-

ria capacidad de compra sin fomentar el aumento o la disponibilidad de bienes
duraderos y de consumo.

Existen otras causas que influyen mds o menos en la inflacién, como la re-
duccidn temporal o permanente de algunos de los recursos renovables o no reno-
vables que se utilizan en la produccién de bienes. Pero lo cierto es que la causa
real de la inflaci6n es el aumento rdpido y cuantioso de los medios de pago: el
dinero.

Cuando se oye hablar de un aumento de precios no es el aumento de precio
de uno o dos articulos por los cambios en la oferta y la demanda de los mismos,
se trata de un aumento general del precio en pricticamente todos los bienes y
servicios. O sea que para adquirir una misma cantidad o medida de bienes y ser-
vicios se requiere una mayor cantidad de unidades de pago o dinero. Por lo tan-
to, se puede evidenciar que el dinero ha perdido capacidad de compra, se ha
devaluado. Pero, ;por qué se dévalia el dinero? Lo que sucede es que hay
una desmedida cantidad de dinero compitiendo por la misma cantidad de bienes.
Es decir, que ¢l crecimiento del volumen de dinero en circulacién es mucho ma-
yor que el crecimiemo del volumen de bienes.

El proceso inflacionario que al principiv sélo desconcierta a la gente con
el tiempo produce insensibilidad, luego irritacién y finalmente una especie de
locura colectiva. La poblacion recibe muchas explicaciones acerca de lo que estd
pasando, como promesas de pronta solucidn, pero al ver que las soluciones no
funcienan, el gobierno y los voceros del sector privado pierden toda credibilidad
y se generaliza la sensacidn de que alguien, el gobierno, los acaparadores, los
banqueros o los lideres obreros le han hecho al pueblo una mala jugada.

h !

3. ASPECTOS HISTORICOS

Algunos autores califican al siglo XX como _la centuria de la inflacién. Y,
ciertamente, se pucde comprobar que histéricamente no se habia presentado una
¢poca como ésta en que la inflacién se ha convertido en un problema generaliza-
do a lo largo y ancho del globo, desde la Edad Media, cuando la inestabilidad
monetaria produjo una verdadera explosién de precios. Aungue se habfan pre-
sentado situaciones inflacionarias en algunos paises y por algin tiempo. ninca
s¢ habia producido como un fenémeno generalizade y duradero. _

Ya en las primeras décadas de este siglo un caso digno de mencionarse fue
la hiperinflacién que se presentd en Alemania después de la Primera Guerra Mun-
dial. En Rusia, la presencia de la Revolucign de Octubre produjo una gran infla-
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cion. Pero.no fue sino hasta después de la Sepunda Guerra Mundial cuando el
fendmeno comenzd a ser endémico en varios paises.®

En la décuda de los anos 60 un tota) de 37 paises en desarrollo padecia una
inflacidn de aliededor del 3.5% anual, como es el caso de México, Guatemala
y Costa Rica. Otros puises como Israel, Corea, Trinidad y Tobago, Brasil, Chi-
le, Argentina, Uruguay y Colombia tenian tasas inflacionarias del 15 al 50% znual
en la misnta década. Ei récord de dicha década fue para Indonesia con una tasa
de mids del 1.000% anual.

Las inflaciones mds violentas gue se han presentado en el mundo en los tli-
mos 20 afios son las que correspouden a Indonesia, Argentina y Chile, naciones
que han sufrido las wsas mds altas de inflacién. Por ejemplo, en 1976 Argentina
alcanzo un 348% anual y en cf mes de mayo de ese mismo afio marcd un récord
de 915% anual; mientras que la Repiblica de Chile en 1973 wvo un promedio de
mds de 650% unual.

3.1. Inflacion en Argentina

Argeniina ha sentido la experiencia de una de las mds recientes y violentas
cspirales inflacionarias. Esta inflacion que wnunu.t ha merecido la wencida de
los expertos en la materia.

Argentina es quizd el dnico pais en el mundo que goza del privilegio de po-
SECT una inniensa exiension de tierra fértil, todo tipo de climas, rios importantes
para la produccion de energia y puara ricgo, uranie y otros minerales y, sobre
todo, suliciente petrdlen para sy abastecimiento. El anallabetismo es prictica-
mente inexisienie y el nimero de egresados universitarios es muy alto, Que un
pais con tan excepcional posicién pueda tener problemas econdmicos graves pa-
rece improbable. Sin embargo, los ha 1enido sin interrupcion en los vltimos 35
afos y ius sigue teniendo,

En 1973 ¢l general Perdn gand las elecciones y llevd como bundera de su
gobierno el programa denominado **Contrato Social™, cuyas metas primordiales
crun elevar ¢l nivel real de los salarios y lograr una mds efectiva distribucion
del ingreso en favor de las clases sociules mencs favorecidas. Dicho programa
s¢ comenzo g cjecular en junio de ese ano con el establecimiento de controles
oficiales en los precios de tos articulos y sevvicivs considerados bisicos, los que
se redujeron en 7% y 20%. Al mismo tiempo el gobierno ordend un incremento
de los salarios de alrededor de 20% de manera inmediata. Con las medidas adop-
tadas todos los negocios vieron sus utilidades disminuidas, provocando una mar-
cacka escasez de productos de consumo, principalmente de aquellos que tenian
precios regulados oficialmente, haciendo su operacidn ¢l mercado negro'en ¢!
cual los precios se elevaban continuamente. Debido a ello fue necesario fijar nuevos
aumentos cn los salarios, lo que hizo que la inflacién tomara mayor velocidad.

En rurzo de 1976 la tasa inflacionaria alcanzo un nivel de alrededor de 50%

niensual, o sed 0% anuul, y en mayo de ese afio la inflacidn llegd a un nivel
equivalente al . & anual,® :
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Fucron estas las causas y los efectos mas visibles y dramiticos de 1a infla-
¢idn; aunque hay que considerar que no fueron solumente el control de precios
y la clevacidén de los sularios por decreto las causas de la inflacién, sino también
la politica gubernamental de mantener un continuo déficit en las finanzas publi-
cas ¥ de pagar cuantiosos subsidios a las erpresas pdblicas y privadas que ha-
bian estado experimentado pérdidas por ta politica del gobierno de rebaja y control
de precios. Los subsidios se efectuaban mediante el otorgamienio de financia-
mientos a bajo interés. En esta forma s¢ creaba un excesivo nivel de crédito
dentro del sistema bancario que, en adicidn a la emisién excesiva de dinero (bi-
lletes), produjo la situacion denominada **dinero corriendo tras los bicnes™

Con el fallecimniento del general Perdn y la posterior destitucidn como presi-
denta de su viuda Isabel de Perdn se produjo, ademis de un cambio en el gobier-
no, un canbio en las politicas econdmicas. Primeramente se climinaron los
controles oficiales de los precios y se estublecid una politica menetaria y finan-
ciera mas controlada.

A los seis meses de la destitucidn se detuvo la tendencia alcista inflacionaria
reduciéndola hasta un 120% anval, que seguia siendo una tasa bastante alia.
Cabe senalar que los cambios en la politica ccondmica afectaron al valor real
de los salarios, y como conscecuencia a los trabajadores.

En este fendmenn de inllacidn Argentina muestra una serie de experiencias
que permiten insistir en que el control oficial de precios y salarios como ¢lemen-
o electivo para reducir la inflacién es inefectivo. El propdsito primordial del
gobierno de Peron de beneficiar a la clase trabujadora con aumentos reales ¢n
los salurios se vio frustrado por las propias medidas que se fomaron para produ-
cirlo. Es decir, una politica salarial demagdgica, unida al desorden fiscal y mo-
netario, fue la causa determinante de la explosién inflacionuria.

3.2. Inflacién en Chile

La Republica de Chile ha experimentadd una gran alza genera! de precios
que la afecta fuertemente.

El Banco Cearral de Chile informé que en 1972 se emitieron billetes por
un total de 36 367 mitlones de escudos, o gue significé un avmento de 171.4%
sobre la emision existente en 1971, En ese mismo afo se 1egistrd un indice de
influcion, de cnero a noviembre, de 143.2%. En estas cifras se puede observar
la relucion directa entre el aumento de circulante monetario y el sumento en la
tasa inflacionuria. Durante el gobierno socialista, de noviembre de 1970 a sep-
tiembre de 1973, se caleula que aumenté el circulante aproximadamente en un
600%, casi el mismo porcentaje en que aumentd el costo de la vida.”

En diciembre de 1969 la canasta basica con los principales alimentos tenia
un costo de 100 escudos. En diciembre de 1971 esta misma canasta eniu un cos-
o de 180 escudos. Al siguiente afo costaba 618 escudos. En 1972 7 costo era

“de 3549 escudos, y para junio de 1974 La cesta con los mismos pie linien-

ticios lenfa uin costo de ‘8474 escudos. '’
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En 1973 cl gobierno recurrid a la importacién masiva de toda la clase de
mercancias ¢n un desesperado intento por inundar el mercado y forzar la baja
de precios. Dicha medida resulté ineficaz, ya que cada nuevo embarque era
absorbido por el piblico en cuanto se ponia a la venta. Se agotaban todos los
productos (peines, vestidos, llantas, cemento, estufas, etc.). Se compraba lo que
fuera. Adn existen familias que tienen en su casa 4 6 5 estufas checoslovacas
compradas en aquellos afios de hiperinflacién.

3.3. Inflacién en Alemania

En el momento de la declaracién de guerra, en 1914, habfa en Alemania
una circulacién monetaria de 2400 millones de marcos. Para finales de mayo de
1921 el circutante habia aumentado hasta 72 000 millones, es decir, casi 1500%.

Antes de iniciarse el proceso inflacionario el délar se cotizaba a 4.70
matcos; en 1923 un délar equivalis a mds de 4 billones de marcos. El 15 de
febrero de 1924 se pusieron en circulacion bitletes con un valor nominal de 100
billones de marcos que en la realidad apenas valian 20 délares. Para mantener
el ritmo de la demanda monetaria se necesitaron 1783 mdquinas impresoras, 133
imprentus y 30 fibricas de papel que trabajaban dfa y noche en la tarea de elabo-
rar billetes.®

Los precios de los diferentes servicios y bienes se elevaron considerable-
mente. Asi una llamada telefonica llegé a costar 7500 millones de marcos, y un
litro de leche descremada 8600 millones. Los sueldos se pagaban mensualmente,
luego semanalmente, después diariamente y hasta por hora de trabajo. Ya por
dliimo en muchos centros laborales se decidid pagar u sus trabajadores con produc-
tos. El dinero perdié su valor o utilidad como instrumento de intercambio, Hegdn-
dose nuevamente al trueque en que, por ejemplo, una entrada al cirematdgrafo costaba
un trozo de carbdn. Los médicos y dentistas sélo atendian a pacientes-que paga-
ban con mantequilla, queso o zapatos. Los granjcros sélo daban sus productos
cuando los cambiaban por ropa, herramientas, muebles, elc.

Los empleados alemanes tenian que cargar grandes maletas para poder lle-
var sus salarios a sus hogares o correr inmediatamente a los comercios a com-
prar lo que fuera.

3.4. Infacién en paises industrializados

Durante el periodo _comp'rcndido de abril de 1979 a marzo de 1980 los paiscs
industrializados de Europa Occidental y Japén presentan el siguiente cuadro de
inflacion anual.® :

%
G] Italia 204 )
inglaterra 18.4 .

Francia 11.8
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Jupdn 5.7
Suiza 51
Alemania

Occidental 4.6

En el continente americano durante el mismo periodo Canadi preseatd un
nivel de inflacion de 9.5% ancal, y en Estados Unidos Hegd al 14.1% anual.
Estos datos estadisticos muestran una sitlvacion crénica y persistente, con ten-
dencias a agravarse el fenémeno inflacionario.

3.5. Inflacién en los Estados Unidos de América

La inflacion sc ha incrementado en este pais particularmente a partir de 1969,
asi como en toda la década de los afes 70, con un promedio de 18% anual en
un periodo de 13 anos. El gobierno estadounidense anuncio desde 1979 gue
estaba poniendo en practica un plan para la contencion y reduccion de fa infla-

¢idn, sin resultados positivos. Ante la presenciz de una inflacion galopume a -

principios de 1980, el gobicrno recrudecic su politica de restriceion del crédito.
Est politica de reduccisn del volumen del erédito produce o promueve la
recesion, caracterizada por una disminucion en el movimicnto de comprus.
La espiral inflacionaria que sufre E.U.A. sc remonta al gobierno del presi-
dente L.B. Johnson. Este gobierno eliming en marzo de 1968 ¢l requerimicnto
de que se tenia que mantener una cobertura minima del 25% del wtal del dinero
(Jdlures) emitidos y en circulacién, en su equivalente de valor oro en las reser-
vas, En esa ocasion tas reservas totales de ore de los Estados Unidos se vulua-
ban en'$ 10 000 millones de ddlares, y ky monedi amparada por csus reservas llega-
bu a § 40 000 millones de délares. Después de il medida se produjo otra
decisidn del presidente Johnson que también apunté hacia una inevitable y acele-
rada inflacién. Se anuneié gue ¢l puderio econdmico de los E.U.A. le germitiria
producir mds armamento sin reducir la produceion para el sector civil ni sumen-
tar los impuestos; los gastos de guerra en Vietnam y los programas de la gran

sociedud”” sembraron la semilla de Ja infacién en los afos setenta. Y durante

todo cste tiempo las mdquinas de imprimir billetes no pararon. ®

4. INDICE DE INFLACION MUNDIAL

Paises con influcion menor del 10%°

1978 1979
Canadd . ......... ... ... . .. 90 9.5
Japén. . ..o 38 5.7
Austria ... ... 36 4.1
Bélgica ... ....... SR 4.5 5.3
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Paises con influcion menor de 10% Paises con inflacion emire ¢l 10 yel 15%

1978 1979 1978 1979
Alemania Occidental. .. ... .. 2.6 4.6 l»;flh'.'\l?;-‘. ................... 6.7 10.5
Paises Bajos................ 4.1 4.6 alun "_‘. -------- [EEEERRTRE 7.9 13.6
Noruega ................... 8.1 4.6 Mada-ngs(.ar --------------- 6~7_ 0.5
Suecia. ...l 9.9 9.5 Mauricio.................L. 8.6 14.1
Suiza. ... il 5.1 Tanzania . ..o 1.6 12.0
Fintandia. . ... ... U 1.5 7.6 _ Nigeria ... - 240 13.8
Austealia, .. ........... ..., 79 9.2 Ceundor . ..., b7 10.8
: Sei Lanka.......... .. ... ..., 13.8
Kuwait .................... 9.0 38
Arabia Saudita.............. 1.6 L6
Repiiblica Dominicana........ 35 29 : .
Bahamas .. ................. 6.0 : 9.9 ‘ Fuises eon influcion entre el 15 y ¢l 25%
Siria ...... .. O S % : 4.7 . .
India...................... 2.5 8.0 1978 To70
Malasia. . .................. 4.9 33
Singapur.............. ... 4.7 6.1 lalia. ... ... ... . 12,1 20.4
Marruecos . ... . ... 9.7 9.7 . Reino Unido........ ... .. .. 83 18.4
Tinez ....... ... 6.2 X Grecia. ... ............... 12.5 220
T 11.6 9.6 o Porwgal ... . ... .. . . .. 225 23.1
El Salvador................ 13.2 6.5 Bspafa ... oL 19.8 15.6
Kenia ..................... ... 39 ‘ Yugostavia .= ... ... DA N 13.6 22.6
Niger........... R A 3.0 Nueva Zelandia. ... .. ... . .. 1.9 15.2
Costa Rica................. 82 85 Colombia ..., ... ... .. 19.7 23.6
Panamé . ................... 5.0 8.6 MEXICO .............. . .. 17.5 17.9
Barbados................... 11.3 4.0 - Jamaica..... ... = 3409 191
Malawi . ......... ... . 6.2 - Trinidad y Tobago......... .. 10.2 17.1
Mauritania .. ............... ..l 6.6 Jordania .. ... ..o L 6.9 i9.6
Honduras _................. 6.6 8.7 . Corea ... 14.4 16.8
. Filipinas ... ... .. ... .. 75 23.4
Etiopia ... .............. .. 14.5 18.5
Paises con influcion entre el 10 y el 15% 3 CHawi.ooo 55 18.8
: ) “Bolivia oo 10.4 17.9
1978 1979 - CGuyana. ..o U 20.0 18.1
Ilandia. ... ... ..... .. .. .. 204
Estados Unidos de :
América . ... 9.0 12.8
Dinamarca . ... .. e 10.1 1.3 .
Francia..........oooeeevenns 9.2 1.8 Puises con inflacicn vatre of 25 v of 50%
Irlanda .. .. .o 7.6 13.6
Africa del Sur.............. 10.2 143 1978 1979
Venezuela. ................. 7.2 14.5 -
B Guatemala. ... 7.9 13.6 ‘ Turquia......... ..o 45.3 38.9
“Antillas Holandesas, ....._... 8.2 12,1 Ind~0ncsw .................. 8.6 31.0
Egipto  ............ P I 14.1 Chl!‘e ...................... 40.1 37.9
FOrmos  ..veviiiiiinnn. 5.8 L Suddn ... G 19.1 27.3 J

L
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Paises con wipfiacion entre o 50y of 99%

1978 1979
Perd . ......... DU 57.8 654
Uroguay ... ..o H.6 ’ 72.8
Brasil ..................... 8.7 57.1
Israel .. ... ... ... ... 50.6 95.8
Ghana .. ....... e 731 69.8

Paises con inflacion de mds de 100%

1978 1979
Argenting ... ... ... 1755 158.8
Zaire ... ... e 584 102.9

Paises centralmente planificados

Oficialmente y de acuerdo con la teoria marxista, fa inflacién es un fendme-
no puramente capitalista. A pesar de todo, los precios siguen aumentando en los
paises socialistas. En consecuencia, surge el mercado negro como un medio para
satisfacer las necesidades del mercado con la escasez de los productos disponibles.

5.. ;QUE ES LA INFLACION?

Siendo un fendmeno tan antiguo, debatido y del que tanto se ha escrito, so-
bre todo a partir de 1930, no existe una definicidn comunmente aceptada que
sirva para dar respuesta a la preguma de qué es lo inflacion, a pesar de que se
hun hecho intentos al respecto. Ea electo, cada una de las escuelas ha explicado
al fendmeno inflacionario desde un punto de vista diferente: de hecho cuando
cada escucla estudia al fendmeno inflacionario lo realiza susteatando plantea-
mientos ideoldgicos. Se dice que las principales escuelas del pensamiento eco-
ndmico moderno tienen su propia visidn acerca del tema y, por lo tanto, su
propia definicién de lo que cs inflacidn. '

Enun intento por simplificar las cosas se dardn utgum:s conceptos de infla-
cion oy se diseccionard’ la primera de las definiciones. -

IS¢ pucde deair que la inllucion es un aumento sustancnd y sostenido en
b~ ¢l mvel general de precios.
2. La inflacidn es un aumento desproporcio ado de circulante en refacion
con el aumento de bicnes y servicios producidos.

- ¢ Qué es la influcion? : ' . 677

Algunos estudiosos consideran que la primera definicion no es vilida: argu-
mentan que lo que se estd definiendo ¢s un efecto del fendémeno.?

La segunda definicion se refiere a la naturaleza del fenomeno, es decir, a
las causas bidsicas que provocan el aumento sustancial y sostenido en el nivel pe-
neral de los precios.

- Es preciso abocarse al andlisis de la primera de las definiciones planteadas:
un aumenio sustancial y sostenido en et nivel general de ios precios.’

El nivel gencral de los precios en un pais, regién, zona o ciudad se sucle
identificar por medio de lo que cuesta el conjunto de bicnes y servicios que la
poblacidn utiliza para satislucer sus necesidades materiales y espirituales. En Mé-
xico s¢ sucle medir el indice de precios al consumidor considerando los biencs
y servicios comicnidos en la canasta bisica. 2

La idea defcosto de la cunasta bdsica implica la existencia del dinero como
un medio de pago o de cambio y como un instrumento de medicion del valor
de los bicnes. Sin la existencia del dinero no existe posibilidad alguna de que
se presente el fenémene inflacionario. Cuando un pais realiza a nivel de mereado
transacciones (compra-venta) econdmicas sin ia concurrencia de la mone-
da como instrumento de cambio se estd hablando de economias de trueque (o
sed una economiy en la que se cambian las cosas entre si sin mediacidn del
dinero). > :

De lo explicado en los pirrafos anteriores se deduce que la inflacion es un
fendmeno basado en lu existencia de dinero, que los distintos bicnes ¥ servicios
tienen diferentes precihs Y que la relacién entre los precios de unos y otros bie-
nes y Unos y otros servicios pueden alterarse por causa de la inflacién.?

Véase qué significan estas observaciones analizando los tres elementos de
la definicidn antes dada.?

I. Si ¢l intercambio de bienes y servicios se realiza en una economia en la
que ¢l dinerv ¢s un instrumento de cambio, cada bien y servicio tendrd
un precio. Asi, un Kilogramo de-garne de res se cotiza e $ 1. 200.00
y un kilo de carne de polio $ 750.00. Por otra parte, un par de zapatos
tienen unt valor de $ 5 000.00 y un vestido $ 20 000.00. Supéngase que
el precio de las carnes se incrementan al doble. Resulta entonces que cl
precio relativo de fas carnes, por una parte, y el de los zapatos y vestidos,
por otra, se ha modificado y que los productores pecuarios podriin adyui-
rir zapatos o vestidos vendiendo menos kilogramos de carne.?

+ Enuna economiu moderna es normal que los precios de los distintos
bicnes y servicios varien entre sf. Ahora bien, no es comin que los pre-

- cios de algunos bienes se incrementen y el precio de otros bienes perina-
nezcan estdlicos. Lo mids comiin es que el precio de los bienes y servicios
varien al mismo tiempo; por ejemplo, que el precio de las carnes suba
un 18% durante un periodo de tiempo determinado, digamos un afio, mien-
iras que el preciv del vestido sube en un 16%, el de los Zapalos en un
14% y el servicio de educacién en un 8%. Al resultado del aumento

f
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en ¢l precio de los bienes y servicios de una economia se le conoce como
¢l aumento en el nivel general de los precios.?

2. Fala aclarar qué se entiende por awnento sustancial y som'mdo para te-
ner una comprension completa de la definicién de inflacién.?

Sustancial es una palabra que ticne significados distintos en diferen-
tes circunstancias o lugares. Asi, por ejemplo, la inflacion ocurrida cn
1984:¢n la Alemania Federal. Comparado entre paises, sustancial quizd
se podria aplicar mds claramente al caso italiano que al alemdn, o al euro-
peo comparado con el de Estados Unidos, o a México en relacion con
Colombia. Se sucle afirmar que para medir con objetividad relutiva la pa-
labra sustancial es necesario hablar de pertodos anteriores recientes o en
comparacion con otros paises con los gue se tiencn relaciones econdmi-
cas y comerciales estrechas.?

3. La precision de lo que se Quiere decir con sostenido ¢s complejo. Se pue-
de atacar ¢l problema por reduccionismo. En un extremo se dive que un
aumento sostenido en el nivel de precios no es ums cloy lina
de los misimos, especialmente si dicha situacion o5 de carditer roaersible.
Por otra parte, un aumento sostenido en el nivel de precios consiste en
"una elevacion de precios que genera un impulso tal que la leva a repetir-
se u perpetuidad. La mayoria de los casos en que s¢ hace reterencia a
un aumento sostenido de los precios no se refiere a una situacion interme-
dia entre los dos extremos presemados.2

Es importante entender gue la infiacién implica. la elevacién de los precios
de muchos o de todos los bienes y servicios, No es posible caracterizar a un fe-
némeno inflacionario con el alza de precios de sélo algunos articulos. Asi, una
mortalidad elevada en pollo de engorda causada por una epizootia determinard
una menor cantidad ofrecida de carne de pollo; cuando la cantidad que se ofrece
€s menor a ld\ peticiones de los consunudores el precio del bien (carne de pollo)
s¢ elevard.’

5.1. E! aumento de la cnnlldad de dinero: una cundlcuin
indispensable de la inflacién

Existe otro tipo de definiciones que consideran el deterioro que-sufre el po-
der de compra del consumidor. Esta definicién pone énfasis fundamentalmente
en el aspecto monearic de la inflacién, es decir, que la causa principal (por no
decir la dnica) del fendineno inflacionario se debe al crecimiento rdpido de la
cantidad de dinero. De hecho ésta es la posicion de la escuela monetarista, ¢s
evidente que sin la concurrencia de una mayor cantidad de moneda circulante
no se presenta ¢l fenémeno lnﬂacmnarlo No obstante, ésta es una tipica condl-
cién necesaria pero no sufi ciente.?

Oteas escys’ dirdn ci]ue un ripido y vigoroso aumento a los sueldos y sala-
<C100.

D

rios provocar

L3
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Esta discusion considera que algunas escuelas definen al proceso inflaciona-
rio en razén a las causas que la producen. Ya se ha visto que la inflacién tiene
un indiscutible componente monetario, puesto que si no hay un-incremento rdpi-
do de dinero en circulacién, no habra forma de que el aumento de los precios
sea generalizado, sustancial y sostenido. De modo similar se ha détectado que

" para que suceda un aumento en el nivel de sueldos y salarios es necesario el aumen-

to de fa cantidad de dinero en circulacién. Es decir, cuando el banco central de
un pais decide aumentar la cantidad de moneda circulante, no salen los funciona-
rios de dicha inslitucién a entregar dinero a los transedntes que pasan por alli.
Es preciso conocer y determinar los canales mediante los cuales el flujo de dine-
1o pueda llegar a la poblacién para que ésta tenga un mayor poder de compra.
Aqui es donde algunas escuelus del pensamiento econdmico se separan y cada
una toma un camino distinto.®

5.2. Sin mds dinero no hay inflacién

Esta es una afirmacién que para algunas personas resulta sin importancia
pero que !a prictica ha demostrado que es relevante.?

Las empresas requieren de dinero para realizar sus operaciones, Cuanto mds
alto sea el volumen de operaciones, requerirdn de més dinero. Y si no se tiene
el volumen requerido pasardn por dificultades financieras: tendrdn que demorar el
pago a sus acreedores (quienes a su vez iendrdn dificultades) y después reducir
sus gastos,?

Si se supone un aumento nacional en los sueldos y salarios, estd claro que
aumentard el volumen de cobros y pagos de las empresas: 1as néminas serdn ma-
yores, los precios subirdn y los pagos a sus proveedores también crecerdn.?

Esta es una explicacién seacilla de por qué es necesario un aumento de la
cantidad de dinero para que un crecimiento de los salarios (o de los impuestos,
o de los precios de las materias primas, etc.) genere inflacién.?

Es sumamente importante considerar qut cuando la inflacién es Iq,era (no
exceda de un 4%) el engranaje econ6mico se engrasa bien y la produccién aumenta;
la inversién particular es mds activa y hay numerosos empleos.

En fenémenos inflacionarios ligeros aumentan los gastos de consumo e in-
version, situaciones favorables en épocas de desempleo. Este aumento del precio
de los artlculos alienta al productor a invertir, lo que conduce a generar un ni-
mero mayor de empleos ¥ con esto una mayor demanda.?

.
v

6. LA LUCHA POR LA DISTRIBUCION DE LA RIQUEZA
(RENTA) COMO BASE DE LA INFLACION

En definitiva la base de la inflacidn es la lucha entre los distint- ~ ~ates so-
ciales y econémicos por el reparto del ingreso nacional. Como en ha, las
**ventajas'’ que obtengan los protagonistas se da en razén a su posiciéy. «r. Por

b
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lo nto, hay que delinir quignes son los protagonistas y qué posicion guardan
cada uno de cllos.’ i

En una cconomia mixta de mercado, como la de los paises avanzados y Ia
de los paises subdesarrollados no socialistas, los agentes sociales y econdmicos
se pueden clasificar en tres grupos: gobierno, seclor privado y sindicams.zl

En el interior de cada uno existen numerosos grupos adicionales: por ejem-
plo. ¢n el gobierno se incluyen el Estado, los gobiernos regionales y locales, lus
empresas paraestatales, ete.; en el sector privado se encuentran las grandes, me-
dianas y pequefas empresas, fos productores de bienes y servicios, el subsector
linaawiero, ete.; en los sindicatos a clasificacion puede hacerse por cobertura
(nacional, regional, local o sectorial) o por empresa, y a veces por filiacion poh'licu.3

6.1. El gobierno, dvido de impuestos

A purtir de gque et pobierno amplid su presencia como protagonista en activi-
dades educacionales, de salud y ccondnucas, requicere de recursos parit financiar
esas actividades, por lo tanto, se hu convertido en un dvido competidor por uni
parte creciente del ingreso nacional, El desco gencralizado det Estado de ampliar
la “parcels” de actividades bajo su responsabilidad, 1o ha lievado a establecer
politicas iributarias mis exigentes para atlegarse de recursos. En México rodavia
se sigue dando una politica tribmaria accesible para el sector industrial; anterior-
mente esta politica fue sumamente benigna para las empresas.’

6.2. Las empresas, dvidas de precios

Las empresas reclaman para si una parte crecientewel ingreso nacionat. Las
grandes empresas no son soélo capaces de controlar cantidades ofrecidas y pre-
cios (mercados oligopdlicos ¢ de cartel), sino gque tumbién suelen manejar nive-
les de precios aun cuando se deterioren las condiciones del imercado, so pena
de provocar up desempleo fuerte. Cuando las empresas ajusian sus niveles de
actividad suele ser a costa de reducir sus contratos y subcontratos con las peque-
fias y medianas empresas.? '

6.3. Los sindicatos, dvidos de salarios

Los sindicatos que llepan a tener posiciones de poder ventajosas sobre otros
sindicatos participan activamente para allegarse una parte significativa del in-
grese nacional o través de la exigencia de saldrios que llegan a ser mayores gque
los que el sistema puede permitir,

6.4. Resultade: 1a inflacidn

Por lo tanto, cuando el ggbierno establece politicas tributarias (impucestos)
para allegarse una mayor cantidad de dinero, el cual utilizard para participar uc-
]

. ; iGn?
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tivamente en la cconomia del pais, cuando el sector privado eleva los precios
de los bienes y servicios con el objeto de mantener un margen de ganancia, y
cuando los sindicatos presionan para que se eleven sueldos y salarios y buscan

Incrementar Ja participacién de los trabajadores en el valor de lus venlas, se pro-

duce inflacién.?

1,

6.5. También a nivel internacional

Debido u la interrelacién que se tiene actualmente con ntros paises, el fend-
meno inflacionario no se puede circunscribir a factores internos. Las tmpaortacio-
nes, exportaciones, movimientos monetarios a nivel internacional repercuten on
¢l sisterna econdmico interno de todos los paises que realizan actividad comer-
cia con el exterior. ‘

St habla de inflacién importada cuando las causas que la generaron no ucu-
rren_en el pais. ' ‘

6.6. El papel de la productividad

El modelo de la lucha por el repario det ingreso no es lo suficientemente
capaz de dar una vision completa y exhaustiva del fendmeno, ya que existen olras
variables que tienen que considerarse. Es conocido el caso de I Productivida, se
dice que cuando los salurios aumentan puis rdpidumente que la productividad
se -t’Sh‘.i generando influcién. Ahora bien, no se puede pensar en la productividud
fisica como ta simple divisién del ndmero de unidades producidas por el nimero
de trabajadores empleados.

Para establecer correctamente la relacién entre salarios, productividad y pre-
cios, el concepto de productividad ha de 1ener en cuenta ambicn la variacion
en ¢l uso de otros factores de produccidn, y no sélo de trabajo: en concreto, para
que el cdlculo de la productividad sea correcto se debe tener en cuenta tambicn
la utilizacién de un bien capital que pcrmitu‘ realizar mis operaciones con la mis-
ma fuerza de trabajo.?

7. :COMO SE MIDE LA INFLACION?

Generalmente en la mayoria de los paises suele haber tres formas fundanen-
tales para medir el fendmeno inflacionario,
Dichas formas son:
1) Et deflactor del Producto Interno Bruto
2) El indice de precios al por mayor o de productos industriales
3) El indice de precios al consumidor o del costo de vidu. El mas completo
de los tres es el primero.
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7.1. Et deflactor del producto interno bruto

El producto interno bruto (P.1.B.) se puede definir de dos formas, la prime-’

ra como ta suma del valor afiadido en la produccion de todos 1os bienes y Servi-
cios producidos por un pais-en un periodo determinado {por lo regular un afio)
¥ sin duplicaciones. La otra definicion (equivalente a la primera) consiste en la
suma de la remuneracian pagada a todos los factores empleados en el proceso
de produccién en ese afio. 2

Una vez definido al Producto Interno Bruto se comprende ficilmente por
q'ué el deflactor es la herramicata mds eficaz para medir un proceso inflaciona-
rio: se trata del dnico indice que mide la variacién en los precios de los miles
y miles de bienes y servicios que se producen en la economia de ese pais.?

Pero ademds, y de acuerdo a la primera definicidn, se conoce como la suma
del valor uriadide cn la produccién de bienes y servicios producidos por un pais
en un .pc_r‘l'odu de tiempo y sin duplicaciones. Se presenta la ventaja de eliminar
la posnPl!ldad de contar el aumento de precios en dos o tres ocasiones; el P.1.B.
suma untcamente los precios de los bienes finales, asf, seria incorrecto sumar
el alza de precio del trigo, 1a harina y el pan, ¢ el alza de precios de Ia arcilla
IaQrillos y casa. Frente a estas convincentes ventajas el deflactor presenta las si:
guientes desventajas: el indice ¢n la mayoria de los paises puede estar disponible
cada' aﬁp, y no refleja cabalmente la experiencia que ha tenido el consumidor
en terminos de la evolucién del poder adquisitivo de sus ingresos. 2

7.2. El indice de precios industriales o al por mayor

El indic. de precios al por mayor se calcula mensualmente ¥ cubre todos
los productos industriales. 2

La ventaja de este indice estd en razdn a que como se obtiene mensualmente
se cuenla con mayor informacién, la cual presenta tendencias, mismas que se
pueden extrapolar (prognosis); se pueden observar-tendencias futuras de la infla-
cidp. Entre las desventajas de este indice se cuenta la posibilidad de contabilizar
varias veces, asi, se puede dar el caso en que se eleve el precio de hilados, teji-
dos y confecciones. ? : :

7.3. El indice de precios al consumidor

El indice de precios al consumidor es e} que mds se acerca a la evolucidn del
poder de compra de los ingresos del consumidor: a este indice (LP.C.) se le co-
nuce Lanibién como indice del costo de la vida, el cua) se publica mensualmente
v ooonteinpla el weremento ca el precio de los bicnes y servicios que conforman
la cananta basieg -

!'.n W anu determinado se realizo una encuesta para conocer ka cantidad que
los ciudiedunos - umian de cada producto (desde pan hasta cine; desde trans-
porte hasta co + de energia eféctrica). Luego, el Indice refleja cusnto han

Distintas teorias de la inflacion 683
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variado los precios de esos bienes y servicios consumidos (la canasta bdsica) en

cada periodo respecto de los precios que tenian en un ano detgrminado, que se

llama ado base.?

8. DISTINTAS TEORIAS DE LA INFLACION

Existen varias teorias que explican la inflacién; se estudiardn 4 de ellas: la
del tirén de la demanda, la del empuje de los costos, Ja estructuralista y la mone-
tarista. Cada una insiste en una causa distinta, pero de hecho estas cuatro causas
pueden darse juntas.? _

Cualquiera de ellas puede iniciar el proceso y luego coexisten todas juntas
y se refuerzan.

8.1. El tirén de la demanda

Alrededor de las dos guerras mundiales se debatié como factor inicial del
proceso inflacionario al tirén de la demanda. Hasta entonces en el consenso ge-
neral prevalecia la idea de que el fendmeno inflacionario s¢ originaba por un
aumento de la cantidad de moneda circulante en razén a la produccion de bienes
y servicios.® .

A partir de los estudios de Keynes sobre como financiar los gastos bélicos,
el nivel de gasto nacional (o demanda) empez6 a concebirse como el principal
determinante de la elevacién de precios.

Pero también en épocas de paz, el nivel del gasto gubernamental puede ser
determinante en la elevacidn de precios segun lo afirma el pensamiento econdémi-
co de esta teoria. Para ver cémo se manifiesta este proceso supdngase que un
gobierno desea hacer un gasto mayor a lo que le permite la recaudacién de im-
puestos tradicionales. Para ello el Estado requiere allegarse recursos financieros
y recurre, por ejemplo, al crédito del bango central o deuda publica interior o
exterior, que usard para financiar su déficit. Generalmente la decisién del go-
bierno de aumentar sus gasios se hace con un desconocimiento total de las deci-
siones de los demds agentes econdmicos y sociales. Asi, puede suceder que el
Estado haya decidido aumentar su gasto en consumo e inversién y paralelamente
los demds agentes econémicos y sociales también decidan aumentar sus gastos.
Tenemos que el punto de partida para la presentacidn del fendmeno inflacionario
fue la decision del gobierno de aumentar su gasto. Pero también puede suceder
que ¢l gobierno esté llevando a cabo un nivel de gasto ordenado, pero lus empre-
sas decidan aumentar su inversion y las faniilias incrementar su consumo. O pucde
darse la combinacién de todos estos fendémenos al mismo tiempo.?

El tipo de demanda contemplado en parrafos anteriores es conocida en ¢l
“argot’’ econdmico como anténomo, para diferenciarlo del aumento de deman-
da que ze produce con el objeto de acomodar crecimiento de cor “ste segun-
do tipo de aumento de demanda se llama inducido y se pre .on cierta
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frecuencia. Por ejemplo, cuando los empresarios ceden a peticiones sindicales
incremento de salarios. En zstas condiciones los empresarios aceptan el incre-
mento salarial de acuerdo con su capacidad (incluyendo, por supuesto, su acceso
al crédito para pagar el aumento de némina). Inmediatamente a} incremento del
ingreso de ios asalariados se presenta un incremento en ¢l consumo.?

En la realidad una expansidn de la demanda, ya sea auténoma o inducida,
no tiene por qué reflejarse inmediatamentie en una elevacion de los precios. Cual-
quier economia mds o menos abierta, es decir, con una participacién mayor o
menor del comercio exterior en ¢l ingreso nacional, puede permitir que el aumento
de demanda se satisfaga por un aumento de importaciones, Las posibilidades que
tenga el pais para establecer esta polilica dependerd de su capacidad para sopor-
tar y financiar el déficit en la balanza de pagos. En una inflacién prolongada y
alta es imposible (y sobre 1odo en pafses latinoamericanos en tos que el pago al
servicio de la deuda “*golpea’ sobre a balanza de pagos) que la balanza de pa-
gos pueda absorber todo el exceso de demanda, ya que llegard el momento en
que se acaben las reservas internacionales y se agote la capacidad de recurrir
al financiamiento externo. En este momento el incremento de demanda por enci-
ma de la produccidn nacional se tendrd que traducir necesariamenie €n un aumento
de precios de tipo inflacionista. Si tos trabajadores no reclaman incremento de
salarivs ante la subida de precios, el fendmeno inflacionario no serd muy aito.

Pero la experiencia indica que el sector laboral ha llegado a ser muy sensible

al fenémeno y por lo tanto reacciona y solicila incrementos salariales que por
lo menos compensen la pérdide dei poder adquisitivo del ingreso de los traba-

jadores.?

8.2. Inflacion de costos

Ahora bien, el proceso inflacionario puede tener su origen en el incremento
de los salarios por encima de las remuneraciones correspondientes a los otros
factores. De esta manera el fenémeno inflacionario no se inicia por un aumento
en el gasto del gobierno sino por una presién en los costos. Ante esta situacin,
si los empresarios ceden a las peticiones sindicales (bien por un error de cdlculo
o por cualquier otro motivo, como puede ser, por ejemplo, en respuesta a indica-
ciones del pobierno para mantener una apuarenle paz social), requeririn de una
mayor cantidad de recursos financicros para poder otorgar el aumento y asi sos-
tener 14 produccidn y el empleo. O, dicho de otri forma, tendrin que acudir a
un mayor nivel de financiamiento o endeudamiento. Si el sistema financiers otorga
el crédito, el nivel de produccién y empleo s mantendrd y los empresarios paga-
rin el aumento de salarios. De cualquier modo, todo esto incidird sobre el riumo
de incremento en los precios.’

8.2.1. El juego entre aumento de salarivs y empleo

T
Antes de explicar ¢émo el aumento de costos se puede dar por incremento en
impuestos, intereses y beneficios, s conveniente discutir el fendmeno de la “*sus-
titucién'’ o juego que se puede presentar entre salarios y ocupacién.
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En la literatura inglesa este fendmeno se conoce como el trade-off (o *"susti-
tucién’’) entre salarios y empleos y también como curva de Phillips. Este sobre-
nombre se deriva del investigador A.W. Phillips, quien identificé este fendmeno
de sustitucidn haciendo un estudio estadistico (en Inglaterra durante el periodo
comprendido de 1862 a 1957, casi cien afos), en el cuai relacionaba variaciones
de salarios y variaciones en el empleo. El resultado del estudio indicaba que existia
una relacidn estrecha entre nimero de desempleados y las variaciones porcen-
tuales de los salarios monetarios. De ucuerdo a Phillips, si los salarios moncta-
rios se incrementan, cl nivel de empleo aumenta y se reduce el desempleo; o
sea, al elevar la inflacidn se reduce el desempleo. En principio 2 ldgica de este
fendmeno parece ser muy fuerte. A corto plazo los aumentos del gasto piblico
se traducian en un aumento de empleo.?

No obstanic, hay que tener cuidado para interprelar correctamente esta apa-
rente relacidn entre salurios y empleo, porque una variable, los selarios, es de
lipo monetario, mientras que ta otra, el empleo, es de tipo real. Es decir, los sala-
rios pueden subir muy rdpidamente a consecuencia de la inflacién mientras que
¢l nive! de empleo estd determinado por la produccién.

A largo plazo el incremento del gasto piblico producia un mayor desem-
pleo. Y es asi come nace el término estanflacidn, que guiere decir inflacion con
desemplco.

8.2.2. Otros elementos de un posible empujon de cosios a la inflacion

Ademds del incremento en los salarios, el aumento del precio de tas mate-
rias primas, impuestos, intereses y beneficios va a determinar fendémenos infla-
cionarios por empujén de costos. En efecto, si el gobierno quiere financiar
aumentos de sus gastos sin que se produzea un déficit, decide incrementar los
impuestos, lo cual determinarj traslaciones de ingreso de los particulares (fami-
lias y empresas) hacia el gobierno. Los agentes particulares tratardn de contra-
rrestar esta politica; en el caso de las farnilias, los trabajadores a través de sus
sindicatos solicitardn mayores salarios o, en'el caso de las empresas, aumentan-
do los precios para trasladar al consumidor ¢l aumento de costos causado por
la subida de impuestos.? :

Una relacidn similar ocurre cuando los empresarios solicitan al sistema fi-
nanciero recursos, y la institucidn eleva la tasa de interés provocando gastos
financieros mayores, lo que resulta en una detraccién en la cuenta de resuliados
de la empresa. De nuevo, las empresas reaccionardn tratando de pasar al consu-
midor este incremento de costos en forma de subidas de precios.?

En México el aumento de tasas de interés se ha Hevado a cabo para frenar
la dolarizacién de la economia, evitar salidas masivas de capital v estimular el
ahorro; el aumento de 1a tasa de interés no ha sido de suficiente peso para rever-
tir las tendencias antes mencionadas, sobre todo por devaluaciones, fortateza del
délar, etc.*

El caso del avmento de los beneficios tiene una doble repercusion: se trau
del comportamiento de-los precios que lo hizo posible y de la reaccidn de los
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trabajadores que buscardn obtener nna mayor participacién mediante un aumen-
to de sus propias remuneraciones {mayor reparto de utilidades).?

8.3. La visién estructuralista del proceso de la inflacién

Los economistas latinoamericanos en su mayoria abordan el problema infla-
cionario desde una éptica diferente a la de owras teorias. Segiin su punto de vista
el fendmeno inflacionario no puede ser comprendido prescindiendo de los desa-
Justes y tensiones econdmicos y sociales que surgen en el desarrolio econémico
de los paises dependientes. En este enfoque resulta msuﬁc:ente l2 politica mone-
taria para atacar al fenémeno inflacionario.3

En un enfoqgue a largo plazo el desarrollo econdmico de los paises no indus-
trializados (y en ¢l corto plazo el ritmo de crecimiento entre un afo y otro en
estos paises) depende fundamentulmente de las exportaciones.”

Por un lado, el volumen de exportaciones, asi como su dinamismo, impone
un limite al desarrollo econdmico a los paises en vias de desarrollo; por otro la-
do, la faita de diversificacidn en las expontaciones (paises que exportan sobre
todo un solo producto; el 75% del total de las exportaciones de México son pe-
troleras) unprime una gran inestabilidad al crecimiento econdémico. Asi, cuando
el precio del café, aziicar, petrdleo, plata, etc., encuentra condiciones favora-
bles, la captacion de divisas aumenta, impartiendo un impulso expansionista a
toda la actividud cconémica. Lo contrario sucede cuando el precio de los
productlos exportados desciende, y por lo tanto el monto de divisas desciende,
disminuyende las importaciones, lo cual redunda en una contraccién de
la actividad econdmica y del empleo, y el proceso culmina en un aumento
del paro.’

En México la situacién se ha dificultado por varios factores; baja en el pre-
cio del petrdleo, pago al servicio de la deuda externa (en 1985 se pagaron

12 000 millones de ddlares), dolarizacidén de la economia, huida de capitales,
altas tasas de interés, encaje legal alto y una planta productiva dependiente.

Las olas contraccionistas originadas por condiciones desfavorables de los
productos del pals exportador en el mercado extranjero tratan de ser cuompensadas
a través de expansiones de crédito para intentar mantener el ritmo de actividad;
esto significa que, al mantener el nivel de la demanda por via monetaria, las

importaciones se sostienen artificialmente y se desequilibran todavia mds las cuen-
tas del sector exterior, con la consiguiente necesidad de financiarse del exterior
0 agotar reservas internacionales o con una combinacién de ambas.

Este desequilibrio es, segun esta forma de analizar el fenémeno de la infla-
cion, lo gue hace dificil aplicar en estos paises (entre los que se incluye México)
una politica restrictiva o de austeridad que asegure la contencién del proceso in-
flacionario. Por eso la salida al proceso inflacionario no es tratar de compensar
‘\\y los efectos de la contraccidn, sino modificar estructuras de‘la economia (econo-
\" mia menos dependiente, dwersnﬁcac:dn de exportaciones, incluyendo mercan-
cias ¥ hienes d italy. !
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Otro problema de tipo estructural que se presenta en estos paises, debido
a la inestabilidad del mercado para sus exportaciones, es la tradicional insufi-
ciencia del ahorro (que no sélo se debe al bajo ingreso per cdpita por habitante,
sino tarnbién a una diswribucidn inequitativa de la riqueza). Por lo tanto, corregir
este problema requiere una actuacién sobre la distribucidn del ingreso y los pa-
trones de consumo, es decir, sobre la estructura social, y al mismo tiempo modi-
ficar 1a estructura de la produccion, exportacién e importacién. De nuevao es la
resistencia a estas transformaciones la que conduce, segiin esta escuela, a la in-
flacién. >

8.4. El enfoque monetarista

Segun esta escuela, el problema inflacionario no radica en un aumento de de-
manda, en una elevacién de salarios ni en un problema estructural.?

Este enfoque afirma que la inflacién sélo puede suceder si financian las pre-
siones originadas por cualquiera de los fenémenos anteriores.

Como se aprecia, la escuela monetarista establece a priori que el fendmeno
inflacionario se presenta por emisidn de dinero para financiar desequilibrios. En
efecto, se parte de que la disponibilidad de financiamiento a crédito determinard
el monto de moneda circulante, y se supone que se mantiene esa cantidad inalte-
rada; entonces, cuando el gobierno decide aumentar su gasto, y por lo tanto se

~ presenta un déficit, la aworidad monetaria puede resolver financiar o no estas

necesidades adicionales del gobierno. Si la respuesta fuese positiva, la disponibi- -
lidad de financlamiento para olros protagonistas (particulares) se reduciria, por
lo tanto no se atenderian necesidades del sector privado.?

Un anilisis similar se puede hacer en el supuesto de que la expansién de
la demanda que se ha de financiar tenga su origen en una mayor actividad, sea
de consumo o inversién, del sector privado. O el sector piiblico reduce sus nece-
sidades de financiacién, o no serd posible atender la expansion adicional del sec-
tor privado sin efectos inflacionarios. Des_elc el punto de vista monetarista el
problema inflacionario se evita en ¢l momento de no aumentar el crédito, es de-
cir, la cantidad de dinero en circulacién.’

Esta escuela sostiene que si se origina un crecimiento exagerado en las ex-
porlaciones, es posible responder a las peticiones de incremento de salarios y
ademds otorgar (la autoridad monetaria) un aumento de crédito a los empresarios.

Se tiene que tener cuidado con algunas politicas que recomienda esta escue-
la, por ejemplo, si se trata de reducir el Gasto Puiblico, esta reduccién puede traer
costos sociales importantes.

Finalmente los monetaristas explican el fenémeno inflacionario utilizando,
entre otras herramientas, la siguiente férmula dada por Fisher.

M.V. =P.T.

Donde M = cantidad de moneda circulante, V = velocidad nsaccién
de ia moneda, P = precio y T = produccion. :
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- Fisher afirma que todo movimicnto de un lado de la ecuacién implica un
movimiento del otro para que se siga dando la igualdad. Por ¢jemplo, si a un
aumento de M y de V no corresponde un sumento de T para gue se conserve
la igualdad, P es el que sufrird un incremento, es decir, el precio se incrementa
presentindose el fendmeno inttacionario. El lado izquicrdo de 1a ecuacién (M. V)
se¢ conoce como lado de la demanda, y el lado derecho (T) como el de la ofert, ,
por o tanto cuando la demanda aumenta por encima de la oferta los precios se

incrementan. ?

9. EFECTOS DE INFLACION
9.1. Pérdida del cilculo econémico

La inflacién destruye al dinero como medida de valor, y por lo tanto al carecer
de una medida de valor estable y confiable se pierde el cdlculo econémico y se
inicia ¢l desorden social. .

En una sociedad con una inflacién muy alta (hiperinflacidn} la moneda deja
de cumplir funciones come instrumento de cambio y medida de valor, y se pue-
den legar a dar ¢casos como los de Alemania (1921-1923), en donde se recurrid

al trueque.”’

9.2. La redistribucién de la riqueza -

Es falso que la inflacién perjudique & todos, ya que favorece a aquellos deu-
dores que ticnen que pagar a tasas fijas, en cambio los acreedores obiendrdn di-
nero con menor valor de compra. Los asalariados que revisan anualmente
incrementos de salarios verdn disminuido su poder de compra; el salario es fijo
durante ese ano y el precio de los articulos se incrementa, por lo que sus ingresos
fyjos serdn insuficientes para inantener su nivel medio. Al mismo tiempo, las viudas
con pensiones fijus tendrdn un menor poder de compra.’

9.3. La inflacién, un impuesto oculto

Se dice que la inflacidn es un impuesto oculto y que los gobiernos lo usan
deliberadamente como tal. En efecto, cuando un gobierno presenta un déficit pre-
supuestal y recurre a la emisién de moneda con el objeto de financiar ese déficit,
se dige que ¢l gobierno estd ““inflade’”. El nuevo dinero que crea ¢l gobicrno
toma su valor del dinere previamente exisiente. La elevacidn de precios resul-
tante de csta decisidn representa una disminucion del poder adquisitivo de los
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9.4. Los cuellos de botelly

St la red de acopio, almacenaje y distribucién en productos agropecuarios
es incficiente, inoperante e insuficicnte: si no se ticnen recursos humanos capuci-
tados, si la planta productiva no genera la cantidad de materias primas, maquina-
fia y equipo, se presenta Jo que se conocen como **cuellos de botelly™.

Es frecuente ta escasez de granos bisicos, cemento, fransporte, recursos hu-
manos, materias primas; factores todos éstos que impiden aumentar la produc-
f:l?ln a nivi:l nacional, lo que determina escasez de estos dhimos provocando una
inflacién.

9.5, Desempleo

Existen algunos economistas que consideran que l¢ inflacién provoca un aumen-
to de empleos. Esto es posible i una inflacién de demanda, pero en cambio hay
otros economistas que consideran gue los costos de produccion inciden sobre el
empleo; efectivamente, en la medida que los costos aumentan los precios aumen-
tan, pero los beneficios disminuyen (sobre todo en precios oficiales topes) y dis-
minuye ¢l empleo. Se dice que cuando un sindicato solicita incremento en Jos
sularios, lo que hace en el mediano plazo es reducir las oportunidades de
empleo. '

9.6. Devaluacion

Cuando lus diferencias en el indice de precios al consumidor se presentan
entre un pais y otros con los cuales se comercia, se tiene que devaluar la moneda.

El aumento de precios en un pais por arriba del aumento de precios de otro
trae como consecuencia ung pérdida de la competitividad de los productos inter-
nos, a la vez, provocy que las exportaciones disminuyan y las importaciones
aumenten, pues resuita mids barato comprar en el extranjero que dentro del pais.

Lu devaluacién corrige temporalmente esa deficiencia. Al devaluar una mo-
ncda se frenan las importaciones (en un pais an dependiente como el nuestro
para algunas drcas resulta un problema fuerte adquirir materias primas, equipo,
etc., y esto repercute en el desarrollo econémico), pues los productos extranje-
ros dejan de ser mds baratos y hacen mds atractivas lag compras de productos
nacionales por los extranjeros, ya que nuestros productos se abaratan, '

9.7. Destruye el ahorro

El ahorro constituye uno de los elementos bésicos y esenciales para el pro-
greso de una nacicn. La gente shorra cuando hay seguridad en el futuro.

~ asaluriados, que es jgual a que si ¢l gobierno, en vez de inflar para financiar el
LA déficit, hubiera decidido aumentar los impuestos para pagar ¢l exceso de gasto
A L 9
con la recaudacién tributaria adicional.

, a de : ;
Una forma d¢ shorrar es mediante ta moneda, pero cuando ta moneda se
desvaloriza (por el fendmeno inflacionario) por encima de las tasas de interés
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la gente no ahorra. Es decir, la tasa de incremento de precios es mayor a la tasa
de interés que otorga el banco.?

Cuando la inflacién se acrecienta un mayor mimero de gente prefiere gastar
que ahorrar.

9.8. Disminucidn. del poder de compra

Uno de los aspectos mds dramaticos de la inflacién es la abrupta contraccién
en los niveles de consumo. Este descenso, marcado sobre todo en el conjunio
de bicnes bdsicos, estd intimamente relacionado con el disparo constante de los
precios y con el precario aumento de los salarios, lo que ocasiona la pérdida efec-
tiva del poder de compra de un sector muy numeroso de la poblacién y con ello
un deterioro significativo en los niveles de bienestar social.

Se lesiona principalmente aquellos que perciben ingresos fijos; de acuerdo
con estudios en México, actualmente una parte importante de la poblacidn desti-
na hasta el 75% de sus ingresos a la adquisicién de productos de primera ne-
cesidad.'!

9.9. Distorsiones en ¢l mercado de crédito

Un proceso inflacionario severo puede provocar distorsiones en los merca-
dos crediticios, sobre todo cuando el alza de los precios,-debido a su rapidez y
aceleracién, no era esperada por los prestamistas y prestatarios, En esos casos
los acreedores se perjudican y los deudores se benefician. Cuando las tasas de
interés son bajas y hasta negativas, aumenta lta demanda sobre las fuentes de cré-
dito. Pero éstas a su vez no tendrdn los suficientes recursos para satisfacer la
demanda creciente. En el sistema bancario la oferta de fondo privado para prés-
tamos se reducen a los depdsitos a la vista, los cuales siguen existiendo a pesat
del fenémeno inflacionario; como la buena técnica permite solventar las nece-
sidades.crediticias de corto plazo, el mercado de crédito a mediano y largo plazo
desaparece virtualmente por falta de recursos. En algunas ocasiones solamente
el gobierno ofrece recursos financieros a mediano y largo plazo. Debido a esto
se presenta una ingenioso instrumento que permite redistribuir los ingresos hacia
grupos privilegiados, pucs los préstamos a largo plazo con intereses inferiores
a la inflacién son subsidios sin responsabilidad juridica. "' :

Se presenta también el caso de distribuir el ingreso a favor de prmlcglados
cuando*la institucién bancaria eslablece un monto minimo de recursos para
ser depolitados; por lo regular este monto minimo se encuentra fuera del alcance
de pequeiios ahorradores, solamente acceden a €l los medianos y grandes aho-
rradores. Los rendimientos bancarios en instituciones financieras de gobierno son
altos, en ocasiones por encima del fendmeno inflacionario, enrigueciendo cada

s\ vez mds a aquellos que tienen mis dinero.

™ Las altas tasas de interés en México se explican por varias razones, una de
ellas es evitar va de capitalesshacia el pais mds rico det mundo, los Estados
Unidos. " '

e S
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9.10. Disminucién de la inversién productiva

Una de las consecuencias mds nocivas de la inflacién es el desvio paulatino
de los recursos financieros hacia actividades especulativas. En México esto ha
sido una realidad, recursos financieros que deberian emplearse en actividades
productivas primarias o secundarias se aplican de manera especulaliva. La infla-
cidn enérgica y continua destruye la previsibilidad financiera de las empresas,
aumenta los costos de produccién (si el interés es alto los costos financieros se
incrementan), presenta ingresos ilusorios y desalienta al sector privado para pro-
ducir industrias de base, ya que la recuperacién del capital invertido es a largo
plazo y la maduracidén de este tipo de empresas es largo. Este desvio reduce el
nivel de empleo e induce a los inversionistas 4 colocar sus capitales en empre-
$as que permitan ganancias a corlo plazo o que protejan el patrimonio personal,
ejemplo de esto es la transaccién de inmuebles. Se dan casos en que la tasa de
interés es tan alta en el banco que estimula a la persona a vender su inmueble

-y colocar el dinero de la venta en el banco.!!

10. CLASES DE INFLACION

Se han hecho diversas clasificaciones de la inflacién en lo que respecta a
su intensidad, duracién y formas de manifestarse:

10.1. Inflacién latente

Cuando se encuentra disimulada y adn no ha sido puesta en evidencia.''

10.2. Infacion reptante .
La que es tolerable y no es percibida por el grueso de la poblacidn. '
10.3. ]nflacidﬁ abicrta |
La que ya es palpable.'
1¢.4. Inflacién galopante o hfperinﬂgcidn

Hiper hace referencnd a algo grande, asi pues, una hiperinflacién es una in-
flacién grande.’

Lo gue caracteriza a una hiperinflacidn es la “‘huida de dinero’’. Cuando .
los precios suben constantemente es un mal negocio guardar din 1 cuanto
se recibe se gasta inmediatamente (comprando cosas 0, si es po ilgo que
no pierda valor, por cjemplo, moneda extranjera).
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11. LA INFLACION EN MEXICO .

Durante los primeros afos de la década de 1970 aumentaron en forma alar-
manie los indices de precios al consumidor en México. Sin desconocer que exis-
tieron (y actvalmente existen) causas externas que influyen en el proceso
inflacionario hay causas internas que han sido factor fundamental para Ia preses-
cia del fendmeno inflacionario, entre ellas, el aumento de dinero que el gobierno
se vio obligado a colocar en circulacién para hacer [rente a sus gaslos €xcesivos.

_El aumento de circulante en la década de los afos 60 fue de un promedio anual

del 11% aproximadamente; lo que produjo una inflacién de un 2% a 4% promedio
anual, misma que no era percibida por la mayoria de la poblacion; el aumemo
de circulante del periodo comprendido de 1971 a 1975 fue casi del 22%.°

De diciembre de 1967 a diciembre de 1971 en México el circulante aumento
en un 50% y de diciembre de 1971 a diciembre de 1975 el circulante aumenté en
un 123%.7

Atris del aumento de circulante se encuentran déficits o excesos presupues-
tales del gobierno mexicans. En 1970 el gasto piblico se excedié en un 44.31%
del presupuesto original; en 1971 en un 52.32%; en 1972 en un 20.61% y cn
1973 ¢i exceso bajo al 16.32% del gasto presupuestado. Del gasto pr\.supucstado
de 1971 al de 1976 hay un aumento de un 392.6% aproximadamente,®

En 1975 ¢l déficit del gobierno mexicano fue de 116 800 millones de pesos
aproximadamente, 5 veces mayor que en 1970. De 1971 a 1976 ¢l dcﬁcu acumu-
lado del gobierno federal y empresas estatales fue de 306 901 millones.”

A finales de 1977 parecia que el orden financiero se estaba dando, pues aun-
que aumentd el circulante (26.2%), cl incremento fue menor que en 1976
(30.9%).

Pero en 1978, debido a necesidades de ﬁnancmmnemo del sector piblico y
basicymente de! sector paraestatal, el incremento de circulante valvio a subir a

Tabla 1. Gastos, ingresos y déficit del sector publico (Millones de pesos)

Afier Gusto Gusto Ingresos Déficit % del déficit en
1979 presu- realizado reafes - bruto relacion al toral
* puesiado def gusto.
1972 §23 381 BT 117 109 398 51572 32.6%
1973 173 879 219 355 142 618 79 550 36.4%
1974 230 960 299 216 201 453 113 306 . 371.8%
1975 298 420 439 955 439 955 176 479 40.6%
1976 392 389 512 331 512 301 223 414 43.6%
1977 677 408 730331 730 334 250 135 34.2% .
1578 912 450 1 004 149 . 1004 149 394 097 30.2%

1579 1 124 269 | 307 586 1 307 586 343 282 30.5%
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los mismos niveles de 1976 (31.6% a diciembre del 78). En los primeros meses
de 1979 el circulante auments en proporciones mayores que en cualguier época
del sexcnio (1970-76), asi, en el primer semestre de 1979 aumentd en 36.8% _'
promedic mensual sobre el mismo periodo del afo anterior 10 (véase tabla 1).

En 1985 con respecto al déficit presupuestal el gobierno tuvo lit intencidn
de reducir el tamaifio del déficit del sector piblico como proporcidn del Producto
Interno Bruto (P.1.B.}. En el presupuesto aprobado por el Congreso se estable-
¢i6 un limite superior de 2 197 billones de pesos sobre los seguimientos globales
de financiamiento del sector publico {(equivalente a 5.1% del P.1.B. proyectado)
y de 1 922 billones de pesos sobre el déficit econdmico del sector pﬁblicé “4.5%
del P.1.B.}), de hecho se pretendid que ¢l déficit econémico del sector piblico
(es decir, excluyendo la intermediacidn financiera) no rebasara 1 785 billones
de pesos (4.1% del P.1.B.),

Asimismo, se menciond que 1a participacion paraestalal en la economia estd
presente en México, de ahi que su crecimiento en algunas dreas haya sido antic-
condmica; en 1970 habia 86 paraestales, en 1976 el nimero crece a 783 y para
1979 a 826. Asimismo, el aumento del gasto de veintisiete organismos y empre-
sas sujetas a control presupuestal, de mds de ochocicntas que existen, ha crecido
en forma alarmante. En 197] el gasto de estos organismos ascendid a 72 783
millones de pesos, mientras que en 1979 ya llegaba a 522 568 millones, o sea,
un aumento del 659%. El financiamiento y subsidio a Petréleos Mexicanos en
¢l afio de 1971 era de 24 509 millones de pesos, en 1979 pasé a 217 087 millones
de pesos, es decir, un crecimiento de 1006%. 'Y

En 1971, de cada peso que gastaban esos veintisiete organismos y empresas
sujetas a conlrol, slo generaban 66.3 centavos y los restantes 33 eran cubiertos
a través de subsidios, aportaciones y financiamientos del gobierno federal, En
1979 dicha proporcién empeord; los ingresos de esos veintisiete orgamsmos sélo
cubrian 50.9 centavos de cada peso que recibian, mientras quc los otros 49.1

X

Tabla 2. Aumentos porcentuales del circulante en México

Ao Circulante Produccion Precios al consumidor

a Dic. de c/ario real (P.1.B.) (promedios anuales)
97 8.3% 34% T 5.3%
1972 . 21.2% 15% 5.0%
1973 24.1% 1.6% T 12.0%
1974 22.0% 59% 23.8%
1975 . 20.3% 42% 152%
1976 30.9% 1.7% 15.8%
1977 26.6% 3.2% 28.9%
G784 Jl.6% 6.6% 17.5%

Fuente: Con base en dinos del Bunco de México y de la Secretaria de Programacion y Presupuesio. 'V

]
e
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tenian que ser cubiertos por medio de impuestos, endeudamiento y déficit presu-
puestado.”

En México existian aproximadamente (afio 1980) ochocientas ernpresas y fi-
deicomisos manejados por secretarias de Estado, y cuya proporcién entre lo que
recibian y aportaban era todavia peor que las otras veintisiete empresas y orga-
nismos sujetos a control. '

En 1979, de cada peso que, segtin el presupuesto original, gastaron, sélo
aportaron al sector piiblico 48.3 centavos.

Los datos anteriores muestran ¢como en los anos 1971 y 1972 crece el Pro-

ducto Interno Bruto en razén a crecimiento en el circulante, pero posteriormente
el mayor crecimiento de circulante impacta mds a los precios que el crecimiento
del Producto Interno Bruto. En 1977 repercutio en los precios el aumento de circu-
lante de 1976. En 1978 los precios tuvieron un menor incremento en razén
a que la tasa del circulante en 1977 fue menor. 0

La produccidn en el ailo de 1978 se incrementé por las perspectwds del pe-
tréleo y el aumento de la 1asa de crecimiento del circulante en ese aio. En 1979
el aumento de precios volvié a subir como consecuencia del mayor crecimiento
del 78,

A partir de 1982 el fenémeno inflacionario adquirié perfiles catastréficos,
asi, la inflacién en 1982 alcanzo casi la cifra de tres digitos 98.9%, en 1983 fue
de dos digitos 80.8%, y en 1984 de 59%, aunque otros argumentan 60%.°

Es oportuno comentar que el fendmeno inflacionario en estos 1ltimos afios
(1982-1984) no dnicamente se presentd por un mayor gasto piblico, sino ademds
por problemas estructurales; la distribucién desigual de la riqueza, el deterioro
en el poder de compra, la escasez de divisas y el agotamiento de fuentes de fi-
nanciamiento provocaron que la planta productiva nacional afrontara problemas

produjera menor nimero de bienes y servicios, reflejindose en el aumento de
precios de éstos.?

En 1985 la inflacién ascendié a 63.7%. El comportamiento fue el siguiente:
después de una tendencia ligeramente descendente durante el primer semestre
del aiio, el crecimiento se acelerd a partir de julio.’

En 1986 la inflacién en México fue de 105.7%, segiin las cotizaciones al

consumidor y de 102.3%, conforme a las del productor. Los sectores con pre-

cios més dindmicos son petrdteo y derivados (182.4%) y comunicaciones y trans-
porte (163%); los de alza mds bajas, agricultura, ganaderia y pesca B1%) y
servicios (81.6%).

La inflacidn en México en 1986 se explica, entre otros factores, por el aumento
en el margen de subvaluacién cambiaria y por las expectativas que consumido-
res, productores e inversionistas se forman del propio proceso inflacionario. Am-
bas causas presionan al alza las tasas de interés y propician la inversién en activos
N financieros, afectdndose a largo plazo la capacidad de crecimiento de la
economia.’

Es oportuno mencionar que la tasa de crecimiento de los precios de 1986
(105.7%) es por debajo de-<la de 115% supuesta ante ¢l Fondo Monetario
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Internacional (F.M.[.) durante la negociacién de la deuda en julio pasado. En
1988 el gobierno mexicano se propone abatir el fenémeno inflacionario median-
te varias estrategias. En primer lugar, poner al dia los precios relativos de-
los bienes y servicios que produce con el fin de propiciar mayor flexibilidad
en los otros productos bajo control. Esta etapa deberd permitir una menor dis-
persién de los precios y una mejor aplicacion de los recursos en la economia.
Lo anterior determinard una mayor actividad econémica, 10 que contribuird a
una mayor captacién de ingresos fiscales necesarios para lograr un menor déficit
piblico y por lo tanto abatimiento del fenémeno inflacionario en el mediano pla-
zo. En segundo término, el manejo cambiario.juega un papel importante en la
evolucién de los precios; se espera que el tipo de cambio no aumente ni disminu-
ya su margen de subvalucacién durante 1988, lo cual reduce las presiones sobre
los precios de los articulos importados y por otro lado empuja hacia abajo las
tasas de interés y por ende disminuye el fenémeno inflacionario.
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Flementos de lo teoria de la producciin

Tausa marginal de sustitueion

X X;
0 )
5 40
10 25
I5 15
20 7
25 K]
30 n
15. . Can los siguientes datos obtenga el cociente de precios.
PX, = Lo
PX, = - 50000
b6, Con bos siguientes datos determing la combinacion de insutnos en donde se estd
operanda en el minimo coslo.
Producto ¥, = 40
unidades**{
X X ~Tasa nurginal Je AX./AX, Costo
sustitueion
0 70
8 40
\0 32
13 20
20 12
25 7
30 0

* Pretio del insumo X, (PX)) = 800

*#* Preciv del insuno X, (PXs)

17.

18

~— 19.

20,

500

Oblenga el miximo ingreso neto con los siguientes dalos:

Las comhinaciones de costo minimo para producir 15 unidades de producto es
igual a $600.00.**t ‘

EL precio del producto es igual a $400.00.%*F

:Cuil ¢s el principio de sustitucion de productos?

Expliyue los tres tipos de relaciones en el principio de sustituciin de productos.
;Como se determina et punte mis atw del valor de L produccidn de acuerdo
ab principio de sustitueisn de productos?

=4 Dgtos hipetétivon

VIII.

El comportamiento
de los costos
desde el punto de
vista de la

oferta

M.V.Z. Francisco Alcjundro Alonso
Pesado
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RESUMEN

En este capitulo se establece que en el corto plazo es posible clasifi-
car los costos en fijos y variables. Ademds, se explica lo que ¢s un cos-
to fijo promedio, un costo variable promedio, un costo total medio y
el costo marginal y se presentan las curvas de los mismos. Se estudia el
concepto de punto de equilibrio y se determinan las férmulas de punto
de equilibrio en unidades producidas y en ventas. También se explica
el punto de equilibrio graficado. Finalmente se presenta el concepto de
costo de oportunidad.

1. EL COMPORTAMIENTO DE LOS COSTOS DESDE EL
PUNTO DE VISTA DE LA OFERTA

Realizar un andlisis sobre costos implica estudiarlo bajo el éngulo de la ofer-
ta, 0 mds precisamente, de la produccién.

La produccién de una empresa, independientemente de la estructura del mer-
cado, puede ser descrita con base en la utilizacion de los recursos. La produc-
cion de la empresa dependerid de la cantidad de recursos que emplee. Una parte
de los recursos varia en funcién de la cantidad producida, es decir, a mayor can-
tidad de producto mayor cantidad de recursos utilizados. Existen otro tipo de re-
cursos que no variardn en el corto plazo y que son capaces de soportar diferentes
niveles de produccién. En el corto plazo hay recursos o insumos fijos y varia-
bles. En el largo plazo todos los recursos se comportan como variables.

Los recursos fijos son aguellos que no varfan con e! volumen de produccién,
es decir, permanecen inalterables durante el proceso de produccién. En cambio
los recursos variables varian en funcién de las variaciones de las cantidades pro-

- ducidas.?

Los recursos fijos incluyen las edificacipnes, €l equipo con motor, ¢l equipo
sin motor, la mano de¢ obra fija, el interés de capital, etc. Todos estos elementos
en su conjunto conforman la capacidad instalada de la empresa. Los recursos
variables son aquellos que van a ser utilizados para la actividad productiva. Sin
el concurso de estos recursos la actividad productiva se paralizaria; el alimento
para el ganado, las aves, los porcinos, etc., ia mano de obra eventual, medica-
mentos, la energfa eléctrica que se paga por knlowall consumido, etc., son ejem-
plos de recursos variables.?*

2. COSTOS F1JOS Y VARIABLES

Los recursos fijos y variables se cuantifican en unidades monetarias, por lo
tanto se establecen dos categorias de costos, los fijos y los variab!  ~ os costos
Jijos son aquellas erogaciones que la empresa realiza en forma for. constan-
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te independientemente del volumen de produccion.? Los costos variables son
aquellas erogaciones que la empresa realiza una vez que se inicia el proceso pro-
ductivo; estos dltimos se modifican en funcidn de los niveles de producto a
obtener. '

Para una mayor comprension del comportamiento de los costos fijos y varia-
bles se presenta la tabla 1, 1a cual redne un conjunto de datos hipotéticos referen-
tes a costo Njo totad, costo variable wtal y costo total. Esta bl serd dtil para
eluborar grihcos fundamentales. En Ja primera columna se presentan una serie
creciente de unidades producidas. En Jas tres columnas restantes se presentan
los costos fijos totales, costos variables totales y los costos totales. Como se apre-
cia, los costos fijos totales (1000) permanecen sin cambio alguno, sin importar
cudl es el volumen de produccion,

A corto plazo los costos fijos totales (C.F.T.) no varian, aunque se produzcan
unidades crecientes de producto, asimismo, son costos que van a estar presentes
cuando la capacidad instalada de la empresa se encuentre totalmente ociosa,
es decir, cuando ¢l nimero de unidades producidas es cero. Las depreciaciones
que sufren los locales, el equipo con motor, el equipo sin motor, asi como im-
puestos, cuotas fijas anuales de energia eléetrica, predial, agua y los pagos a los
insumos que la empresa debe mantener independientemente del volumen de pro-
duccidn son gastos que se realizan aun cuando la produccién es cero.’

Los costos variables totales (C.V.T.) teéricamente son inexistentes cuando
el nivel de produccion es igual a cero, pero se van incrementando cuando el nivel
de las unidades producidas aumenta. La progresidn de estos costos no es cons-
tante. Cuando los rendimientos productives de la empresa son crecientes (econo-
mias crecientes) los costos variables totaies tienden a ser decrecientes; cuando
los rendimientos productivos de la empresa son decrecientes los costos variables
totales aumentan.’

La respuesta a este comportamicnto se debe o un fendmenao llamado **econo-
mias Ue escala’. Inicialmente hay condiciones favorables para las economias de
escala. Al combinar los recursos fijos existentes con pequefas cantidades de re-
cursps variables, éstos no conseguirdn utilizar toda la potencialidad de la capaci-
dad instalada de la empresa; es decir, las primeras unidades se obtienen con altos
costos-variables. Pero, a medida gue la escula de produccion aumenta, Jas pro-
porciones de las combinaciones de los recursos fijos y variables permitird mejores

rendigientos productivos, lo que determina una reduceion de las tasas de creci-
miento de los costos variables en proporcion a las unidades adicionales obtenidas,
pero se legard a un limite. Habrd un momento en que tos factores ¢ insumos
fijos ya no soporten con la misma ¢ficiencia unidudes adicionales de recursos
variables. En este momento las unidades adicionales se producirin a costos va-
riahles crecientes.’

Es necesario hablar de tiempo en el andlisis de costos para que éste tenga
consistencii.

S se suman los costos fijos Jolales nids los costos variables totales se obtienen
tos costos totales (C.UT.), que aparecen en la dltima columna de la tabla .

-

o4 Tl

Costa fijo promediv o medio sl

Tabla 1. Comportamiento a corto plazo de dos costos fijos wiales. costos varbles 1oLies
y Costos totales

Untided ey Costa Costor Coxio
preafucidus Jijo variahle total
toral toal
0 1000 ____ 0 TVEN]
200 1000 900 19(%)
400 106X) 146 2400
600 1000 1700 270
800 1000 2000 RIETY)
1000 i 1000 __ 22(0) 3200
1200 1000 260} 360K}
1400 V1] 3300 . J3(K)
1600 1000 4200 5200
1800 10O S300 __ 6300
2000 1004 HU) 7900
2200 [14.4:) 9700 10700

* s hipotéticos,

Los datos de lx 1abla 1 se grafican con ¢l objeto de apreciar el comporta-
miento de los costos fijos; variables y tonales.

. Los costos fijos totales aparccen en la grifica paralelamente at eje de lus abs-
cisas 0 eje de das X, los costos totales estin representados por una curva de lenta
y decreciente expansicn inicial. posteriormente Jos costos totales aumentan o ti-
sas nuds significativas; esto se aprecia en b figura 1. La curvi de costos variables
totales crece lenta y decrecientemente, mads tarde crece a tusas signilicativas.

A partir de los ditos de i abla 1 ose obendnin Loy costos fijos_promedio,
It?s costos variables promedio, el costo toral promedio o unilario y el costo niar-
ginal. Estos costos promedio se asentardin en li wbia 3.°

3. COSTO FIJO PROMEDIO O MEDIO

El costo fijo promedio (C.F.M.) es el resultado de dividir los costos fijos
totales entre el nimero de unidades producidas en ese lapso. A niveles bajos du
produccion los costos fijos promedio son altos; las primeras unidades producidiss
absorben Ia totalidad de los costos fijus. Asimismo. en o medida que la cmpresi
produzea una mayor cantidad de unidades. los costos fijos promedio descende-
rdn. El costo fijo promedio cuando se producen 200 unidades es de $5.00 (véase
tabla 3). Al producirse 200 unidades nuis ol costo fijo promedio disminuye, ahora
s de $2.5 (véase bla 3). A partir de ahi los costos fijos promedio disminayen
de tal manera que cuando se producen 2 200 unidades el costo tijo por unidid

"
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Figura 1. Curva de costos fijos totales, costos variables totales y costos totales.

Costv fijo promedio o medio 3§l

es igual a $0.45 (véase tabla 3). Si se observa, el ritmo de disminucién de los
costos fijos promedio deja de acentuarse. En los primeros niveles de produccidn
baja dramdticamente, después baja pero en forma menos espectacular. Por lo tanto,
posibles incrementos en la produccién no provocardn reducciones significativas
en los costos fijos promedio. Se aprecia que la reduccidn del costo fijo promedio
al producir de 200 a 400 unidades baja en $2.50 (de $5.00 a $2.50), en cambio,

cuando se producen de 2000 a 2200 unidades, el costo fij

o promedio desciende
solamente $0.05, Obsérvese.

Costo fijo medio para 2 000 unidades producidas
Costo fijo total
Unidades producidas
$ 1 000
2 000
Costo fijo medio para 2 200 unidades producidas

Costo fijo medio =

Costo fijo medio = = $ 0.50.

Costo fijo tota]
Unidades producidas
1 000
2200
0.50 — 045 = $0.05

Costo fijo medio =

Costo fijo medio = = 5 0.45.

Asimismo, en las empresas pecuarias productoras de pollo de engorda los
costos fijos promedio se incrementan cuando el ciclo econémico (etapa de prepa-
racién y etapa de manejo) se amplia en nimero de dfas. El siguiente ejemplo,

considerando solamente un insumo fijo {depreciacién de locales), confirmari lo

- hl
antes mencionado. '~

]
Supdngase que el valor de los locales donde se encuentran alojadas las aves

esde $ 15 000 000.00 y se van a depreciar a 15 afios, por lo tanto la depreciacién
anual es de $ 1 000 000.00.

Depreciacién anual

15 000 000

15 afos

= $ 1 000 000.00 (D.a.)

La depreciacion diaria es igual 2 § 2 739.72.

Depreciacién diaria

~$ 1000 000.00
365 dias

= $2739.72 (Dd)

Ny
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»n diferente duracién de ciclo econdmico (suni flc
munejo). En la A la duracion lue de 75 dias
de los locales durante el ciclo econdmico

Daos granjas (4 y B)
los dias de preparacion y los dias de
y en la 8 dc 89 dias. La dcpreciacion
de las dos granjas fue ¢l siguicate.

Depreciacion de locales en fa granja A.
Depreciacion diarin (D.d.} por el nimero de dias d
| ciclo econdmico (D.'c. e.)

of ciclo econdmico (A + Bl

ignal a depreciacian en ¢

Dal. x (A.+ M =D
$ 273972 x (73) = $ 205 479.00

: e : uny f 3 eonomico fue igual a
La depreciacion e lu granga A duranie el ciclo ¢

$ 205 479.00. _ .
Ahori se abtendri fu depreciacion durante ¢l ciclo ceondmico de la granj 8.

D = (A + B = Dece.

§7739.72 x (89) = § 243 835.08

Para obtener ¢l costo fijo promedio por cunccpu.) de dcprccialu:u’m dc. Inc:ul‘:-:_
(C.F.P.L.) s¢ procede a dividir la dcprcciuciép del ciclo CCOI.I(‘}mll(‘.]() (l?((;](i; ¢
tre los kilogramos de carne de pollo producidos duranle es¢ Cic o (Kg.P.).
ase que los kilogramos obtenidos tueron 19 700

Supong
bee _crEpt
- 10 a pranja A fue de
’ El costo fijo promedio por depreciacion de locales de la granja u
$ 1043 7
] 1
q" I'.”.S 47) = % 1143
19 700 .
El costo hjo promedio por depreciucion de locules de ta granja B fuc de
S 2.4
35 {0
S]_—ljﬁ_?(ﬁ =% 12.38
19 7tK)

Se puede apreciar que ¢l costo fijo promedio por depreciacién de

inferior en la granja A que ¢n la B.
ccondmico de lu granja A fue inferior a

Cuando s¢ incrementa la mortalidad o hay un
m enfermos. fos costus fijos promedio se i.ncr
de unidades producidas. Un mal mancjo ¢

: Tj08 cdio. Asi. por ejem
en los costus Tijos promedi n p aie por enct
norimil de vacas secas determing uni menor produccion de leche in

| nimero de dias de la granja B.

locales fue
Jebido u que el namero de dias del ciclo

porcentaje allo de animales
ementan, ya que desciende el nimero
n la empresa provoca un incremento
plo, un porcentaje por encimia del
ntando

-
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tos costos fijos promedio. Existen condiciones de mercudo gue impaclan aumen-
tundo los costos fijos promedio; asi, cuando existe una sobreoferta de producto
en ¢l mercado Jas empresas deciden bajar la produccion, es decir, parte de la
capacidad instalada se encucntra ociosa, por lo tanto los costos fijos pronedio
asmentan, ya que la cantidad producida es inferior a la cantidad producida cuan-
do la empresu se encuentra trubwjando al T00% de la capacidad instulada.

4. COSTO VARIABLE PROMEDIO

Es el cociente del costo variable total entre el ndmero de unidades produci-
das para cady uno de los niveles de produccion admitidos. Por su naturaleza no
presenta fluctuaciones importantes, como se observan en los costos fjos prome-
dio. La magnitud de la diferencia entre los valores muis altos y los de menor va-
lor es menas enérgica que la de tos costos [1jos promedio. Ademds la caracteristica
de los costos variables medios o promedios es que tienden a decrecer hasta cierto
nivel de produccién para luego mantenerse reflativamente en forma constanie y
finatmente presentar una progresiva tendencia a la expansién. Este comportamicnio
que presentuan los costos variables promedio estd altamente correlucionado por
las economius de cscala y las descconomias de escala.

Inicialmente 1a empresa incurre en cconomias crecientes, después en econo-
mias constantes y finalmente en economias decrecientes o deseconomias.

La tabta 2 tiene como finalidad esclarecer lo mencionado en ¢l pirrafo an-
terior.
. Se aprecia que el costo variable promedio va decreciendo hasta un nivel de
produccion de 1 200 unidades. A partir de ! 400 unidades cf costo variable pro-
medio se incrementa de 2.3 a 4.4. De hecho se presentan deseconomias de escala
cuando €l costo variuble promedio se incrementa sustancialmente, I

5. COSTO TOTAL MEDIO

Es el resultado de Ia suma del costo variable medio y el costo fijo medio.
También puede ser obtenido dividicndo el costo total entre ¢l nimero de unidades
producidas para cada uno de los niveles de produccion correspondientes.

Su comportamiento incorpora los comportamientos de los costos fijos promedio
y el de los costos variables promedio. Por lo tanto habrd un notorio descenso
cuando los costos fijos promedio y variables promedio desciendan. Enseguida
la curva de costo total promedio (C.T.P.} atraviesa por una zona de relutiva esta-
bilidad y se debe a una baja relativamente minima del costo fijo medio y de las
economias de escala constante presentadas por los costos variables. Por dltimo
lu curva de costo total promedio presentard una tendencia notoria hacia [a expan-
sidn. Esto se debe a que Jos costos variubles promedio aumentan muy por enci-
ma de las pequenisimas bajas que ticnen los costos fijos promedio.®
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" Tabla 2. Costus variables promedio* ) ) ) 7 ‘ Xz'. = 1000 + 900
- : — ~ ! X; = 1900
Cantidades producidas Costo variable -toral Costo variable promedio ) CT. =CFT % CV.T.
- . ' X = 1000 + ¢
0 . 0 0 L. x| = ]000
1200 900 _ 4.5 Y, = 200
400 1 400 35 : Y =0 -
600 1 700 2.8 __—
800 2 000, 2.5 ~ Costo marginal = 1900 — 1000 _ 900 _
10 - 2200 22 200-0 200
1 200 2 600 -2 : ‘
| 400 3 300 2.3 S .
| 600 4 200 2.6 Costo marginal (Cmg) = 4.5
1 800 5 300 ’ 2.9
2 (2,88 g 388 i .25 El}chmdfl. al pasar a producir de 200 a 400 unidades, los costos fijos per-
- 2 : : ' manecieron sin cambio alguno, pero la empresa incurri6 nuevamente en costos
* Datos hipotéticos. . v;nables; éstos pasaron de 900 a 1400, De acuerdo con estos datos es posible
obtener el costo marginal cuando el nivel de od .
dades. Véase: et ' Producto aumenta de 200 a 400 uni-
6. COSTO MARGINAL N cmg = A%
o ‘ AY
El costo marginal es uno de los conceptos tedricos mds importantes y signi- X, — X
ficativos en el andlisis de costos. Se define como el incremento del costo total - Cmg = 220t
en que se incurre para producir una unidad adicienal de producto. h-r
Considérese un ejemplo a través de la tabla 1. c 2400 — 1900
Para un nivel de produccion de cero unidades producidas la empresa incu- e = 400 — 200
rrird en 1000 unidades de costo fijo total. Al pasar la empresa a una produccion
de 200 unidades el costo fijo no se altera en lo absoluto, pero la empresa incurre - 500
. . X . Cmg = —
en un gasto de 900 unidades. Con estos datos ya es posible obtener ¢l costo mar- © 7 00
gihal.® Véase: :
. Incremento de costo total (AX) Cmg =25 §
Costo marginal = l i 1 an :
ncremento de producto " . ]
X x bid L? empresa incurrié en un costo marginal de 2.5 por unidad producida. De-
— ido al co i iDi s coctoe : :
Costo. marginal = _L_,_'_gix).. g mPOr.tam:en.to tipico de los_coslos fijos y variables el costo margina)
: Y, — Y, (AY) . , d: € hasta cmrlq nivel de produccién. Enseguida comienza a crecer a eleva-
5 tasas de expansion, especialmente cuando la empresa entra en la fase de de-
En donde X; = Mayor costo total ) seconomias de escala.’ )
En donde X, = Menor costo total A continuacién se presenta la tabla 3, que sintetiza la informacisn de los
En donde Y, = Mayor producto ' ) . costos fijos medios, los costos variables medios, los costos totales medios
En donde Y, = Menor producto ' gimales a conto plazo. . y mar-
 Larcurva det costo 1otal medio es el resuls
. : : . > s €l resultado de las curvas de costo fii
Sustituyendo med{o y de costo variable medio. La curva del costo marginal (que es :;i:oélrgg
. que incurre la empresa para producir un adicional de producto) corta la curva
CT. = CFT. + CV.T. del costo variable medio en su punto minimo. 5
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Tabla 3. Costos fijos medios, variables medios, totales medios y marginales a corto

plazo*
Cuntidades Costo fijo Costo variable Costo total  Costo margi-
producidas medio “medio medio nal**
-0 . 0
200 . 5 4.5 9.5 4.5
400 2.5 K 6 .25
600 1.6 2.8 4.4 1.5
800 1.25 2.5 . 375 1.5
1000 1.0 : 22 3.2 1
1200 0.83 2.1 2.93 2
1400 0.7 2.3 3.01 35
1600 0.62 2.6 322 4.5
1800 0.55 . 2.9 3.45 5.5
2000 0.50 3.45 3.95 8
2200 . 0.45 C 44 4.85 14

* Datos hipotétices
*+ oy datos se encuentrian en interlineas

2. PUNTO DE EQUILIBRIO

Es el punto de actividad financiera pecuaria (volumen de venta) cuando los
. . 3
caglos totales se igualan a los ingresos totales, 12

7.1. Punto de equilibrio en unidades producidas

En ¢l punto de equitibrio los ingresos totates (Y.T.) son iguales a los costos
totales (C.T.), donde YT representa ingresos totales, Y ingreso, T totales; C.T.
representa costos totales, C costos, T Totales. Por lo wnto:

YT.=C. T

Los costos totales son igual a los costos fijos totales (C.F.T.) mds los costos
variables totales (C. V. T.).

CT.=C.FT.+C V.T

1 punto de equibibing se puede expresar de siguicnte formui
tates agual i costos Tjos totales mids costos variahles torules,

¥Y.T. = C.FT. + C.V.T.

ingresos (o-

Costos
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4
1 5.00F

14,001

13.00-
12.00}-

11.00

10.00}-
9.00f-
8.00}-

C 100

6.00—

5 00
C.T. Me

4.00
3.00-

2.001-

1.00-

) 200 400 600 BO0-1000 1200 1400 1600 1800 2000 2200 2400
Cantidades producidas )

l; Igl.lla 2. Cﬂml)‘)l tamiento de l()S Costos ‘I'Ub var Idblch lo[dle dIOS de CO inar-
Al
S me
y y I sSto

g Como se ha mencionado antes, los costos variables totales s6lo existen cuando
est; : S i i

estd presente ¢l proceso prpductwo, es decir, se van medificando conforme se
incrementa el nimero de unidades producidas.

Por lo 1anto, el monto de los costos variables depende. del ndmero de unida- -

des producidas, o sea )F.C.V. U., donde X es el nimero de unidades produicidas
y C.V.U. el costo variable unitario. -

' A_sf, el ingreso total es igual a los costos fijos totales mis el costo variable
umtarlo'mu]npllcado por el nimero de unidades producidas (litros, kilogramos
huevos incubados, lechones destetados, etc.). '

»

C.mg
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Y.T. = C.ET. + X.C.V.U

El ingreso total depende def mimero de unidades (kilogramos, litros, huevos
fértiles, lechones destetados) producidas y vendidas y del precio unitario. Consi-
derando que el precio permanece fijo, el ingreso total serda mayor si se venden
mds unidades producidas (el precio de venta de las unidades es a pie de granja},

Por lo tanto ingreso total (YT) es igual a precio unitario de la mercancia
(P.U) por el nimero de unidades producidas y vendidas (X). Véase: '

YT = P.UX.

Por lo tanto

PUX. = CFT. + CV.UX.

El siguiente paso es colocar en un solo lado de la ecuacién el factor comun,
que en este caso es X.'

P.UX. — C.V.UX. = CFT.

Siendo positivo el término costo variable unitario, multiplicado por el nu-
mero de unidades producidas se traslada con signo negativo para poderlo colocar
en el otro elemento de la ecvacion.’

Wna vez que se tiene del mismo lado de la ecuacién el factor comuin X (uni-
dades producidas) se procede a factorizar.! '

X (P.U. — C.V.U.) = CET.

El ndmero de unidades producidas estd multiplicando al precio unitario y
al costo variable unitario.

E! siguiente paso consiste en despejar el mimero de unidades producidas y
vendidas procediendo de la siguiente manera, el precio unitario y el costo varia-
ble unitario pasan dividiendo al segundo elemento de la ecuacion. '

___CFT

p.U — CV.U
X indica el nimero de unidades (litros, kilogramos, huevos incubables, le-
chones destetados, etc.) que 1a empresa ticne que producir para encontrarse en
punto de equilibrio, es decir, para que no gane ni pierda.’ '
El siguiente ejemplo ayudard a entender este principio.
Los costos fijos totales mensuales de una empresa productora de leche fue-
ron del ord e $ 2 500 000.00*, el precio de venta por litro de leche en ese

* Dutos hipu.....os.
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mes fue de $ 290.00 y los costos variables unitarios mensuales fueron igual a
$ 185.00. De acuerdo con estos datos 5 posible obtener el niimero de unidades

;!;e-la empresa debe producir en el mes para que se encuentre en punto de equi-
ibrio. :

Datos hipotéticos Férmula
C.F.T. = § 2 500 000.00
P.U. = § 290.00 '

C.V.U. = $ 185.00 X = C.F.T.
P.U. — CV.U
Sustitucién
_ ___$2500000.00
$ 290.00 - $185.00
X = $ 2 500 000.00
$ 105.00

X = 23 809.52 litros

La empresa tiene que producir 23 809.52 litros mensuales para que se en-
cuentre en punto de equilibrio; si se producen menos litros la empresa se encon-
trard en zona de pérdidas, si se producen mds litros se encontrard en zona de
ganancias.

Ahora bien, cuando el precio unitario en ese mes desciende a $ 200.00 y
permanecen constantes los costos fijos totales mensuales y el costo variable uni-

tario mensual, €] punto de equilibrio se logra aumentando el nimero de unidades

producidas. Véase el siguiente ejemplo.

Datos hipotéticos Férmula
C.F.T. = § 2500 000.00
P.U. = $ 200.00

C.V.U. = § 185.00 X = CFT
P.U. — C.V.U.
Sustitucién
$ 2 500 000.00

$ 200.00 — $ 185.00

[
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$ 2 500.000.00
$ 15.00

X = 166 666.66 liiros mensuales

La empresa tiene que producir 166 666.66 litros mensuales para que se en-
cuentre ¢n punto de equilibrio. Se puede dar el caso de gue 1a empresa no logre
producir el nimero de unidades que se necesita para que esté cn punto de cquili-
brio, aunque esté produciendo al 100% de la capacidad instalada.

Asimismo, cuando el costo variable unitario mensual se eleva a $ 225.00
permaneciendo constantes los costos fijos totales mensuales y el precio unitario
mensual, ¢l ndmero de unidades a producir durante ¢l mes serdn mayores, asi
ta copresa se encontracd en punto de equilibrio. El siguicnte cjemplo contribuird
4 entender lo antes mencionado. '
Datos hipotéticos Férmula
C.F.T. = $ 2 500 000.00
pP.U. = $ 290.00 CET.
CV.U. =§ 22500 : X=

P.U. — C.V.U.

Sustitucion

$ 2 500 000.00
$ 290.00 — $ 225.00

$ 2 500 000.00
$ 65.00

X = 38 461.53 litros mensuales.’

il

La empresa tiene que producir 38 461.53 litros al mes para que se encuentre
en punto de equilibrio.
Cuando el costo variable unitario mensuai es superior al precio unitario men-
sual del producto en el mercado, la empresa se encontrard con problemas de ki-
* quidez, ya que los ingresos no cubrirdn los gastos inmediatos a realizar. Recuérdese
que los costos variables son desembolsos o erogaciones que se realizan en forma
inmediata.

7.2. Punto de equilibrio en nimero de animales

Una vez obtenido el nimero de litros mensuales que la empresa necesita pro-
ducir para que se encuentre en punto de equilibrio es factible obiener ¢l punto
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de equilibrio en nimero de animales; éste se obtiene conociendo el mimero de
lil!'os que la empresa necesita producir para que se encuentre en punto de equili-
brio y el nimero promedio de litros producidos por vaca (es factible obtener el
punto de equilibrio en otras especies). ‘

Véase como sc obtiene el punto de equilibrio en nimero de animales.

La produccién promedio por vaca por mes en hato (P.p.v.h.) fue de 380 li-
tros; asimisme, ta empresa produce 38 461.53 litros mensuales, mismos que re-
presentan ¢l nimero de unidades producidas por Ja empresa en punto de equilibrio.

El siguiente ejemplo contribuird a una mejor comprensién.

Datos Férmula
P.p.v.h. = 380 litros '
X = 38 461.53 litros mensuales

Z=7
7 - X_
Pp.wv.h.
Sustitucion
7 = 38 461.53
380
Z = 101 vacas

La poblacidn de vacas para que la empresa se encuentre en punto de equili-
brio es igual a 101,

Si la empresa tiene una poblacidn inferior a 101 vacas, se encontrard en zo-
na de pérdidas, si tiene una poblacién mayor a 101 animales se encontrurd en
zona de ganancias,

7.3. Punto de equilibrio en ventas

La férmula mediante 1a cual se obtiene el punio de equilibrio en ventas es
la siguiente.

Costos jos wiales (C.F.T.)

Costo variable unitario
(C.V.U)

Precio de venta unitario (P.U.)

P.E. en ventas =

'C()EP base en los siguicntes datos hipotéticos se puede obtener el punto de
equilibrio en ventas. Los costos fijos totales mensuales fueron del orden de

e
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$ 3 400 000.00, el costo variable unitario mensual se cotizé en $ 295.00 y el
precio de venta unitario en el mes fue de $ 352.00.

Datos hipotéticos

C.F.T. = $ 3400 000.00 Férmula
P.U. = §352.00
= .F.T.
C.V.U. = $ 29500 P.E. en ventas = C.F
C.v.U.

P.E. en ventas

1 —
P.U.

Sustitucién

$ 3 400 000.00

o/

$ 295.00
$ 352.00

$ 3 400 000.00
1 — 0.838068182

A} P.E. en ventas

$ 3 400 000.00
0.161931818
P.E. en ventas = $ 20 996 491.25

]

P.E. en ventas

La empresa necesita vender $§ 20 996 491,25 para que se encuentre en pun-
to de equilibrio; si vende una cantidad inferior se encontrard en zona de pérdi-
das, ya que los costos totales exceden a los ingresos totales. Si vende por encima
de los $ 20 996 491.25 se encontrard en zona de ganancias.

Cuando el precio unitario mensual asciende a $ 400.00 y permanecen cons-

tantes los costos fijos totales mensuales y el costo variable unitario mensual el .

punto de equilibrio se logra con un monto menor de ventas. Véase:

Datos hipotéticos Férmula
C.F.T. = $ 3 400 000.00 CFET.
P.U. = $ 400.00 - P.E. en ventas = ———————
V.U
C.V.U. = § 295.00 . EVv.u.
P.U.
$ 3 400 000.00
P.E. en ventas =
. _$295.00
$ 400.00

Punto de equilibrio
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P.E. en ventas = M
1 — 0.7375
P.E. en ventas = —_2-300 000.00
.2625

P.E. en ventas = § 12 952 380.95

Como se aprecia, el punto de equilibrio se logra vendiendo $ 12 952.380.95,
cantidad inferior a $ 20 996 491.25; esto se debe a que el precio unitario del
producto aumentg,

Es claro que si el costo variable unitario mensual aumenta y permanecen
constantes los costos fijos totales mensuales y el precio unitario mensual, el pun-

to de equilibrio se logrard con un monto de ventas mayor. El siguiente ejemplo

contribuird a explicar lo mencionado anteriormente.

Datos hipotéticos

Férmula
C.F.T. = $ 3 400 000.00
P.U. = § 352.00
C.V.U. = § 310.00 P.E. en ventas = — 10"
AT
P.U.
Sustitucion
P.E. en ventas = M
| _ 331000
$ 352.00
P.E. en ventas= $ 3 400 000.00
| — 880681818

P.E. en ventas = § 28 495 238.05

_ Para que se encuentre en punto de equilibrio Ia empresa nec vender al
mes $ 28 495 238.05, cantidad superior a los $ 20 996 491,25 Jvio que
algunas empresas no logren este punto de equilibrio, ya que aunque estén utjli-

B . o
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zando al 100% la capacidad instalada el monio de las ventas mensuales s infe-
rior a los $ 28,495,238.05.

7.4. Punto de equilibrio graficado

Para poder elaborar la figura que informa dénde se obtiene el punto de equi-
librio es nec.esario conocer las magnitudes de costos fijos totales, costos varia-
bles totales, costos totales e ingresos totales.

Utilizando los datos de la tabla 1 se grafican los costos ﬁ]()s totales, los cos-
tos variables totales y los costos totales. .

"A continuacion se procede a graficar la curva de ingresos totales, la cual
es el resuttado de multiplicar las unidades producidas por el precio unitario de
ta unidad; considérese que éste no varia aun modificando niveles productivos.

" Supéngase que el precio unitario es igual a $ 3.20. Los diferentes ingresos
a diversos niveles de produccidn se presentan en la tabla de la siguiente pagina.
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Figura 3. Curvas de costos fijos (otales, costos variables totales, costos totales e ingresos
totales.
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‘Tabla 4.

Ingresos totales a
diferentes niveles

Unidades producidas Precio unitario

1] $3.20 0

200 $3.20 640.00
400 $3.20 1280.00
600 : ; $3.20 1920.00
800 $3.20 2560.00
1000 _ $£3.20 3200.00
1200 : $3.20 3840.00
1400 $£3.20 4480,00
- 1600 $3.20 5120.00
1800 3$3.20 5760.00
2000 §3.20 6400.00
2200 ~ $3.20 7040.00

Se nota que el punte de equilibrio se obtiene produciendo 1000 unidades.
ya que a este nivel productivo los costos totales ($ 3 200.00) son iguales a los
ingresos totales (3 3 200.00); a niveles productivos inferiores (200, 400, 600 y
800} los costos totales son superiores a los ingresos totales, por 1o tanto la em-
presa. se encuentra en zona de pérdidas; la empresa se encuentra en zona de ga-
nancias cuando produce 1200 y 1400 unidades. A estos niveles los ingresos totales
son del orden de $ 3 840.00 y $ 4 480 y los costos totales son iguales a $ 3 600.00
y $ 4 300.00. El margen neto de utilidades produciendo 1200 unidades es igual
4 $ 240.00 y la ganancia neta obtenida por la empresa produciendo 1400 unida-
des es igual a § 180.00.

Cuando la empresa produce 1600, 1800, 2000 y 2200 unidades se encuentra
de nueva cuenta en zonas de pérdidas, ya que los costos totales ($ 5 200.00.
$ 6 300.00, $7900.00 y $ 10 700.00) son superiores a los ingresos tumh,:.
($5120.00, $5 760.00, $ 6 400.00 y § 7 040.00). ‘

Como se aprecia en la figura 3, existen dbs puntos de equilibrio (producien-
do 1000 unidades y 1500 unidudes). es decir, dos puntos donde se intersecan
ingresos totales y costos totales. Esto se debe al comportamiento de los costos
variables totales, ya que aumentan significativamente cuando el nivel dc las uni-
dades producidas aumenta. '

Asimismo, es posible considerar dos zonas de pérdidas y una zona de ga-
nancias en la figura 3.

A continuacion se presenta la tabla 5, la cual contiene 4 columnas, unidades
producidas, costos lotales, ingresos totales y utilidades netas.

Esta tabla indica que es totalimente irracional producir a partir de 1600 uni-
dades en adelante. Conforme el nimero de unidades producidas aumenta los costos
son mayores a los ingresos, de tul manera gue cuando se producen 2200 unida-
des los gastos superan ampliamente a los ingresos (3 3 660.00). Esto se explica
debido a que la empresa entra a la fase de deseconomias de escala.®
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Tabla 5. Costos totales, ingresos ales y utilidades netas a diferentes niveles de produccion

Unidades Costos Ingresos Utilidades
producidas | totajes totales netas
0 1000 0 - 1000
200 ‘ 1900 640 - 1200
400 2400 1280 - 1120
600 2700 1920 - 780
;800 3000 2560 - 440
1000 3200 3200 0
1200 3600 3840 240
+ 1400 4300 4480 180
1600 5200 5120 - 80
" 1800 6300 5760 - 540
2000 7900 6400 - 1500
L2200 10700 7040 - 3660

8. COSTO DE OPORTUNIDAD

El costo de oportunidad es el ingreso que se deja de percibir al retirar un
insumo limitante de una alternativa para asignarlo a otra.

A continuacién se presenta el siguiente ejemplo para comprender este prin-
cipio. Cierta actividad requiere $ 6 000.00 por hectdrea para realizar el proceso
productivo. Una vez realizado deja un margen bruto por hectdrea de $ 3 000.00;
el margen bruto por peso invertido es de $ 0.50.

Si el capital es limitante y no es posible obtener cantidades adicionales de
este recurso o de otras fuentes, el costo de oportunidad del dinero serd de $ 0.50.

Cuando el capital de que se dispone se utiliza para otra actividad alternativa
(sacrificando a la anterior ya que el recurso capital es limitado) ¢l costo de opor-
tunidad del mismo es de $ 0.50. Cuando un insumo, por ejemplo la mano de
obra’ no encientra trabajo fuera de la empresa agropecuaria, el costo de oportu-
nidad externo para dicho insumo es cero.* :

En muchas ocasiones no tener uso alternativo fuera de la empresa no nece-
sariamente quiere decir que se carezca de esa alternativa. Por ejemplo, la super-
ficie siempre tiene usos alternativos fuera de la empresa, entre ellos el
arrendamiento; cuando el empresario agropecuario decide no arrendar sus sue-
Lo, ¢ costo de oportunidad externo es igual a cero. En cambio, si decide arren-
Jurla. el costu de oportunidad exlerno es igual al precio del arrendamiento menos
lus gaslos veasionados por la accion de arrendar y los normatmente ocasionados
por poseer dichos suelos (impuesto predial, etc.)*

Todo insumos o factores tienen un costo de oportunidad.
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EXAMEN DE AUTOEVALUACION

L REN R

Explique qué son recursos fijos.

Dé tres ejemplos de recursos fijos.

Explique qué son recursos variables.

D€ tres ejemplos de recursos variables.
Defina qué es un costo fijo y costo variable.

3y9

iPor qué son inexistentes los costos variables totales cuando el nivel de produc-

cidn es igual a cero?

¢Por qué se afirma que cuando los rendimientos productivos de la empresa son

decrecientes los costos variables totales aumentan?

Grafique ¢n una figura los costos fijos totales, los costos variables totales y tos

costos totales,

Explique qué es un costo fijo promedio y qué sucede con dicho costo cuando ef

nimero de unidades producidas se incrementa.

Unidades producidas Costo Total
-0 2000
200 2900
400 _ 3400
600 3700
8OO 4000
1000 4200
1200 4600
1400 5300

* 1600 6200
1800 7300
2000 8900
2200 11700

3
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10. El comportamiento de los costos variables promedio estd altamente interretacio-
nado con economii de escala y deseconomia de escala. Explique esta interrelicion.
11. Explique el comportamienio del costo tota} promedio.
2. Defina el concepto de costo marginal.
3. A panir de los dutos de la tabla anterior obtenga el costo marginal.
14, Defina el concepta de punto de equilibrio.
15. A panir de la premisa que indica que el punto de equilibrio se logra cuando los
. ingresos totales son jguales a los costos totales, realice paso por paso fas etapas
- hasta llegar a la férmula mediante la cual se obliene el punto de equilibrio en uni-
dades producidas.
16. ;Cudl es la fdrmuls mediante la cual se obliene el punto de equilibrio en ventas?
17. Con'los siguientes datos oblenga el punto de equilibrio en unidades producidas,
en animales y en venlas.
Datos ’
Costos fijos tolales = § 2 560 870.25
b Costo variable unitario = $ 255.00
Precio unitario = $ 390.00
Produccidn promedio diaria por vaca = 12 litros.
18, Con los siguicntes datos grafique costos fijos totales, costos variubles totales, costos
todales ¢ ingresos wiales y determine el punto o los puntos de equilibrio.
Unidades Costa Costo Costo
producidas fijo variable tolal
total total
0 1000 0 1000
200 1000 900 1900
400 1000 1400 2400
T 600 1000 1700 - 2700
800 1000 2000 3000
1000 1000 2200 3200
1200 1000 2600 3600
1400 1000 3300 4300
1600 1000 4200 5200
1800 1000 5300 6300
2000 1000 6900 7900
2200 1000 9700 10700

= L previo uniturio Jdel producio s igueal o $ 4,00

19, Defing ef concepto de costo de oportunidad.
20, Cuiles insumos o factores tienen costo de oportunidad?

IX.

Contabilidad
de costos

en la empresa
agropecuaria

M.V.Z. Ernesto Biichtold Goimez
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RESUMEN

En este capitulo se estudia el cohceplo de demanda, se grafica la
curva de demanda, se establecen los factores que influyen en ella y se
explica la diferencia entre cambio en la demanda y cambio en ia canti-
dad demandada. Asimismo, se hace un andlisis de los diferentes tipos
de clasticidad obtenida, se aborda el concepto de elasticidad ingreso y
se incluyen estudios referentes a utilidad marginal, curvas de indiferen-
cia, demanda derivada y proyeccion de la demanda. Se presenta el con-
cepto de oferta y de Ja ley fundamental de la oferta; asimismo, se estudian
Jos factores que influyen en la oferta y se explican los diferentes tipos
de chasticidad de la oferta. Posteriormente se presenta la ley de la oferta
y la demanda, la formulacién de precios, la influencia del precio del
maiz en fa carne de cerdo, la influencia del sorgo en el precio de la carne
de cerdo y de pollo y el Teorema de la Telaraia. Se estudian los despla-
zamientos positivos y negativos de las curvas de fa oferta y demanda, lo
yue determina movimientos en los precios y en las cantidades demandadas
y ofrecidas; también se aborda el tema de la influencia de la elusticidad

en los desplazamientos de las curvas de oferta y demanda. Mas adelante
se explica la relacion entre precios y costos, los precios y costos en la

produccion agropecuaria y precios y coslos industriales, comerciales
y agropecuarios. Asimismo se describen las desventajas de los productos
agropecuarios para fijar sus precios en relacién con los productos in-
dustriales, se abordan temas referentes a la ley de un solo precio y ¢l
de los precios fijados administrativamente y se presenta ca forma gene-
wal cémo los factores monetarios afectan a los precios; finalmente, se
hace un andlisis muy general de la competencia imperfecta.

1. DEMANDA

En primer término hay que definir qué es demanda. **Las cantidades de articu-
los y bienes producidos que estd dispucsta a solicilar una determinada poblacion
ante diferentes niveles de precio en determinado lapso si se mantienen constantes
los demds factores; esta demanda debe tener réspaldo de compra’’.

Es importante analizar el término respaldo de compra: Es la demanda efectiva
de determinado articulo. Se entiende que la demanda efectiva es la de la pobla-
cién que tiene suficiente dinero para comprar ese bien (en este caso productos
agropecuarios). ‘

Aungue existan necesidades de algin bien para cierta poblacién, si no tiene
¢l respaldo econdmico la Economia no la considera demanda efectiva y recibe el
nombre de demanda potencial. ’ :

A medida que aumenta ef precio de los productos agropecuarios la demanda
cfectiva por este producto disminuye; es decir, el precio y la cantidad demanda-
da varian en razén inversa manteniéndose constantes los demuds factores, Se debe
aceptar un precio més bajo conforme aumenta la cantidad que se ofrece. Esto
OCUrte por varias razones: y
1. Por razones fisiologicas. Un hombre puede consumir determinado ni-

mero de litros diarios de agua; es decir, que ticne un limite fisiolégico.
No puede estar consumicndo en forma indiscriminada, y csto conduce
a un limite de demanda. : "

2. Por razones de gusto. No todo el ingreso ni gran parte de €l lo va a cana-
lizar en la compra de productos agropecuarios, sino que diversifica sus
compras en otros productos. Suponiendo que un hombre tenga capacidad
para ingerir 3 litros de leche, se reservard una parte para consumir leche
(172 litro) y lo restante para ingerir carne, huevos, verduras, elc.

3. Por razones econdmicas. Los ingresos de una familia a otra varian consi-
derablemente. Una farnilia rica podrd comprar de 1/2 litro a 1 litro de
leche por persona sin perjuicio de su economia doméstica. ¥ ~mbio,
si cambia el precia del bien (un aumento en el precio del lit eche)
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Figura 1. Curva de demanda de la leche.

una familia pobre comprar4 otros productos que estén a su alcance o sus-
Aitutos de la leche.?

. En la figura 1 se aprecia que cuando el litro de leche cuesta $260.00* el
consumo en ese mercado es de 200 millones* de litros; en cambio, cuando el litro
de leche cuesta $40.00* el consumo de leche aumenta a 1300 millones*. Como
se puede apreciar, un prec,‘iro menor por litro de leche determina un mayor consu-
mo, si el precio se incrementa a 260 el consumo desciente y se consumen en
ese mercado 200 millones de litros de leche. De este principio surge la ‘‘Ley
fundamental de la demanda’*, la cual indica que el precio y la cantidad demandada
varian en razdn inversa, es decir, a menor precio mayor cantidad demandada.

Es importante asentar que para que el andlisis de la curva de demanda tenga
consistencia es necesario determinar el lapso de estudio; si el tiempo no se consi-
dera pierde consistencia el andlisis. Asimismo, es importante definir el drea de

“mercado; es insostenible el andlisis de demanda si no se define el drea de merca-
do de estudio.

Por lo tanto, adquiere consistencia el estudio cuando se define tiempo y es-
pacio, asf, por ejemplo, a un precio de 40 pesos litro se demandaron 1300 millo-
nes de litros* en el drea metropolitana dusante el mes de enero.

La curva de demanda diferencia las compras que los consumidores desean
realizar de las que no desean realizar.

.

* Datos hipotéticos
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Cualquier cantidad y precio representado por un punto por debajo de la curva
de demanda o a la izquierda es una posible combinacién precio-cantidad deman-
dada para los consumidores, es decir, estédn dispuestos a comprar bienes y servi-
cios hasta el limite representado por la curva de demanda. Ningiin punto situado
a la derecha de la curva de demanda y arriba de ella es una combinacion posible
o factible.*

Otro punto importante que se debe considerar en la grifica de curva de de-
manda es el referente a que cominmente los matemdticos establecen que la va-
riable dependiente (que en este caso es la cantidad demandada) se coloca en el
eje de las ordenadas y la variable independiente en el eje de las abscisas: si se
observa, en la mayorfa de libros de economia el grifico de la curva de demanda
en las coordenadas cartesianas es diferente, de tal forma que el precio (variable
independiente) se encuentra en ¢l ¢je de las ordenadas y ta cantidad demandada
(variable dependiente) en el eje de las abscisas, por lo lanto parece que no se
estd actuando dentro de los limites establecidos por las matemidticas, pero si se
grafica la curva de acuerdo a los postulados matemdticos la pendiente de ésta
sigue siendo negativa, ya que el precio y la cantidad demandada varian en razén
inversa. Véase cémo la figura 2 confirma le antes mencionado.

Se aprecia que la curva de la figura 2 cs igual a la de la figura 1, aunque
se hayan colocado las variables en diferentes cjes. En la figura 1 la variable de-
pendiente (cantidad demandada) se encuentra en el eje de las abscisas o eje de
las X'y la variable independiente (precios-pesos por litro) se encuentra en el eje
de las ordenadas o eje de las Y. En la figura 2 la variable dependiente se encuen-
tra en el eje de las Y y la variable independiente se encuentra en el eje de las
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- Figura 2. Curva de demanda de la leche,
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X: en ambos casos la curva de demanda presenta una tendencia descendente y
ambas curvas tienen pendiente negativa (fa pendiente negativa es aquella que forma
un dngulo mayor a 90° pero menor a 180° con el eje de las abscisas).

Al movimiento que se da sobre la misma curva de demanda se le conoce
como un cambio en la cantidad demandada, asi, por ejemplo en la figura | hay
~ dos puntos, A y B, aqui se manifiesta un movimiento sobre la misma curva;

al precio de $260.00 litro se demandaron 200 millones de litros en ¢l drea metro-
politana en el mes de enero; un afo antes el precio del litro de leche se colizé
en $40.00 y se demandaron 1300 millones de litros, como se pucde apreciar,
¢l cambio se sucede sobre la misma curva.

1.1. Factores que influyen en la demanda

La demanda es una funcitn que depende o estd en funcién de la poblacion,
de) ingreso, del precio del bien considerado (leche), del precio de los bicnes sus-
titutos, del precio de los bienes complementarios, etc. Se la podria ejemplificar
de la siguiente manera;

D = fiP,, P, P. Y. G, Py, etc.)

donde D = Demanda, P, = Precio de la teche, P, = Precio del bien sustitu-

to, P, = Precio del bien complementario, Y = Ingreso, G = Gustos, habitos
y costumbres, Py = Poblacién.

1.1.1.  Ingreso per cdpita

Para explicar cémo influye el ingreso en la demanda de productos pecuarios
se toman en cuenla fas Leyes de Engel.

a; A medida que el nivel de ingreso es mayor, la proporcion de éste que
se gasta en xlimenlos es menor; en consecuencia, cuando el nivel del in-
greso es bajo la proporcién del ingreso que se gasla en alimentos es ma-
yor. **Por ejemplo, si una persona gana $1 250 000.00 mensuales*, el

" 25% de este ingreso lo canaliza en Ja compra de alimentos; el resto lo
destina a vestido, vivienda, bienes suntuarios, etc. Pero si otra personi
gana $312 000.00 mensuales, el 71.4% de sus ingresos los canaliza en
la compra de alimentos y lo que resta en otros satisfactores.

b) La segunda Ley de Engel establece que ** a medida que crece el ingreso
la estructura en la demanda de alimentos se altera’*. Es decir, con nive-

~ les bajos de ingreso los alimentos que se consumen son los que lievan

en su contenido bioquimico una mayor cantidad de hidratos de carbono

* Datos hipotél
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y son alimentos que van a provecr calorfas, como los cercales (maiz, tri-
g0, arroz), tubérculos (papas, yuca), etc. Cuando los niveles de ingreso
aumentan, los alimentos que se consumen son los llamados alimentos pro-
tectores que contienen proteinas de alta calidad; como ejemplos tenemos
carne, leche, huevo, eic.

Se puede decir que el consumo per cdpita de los alimentos agropecuarios
estd en funcidén del ingreso per cdpita de la poblacion; esto es posible represen-
tarfo de la siguiente manera: C, = f(Y/P), en donde C, es el consumo per cé-
pita; ¥/P el ingreso per cdpita; y en este caso la variable dependiente es el consumo.

Existen tres métodos para determinar ese consumo segiin los ingresos,

a) El primero llamado **Serics histéricas’ se disefia escogiendo a un nime-
ro determinado de familias a las cuales se les sigue en sus gastos de ali-
mentos de acuerdo con su ingreso. Para la muestra se eligen familias de
diferentes ingresos, representativas de los estratos sociales existentes en
el pais, dando por resultado el nivel de consumo de productos agrope-
cuarios. La inconveniencia que presenta dicho método s la de no contar
con el apoyo de estas familias, por lo que su seguimiento se dificulta.
El método se construye celocando en una columna los ingresos per cépi-
ta de cada familia (el conjunto de familias con un rango de ingresos da
al estrato social} y.en forma paralela al ingreso por familia se tiene el
consumo per cépita, para pesteriormente graficarse.

E! segundo método es el llamado Cross Section o corte y punto, ¢l cual
indica las variaciones en ¢l tiempo (en un solo momento). Este método
se usa mucho. A cada estrato soctal corresponde un consumo. Este méio-
do se facilita porque los datos aparecen registrados en lus series estadisti-
cas de las dependencias oficiales.

b

S’

Nimero de familias'  Pesos Consumo de leche
Estrato I
Estrato Il
Estrato HI
Estrato- IV
Se deduce que a determinado nivel de ingreso (representado por el estra-
to social) se tiene un consumo determinado.
¢} Y por iltimo, el método mds cémodu es el de estimar el consuman de pro-

ductos agropecuarios de acuerdo con el ingreso de un pais q 1a ca-
ructeristicas parecidas a las nuestras.
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Es importante hacer notar que cuando el ingreso per cipita de la poblacién
tiene un incremento o decré.mcmo la curva de la demanda de productos
agropecuarios se desplaza ya sea hacia la derecha o hacia la izquierda;
a este desplazamiento se Lle conoce como cambio de lu demanda. Con
un incremento la curva de la demanda se desplazard hacia la derecha;
de igual forma, con un decremento el desplazamiento de la curva es a
la izquierda (estos desplazamientos se¢ dan en las coordenadas cartesianas
graficando las curvas de la demanda).

A un precio constamte (Py) de un litro de leche, y con un ingreso represen-
tado por la curva DD, sc comprard 0Qy. A ese mismo precio Py, pero con un
decremento del ingreso representado por la curva D°D°, se comprard 0@ que
es menor gque 0. Cuando el ingreso aumenta, el desplazamiento de la curva es
hacia la derecha representada por Dy Dy y se comprarda 0Q; manteniéndose el
precio del fitro de leche constante (figura 3).

Es importante mencionar que cuando el incremento del ingreso llepa a ser
significativo varia el comportamiento del demandante en cuanto a los productos
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inferiores (maiz, tubérculos, ete.). Las leyes de Engel cxpllcan este compor-
tamiento: a un mayor nivel de ingreso la proporcién de éste que se gasta en
alimentos es menor, canalizindosé un mayor porcentaje del ingreso en bie-
nes superiores. Por lo tanto, cuando el ingreso aumenta en forma considera-
ble la curva de demanda de algunos productos agropecuarios se desplaza hacia la
izquierda.

En México se presenta un cuadro de desigualdad social. La mayoria de la
poblacién tiene cada dia menos recursos econémicos, el poder adquisitivo de su
salario ha descendido en por lo menos un 40 por ciento y la concentracién de
la riqueza se ubica entre el 10 por ciento de familias mds adineradas que en con-
junto se benefician con ingresos similares a los que recibe el 70 por ciento de
los hogares mds pobres del pafs, es decir, el 10 por ciento de la poblacion con-
centra lo que se reparte el 70 por ciento de la poblacidn.

Estos son los resultados preliminares de 1a Encuesta nacional ingreso-gasto
de los hogares realizada por el Instituto Nacional de Estad(stica, Geografia e In-
formética de la S.P.P. (INEGI) levantada poco después de que concluyera el se-
xenio de la **bonanza petrolera”’

Sin embargo, se trata de la encuesta mds reciente y representativa sobre la
distribuci6n de! ingreso, el cual, a decir de Nora Lusting, investigadora de El
Colegio de México, ha disminuido considerablemente para los asalariados desde
finales de 1982 como producto de los programas impuestos por el Fondo Mone-
tario Internacional vfa politica salarial del Estado, y la disminucién del nivel de
actividad econémica interna,

Las familias mds adineradas gastan el 31.4 por ciento de su total de ingresos
en alimentos, bebidas y tabaco.

Los hogares con menos recursos gastan mds de la mitad de sus ingresos en
alimentos, mientras que las familias mds adineradas, que represeman el 10 por
ciento de la muestra, gastan una tercera parte.

Hay que subrayar que el 10 por ciento de los hogares mds pobres gasta el
4.2 por ciento del total de sus ingresos en salud y el 3.8% en educacién y diver-
siones, mientras que el 10 por ciento de las familias méds adineradas gasta en
el primer rubro el 3 por ciento de sus ingresos y en el segundo el 12.4 por
ciento. ,

La estructura del gasto en salud, educacién y esparcimiento tiene otra lectura;
del 100 por ciento de lo gastado en cuidados médicos, las erogaciones del 10
por ciento de familias mds pobres equivalieron al 3.3 por ciento, mientras que
lo gastado por et 10 por ciento de hogares mis ricos correspondié al 30.5%.

En cuanto a educacién y diversiones las familias m4s pobres gastaron el 1.2
por ciento del total de lo erogado en ese rubro; al 10 por ciento més adinerado
correspondid el 40.3 por ciento del gasto total.

Otras cifras que muestran la desigualdad de la distribucién del ingreso son -
las siguientes: el 30 por ciento de familias mds ricas eroga el 72.1 por ciento
del total del gasto en el rubro de transporte y comunicaciones, que, en su caso,
se trata principalmente de gasolina y pago de boletos de avién.?
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I1.1.2. Precio del bien sustituio

Es otro de los factores que influye en el consumo de determinado bien; cuando
s¢ incremienta el precio de determinado producto (mantequilla) y permanece cons-
tante ¢l precio def bien sustituto (margaring), la demanda se desplazard hacia cl
bien sustitulivo,

En el siguiente ejemplo, si ¢l precio de la mantequilla se incrementa, la po-
blacién que demanda este bien desplazard su consumo hacia el bien sustituto que
en este caso es la margarina y cuyo precio permanece constante. Graficando se
tiene la curva mostrada en la figura 4,

Conforme aumenta el precio de la mantequilla, aumenta el consumo de la
margarina. Cuando Ja barra de mantequilla cuesta $9.00 el consumo de margari-
na estd representado por 4 172 Lo mismo ocurre cuando aumenta ¢! precio de
la carne de res: la demanda se desplaza hacia el bien sustituto (carne de pollo),
considerando que ¢l precio del bien sustituto es constante.

*Precio de la margarina constante

Consumo de margatina

n

!
|
I
I
|
l
|
|
1
1

" A 1 r 1 A 1
0 $5.00 $6.00 $7.00 $8.00 $9.00
Precio de la mantequilia

-

Figura 4.
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1.1:3. Precio del bien complementario

Es otro de los factores que influye en la demanda de determinado bien. Cuando

“se incrementa el precio del bien complementario, por ejemplo el azicar, el con-

sumo de café disminuye; es decir, la demanda del café estd influida indirecta-
mente por el precio del bien complementario que en este caso es el aztcar (figura
5, el precic del café se considera constante).

En el eje de las abscisas estd representado el precio del anicar. Conforme
el precio de ésta aumenta, el consumo de café disminuye, y al contrario, cuando el
precio del azdcar disminuye el consumo de café aumenta. El ¢je de las ordena-
das contiene el consumo de café. Se puede ver que éste es minimo (una unidad)
cuando ¢l precio del azicar es de 10 unidades, representado en la figura por el
punto L. Cuando el precio del azicar es de 1.5 unidades, el consumo de café
es de 9 unidades: este punto estd contenido en fa letra L;.

1.1.4. Gustos, hdbitos y costumbres

Estos factores influyen en la demanda. Algunos de ellos en forma constante
a través de un largo periodo, mientras gue otros persisten solumente en ciertos
dias o épocas del aiio. En estos factores ¢l ingreso no influye; por lo tanto, se
crean diferencias en los deseos de los consumidores con un nivel de ingreso igual,
presentdandosc ciertas variaciones de la demanda de una region a otra en €pocas
distintas. México es peculiar por su regionalizacidn, por lo que presenta una am-
plia gama de platillos, modelando un patrén de demanda de productos agrope-
cuarios. Siendo México un pais sumamente religioso, segtin datos de 1970 el
96.5% de la poblacién es catélica, en Semana Santa y los viernes de cada semana
durante la cuaresma hay demanda de carne de pescado, leche y huevos. Este pa-
tron dado por las costumbres religiosas modifica el consumo de productos agro-
pecuarios. Otro factor importante-es el de los hdbiros alimenricios. Siendo la carne

* de conejo fuente sustancial de proteinas no es aceptada por amplios estratos de

la poblacién. Esto repercutid en el mercado en tal forma que quebyaron algunas
empresas dedicadas a la explotacion de este bien.’

1.1.5. Poblacion

Es otro de los factores que inciden en la demanda de los productos agrope-
cuarios. La clasificacion de la poblacidn es en rural y urbana. Se considera que
una poblacidn tiene categoria de urbana cuando cuenta con 2,500 habitantes o
mads. Si esta cifra es inferior se considera rural. En 1970 México contaba con
28,309,000 habitantes en zonas urbanas que representaban el 58.7% de la pabla-
cién, y con 19,916,000 habitantes en zonas rurales que representaban el 41.3%
de la poblacién. En 1960 la urbana estaba compuesta por 17,705,000 habitantes
que representaban ¢i 49.3%. La razén urbana-rural tiene mucha sigr’ ‘0n para
¢l mercado de los produgtos agropecuarios. Cada persona transfer campo
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Consumo de café

Precio del azucar

. Figura 5,

T

a la ciudad modifica sus hibitos alimenticios criginando un patrén de demanda
para ciertos productos. Con los datos antes mencionados de ia relacién urbana-
rural el compertamiento presentado evoluciona hacia una mayor concentracién
urbana, dando por resultade una mayor demanda de productos ricos en protei-
nas.® La poblacién urbana consume cantidades mayores de frutas y verduras,
y menos frijol y chile. Consume mds leche, carne y huevos, y aun mds aceites
vegetales que las familias en el campo. Este componiamiento ocurre porque en
términos generales el ingreso que se percibe es mayor en la ciudad que en el
campo; ademds, las actividades propias de la ciudad demandan una dieta rica en
proteinas y menos calorfas (hidratos de carbono).

Dentro del factor poblacién se pueden distinguir elementos que influyen en
la demanda de la leche, como la estructura por edades y el tamario de la fami-
lia. Cuando un pais es joven como el nuestro, su poblacién requiere alimentos
con un contenido proteico de alta calidad; la leche es uno de estos alimentos.
México es un pais con una poblacién alta de nifios y jévenes, una caracteristica
de los paises con elevadas tasas de crecimiento.

En una poblacion muy joven, la econdmicamiente activa es relativamente peque-
fa. Esla situacidn estd determinada por una mayor cantidad de nifios, y ademds
la madre {que en paises desarrollados irrumpe en el trabajo engrosando las filas

-
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de trabajadores) se tiene que quedar en casa con los pequenos. Esto da por resul-
tado una menor poblacidn econdmicamente activa.

Asi pues, en una poblacién relalivamente muy joven los ingresos por familia se-
rdn mds bajos debido a que se distribuye entre un mayor nimero de personas.
Ademds, la oportunidad para aumentar el ingreso se reduce por la estancia de
la madre en el hogar. Esto da por resultado que las proteinas mds caras no sean
de facil acceso a las familias.

México es un pais con una tasa de crecimiento poblacional aproximado de
2.3% anual; esta poblacién estd representada por una alta proporcién de nifios
y jovenes que requieren proteinas. '

El mecanismo que se utiliza para calcular la tasa de crecimiento poblacio-

nal anual estd determinado por la siguiente férmula: YVF/VI —1 x 100. Re-

cibe varios nombres: tasa de crecimiento, tasa acumulativa o tasa de crecimiento
geométrico. En esta férmula **n"” significa el nimero de periodos, VF el valor
final y VI el valor inicial. Se da un ejemplo: la poblacién en 1960 era de
34 923 000; para 1970 México contaba con 48 225 000 habitantes. En este caso
el valor final =5 de 48 225 000, el valor inicial 34 923 000 y el nimero de perio-
dos es igual a 10. Sustituyendo se tiene:

_ T.C. anual = 3.2%
34 923 000

Existen otras férmulas para obtener tasas de crecimiento lineales, pero como
la poblacién no tiene este comportamiento, no se utilizan.

1.2. Propensién marginal a consumir (P.M.C.)

La P.M.C. sefala la cantidad en que se incrementa el consumo ante un incre-
mento en la variable ingreso. Esta P.M.C. se puede representar graficindola, como
se muestra en la figura 6. ., _

La propensién marginal al consumo se puede considerar como una relacién
en la cual el consumo estd en funcién o depende de la variable ingreso. En la
figura al existir un incremento del ingreso (Ay) en una unidad, el incremento en
el consumo (Ac) se traduce en dos unidades. Esto se puede presentar de la si-
guiente manera:

A
PMC. = -~
: Ay
Sustituyendo tomando tos valores de la figura 6 se tiene:
2

Es decir, que en el momento en que se incrementa ¢l ingreso con una unidad
el consumo se incrementa.en 2 unidades. En este caso se estd midiendo la rela-
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Consumo per-capita de leche
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Figura 6,

cién en un segmento de la curva representados por los puntos A4. Si se quiere
medir la propensién marginal al consumo en el punto representado por la letra
B & la figura, la tangente de la recta coincide con la tangente de a curva; por
lo 1anto, se estd hablando de derivadas’ Se le representa de la siguiente mancra;

PM.C. = 2 o 4

Ay dy’

donde 4 es la derivada.

1.3, Elasticidad precio de la demanda

Los distintos bienes se diferencian segtn el grado en que su demanda aumenta
al bajar el precio. Asi, una baja en el precio del trigo no influird en forma enérgi-
ca en la demanda. En cambio una baja considerable en el precio de los automévi-
les Significard un mayor estimulo en su compra.$

En el primer caso nos encontramos antc una demanda ineldstica, en el se-
gundo ante una demanda eldstica. La elasticidad precio de ta demanda es un indi-
cador que expresa la relacion que existe en el cambio porcentual o relativo en
{a cantidad demandada ante el cambio porcentual en el precio del bien.

Esio se puede representar en la siguiente forma:

¢ — O
&p = ¢t &

ik it (1

-
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En donde Ep = Elasticidad precio, Q, representa la mayor cantidad de-unida-
des demandadas, ) la menor cantidad demandada, P, es el precio menor del
bien y P, es el precio mayor del bien. Con esta férmula se obtiene 11 ; kasticidad
arco de los bienes. Cuando ¢l resultado es mayor que uno nos encontramos ante
una demanda eldstica; cuando el resultado es menor que uno nos encontramos
ante una demanda ineldstica, y cuando el resultado es igual ¢ uno estamos ante
una demanda unitaria. Por lo tanto:

> | demanda eldstica
< 1 demanda ineléstica

= demanda unitaria.

Se da un ejemplo:

o, =10 P, = 6.50
Q% = 2 Pz = 2.50
Férmula:
-0
ip = O + O
it Rl
Pz + PI
Suslituycndo:
_ 102
: .66
Ep: ]0+2———.—.-. = 1.5
250650 4 44¢
2.50 + 6.50

En este caso nos encontramos ante una demanda eldstica, ya que el resultado es
mayor que uno. Estos valores se pueden graficar, dando por resultado la curva
mostrada en la figura 7. '

1.3, 1. Demanda eldstica

Es importante hacer notar que la elasticidad asi obtenida es la ltamada Arco
ya que se estd obteniendo del segmento de la curva (8-B).

* Debido a que la elasticidad precio de la demunda casi siempre €5 negativa. gener " se unmite
¢l signo L,

E:.
T o
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Figura 7.

Conforme la curva tenga una mayor inclinacién hacia el eje de las abscisas,
ésta serd mds.eldstica. Y si la curva aparece paralela a dicho eje nos encontramos
con una elasticidad infinita (figura 8).

La carne de res presenta una demanda de tipo eldstica para cierto estrato
social, ya que la cantidad demandada disminuye mds que de manera proporcio-
nal al incremento del precio. Por lo contrario, cuando el precio disminuye la can-
tidad demandada aumenta en forma mds que proporcional a esa disminucién del
precio.

Los bienes con demanda eldstica son aquellos que tienen sustitutos y que re-
presentan un alto porcentaje del gasto, como por ejemplo los bienes suntuarios.

1.3.2. Demanda ineldstica

Un aumento o disminucién significativo del precio no influye en el deman-
dante para comprar mds o menos bienes; es decir, los cambios porcentuales en
el precio son mayores a los cambios porcentuales en la cantidad demandada. Un
ejemplo tipico de demanda ineldstica es Ja sal. Aunque se incremente o disminu-
~a ¢l precio en forma considerable, la cantidad demandada oscilard en un rango

——n
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Precio

Cantidad demandada

Figura 8.

estrecho. En términos generales los bienes inferiores, como par ejemplo maiz,
trigo, tubérculos, etc., son ineldsticos, ya que no tienen sustitutos y la propbrcic‘m
que representan en el gasto es buja. La figura’ 9 representa a una demanda ine-
kistica. a '

Utilizando la férmula, se obtiene el siguiente resultado, con los valores de
la figura 9.

0, — O 42

o QO 442 B
P, — P, ] — 8 vy
Py + P 1 +8

.428 es menor que uno; por fo 1anto, es una demanda ineldstica.

Se puede apreciar que en la figura 9 se estd determinando la inelasticidad
llamada Arco, ya que mide el segmento R, R,. Tanto en la demanda eldstica
como ¢n la incldstica se puede medir su inelasticidad o elasticidad en un punio
determinado de la curva, como se muestra en la figura }0.
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Precio

SO IR TP pep—

6 7 8 9 ' x

Cantidad demandada

Figura 9.

En este caso se habla de elasticidad punto, y la férmula con que se obtiencn
los resultados que indican si es eldstica o ineldstica es la siguicnte:
dQ P

aP 0
Esta férmula indica la relacién que existe en la variacién infinitesimal de
la cantidad demandada, ante una variacion infinitesimal en el precio del bien.
Cada punto de la curva C’ C’ tiene una elasticidad punto diferente.

Ep =

1.4. Elasticidad y gasto total

Uno de los aspectos més importantes en elasticidad precio de la demanda
es ¢l Que se refiere a elasticidad y gasto total de los consumidores o elasticidad
e ingreso otal para las empresas. .

Los ingresos totales brutos (Y. T.B.) son el resultado de multiplicar el precio
unitario del articulo por el nimero de unidades vendidas por la empresa,

Cuando cl mercado presenta una demanda de tipo ineldstica los ingresos to-

tules brul incrementan.”
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sb- — — — — — — Elasticidad pupto

Precio

Cantidad demandada

- Figura 10.

El siguiente ejemplo ayudari a comprender esta afirmacién.

Supdngase que en el mes de diciembre de 1986 ¢n el drea de las Lomas de
Chapultepec ¢l precio de la carne de res por kjlo era de $1 600.00%; a ese precio,
¢n esidrea de mercado, ea ese mes, se consumicron 20 000# kilogramos de car-
ne de res; posteriormente, en ¢l mes de enero de 1987 el precio por kilo ascendioé
a $2 800.00* y a ese precio ¢l consumo de carne fue de 18 800* kilogramos.

De esta manera se cuenta con los dutos suficientes para determinar los ingre-
508 totales brutos obtenidos.

Véase

Y.T.B. = $1 600.00 x 20 000
Y.T.B. = $2 800.00 x 18 800 =

$32 000 000.00
$52 640 000.00

It

Utilizando ta fdrmula de clasticidad arco se comprueba gue ¢s una demanda
inelisticu,

S Patos hipotéticos,

HIP
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Datos Formula Sustitucion
02 = 20000 Q= & 20000 — 18800 1200
G = 18 800 £ 0 + (O E 20 000 + 18 800 _ 38 800 _ 0.030
M opp = 22 TR L UM T IR 20 =
Py = 31 600 ! P, — P 1600 — 2800 200 0.272
P, = $2 800 P+ P 1600 + 2800 4400
.03
299 _on
0.272

El resultado es menor a uno, por lo tanto es una demanda ineldstica.

Cuando la demanda es clistica los ingresos totales brutos descienden si ¢l
precio asciende. .

Se procederd a ejemplificar esta aseveracién. .

. En el mes de agosto de 1986 ta leche costaba $85.00%* liro; a ese precio
se demandd en Ciudad Newzahualedyort la cantidad de 7 500 000# litros; postc-
riormente, cn el mes de noviembre, el precio del litro de leche ascendid a
$110.00*. Se procedid a verificar cudnlos litros se consumieron en Ciudad Net-
zahpaledyott durante ese mes y ¢l resultado fue de 3 000 000 litros.

Ahora se van a obtener los ingresos totales brutos.

$637 500 000.00
$330 000 000.00

It

$ 85.00 x 7 500 000
= $110.00 x 3 000 000 =

Y.T.B.
Y. 7.8

Se-aprecia que los ingresos totales brutos han descendido notoriamente ya

que ¢s un mercado con demanda eldstica.
Para comprobar que es una demanda eldstica se procederd a utilizar la férmu-
la que mide la clasticidad arco de la demanda. Si el resultado obtenido es mayor

a |, la demanda es eldstica.

Datos Férmula
0, = 7 500 000 0, — @, 7500000 — 3000000 _ 4500000
Q.'=30000005p,_gz+g. 7 500 000 + 3000000 10 500 000
P, =% 85.00 P, — P $85.00 —$110.00 25
P, = $110.00 Py + P, $85.00 + $110.00 195
042 _
0.12

Cuando la demanda es unitaria los ingresos totales brutos permanccen inva-
riables.

* Dutos hipoléticos

T TR
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Se resume de la siguicnte manera:

Cuando la demanda cs eliistica, es decir, mayor a t, Jos ingresos wtales dis-
.minuyen si el precio asciende.

Cuando la demanda es inelistica, es decir, menor a L, los ingresos totales
aumentan si el precio asciende.

[.4.1. Factores que influyen en lu elasticidad de la demanda

Existen factores que determinan que un bien sea eldstico o ineldstico. Ellos
son: 1) la existencia de bicnes sustitutos del bien a considerar, 2) el ndmero de
usos que se le pueda dar al bicn, 3) la relacion enire ¢l precio dél bien y los in-
gresos de Jos consumidores, 4) y si el precio establecido se encuentra en el extre-
mo superior o ¢n el inferior de la curva de demanda.

Estos cuatro factores inciden para determinar si la curva de demanda s clis-
tica o inclastica.? :

De los cuatro factores antes mencionados ol nuis importante es el de fa existen-
cia de bicnes sustitutos. Si existen bucnos y abundiuites sustitutos pira un bien, éste
tenderd a presentar una clasticidad precio de la demanda cldstica. Si el precio
de la carne de pollo crece a un menor ritmo que los precios de la carne de bovino
y de cerdo, los consumidores modificardn sy patrén de consumo comprando mds
kitogramos de carne de pollo y inenos kilogramos de carne de res y cerdo. Asi-
mismo, si el precio de la carne de pollo fucra mayor que el precio de lu carne
de res y de cerdo, y a su vez el precio de la carne de pollo ereciera a un mayor
ritmo que el precio de la carne de res y de cerdo, provocard gue los consumido-
res compren menos kilogramos de carne de pollo para pasar 4 Comprar y consu-
mir mds carne de res y de cerdo.?

Cuantos mds usos tenga un bicn, éste lenderid a presentar una elasticidad precio
de la demanda elistica, A mayor ndinero de usos, existe la posibilidad de que
¢l cambio porcentual o relativo de lu cantidud demandada sea mayor al cambio
relativo o porcentual del precio.?

Agquellos bienes que insumen una parte importante del ingreso del consum-
dor tenderdn a presemtar una clasticidad precio de la demanda eldstica, Asi, por
cjemplo, bicnes como autainéviles, que requicren pard su adquisicién de desem-
bolsos importantes, hacen que los demandanies investiguen sobre los precios de
¢stos y de sus sustitutos. Un aumento en el precio de los automéviles ocasionard
un aumento en la demanda de motocicletas.? ’

"En un estrato social con poder de compra alto, la leche v las carnes de pollo,
res y cerdo representan un porcentaje bajo del gasto total, pur lo tanto, los cam-
bivs de los precios de estos articulos probablemente influirdn muy poco en la
cantidad comprada. No asi productos como curnes selectas, angulas, anchoas,
caviar, elc., ya que estos satisfactores van a representar un porcentaje relativa-
menle alto del gasto totai, por lo tanto, los cambios de los precios de estos bienes
probablemente influirdn en forma determinante en la cantidad comprada, de tal
mancra que la clasticidad precio de la demanda de estos bienes es eldstica.
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En estratos sociales con poder de compra bajo, el jamdén, el gueso coltage
y otras mercancias se compran usando un porcentaje alto del ingreso familiar;
los cambios de los precios de estos productos influyen de manera importante en
la cantidad comprada, por lo tanto, estos bienes presentan una elasticidad precio
de la demanda eldstica,

Para bienes como Jus especias (sal, pimienta, clavo, etc.) que *‘exigen’ una
parte pequefiisima del ingreso de los consumidores, las variaciones de los pre-
cios influirdn muy poco en la cantidad demandada.®

El cuarto y dltimo factor indica que si el precio se encuentra muy préximo al
extremo izquicrdo de la curva de demunda de un bien, la demanda serd probable-
mente mds eldstica que si estuviera en el extremo derecho. Este factor es pura-
mente matemndtico y su validez depende de la forma de la curva de la demanda. La
figura 11 presenta una curva de demanda lineal, Si el precio original es 12 y cambia
a 11 y la demanda original es 1 y aumenta hasta 2, el cambio porcentual de la
cantidad demandada es grande. Al contrario, el cambio porcentual del precio es
pequetio. Por lo tanto, un importante cambio porcentual en la cantidad demanda-
da dividido por un pequefio cambio porcentual en el precio significa que la de-

manda es eldstica. La férmula comprueba esta afirmacién,

Y
o
1o A / Demanda elastica
11
10
gl
8_
.§ 7k
& 6
5L
4r
al-
) " etsstcn.
. _ 0
L N
1 23 4 5 6 7 8 98 10111213 x

Cantidad demandada

Figura 1! endencia de la efasticidud con relacién a cambios porcentuales comparativos.
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Véase

Datos Férmula Sustitucién Resultado

0 =1 &~ 0 2oL,

e e B L T

Pio=12 Pr= Py N=12 1 | oo -

P=1 P+ P, n+a2 23

Eldresullado obl‘enido €3 mayor a uno, por lo tanto en ese segmenio de la
curv; ¢ demanda lincal la elasticidad precio de la demanda es elidstica.
2y ;lnsl exllrcmn dlerecho de la curva de demanda lineal of precio eriginal es
cambia a 1, y si la cantidad demandada origin: i :
_ riginal es 10y cambia a 11 suced
lo contrario. ! e
~El cambio .porccmual del precio es grande, yi que el precio original es pe-
queno; el cambio porcentual de la cantidad demandada €8 pequefo porque by can-
tidad demandada originalmente era grande.
. 'dA(;”’ cuando existe un pegueiio cambio porcentual en la cantidad demandady
- l\v'l'l o por un gran cambio porcentual en el precio se dice que la demanda es
meldstica. Wiilizando la férmu!asq comprueba lo antes mencionado.

Véase
Datos Férmula Sustitucién Resultado
Q: = 11 2—-0 =10 1 po
Q=10 0+ _l+10 g
P P Ep= —=0.12
2 = | Py = P =2 _ '
P =2 P, + P, a2 Ty TP

E! resultado obtenido es menor 2 uno, por lo tanlo en ese segmento de [a
curva de demanda lineal la elasiicidad precio de la demanda es ineldstica
. Cpn ta posible excepcicn et primer factor, los otros tres no conslituyen ex-
plicaciones infalibles de la elasticidad precio de la demanda, sino sélo expresio-
nf:s lcr'ldenciales. Ademds, es posible que no todos los factores se den en'laF:nisma
direccion; al mismo tiempo uno o m4s pueden estar actuando en direccidn opues-

ta a los otros y la magnitud de I ki
a elasticidad dependers de las fuer ]
do cagn Toos Y| pe zas relativas

L.5. Elasticidad ingreso

| Es una medida simple que mide la relacién entre el cambio wal en
€1 CO| .
asumo de un producto o grupo de productos y los cambios porc. es en el

I .
!ﬁﬁiﬁ‘&ﬂ'ﬂ'f dr w
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ingreso por persona o por familia. Se da un ejemplo. El resultado de esta rela-
cién para productos agropecuarios en 1963 fue igual a .35, lo gue significa que
con un aumento del 1% en el ingreso ¢ .35% se canalizé para la compra de bic-
nes agropecuarios. En otras palabras, el consumidor gasto el 35% de cualquier
aumenio de su ingreso en la compra de bienes agropecuarios y lo que resta, o
sea un 65%, lo canalizé en la compra de otros bienes y servicios.

Cuando los resultados de la relacién consumo-ingreso son negativos, ello
indica que cuando el ingreso se incrementa el consumo ha disminuido, y por lo
tanlo se corroboran las leyes de Engel. En 1963 el maiz, el {rijol y otras legumi-
nosay, asi como el chile fresco, mostraron coeficientes negalivos,

La elasticidad ingreso se puede determinar por la siguicnte férmula:

Er = & = Ey = L/C
o=y T Ayl
%
donde: A = incremento
¢ = consumo
y = ingreso.

El siguicnie ejemplo indica que con un ingreso per cdpita de $1 000.00 se
consumen 600 mt de leche per cdpita (es importante hager notar que con este
ingreso una parte se canaliza a la compra de leche y lo restante es para cubrir
otro tipo de necesidades). Al incrementarse el ingreso a $2 000.00 se consumen
800 ml de leche.

Sustituyendo de acuerdo a nuestra férmula se tiene:

33 3%

800 — 600/600
M0 — 1 000/1 000 ] 100%

Ey =

Esto indica que con un aumento del 100% en el ingreso, un 33% de éste
se canaliza a la compra de leche. '

1.6. [Elasticidad cruzada de la demanda

La elasticidad cruzada de la demanda mide hasta qué punto varios bienes

"estdn interrelacionados. Si se consideran los bienes carne de pollo y carne de

res, la elasticidad cruzada de carne de pollo respecto a carne de res es igual a
la variacion porcentual de la cantidad demandada de carne de pollo dividide por la
variacién porcentual de cambio del precio de la carne de res. En este caso se re-
fiere a bienes sustitutos. '

ca .
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Matemidticamente se expresa como sigue:

O, — 0,
_ O+

e Toulla

Elasticidad cruzada

En donde

.'9
i

Mayor cantidad demandada de carne de-pollo
Q) = Menor cantidad demandada de carne de pollo
P, = Mayor precio de la carne de res
P, = Menor precio de la carne de res

Cuando los bienes son sustitutos la elasticidad cruzada entre ellos serd posi-
tiva. La carne de pollo y de res son un ejemplo de bienes sustitutos. Un aumento
en el precio de la carne de res determina un aumento en el consumo de carne
de pollo. Una disminucién sustancial en el precio de la carne de res influird en
un menor consumo de carne d_e pollo, por lo tanto, la elasticidad cruzada seri
positiva. : :

Los siguientes ejemplos contribuyen a una mejor comprensidn.
El precio de la carne de res durante et mes de marzo de 1987 en determinado

* mercado fue de $3 500.00* kilogramo; a ese precio el consumo de carné de po-

llo mensual fue de 40 000* kilogramos. Posteriormente, en el mes de agosto,
el precio de la carne de res se increment6 a $4 200.00* kilogramo y el consumo

de carne de pollo ascendid a 52 000* kilogramos.
Se procede a calcular la elasticidad cruzada de la demanda de bienes sustituos.

Datos

;= 52 000 kilogramos de carne de poll:)
Q,= 40 000 kilogramos de carne de polio
P;= $4 200.00 kilogramo de carne de res
Py= $3 500.00 kilogramo de carne de res

Férmula
& — G
Elasticidad cruzada = D+ O Ly
P, — P,
P, + P

* Datos hipotéticos
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Sustitugion

52000 — 40000 _ 12000 _
52000 + 40 000
D200 — 3500 _ 700
4200 + 3500 7700

Elasticidad cruzada =

i

Este cociente indica que por cada 1% de incremento cn el precio de la carne de
res ¢ consumo de carne de pollo aumenta en 1.44%. ‘

En el caso d¢ que s¢ presentara una disminucién sustancial en el precio de
la carne de res el consumo de carne de pollo disminuiria. .

Por cjemplo, ¢l precio por Kilograma de la carne de res cn ¢l mes de febrero
de 1985 en cierto mercado fue de $1 400.00%; a ese precio cl consu‘nm'de la carne
de pollo fue de 28 000* kilogramos, posteriormente, ¢n el mes dc’Junm de 1985,
en ese mismo mercido el precio de la carne de res se desplomd a $1 000:00*
kilogramo, ya que la cantidad ofrecida de carne de res excedio a la cantidad
demandada: ¢l consumo de carne de pollo descendié a 24,000% kilogramos.

Con esta informacion se procederd a obtener la elasticidad cruzada de la
demanda : .

Datos

0> = 28 000 kilogramos de carne de pollo
0, = 24 000 kilogramos de carne de pollo
P.o= $1 400,00 Xilogramo de carne de res
P; = $1 O00.00 Kilogramo de carne de res

Férmula
0 — O
O+ Q
P, — P

Elasticidad cruzada =

Sustitugion

8000 — 24 000 4 000
25 000 + 24 000 52 000

0.07
=043

Elasticidad ¢ruzada =

1 400 — 1 000 400

1400 +. 1 000 2 400

* Datos hip A
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La elasticidad cruzada es igual a 0.43. Esto indica que por cada 1% que su-
ba el precio de la carne de res el consumo de carne de pollo se incrementa en
0.43%. _

La férmula mide los cambios porcentuales del precio de la carne de res y
los cambios porcentuales de la cantidad demandada de la carne de pollo en dos
sentidos, de 1al manera que el resutado, 0.43, también se interpreta de la siguien-
te manera: si el precio de la carne de res disminuye en 1% el consumo de carne
de pollo desciende en 0.43%.

Los bienes que son compiemeniarios entre si tienen elasticidad cruzada ne-
gativa. La leche y el café sirven de ejemplo. Un aumento en el precio del café
determina un menor consumo de leche (si la poblacidn consume café con leche).
Una disminucidn en el precio del café impacta en un mayor consumo de leche.
Se utitiza el siguiente ejemplo de elasticidad cruzada de la demanda de bienes
complementarios,

En el mes de mayo el consumo de leche en ese mercado fue de 1 000 000
de litros y el precio del café fue de $1 000.00* kilogramo. Posteriormente ¢!
precio del caf¢ ascendid a $1 200.00* kilogramo y el consumo de leche descendié
u 800 000 litros.

Datos

(» = 1 000 000 litros de leche

0, = 800 000 litros de leche

Py = %1 000.00 kilogramo

P, = §1 200.00 kilogramo

F('-)l'l.l‘llllﬂ
0, - Q
&+ @
Elasticidad cruzada = ———n—— y
Py, - P

P, + P
Sustitucidn

1 000 000 — 800 000

1 000 000 + 800 000 [ 800 000
Elasticidad cruzada = = — ].22
1 000.00 — 1200.00 ~200

200 000

0.1

=. = —0.09
1 000.00 + 1200.00 2200 _

* Datos hipotéticos

Lo,
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El resultado obtenido se intcr;irela de la siguiente manera: por cada 1% que
se eleva el precio del café el consumo de leche desciende en 1.22%.

La elasticidad cruzada de la demanda se usa frecuentemente para definir los

limites de una agroindustria o de una actividad pecuaria; sin embargo, este uso
presenta ciertas complicaciones. Elasticidades cruzadas altas indican relaciones
lejanas entre bienes de distintas agroindustrias. Un bien cuya elasticidad cruzada
es buja con respecto a todos los demds bienes se considera que forma una agroin-
dustria. : ' .
Un grupo de bienes con elasticidad cruzada alta entre si, pero con efastici-
dud cruzada baja con respecto a otros bienes, constituyen una agroindustria. Di-
ferentes clases de carnes (res, pollo, bovino, ovino, cerdo) para consumo humano
tendrdn entre si elasticidad cruzada alta, pero serd baja con respecto a otros pro-
ductos pecuarios como leche, mantequilla, crema, etc. Asi se cuenta con los ele-
mentos para definir la industria de la carne para el hombre.

Una de las dificultades para establecer si las elasticidades cruzadas son al-
tas, y a su vez Jos limites de una agroindustria, es establecer qué magnitud debe
tener la elasticidad cruzada entre ciertos bienes para considerarla suficientemen-
te alta para que perienczcan a la misma agroindustria, :

Es importante aclarar que altas elasticidades cruzadas de la demanda de tipo
positivo indican un alto grado de sustitucién entre productos y se usan frecuente-
mente para senalar los limites de actividades particulares. Por gjemplo, si la elas-
ticidad cruzada de la carne de res con respecto a la de carne de cerdo es igual
a0.80 y si a su vez la elasticidad cruzada de carne de res con respecto a la carne
de ovino es igual a 0.40, esto nos indica que hay un mayor grado de sustitucion
entre carne de res y de cerdo oue entre carne de res y de ovino.

Altas elasticidades cruzadas negativas indican un atto grado de complemen-
tacién entrg productos; asimismo, bajas elasticidades cruzadas negativas indican
un bajo grado de complementacién entre productos.

1.7. La utilidad marginal y la demanda

La wtilidad marginal o utitidad que representa la iltima unidad de un pro-
ducto para un individuo es determinante para su demanda. Ejemplo: para una
persona sedienta el primer vaso de leche representa una wtilidad marginal muy
alta porque satisface plenamente su sed. El segundo vaso va a representar una
satisfaccién menor, por lo que la utilidad marginal decrece. Y quizé el tercer
vaso represente una utilidad marginal igual a cero ya que no le satisface y por
lo tanto no lo bebe.

Conforme se incrementan las unidades la utilidad marginal decrece. Pui lo
taato, 1o demands por estos productos también es menor, aunque el producto se
tantenyga al musmo precio, Cuando el precio se eleva para determinado bien (le-
che) sulamente lo comprardn aquellas personas que tengan ¢l suficiente poder
adquisitive para consumirio, aunque sea grande la utilidad marginal para el de-
mandante. :

e
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1.8. Las curvas de indiferencia

Se habla de curvas de indiferencia en la demanda cuando la utilidad margi-
nal que representa diferentes bienes y servicios es la misma. Le es indiferente
4l consumidor demandar ¢l mismo bien ya que le proporciona la misma wtilidad
narginal y cuesta lo mismo. Es por esto que en las curvas de indiferencia la pu-
blicidad influye en forma considerable, siendo determinante en 1a eleccion de un
bien u otro.

Se mucstra un cjemplo pura mayor comprension en fa figura 12,

La familia comprard primero 2 kg de carne de res (A Cy D F) pur ser mayor
su utilidad marginal. Pero en vez de comprar un cercer kg de carne de res (G
f) comprard su primer kg de carne de polio (8 ©), y le serd indiferente comprar
un tercer kg de carne de pollo (H D) o un quinto kg de carne de res (J K) (ue
tenen la misma utilidad marginal.

En realidad es dificil, si no imposible, cuantificar los grados de utilidad que
ticne un bicn para determinada persona. La figura sélo sirve para mostrar esque-
n’lzil:cart;emc la conducta usual del consumidor en la eleccidn del algunos ar-
ticulos.

Y

5 A
t
i [ Curva de carne de res
al |
|
B | o '
ya

G

Curva de carne de pollo

Utilidad marginal
w
T T I
f
|
7‘

H

! i
! i
! |
ty | 1
3 5

Consumo de carne de res y de pollo en kg

Figura 12,
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1.9. Demanda derivada

Parte importante de lo que produce una economia no consiste en bienes de
consumo final sino en materias primas (bienes intermedios) que provee el sector
primario {agricultura, ganaderia, silvicultura, pesca) al sector sccundario (indus-
tria) para su elaboracidn, La demanda de estos bienes intermedios se comporta,
en esencia, de la misma manera que la demanda final, lo que permite elaborar
curvas de demanda de tipo derivada como los forrajes. '
~ La demanda de bicnes de consumo genera la demanda de bicnes interme-
dios; esta aliima se lama demanda derivada.

Ejemplo:

$i se incrementa la demanda de abrigos o suéteres producidos con lana de

borrego, esta dltima serd demandada por el fabricante de-abrigos al productor
de lana, ¢l cual demandard a su vez borregos productores de lana. '

1.10.  Proyeccién de la demanda

Las proyccciones de la demanda se hacen por diferentes procedimientos se-
guin el bien de que se trate. Es un procedimiento que sélo sirve para productos
de consumo, para algunos bienes intermedios y para bienes de capital.

Paru bicnes de consumo existen varios métodos, como el de ta extrapolacidn
de la tendencia histérica. Se parte del supucsto de que en un future la demanda
va a presentar ¢l mismo comportamienio que en el pasado.

El procedimiento mis sencillo es el del trazado lineal. Se aplica cuando la
demanda de un bien presenta un comportamiento regular (lineal). Se adapta una
recta i los punios que se encuentran esquematizados en las coordenadas cartesia-
nas y una vez elaborada la recta se extrapola la lendencia presentada.

Una variedad es ¢l trazado de semipromedio. Se aplica en forma gréfica,

pero la representacion de los puntos {expresion de la demanda pasada) presentan .

yuichres irregulares en el cuadrante de las coordenadas cartesianas.

Ejemplo:

- Existen dos intervalos con un comportamiento lineal diferente una vez que
se ha determinado el valor promedio de cada intervalo, Se traza una recta que una
a los promedios de cada intervalo. Esa recta se continda y de ahf se obtienen

los valores de la demanda futura (figura 13).
Otro procedimiento para proyectar la demanda se da en funcién de la elas-

ticidi! del ingreso, la cual se muliiplica por el aumento de ingreso per cépita
anual. » e resultado se le suma el de la tasa de crecimiento anual de la po-
blacior. :

Demanda 01

Y
- : Proyeccién de la demanda . /
Intervalo
L/
© Valor
3 .
o pramedio
°
C
o
E
[-}]
o
a2
m
o
5 Intervalo que
L representa la demanda
por un bien determinado
Valor
promedio
0
) X
Afios
Figura 13,
Ejemplo:

La elasticidad del ingreso es de 2; e decir, es una elasticidad totalmente
eldstica, por lo que se hace referencia a un bien de lujo. El ingreso per cipita
A L . 4 YT . i H N
crece al 3% anual y la poblacion crece al 2.5% anual. La formuty es la siguiente:

IS
'

.

D=NYXx NP+ P
donde NY representa la elasticidad del ingreso, NP es ¢l ingreso per cipita y Pes

la tasa de crecimiento poblacional.
Sustituyendo:

D=20x30+25
D=60+25=285%

La demanda por determinado bien crecerd a un 8.5% anual.
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2. OFERTA

pto de oferta no'se refiere a la existencia fija de un producto o mer-
cantidades que se ofrecen en determinado mercado
en respuesta o las variaciones de precio duranie cierto lapso. Asi camo la curva
de la deinanda indica cémo a diferentes precios se dcmundap dglc;mmadas canti-
dudes (y esta curva es descendente ya que conforme el precto dmnpnuyc ta cunt)-
dad demandada sumenta}, la curva de oferta representa las canudludcs que los
estin dispuestos a vender a diferenies precios. Esta cut-
orme aumenta el precio la cantidad ofrecida

El conce
cuncia, sino a una serie de

productores o vendedores
va es de tipo ascendente yi que conl 1 _ ¢
o vendidi sumenta. La curva de la ofcrta se representa graficumente en la figura
14 ki 1

Cuando ¢l producto cuesta 3 unidades los prod
cer nada nis 3 unidades representados por ¢l punto A, d
vale 6 unidades los productores se ven estimulados por cl precio,
piento en un incremento cn la produccion de bie-
ados por ¢l punto B. Por dltimo, cuando

nctores estin dispuestos a ofre-
o A; cuando el precio del arti-

culo
desembuocando este cotmportar
nes o servicios en 7 unidades, represcat

Precio

3 5 6

Canudades ofrecidas

. Figura 14.

..,_
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o
N
o
N
-
x
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¢l producto vile 9 unidades ¢l producior estard dispucsto a producir once unida-
des. Cuando el precio por el bien X baja en forma considerable, tendran menos
incentivos los productores pura producir y en cambio tratardn Je producir algin
otro producto cuyo precio sea mds atractivo, '

De este comporiamiento légico se desprende la ley fundaniental de lz oferta,
la cual dice *‘que el precio y la cantidad que se ofrece variun en razén directa’.
Es decir, a mayor precio mayor produccidn y viceversa. Esta ley se da cuando
los demis factores que influyen en la oferta permanecen constantes.

Ejemplo;

El agricultor *‘4"" tienc la opcidn de producir de acuerdo con las condicio-
nes climatoldgicas tres tipos de productos: caia de azticar, maiz y pifa. Es 16gi-
co que el agricultor A" seimbrard y cosechard aquel que tenga un precio mayor
en ¢l mercado. Cuando el precio de un bien es alto ello indica que es escaso y
por lo tanto tiene un mayor vilor para la socicdad.

La oferta en su conjunto estd dada por la produccién interna del pais inds
tas unportaciones de productos que se hagan: Oferta = produccion nucional +
importaciones

O=P+M

En donde O = oferta
P = produccion
M = importaciones

!

Al igual que la curva de demanda, la curva de la oferta es una linea limite
de lo que hardn o no hardn los productores. Ellos estin dispuestos a ofrecer cier-
ta cantidad a cierto precio, para estimular a los oferentes a ofrecer una mayor
cantidad; cn este caso el precio debe ser mayor. Cualquier punto situade en la
curva de oferta arriba o a la izquierda de ¢lla indica posibitidades de ofrecimicn-
to. Cualquier punto situado dJebajo de ella o a ta derecha no es posible o factible.

Asi como en [a demanda fue importante asentar que el undlisis presentaba
consistencia cuando se establecia tiempo y espacio, el estudio de la curva de oferta
debe presentar también estos dos factores, por lo 1anto es importante mencionar
que la cantidad ofrecida se realizé durante cierto lapso y en cierto mercado.

2.1. Factores que influyen en a oferta

Si bien el precio es el principal factor que influye en ta oferta, no es el dni-
¢0, sino que existen otros que van a influir. Por lo tanto, la oferta va a estar en
funcién de o a depender del precio en el mercado del bicn que se considere (Py).
los costos de produccion del bien que se considere (C)). el precio de los culti-
vos alternativos (Ay), el costo de produccién de los cultivos alternativos (Cs), el



304 . La demandu, la vferta y su relacion con los precios

estado teenolsgico (1), los suceddneos (8), capucidad de financiamiento (CH),
ete.; por to ano O = AP, G\, Ay, G T, 8, CF, ewel). o

" Coando los costos de produccion son mayores y b utitidad disminuye el pro-
ductor cambia hacia cultivos mis redituables con costos de produccién menores.
Por cjemplo, si los costos de produccion de maiz son mayores gue los costos
de produccion del sorgo el agriculior producird mis sorgo que inaiz. '

Cuando ¢l margen de utilidad por precio de venta ¢s mayor en el guluvo

alternativo gue en el cultivo que se considera, el oferente producird el primero;
¢l estado tecrioldgico, al influir en los costos y en ¢l tiempo de la pruducc:pn
de un bien, influird en su ofena; la aparicién de sustitutos de un bicn hace variar
la oferta del mismo. Ei ingreso lo determina el precio del producte menos los
costos del mismo. Por to tanto, ¥ = P — C, donde Y es igual al ingreso, P es
iguat at precio del bien y C es el costo del bien. El margen de utilidad pucde
estar dado 0 por mayores precios en el mercado o por IMEnos coslos de produc-
cion. Para obtenerlos influye la tecnologiy; si los rendimientos suben, los costos
unitarios bajun. '

113
10F

Dy (Pg' Oz)

Precio

3}

|
I
i
I
|
I
!
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{
I
I
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!
I
|

. " . e dee——

:1 56 7 B 9 10 11 12 X

Cunhidud olrecita

Figura 15,

Oferta s

2.2. Elasticidad de la oferta

La inclinacidn de las cutvas en el ¢je de las coordenadas varia sepan el pro-
ducto de que se trate y de la elasticidad del misma. Lo reaccion que un cambio
de precio produce en la cantidad que se ofrece se mide v se expresa por la elisti-
cidad de la oferta.

Para determinar las elasticidades de la oferta se emplea la siguiente (6rmula:

O — O
E,, — Q2 + QI
Py — P,
Py + P

2.2.1. Oferta eldstica

Si ¢l cambio relativo de fa cantidad que se ofrece es mayor que el cambio
relativo del precio estamos ante uha oferta clistica, la cual se puede esqueniti-
ziar como se muestra en la figura 15, '

Con esta fdrmuda se obtiene la elasticidad Aree de da oferta. Cuando el resul-
tudo obtenido en la fdrmula es menor gue uno se trata de una oferta inclistica.
Cuando es mayor gue uno es una oferta clistica. Y cuando es igual @ uno es una
olerta unitaria.

Sustituyendo los valores, se tiene:

1l -3

""" T 57
g,= A 2

9 _ 3 50

9+ 3 "

En este caso la oferta es eldstica ya que es mayor que uno,
2.2.2. Oferta inelidstica

Si el cambio relativo de la cantidad que se ofreee es menor que el cambio
relativo del precio es una oferta incldstica, la cual se puede esquematizar comio
lo indica la figura 16,

Sustituyendo los valores en la farmula ya expresady anteriormente se obtje-
ne ¢l siguiente resultado:

21
33
B,= 2t 22 L 066
PR

rrr—m
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Precio
H

o

Cantidad ofrecida

Figura 16.

s una oferta ineldstica. Véase en la figuru

Es ¢ que uno, por lo tanto ¢ en | y
ol variac ; | precio es mayor que el cambio relati

16 que la variacién o cambio relativo en €
vo en ¢l producto.

Es importante hacer notar que la curva
dad diferente. Para obtener la elasticidad pu

presenta en cada punto una elasfici-
nto de la curva se utiliza la siguienie

férmula:
dgQ .
drP

p_de P
- )

donde Q es la cantidad y P el precio.
4 mis hacia ¢l eje de las ordenadas, s¢ trata

Si ka4 curva de la oferta s¢ inclin
de una curva més incldstica (figuru 17).

Oferta , -

Precio
F-9

-

of TR a5 6 7 8

Cantidad ofrecida

Figura 17.

2.3. Factores controlables e incontrolables
Dentro de la oferta existen factores controlubles y factores incontrolables.
Los factores controlables son la tecnologia, los precios de los distintos recursos
(humanos) e insumos, las calidades y disponibilidades de los recursos e insumos.
Los factores incontrolables los determinan condiciones climatoldgicas, cos-

_ tumbres, hdbitos de productores, expectativas y factores institucionales qué inci-

den en la produccién de un bien,

Estos factores van a influir en cambiar a la oferta. Hay que distinguir este
cambio de los que ocurren en la misma curva. Cuando se habla de cambio en
la oferta se hace referencia a desplazamiento en la curva, ya sea a la izquierda
0 a la derecha (figura 18).

A un precio de 7 unidades en el punto A se ofrecen 5 unidades y media.
A ese mismo precio pero produciéndose algunas modificaciones en los factores
tanto controlables como no controlables las unidades que se ofrezcan serdn 8 re-
prescntadas en el punto C. La variacidn no solamente se da en un solo sentido,
sino en tos dos, como se aprecis en la figura 18. Asf, en el punto B las unidades
que se ofrezcan serdn 3 a un precio de 7; esta variacién estard dada por los 2
tipos de factores.
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Cantidad ofrecida . -
Figura 19,
Figura I8.

Cuando se habla de cambio en la misima curva es el precio fo que hace cum-
biar la cantidad quie se ofrece. Esto se conoce como cambio en lu cantidad ofrecida.

A un precio de'3 unidades las cantidades ofrecidas serdn 3. a un precio de
5 8 unidades la cantidad ofrecida serd de 6.7 unidades (figura 19).

En una sequia {que ¢s un factor incontrolable) se afecta la cantidad de forra-
je y por lo tanto la produccion de leche, o que produce un desplazamiento de
la curva hacia la izquierda representada por la letra Py (figura 20).

La cantidad ofrecida de leche disminuyd por causa de la sequia, fo que pro-
vocd un desplazamiento de la curva hacia Ly izquierda representada por las letras.
B B. Si se incrementa el capital en el establo lechero (animales de alto registro,
ordefia mecdnica, alimentos balanceados, eic.) la produccion aumentard provocando
un desplazamicento de la curva hacia la derecha.

Precio

2.4. FElasticidad a corto plazo y a largo plazo
AY
}\\ Dentro de la elasticidad de la oferta se debe distinguir entre elasticidad a
O, corto y a largo plazo.
Elasticidad a corto plazo. Es la cantidad adicional de un producto que pue- .
den poner I "arentes con los recursos de que se disponen (ticrra, capital, ma- Cantidad ofrecida de leche
no de obra ritu empresarial). la elasticidad a largo plazo es aquella en la

| ) Figura 20,

ede o
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cual los cambios en la oterta se pucden efectuir mediante la modificacion de los
recursos productivos disponibles; implica la construceion, compra o contratacion
de factores adicionules a la produccidn. Un ejemplo de oferta a largo plazo es
el ganado productor de carne de res en el que se requicren anos para que la pro-
duceidn reaccione; para incrementir dicha produccidn se necesita de pie de cria,
fu que empicza a producir carne despuds de cierto ticmpo,

3. LEY DE LA OFERTA Y LA DEMANDA

Esta ley explica una relacion de causalidad entre oferta, demanda y precio.
Es decir, Ta oferta y la demanda influyen en e} precio, como el precio influye
en la demanda y Ja oferta, La ley de fa oferta y la demanda se enuncia como
sigue: *Si la cantidad que se demanda excede a la cantidad ofrecida, ¢l precio
tiende a subir, y al subir ¢l precio la cantidad que se ofrece tiende a aumentar.
Si la cantidad que se ofrece excede a la cantidad demandada, el precio tiende
a bajar, y al bajar ¢l precio 1a cantidad demandada tiende a aumentar’”.®

En el mercado Yibre ¢l mecanismo de los precios iguala tanto a la demiandg
como a la oferta en forma flexible ¢ impersonal. Cuando la demanda excede a
la oferta, a la farga la mercancia aumenta sy produccion, y cuando ta demanda
disminuye obliga a la oferta a producir menos,

En el caso de los paises subdesarrollados tanto el propio subdesarrollo como
la existencia generahizada de monopotios y oligopolios impide que ¢l mecanismo
de los precios opere en csta forma y se gprovechen al muiximo los recursos escasos.

4. LA FORMULACION DE PRECIOS

Existe una interrelacion estrecha entre oferta, demanda y precio. Tanto la
cantidad que se demanda como la cantidad que se ofrece dependen del precio.
Se enticnde por precio el valor de un bien expresado en unidades monetarias.

. Cuando se compra un bien el precio que se paga por el producto es igual al pre-
cio que recibe ¢l oferente; por lo tanto, el precio de la oferta es similar al precio
de la demanda. En un mercado perfecto la interseccién de las dos curvas da el
precio; es decir, se trata de una competencia perfecia.

Para que exista competencia perfecta se deben dar las cuatro condiciones
de la competencia pura (homogeneidad del producto, pequeiiez de cada compra-
dor o vendedor con relacién al mercado, ausencia de restricciones individuales
y movilidad de bicnes y recursos), mds una quinta condicién: que cada unidad
econdmica en los precios debe ser conocida inmediatamente por los comprado-
res, gquienes comprarin al menor precio. En la competencia perfecta el producto
siempre se enfrenta a una curva de demanda perfectamente eldstica.

En un mercado dercompetencia perfecta los precios regulan la produccion,
la distribucion y el consumo de bienes y servicios.

vig
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in

4.1, i i '
L. Influencia del Precio del maiz en la carpe de cerdo

Vcamo: f{;ﬁ;"s t:;; aht 0:"...1n.1c de cerdo dependen de una bueny co
que los POrcicuh[:)r ‘Ch[d tnterrelacién: cuando I oferta de maiy
en una ma es. a'u’mcmcn Sus crias y las alimenten mejor;

Yor produgcion de cerdos. Al ¢abo de uno o dos 'aﬁo;;

secha de majz,
es buena hace
€510 repercute
al existir ung

Influencia del sorgo en el precio de Ia
carne de cerdo y de pollo

Sl . R E 164 V
dos 5.eéeleva la produccion de SOrgo se incrementa la de 4
‘,-y SI €508 aumentan se incrementa la carne de
graficar como se muestra en la figura 21

limentos balancea-
pollo y cerdo. Esto se puede

Y
0" 0’ = Uferta de sorgo
) 0D = Demanda
5 0 0 = Ofera de sorgo

Precio

i1 O
t
¢ 1
2 3 4 5 6 7 8 9 10 19 12

X

Cantidades demandadas

Figura 21.
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A un precio de 7 unidades se demandarin 6.5 unidades 'dc sjurgo. Si. SL inc‘ni'-
menta la produccion de sorgo representada por la curva O _0 la cantidad de la
demanda aumentaria a 8.5 unidades y el precio baja a 5 unidades rcpr.escmudo
por ¢l punto B. Sila cantidad de sorgo aumenta y s¢ vende a un precio m.clm?r
influye directamente en la produccion de alimentos batanceados, los cuales se
producirin en mayor cantidad . _ ' N

A un precio de 5.1 unidades se produciran 6 umc}adcs de zlimento co'nu,n-
wado. Si se estimula la oferta, a un precio de 4.2 unidades se dcmandaran 8.8
unidinles de alimento concentrado (figura 22). Si c'suf aumenti, I:! cur?udn‘d de
carne de pollo y cordo ambidn aumenta. ya que se dispone de s alimento y
a un precio nuis barato, )

Como se pucde verificar, se produce mds pollo representado en la curva

O C' P’ Y € a meaor precio, por o que i demanda serd de 8 unidades (figuru 23).

OAL = Oferta de alimento balanceado
OAL' = Olerta de alimento batanceado
D = Demanda

12

11

Precio

7'89101112 CX

Unidades ofrecidas
y demandadas

rF‘lgum 22
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Y 0.C.P. ¥ C = QOferta de caine de polio
: O .C'P.Y C' = Oferta de carne de pollo
D = Demanda

Precic

Figura 23.

4.3. El teorema de la telaraia

Este teorema es aplicable sobre 1odo en productos agropecuarios, en los que
la oferta no puede aumentar una vez que se ha iniciado el ciclo productivo. Por
lo contrarie, 1z produccion se puede reducir mientras el producto no se fleve fi-
nalmente al mercado, ya sea dejando una parte de lu cosecha sin levantar (café,
algodén) o sacrificando crias.

Para que ¢l teorena ienga aplicacién se deben dar las siguientes condiciones:

I. Que la produccion esté completamente determinada por la reaccidn de |

los productores ante los cambios de precio, en condiciones de competen-
cia pura (en la gue éstos hacen sus plancs de produccidn futura en el su-
puesto de que los precios actuales no cambiardn y de que sus planes no
afectardn al mercadoy.

2. Que una vez hechos los planes, la produccién no pueda ser cambiada

antes de que transcurra cuando menos un periodo completo.
3. Que el precio lo fije la oferta disponible.,

Ll wcorema estudia fas clasticidades velativas anto de la
la demanda. Cuando la oferta es mds inclistica que la demand.

1 como de
ata de una

[
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tluctuacicn convergente. Véase el siguiente ejemplo: se trata de un ciclo produc-
livo de 10 afios para ganado productor de carne, en el cual se requiere seis anos
para que la oferta baje de precio y cuatro afios para que se incremente ante un
estimulo en el precio.?

Supdngase que hay un precio muy bajo (Py) que estd dado por una gran ofer-
ta (Q)), y con ¢l cual la cantidad demandada excede a la cantidad ofrecida. Seis
anos después del punto inicial Q| P, la cantidad ofrecida habrd descendido a (.
Como la cantidud ofrecida es menor que la cantidad demandada, el precio paula-
tinamente ticnde a incrementarse (P;). Tal incremento en el precio desestimula-
ri a lu demanda pero estimularid a la oferta, de modo que cuatro aios después
la cantidud ofrecida serd. Q5. En este momento la oferta excede a la demanda,
por lo que nuevamente tiende a bajar el precio de la oferta. Cenforme baja el
precio, la cauntidad demandada aumenta (P;). Diez afnos después se llegard a
O, Py (ligura 24).

Cuando la oferta es mis chistica que la demanda, 1a fluctuacidn tiende a ser
divergente, Empezando con una oferta moderadamente-grande, la cantidad de-
mandada estara representada por P, que es menor que la cantidad ofrecida ;.
Por lo tanto, el precio tiende a bajar y la cantidad demandada se incrementari
(P3). A csie precio el producto tiende a limitar su oferta {Q5), y asi sucesiva-
mente (figura 25).

¥ D\ O
7 Q,
P, Excesc de oferta
6} ('R
Fq

51 Pg . 0
=]
24
@
a

-
Qg
Py
2 - 04[ P3
a, Py
14+ - -
0 Exceso de demanda D
o T2 3 4 5 6 7 8 8 10 g
Cantidad demandada
y ofrecida
Figura 24.
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Ps g

P, o,

Precio
F-%

25 P,

i " I s e P i o L "

0 i 2 3 4 5 6 7 8 9 10
' Unidades demandadas
y ofrecidas

Figura 28,

Notese que la linea dc Ju telarania se aleja progresivamente del punto de’equi-
libric. De esta situacién inestable se deduce que ¢l precio legard a cero. Por
lo tanto, s¢ deja de producir. Es probable que este comportantiento Jo manifiesta
el calé.

4.4. El movimiento de los precios 4

Los desplazamientos positivos o negativos de las curvas de oferta y deman-
da van a determinar variaciones en el precio y por consecuencia movimientos
y orientacion productiva. En las figuras 26, 27, 28 y 29 se demuestran cuatro
hipdtesis que refieren desplazamientos positivos y negativos de la curva de ofer-
tz y demanda y que determinan diferentes niveles de precios.

La primera hipdtesis muestra un desplazamiento positivo de la curva de de-
manda y la curva de oferta permanece sin ningin desplazamiento. En un princi-
pio el punto de equilibrio (lugar donde sc realiza el mayor nimero de transacciones
comerciafes a cierto precio) estd representado por la letra 4 en la figura 26. Una
vez que ha ocurrido el desplazamiento positivo de la curva de demanda existe
un nuevo punto de equilibrio (4°).

De acuerdo con la figura 26 e1 punto de equilibrio inicial (A) informa que
a un precio (Pyy) se ofrecen y demandan X, unidades; una vez que se realiza

b
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0
D '
=
‘g Pv;»—.—__ =
a pm_._.._._.__
X )
! B
t .
o o /\D'
U o .
0] - Ag Xy »

Cantidad demandada y ofrecida

Figura 26. Desplazamiento positivo de la curva de demanda.

cl desplazamiento positivo (de DD a D' D)y el punto A” indica un maynr precio
(Py} ¥y una mayor cantidad ofrecida y demandada.

Este comportamiento se explica cuando hay un incremento del ingieso real
disponible para la poblacion y por lo tanto un incremiento en el poder de compri,
Se aprecia que no hay un desplazamiento cn la curva de oferta; esto se podria
explicar coma la cuntidad de leche que se ofrece en el corto plazo no es posible

Precio

v v
(=]
IF
i
'
|
!
I
i

B

Yy

|
l
|
1
1
]
X
Cantidad demandada y ofrecida

I 1 4 27, D::spluz;m?icmo negativo de ta curva de demanda,
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Y . - 0

D

Precio

t
: 1
o] . Xo X X

Cantidad demandada y ofrecida

Figura 28. Desplazamiento positivo de la curva de uferta.

aumentar la cantidad de leche en un mes, existiendo una cantidad determinada
de vacas productoras de leche,

La figura 26 explica cl aumento de demanda de peces y mariscos en Semana
Santa y sin posibilidades de’expander la oferta de éstos.

La segunda hipétesis, que se muestra en la figura 27, sefala una situacion
inversa i la anterior. En ¢l momento en que la demanda se despluza en forma
negativa y la oferta permuncce sin desplazamiento se produce un nuevo punto
de equilibrio (8°), gue indica un precio menor (P} y una menor cantidad de-
mandada y olrecida (X)), Esto sucederia coando \c pusicran Je acuerdo una
gran cantidad de amas de casa para comprar un bien sustituto (carne de poilo)
y dejar de comprar carne de res sin que se presenie un desplazamicnto de la cur-
va de ésta. )

De hecho estas pricticas se han observado en los Estados Unidos cuando
las amas de casa han considerado excesivamente alto el precio de la curne de res.

En Ja tercera hipstesis (figura 28) el precio en equilibrio se modifica, ya que
se presenta un desplazamiento positivo de la curva de-oferta. Si la oferta se ex-
pande y la curva de la demanda permancce sin desplazamiento alguno, el punio
de equilibrio indica un precio menor y una mayor cantidad demandada v ofreci-
da. La mayor canfidad ofrecida solinerie puede ser absorbida por ef mercado u
un precio menor; esto ocurre cominmente con productos agropecuarios en épo-
ca de cosecha. Como se sabe, los productos agricolas y algunos pecuarios son
estacionales.

En Mdxico este fendmeno se presenta con ¢l jitomate y muchos otros pro-
ductos agricolas. Existen sobreolertas de carne de pollo y carne de cerd -

:x desploman los precios de estos prinducios provocando la quichra de SRas
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y medianas empresas y en ocasiones de grandes empresas integradas. Con.el hueve
para ¢l plato ocurre el fenémenc de precios en desplome cuando los avicultores
de Sonora invaden el mercado metropolitano.

A nivel de mercado internacional el petrdleo es un ejemplo de sobreoferla
y buja en ¢l precio. Cuando ta Organizacidn de Paises Productores de Pcl.rdlcn
decidid expandir 1z oferta de petréleo en el mercado internacional, el precio d'cl
crudo bajo ostensiblemente. Asimismo, una produccion alta de café en ¢l Brasil,
paises centroamericanos y México provoca precios bajos del café en el mercado
initernacional. . o

La figura 28 informa acerca del nuevo punto de cquilibrio €7, ¢l cual indica
menor precio (Py,) y mayor camidad demandada y ofrecida X,. -

La cuarta y dltima hipdesis (figura 29) presenta una situacién inversa a la
anterior. Esta representa una demanda sin desplazamiento y un desplazamiento

negativo de la oferta (cambio en la oferta), el cual informa una menor cantidud -

ofrecida (X,;). Ahora el nuevo pumg de equilibrio (D'} describe un mayor pre-

cio (Py;) y una menor cantidad demandada y ofrecida (X)). Esto ocurre en ¢l

invierno con la cantidad de carne de bovino explotado en forma extensiva. Eln
estu época hay escasez de pastos y el ganado enflaca, por lo tanto la disponibili-
dud de curne disminuye. Pricticas especulativas encarecen los productos, ya que
con éstas se desplaza la curva de la oferta en forma negativa,

Precio

©

Vi — = — = =

Y0

1
]
i
1
I
|
i
)
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L

0 X

Cantidad demandada y ofrecida

- -
Figura 29. Desplazamieno negativo de la curva de oferta.
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4.5. La influencia de la elasticidad en los desplazamientos de tas’
curvas de oferta y demanda

La intensidad en los cambios de los precios estd altamente influcnciada
por los desplazamientos positivos y negativos de las curvas de oferta y demanda,
ast como de la elasticidad-precio que presentan estas curvas. Se afirma que en
la medida que las curvas sean mds ineldsticas los cambios de precios serdn mds
enérgicos,

Las figuras 30, 31, 32 y 33 representan diferentes elasticidades precio de
ta demanda, asf .omo las fluctuaciones de precios una vez desplazadas las curvas
de oferta. -

En la figura 30, con una curva de demanda perfectamente eldstica, no se
manificstan variaciones en el precio, aunque haya habido desplazamienios posi-
1ivos o negativos de la curva de oferta; en este caso la autonomia del consumidor
es tan grande que el precio se mantiene fijo; apareniemente €l ests dispuesto a
pagar el mismo precio aunque se presenten desplazamientos positivos o negati-
vos de la curva de oferta. _

La figura 31 indica una curva que sigue siendo cldstica, pero no totalmente
eldstica como la de la figura 30. Cuando ocurren desplazamicntos positivos o
negativos de ltas curvas de oferta hay pequedias variaciones en el precio.

En la figura 32 se aprecia que los precios fluctdan a mayores niveles que
las fluctuaciones presentadas en la figura 31.

La figura 33 demuestra que cuando la curva de demanda es totalmente ine-
ldstica o aneldstica, las fluciuaciones de precios son mds enérgicos una vez que

. ocurran los desplazamientos positivos o negativos de la curva de oferta; en este

Y
N
o
0 o
[=]
i - ~
o
o N
Pro ' o
!
/{ ~
o
o s
ooy !
a Xy Xg X» X

Cantidad demandada y ofrecida

Figura M. Demanda perfectamente clistica.
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‘Y

Precio

Cantidad demandada y ofrecida

Figura 31. Demuanda menos eldstica que la totujmente eldstica.

caso lus cantidades demandadas son fijas y los consumidores estarfun dispuestos
a udquirir esos bienes y servicios 4 cualquier nivel de precios.’

Estus miismas ubservaciones son vilidas para las diferentes elasticidades de
Lt curva de oferie. Las ofertas mas inelisticas contribuyen a fluctuaciones nis
endérgicas de Jos precios; las curvas de ofertas talnente eldsticas no Imprinmen

modificaciones a los precios.

Y

Precio

Cunudad demandada y olrecida
L3

Figura 32. Demanda inelistica.
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Y

Pyl — ——-
P /

Yir

Precio

N
PO K
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0

Figura 33. Demanda ttalmente inelistica o aneldstica,

La figura 34 presenta una ofenta wtdmente ehistica;, desplazamientos anto
positivos como nepativos de b correspondiente curva de demanda no alterarian
el nivel de precios, éste se mantendria 2 un mismo nivel. La ausencia total en
la rigidez de {a oferta a corto plazo permitird el abastecimiento de bicnes a los

Xo X

Cantidad demandada y ofrecida

nuevos demandantes manieniéndose el mismo nivel del precio,

Cuando la curva de oferta es eldstica (no totalmente efdstica) las fluctuacio-
nes de precios se dan en el momento de los desplazamicntos de las curvas de

Y
t 'D.
k=) -
9 2]
6 o
\’/
Plf
7] \ J»
{ o
i
L. .D'D
o X, Xy _';

Cantidud demandada y ofrecida

O

Figura 34. Curva de oferta totalimente elistica.
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demanda. Esta . ecio: ‘
1as ineldsticas o totalmente ineldsticas (aneldst

Si la curva de oferta es ineldstica, las fluctu
n curvas de oferta eldsticas.

La figura 36 muestra que una vez desplazada
ma posiliva 0 negativa, jas fluctuaciones

gicos que co

Precio

La demanda, la oferta y su relacidn con

Precio

-]
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Y2

v

Xy Xo Xg
Cantidad demandada y ofrecida

Figura 35. Curva de oferta eldstica.

s fluctuaciones de precios son inferiores a los presenta

icas).

de precios se presentan.
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Cantidad demandada y ofrecida
-

Figura 36, Curva de ofenta ineldstica.

los precios

dos en ofer-

aciones de precios son mds enér-

s las curvas de demanda en for-
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Precio

.P‘“ j- = _h\ 5
o-

= .
Xo X
Cantidad demandada y ofrecida

Figura 37. Curva de oferta totalmente ineldsjica o aneldsiica.

Una curva de oferta totalmente ineldstica (figura 37) indica una total imposi-
bilidad de incrementar las cantidades ofrecidas. En este caso, dada cierta curva
de demanda, habri un precio bisico de equilibrio, donde se realizaran transac-
ciones comerciales. Sin embargo, un desplazamignto positivo de la curva de de-
manda determinard inevitablemente un ascenso en los niveles de precios, ya que
estos consumidores se disputardn las Gnicas cantidades existentes en el mercado,

4.6. Relacién entre precios y costos

A lo largo de varios aios el precio medio de algunos productos agropecua-
rios debe ser igual o mayor al ¢bsto medio de produccién con el fin de que los
productares sigan produciendo. De otro modo se desestimula la produccién. En
el cdlculo de costos intervienen insumos tales como interés del capital que va
a incidir en forma considerable en los costos totales de produccidn, por lo que
el precio se puede mantener por abajo del costo de produccién. Ademds de este
jnsumo intervienen aproximadamente 30 mds; esta cifra varfa de acuerdo con
la empresa y la explotacion.?

4.7. Los precios y costos en la produccidn agropecuaria

En términos generales es dificil sacar un costo de produccién exacto en las
empresas industriales, pero la situacidn se complica mds en las empresas agrope-
cuarias. Usualmente cada finca o empresa agropecuarta se dedica a la produccidn
de varios cultivos: cultivo de arroz y trigo, cultivo de alfalfa y produccidn de
leche, eic. ;Cémo se pueden calcular los costos de produccidn de una finca que
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produce trigo y algoddn si algunos insumos (mano de obra, maquinaria, renta
del terreno, etc.) intervienen en la producci6n de ambos? El e‘specml_ls.la en co(;-
tos debe asignar un porcentaje arbitrario a cads empresa, segin la utilizacion de
cada uno de los insumos que intervienen en ambos cultivos.

4.8. Precios y costos industriales, comerciales y agropecuarios

¢r notar que tanto el industrial como el comerciante deben

Es importante hac :
cubrir sus costos de produccién y comercializacién en un penqdo corto o sufren
na relacién alla enire sus

bancarrota, ya que este tipo de empresas mantiene u ¢ion ala & .
ventas y el capital invertido. Asi, una pequena _pérdnda por unida vendi .n ger? ‘
rard grandes pérdidas en solo un ano. El fabricante y f:l cqmercn.mte tasan 5:1'5
productos por encima o igual al costo de produccion; si reciben menos no realt-
zardn ninguna venta,

En términos generales el productor agropecuario tiende a vender la totalidad

de los productos agropecuarios (condicionado por la produccidn ciclica Jé!u pc-l
recedero de los mismos) al precio que los compradores dese'an pagar. dhClc.
siguiente ejemplo: hay muchos pequeiios productores de maiz que no ucn:::s Bs
suficientes medios para llevar su producto de Ya zona de producc:én‘ a CON ASU
PO ya que carecen de costales, camiones, basculas, etc. Cf)n ello sc,o'rlg.m;‘u.n.n
dependencia con el intermediario, el cual fe compra el maiz a un precio tnlenor
al de parantia,

Por otra parte, los industriales producen sola
brin de vender a los precios que cubren sus COStos m

mente las cantidades que ha-
- [ . 2
4s una ganancia adicional.

4.9. Desventajas de los productos agropecuarios
para fijar sus precios en relacidn con los
productos industriales

" Ge sintetizan estas desventajas en los tres puntos siguientes:

1. Los productores agropecuarios requieren uno o muchos afios para cam‘-
duccién. El productor de aves para Ia. engorda
requiere un espacio fisico para la inslalacién.de una granji re!alwa'mlc.?'uf
pequeda, asi como tecnificacion en su granja, canales de comercm'lu
cion especificos para la especie. No asi el Rmductor de gan;_xdo-d‘c fgrnc
de bovino que s¢ explota en forma extensiva con una capuah‘zfsu. n‘y
teemificacion minima y canales de comercializacion dnfcrcntcs, Estos cle-
mentos hacen sumamente dificil que el avicultor cambie su programa y
se dedigue a bovinocultur productor de carne de £es, aun en cl. h“_p,uc?l?_
de que el precio de venta de lu carne de res fuera In_sutlcmnlesm nle atrac
ara obtener utilidades considerables. Del mismo mm?n. cl‘cmprc-
de bovinos productores de crrme de res requerird varios wios pard

biar sus programas de pro
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modificar el programa de produccidn, aungue ea un instante dado el pre-
cio de venta de la carnc de pollo sea lo suficientemente atractiva pura
considerar que esta empresa es mds lucrativa que 1a otra. Es decir, que
la reaccidn al cambio de precio se hace muy lentamente, por fo que cam-
biar de actividad requiere mucho tiempo.

Los productos de la fabrica son elaborados de maRera ininterrumpi-
da y no en forma estacional como sucede con los productos agropecua-
rios. Ademds, el ciclo de produccién en la industria es corto. Esto
posibilita adecuar la oferta rdpidamente de acuerdo con la situacién de
la demanda.

Esta adecuacion, 4gil, trae como resultado mayores utilidades para
el industrial. No asf para el productor agropecuario, ya que se puede dar
el caso de que el precio de venia del bien {carne de res) sea muy allo,
pero la oferta no reaccione ante este precio porque a engorda de los ani-
males se encuentre a la mitad de su ciclo. O se puede presentar el caso
contrario: al finalizar la engorda el precio de venta es demasiado bajo
y el productor se ve obligado a vender ya que seguir engordando el ga-
nado para oblener mejor precio en el futuro le traeris mayores costos.
La conversion alimento-carne es éptima hasta determinado peso. Poste-
riormente se va deteriorando, dando por resultado un mayor consumo
de alimento y una menor produccién de carne, lo que aumenta los costos
de produccién y disminuyen las utilidades.

2. Los productos industriales son durables y susceptibles de almaccnarse:
la gran mayoria son de naturaleza no perecedera. Por lo tanto, la empre-
sa industrial puede mantener ei stock de produccion en alnmacén. Cuando
los precios sean inferiores al costo de produccién los bienes se almace-
nardn, y una vez que el comportamiento del mercado sea favorable para
el producter (mayor ptecio del bien) sacard su producto para la venta.
No sucede lo mismo con los productos agropecuarios, ya que la gran
mayoria son perecederos; es decir, su vida 4] es corta. Por lo tanto,
el lapso de almacenaje es corto. El productor una vez que levanta la co-
secha o logra el peso requerido del animal tiene que salir al mercado a
vender aunque el precio de venta sea infertor a los costos de produccion,

Es importante la funcién de transformacién que realizan las fipricas
encargadas del proceso de algunos productos agropecuarios para darles
una mayor vida util. Por ejemplo, los duraznos en almibar aparie de
aumentar su calidad por el propio proceso adquieren una mayor vida util,
lo que permite manejarlos en forma mejor de acuerdo con las fluctuacio-
nes del precio.

3. La produccidn industrial se puede aumentar o disminuir rdpidamente; exis-
ten procesos preductivos automdticos que pueden regular la produccién.
El fabricante al fimitar su produccién (la limita porque el mercado no
estd en condiciones de pagar un stock de praduccidn cuan*~ la empresa
estd a toda su capacidad) disminuye sus costos grandem rque los -
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costos fijos por lo regular constituyen una pequeidia parie de los costos
totales en las empresas industriales. Por lo contrario, en las empresas
agropecuarias los costos fijos inciden en forma considerable en los cos-
tos totales: esto limita y frena €l proceso productivo. Ademis no es facil

frenar la produccién ni esto se hace con rapidez.

4.10. La ley de un solo precio

Si existe un alto grado de competencia en cierta regién se forman una geo-
ea que incluye el centro de consumo y las regio-
nes para abastecer a dicho centro. Las diferencias de precios de un mismo producto
las determinan el transporte y la manipulacidn. Si los precios son altos en cierto
lugar, ello influird para que un niimero mayor de productores ofrezcan sus pro-
ductos. No asi Jos compradores que se desplazardn a mercados con precios mds
bajos. :
Con una mayor a

grafia de precios dentro de un dr

fluencia de productores ¢l mercado se satura de productos;
por lo tanto el precio de €stos baja. En cambio en el mercado donde existe una
demanda que cxcede a la oferta los precios tienden a incrementarse, de manera
que los oferentes acudiran a este lugar y la demanda se desplazard hacia merca-
dos donde el precio del producto es bajo, hasta que la relacién de equilibrio se

establezea otra vez.?

4.11. Precios fijados administrativamente

la ley de la oferta y la

En ciertos paises no todos los precios se ajustan a
e un mercado libre: fi-

demanda. Algunos gobiernos no permiten la operacién d
jan precios de garantia (para los campesinos) mds altos que los precios en equili-
brio, con el fin de estimular la produccion. En México se fijan estos precios a
productos como maiz, frijol, arroz, cebada, soya, ajonjoli, girasol, etc., con el
fin de promover ¢l incremento de su produccidn.

El maiz tiene un precio de garantia con el fin de restituirle al productor las
utilidades perdidas por el constante incremento de los costos de produccién, re-
tornarle el poder adquisitivo deteriorado por el creciente aumnento del costo de
la vida.

En cuanto 2 la respuesta de la produccidn 2 los cambios en el precio de
garantia de este producto, se encontré que con un incremento del 67% en los
precios, que resulta del establecimiento de un precio de garantia de $562.50
y $940.00 por tonelada en los afios de 1956 a 1963 respectivamente, s¢ lo-
gré un fuerie incremento en la superficie cosechada, al pasar de 5 460 000 a
] 287 000 hectdreas de 1956 a 1966 respectivamente. Esto representa un incre-
menio del 58.1% en la superficie cosechada a una tasa media anual de 6% en

- este pericdo.
Por su parte, la producci
" de 4 382 000 toneladas en 1956 a 9 271

6n crece a una fasa media anual de 11%, al pasar
000 en 1966. Este considerable incre-
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men%o se puede co’nsiderar una clara respuesta por parte de los agriculiores a los
precios de ga.rantla que se establecen en dicho periodo
. Tal reaccién favorable de los productores de maiz no sélo evitd importacio-
n por mids de 810 000 toneladas que se efectuaron en los aiios de 1956 y 1958
no c;uedademés se generaron excedentes que permitieron la exportacién de po-
co mp; e | 000 000 de Ianladas en promedio en los afios de 1965-1969.
e Lo 6r otra parte, se localiza un periodo de desestimulo a la produccién de maiz
o .2.1 1973, a]‘manlcner el Estado un precio nominal por tonelada de $940.00
zeacn ?Ja en -térmm(.)s reales de $671.00. Es decir, el proceso inflacionario inci-
Comprz frecno n‘ommal de $540.00 de tal manera que se deteriora el poder de
» lo que viene a dar por resultado que es e
comprm, 1o due v que esos $940.00 sean $671.00 en rela-
] dEslt;s $§7l .00 reales provocan una rdpida caida de la producciﬁn. convir-
1 ;;30 al pais de t_:xporlador en fuerte importador de este alimento a partir de
; 672, S(l;gndo se importaron 1 698 000 1eneladas. Dicho volumen ascendié a
zom X en 1975, 916 000 en 1976 y 1 698 000 toneladas en 1977. Esto a pe-
r‘ lel incremento en los precios de garantfa habidos de 1974 a 1977, con un
:L":-O real de $796.00 pesos por tonelada promedio que resuita inferior al que
‘c1 ieron los agricultores en periodo de estitnulo a la produccién de 1956 a 1966
Esto expllga la lenta reactivacién del preducto. .
o prle’girg ;i i?rb un p;ecnlo de garantia de tipo administrativo hay que tomar en cuenta
ien final, en este caso la tortilla, ya que si se eleva i
' . l, enes , i en forma consi-
gerdbie el precio del maiz e‘] poder adquisitivo del consumidor se deteriora debi-
0 a que el precio dc_a la tortilla se incrementa. Otro pardmetro que se debe tomar
en cucr?ta els el precio internacional del maiz, ya que si éste es menor al del pre
cio nacional se incrementard la i aci 3 imul; cci -
clo nac a importacion y se desestimulard la produccién na-
“ 'U'n pfirén‘lelro mids que se debe tomar en cuenta para determinar los prccios.;
e g:.mnua es ¢I. de los costos de produccién, en cuanto a su andlisis. Se toman
do:. iferentes niveles tecnoldgicos con gpe se produce y se saca un promedio
I afnbos_para determinar ¢l costo mds conveniente, ya que distintas tecnologi
arrojan diversos costos. -
" A-l hacer un estudio se encontré que el costo de produccién del mafz del ci-
180 spgma:el:a-\crieranodl?'l'l al ciclo primavera-verano 1978 se increment6 en un
.8%, segiin datos del Fidei i i i
(FEDR) ideicomiso de Estudios de Desarrollo Agropecuario
o Estos costos deterioraron en un 275% las utilidades del productor, ademds
'e conslame'mcremf:nto de! costo de la vida, que fue del 18% aproximadamen-
‘;. Con el objeto de incrementar la produccién, restituir y mantener el poder de
derln::ra c_le Los campesinos y/o agricultores se propuso normar el establecimiento
recir de garantia del ciclo primavera-verano 1978 ¢
a $3 400.00 por tonelada. del range de 3 350.00
. _E.s¥o 19dlca que tales acciones no revocan las leyes econdmicas. De hecho
as instiluciones responsables de ta fijacion de precios de garantia deben conside:
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rar los efectos ccondmicos de sus acciones, asi como establecer, coadyuvando
a la politica de precios de garantia, politicas de comercializacién, crédito, asis-
tencia técnica, etc. :

Es decir, para que funcione ¢l precio de garantia, aparte de lo ya menciona-
do, es necesario establecer canales de comercializacién dgiles y evitar un inter-
mediarismo abrumador, que es el que se leva las ganancias.

Si el agricultor no cuenta con transporte, y aparte la institucion oficial es

deficiente en sus canales de comercializacion y su infraestructura tanto de acopiv

como de transporte, almacenaje, ete., no llega a la totalidad de los productores.,
éstos se verdn en la necesidad de vender al intermediario a un precio menor al
de garantia, obteniendo la utilidad el intermediario que vende a precio mayor
{de¢ garantia).

Existen otros factores queinfluyen en el precio de los bienes agropecuarios:
fos fuctores monctarios.

4.12. Factores monetarios

Lo periodos tanto de deflacién como de inflacién son un ejemplo de efectos
driisticos y privacién creados por condiciones monetarias.

Conviene scialar que cualquier época de precios ripidamente descendentes
se designa como época de deflacion. Asimismo, una época de precios ascenden-
tes s¢ denomina inflacion.

Duranic un periodo en que el ascenso del nivel de precios es general el po-
der adquisitive del demandante se deteriora.

En la formulacidn y variacién de los precios influye el facior moneda o di-
nero, o sea la unidad en que se representa el precio. Si esa unidad fuera invaria-
ble no habria problema, pero como casi todos los gobiernos han generalizado
la prictica de aumentar las cantidades de moneda circulante, el valor-del dinero
varia, ' ] ' :

Fisher enuncid este fenémieno por medio de una ecuacién en la que M es
moneda, V es velocidad, P precio y T cantidad. ' ‘

MV = PT

Cuando varia en mayor proporcion tanto la cantidad de moneda (M) como
su velocidad (V), se hard variar el precio de los articulos si éstos no aumentan
en la misma proporcion que la cantidad y 1a velocidad de la moneda. En la medi-
da que ka emisidn y la velocidad aumenten de manera mds que proporcional al
aumento de mercancias, el precio de éstas serd mayor.

Estos factores inciden en tal forma que el valor de la moneda difiere de un
aiid a otro y esto dificulta el establecimiento de un valor real de las mercancias.
La Econr utiliza algunog mecanismos que desinflan esos precios; a los pre-
cios des. s se les llama precios constantes.
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5. LA COMPETENC!A IMPERFECTA () MONOPOLISTICA
Y LA FIJACION DE PRECIOS

En el mercado existe ta competencia imperfecta o monopolistica, la cual pre-
supone \femajas e influencias de unos vendedores sobre otros y la falta de un
conocimiento completo del mercudo por purte de los vendedores, quienes ade-
mas, por medio de la marca, la presentacion y la publicidad, buscan hacer apare-
cer a sus productos como exclusivos o distintos i los existentes en el mercado,

5.1, Mmperfecciones de la libre competencia

Lo contrario a la competencia es el monopolio, con sus diversas variantes
¥y madalidades. A continuacién se dan algunas definiciones.

MOI?’OI.’()I.IO. Cuando un solo vendedor controla completamente la oferta y por
consiguienie puede influir en forma delerminante en el precio de un producio.
Un mono;_mlio pucde fijar el precio de un producto pero no el consumo, y por
fo contrario puede fijar el consumo pero no el precio. Si el monopolista quiere
vender una gran cuntidad de arficulos tiende a bajar el precio;.muchas veces aun-
quc.el articulo sea de gran utilidad para el demandante tiene que bajar el precio
debido al limitado poder de compra del consumidor.

Tipas de monopolio

* Dupolio. Cuando dos empresas influyen en forma determinante en el pre- |

cio de vn bien. -

- . " "
Oftgogo{rrJ. Cuando un grupo de empresas controla el mercado de un bien
o servicio.

» Y2l :
Mongpsonio. Cuando un Brupo de empresas o grandes compradores se
ponen de acuerdo para fijar un pregio.

A fin de determinar si una industria es un oligopolio hay que observar el
comportamiento futuro del mercadu. Si el nimero de vendedores aumenta cuan-
do la de:manda se incrementa, es un indicio de mercado’ competitivo. Por otra
parte, si el nimero de vendedores permanece constante aunque los precios de
los articulos se incrementen, se trata de un mercado oligopolista.

%\lgunas veces los vendedores acuerdan entre ellos mismos limitar la pro-
duccidn total mediante la distribucién a cada miembro del grupo oligopolista de
una proporcidn del estimado total de ventas en un mercado dado. En ocasiones
se compromelen mediante firmas a vender una cantidad determinada 2 precio:;
especificos. En tales acuerdos se disponen sanciones para aquellos que no lo;:
cumplagn,

Los oligopolistas pueden acordar que los vendedores de afue
precio por arriba o igual al establecido en el mercado: nunca v.

Adan i un
1 precios

4

Sl
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por debajo de los de ellos. Los oligopolistas que suscriben esta clase de acuerdos
explicitos pertenecen a una organizacion ltamada cartel. Exls.ten otras fqrmas de
fijar los precios por estos oligopolios. Una de las mas conocidas es el lhderazgu
de precios; Ja firma (o empresa) mas grande y con mayor influencia fija Io§ pre-
cios que son aceptados por las demds firmas o empresas de la rama que la sigucn
de acuerdo con esa fijacion de prcgios.
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ENAMEN DE AUTOEVALUACION

2

1. Defina demanda.
+ 2. :Cudl es el facror que determina un cambio en la cantidad demandada?
3. ;Cuiles son los factores que determinan un cambio en la demanda?
4. Explique la ley fundamental de la demanda.
5. Explique los métodos para determinar ¢onsumo.
6. Cuiles tipos de elasticidad arco de la demanda se presentan en esie capitulo.
* 4. Utilizando la férmula de elasticidad precio obtenga la elasticidad precio de la

demanda y los ingresos totales brutos a partir de los siguientes datos:
En el mes de encro de 1987 en determinado mercado y a un precio de $3 500.00
kilogramo de carne de‘res se demandaron 590 000 kilogramos. Posteriormente

I

Examen de autoevaluacién KX}

11
12.
13.
14,

el precio se incrementd a $1 400.00 kilogramo de carne de res; a ese precio el
consumo fue de 580 000 kilogrumos.

Defina el concepto de ofena.

;Cudl es el factor que determina un movimiento sobre fa curva de oferta?
{Cudles son los factores que determinan desplazamientos positivos o negativos
de la curva de oferta?

(Qué es una oferta eldstica y una oferta inelistica?

Explique la ley de la oferta y la demanda.

Grafique el Teorema de la Telarafia convergente y divergente.

Explique qué sucede con los precios de los bienes y con las cantidades deman-
dadas y ofrecidas cuando existe un desplazamiento negativo de a curva de de-
manda sin desplazamiento alguno de la curva de oferta.

Expligque qué sucede con los precios de los bienes agropecuarios y con fas canti-
dades demandadas y ofrecidas cuando existe un desplazamiento positivo de la
curva de oferta sin desplazamiento ulguno de la curva de demunda.
Explique qué sucede con los precios de los bienes agropecuarios cuando se pre-
senla una curva de demanda perfectamente eldstica y existen desplazamientos po-
sitivos 0 negativos en la curva de oferta.

Complete los espacios en blanco.

Cuando la demanda es ineldstica y existen desplazamientos positivos y negati-
vos de la curva de oferta las variaciones de precios de los bienes agropecuarios
son que cuando la demianda es eldstica y hay
desplazamicnlos positivos o negativos de la curva de oferta.

:Qué sucede con las variaciones de precios de los bienes agropecuarios cuando
lia curva de demanda ey lotalmente ineldstica o aneldstica y se suceden desplaza-
miemos positivos o negativos de lu curva de oferta?

{Qué sucede con ias variaciones de precios de los bienes agropecuarios cuando
la curva de oferta es totalmenie eldstica y hay desplazamientos positivos o nega-
tivos de la curva de demanda?

{Qué sucede con las variaciones de precios de los bienes agropecuarios cuando
la curva de ofera es inelistica (no totulmente ineldstica) y se dan desplazamien-
10s positivos y negativos en la curva de demanda?

{Qué sucede con las variaciones de los precios de los bienes agropecuarios cuando
la curva de oferta es totalmente ineldstica y se presentan desplazamientos ne-
gativos vy positivos en las curvas de demanda?

JCuil es la relacidn precios-costos en la produccidn agropecuaria?
Explique 3 desventajas que presentan los productos agropecuarios para fijar sus
precios en relacidn con los productos indusiriales.

({Qué es la ley de un solo precio?

Mencione los tipos de imperfecciones del mercado que existen.

L’,.:l.\‘ -
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RESUMEN

Eq este capitulo se estabiece el reto que tiene la economia, es decir
producnr. satisfactores con recursos limitados ante necesidades i’limi[adas,
S'c f:studla el problema de la escasez de recursos. Asimismo, se aborda ei
wipico rf:ferenle a las necesidades ilimitadas. Posteriormente se analiza
el principio de las aiternativas de produccion y el pleno empleo de Ic;s
recursos y, a partir de estos principios, se estudian las curvas o limites
de las pt?sibilidades de produccién. El capitulo aborda temas como el de
Jo§ rcpchmiemos decrecientes y los costos sociales crectentes. Prescati los
principales problemas econdmicos, asi como las tres preguntas bisicas
que se hace cualquier sistema econdmico jqué y cudnto producir? ;c6-
mo p_roducir? y (para quién producir?. Estas tres preguntas baisic.:a(; se
e§tud:an primero en forma aislada y posteriormente en forma interrela-
cionada.

‘ Este capitulo incluye el estudio de la organizacién econdmica y la
estructura de sistemas. En lo referente a organizacién econdmica se es-
tudian los flujos reales y monetarios y su interdependencia; asimismo, el
Fap:‘lulo estudia cdmo se estabiece la relacidn entre la divisién del traiaai
jo y los flujos real y monetario.

o Finalmeate el capitulo incursiona en el tema de la utilidad en sus
diferentes formas: utilidad econdmica, utilidad de forma, utilidad de tiem:

po. ylilidad de lugar. utilidad de posesién, utilidad (otal 'y utilidad de-
creciente.

1. ASPECTOS GENERALES A PROBLEMAS ECONOMICOS Y
ORGANIZACIG - -+ UNOMICA

Uno de los retos de la economia es producir satisfactores con recursos limi-
tados ante pecesidades ilimitadas de la colectividad.

1.1. La escasez de recursos ante necesidades ilimitadas

Como s¢ explico anteriormente, el estudio de la ciencia econémica no se cir-
cunscribe a resolver los problemas de produccién, distribucidn y consumo de
las riquezas, sino ademds problemas de escasel.

La division de! tralsajo, las invenciones € innovaciones tecnolégicas, el de-
sarrotio de la productividad agropecuaria, la produccién en serie. 1a utitizacion
a su maxima capacidad de las plantas productivas. la demanda mixima de los fac-
tores productivos constituyen algunos aspectos para superar el problema de la
escasez y mejorar el nivel de vida de la poblacién, alendicndo las necesidades
diarias de la poblacion.®

En todos los paises (aun en los mds desarrollados) la disponibilidad de
recursos humanos, naturales, de capital, y financieros es escasa para satisfa-

cer las necesidades crecientes de una poblacién con tasas de crecimiento impor-

tantes.®
Ante la escasez de recursos y la ilimitacién de necesidades los sistemas eco-

némicos tratan de utitizar en forma racional los recursos; cada sector productivo
los deberd utitizar en forma gptima, asimismo, la gestion politica decidird cémo
deberd organizarse el sistema politico.®

Es conveniente afirmar que exislen paises con una gran cantidad de recursos
naturales, pero carecen de los recursos humanos y tecnolégicos para poder-
los explotar. ’ '

1.2. La escasez de recursos

Albert L. Meyers parte de und interesante observacion para explicar ¢l pro-
blema de la escasez de recursos. El asegura que si a cada individuo se le dierd’
una limpara mégica de Aladino. y ésta le concediera todos sus descos. ¢l proble-
ma de la escasez de recursos s¢ resolveria.® '
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De ser esto posible todos tendrian los bicnes y servicios que necesitaran y
no habria necesidad de utilizar racionalmente los recursos. La gestidn politica no
s¢ preocuparia en organizar de la mejor manera el sistema ccondmico, los pro-

blemas referentes al desarrollo de fas fuerzas productivas simplemente dejarian

de existir. Ademas:

Las mvc»ugacmnes para aumentar la produccmn agropecuaria no tendriun
seniido.® 4

La creatividad humana se desacerbaria.’

_ Los problemas de comercio exterior, de distribucién de la riqueza, de en-
deudumiento y de baju en el precio de las materias primas simplemente no serlan
problimas,

Lay discusiones sobre qué sistema ull]lld en forma rauondl los recursos y
es mds justo se acabarian, i

Lus luchas de clases, los conflictos entre los grupos sociales, los graves pro-
blemas dc ajuste entre la oferta global ¥ la demanda global tampoco tendrian
sentido. ®

Como ki economia es la ciencia que trata de administrar los recursos escasos
ante necesidades ilimitadas “*si cada uno de nosotros poseyera una limparu de
Aladino, bastaria con frotarly para que nuestros deseos se cumplicran’y se resol-
veria el problema econdmico, ademids, no habria Jugar para la existencia de una
ciencia econdmica. El poder midgico de la ldmpara convertiria en fibres a todos
los bienes.® ‘

Sin embargo, la realidad es otra, todos los bienes son econdmicos, hasta el
aire que conticne oxigeno, ya gque si es utilizado por los buzos se convierte en
un bien econdémico. Los bienes econdmicos son aquelios que demandan del es-
fuerzo mental e intelectual del hombre y que circulan en ¢l mercado, donde son
objeto de transacciones comerciales.

Las organizaciones sociales siempre afrontan la necesidad de trabajar para
satisfucer sus descos. Sin duda es real y objetivo el argumento del Antigeo Tes-
tamento “ganards el pan con el sudor de tu frente™.®

En cierto modo el argumento de! Antiguo Testamento constituye una de las
coordenadus de los problemas econdmicos: fa ley de lu escasez. Si se pudieran
obtener una cantidud infinita de bicnes y servicios para una sociedad llena de
insutisfacciones, el problema de la escasez se superarfa.® Sin embargo, la con-
dena biblica ha acompaiado histdricamente a todas las sociedades, desde las pri-
mitivas hiasta las modernas. Todos los bienes no son y tal vez jamds s conviertan

cochibres. Ningdn sistema (ni ¢l norteamericana) ha conseguido satistacer las ne-

cesubades de sus pobladores. La escasez es la mis severa de las Teyes mile-
S B A

bovsicn sencdades goe benen e graon castidad de recursos naturades. pero
e e benen Losaficiente weenokogia para eaplorarkes v eaphotarlos. Aun ks so-
ciedades mids desarrolludas se tropiczan siempre con la limitacidon de recursos.
La teenologiu, los recursos humanos altamente Lnlt[l(.ud()\. han sldu E5CUNON, subre
tndo en paises dependientes. :
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Una fuerza de trabajo de 23 mitlones de habitantes ¢s limitada cn razon a
que tiene que producir satislactores prra 80 millones. De igual mancra miles de
tractores, lornos, vacas, cte., pueden significar ubastecimiento ruzonable pero
incompleto. En el caso de México, éste ticae que importar leche, sorgo, soya,
maiz y olros produclos y bicnes.

Se ha demostrado que a medida que los recursoy productives se expanden
y perfeccionan los deseos y lus necesidades humanas crecen en uta proporcion
mayor.®

Es neccsario recalcar que las relaciones de comercio exterior entre paises
periféricos y centrales han lavorecido un flujo de recursos de los paises periféri-
cos hacia los palses centrales, '

Un mayor desarrollo tecnoldgico de los paises centrales ha permitido explo-
tar y saquear recursos de paises periféricos. Se ha llegado a tales extremos de
explotacion que lu cmpresa transnacionul acude al puis periférico alricano y su
funcién productiva se realiza en el pais de origen de lu transnacional. En el pais
periférico no se crean industrias conexas a la explotacion del mineral, por 1o tan-
1o no hay demanda de trabajo productivo; a su vez se extrae rigucza, la cual no
es pagada o es pagada g precios irriserios, Después de cierto Lapso y una vez gue
ha agotado la veta, la empresa transnacional parte hacia otro pais para explotar-
lo. Ha dejado **socavones™, miscria, desempleo y hambre.

Actualmente el sagueo de recursos se realiza de diferentes formas, como el

pago al servicio de la deuda externa.

1.3. Las necesidades ilimitadas

Un observador que no estuviera lo suficientemente atento afirmaria que con
el desarroila de lus fuerzas productivas la tey de ta escusez pasaria a la historia.®

25 probable que en los paives altamente desarrollados et problema de satisfscer
las necesidades minimas se halla superado (aunque es discutible, en Jos Estados
Unidos existen 50 millones de personas ppbres). No obstante, se deben de tener
co cucnta dos hechos sobresalientes. El primero se sintetiza en gue las necesida-
des biofisioldgicas son continuas, es decir, una vez gue han sido satisfechas apa-
recen al otro dia, y sucesivamenie, por lo lanto tienen que ser satisfechas
diariamente. La otra observacion es simple y se presenta sobre todo en econo-
mias desarrolladas. Estas economias ya han superado el problema de satisfacer ne-
cesidades primarias, pero ¢l hombre es insaciable y cuando satistace algunas necesi-
dudes aparceen en su vida otras, es decir, aparcoen constantes deseos y necesidades
molivados por la perspectiva de aumentar su nivel de vida y bienestar social.

Martin y Miller observan que dos horas de trabajo de un trabajador noriea-
mericano serian suficientes para satisfacer las necesidades de un campesino lati-
noamericyno; no sufriria escasez o ésta seria pequena y la alternativa ccondmica
dejaria de ser una preocupacidn social.®

Si bien las sociedades primitivas se conforman con chuzas las sociedades
urbanas metropoliwnus demandan de otro tipo de vivienda, ademds de una serie
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de bienes y servicios para el hogar; en la casa habitacion de una persona de clase
media alta de México existen bienes tales como muebles, de agua potable, drena-
je.luz, cablevisidn, etc. En el siglo pasado el tipo de vehiculos era uno, ahora
es otro, Los actuales sistemas de comunicacién son imprescindibles como lo fue-
ron en el pasado, sdlo que ahora los sistemas de comunicacién demandan una
infraestructura mucho mas compleja que la otra. Los aparatos de vapor fueron
sustituidos por los eléctricos, el horno de barro por la estufa, los riachuelos por
cl lavadero. Sin embargo, las estufas de gas, las lavadoras, elc, no conseguirdn
suprimir necesidades, por el contrario, creardn nuevos deseos.®

* Por otro lado, estos bienes son producidos en serie, de tal manera que se
llega a un punto de saturacién. Esto provoca la fabricacion de bienes alternativos
u otros bienes, perpetudndose asi el problema de las necesidades insatisfechas. ©

Actualmente los programas publicitarios aumentan las necesidades, los me-
dios masivos de comunicacién como la televisién, 1a radio, etc, crean necesidades
artificiales. Esto es un problema soctal mayiisculo, ya que en paises pobres hay
estratos sociales con niveles de vida muy bajos que no alcanzan a cubrir sus pri-

" meras necesidades y que por la publicidad televisiva prefieren adquirir refrescos
o productos chatarra que comprar leche. '

Los equipos de sonido, los automndviles, los refrigeradores, fas cdmaras fo-
togrificas y de proyeccidn, los alimentos para panado, aves y animales de labo-
ratorio, los equipos de motor y sin motor, los antibidticos y las vacunas, los locales
y millares de otros productos increiblemente sofisticados alimentan diariamente
las necesidades humanas. .

Un producter pecuario que produce leche de vaca tiene una gran cantidad
de necesidades para que su explotacidn produzca, es necesario adquirir los ani-
males, comprar fuerza de trabajo, comprar alimento, construir locales (sala de
ordena, asoleaderos, eic.), adquirir medicamentos, elc.

Finalmente, como Charles Gide observd en su Curso de Economia Politica,
las necesidades del hombre constituyen el motor para que la actividad econémica
camine. La coherencia de la economia radica en ese punio, incluso civilizar un
pueblo (concluia el maestro francés) es sélo despertarlo ante nuevas nece-
sidades. '

Llevadas por el surgimiento de nuevos deseos las necesidades materiales pa-
recen ilimitadas. Cosas que ayer eran superfluas ahora son necesarias. No se puede
imaginar hasta dénde se llegue con la produccién en serie, con necesidades ilimi-
tadas y con el irrenunciable deseo de las socicdades de tener un nivel de vida
mds alto, de lograr una mayor satisfaccion material. ® .

Es triste observar que existen pueblos {africanos, askiticos, latinoamerica-
nos y del Caribe) que no han satisfecho-sus necesidades primarias.

En México et incremento inflacionario (105% en 1986) ha determinado que
disminuya el poder de compra. Asi, hay personas que no satisfacen necesidades
prioritarias, por ejemplo, de 1982 a 1986 en el Distrito Federal se ha reducido
el consumr carne en casi S0 por ciento, lo mismo que la matanza de reses
en los dil. .8 rastros del Distrito Federal.
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De acuerdo con datos del gobierno capitalino, mientras cn 1982 se suf;rit'lca-
ron 269 mil 803 cabezas de ganado bovino, en cl aio de 198.6 la cuml.dud de
reses que surtieron de carne al Distrito Federal fue de 143 mil, es decir, una
diferencia de 126 niii 803 animates. - .

Desde 1982 ¢l consumo de carne de res en la capital del pais se ha ido
la baja, ya que en 1983 la matanza fue de 208.mil 107 cabuerzas; en I‘)t-.m. ‘lﬁx
mil 290 y en 1985 159 mil reses, ante ka reduccion de la demanda por los cleva-
dos precios de este produclo. . .

Asimismo, ha disminuido también ¢! consumo de otros tipos de carne; umc-n-
tras en 1982 la matanza de cerdos fue de 469 mil 267 en 1986 bajo a 4.52 il
y en lo que se refiere a ganado ovicaprino las cifras fueron de 457 mil 947 y
368 mil respectivamente. _ .

En cuanto  kilos consumidos de carne de res en el Distrito Ecidcrul Ia:-. cifras
del gobierno capitalino sehalan que en 1982 el vu‘lum(;n ascendid a 89 mtl_lnnm
mientras que en 1986 fue de 42.9 millones de kilos.

1.4. Recursos frente a necesidades

Se pucde afirmar que micniras las necesidades del hombre son ilimiludu.s,lu
escascz de recursos s una constante. Ahi radica el gran reto de Ia- cconumia.
Como 10s FECUrsOs SON ESCasos ¢s necesario administrarlos de la Wejor mancr.
combinarlos en forma optima, aplicarlos oporlunameme y nn.suhultlw_lurlm.

Si los recursos son limitados, las economias los deben utilizar plenamente,
o se debe justificar el desempleo o subemplco dc_ los recursos hu_mu.'ms, d‘c
capital, naturales y financieros; adems, ¢s necesario combfr‘\ar en forma ad:,'-
cuada los recursos humunos ¥ los patrimoniales. El poder politico dcbc.lcncr u.na
concepeion clara de aplicar recursos en dreas prioritarias para producir Ios bie-
nes y servicios que satisfagan las necesidades humanas. Por lo lun'lo, un.a t:-.u'nu-
mia debe de superar los problemas de escasez de recursos, -r'n{nb:fmcm_n aptima
de éstos y la correcta aplicacion de recursos en dreds pr:mruana.v. o

Ei poder politico debe ser lo suficientemente capaz. d(l: }mplcmcntar pnilmnu.s
ccondmicas, mediante las cuales la planta productiva utilice Jos FECUrsOs Csca-
505 disponit;les con el objeto de atender con mayor eficicncia las necesidades y
los deseos de la sociedad.® - N .

Por desgracia, en México existen situaciones que no permiten utilizar en formi
Gptima o8 TCCcursos escasos. o _ - -

Problemas como cndeudamicnio, espcculacu‘)n. inflacidn, crisis.y otrqs. han
configurado una subutilizacién de los recursos. Asi, por ejemplo, la C'on.tcdcra- _
cién de Trabajadores de México (C.T.M.) sostiene que en 1686 habia un tolal
de S millones de personas desempleadas.

Actualmente los recursos financieros escasos son vitales para el desarrcllo
dc un pais. México obtiene una parie de €508 recursos través fi'“' préslam(.:s..
pero u su vez este eadeudamicnto ha provocado la salida de 0508 recursos
financicros escasos en detrimento de un desarrollo nacional. . arante los pri-
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meros nueve meses del afo de 1986 salicron del pais 10 mit millones de dolares
por concepto de pago de intereses y amortizaciones de la deuda externa, utilida-
des remitidas por las empresas transnacionales que operan en México a sus res-
peclivas malrices y “*errores y omisiones””, informé el Banco de México. El pais
pagd intereses de su deuda externa pur un total de 6 mil 400 millones de délares en
los nucve meses. '
~ Las tasas de interés clevadas en el sector primario estimularon el ahorro es-
pecalativo y no el productivo. México sigue importando leche, maiz, sorgo, etc.
Conw se aprecia, en México los recursos escasos disponibles no son utitizados
completamente, existe un elevado grupo de personas desehlpleadas, fugas en di-
versas formas de recursos financieros y especulacion.

2. LAS ALTERNATIVAS DE PRODUCCION Y EL PLENO
EMPLEO DE LOS RECURSOS '

¢Qué significa pleno empleo de los recursos productivos?

JQué ey alcanzar la mdxima eficiencia?

¢ Cuando alcunza una cconomia los linvites mdximos de lu eficiencia producti-
via? y, jcudies serin las mejores combinaciones de sus recursos cscasos?

Todas estas preguntas tienen respuestas apareatemente Giciles: la maxima efi-
ciencia y ¢l pleno empleo se logra cuando se movilizan todos los recursos pro-
ductivos y se aplican en combinaciones dptimas, y la cleccidn de las mejores
alternativas de produccién dependerd de las decisiones de la sociedad y de la de-
cision gubernamental. Siempre habrd un limite para atender las necesidades de
la publacién, ya que aunque se utilicen en forma 6ptima los recursos, se combi-
nen de la mejor manera y se apliguen a sectores prioritarios, la produccion de
satisfactores tiene un limite. Ademds, el incremento de produccidn de ciertos bienes
tiene como conirapartida una reduccitn de otros bienes, a no ser que previamen-
te se hayan acumulado recursos,®

Para aclarar mejor estos problemas se provederi a dar el siguienteejemplo,
Para sus actividades econdmicas el pais dispone de recursos humanos calificados
y competentes. También dispone de recursos naturales variados y relativamente
abundantes, capaces de suministrar energéticos, materias primas, tierrus para cul-
tivo y pastoreo. Ademis, esa economia cuenta con equipo, miquinas, tecnologia
y otros recursos de capital acumulados. Finalmente en esa economia se cuenti
con una estupenda organizacion, la cual determina un uso racional de los recur-
s0s, existe capacidad empresarial. Con la reunidn y combinacién de estos recursos
(naturales, humanos, tierra, capital, espiritu empresarial y organizacional) esa
economia producird los satisfactores que atiendan mds adecuadamente a las ne-
cesidades de la poblucidn. )

Con el empleo de los recursos antes mencionados la economia de nuestra
sociedad hipotética podri produtir una gian diversidad de bienes y servicios; aun-
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‘Fabla 1. Produccion en millones en unidades/ano

Alternativay Producto A Producto B
M 500 0
N 400 200
N 300 350
O 200 450
P 100 500
Q (1] 525

que el volumen fisico de esos bienes y servicios sea capaz de satisfacer una gran
cantidad de necesidades, esta economia jamds logrard producir cantidades infini-
tas. Por mds abundantes, mejores y mds eficaces que sean los recursos y por mis
que s hagan combinaciones dptimus siempre habrd una limitacién al volumen
de produccién, no obstante que las necesidades humanas sean ilimituda‘ns.l Aun-
que se quieran utilizar todos los recursos disponibles hubrd siempre un limite pa-
ra Ja produccidn fisica. -
Supéngase en forma hipotética que la economia produce Gnicamente dos bie-
nes diferentes, utilizando para la obtencién de €stos todos los recursos escasos
disponibles; a estos dos bienes se les llamard Ay B. La economia para producir

. Ay B necesitard movilizar recursos para producir 4 y 8. Es claro que si utiliza

la totalidad de los recursos para producir A, cstard sacrificando fa produccion
de B, y si utitiza todos l0s recursos para producir B, sacrificard la pmducciép de
A; es obvio que se esti hablando de cierto lapso. Si se produce cierta cantidad
de Ay B, esto determina un punto en la tabla 1, si se quicre incrementar la prodfm-
cién de A, se sacrifica la produccion de B y si se quiere aumentar la produccidn
de B se sacrifica A. Lo anterior sc cjemplifica en la tabla | y en la figura §.-
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3. LAS CURVAS O LIMITES DE LAS POSIBILIDADES
- DE PRODUCCION

Los prablemas de lu plena utilizacion de recursos y fas alternativas producti-
vas se grafican pari una mayor comprension. Esta grifica se conoce como curvas
o liretles de las posibilidades de produccion,

La figura | es ¢l resultado de haber graficade los datos de Ja tabla 1. En
el ¢je de las abscisas se encuentran plasmados los datos del producto 4 y cf ¢je
de lus ordenadus los datos del producto B. »

En este caso todas las alternativas presuponen un uso de mdxima eficiencia
do los recursos; es decir. ua pleno empleo de los misinos. La curva resultante
es un verdudero limile de produceidn, no sieno posible otro limite de produc-
cidn de la curva A y B. Como maximo esa economia podri operar sobre los pun-
tos de fa curva de posibilidades de produccién. Por ejemplo. si la economia esti
operando en ¢l punto N, indicard que se estdn produciendo 400 millones de uni-
dades ul ano del producto A y 200 millones de unidades del producto B. Si por
una decision gubernamenti] s¢ decide incrementar la produccion de B hasta 350
millones de unidades al ano, necesariamente habei una reducceivn en la produc-
cidn de A4; se producirin 300 millones de unidades anuales. Anteriormente se
producian 400 unidudes de A, por Jo tanto la reduccicn fue de 100 unidades. Para
gue la preduceiin de uno de los bienes aumenie sin sacrificar la produccién de
otro de los bienes es necesario aumenta 1o cantidad de recursos o mejorar cf
proceso productive a través de invenciones ¢ innoviciones. Esto ocurriria si la
cconomia estuviera operando o pleno empleo. Si la economia estuviera operando
can recursos ociosos seria posible aumentar la produccion de un bien sin sacrifi-
cur otro wtilizando éstos. .

Una vez que se ha comprendido la curva de posibilidades de produccidn se
deduce gue lus decisiones gubernamentales se complican, ya que los recursos dis-
ponibles son escasos,

A escala nacional la Unidn de Repiblicas Sociulistas Sovidticas es un buen
cjemplo. En 1917 iriunfa la Revolucidn Socialista, los bolcheviques asumen ¢l
puder y tiencn que 1omar decisiones diliciies: (los recursos muy escasos con que
se disponia deberian uplicarse en la industria productora de bienes de capital ¢
infraestructura o aplicarse o la industria productora de bienes de consumo? Rusia
(nombre con ¢l que se conocii hasti antes de la fusion con las otras repiblicas:
actualmente ¢l correcto es Unidn de Repiiblicas Soviéticas Socialistas) se decidio
por arientar sus recursos hacia la industria de base. A partir de entonces lx Unidn
de Republicas Socialistas Sovidticas (U.R.$.8.) centralizo su esfuerzo producti-
vo.y canaliza sus esfuerzos hacia la industria basica. Ademds, los planificadores
soviéticos utilizaron parte de 1os recursos en servicios educacionales y médicos.

En la acwalidad el desarrollo tecnolégico soviélico es realmente importante,
su industria bidsica y de bienes de capital es de primer orden. La industria pesada
se unid a la teenologia y los resultados en materia espacial han sido impresionan-

tes, el desar roductivo sovidtico ha sido sin precedentes si se considera que -
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se ha logrado en relativamente pocos aﬁos: Ademds, la l{R_SS stff'r‘ié _d‘os colnﬂt;;
graciones y en la segunda murieron 21 millones de sovieticos; ..sa.umsmu: :_u. |

destruccion fisica de fbricas, escuelas, hospitales, carreteras, bu?ncs dc'?dbp'l;'d -
elc., Y parte de sus recursos disponibles escasos se uuhzur(.)t_l e¢n la industna eflCd
sacrificando a la industria civil. Anig eslos logrgs, se manmestan‘profum'in‘)s c tf:c-
tos, ya que ain ahora se tienen que hacer sacrifictos. Nolhay lujos en las C'dS'.l;,
la diversidad de bienes suntuarios es escasa, pero a camblp es un pais prepar‘.: 0
en dreas de investigacion, cultura, deporte, etc. Las industrias textiles, de aparatos

eléctricos de uso doméstico, de automotores, de calzado y de articulos de toca-

dor estdn poco desarrollados: la escasez de recursos impidiél que estos‘ sector‘es
se desarrollaran tan aceleradamente como los vinculados a la infraestructura eco-
ian B
némﬁzimismo, a nivel microeconémico en el sube:C(or pe?uario el producu?r
ticne ante si una curva de posibilidades de produccidn, el dinero es un recyr:.c')
cscaso limitante; si se utiliza para la alternativa huevo para el platf) se stacrlflca
la alternativa pollo de engorda. En algunas ocasiones f-:l productor tiene &uﬁFlen-
tes recursos, los cuales se utilizan en ambas aliernalivas. -Cuando el ;‘!r-f:mo en
¢l mercado del pollo de engorda es alto se modifica el patrén de |.Jrod1.1u:16n, :g-
cursos que se utilizaban para producir huevo para el plato. son usal;_(‘jua‘. ptdr:.x(ﬂ >
ducir pollo de engorda sacrificando la produccién del primero. Lo anten
n la figura 2.

repr cg?::ﬁ :rincipi(g) se producia OX de huevo para el plato OY.de‘ pollo de elngor:
da (Punio L). Una vez que cl precio del pollo de engorda se mc.'remcma e pro.
ductor modifica su patrén de produccién, destina una mayor can_udad de recursc;s
para producir pollo de engorda. En la figura 2 se aprecia un mcrcnllgm:i) Tu;
produccién de polio de engorda (de y a y) ¥ una merma en la produccion de

+AY \

-AX

0 X X X

Produccitn de pollo de engorda

Produccién de huevo
para el plato

Figura 2.
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viy pura el plato (de v a 2). El punto M de la figura 2 indica que se produce ¥
de pn!ln de engorda y X de huevo para cl plato. Nétese que las cantidades de
X'y ¥ son dilerentes a las contenidas en el punto L (X y D).

3.17 Cuatro puntes importantes

Dada cierta curva de posibilidades como en fa hgura 3, se pucden ocalizar
cusndo menos cualro puntos importantes, mismoes que Ggilitardn ia comprensién
subre aspectos tedricos referentes i la curva de posibilidades de produccion.

Por cjemplo, si la economii estuviera operando en ¢l punto A, indicaria un
absoluto desenpleo de los recursos pruduclivi)s. ya que la produccion de bienes
y servicios s igual a cero. Tal situacion solamente se presenta a nivel tedrico,
pues en la prdctica seriz imposible tal cosa, la poblacién requiere de una cantidad
minima de bienes y servicios para subsistir,

El siguicnte punto importante 8, representa una situacion que se considera
como norial: existe cierta capacidad instalada ociosa. En la prictica, aungue
sei rcdln,m:du. existe capacidad ociosa. Hay midquinas paradas aunque sea para
rcpuf'ucl()_n. Ortras nuiquinas estarin operando por debajo de su capacidad, Exis-
fen situaciones propias de mercado gue obligan a utilizar los recursos por debajo de
st utihzacion maixima. Por ejemplo, si el precio de cierto articulo estd descen-
diendo debido principulx‘ncn!c a una sobreoferta, fos productores decidirdn pro-

ductr por debijo de ke capacidad de L plani, enoeste momento se eskin

subutilizando recursos. Es comun gque esto sucedi con polle de engorda y con
L produceion de carne de cerdo.®

£l tereer punto importante esti indicado por C, Se trata de alcanzar una si-
tacion dprima. Este punto es el pleso empleo de los recursos, Como se vio con
anterioridad. es decisivin de los gobernanies wibizar en forma ideal v racional los
recursos excasos disponibles. Las sociedades ricas y desarrolladas pn:'lcndcn lograr
el pleno empleo de los recursos; si la cconomiu estd operando en 8, ¢l objetivo
serd Hegar al punto C. Para lograrlo hay que movilizar los recursos ociosos, Al-

A Pleny desempleo,
irreal,  dmicamente  tedrici.
Cuindo inenios s¢ requivre un
minimo de bienes y servicios
pura subsistir.

a0 Exisle ciena capacidad ociosa
de la plunta productiva.

¢ Wilizacion wal de Jos recur-
sus eacusas disponibles.

) Nivel imposible de obiener en
¢l corto plazo. Es posible al-
canzirlo ¢n el fuluro con uni

anavor canlids U N

Unidades de X isponiien, T

Unidades

~3

Figura X, Puntos importumes en una corva de posibifidades de produceisn,
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canzar ¢ punto C significa unu mayor produccion de bienes y servicios y la opor-
tunidad para cumplir objetivos econdmicos y sociales. Sin embargo, aunque el
objetivo sea ¢l de utilizar a su mixima eficiencia los recursos, en la préctica esto
resulta casi imposible, @ no ser ¢n situaciones exIremas como las vividas por al-
gunos paises durante las guerras, cuando se movilizaron sus fuerzas de combate
y sus reservas de produccién. E! punto D se encuentra por encima de los limites
de la curva de posibilidades de produccién, es un punto imposible de alcanzar
en el corto plazo, de hecho estd situado fuera de las fronteras de posibilidades
productivas para esa economia. El punto D o cualquier otro punto situado por
encima de la curva de posibilidades de produccidn sélo podri lograrse en un fu-
turo, siempre que ocurran desplazamientos futuros de la curva de posibilidades
pree:ﬂublet:idu.6

3.2, Desplazamientos de lus curvas » .

Los desplazamientos de las curvas ¢s un t6pico que debe estudiarse cuidado-
samente. Las curvas de posibilidades de produccion en ¢l tiempo presentan des-
plazamientos positivos o ncgativos. Han existido épocas que han determinado
importantes desplazamientos pusitivos, las invenciones y las innovaciones han
sido factores importanies.

El desarrollo de lus fuerzas productivas se ha dado histéricamente, pero exis-
tieron acontecimientos, como la Revolucién Industrial, que las impulsuron tre-
mendamente. El desplazamiento positivo de lu curva de- posibilidades de
produccidn se presenta a través de un proceso continuado que abarca el crecimien-
1o de la poblacién, una mayor disponibilidad de materia prima, acumulacién de
bicnes de capital, acumulacion de equipo. acumulacion de miquinas, etc. Esta
gann de fecursos se conjuntard de acuerdo o 1wenicas preestublecidas que tie-
nen por objeto utilizar lo tds eficientemente posible tos recursos. Las innova-
ciones ¢ invenciones originan un cabal desarrollo de las fuerzas productivas. Los
paises desarrollados han logrado que tas cusvas de posibilidades de produccidn
se desplacen positivamente en forma, sorprendente.

En las figuras 4 y 5 se aprecian los desplazamicntos (tanto positivos como
negativos) a que estin sujetas las curvas de posibilidades de produccién. En si-
tuaciones normales las curvas de posibilidades de produccion se desplazan de ma-
nera positiva, es decir, hacia la derecha. .

En las curvas de posibitidades de produceion es importante hablar det ticmpo
para que tenga consistencia el anilisis. ya que tanto los desplazamicntos positi-
vos como negativos se dan en el tiempo.®.

Los despluzamientos positivos se deben a un conjunto de factores interde-
pendientes. Es necesario gue poblacién total y la econémicamente activa aumente
y que los nuevos grupos demogrificos estén ampliamente capacitados para ¢l ejer-
cicio de sus funciones productivas en el seno de la sociedad a la cual pertenecen,
Ademis, es necesario que los bienes de capital, ln maquinaria, la infraestructura
hidsica (vias de comunicgeion; electrificacion, ete.) presenten CONLNUOS incremen-
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Unidades de Y

' Unidades de X

Figura 4,

tos debido 4 nucvas inversiones. Los recursos naturales se deben expandir para ser
utilizados de ucuzrdo a las nuevas demandas. Por dltimo, la curva de posibilida-
des de produccion presentard un desplazamiento positivo cuando se usen técnicas
novedosis que surjan a partir de invenciones ¢ innovaciones tecnoldgicas, enton-
ces las posibilidades de produccion aumentardn sucesivamente tal como se aprecian
Ius.dcspluzamicnlps positivos de R, hacia R, y R, en la figura 4,

Por el contrario, bajo otro tipe de condiciones se presentan los desplazamien-
tos negutivos, que graficamente se representan hacia la izquierda (hacia el origen
de las coordenadas cartesianas), tal como se indica en la figura 5. Las guerras, las
pestes, las heludas (que afectan tanto al café), las crisis, entre otras condiciones,
pueden provocar fasas de crecimiento negativo. En México en el afio de 1983

la cconomia crecid en forma negativa, el Producto Interno Bruto fue negativo °

enun 3%. . -

Hasta antes del desplazamiento positivo las unidades producidas fueron X,
y Y. Posteriormente hay un desplazamiento positivo de Ry ¢ R, y las unidades -
producidas aumentaron, ahora se producen X, unidades X y Y. Finalmente el
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desplazamicnlo positivo de £ a Ry indica una mayor produccidn de unidades
tanto de X como de ¥, ahora se producen X, y > unidades.

El pama R, jadica gue se producen X, y Y» unidades. Hay un desplazamiento
negativo {de R, a R)) y ahora se producen X, y ¥,. es decir, una menor produc-
¢ién a la de X» y Y, unidades. Posteriormente se presenta el desplazamiento ne-
gativo de R, a R,. ahora se producen menos unidades de X, y ¥,. es decir, se
estin prndﬁcicndo X, ¥y Yo, que son menos unidades que X, y ¥, y mucno me-
nos unidades que X, y Y.

Los desplazamientos posilivos ocurren en razén a que ese pais ha ido acu-
mulando recursos, es decir, es la parte de la produccidn corriente destinada a
la acumulacidén. Se entiende por acumulacidn el proceso de expansién o mejora-
miento de los vecursos de produccidn preexisientes (tanto humanos como naturales,
financieros, de capital, ete.).t

La educacion a los recursos humanoes, asi como las inversiones de capital
fijo se consideran como fenéinenos de acumulacion.

La figura 6 nos demuestra hipotéticamente ¢l caso de dos econoinias, una
que destina una pequefa parte de sus recursos a ta acumulacién, fa otra gue cana-
liza una parte importante de sus recursos 4 la acumulacion. El segmento R gjem-
plifica a la economia que desting pocos recursos a la acumulacion, por lo tanto
produce una mayor cantidad de bienes de consumo y ejecuta pocas inversiones
de capital fijo (esto sucede en México en el presente). En el largo plazo la pro-
duccidn de bienes y servicios serd relativamente inferior a aquella economia que

acumuld; esta tiltima tendri en el futuro una planta productiva con uaa capacidad

instaluda mayor que la econoinia que no acumulé. .

El segmento § ejemplifica una economia que en un principio sacrificd bienes
de consumo para incrementar la acumulacion, En el largo plazo esta economia
estard ampliamente equipaca y producird una mayor cantidad de bienes y servi-
cios. Los recursos humanos altamente capacitados (hubo un largo periodo para
cupacitarlos) serdn mads productivos, tendrdn la capacidad de nuevos descubri-
micntos productivos, es decir, aparecerdn innovaciones ¢ invenciones.

Acumulacién

Consumo

Figura 6. Causa de los desplazamientos de las curvas de posibilidades . Juccién.
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» Elpunto L, indica uni economia que acumula poco (O ¥,) cuyos recursos
los utiliza para el consumo (O X)), En un futuro habrd un despluzamiento positi-
vo pequeiio, como lo demuestra el segmento R. .

Ei punte L) indica una economia que acumula recursos en forma importante
(0 Y)) y que sacrifica lu produccion de bienes de consumo (O X,). En el futuro
ta curva de posibilidades de produccién presentard un desplazamiento positivo
enérgico. Esto se aprecia en el segmento.S.

En la Unidn Saviética {(antes Rusia) el Estado Socialista decidié acumular. El
consumo fue durameme afectado y sacrificado. Sin embargo, la planta productiva
crecio enormemente y en un plazo relativamente corto ta economia soviética mos-
10 importantes despluzamientos positivos, hasta el punto de transformarse en una
potencia econdmica mundial. Ya en los Gltimos afios los sovi€ticos han empeza-
do 4 tener un desarrollo importante en bienés de consumo.

En las cconomias de libre mercado se presenta cierto grado de planificacion
y vi determinando qué se produce (aunque en economias monopolizadas las dis-
torsiones productivas son tremendas y por lo 1umo no se estaria hablando de pla-
nificacion). En las economias occidentales no se presentan alternativas drdsticas
de produccién como en las economias socialistas y se admite que en las econo-
mias de mercado este Ullimo confiere cierta racionalidad en la produccién de bienes
y servicios (en mucha ocusiones esta sitvacién no se ha dado), asimismo, se ar-
gumenta que el mercado confiere cierto equilibrio al proceso de consumo y de
acumulacion, sin que sea necesario tomar decisiones centralmente plamificadas.

Finalmente, es importante hacer algunas consideraciones relativas a tas curvas
de posibilidades de produccion eatre lus cconomius centrales y lus dependientes.
Resta decir gque una de las diferencias fundamentales estriba en el grado de
cxpansion que muestran unas y olras, Mientras que en las economias dependientes
el desplazamiento positivo es relativamente reducido, en las economias centra-
les la expansion de ta curva de posibiiidades de produccidn es amplia,

Las economias dependientes presentan un porcentaje alto de recursos destinado
a la produccion de consumo y subsistencia y una pequeiia parte de sus recursos
son utilizados para infraestructura, bienes de capital, bienes de lujo, etc. Si fa
miraestructura no presenta un desarrollo importante y ademds ¢l cimulo de bicnes
de capital es relaivamente escaso, esa economia presentard desplazamiento de sus
curvas de posibilidades de produccidn, aunque positiva, de pequeiias dimensioncs.

La figura 7 muestra e comportamiento de una economia dependiente con
un desplazamiento de lus curvas de produccion positivo pero poco significativo.

Lu economiu dependicnte utiliza un porcentaje alto de los recursos para pro-
ducir bienes de consumo y de subsistencia. El punto @, indica que se producen
X y Y. se aprecia gue la cantidad producida en infracstructura bienes de capital
y de tujo. asi como a industria bisica es minima (véase en la ordenada ¥), con
uni pubre industria de base, con incficiente infracstructura, ete., ¢l desplazamicnio
no es muy enérgico (véase segmento en 1, ).

La figura 8 muestra una cconomia central que usa una unpormn(c cantidad

~X5 de recursos para industria de’ base. infraestructura y bienes de lujo. De hecho

L
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x

Produccion de industria de base.
Infraestructura, bienes de capital y lujo

Produccion de consumao
y subsistericia

Figura 7. Economia dcpcndicfllc. utilizacion de las posibilidades de produccion.

los recursos utilizados para esos renglones (industria de base, etc.) son superio-
res a los que utilizan las economias dependientes.

Se aprecia que utiliza recursos para producir Y2 y X;. La cantidad de 1 indi-
ca lo que se produce de inversiones fijas e infraestructura, lo cual es significativo y
determina una expansion de sus capacidades operacionales (véase segmento L.

Actuatmente los paises centrales desarrollan parte de su proceso productivo
con recursos provenientes de paises periféricos. Este mecanismo opera a traves
del pago del servicio de fa deuda externa, utilidades remitidas de fas empresas
transnacionales Hiliales a las centrales, ele. Se puede atirmar que parte de la plusva-
Ifa generada durante el proceso productivo en los paises dependientes se drena hacia

‘

i 4

Produccién de industria de base.
Infraestructura, bienes de lujo. etc.

Produccion de consumo
v subsistencia

Figura 8. Economia desarrolluda, utilizacion de ias posibilidades de produceiin,
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los Pal'scs centrales. Esta plusvalia y otros factores han contribuido 2 que los despla-

zanientos positivos de los paises desarrollados o centrales sean importantes,

Lous paises altamente desarrollados han presentado histéricamente tasas altus
de crecimicnio en su sector primario, el cual ha satisfecho fas necesidades del
mercado interno, ademds de que exportan productos agropecuarios,

La produccién de bdsicos como la leche han tenido desplazamientos positi-
Vs en sus curvas de posibilidades de produccién. Ei materini #endtico con el
que cuentan ha sido factor fundamental que ha contribuido a Je-. luzamientos po-
sittvos. Este material genético sintetiza tas innovaciones ¢ investigaciones que se
h.'.m logrado; existen vacas con una alta capacidad productiva, ademds son per-
sistentes en la produccidn,

Es una realidad que si se tiene una tecnologia genctica, {a curva de posibili--
dades de procuccion presentard desplizamientos positivos enérgicos.

Los iz, ~ 1 sadienles (a excepeion de algunos) presentan en sus curvas
de produccidn peciiaria Jesplazamientos positivos débiles. Esto se debe 2 diver-
s(_)s factores, entre ellos Jos de indole genético, nutricional, de manejo, de medi-
cina preventiva y de mercado. Este dltimo factor es importante, ya que la
sspeculacién desalienta la produccién y el consumo, asimismo, la concentracién
de Im.; Fecursos en unos cuantos productores y comerciantes inflluye de mancra
negativa, ya que se producen despilfarros de recursos. Asi, por cjemplo, cn Mé-
sico el 5 por ciento de los productores concentran mas del 60 por ciento de la
superficie dedicada a la ganaderia.? :

y Asimismo, es importante anotar que esta curva de posibilidades de produc-
cidn .(en casos como ¢l de ganado bovino) muestra frenos en su desplazamienta
pusitvo, ya que en 1987 en Mésico la disponibilidad per cipita, en cl suﬁucslo de
que no hubiera exportacisn, seria de 7 kilos 900 gramos, la mas baja ¢n los ahi-
mos diez afios. '

La carne en canal de bovino de animales sacrificados es también la mds baja
u¢ la presente década, pues apenas lega a 631 mil 197 (oncladas frente a 1 mi-
Ildn~ 166 mil 144 wneladas en 1982. Ambas cifras pertenecen a la Secretaria de
Agricultury y Recursos Hidrdulicos (SARH). ™ Se aprecia que lucurva de po--
sibl:lidades de produccidn de la carne de bovino ha tenido un desplazamiento ne-
gativo. En algunos afios ¢l huevo para ¢l plato ha tenido este comportamiento. La
figura 2.9 representa este fendmeno. .

Se tratars el dilema de las espadas o los arados, cs decir, la industria bélica
e industria civil,

. La ey de escasez obligs a utilizar los recursos cn forma racional y ¢hi-
ciente. El objetivo de cualquier economia’es la de buscar el maximo bienestar
y nivel de vida, o

N La gestion gubernamental se encuentra ante el dilema de producir acero para
unl:;grln en la fubricacion de buques de guerra, aviones de guerra, misiles, cte
o utilizar fos recursos escasos disponibles, en este caso ¢l acero. para pn;duci.r‘
(llr:: t(n):r:s Tlaqunaria pard uso de la industria civil. (Cudl alternativa?, ¢CSpil-

s
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Figura 9. Curva de posibilidudes de produccién de carne de res y huevo para et plalo.

Actualmente existen paises como Nicaragua que forzosamente tienen que des-
tinar recursos escasos para la industria bélica por su seguridad e integridad na-
cional. La constante amenaza de invasidn por parte de los norteamericanos ha
obligado al pueblo de Nicaragua a utilizar recursos escasos en la industria bélica
sacrificando recursos para la industria civil.

Roberto Campos afirma que la eleccién de producir industria bélica sacrifi-
cande industria civil afecta de manera seria en cuanto ¢l pais sea menos desarro-
llado y menor sea el activo fijo acumulado. En los paises desarrollados el dilema
es menos imporiante para las sociedades ya que solamente ocasiona un impacto
depresivo en el nivel de vida que disminuye el progreso sin destruirlo.”

En ocasiones las conflugraciones mundiales han dado Jugar a una utilizacidn
plena de los recursos. Se asume gue uno de Jos factores que dieron oxigeno a b mal-
trechy economia norteamericana en la Gran Depresidn de los afios 1929 a 1934
{ue Ja Segunda Guerra Mundizl. En ese momento habia una planta preductiva
con capacidad ociosa. La produccion bélica geners empleos y la utilizacion n-
xima de su capacidad instalada.

Pero en las naciones ain no desarrolladas el desvio de grandes recursos ha-
cia la industria bélica impide el fortalecimiento de la industria civil por sustraer
‘de ella apreciables cantidades de capitales que servirian de **sustento’ a la eco-
nomia civil.® .

Las decisiones de elegir una alternativa por otra trae consecuencias futuras.
Asi, la figura 10 muestra que el pais dio prioridad al uso de recursos escasos
en la industria bélica (seguridad) en detrimento de lu industria civil (bienestar).
La seguridad podrd comprometer seriamente el nivel de producciin civil y por
lo tanto el nivel de vida. Si a su vez ese pais tiene una alta 1asa de crecimiento
poblacional, el nivel de vida descenderd ain mis.

" Se observa en el tiempo un mayor incremento en seguridad (Y,. Y)). en cam-
bio el incremento en X, es relativamente reducido (X,. ¥)).°

- La figura 11 explica que para esa economia la industria civil fue privritaria.
destind mds recursos pura el bienestar que para la seguridad, por lo I nivel de
vida en el futuro serd mejor. '
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tndustria béiica (seguridad)

Industria civil [bienegstar)

Figura 10. Implicaciones del dilcn‘iu bienestar seguridad con el desarrollo. Curva de po-
sihilidades de produccion con seguridad como prioritario.

"

XX <l ¥

Se observa que en un futuro habrd una mayor produccion civil y por lo tanto
un aumento en el bicnestar colectivo. El incremento de la produccion desti-
mido o la seguridad (¥, ¥)) resultd inferior al sumento mostrado por el bienes-
l;I!" X, X

Se puede dar un tercer caso (la figura 12 lo presenta) en el cual los incre-

“mentos en la produccion bélica (¥, ¥, ) son iguales o la expansion de la produc-
“cian civil (X, X)). Esto indica que el gobicrnu tuvo un doble objetivo, el de

aumentar el bienestar y la seguridad.

Indusiria bélica (seguridad)

“Industria civil {bienestar)

Figura 1. lmplicaciones del dilema bienestur con el desarrotlo. Curva de posibilidades
de producernn con beiestar vann privovitiio.
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Figura 12, Implicaciones del dilema bicnestar con ¢ desarrollo, Curvade posibilidades
de produccidn con bicnestar y seguridad ¢omo prioritario.

Xu X =N

Es verdaderamente trisie que se utilicen cuantiosos recursos para cluborar
mualterial bélico existiendo hambrunas. Los paises desarrollados producen arma-
mento por su seguridad y para exportarlos. En cambio hay paises dependicnies
del Tercer Mundo gque no ticnen los sulicientes recursos paria sitislacer sus nece-
sidades primarias, ademds otros_ paises se ven en la imperiosa necesidad de ad-
quirir armamentos para su seguridad ya que constantemente son asediados por
paises desarrollados. Nicaragua ha tenido que utilizar recursos pary producir ¢
impaortar armamentos szcrificando la produccion civil (bicnestar),

Efcctivamente, oplar por la alterpativa bicnestar o fa alernativa scguridad
cs uno de los mas delicados dilemas cecondmicos de la actualidad, dramatizado
por L célebre frase del general Dwight David Eisenhower: “*El costo de un avicn
mederno de guerra es igual al de una escueli pura cada una de Ireinta ciudades,
dos plantas de energia clécirica para ciudades de 60 000 habitanies cadu una y
casi 100 kilometros de carreteras de conereto’’. Entonces, [cudl es la alternti-
va?, saviones de guerra o escilelas, plantas de energia eléetrica y kildmetros de

.

-carretera?®

4

4. EL DILEMA DURANTE LLAS GUERRAS

Para terminar de analizar et difema el bienestar y la seguridad se examina-
rd ¢l aspecto de incompalibilidad entre arados y espadas en plena puerra. Duran-
te lus guerras da escasez de recursos se hace mas draniitica. Esta escasez se agrava
con la destruccion del activo tijo. maguinaria, equipe, ete., s decir, §a capaci-
dad mnstalada de b planta productiva se reduce y adensis se requiere de upi gru:n
movilizaciin de recarsos.” ‘ .
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Si al participar en una guerra el pais cuenta con capucidad instalada ociosa,
es pusible trasladar industria bélica a la capacidad instalada ociosa, por lo tanto
la indusiria civil no se sacrificard notablemente, pues los recursos oCiosos sc ca-
mthizardn hacia b industeia de ka guerra. Sin embargo, si ta economia de ese pais
estil operando a plena capacidad, la expansion de la industria bélica seria posible.
desplazando parte de la capacidad instalada de la industria civil, Se puade dar
el cuso de un desplazamiento positive de la curva de posibilidades de produccidn
v no afectar a la industria civil, pero este caso es real para aguel pais que no
se encuenina interviniendo direcctamente en ba conflagracidn. Los norteamericanos
en el afo de 1940 incrementaron su producciéa militr y civil. Ellos no sulrieron
duestruccion alguna de su planta productiva y se beneliciaron de la guerra, ya que
parte de la capacidad instalada norleamericana se encontraba ociosa hasta antes
de la Segunda Guerra Muadial y se movilizaron recursos hacia esa capacidad
instalada ociosa, producicndose armamento. Hay que recordar que en el aio de
1934 habiu una gran cantidad de desempleados (14 mitlones) en los Estados Uni-
dos, mismos que fueron cmpleados posteriormente.®

Si se considera ¢l ano de 1914 {principios de la Prinera Guerra Mundial)
coma lecha base y se jguadian a 100 los indices de fa produccion civil y Ta bélica
en aquel afo, se aprecia que en 1918 los noreamericanos, manteniende fa misma
produccion de guerra, incrementaron en un 8 por ciento la produceicn civil. Pero
a partir de 1916 la industria civil crece menos rapido que la-industria bélica, En
1917 ¢l indice de ta produccién militar aumentd de £33 a 1370, Esto determind
que a industria civil fuera sacrificada reduciéndola de 114 a 110, En 1918, en
¢l auge del fortalecimiento militar, los nporteamericanos sacriticuron nuevamente

la produccion civil en beneflicio de L industria militar; esta dltima crecid de 1370

a 3230, micntras que la produccion civil descendié de 110 a 89.°,

En la Segunda Guerra Mundial, tal como demuestran los datos de ta 1abla
2, u partir del aio de 1941, fecha en que los Estudos Unidos le declararon la
guerra a Alemania, Japsa e [talia, la produccion bélica tuvo una expansidn tre-
mendu, de tal manera que en 1942 y 1943 la produccidn bética fue del orden de

Tahla 2. indices de produccisn civil y militar en los Estados Unidos

PRIMERA GUERRA MUNDIAL SEGUNDA GUERRA MUNDIAL

Anoy Produceion Produceion Aiox Produccion Produceion
civil hélicu civit helica
T T I 11 ) 19w o ____ 1
[N S 1 1 SO [V ¢ g0 1o 200
Wle ____ 114 {33 w3l 1t8___ 870
SUNNNE | DU L —— || 1942 ___ 99__ - NN
\3\:“ 1918 _ 3230 1943 _— 9y _ 5600
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3270 y 5600 respectivamente: a su vez hubo una mermia en la produccion civid
de 99 a 93 en esos mismos afos.”

5. LOS RENDIMIENTOS DECRECIENTES Y LOS COSTOS
SOCIALES CRECIENTES

Para finalizar las consideraciones sobre lus posibilidudes de las curvas de
produccion se verin dos leyes de importancia tedrica para fos estudios introduc-
torios de cconomia. La primera ley que se estudiard os la de los rendintienios
decrecientes y Lo segundi ey ex la de los costoy sociales crecientes. Yéase cada
una de cllas por separado.”

5.1, La tey de los rendimientos decrecientes

La ley de los rendimiientos deerecienies estd intimamente ligada w bas curvas
de posibilidades de produccion. Como se estudid, los desplazanientos positivos de
las curvas de posibilidades de produccion se deben i dos chusas fundionentalmen-
te: a una mejor utilizacion de los recursos existentes o i un awnento eo los recur-
sos humanos, de capital, naturales o finuncieros. Una imayor cantidad de recursos
inducird a un desplazumicnio pusitivo de las curvas de posibilidades de produceion.

Sin embargo, esta correlaciaon positiva entre aportacion catrs de recursos y
despluzamientos positivos de las curvas de posibilidades de produccicon tiene sus
lamites. Sc pucde dar el caso que una dosis extra de recursos no provogque novi-
micntos positivos inmediatos en las fronteras de produccion. Para que exista una
expanston positiva constante de las curvas de posibilidades de produccion es ne-
cesario aportar cantidades constantes de recursos fijos y variables. Sioel aporte
s de un sole recurso y los otros permanecen sin cambio alguno (no se suminis-
traron nuevos aportes de los otros recursos), la expansion de fa curva de posibili-
dades de produccion seri nula. Esto s¢ cxp‘Iica por la ley de ios rendimientos
decrecientes, ' .

Pur ejemplo, considérese Iy tabla 3, que muestra fa ley de los rendimicnios
decrecientes a partir del periodo productivo 1y y 1.

Supongasc que lu cconomia haya movilizado en régimen de pleno empleo
y de maxima cficiencia en el periodo 14 36 millones de trabajadores, 250 mil ki-
ldmetros cuadrados de uerri y ademids recursos de capital valuados en 28 mit
millones de pesos (unidades monetarias) y se producen 280 millones de unidades
de X y 780 millones de unidades de ¥, Si se presenta un mayor suministro de
recursos, como lo muestra ¢l periodo £, es decir, dos millones mds de trabaja-
dures (38) que los utilizados en el periodo 14 (36), asi como 4 mil millones de
pesos mids que el periodo precedente (1), y el suministro de recursos fijos per-
manece igusl, la produccion posible pasard para X de 280 miliones de unidades
(periodo 1) a 305 millgnes de unidades (periodo 15) y para ¥de ™ " millones
de unidades (periodo 75) u 810 millones de unidades (periodo

b, -
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Para los siguientes periodos se suministraron sucestvamente a la economia
cantidades adicionales de trabajo y capital, manteniéndose inalterado el suminis-
tro de recurso fiju, que en este caso es la tierru. Los incrementos resultuntes en
fu capucidad productiva de Xy Y fucron cada vez menos significativos hasta legar
al periodo 1y, Aunque se hayan aplicado nuevas dosis de trabajo (2 millones mads
de trubajadores) y de capital (4 mil millones de pesos), no sc obtuvo ninglin in-
cremento en las posibitidades de prodiccidn de la economia.

La tabla 3 nos muestra que las posibilidades marginales del periodo 9 (1) al
periodo 10 (t,¢) para X y ¥ fue igual a cero, es decir, aplicar recursos de trabajo
y capitat no incrementan las posibilidades marginales, por lo tanto, es irracional
aplicar en el periodo 10 mds recursos. Los millones de unidades producidas de
Y para el periodo productivo 9 es de 879; en el periodo 10 se producen las mis-
mas cantidades de Y (879 millones de unidades).® '

Al examinar las dos ditimas columnas de la tabla 3 se observa que a partir
del periodo 4 y en los sucesivos perivdos considerados se sufre una disminucion
hasta llegar a cero en ¢l dltimo periodo. Para los incrementos sucesivos de capi-
tal y trabajo hay una respuesta productiva en forma de rendimientos decre-
cientes. ® '

Tabla 3. Demostracion numérica de los efectos de la ley de rendimientos decrecientes

Periondox Dosis variubles Dosis fijas de | Posibilidudes de | Posibilidades
productivos | de los recursos los recursos | produccion a ple- | merginales
trabajo y capital naturales {mi- |no empleo (millo-
Trabajo Cupital  |les de kilome- |nes de unidades
(millones |(miles de |tros cuadrados|al aiio)}
de trab. ) |millenes | de tierra)
de §) . X Y X Y
iy 28 12 250 160 560
A 10 16 250 180 600 20 40
N 32 ©20 250 210 660 30 60
1 KY) 24 250 250 730 40 70
1 16 28 250 280 780 R1H] 50
s 38 32 250 305 £10 25 30
N 40 Jo 250 33 838 18 28
I 4?2 40 250 138 g62 | 15 24
1, 14 44 250 148 877 | 10 15
t 46 48 250 353 874 5 2
" 1% 52 250 353 879 0 0

* Eos posibilidudes marginales (°.M.3 se obticaen Je o siguicnte manera. ’
PAL para X = 32X - X, — X, 180 — bk = 20
PM. para ¥ = 3¥ = ¥, - 1) = 6l =56 = 40
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También se debe anotar que la ley de los rendimientos decrecicntes esti su-
jeta a restricciones. A nivel macroeconomico la mds importante de las restriccio-
nes a esta ley es aquétla en razon a la cual en periodos sucesivos las combinaciones
de recursos en forma dptima y el descubrimiento de téenicas permilen contra-
rrestar 1a ley de los rendimientos decrecientes, es decir, a partie de incrementos
sucesivos de recursos sununistrados se obtienen rendimientos constanies o cre-
cientes, a pesar de que se mantengan fijas las cantidades de uno de los factores
empleados. ®

Sin embargo, esta restriccion no invalida la ley de los rendimienios decre-
cientes. Por el contrario, puede considerarse como una excepeién. Como regla
general los rendimientos decrecientes se presentan turde o temprano, por lo tanto
es una ley de validez universal que se define de la siguiente manera:

Dadla como inalterada la capacidad tecnoldgica de una economia, si se aia-
den unidades sucesivuas de un insumo a cantidades constantes de otros insumnos,
finalmente se llega a un punto en que decling el aumnento del producio por unidad
adicional de insumo.’

La figura 13 indica que la curva de posibilidades de produccidn presenta des-
plazamientos pasitivos menos significativos, Esto se debe a la ley de los rendi-
inicntos «decrecientes.

_Sc aprecia que By R, es mayor que Ry R, y a su vex R, R, es mayor que

5.2. La ey de los costos sociates crecientes

Para abordar este tema es necesario elaborar lo tablie 4 ¥ con Jos datos de
ésta realizar una figura.

En Ja uhernativa 4 la ecconomia produce 300 millones de unidades de X. Si
esa sociedad decide producir unidades de Yy X, tendra que dejur de producir
cierta cantidad de X. La alternativa B indica que si se dejan de producir 50 milto-

-
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Figura 13. Efectos de la ley de rendimientos decrecientes sobre una curva de posibilida-
des de produccidn,
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aes de unidades de producto X, la produccion de ¥ aumentard en 250 millones
de unidudes. Siexisten expectativas de producir ¥sacrificando X, esa cconomia
optard por reducir su produccion en S0 unidades (de 250 a 2000 y se incrementarid
lu produccion de ¥ e 200 millones de unidades (de 250 a 450).

Los sipuientes resultados sorprenderin a esa economiy, yu que conforme vaya
desistiendo en producir X ta produccton de ¥ aumenta pero a una tasa decrecien-
te. Asi, por cjemplo, en b aliernativa D se dejan de producir 50 millones de uni-
dades de Xy se obticae 550 millones de unidades de Y, es decir, que solo se
estan ubteniendo 100 millones de unidades adicionales de Yy no 200 miliones de
unidades ¥ coma se presentaba en la aliernativa C. Si la economia decide pasar
de la alternativa D a la £, de la £ o la Fy de lu Fala G los incrementos
adicionales de ¥ serdn cada vez menores, a pesar de que las reducciones de X
sean constantes (50 millones de unidades de reduccidn de X pasando de una al-
ternativa 4 otra).”

Este fendmeno ¢s diferente al de los rendimientos decrecientes. Como se vio,
los rendimientos decrecientes se presentan cuando se afaden recursos disponi-
hles variables a recursos disponibles fijos, y la produccion va disminuyendo. En
este segundo caso (fey de'fos costos sociales crecientes) los recursos permaneeen
inhterados. Lo gue se esti modificando es ¢l destino de estos recursos a fas diferen-
“tes alternativas presentadas en Ja tabla 4, En la primera alternativa todos los re-
cursos se destinan a X, en la segunda aliernativa se opta por sacrificar 50 millones
de unidades X, pero Sstos se aplican para producir Y, y la respuesta es favorable.
En ta vltiima opeion (G) wdos los recursos se aplican a Y. Se observa que los
primeros 50 millones de X sirvieron para producir 250 millones de Y (comprobar
lo que sucedid al pasar de la alternativa 4 a la B.) A medida que [a sociedad
de ¢sa cconomia insistio ea avmentar ki produccién de Y el costo social se pre-
sentd, de hecho este costo social fue mis elevado. El incremento obtenido al pa-
sar de la alternativa 4 ala B fue de 250 millones de unidades de Y, en detrimento
de S50 millones de unidades X. Luego, con igual desistimiento de unidades de
X (50 millones), el incremento adicional de Y fue de apenas 200 miflones

Tabla 4.
Produccion en millones de unidadesiano*
Alternativas . Producto X Producto Y
A 300 0
B 250 250
C 200 450
D 150 550
E 100 N 600
F 50 - : 625
G 0 630
—_— * Datys hipaot” *

_Q__-:_
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de unidades de ¥ (cuando se pasd de la alternativa 8 a la ). De la alternativa
C a la D el incremento adicional de-Y fue de 100 millones de unidades, a pesar
de que se sacrificaron 50 millones de unidades de X. Ef incremento Y fue cada
vez menor: 50 de Da £,25dc £EaFySdeFaG?®

Lu figura 14 representa grificamente la ley de los costos sociales crecientes
sobre la curva de posibilidades de una economia.® La concavidad de la curva
indica los costos sociales crecientes. El rendimiento adicional de ¥ es decrecien-
te. Como se observa en ta figura 14, las reducciones de X son constantes, mien-
tras los correspondientes incrementos de Y son decrecientes. Este fenémeno se
debe a la inflexibilidad de los recursos de produccién disponibles, que general-
mente no son lo suficieniemente eldsticos o perfectumente adaptables a usos al-
ternativos,

El enunciado mds comiin de esta ley es como sigue: dadas como inalteradas
las capacidades tecnoldgicas y de produceion de una economia y operando ef
sistema o nivel de pleno empleo, lu obtencion de cantidades adicionales de de-
terminado producto implica necesariamente fa reduceion de lay cantidades de
otro; ademds, en respuesta a las constantes reducciones impuestas al producto
que se estd sacrificando, se obtendrdn cantidades adicionales cada vez menos
expresivas del producto cuya produccion estd aumenidndose debido a la relativa
y progresiva inflexibitidad de los recursos de produccion disponibles y en uso.®

Como se aprecia en la figura 14 las reducciones de X son constantes (50 mi-
llones de unidudes de X). Los incrementos de Y son decrecientes, pues dismi-
nuyeronde 250 de A a BaSde Fa G

Y .
650 G F
600 '
550 |
500 I i
450 =y
409 ! | 1
3s0 [ [} |
1

300 i ! ' i
250 | - -:——-;--,— —F
200 1 l I [
150 | : I |
100 I ) : :

] 1 o

50 X i ! ) R HERA
50 100 150 200 250 300 ¥
Figura 14. Efectos de la curva de la ley de los costos sociales crecientes la curva

de posibilidades de produccitn,
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6. LOS PRINCIPALES PROBLEMAS ECONOMICOS

Las cnormes necesidides de la soctedad y la escasez de recuirsos disponibles
conduce o considarar tres problemas esenciales de la cconomia. El primero se
reficre ab limitado nimero de bicaes y servicios que se deben producir y las can-
tidades de éstos; como se vio, no es posible producir los bienes y servicios que
satisfagan lus necesidades del hombre. En el momento en que se pudieran producir
todos los sutistactores las necesidades dejarfan‘de ser ilimitadas y en la realidad
esto no es posible. El sepundo se relaciona con la utilizacion dptima de los recur-
sos disponibies. Es logice que si los iecursos disponibles son escasos, €stos de-
ben de combinarse de B meejor manera parg prodocir racionalmente y adoptar
métodos teensldgicos gue permitan extraer de la mejor forma la capacidad pro-
ductivit de dos recursos disponibles. B wercer problema se relaciona con las
pricticas, procesus y métodos para distribuir los productos agricolas, pecuarios,
incustriales, ele_; este dltimo problema tiene connotaciones diferentes en los paises

soCTistas.

En las econonuas cupitudistas la capacidad adguisitiva difiere en las clases’

sociales existentes, por lo anto la participacion en el producta es diterente. Sin

eiahargo, cabe hacerse la siguicnte pregunta, (la estructura de distribucidn a -

que se dlegd due realmente jusia?

[istos tres probicias ccondmicos estin relacionados con la escasez de recur-
sos disporibles y necesidades thmitadas. De ahi que ia respuesta a cstas pregun-
tas conduce @ ana constanie ¢ tninterrumpids toma de decisiones. Frenie a las
conceniones existen un simnimero de alternativas. No se puede decir 1o misimo de
las posibilidades. Frente a ios escasos recursos disponibles es necesario tomar
decisiones. Las tribus antiguas optaron ¢n su constante oma de decisiones por
la subsistencia, la cual lograron a través de la seguridad y la guerra y asi se obtu-
vy ¢l objetivo bidsico de la supervivencia. Las economias modernus se caracteri-
zan por ser complejas y organizadas, pero a su vez no han sido capaces de proveer
tos satisfactores suticientes para cubrir necesidades ilimitadas.

Actualmente las opeiones son tan numerosas que €l problema se ha agrava-
do y, como observa Sanunuelson, el problema en el futuro se complicari debido
#l desarrollo de las fucrzas productivas.®

Sin vmbargo, lus opciones badsicus (arados o espadas) son una primera apro-
ximacion a los estudios profundos econdimicos fundamentales. © ;

Si la econonia de ese pais optd por lu industcia de kase e infracstructura
y sacriticé en alguna medida 2l consumo bisico, ahora queda por’saber cudles
deben ser las industrias de base a desarrollar, cudles deben ser los productos gque
es necesanio producir, conie se deben Jistribuir esos productos entre los miem-
hros de la colectividad. De igual manera, si esa cconomia decide producir bienes
de consumo, s¢ debe saber Ggué cantidades debe producir y por cuales bicnes se
oplard ante una gran cantidad de alternativas. Uni vez definido cudles son los
productus a producir, se presenta otro gran problema que debe ser resuelto, e

\S\dccir, qué métodos productivos se van a ulilizar y bajo gué condiciunes weenold-

e e e e ——te
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gicas se piensa producir, para que finulmente se determine cudl proceso comer-
cializador es el mds indicado.
A partii de estos problemas surgen tres preguntas aparentemente simples:

. (Qué y cuinto producir?
(Como producic?
iPara quiéa producir?

W) R e

Estas tres preguntas abarcan wdo o relativo a la Teorfa Econdmica y se ana-
lizarin en forma superficial a continuacion. En capitulos posteriores s¢ hard un

andlisis mds profundo,

6.1. Lous tres problemas baisicos

Decidir entre seguridad y bienestar, o entre consumo inmediato o indusiria
de base e infrucstructura para que en un futuro se tenga un mayor bienestar son
hechos que constituyen dos dilemas fundamentates que las sociedades siempre
wendriin que afrontar. Pero, comwo se acaba de mencionar, lay sociedades tienen
que sulucliunur problemas mids complicados que conticnen la conplejidad det sis-
terna econdmico. Sea cual fuere la decision adoptada por la sociedadt, ésta tendrd
quc abordar las tres preguntas bisicas, las cuales se clasifican en ires niveles di-
ferentes. En el nivel econdmico se decide qué y curinto producir, en el teenoligi-
co comi producir, v en el social para guicn producir o, mds claranente, como
distribuir el producto.®

La escasez de recursos conlleva a las sociedades a un sinndmero de decisio-
nes econdmicas sebre fa naturaleza vy la cantidad de bienes que debe producir
cada uno de los sectores del sistema econdmico. El sentido econdmico de qué
y cuiinto producir se desarrolla a partir de las mdximas posibilidades de produe-
cidn econdmicas, yu que la eficiencia exige que las producciones se cologuen
sobre los puntos de tas curvas de posibilidades de produccion. Si opta por ka pro-
duccion de ciertos bienes y servicios y las cantidades de éstos se sitdan por deba-
jo de las curvas de posibilidades de produccidn, el seniido econdmico no habrd
sido alcanzado.

Al nivel tecnoldgico corresponde la interrogante de como producir. Se trata
de alcanzar ¢l m#ximo nivel productivo, no sdlo por la total movilizacién de re-
Cursos, sino también por la mejor combinacién de los recursos disponibles. De-
ben de adoptarse los mejores métodos.

Actualmente se habla de una reconversién industrial, es decir, de una pro-
fund revolucion tecnoldgica. Al igual que en 1750, al introducirse la méquing
de vapor, o en las postrimerias del siglo XIX, cuando cripezo a usarse la electri-
cidad, ¢l motor de explosién interna, ¢l petrdleo y ¢l ferrocarnit, hoy (afio de
1987) se estd en los albores de un nuevo y profundo cambio,

Esta tercera revolucisn industrial, como algunos la han llamado, se susienta
en el uso de las mds modernas y sofisticadas tecnologias: la robética, la microe-

g‘,\.: s
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lectrénica, la ingenieria genética y la biotecnologia, que han comenzado a confi-
gurar ya una nueva divisién internacional del trabajo. ™

Es importante anotar que cuando la sociedad adopta cierto modelo tecnold-
gico renovador para producir, éste puede arrojar graves consecuencias, por ejeni-
pto, una disminucion de los niveles globales de empleo, particularmente en paises
en desarrollo, y cambios de cierta envergadura en los procesos de produccion
y en la hegemonia de paises y regiones. ' )

El subsector pecuario ha adoptado **paquetes tecnolégicos agregativos®’ que
han hecho del peis un importador neto de tecnologia. Asi, por ejemplo, en inge-
nicria genética sc importan aves progenitoras abuelas y bisabuelas; este tipo de
aves 5o se produce en México. La opcidn seria desarroliar programas que im-
pulsaran la ingenieria genética nacional y que el pais produjera sus propias lineas
genéticas. FLos paguetes tecnoldgicos agregativos cada vez son mds caros y por lo
tanto menos viables de aplicarse, asimismo, el encarecimiento del dinero (tasas
de interés altos) hace menos atractiva la inversidn-de estos paquetes.

Finalmente, a nivel social el sistema econdmico deber4 de solucionar un pro-
blema nayisculo. Se trata de decidir en qué forma se distribuird el producto fi-
nal. A este nivel se entrentarid el problema de producir con la midxima eficiencia
y ademds de fomentar una distribucién que sea de maxima efictencia. Aquf se
pretende lograr el bienestar social y particular. :

En los paises capitalistas en vias de desarrollo er: la mayoria de ocastones
se produce para ¢l que tiene poder de compra. Cuando esa economia ha distri-
buido la riqueza en forma inequitativa, un porceniaje bajo de individuos influye
vn como produce esa plunta productiva, de tal manera gque se pueden presentur
distorsiones productivas, es decir, se preducen bienes suntuarios cuando toda-

‘via no se han cubierto necesidades minimas de un porcentaje alte de la pobla-
cidn. - :

- En América Latina la inequitativa distribucién del ingreso causa pobreza.
Actualmente la distribucién inequitativa se ha agudizado con la crisis. La estructura
concentrada de distribucién del ingreso estd asociada fundamentalmente con

la forma en que estdn distribuidos los activos econémicos del poder politico, que

determina la capacidad de negociacién de cada grupo en la sociedad. '

. La histdrica concentracidn de activos en América Latina no ha ido acompa-
fada de altas tasas de ahorro e inversién por parte de los sectores, ‘‘como lo
_supone la teorfa’" ! :

Las tres preguntas tienen una inteérrelacién imporlante, de tal manera que
se lienen que constituir en un sistema econdmico social. Este sistema a su vez
tiene como finalidad armonizar perfectamente la solucién de los problemas eco-
némicos fundamentalmente y tal vez represente el objetivo principal de la orga-
nizacién econémica de las naciones.

Como las tres preguntas estan interrelacionadas y es objetivo de primer or-
den armonizar perfecunente la solucidn a los problemas econémicos, es necesa-
rio obter “vada eficiencia productiva combinada con apreciable eficiencia

A primera se conseguiria a través de optar por las alternativas que
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mds convengan a esc pais y ademds mediante tecnologias eﬂcicnlﬁs; L segunda,
a través de una cficiente distribucién de la produccién obtenida.®

Se pracederd a dar un ejemplo para entender fa intcrrclacién de las tres pre-
guntas. Los paises en vias de desarrollo producen una importante cafmdad de
materias primas, lus cuales han presentado en los iltimos ahos un delerlurn‘dc la
relacion internacional de precios en comparacion con los pruduc:.lns m.unu!ucl.u-
rados. Aqui se presenta el dilema de producir materias primu:q o.blcncs mdfislrlu_-
lizados, pero las primeras (malterias primas) han visto dismnlrlunr SUS precios; FI
petrileo, como se sabe, ha visto cémo disminuye su precio desde 1981, !‘-.n
of tereer trimestre de 1986 ¢l precio del petréleo legé a los 9 ddlares por barr:l,
cuando en encro de 1981 superaba los 35 délares. No existe hoy una perspectiva
mis alld del corto plazo para considerar que este precio pudiera recuperarse a
los niveles de 1981. Una sobreoferta del crudo en los mercados internacionales,
la lucha por los mercados, la guerra entre Irdn e lrak, y en buena m?did;.: la dis-
minucién de las necesidades del mundo industrializado de esta matgria prima son
factores que han determinado el comportamiento y la evolucién del precio del
petroleo. _ .

De este modo los paises en desarrollo, sumamente dependientes de las ex-
portaciones primarias, con una pesada carga financiera, sufrirdn (sufren ya)qproj
blemas para financiar su proceso de produccion, crecimicnto y desalrl_'ollo .S
no se tienen recursos suficientes para financiar actividades de educacion, se ca-
recerd de recursos humanos capacitados; ademis, se realizardn pocas investigi-
ciones y por o tanto el desarrolio tecnoldgico serd inferior ab de los paises

\ (Cémo producir? Com-

binacién racional y ¢p-
nes que la sociedad; tima .movilizacion vy
requiere prioritariamen-, aplicacién de recursos.
te. ) bl

4Qué y cuanto produ-
cir? Adoptar las opcio-

Para quién producir?
orrecta distribucion de
los productos finaies

La formacién de un sis-
tema ideal implica la
ampliacidén del area
sombreada.

Figura 15. Interrelaciones de los tres probtemas econémicos fu.,  .enlales.

e



108 Aspeclos generales a problemas econdmicos y organizacion econdomica

desarrollados, por lo anto, ;qué y cudnto producir? y (como producir?, serdn
Interrogantes que se solucionarin en una medida inferior 4 la deseada. Asimis-
mo, sin finunzas ¢l.comercio se dificulta y lu pregunta ja quién producir? no seri
resuclta en forma efickenie, :

En el sector pecuario la intermediacion excesiva, la especulacion y olras prijc-
licas hacen ineficiente Ja distribucicn,
. Enta ligura 15, se muestra la interrelacion de los tres problemas econdémicos
fundamentales,

7. LA ORGANIZACION ECONOMICA

Conv s¢' vio unterivrmente, 1a naturaleza y la causa de las opciones bdsicas
{entre seguridad y bicnestar, entre produccién Jde bienes de capital o biencs de
cnnsfunu, entre arados o cspadas) y los problemas econémicos principales (qué
¥ cuinto, como y para guién producir) configuran un cuadro evidentemente pro-
blemdtico y complejo. ’

. Logicumente el cuadro que se presentaria serfa muy diferente si los recursos
no tuerian ¢scasos, las necesidades no fueran ilimitadas y las cconomias no tuvie-
ran ¢l grado de organizacién y complejidad actual.

Toda la complejidad actual se simptificaria si las sociedades no persiguieran
obstinadaneate el bicnestar social y particular y la segeridad. Ademds, existen

argumentos lo suficientemente fundamentados para entender lo complicado de -

la organizacidn ccondmica, y es que hay aproximadamente tres mil millones

de habitantes en la Tierra que no han logrado niveles satisfactorios de bicnestar.
Estu justitica con creces la persistente lucha que estdn dando los pueblos contem- -

pordncos para lograr lu solucion de sus principates probtemas ¥ luchar contra
el determinismo de toda indole que hasta ahora ha evoiucionado a favor de pre-
servar lu existencia de pafses periféricos. '

Evidentemente el triunfo de este determinismo de toda indole estd en razén de
conligurar una nueva division del trabajo, asimismo, una mejor organizacidn eco-
nonkca. En ia medida que el nivel del desarrollo econémico sea s alto, fa ace-
teracion por lograr los ohjetivos econémicos y los grados de especializacién de
la economiu es una constante preocupacién de los paises. Actualmente se ha avan-
zado en el uso racional de los recursos escasos, aungue los grados de eficiencia
pueden variar en el tiempo y en el espacio.®

Con ¢l objeto de profundizar sobre estos tGpicos se estudiardn los principa-
les mecanismos de la organizacion econémica. Se verdn como primer paso los
elementos bilsicos que componen el cuadro de la actividad econémica.®

7,1. Una primersa aproximaciéon; la estructura de los sistemas

Se utilizard la figura 16 para comprender la estructura de los sistemas.
Estos sisternas pueden dividirse en cuatro grandes grupos de elementos basicos.
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Reserva de recursos productivos.
Complejo de unidades de produccion.
Conjunto de instituciones.

. Unidades familiares.

El primer punto constituye la base de cualquier actividad ccondmica. Nin-
guna actividad econdmica se puede realizar sin el sustento de los recursos huma-
nos, naturales, financieros y de capital sino con la existencia de una fraccion de
la poblacion, es decir, con la participacién de la poblacién econdmicamente acti-
va, aquetla que fisica y mentalmente estd en el proceso productivo con gue cuenty
el pais.

Las reservas de esos elementos condicionan la existencia, la extensicon y la
propia eficiencia de la maquinaria productiva.®

Se debe destacar que por s solos ringuno de los elementos conforma un sis-
tema, ademds, cuando estos tres elementos se conjugan, le dan importancia a la
actividad econdmica.

Un simple acopio de recursos humanos, de capital, de recursos naturales no
pueden constituir, por sf solos, un sistema econémico. A pesar de que son la
buse fundamental de la actividad econbmica, tales recursos alcanzan significado
cuando son movilizados por las empresas que integran el aparato productivo de

£ W )

‘1a sociedad. Empleando los recursos las empresas son las que originan el fujo

real y monetario y las que ejercen las respuestas a las tres preguntus basicas qué
y cudnto producir, para quién-producir y cémo producir.

Por oiro lado, y pard complementar el cuadro, el conjunto de las empresas
gue conforman cl sistema econémico deben disponer de un conjunto de insiin-
ciones juridicas, politicas, sociales y econdmicas, que den forma a las activida-
des de la sociedad. Las instituciones definen las relaciones entre las unidades de
produccién y los centros de disposicion de los récursos productivos.®

Ningiin sistema econdmico puede subsistir si no se implementa un organis-
mo juridico que regule las relaciones de produccidn. Estas instituciones juridicas
determinan esteras de accion, deberes y obliguciones de los posecdores de los re-
cursos y de las unidades que los emplean.® De igual manera el sistema ccondémi-
co no puede prescindir de las instituciones politicas que regulan las actividades del
Estado, las empresas y la sociedad y de un conjunto de organizaciones sociales
que establecen normas para los diferentes niveles de la organizacidn econdmici.
A Es preciso mencionar que estos tres elementos (fecursos, cmpresas ¢ institu-
ciones) estdn ligados a las curvas de posibilidades de produccidn y pof lo tan-
to al proceso de crecimiento, el cual, y de acuerdo a la teoria, se obtiene cuan-
do Ly curva e posibilidades de produccion presenta un desplazamiento posi-
tivo.® '

El suministro constante y oportune de recursos humanos. de capital, natura-
les. etc., determina y condiciona el crecimiento econémica de un pais. Tecrologia
incipiente, escasos recursos humanos preparados. infracstrectura deficiente, ba-
Ju mivel de capitalizacion. capacidad empresarial micdosa y poco agresiva, ade-
nuis de pocas posibilidades de incorporar los recursos nuturales a lus uciividades
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productivas, constituyen sin lugar a dudas barreras para el procesu de cxpansidn

positivo de las curvas de posibilidudes de producciion.®

Por otra parte el crecimiento econdmico depende de la manera como se cons-
tituyen y trabajan las empresas productivas.’ Los mercados imperfectos son causa
de freno en la expansion productiva, ademads, conjuntos empresariales débiles
cn mada contribuyen a ka expansidén productiva y por lo regular hucen un uso irra-
cional de los recursos productivos, por lo que la nuixima cﬁciencia.pruducliva
no se [)I'USL'IIIE!.

Finulmenie, lus instituciones son parte fundamental para ¢l desarrollo de un
pais; no solo basta tener recursos en cantidad y calidad y un eficiente deseinpeio
de las organizaciones econdmicas, ademds se requiere de instituciones que lacili-
ten y no inmovilicen los procesos productivos del sistema. ® '

Eldesurrollo presentado en México ha sido desigual en los dliimos afios (dé-
cada de los 80). En algunos afos las tasas han sido positivas ¥ en otros (como
e T983 y T98S) negativas, fa crisis ha alectado lo disponibilidad de recursos, el
frc.\x_'mpcl‘m de las unidades productivas ha sido irregular; en algunos cuasos las
instituciones han inmovilizado los procedimientos econdmicos del sisterna.

7.2, Los Nujos real y monetario: andlisis de modelos simplificados

Los tres conjuntos de elementos gue forman la base organizacional de los sis-
femis econdimicos. aungue se hayan estudiado por separado, en ia priclica estin
Imtimamenie relucionados y actdan como res entidudes interdependientes. El
acopio de recursos, el conjunto de empresas, y las instityciones juridicas, politi-
cus, ceondmicas y sociales forman tres partes complementarias de un todo,

Con iy actuacion interdependicnte de estos tres conjuntos de elementos la
sociedid organiza sus actividades econdmicas mantenicndo una serie de disposi-
tivos y flujos, con el fin de solucionar los problemas que surpen de la escasez.

Elanilisis econdmico, conforme va penetrando cn ¢l campo de la operatividad
de oy sistemas, explorando fas micro ¥ mucrodimensiones de lx actividad, de-
beri conouer odas las fuerzas y factores que inciden sobre la operatividad del
sistenni, es decir, lus factores que tntervienen en el proceso productivo se carac-
ICHZAN por ener un movimiento que origina flujos. La consideracion de estos
flujos, asi como sus organizaciones fundamentales, conslituyen una de las pri-
teras abstracciones del andlisis ccondmico destinadas a explicar el funcionamiento
¥ dinimica del sistema ccondmice.® -

“Anteriormente se eaplicd a los elementos basicos de un sistema ccondmico
come uika fotogratia instantanca. En uni primera aproximacion se especificaron,
nombraron y clasilicaron cada uno de los clementos sin la menor preocupaciin
de advertir gue presentan flujos, los cuales interrelacionan a estos elementos que
ademds presentun movimientos. Por fo tanto, sélo queda la impresion de una ima-
gen instankinea sin ningdn movimiento. La estructura de los sistemas econémi-
cos lyc estidiada como si estuviera en un estado estdtico. Los recursos ccondmicos
fueron dese. . partir de sus existencias fisicas y de sus reservas. Aungue las

La organizacion econémica

unidades productivas {(empresas) se consideiaron movilizadoras de recursos, no
se hizo ninguna descripeidn de cémo les llegaban recursos y la posicida final
de los bicnes y servicios que producian.

Se describicron las instituciones juridicas, politicas, ccondmicas y sociales
como posibles definidores de tas posibles conexiones entre los componeites del
sistema. ® ' '

Este tipo de descripcion, cuyo objetivo principal era el definir y situar a cada
une de los elementos constilutivos de los sistensas econdmicos, debe complemen-
tarse con un scgundo aspecto, en el cual es determinante destacar loy flujos, los
movimientos y la dindmica que sc dan al interior de cualquier sistema economi-
co. En realidad los elementos antes descritos estin en constante movimiento y
en continuo proceso de transformacion. Una poblacion econémicamente activa en
movimiento en respuesta a fas demandas de la planta productiva y que adeniis
se incorpora a los patrones de vida, no sélo constituye una cantidad disponible si-
no un conjunto activo, ¢s decir, en busca de empleo o si se encuentran emplea-
dos, que dan una dindmica al sistema pricductivo. Por otro lado, ef conjunto de
empresas con su capacidad empresarial no es dnicamente un acerve de tulentos,
las personas que lo tienen son inquietas y agresivas, buscan implementar las téc-
nicas mds productivas y los mejores provecdores, implementando asi politicas
de precios, financieras, etc. Los.recursos de capital no se encuentran ociosos,
estdn accionando permanentemente; la produccion constante promueve su des-
gaste o la sustincion una vez que no campla con tos objetivos para los que fueren
fabricados: Asimismo, la suficiencia técnica se da en razén a un proceso conti-
nuo de innovaciones ¢ invenciones tecnologicas, por lo tanto, en ocusiones ¢s
necesario cambiar lis miquinas aunque éstas no se hayan deprectado completa-
mente. Asimismo, las unidades de produccidén estin generando un flujo constan-
te de bicnes y servicios. A través de este flujo la sociedad satisface sus crecientes
necesidades, sean vitides o destinadas 2 ampliar el nivel de satistaccion de la so-
ciedad. Por dltimo, ias instituciones también se mueven ajustindose a las condicio-
nes cambiantes de la vida. '

Desde el punto de vista de la actividad ccondmica de produccicn, de genera-
¢ién de poder adquisitivo y el flujo de los bienes y servicios, la dindmica de |z
organizacion econémica puede advertirse a través de flijos reales y flijos mone-
tarios. El ujo real es ¢] que describe las relaciones entre las unidades familia-
res, que tienen en su poder los recursos, y las unidades de produccidn, lus cuales
movilizan los recursos productivos durante el proceso de produecion. El flu-
j0 monetario es e que describe el proceso de generacion de ingreso y de poder
adquisitivo, asi como su utilizacion y destino.®

7.2.1. Caracterizacion del flujo real

Para entender este flujo es necesario remitirse o la figura 16, Se colocan
frente a frente los dos actores principales de la actividad productiv- " s cuales
son las unidades familiares y las unidades productivas.®
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Las unidades famtiliures incluyen a todos los individuos que directa o indi-
rectamente participan en el proceso productivo desarrollado por ¢l sistema y que
ademds consumen los bienes y servicios finales elaborados por la actividad pro-
ductiva. Bajo un criterio de teoria mds profunda las unidades familiares actua-
rian bajo cierta capacidad de actuacion en las actividades productivas y bajo cierta
capacidad decisoria en relacion con las remuneracioncs recibidas. Asi, para la
teoria econdmica un individuo puede constituir una unidad familiar, pero los in-
dividuos que se encuentran bajo un mismo techo y que ejercen actividades pro-
ductivas de tas que dependen otras personas se consideran unidades familiares
tipicas.® . '

Las unidades de produccidn son aquellas que se dedican a comprar, alquilar
o emplear recursos productivos, asi como a la venia de bienes y servicios produ-
cidos por estas unidades productivas. Se puede afirmar que las unidades produc-
tivas estdn representadas por las empresas. Entre mils recursos absorban y empleen
fas empresas productivas la produccion de bienes y servicios serd mayor.

Los dos agenles (unidades familiares y unidades de produccion) se interrela-
ctonan estrechamente en os sistemas econdmicos, dando origen a un flujo real
de hienes y servicios. Los recursos productivos en la gran mayoria de los casos
pertenceen 4 las unidades familiares. Estas suministran trabajo, espiritu de em-
presu, capacidud tecnoldgica, uhorro para la formacion de capital, recursos ugrope-
cuarios ete. Tales suministros fluyen hacia las unidades productivas, donde se
aplican y combinan para formar bienes y servicios. Finalinente, los bienes y ser-
vicios fluyen de las unidades de produccidn hacia las unidades familiures,

7.2.2. Caracterizacion del flujo monerario
Conforme se desarrolla ¢f flujo real aparece el flujo monetario, tl como se

encuentra esquemalizado en la figura 17. Las unidades de produccién adquicren
de las unidades familiares los recursos escasos disponibles, pero esta adyuisicidn se

Suministro de recuisos escasos disponibles econémicos

Unidades Unidades
T de

produccion

familiares

Flujo de suministro de bienes y servicios

Figury 16, Flepe real chire las unidades Familiares 3 de produccion.
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Pago en unidades monciarias de fus recuisos de produc:
cién utilizados .

Unidades Unidades
" de
produccion

familiares

Pagos por los bienes y servicios recibidos

Figura 17. Flujo monctario entre las unidades familiares y las unidades de produceitin,

_hace 4 base de unidades monetarias, es decir, salarios, arriendos y olros ingresos

de activos reales, intereses, giumceias y dividendos. Las unidudes familiures ob-
tienen szlarios cn ¢l momento ¢n gue los trabajadores venden su fuerza de traba-
Jjo, intereses por el ahorro; las utitidades provienen del espiritu empresarial y
tas rentas por L superhicie. Con los ingresos obtenidos las umdades Bamiliares
adquiercn poder de compra para adquirir los bicnes y servicios que las unidades de
produccion producen, es decir. se allegan de alimentos, ropa, habitacidn, eic., y
contratan servicios médicos, educacionales, de justicia, transporte, esparciniento,
cle. Las unidades familiares, al adquirir bicnes y servicios de las unidades de
produccion, transficren unidades monctarias u estas Gltimas (unidades de pro-
duccidn). Por lo tanto, el flujo monetario se cicrra.

Se puede alirmar gue fas unidades familiares participan del proceso de su-
ministrar recursos de gue dispenen. En funcidn de los recursos que aporten las
unidades familiares a las de produccién recibirdn la remuneracion correspondicnte.
Sicndo asi las remuneraciones recibidas se pueden considersr como un crédito
social, crédito que serid utilizado al adquirir bicnes y servicios de las uni-
dades de produccion. Finalmente, los pagos hechos al hacerse las adquisiciones
agotan el crédito social existente, pero hacen factible el poder de compra de
lus unidades productivas, las cuales contratardn recursos de las unidades familia-
res. esto determina la continuidad del Aujo.

7.2.3. Interdependencia de foy flujox real y monetario

En la interdependencia de los flujos real y monetario aparecen los dos gran-
des mercados de los sistemas ccondmicos; éstos son el mercado de recursos de
produccion y el mercado de bicnes y servicios.®

La figura 18 ayudard a comprender la interrelacidn entre los flujos reales
y los monetarios. En el mercado de recursos de produccién (mercado de trabujo,
mercado de capitales, mereado de superficies) las unidades familiares son las que
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Mercado
de
1ecursos
de
produccidn

Oferta de

Demanda y roqUIE0S

utilizacion
de recursos

Costo de
produccién

Unidades
de
produccién

- Unidades
familiares

Mercado
de
bienas
Y
sorvicios

Demanda y adquisicién
de bienss y servicios

Oferta de bianes
¥y Servicios

Figura 18. Interdependencia de los flujos réal y monetario.

ofrecen trabajo, capital y superficie, mientras las unidades productivas son las
demandantes de trabajo, capital y superficie. Los niveles de pago efectuados por
lag yynidades de produccidn a las unidades familiares reflejan, por otra parte, las
magnitudes de lo que se ofrece y se demanda. Es l6gico que los recursos mds es-
casos y los trabajos que reclaman de una mayor especializacién reciban remune-
raciqnes mds altas. Estas remuneraciones reflejan disponibilidad, movimiento y
tendencias de recursos en el mercado.®

En el mercado de bienes y servicios (donde existen compraventas de bienes y
servicios finales para satisfacer necesidades) los papeles se invierten. En este mer-
cado las unidades de préduccion ofrecen bienes y servicios, mientras que las uni-
dudes familiares demandan esos bienes y servicios. Aqui también los precios
reflejan las disponibilidades, tendencias y movimientos de los bienes y servicios.
En la’nedida en que la demanda de un bien sea alto, el precio de éste serd ma-
yor; st la cantidad ofrecida es ala y la cantidad demandada relativamente escusu, el

precio del bien tiende a bajar. En el caso de cicrta utilidad los precios también “

se moveran, «

s

*
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La figura 8 sintetiza lo antes sehalado. En ella se encuentra la demanda
y oferta de las unidades familiares, asi comeo la oferty y demanda de las unidiedes
productivas, ® '

7.3. La division del trabajo y los Hujos monetarios

Los flujos real y moncetario asi como su interrelacion se relacionan directa-
mente con ke especializacian del trabajo y la division de ésie. La division del trabajo
trajo consigo und mayor eliciencia productiva. A pesar de haberse practicade en
gran escula u partir de la Revolucién Industrial del siglo XVIHI, este sistema cons-
tituye uno de los mids antiguos conocimicntos. En todus las épocas de la humani-
dad ha existido la divisién del trabajo, no dnicamente con ¢l fin de optimizar
el uso de los recursos, sino ademds para sobrevivir. Los pueblos primitivos
pusieron en practica 1a divisidn del trabajo para poder sobrevivir. Sumuelson
explica que los flacos cazaban, los gordos pescaban y los expertos eran cu-
randeros.’ - _ ‘ .

Al paso del tiempo la especializacidn y division del trabajo se fue acrecen-
tando. Poco a poco fueron desapareciendo los sistemas primitivos de economias
cerradas y autosuficientes.® Paulatinamente las téenicas arcaicas fueron dando paso
a técnicas mds avanzadas, hasta que la fuerza de trabajo se fue especializando
de acuerdo a las exigencias de las innovaciones. ya que éstas propiciaron tarcas
allamente cspecializadas y calificadas.

Hoy, a'medida que pasa el tiempo, la especializacidn se hace més evidente,
¢l universo de empresas se enriguece con la aparicion de nuevas, éstas tienen
procesos productivos mas especializados. Basados en la divisidn del irabajo los
sistemas econémicos contempordneos integran extensas y complejas redes de ac-
tividad. Cada uni de las personas ejecutan parte del trubajo, asi, por cjemplo, el
agricultor, el ganadero, el metalirgico, el estibador, reahizan trabajos interde-
pendicntes. Ll estibador transporta ¢l metal que requicre ¢l metaldrgico para
su funcién y con ese material hacer tractores; con éstos el agricultor trabajard
Ja tierra y producird forraje para alimentar al ganado. Es decir, es un trabajo de
complementacion, uno depende del otro ¥ adquiere junto con la sociedad el dere-
cho de disfrutar de cierta parte de la produccién total.®

En México es un hecho que la divisién del trabajo se agudice cuando se em-
prenda Iy reconversién industrial y la reorientacién del aparato productivo,

Se reemprende la conversion indusirial porque se pretende una ccoromia gue
dé empleo y satisfaga las necesidades de las mayorias, y una estructury producti-
va integrada y competitiva. La reconversion en México no es un acto sdbito, si-
no un proceso complejo, en adaptacion de nuevas tecnologias y cambios que ha
experimentado en los dltimos afos la economia mexicana.

~ El proceso no es la introduccion indiscriminada de tecnologias avanzadas,
sina de tecnologias congruentes con esquemas de trabajo y adaptz ia reali-
dad social.*-
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En ¢l sector pecuario by especializacion y divisién del trubajo estidn sumamente
desarrolladas ; asi, por ejemplo, en avicultura hay vacunadores, sexadores, case-
teros, patélogos, inmundlogos, nutridlogos, contadores, secreturias, etc.

En la produccién lictea existen ordefadores, inseminadores, patdlogos, nu-
trislogos, cic. . B

Asimismo, existe una interdependencia entre la avicultura y otris ranas, por
cjemplo, la produccion de bacterinas, vacunas y medicamentos para avicultura,
la fabricacién de jaulas, comederos y bebedores, alimentos balanceados, etc.

8. UTILIDAD ECONOMICA

En economia la utilidad es un fenémeno subijetivo, pues un mismo bien presta
distinta utilidad y tiene diversos grados de apetencia y urgencia para cada sujeto.
Mientras que para unos un bien puede tener gran utilidad, para otros ese mismo
bicn puede no tener utilidad y resulta hasta perjudicial. Por ejemplo, para unu
persona un litro de leche resulta de gran utilidad; en cambio, a otra persona alér-
gica a las proteinas de la leche no le representa ninguna utilidad y por lo contra-
rio le es perjudicial.'

La wiilidad es la apreciacion que cada sujeto hace de la capacidad que un
bien o servicio tiene para satisfucer sus necesidudes. *

La forma, el tiempo y el lugar son factores que en determinado momento
pueden dar utilidad a un bien.!

9. UTILIDAD DE FORMA
Es la que adquiere un bien en virtud de haber sufrido una transformacién;

ta industria agrega a los bienes esta utilidad al convertir las materius primas en
bienes comestibles. ’ '

Por ejemplo, es necesario transformar al ajonjoli para que se pueda usar como

aceite. Casi tres cuartas partes de los productos agropecuarios requieren alguna
transformacion para convertirse en articulos de consumo.

10. UTIL!DAD DE TIEMPO

Esta utilidad se crea cuando un producto se retiene desde un periodo de ex-
cedentes y precios bajos hasta una épuca de escasez ¥y precios altos; se manifiesta
co productos que tienen una variacién estacional suficiente para causar una gran
vartacién en los precios, -

Esta condicion se presenta en los productos agropecuarios. Por lo tanto, el
almacenamiento desde 1u cosecha hasta un periodo posterior crea un aumento de
valor.' :
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11. UTILIDAD DE LUGAR

Esta utilidad se crea cuando un producto se transporta desde una zona de
excedentes hasta un centro de consutno sin produccion focal que satisfaga su de-
manda. Usualmente hay una clasificacion, distribucién o asignacién de precios
que permite este movimiento. Los precios son mds altos en los centros de consu-
mo que en los centros de praduccién; esto motiva el desplazamiento de las mer-
cancias hacia lus zonas urbanas. Dicho traslado del producto da como resultado
un incremento en su valor.

12. UTILIDAD DE POSESION

La utilidad de posesién ocurre cuando un producto se transfiere de una per-
sona con un excedente que no necesita a un comprador que tiene la necesidad

de este articulo. .
En un sistema de trueque el productor 4 que tiene un exceso de leche, pero

que necesita carne de res, cambiard algo de su producto por carne de res que
tiene en exceso el productor B, a su vez éste conseguird la leche que necesita
con el productor A. ) '

En un sistema monetario ¢l productor vende sus excedentes de leche, carne,
etc., por dinero, el cual se puede utilizar para comprar articulos de consumo du-
radero como vestidos, zapatos y otros. '

13. UTILIDAD TOTAL

Es la que proporciona un bien independientemente de la cantidad que se ten-
ga de él y en relacién con el tipo de necegidad que satisfaga. Por ejem_plo, la
leche, el pan y la carne tienen una utitidad total muy grande porque satisfacen
una necesidad primaria, ¢l hambre,'

14. LEY DE LA UTILIDAD MARGINAL O UTILIDAD
DECRECIENTE

La utilidad de cada unidad adicional es inferior a la unidad precedente o sea
que la utilidad que brinda una unidad de un bien a determinado sujeto no es la
misma que la de las utitidades posteriores. : .

Por ejemplo, a una persona que ticne sed el primer vaso de leche le satisface
en cierto grado y esta dispuesta a pagar determinado precio por €él, ya que.lc per-
mite satisfacer una necesidad. Si la persona no ha quedado plenamente satisfecha
pensard en consumir un segundo vaso de leche; una vez gue lo ingiere y satisface
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totalmente su sed ya no comprari un tercer vaso. En el caso de que otra persona
l¢ invite quizd no lo aceple, ya que cesti completamente satisfecha.

FUENT
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ENAMEN DE AUTOEVALUACION

1. Expligue detalladamente cudl es el reto al que se enfrenta la economia,
2. ;7 =5 la ley de la escasez? .
K s siguientes datos elabore una curva de posibilidades de produccion.

Examen de autoevaluacion

10.
11
12.
13.
14,
15.
16.

19

PRODUCCION EN MILLONES DE UNIDADES/ANO

ALTERNATIVAS PRODUCTO A PRODUCTO B
) A 600 0

B 500 ) : 100

C 400 250

D 300 350

E 200 400

F 100 425

G 0 435

Un productor tiene los suficientes recursos para producir huevo para el plalo
y carne de polle. Posteriormente, en el mercado el precio de la carne de pollo
se eleva, lo que induce al productor a modificar su patrén de produccidn, es
decir, usa recursos en la produccién de carne de ave siendo que antes los wili-
zaba para producir huevo para el plato.

Con base en esta informacidn grafique una curva de posibilidades de produc-
ci6n que explique la modificacién en el patrdn de produccidn que realiza el pro-
ductor avicola.

Grafigue y explique los 4 puntos importantes que presenta una curva de posibi-
lidades de produccién. : :
Mencione 4 faclores que determinen desplazamientos positivos de la curva de
posibilidades de produccién.

Mencione 4 factores que determinen desplazamientos negativos de la curva de
posibilidades de produccién,

Grafique una curva de posibilidades de produccién que presente un desplaza-
miento positivo, indicando qué pasa con las unidades producidas una vez que
se ha originado el desplazamiento positivo.

Grafigue dos curvas de posibilidades de producci6n con desplazamiento posili-
vo de una economia desarrotlada y de una economia subdeszrrollada, y expli-
que por qué presentan desplazamientos con magnitudes diferentes.

Explique la ley de los rendimientos decrecientes.

Explique la ley de los costos sociales crecientes

;Cudles son las tres preguntas que abarcan todo lo relativo a la teorfa econémica?
Esquematice el flujo real y el flujo monelario. ‘
Explique la interdependencia entre el flujo real y el flujo monetario.

Defina ¢l concepto de utilidad econémica, de forma, de tiempo y utilidad total.
Explique en qué consiste la ley de 1a utilidad marginal.
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In this-installment, the author
presents a unique guide for
selecting evaporators and

discusses the major
parameters that

affect a
choice.

N

PART THREE

How to Specify _Evapo_ratdrs

NORMAN H. PARKER, Consulting Engineer*

In the previcus articles of this series, we empha-
sized the importance of the “responsibility decision’
in equipment specification. That is: Should we (our
company) take complete responsibility for design and
performance of a unit; or should the vendor have com-
plete responsibility; or should the responsibility be
divided between the two? Whatever the decision, it's
of the utmost importance to spell out these responsi-
bilities clearly in the specification.

In general, evaporators are major pieces of process
equipment and should not be purchased on a divided
responsibility basis. While the subject of evaporation
is treated in every unit operation textbook, specific
design information and fabrication techniques are the
exclusive property of the vendora. This makes it
prudent for the engineer to place responsibility for
design and performance on the vendor. Of course, for
some applications, users may have developed special
evaporator designs that they will have fabricated from
their own drawings. But such instances are not fom-
mon.

The purchaser’s main task usually is to define the
process and mechanical limitationa accurately so that
vendors can make fair process guarantees and eco-
nomical proposala. The purpose of this article, there-
fore, will be to provide guidelines for writing thorough
evaporator specifications and to provide a basis for
evaluating vendora’ bids.

Evaporator vendors, as a rule, are rather apecial-
ized. Few companies offer wiped-film equipment, for
instance, in addition to a full line of tubular evap-
orators. In some cases, vendors specialize in one type
alone such as either the wiped-fimn or the falling-film
evaporator. Not infrequently, broad experience with
the various types of evaporators contributes as much
to the solution of new problems as intensive experience
in the application of a single deeign.

Cuemicar Encineermic—July 22, 1963

Few of the many firms that offer only fabrication
services will offer performance guarantees on equip-
ment they supply, beyond stating that it will meet auch
fabrication codes as may be required in manufacture.
In addition, it would be most unusual for a fabricator
to have equipment available for the customer tests
that are so often necessary to evaluate new processes
or products.

Pinpointing the Service Requirements

To outline the conditions under which different
types of evaporators are applicable, the author has
constructed an evaporator selection guide (Fig. 1),
In evaporator selection, as with dryers, the feed condi-
tion is the primary selection criterion, with opera-
tional requirements serving as a secondary guide.

It is beyond the scope of this article to discuss the
characteristics of each major type of evaporator. The
reader is referred to the literature' for the configura-
tion and operational properties of each unit. Types
of feeds that can be handled with different evaporators
are shown in the table below.

In general, the recirculating-type evaporators
(except forced-circulation types) are not ideally
suited for heat-sensitive applications because of ex-
tended exposure of the material to the heated surfaces.
The forced-circulation evaporator, on the other hand,
has the advantage of high fluid velocity acrosa the
heat-transfer surface. In addition, with the exception
of the agitated-film evaporator, the forced-circulation
design is the only commercial evaporator capable of
handling the high end of medium-viscosity materiala

Part One—'""Write Better Mixer 3pecificotions” app d
May ¥, 1963, pp. 107-112.
Fort T o to Dryer Selecton” appeared June 14,

—
1943, pp. 113.119.
Part Fowre—""Post-Sale Relations With Vendors” will appear
in an upcoming isue,

* To meet the author, see Chem. Eng., May 27, 1383, p. 112.
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Charts - that- relate the ‘capital and opérating cost

“of a process plant to its capacity occupy a prominent

place in prehmmary venture-analys:s work. However,
not many comprehensive,” consistently-plotted sets of
such charts can be found in the bterature

To fill this gap, I have tried to ,pull together a’

great deal of operating- and capltal-cost data from
personal files as well as secondary sources, and
to present the data so that every chart not only in-
cludés the same cost elements but covers the same
time base and location base. This makes it easy to
project costs into the future, to adjust them for
regional variations, and to use them in’ préliminary
venture-analysis werk with-little fear of cost omis-
sion or cost duphcatwn

Plottlng the Data

Observed data can be plotted on a scatter diagram
from which the statistical “line of best fit” can be
established . (see sketch' above). The slope of this
line® is- known as'the exponent, and is usually less
than 1.0. This line provides the datam from which
to generate anticipated costs from given capacities.
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With these new cost/capacity charts
(based on scatter diagrams such afs this
one), you can not only estimate the
required investment Tor a vsio« range of
chemical and oil-refining processes but
also the cost of operating the facilities
per unit of output. o7
] JG-“‘

The range of the data can be indicated by dotted
lines on either side of the datum, so that the distribu-
ticn of "the plotted points is contained w:t]un the
limits of the range band.

Each of the 34 capital-investment charts in this
report is based on a series of scatter plots maintained
over a number of years. Constant analysis has grad-
dally refined these data into a set of significant ob-
servations for each process characteristic, and has

reduced the range band to practical liin_itat:ions of '

accuracy.
The data points remaining within the bands have
been classified as “significant” in these categories:
* Actual observed costs' (designated as A).
« Estimated cost experience (E).
* Published cost sources (P).

"The resultmg A/E/P mix of these data points is

-incivaed _.Jne,:...... 2aon copimadccot ohom,

What Is Included_ in Capital Cost?

Capital costs forming the basis for the charts in-

" clude the following components:

* Major equipment items.
» Field materials and labor.
¢ Project management and engineering.

" -JUNE 15, 1970/CHEMICAL ENGINEERING
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SPECIFYING EVAPORATORS .

lab tests from which he will derive benefit, he is en-
titled to the data that are developed. But since these
data are usually developed on a specific type or types
of equipment, it represents a contribution of knowi-
edge on the part of the vendor and ahould be treated
a8 confidential.

Having paid even a portion of the cost of the teata
entitles the purchaser to the data, but does not entitle
him to divulge information to others as to how or on
what type of equipment the data were developed. The
vendor's contribution of know-how and experience
should be treated with as much respect as if it were
confidential product information developed within
one’'s own company.

Intangible Factors in Proposals

In previous articles, we spoke about the tangible
facters in evsluating a proposal: functional design,
mechanical design, firat cost, installed cost and main-
tenance costs. Let us now examine the subjective or
intangible factors. They are:

» Vendor experience with process or product.
» Vendor reputation for responsibility.

+ Value of :he guarantee.

+ Prior experience with vendor.

+ Confidence in vendor.

Because they are subjective, these factors are much
more difficult to evaluate.

Evaluation of vendor experience with a process or
product is not simpiy a determination of the number
of installations he may have. Nor does lack of experi-
ence with a particular product impiy lack of ability to
perform successfully, even as prior experience does
not imply successful performance.

Just as we may have had jobs that started up with
something less than outstanding success, so have we
also applied seemingly unrelated experience to the so-
lution of new problems. We must consider this in
evaluating vendor experience.

A vendor who brings unrelated experience to an
evaporation problem may be equelly as qualified as
one whose experience is in the gpecial field of your
application. Although the weight of experience is on
the side of the latter, the former, offering a new view-
point backed by broad experience, should receive equal
consideration, provided the vendor’s proposal also sat-
isfies all of your objective requirements. As noted
earlier, the ability of a vendor to offer many of the
standard evaporator designs indicates s breadth of
experience that can be most helpful.

Vendor reputation for responsibility should be
weighed carefully. We muat a.cknowledge the gener-
alization that, in the current buyers’ market, no com-
pany can afford not to stand behind ita producta.
However, we have all had personal experience with
individuals or companies that scught to evade as much
performance responsibility as possible. We are elimi-
nating this possibility as best we can by making our
“responsibility decision” a part of our Specification,
and defining clearly the limits of both our own and
the vendor’s responsibility. We are thereby putting

140

the vendor on notice that his reputation for responsi-
bility is an important factor and will be weighed ac-
cordingly in our evaluation.

Evaporator vendors generally do not rely heavily
on performance guarantees as a crutch or a sales tool.
Straightforward mechanical guarantees in which a
vendor agreea to replace defective parts within some
specified period, are standard today in the equipment
industry.

In the final analyais, of what value is a performance
guarantee in which the purchaser’s oniy recourse is to
remove the equipment and return it to the vendor? To
the vendor. such a performance guarantee has pro-
vided a crutch to help in the sale. To the purchaser,
it provides a crutch to justify the purchase. Should
performance not be satisfactory, each party may place
his own interpretation upon the warranty, and if the
difference of opinion goes to litigation, a third inter-
pretation may have to be injected. At a recent AIChE
symposium entitled “What Price Process Equip-
ment?.” W. D. Kohlins pointed out that vendors are
obligated to offer only such guarantees as they feel
confident they can fulfiil.

In weighing this factor, not only the terms of the
guarantee itself must be considered, but also the two
previously discussed intangibles: vendor experience,
and vendor reputation for responsibility. We shall
discuss the terms of performance guarantees in detail
in the next article in this series,

The laat two intangibles on our list are interrelated:
confidence in and prior experience with a vendor. But
if prior experience is lacking, all other things being
equal, all of us will turn to those in whom we have
the most confidence. (We can see that a major pur-
pose of a performance guarantee policy is to instill
confidence.) But whatever its source may be, whether
from past experience or from discussions and evalua-
tion, confidence will be an important factor in arriv-
ing at a decision,

In ocur next and final article, we will briefly review

bid evaluation, discuss performance guarantee terms

and other pre-order details, and describe relations with
the selected vendor through the startup period.
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Key Concepts for This Article

For lndexlns details, see Chem. Eng., Jan. 7, 1363, p. 73 (Re-
primt No. 23). Words in bold are role indicators: numbers
correspond to ncm; system.

Link A (Use separate acceasion number for each link)}——

“What Price Process Equlpmen-t"

Active (B) Passive (0) Means/Methods (10}

Spech Evaporatora Specifications

Selection Proceiing Dats

Procurement Equipment Selection guide

Liak B

Active (8) Passive (9) Ind. Variable (@) )

Writing Specifications Properties (characteristics)
Evaporators Foeds
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SPECIFICATION

SCOPE: This specificalion defines an evaparation system {of
the cancentration of filiered and depectinized apple juice~{or
continuous oparation with feed moterials and product specified
under Process Data, The equipment will be {abricated from
materials indicated, in accordance with such codes and/or elecs
tirical standards specified under Mechanical Doa,

RESPONSIBILITY: The vender will be responsible for the coms
plete process and mechanical design of the equipment, including
nil auxiliaries, connecting piping, pumps, siructwal suppor:s,
The purchaser desires only to connect to the feed and discharge
pumps, and bring utilities up o the nqmprrent.
gucrantee performance of the sguipment fzr the condi:ions Sut-
lined under Process Data,

The vendar will

PROCESS DATA

(A} Cperatian: 24 hr./day
{3) Feed:
1, Feed matericl: [tlteredand depectinlzedapple juice

2. Flow rate: 4,380 th, /he.

1. Condentration: 12° Brix

4, Tempergtore: 180 F. v,

5. Density: 8.72 Ib./gal.

8. Boiling peint at pressure: to be specified by
" vendor .-

7. Specific heat: approx. 0.9 czl./g./°C

8. Viscosity: same as water

8. %'Sclids: none

{C) Materiol Evaperated: X

1. Product: watier \

2. Rate: 3,620 1b./hr,

3. Heat of vaperization
at e prE&SUTe:

(D) Discharge:

1. Product: cobic. apple juice . i

2. Flow rate: 160 Ib./hr.: + . . .

3. Concentration: TO° Brix

4, Temperatwai 112 F. -

5. Dersity: 11.2 ih. /n]

6. RBoiling’ point .

to ‘be‘-spectﬁéd by vendor

4."‘ ey

pr&ssure' to be speclf!ed by
PR vendor ‘

7. Specmc haat -approx. 0. G cnl /&./°C

LB Vlscosity' 200 cpa. appfox. T ..

"9, % solids: none - . '

Outline
for @
Typical
gvoporato’
cification —
Spe Fig.

4R

ns.,

LE - Lot
{E.'} Fead Churucteristica X
1. Fauming: no. .

, 2. Scaling: no . )
3. Corrosive: no . .

4, Flash point: No
5. Toxic: ne

6. Exploaiva: no
7. Other {spacify):

{F'} .Special Design Limitations: ‘
1. Maximumeallowuble product tempemture 140 F,
2. Maximumegllowobie exposura zime: minimum-

31, Hoiling point fise: 48 moch as 20°F,
4, O‘ther {zpacify): fesdsiock s filtered and
depectinized

MECHANMNICAL DATA:

{A) Muterial of conatruction: a3l contact parts Type 316
staintess

Type ef conatruction or {inish: sanitary

Condenser: low-level barometric

Thermal recompreasion: vetdor advise

Motor enclosure: totally enclosed, fun cooled

Instrumentation: complete with uuel

Coda construction: current ASME, no stamp I'CQillted .

UTILITIES:
(A) Preaaure of live steam available: 100 paig,
Quantity: as required, Cost/1,000 lb,: 3¢

(B} Presswe of exhaust ateam: psig.
Quantity: = . Cost/],000 ib.:
{C} Coounq water available: as required gpm.
Temp: min, 43 F.; max. 3§ F.
Sowce: well. Cost/ 1,000 b
(D) Electrical churac:tertnt!ca. 440-v,, 3- mse.
. GO-cycloa Coat/Xwh: 0.1¢




E = F;.d cﬂldl"'ﬂl o I s;"’uhl. I S
if Vise Viseosity | Viscoon Seatl For Hoat-
3 8 iscous cosi iscosity to alin Solids iti i
K Evaporator (above (100 ot . o g Crystal i Sensitive | Retention Holding
3 Type 2,000 cps.) | 1,000 cps.) | (max. 100 cps.) | Foaming | Fouling | Producing | Suspension | Products Time? | Yolume -
Calondria® (short
2 | vertical tube) w Ne 62 3t
£ i
2 | Foreed Circulotion - Yes e[ 128
2 - )
L
5 Falling Film _ . . " Ne! Not Not
v - ovgilable | ovailable
-« Maturel Circulation . . . s
{therma-s iphon) e ] : .- No 16 10.}
Agitated Film - | | ‘
" (vertical or Yes 1.0 1.0
o hotizontal) ' R . -
K Tubular (long 1ube): | .
g Falling Film ,
v Rising Film 7 Tes Not Not
Yes ovailoble aveilable
= a Rising-Falling ' )
&+ | Concentrator l Yes 0.45 0.7%
-]
-0 Pla’re {curj be ' . Yes ..P?iof N'o'
E é recirculating) available available

.with a tailpipe pump.

- = applicable to conditions noted

‘ = 'applicable over lower portion of range noted. -

Notes: "
1. Viscosities are ot opereting temperatures. ’
2. Based an agitated film evaporator = 1.0 (see reference 2).
3. Based on ogiteted film svaporetar = 1.0, propertioned to equal surface (see reference 2).
4,
5

- Moy be used in.speciol coses.-See text..

Cememape iy e aee - . . . -

such as pear puree, tomato paste, and diaphragm-cell
caustie. In this case, the viscosity of the feed mate-
rial would be the controlling factor in selection of a
recirculating-type evaporator.

We will not_discuss auxllmry equxpment such as
condensers except- to note.that there are two.basic .
types: barometric-and.surface. condensers...
criterion for selection would be the value of the vapors
to be condensed. Where large volumes of vapor of no
commercial value are to be condensed, the barometric
condenser would be used either with a barometric leg
and hot well or, when installed at levels below 34 ft.,
Surface condensers (essen-
tially tubular exchangers) can be designed for vapor
either outside or inside the tubes. Economically, the
barometric is the lowest first-cost installation.

Selection of Auxiliaries

The standard means for producing the operating
vacuym is the steam-jet ejector, which is of standard
design and is supplied by & number of manufacturers.
it is sized for the vapor capacities and vacuum re-
quirements of the system, with intercondensers where
very high vacuums are required.

Thermal recompression ia frequently used to provide
steam economy, Utilizing part of the evaporated va-
por, together with high-pressure motive steam, ther-
mal recompression increases the vapor pressure and
temperature of the vapor from the evaporator for use
as the heating medium. in the steam chest. This econ-
omy often equals that obtained by the addition of an-
other evaporation effect, and reduces the condenser

136

‘The.basicz.

.y

Special dlungngtmtm crrangement roquncd for foamy hqulds.

size and cooling-water requirements. This equipment
is.supplied in standard sizes and capacities by a num-
ber of major manufacturera. Its use is limited to re-
compression of vapors having no commercial value,

How t{o Use the Selection Guide

Further explanation is necessary about the data in-
cluded in the evaporator selection guide on retention
time and holdup volume.’

The data are intended to serve only as a guide; but
at the same time they emphasize the effect that the
holding volumes of different types of evaporators have
on retention time. Unfortunately, the equipment on
which the tests were made had varying heat-transfer
surfaces and holding volumes, but this does not invali-
date the conciusions that can be drawn.

These data support the statement made earlier that
recirculation-type evaporators are not ideally suited
to heat-sensitive feeds (the one exception being the
forced-circulation "evaporator). In foocd processing.
however, where most feed material is heat-semsitive,
recirculating-type evaporators have been used in most

.commercial applications as a compromise to overcome

the problem of viscosity and the difficulty of distribut-
ing the feed over the heat-tranafer surface.

It is worthwhile noting that single-pass operation,
when it can be applied, has the additional advantage
of generally higher over-al! heat-transfer coefficients,
since maximum product concentration is attained only
at the discharge end of the tube. In the recirculating-
type evaporator, the average product concentration is
always very close to the maximum concentration in

July 22, 1963--CHEMICAL ENGINEERING
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258 APPLNDIX

Aghated Tanks*
Jeckarad, spitsrad, mild steel

1] a 4 80 8000 200 400 600 1000 000 4000 OO0 1Q0DO 20000
Sire, gal
Size exponent 053 Insiattation Iacior: Material facrors:
Module factor 2.6 Range Avg. Sizintens steel
Open tank 1.41 - 66 1.58 1.2-22.0m. =17
Low pressure 1.20 - 57 1.44 Glats lingd
Autoclave 150-70 1.60 12-70,av0. =18

*See Aeactors

T

-
&

GO, 31,000

r
EQUIPMENT COST ESTIm...ES 259

- Air Conditioning -
Comp: , Motor, he, ch rafrigerant
i . ‘il
- —— oy T F 3 P T e -] o NPT P
=l HhEE =
i } H}
= Y 1o

Pty S

-3+

'
[ :

Size exponent 073
Instatiation, Moduls factor
1.38-53 avg 146

*One ton = 12,000 Bty

20 L} S0 80 100
Refrigeration, tom*®




260 APPENDIX 1 EUUIFMENT VUVl Eo1ih. Lo £01

Blenders M. iron, with
Mild vteel construction 30-in, water {~1 psi) to 30 psi; cont , with motor
, FCR ST 2 B = — -l “F-X-1- :. X1 0 En
T Y FITIT TF- ; —I{:: r:rl n A. oy LR OO .- - , s T + i
T — =1 . -
ARl Lt
H i - j
!

IR skute

T

EERE

Capacity, "
tAppronimately HP x 0125}

Size exponents: Installation facior 1.30
Ribbon, double »rm, sigma,
twin shell D60 Modute factor:
Double cone _0.4? .. Hibbon 20
0 . Swgma 28
Materist factor: - T = = Double arm, cone, .
304 staintess steat 1.6 twin thell 22 -t
‘ . ' i A 100000
i . . - .
1 . -
i ' . o . Site exporem: . - Ingutiation factor: Maieibl acton: . L
: : T o . Wps 052 " Range: . 13558 Fiberglars 2510 40y, ~28
L e - Wpes 079 Averpge:  TA2 Stainfess steel 1.6 ’
) o B . - - <3psi  variabie . L
i . - T L < ' o = Modu'e factor: * .
[ oot ' - : Rotwy 22
! . ) . . Y S ) B . . Centriluget 2.5



cause it ignores the installation costs,
which can account for more than one-
_half of the total investment made in a
piping svstem.

Material costs can also be decemng
if thev are taken by themselves. Many
piping materials that are expensive be-
cause components are pre-fabricated
by the manufacturer are relatively in-
expensive to install. Conversely, many
svstems with low material costs often
require more fabrication at the job site
prior to installation. and result in high-

er costs in the long run, than those

mate from pre-fabricated materials.
Comparing long-term, life-cycle costs

for different corrosion-resistant piping

- svstems is practicaily impossible, be-

cause of: the tremendous number of
variables-io take into dccount while the
svstem is in operation — variables such
as fluid temperatures, line pressures,
and chemical environments. As a result
of these different variables, lifecycle
costs are unique for each system and
cannot be easily compared.

;
!
l
1

Instaliation costs give designers a
practical method of comparing piping
materials. When there is no réliabie

maintenance-cost data, thé final selec-

tion is generally made on the basis of
instaliation costs alone.
Pipeline-construction costs can- be
broken down into:
Material
Line schedule and diameter
Complexity of the layout
Fabrication and erection

Labor
CYNTHIA GALE




YABLE 1, COST OF 2.0-IN-DIA. COMPLEX SYSTEM
(400 FT)

P T Y Y K e R  aad et = 1=
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o

TABLE 2. COST OF 2.0-IN-DIA. STRAIGHT RUN SYSTEM
© {500 FT)
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Few generalities can be made regard-
ing each factor. However, certain as-
sumptions can help estimate the final
cost. The cost estirate is valid only if
the assumptions accurately reflect the
pipe’s operating conditions.

Material costs

The material prices listed in the “Pipe
and flanges” column on each table
were typical for the U.S. Guif Coast in
the fourth quarter of 1991. The figures
were provided local by suppliers, and
should be taken as representative of
those that would be quoted to any large
CPI customer. If prices in other areas
vary significantly from those listed,
substitute them for the given figures.
The use of marketplace pricing is pref-
erable to list prices because suppliers
often give discounts to customers.”

Instailation costs for PTFE-lined
pipe made from Type 304 stainless steel
are not included in Tables 5 and 6 (p.
9%. This is because a 6-in.-dia. system
cannot- satisfy ASTM standards for
vacuum integrity.

Type of piping considered

Both of the pipelines described here
iFigures 1 and 2. pp. 94 and 100) carry
fluid at 150 psia and 130°F. The pipe is
insulated to retain heat, but the insula-
tion is neither selected nor priced here.

For metallic piping, cost data is given
for svstems built to Schedules 10, 40
and &0 (box, right). Schedule 10 piping
is widely used at operating pressures of
150 psi. whereas Schedule 40 is used for
thicker pipe walls than Schedule 10.

[t is impertant that more than one
diameter be used when comparing
costs. The cost for a system of only one
diameter may not aceurately reflect the
relationship between materials. The
three diameters listed in the tables are
the most-common for CPI facilities.

However, caution should be used in
extrapotating cost data to larger sizes,
Just because a 6-in.-dia. system made
from stainless steel is cheaper to install
than one made from Alloy 20, it may
not be cheaper than Alloy 20 at &in. dia.

Some engineers are concerned about
differences in flow area when compar-
ing lined and unlined pipe with equal

Nevertheless. neicher Dow nor the authers make any
representation or warranty about the specitic applicability
ol this data,

H
o o chlorinated potyvinyl ;
i chioride !
FEP fluorinated ethylana
propylene
e fiberglass-reinforced
plastic
PP polypropytene
PTFE polytetrafiuoroethylene (a
commen brand is Teflon)
Pve polyvinyt chloride
D polyvinylidene chloride
(Saran)
PVDF polyvinytidene fluoride (a

commeon brand is Kynar)

38 ‘ staintess stesl

Hasteiloy| a trademark of Haynes In-
ternational, Inc.

Kymar a trademark of Eif Ato-
chem North America, inc.

Monei a trademark of INCO Al-

-] loys International, inc.

Saran a trademark of The Dow
Chamical Co.

Teflon a trademark of E.I. Du .
Portt de Nemours and Co.

norninal diameters. A lined pipe with a
diameter of 2 in. has a smaller area
than a metallic pipe of the same diame-
ter because of the lining’s thickness.
However, it is valid to compare costs
for these systems because flow restric-

. GETYOUR
SCHEDULES STRAIGHT -
" 0gta for piping systoms are listed
tor. diferent matarigls-in-. Tabies
1—6: The.majority of the Bstings are

wmmm
_tion, eittyer 10, mqnmm

mmmmrmm
are used; 10, 2‘130.40&0.36 100,
1m.140,md16&

mmmman

GLOSSARY k-

tions must be considered in addition tu
flow area. The corrosion resistance of
metallic piping results from the pres-
ence of a thin passive film on the inner
wall of the pipe. This film will remain in
place only at relatively low flowrates.
Plastic and plastic-lined piping systems
can handle higher flowrates becayse
they do not depend on this barrier.

Piping-system complexity

The installed cost of a corrosion-resis-
tant piping svstem depends heavily on
its complexity. As a result, the charac-
teristics of a straight-run system may
not be the most economical for one
consisting of short runs with many #it-
tings and valves.

Consequently, costs are included for
two different layouts in flanged and
welded configurations. The straight-
run system (Figure 2, p, 100} is com-
posed of 300 ft of pipe erected at an
elevation of 20 ft on existing supports.
There are two elevation changes. of the,
kind that might be found in an inter-
plant transfer line.

The complex layout (Figure 1, p. 94\
5) represents a typical indoor installa-
tion. The system consists of 400 ft of
pipe with 21 30-deg elbows, 4 45-deg
elbows, and 15 tees. It is assumed that
all process vessels, heat exchangers
and pumps are already in place, and
that there are enough supports for the

" line. The system also has 17 valves, but

tecause so many different types of
valves are available, no costs for valves
or their installation are included.

Fabrication and erection

In this study, we assume that both
piping systems are being newly in-
stalled with little or no interference
from existing buildings or equipment.
Both systems will be installed in non-
hazardous atmospheres.

The straight-run system is at a
height of 20 ft on a pipe rack that
allows easy access. Four 90-deg elbows
are included for the road crossing. Sup-
ports are located on 20 ft centers and
guides are located on 60 ft centers.
Because the line is insulated, pipe ex-
pansion must be accounted for when
choosing shoes and guides. These costs
are included under “Pipe supports.”

The complex system is located in a
three-story plant. We assume that the

CHEMICAL ENGJNEEF.iING/JANUARY 1993 97
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TABLE 3. COST OF 4.0-IN-DIA. OMPLEX SYSTEM

4.0-IN-DIA. STRAIGHT RUN SYSTEM
(500 FT)
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TABLE 5. COST OF 6.0-IN-DIA. COM|

(400 FT)
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.

system is evenly distributed through-
out the three stories. Hangers and sup-
ports are included for elbows, straight
runs. and floor penetrations. The sup-
ports chosen depend upon the piping
material. and their costs are included
under **Pipe supports.’

All spoois, or lengths, of metallic pipe
are shop-fabricated where feasible with
a minimum number of flanges. For
these materials, the “'Shop fabrication”
column in each table shows the cost.
Spool pieces for pipes made from fiber-
glass-reinforeed plastie (FRP) svstems
and metals lined with glass, rubber, or
plastic are fabricated by the manufae-
turer and are ready for installation in
the field. As a result, these materials do
not have shop-fabrication costs.

Pre-fabricated, flanged spoois of the
maximum available length {usually 20
* f1) are used. Metallie pipe is shop-weld-
ed into 40-ft lengths that are welded
again in the field. (Figures 1 and 3 show
welded systems). Carbon steel spools
are connected with Class 150 raised-
face, weld-neck flanges that are butt-
welded in the field. Stub-end and lap-
joint flanges are used on alloy systems.

The flanges on metallic svstems are
joined with industry-standard nut, boit
and gasket sets. Common choices are

ASTM B-7 bolts. GR-2H nuts and poly-_

tetrafluoroethylene gaskets. Gaskets
are not used in plastic-lined metallic
piping. because these spools have self-
gasketing, molded ends.

Lengths of plastic pipe are either
giued together or joined with union
adapters in the fieid. Shop fabrication is
used as much as possible for plastic
piping. except for FRP, which is sup-

plied in pre-fabricated, flanged spools
that are ready for field installation.
Carbon-steel piping systems are
painted, with a light sandblast and
primer applied before the final coat.
These eosts are shown in the column
under “Sand blasting and painting.”
Pipe supports and hangers are painted
by the supplier. Plastic, FRP, and ailoy
systems do not have to be painted.

Labor rates and productivity
Labor rates play a major role in any
study of installation costs. Most large
piping systems and plant additions are
installed by contractors rather than by
plant employees. As a resuit. a con-
tract-labor rate of $15 per hour is as-
sumed. This number represents the
cost for non-union labor in the -Gulf
Coast and the Southern regions of the
U.S. Labor rates that vary greatly from
this number can be substituted in place
of this figure. T - -
Equlpment and contracbor fees in-
clude x-raving and hydrotesting of
welds, equipment rental and contractor
mark-up. Equipment rental is assumed
to account for 15% of direct-labor costs.
Contractor fees make up 60% of the
direct-labor costs, 15% of the direct-
material costs and 5% of sub-contractor
fees, such as painting and sandblast-
ing. Installation times are taken from
two industrv-accepted estimating man-
uals and internal Dow studies [1, 2].
Good weather and site conditions are
also assumed in labor estimates.
Several other factors not considered
here can have a substantial impact on
the installed cost of a system. For ex-
ample, the size of a particular installa-

* Nancy L. Lindley is the Mar-

tion, including set-up and clean-up, may
affect on larger jobs more than smaller
ones. In addition, the contractor's expe-
rience with specific piping systems and
materials, or lack thereof. can have a
major impact on labor costs.

Although this study offers a frame-

‘work for comparing different piping

materials, the final choice should be
based on a comparison of life-cvele
costs. Plants should keep detailed re.
cords so that the piping can be evaluat-
ed in various applications. These data.
combined with installation costs. pro-
vide the total economic justification for
a specific piping svstem.

Edited by Wa ayne Gnnthal
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CHEMICAL ENGINEERING is sspeciglly proud to present this guthoritative
Report on process instrumentation costs at this time because ‘it coincides
with the Instrumentation Soc. of America’s Silver Jubiles Anniversary
celebration in Philadelphia,, Oct. 26-29. More than 350 manufacturers will
be displaying some $10-million of instrumentation and control equipment
at the exhibit in conjunction with ISA’s conference.

Our interest in ISA’s healthy longevity is related to CE’s longtime involva-

ment with process instrumentation and control. As early as 1929, this
magazineg ran o 65-page special Report on process control, which was fol-
lowed by six other reports up to June 1949 (in addition to numerous
articles on many aspects of the subject),

We wish ISA continued success in its mission of advancing the knowledge
and practice of instrumentation. We plan to meet the informational needs
of CE readers with our reports on this increasingly importent area.—Ed.
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Costs of

PSR 0 N St gt

Process Instruments

This unidue collection of 48 tables and graphs will enable you to qu'ickly'
estimate costs of process control instruments for temperature, level and flow.

BELA G. LIPTAK, Crawford & Russell, Inc.

Estimating the cost of instrumentation for a new
process or a proposed plant has always been a prob-
lem, because the needed data are either widely scat-
tered or totally unavailable, This article, and articles
that will appear in the next few issues, present the
required information in easy-to-use tabular or graph-
ical form. '

These data can be used for estimating the cost of
control components or entire systems. But, in apply-
ing them, the reader must be aware of the following
two kinds of corrections that must be made:

1. Inflation—Figures given in the article are based
on 1969 prices; they must be updated by a correction
factor. At the present rate of inflation, such can be
estimated as follows:

» Instruments with high-nickel-content alloy bod-
ies: +20%%/yr. .

s Instruments  with stainless steel bodies:
+10%/yr.

¢ All other instruments: +8% /yr.

2. Quantity Discounts—Purchase quantity affects
unit prices. The figures in these articles are based
on the quantity of instrumentation needed for a
smaller chemical plant—one in the $1- to $5-million

" range. The following correction factors should be

used: '
Plant Cost, $ ~ _ Factor
Under 1' million ' 1.05
1 to 5 million 1.00
5 to 20 million 0.85

20 to 50 million 0.90

Instruments as a Pen_:entage of Total Cost

The least demanding—and least accurate~technique
of estimating instrument costs is to use a percentage
of the total plant cost. A more-refined approach is
to relate the instrument expense only to the total
plant-equipment cost. This requires knowledge of
total equipment (tanks, pumps, etc.) cost, but gives
more reliable results because it disregards some of
the cost factors not related to instruments (site
development, buildings, warehouses, etc.).

The results obtained from these factor-type esti-
mates can be improved if the nature of the control
technique is also taken into acecount—such as pneu-
matic vs, electronic instrumentation, centralized vs.
local control, etc.

The most time-consuming, and most reliable, re-
sults are obtained by preparing a detailed takeoff
of all instruments, and pricing them individually.

Information will be given for all these approaches.

Reprinted from CHEMICAL ENGINEERING, Sept., Oct., Mov., 1970. Copyright © 1970 by McGraw-HIll Inc. 330 West 42nd St., New York, N.¥, 10036
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INSTRUMENT cost based on total plant cost—Fig. 1

Overall Instrument-Cost Factors

Fig. 1, 2 illustrate the relationship between unin-
stalled-instrumentation costs and total plant costs.
The plants are grouped into either continuous or
batch-type ones, and in each group the "typical” or
“average” plant is noted.

The distinction between batch and continuous plant
designs is meaningful only if the batch operation is
associated with long residence times, which allows
for manual operations, and continuous operation is
coupled with automated control schemes.

If one wishes to take some of the overall features
of instrumentation philosophy into consideration,
this can be done by using the “average plant”
lines on Fig. 1, 2 and by the application of some ot
the adjustment factors listed in Table I. The corrected
estimating factor is arrived at by the equaton below:

Corrected % =
(Ll + F1+ Fz 4+ Fa+ ....) (% from Fig. I, 2).

It should be understood that the estimating factor
resulting from this procedure reflects only the instru-
ment material cost. Further corrections are needed
if one is interested in obtaining the installed-instru-
ment cost, or if one wishes to take maintenance
{(over some period of years) into consideration.

As an example, let us take a continuous plant with
a $20-million total cost, having a centralized control
room {0.00), explosion-proof process area (+40.10),
half of the samples analyzed by online analyzers
(+0.20/2), and electronic control instrumentation
(40.20). By using the previous equation and Fig. 1:

Corrected % = (1 + 0.1 + 0.1 + 0.2} (3%) =
4.2%.

By applying this 4.2% factor, the instrumentation
material cost for the particular project is estimated
to be $840,000.

Instailation Costs

Regardless of what method has been used to deter-
mine the instrument material cost, once that figure
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INSTRUMENT cost vs. plant equipment cost—Fig. 2

is known, it can be used to estimate the material and
labor cost of instrument installation. The Tables II,
111 consider only the major factors.

Materials—The installation materials required in-
clude process- and air-side piping, valving, tubing,
supports for both instruments and transmission lines,
juncton boxes, wiring, conduit, etc. Table II lists
the percentage of the total instrument-material cost
that one is likely to spend on some typical projects.
If the piping that connects the instruments with the
process equipment requires special considerations,
such as jacketing, spedial corrosion-resistant materials,
vacuum service, etc., the reader may adjust the factors
in Table II upwards by one or two percentage points.

If, in our previous example, an intrinsically safe
installation was assumed, then the total cost of in-
stallaion materials can be estimated as (0.09)
{840,000) = $75,600.

Labor—Estimating the cost of installation labor
is probably the most difficult task because of the
many variables involved. Some of .the factors, such

" as weather, geographic location, strikes, union rela-

tions, manpower availabikity and the related need

A S P S v
Correction Factors to Reflect Instrumentation

Philosophy—Table ]
Fosturen Facter, P
Localized cOMPOl. . ...\ o i i —-0.20
Pneumatic instrumentation . . . ... ... L L 0.00
Contralized control. .. .. .. oo i 9.00
Sample analysis performed in lcboratory . ... .......... 0.00
Generdhpurpose Process 080, . ... ... opmremarrs 0.00
Explosion-procof process ored. .. ... ... ... e ceeen e +0.10
Graphic pansf display.............. ... ... . aaiiin +0.10
Spedial olloys required for pipeline items . . . ........... +0.13
Sampile analysis by oniine analyzens. .. ...... ... .. e +0.20
Elocironic instrumentaflon. .. ...........coerrrorssises +0.20
Limited-scope optimizer computer included . .. ........... +0.25
All loops on computer confrol. . oL ... cieerae s +0.45

e



INSTRUMENT COSTS . .

to work overtime, will not be considered here because
they cannot be numerically evaluated in a generalized
discussion. At -the.same time, few will argue that if
one pays over $10/hr. for instrument technicians, or
$9/hr. for pipe fitters and electricians, a spell of bad
weather can turn out to.be rather- expensive. Simi-
larly, if a construction effort is forced on an overtime
schedule for any one of a dozen reasons, this can in-
crease the labor cost (per hour of overtime) by
709 or even more. Therefore, the data given below
should be used with caution, representing that hard-
to-define “‘average™ construction site, and should be
checked against factual data on past performance
in the geographic location being considered. .

In addition to-the percentage figures in Table 11,
cne should also consider the scope of the task (loosely
referred to as instrument installation labor) and the
party held responsible for performing this task,

Table III assumes that the scope is limited to the
physical installation of the components and to testing
for leakage, polarity ete. If this scope is to be in-
creased to include the calibration of all components
and also a functional checkout of all control and
interlock loops—during which all possible process con-
ditions are simulated, and system performance is

Installation Material Cost as a Percentage of
Instrument Material Cost—Table ||

Ceniralized

Contrel

(300-#,

Il.unlind Control_ Average
{No Transmitters) Transmission)

Pneumatic control instruments 10% 12%

{explosion-proof process area) . .
Generakpurpose  Usually one would %

Electronic | or intrinsically not consider slec-

instr 134 safe installati tronics for localized
Explosion-proof control N%
installation

i e e S L A 0 1 A Bt 4P At ] 1ot i A

UL AU S KiOETu N
‘

Installation Labor Cost as a Percentage of
Instrument Material Cost—Table Il

Centrolized
Control
{300-F.
Localized Control  Average

(No Transminers) Transmission)

Pnsumatic control instruments 453% 51%
{explosion-proof process crea) D
Gensrakpurpose  Usually one would 5%

Electronic | or intrinsically not consicer slec-
Instrumentss safe installation tronica for localized
Expiosion-proot control. 42%

instoliation

_ thereby checked—then another 5% can be added to

the figures in Table II.

If the installation of mstruments is not to be super-
vised by the main contractor but is given to an
instrument subcontractor, this may add up to another
109, to thé figures given in Table III.

H, in the previously used example, the intrinsically
safe installation is coupled with a need for calibration
and functional checkout (to be supervised by the main
contractor}, then the installation-labor cost is cal-
culated as: .

{0.35 + 0.05) 840,000 = $338,000.'
Therefore, in this example our estimate indicates
the need for the following funds to cover instrument
costs up to plant startup (assuming that the design
and engineering function is performed by the user
and therefore does not require the layout of capltal

funds):

Instrument material cost T —$840,000
Installation material cost T—% 75,600
Installation labor cost - —$338,000

Design and Engineering -

. When the detailed plant design is assigned to an
engineering contractor, the cost of his service is
also additive to the total expense. The scope of such
a contract, as far as the- instrumentation des:gn is

-concerned, usually includes: development of measure-

ment, control and operational concepts, preparation
of hardware specifications, analysis of bids, issuance
of purchase orders, review of vendors’ prints, in addi-
tion to the preparation of the various design drawings
for control-board layout and for the mstal]atxon of
both instruments. and signal-leads.
Fig. 3 shows the relationship between the dollar
value of instrument 'materials and the number of
engineering-design manhours required by the in-
strument engineers and designers. These values do
not include the cost of related, nontechnical activities
—such as purchasing, accounting, project, expedit-
ing, management, print room, secretanal personnel,
sales, etc. '
Considering the earlier example of a plant with
an instrument-material cost of $840,000 andassum-

MO =
§ — —"Average" orojects [T ° -IA': N I L1
;‘1,000__ - } - - - ” - ,/. -
= _'_':i Die:_"—'- — IR P ol
z o i sl o el s mhondl aea
5780 I'f 7 7T
o Very et u_lem'v (" A i :
= v .
g [ handled projects r f it
) = ‘ o
S 500 T4 0
= — r’ L e ienty —
g A2 handied projects ]
3 250 —* ra - T -
= . S P Sl H il
£ . : RO S
- o] MJ - T )

0 2.5 5 15 10 125 15 - 175 20

Engineering and design manhours required, 1,00Q hr.

DESIGN cost vs. instrument materizl cost—Fig. 3
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Level Transmitter Costs—Table VI

- Service
Typs Liquids LT 7T Solids
Type Range Cage or
Flange Materiol
|I:°l'l Stasl
Displacer Internal <5 ft. $400 ‘$470
5fto $430 $3500
10 A, '
External <5 f, $500. $3570 —
5 f. to

10 f, $550 $4670

Notes: Pricas above include 159 psi. flanges aond
pneumatic transmitter, If stqinless or higher ailoy
tanstruction is required, prices may dovble, Extra
far two-mode controller iy §100, ond for explosion.
proof electronic transmitter §200. No extraforstand-
ard contred pilot.

Resistance Standard unit with readout included—$300.

~Tape : . '

Tape " See Table ¥V 5ee Table V

Fioat See Toble V —_

Digphragm See Tabia IX -
repeater o

Differentiak Ses Table VIl . -
pressura’

. tronsmitter

Liquids and Solids Service——————

Capocitance Probe cost varies with munrml, connection, type,
length—$50 to $200.

Explosion-proof amplifier with mv. output—3$3500. .

Digital display for 16 tanks, in general-purpose case—
$500.

Geiger-Mueller detector, point source, d.c ampiifler
with mv. ourpq!——ST,BOO.

Gas ionization detector, sirip source, a.c amplifier
with mv. output—$3,000.

Motor driven, wide-span accounting system—$8,000."

Transducer unit cost—$250.

Signal genergtor, scannar, power supply, readout unit
for 14 tanks—3$1,400.

Radiation

Ultrasenic

o O e A T T 1 T A R

B L S e e S

Vacuum-Sensor Costs—Table Vil

-

Type L Cost .

Hot cothode
Cold cathode

© Complete systam with minimum-cost readout—3$500.
Complete system with minimum-cost roudout—ﬂbo
Element anly—$100.
Radiation Sensing head ond ampiifier to give mv. sutput—
alphatron $900.
Thermal vacuum Complete system with minimum-cost readout—38175,
sensors Element only——$25.
Mdead gage Tilting type—3$100, Piston typa—3350.
Capacitance Completa system depending on refarence pressure,
from $1,500 to $2,300. Element only—$1,200.
Quartz helix Compiete system with digital readout—$2,200.
Micromanometers About $100.
Pneumatic and  Refer to Table VIII.
elactronic trans-
mittars

Lo it L o £ el T

[T ERHE R R RTR e el i O REY
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ences are made in this table to some other tabulation
where the pricing has already been detailed.

Transmitters can also be used for installations that
da not involve remote readouts, but the. economic
justification for their use in such services is question-
able. Some of the devices listed are also available
as local controllers. The ‘pricing data in Table VI
cover both pneumatic-displacement-type controllers
and transmitters. s

Pressure Detectors

Pricing data are explained” below the more-
frequently-used pressure detectors. These are grouped,
according to their function and design, into vacuum
sensors, transmitters, repeaters, . manometers, gages

-and switches. Cost information is also furnished for

accessories such as seals and for some of the special-
purpose devices.

Vacuum Sensors—Table VII provides information
“on the cost of the more frequently—used hlgh-vacuum
sensors _

" The mawnty of these dev:ces are for:llaboratory
“use, and only a few meet the ruggedness reqmrements
for industrial installations.

Where minimum-cost readout is referred .to .in the
tabulation, it usually means a general-purpose, .por-
table-case unit with a d.c. mv indicator. If a remote
readout or an amplified signal is required, the milli-
volt signal generated by the element can he fed
to a converter or to a potentometric device.

In the relative evaluation of the various .designs,
one should consider the maintenance aspects, realizing
that the element is likely to require periodic replace-
ment and, therefore, the less expensive it.is, the
more econgmical-the installation will be.,

Pressure and  Differential-Pressure Transmitters—
Table VIII lists the prices of some of the m-.= common
transmitters used for pressure, pressure =rop, flow,
level and density detection. Their motinn-balance
versions can be provided with direct indicators,
while the force-balance "designs are blind and only

.the output signal can be displayed on a local gage.

In evaluating the cost of the various installations,
one should not overlock the expense associated with
the installation materials and labor. For example, a 4-
in., extended-diaphragm pneumatic transmitter at
$490 is expensive, but the installation of this device
does not involve isolating or manifold valving, filling

_or _support . materials (or. the associated labor), and

therefore a cost comparison on an installed basis is
more meaningful. ,

Pressure Repearers-Pressu:e repeaters, mxght be
employed as components in either pressure- or:level-
detection loops, and their prices are noted in Table IX.
These devices are capable of repeating both positive
and vacuum pressures and are available in the dia-
phragm or in the- differential-pressure-cell designs.

Manometers—Simple glass-tube laboratory mano-
meters can’' be obtained for $25. More-rugged or cor-
rosion-resistant industrial glass-tube manometers will

7



INSTRUMENT COSTS . . .

Pressure
Sonsor {ndl=
Type . Connsction cating Bllad Cporation
Absolute Y2 in. srewed +/  Force balance
Gage Y In. urawed 4/ Mation balance
14 In, screwed +/  Fores balance
Differential Y2 In. sorewed +/  Force balance
(tor fow, - {obove 20 in. MyO)
level or 13 In. srewed +/  Fores balance
density) {batow 20 In, H4O)
3 In. flanged 4/ Force balance
4 In. extended +/  Force baiance
flanged .

-Pressure and Differential-Pressure Transmitter Cost—Table Vill

Pnoumatic Electronie (Explosion=Proef)

Carbon-Stesl All-Stalnless= Carbon«Steel All-Stainiess-

Body, § Steel, § Body, § Stoel, §
420 - 4350 57¢ 620
170 220 490 528
250 70 £40 440
280 330 - 500 530
325 180 540 570
330 380 520 570
490 575 &70 750

Extrat The requirement for Hcmllov or other higher alloys tun dovbie the unit

prices listed, Pneumate ovtput gages copts $2i

0, axploslon-proof alsctronicsautput

ages $85. Carbonestesl manifaids con be obtained for $40, soinlewsten! anes
or $80. The axtra for filter ‘ wators 1 $20. H the pressurs tops requirs
I for the axtros involved.

ehomleul-ncl protection, ses Table

Pressure-Repeater Costs—Table IX

Flange: 316 Stainiess.
Woetted Parts: Maonael,
Hostalloy, Tantaium,

Flenge: Stesl or 304 -
Stainless, Waeited Party;

Sixe, Ia. 315 Stalnless, § Alley 20, §
2 T o100” 180
3 S 128 240
4 150 290

Note: Diffarential-pressura-transmitter type of preciwrs or vaivum repscten are
about the 1ame cost a1 tha ltems In Table VIO,

Cost of Pressure Gages—Table X

Dial Sixe
Elemsnt 24 1n., 3% In., 4410, &1n,, 8% In, 1210, 16In.,
Materlat § $ $ $ $ $ 3$

Sronze 12 18 {27) 20 (277 27 (38) 40 [47) ((200)) ({2400
{t170n
Alloy steel 22 (270 24 (33) 31 [49) 50 {58)
316 stainloss
steel 32 {43) 40 (50) 43 (72)
K-Monel 36 (43) 43 (52) 372

Nobe: Prices not n' punmhcm ars for =% to 1%-accuracy industrial units.
Single parentheses indicate w 0.135%-acturacy tast gages Douh!l parantheser
Indicate = J,1 % -ocxuracy precision goges

range between $50 and $200, depending on their
size and accessories.

Inverted-bell, ring-balance and Hoat-type mercury-
sealed mianometers are usually applied as indicating
transmitters, at a unit cost of $300 to $600.

The cost of a metallic-tube servomanometer for
high-precision applications can exceed $1,000.

High-Pressure Sensors—The cost of these devices
is largely a function of the pressure levels involved,

Cost of Pressure Switches—Table XI
——#Housing Design and Element Materlat——

Gansrals Weather- Explotien-
Purpots Resistant Proof
Type of
Actuatien Brass, 316 Brass, 316 Beans, ° 216
$ s$/8%% ¢ s/s% §  8/58
Standard, .
ad|ustable -
differantial 22 40(32) 350 85(s0) 100 135{11%)
Closs, ad|ustabie ‘
differential 30 70(45) 55 95(70) 110 145(120)
Twoistage swilth ' ’
with independ-
ently 1ot
actvation [-L) {83} 95 {115 150 {145}

Ned: The cosd of steel bourdondube units is shawn in porenthesas.

the required measurement precision and the acces-
sories needed.. For pressures up to 20,000 psi., the
gage pressure transmitters listed in Table VIII can be
considered. These are the “C,” helical and spiral
bourdon-tube-type flexible-eclement sensors.

For higher pressures—up to 100,000 psi.—the strain-
gage detectors are available. The strain-gage sensor
alone can be obtained for around $300. A potentio-
metric amplifier with integral power supply and
exciter, which will generate a mv. d.c. output signal,
is priced around $450. If the same amplifier is required
with a pneumatic output, this adds another $100 to
the unit’s cost.

For the measurement of even higher pressures,
¢ne might consider deadweight testers or the less
frequently applied bulk modulus or manganin cells.
A deadweight tester for 0.1 accuracy with a range
of 0-2,000 psi. costs $500. Units with higher ranges
and extreme precision are usually well above $1,000.
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and cage-type globe valves can be priced from Fig. 9,
which provides data for various sizes, construction
materials and connection styles. The same tvpe of
information for three-way valves and for venturi-outlet
type angle valves is provided in Fig. 10 and for split-
"body valves in Fig. 11.

The pricing for some of the extra features, where
such is a function of valve size, is provided in Fig. 12,

In addition.to the extras given in Fig. 12, the fol-
lowing unit prices can be used for estimating the
special features and accessories listed below:

Double packing............... ... ... L 310

Alrset. . ... $20
Explosionproof solenoid pilot valve...... . ... $30
Explosionproof limit switeh. . ......... ... . $0

Limit stop. . ... $40
Boosterrelay............... ... .. ......... $60 .
Pneumatie positioner. . ......... .. ... .. ... $70 to $100
Side-mounted handwheel for up to 3-in. valves $130
Explosionproof current to air transducers. ... $135
Electronic positioner. . ................ .... $150

Side-mounted handwheel for up to 6-in. valves $210
Side-mounted handwheel for above 6-in. valves $400

Butterfly Valves

In Fig. 13, pricing information is furnished for
butterfly contrel valves. The costs shown include a
“standard” size diaphragm actuator and a stainless
steel vane. The curves on this figure distinguish be-
tween the costs of the various body designs (standard
or heavy) and body materials {iron, steel or stainless).

Accessories and special features might include:

Declutchable handwheel for up to 12-in. size.. $160
Declutchable handwheel for up to 24-in, size.. $250
Finned extension for up te 12-in. size in ateel

(stainless). ... ...... . ... .. ... ... . ...... . $220 (3400)
Finned extension for up to 24-in. size in steel

{stainless). ... ... ... . i, $270 ($500)
Rubber liners for standard duty valves. ... .. $20

d ) T ] 1 1
Top-bottom guided, singte- or doubie-seated
6,000 - giobe valves or single-seated cage vaives.

. L Flanged  —

5,000 - _connoction
/1 / Connaction
4,000 3‘3 / /
' FA & -f/ /
;- 3,000 / "39/1 \j’ - £
& B

¢ r‘,d // q.y e ‘:3 \\é-

2,000 ,/[ ¢ 4 /

1,000 {0 e A4
- T

‘%% 1% 2 3 4 8 8 10 12
. Sizs, in,

5,000

L] /
Flanged connection
~ — — Screwed connection
] thi

| l

4,000 ‘-—-l""
|
i
i

3,000 -
oyl | Stesl, three-way vaive {
2 ! i e 7
8 2.000 — Cvlinder-guided, 41

venturi-outlet, / /
I~ steal, angie-vaive - "

+ 000 2 | A

= S
fron, three-way valve
ol | |
%%11% 2 3 4 B 8 10 12
Size, in,

THREE-WAY valves and angle valves—Fig. 10

4,000
- T T ! )
Valves have carbon-steel Z( i —d
separable flanges / =
3,000 é"
\\5% E_
- 5 L&
= 2 000 23 ‘,\-\c‘}f ? = _
<§ ! ) of = g
/r K “\ P\\d{ A '§.—.
1.000 /“1 . et . \gsss"ee a_]
. e p— .. s‘m"/
¢/ / e ail
See)
0 "'—
1 1% 2 3 4
Size, in.

SPLIT-BODY valves with separable flanges—Fig. 11

1,000
600 / 4
" t ]
] VT =
400 74 - -
Z] w
20 " /1
~4
| I -
0 1
%X11% 2 3 4 8 8 10 12
Size, in.
H Price for jacketing double Hl Comt of providing a 40%
ported globe vaives. reduced trim in a single-
Wl Prica for furmishing a bellows- mstad globe vaive.
sl bonnet in stoel isly, Il Cosz of Stailite facing the
with beliows being stainless.” fuil ssat-ring bore in a,
W Prics of a one-piece radiation single-sested giobe valve,
honnet cast in 316 5/5. W Price of a plain extension
B Cost of fumnishing 40% reduced bonnet in stainless steel.
- trim in double-seated valves. Bl Prics of » one-piecs fadis-
W Cost of Stallite facing the full tion bonnet in cast teel.
seat-ring bore in & double @llPrics of a plsin extension
ssated giobe valve, bonnet in cast stesl,

GLOBE VALYES and cage vaives—Fig. 9

CHEMICAL ENGINEERING/NOVEMBER 2, 1970

EXTRAS for globe control valves—Fig. 12
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R VO O y y
alves have stainless-steel vane '
2,000 an(l!i diafhnglm uituatTr // /‘j Tﬁ
{
1800 — 11— 7 -
1.800— Standard duty Carbon ”7 /
! — — — Heavy duty | [stee < I 77
1, 4
400 ; s // =
“®1.200 + -4
1600 Stainlesssteet L o 17 1 AT
f J "\\ +'I ,‘
BOO £ ‘\/ A N (/ ;
800 A AL
- M P // s_.‘_\.h
m:_:.— _;; /'1/ // iron
=t . o1
200 P et
1)
2 3 4 8 B 1012 14 18 18 20 24
Size, in. R

7,000 -
6,000 /
5.000 High-pressure /
d throttling, steel /
4.&!“— ball-vaive -] \ P
“ _ )/
g 3,000 o
2,0001—
1,000 <222 Conventional steel
et ball.vaive with
500 e piston actuator  — |
250 { alnd Dlositit')r\er
¥ 1 1t 2 3 4 6 8 1012 | 18

Size, in.

BALL VALVES, throttliing type—Fig. 15

BUTTERFLY control valves—Fig. 13

1,000 - : ‘ /
800 Flanged / /
— —— Screwed . / / /

80 Glass-lined iron body—~ ‘y /

"
: t
§ ' Carbon-stesl body -
400 % : P
Staintess-steel body ~ gy //

NS

- Extra for Teflon

diaphragm /

Slzs, in.

3,000
| | [ |
Valves have diaphragm actuators

2,500 /
316 stainless steel ~
VA
2,000
» / /
§ steel or Ni-Resist ~ A" | A
///,/
A
. /»/// " . Ductile iron
= -
500
o
2 3 & 8 8 10- 12
Size, in,

1,500

. 1,000

CHARACTERIZED ball valves—Fig. 16

SAUNDERS valves, diaphragm actuators—Fig. 14

Rubber liners for heavy duty valves (for size
range 2-in-245n.) . L.l $50-$100

Other accessories can be estimated by use of the unit
prices given for globe valves.

Saunders Vaives

Cost information for saunders valves is provided in
Fig. 14. The curves on this illustration indicate the
'pricing - structure for standard saunders valves with
screwed or flanged connections and with various body
materials. The unit costs shown include the price for
a neophrene diaphragm. If Teflon is desired as dia-
phragm material, the extra cost shown in Fig. 14
should be added.

Ball and Plug Valves

Pricing information on ball valves for throttling
service is given in Fig. 15. The costs are based on

.32

2,500 r
HENEEE /
2,000 Catt-iron or aluminum body -.-,.7/
A
7
A /
1,500
ol TAREY
§Lm Stainlesysteel body - . | A
7
A ™~ Steel body
500 /‘f/r :
= |
%toX 1 M 2 3 4 6 81012 14 16 18 20 24

Size, in.

'PINCH VALVES, pneumatic jacketed—Fig. 17

steel body materials and include the price for the
pnewnatic positioning actuator. One of the curves
represents the conventional, the other the high-pres-
sure, throttling ball valves. The pricing for accessories
can be obtained from the information furnished under
the discussion of globe valves.

Estimating data for remote-actuated on-off ball and

NOVEMBER 2, 1970/CHEMICAL ENGINEERING



m
. ~ Cost of Plug or Ball Valves (Without Actuators)—Table |

Bady Material—
Duc»
tils Po
or Alu- . Type 318

Cast ron minam Bronxe Carbon Steel Staintess Steel Alley 20 Monel

Con- Stan+ Full Stan+ Stans 3- $tan- Full 3- Stan- Full 1. Stan- 3. Stan-

Size nec- dard, Port, dard, dard, Way, derd, Part, Way dard, fPort, Way, dard, Way, dard,
in. tion $ $ $ 3 $ $ t R | $ $ $ $ s . s
vy Flanged 30 . b L 28 ‘.. 35 45 e &0 70 . 80 . 80
a Screwed 15 - 17 17 as 17 17 s 5 45 50 40 95 70
1 Fanged 30 k1. L 45 55 80 85 110 100
1 Screwed 15 .. 17 17 50 17 22 50 45 50 40 60 130 90
14 Flanged 55 e 80 a5 120 70 75 130 135 150 190 150 310 150
1% Screwed 0 s 35 35 90 T35 k1] 95 80 0 140 115 220 148
2 Flanged 7o 100 75 100 140 83 110 180 153 180 250 220 410 190
2 Screwed 35 e 35 40 130 45 70 130 105 138 170 140 280 170
3 Flanged 125 170 145 140 370 170 200 370 250 300 520 18 82% 340
4 Flanged 200 240 220 238 530 150 340 530 70 530 750 480 1,100 570
] Fianged 270 370 00 450 410 540 8} 470 840 1,200 88s 1,730 1,010
[ Flanged 410 480 700 440 1,000 1,250 1,000 1,540 1,750 1,330 2,580 2,113

plug valves have been combined into the same tabu-
lation. Table I gives the unit prices for ball or plug
valves only, in various sizes and materials. This table
also distinguishes between body styles and connection
types. The costs given are based on the “fire-safe”
design and on body or flange ratings not exceeding
150 psi.

The costs of the cylinder actuators for the plug and
ball valves are provided in Table II; these costs are
a function of the valve size and also of the body style
and actuator design involved.

In order to arrive at the total price for a remote-
actuated on-off valve installation; one should add up
the valve cost (Table [), the actuator cost (Table II)
and the price for the accessories (listed below):

Three- or four-way air selector switch.............. $20
Fine-adjustment type needle valve................ $15
Explosionproof limit switch. ..................... $40
Explosionproof solenoid pilots, 2-way for valvea up to
4in.............. $30
2-way for valves up to
Sin............. $40
J-way for valves up to .
3in.............. $30
3-way for valves up to
8i0.... ..ol $65
4-way for valves up to
3im. .. 20
4-way for valves up to
N | T $70
4-way for valves up to
8in........000enn $100

Characterized Ball Valves

Characterized ball valves can be estimated by re-
ferring to Fig. 16, which provides pricing information

CHEMICAL ENGINEERING /NOYEMBER 2, 1970

Cost on On-Off Cylinder Actuators for Plug or
Ball Vaives—Tabie Il

Actuaior Type

Spring-Loaded Dwal-Acting

For Vaive Type

J-Way or 1-Way or
Foll Foll

Size, In. Standard, § Ported, § Standard, § . Ported, §
A, % 83 140 55 55
1 140 140 90 90
14 140 145 90 90
2 148 180 L] 90
3 220 280 110 .o
4 -280 e tio 170
[ 170 500 170 220
8 300 4460 220 7o

for various sizes and body materials. The character-
ized ball is stainless steel in all cases and the O-rings
are of buna-N. The flanged bodies are rated for 150
psi.

Teflon packing can be obtained for an additional
$50 and a declutchable handwheel is $220 extra.
Otheraccmormcnnbeeshmatedusmgtheumt
prices hsted under “globe valves.”

Pinch Valves

Fig. 17 shows the cost of the pneumatic- {or water-)
jacketed pinch valves in various body materials and
sizes. The sleeve material in al]l cases is either syn-

3
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.

— - BO0; o
A
600 /I
-
2 a0 et 4
g : ar— ] '
) . L~
200 /'//1 /'B
/’I - L
0 Screwed —— —-f—- +~— Flanged
A 1 14 2 3 4 &
Size, in.

B} Weight-loaded pressure reg-
ulator, with cast-stesi body
and stainiess-steel trim.

Weight-loaded pressure reg-
ulator, with cast-iron body
and stainiess-steel trim.

B Cast-iron body, pilot-oper-
ated, steam-pressure reguls-
tors with stainless-stes! trim.

B Low-pressure (1-in H,0
to 1 psig. ) seif-actuated gas
regulator with cast.iron
body and 5/5 trim.

8 Low-pressure {as above) -
solf-actuated gas regulator
with cast-iron body and
bronze trim.

PRESSURE regulators, self-actuated—fFig. 18

P,
500 /"
L~
400 //
/’ "
“w
§ 300 /w/
200 “—//J T
- -_____1-
_.L-/
100 n-/"— Screwed Flanged
*® 1 14 2 3 4
Size, in. .
K} Doubie seated temperature 8 Three way bronze-body

requlator with cast-steel body
and stainiess-steel trim.

Bl Double-seatad temperature
regu lator with cast-iron body
and stainiess-steel trim,

temperature regulstor with
stainless-stoel trim,

K Double-seated tamperature
regulator with both bronze
body and trim.

TEMPERATURE regulators, seif-actuated—Fig. 19

500 ~ T T T

| T

—§ Doubie-seatad bronze valve with plastic
float and stainless-steel trim,

400 Single-seated bronze valve with /.—
l—  copper float ang bronzs trim.
Single-seated iron valve //
@ 300 =" Liith copper fioar and /
§' - bronze trim, i 7

100 |———"_L—T

n._.—-——/ [ .
0 Screwed ~—*1*— Flanged
%A 1 1% 2 2 3 4
Size, in,

FLOAT-TYPE, level regulator vaives—Fig. 20

34

thetic or gum rubber. In order for this valve to oper-
ate on a 3-15 psi. controller output signal, additional
accessories are required to convert this signal into the
corresponding pneumatic or hvdraulic jacket pressure.
The cost of these boosters and other components usu-
ally does not exceed $100.

REGULATORS
Pressure Regulators

Spring: and diaphragm-type pressure control valves
or pump governors can be estimated by using the data
provided for globe control valves.

Self-actuated, single-ported regulators for utility
services in the 14 in. o 1 in. size range, to control
pressures between 2 psi. and 150 psi. can be obtained
for the following prices:

With cast iron body and composition trim..... $30
With cast iron body and stainless steel trim....  $60
With steel body and composition or stainless steel

L 27+« WA $130
With bronze body and compeosition trim. . . . ., . $80

Estimating data for other types of pressure regu-
lators is fumished in Fig. 18,

Temperature Regulators .

Estimating information for temperature regula-tors

' is provided in Fig. 19. .

Flow and Leve! Regulators

Pricing data for flow regulators- was provided in
the Sept. 7 issue, p. 73, Fig. 23. ’

Estimating information for float-operated level reg-
ulator valves is furnished in Fig. 20. ®

iprene Tk T gl et b D TR Ll T Tl TGS R T (g

costs (including o specigily prepared index) are now
being made. To order, circle number 101 on the
Reader Service postcard in this or cny subsequent
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Ecgnomic Analysis of
Chémical Processes

cart be reduced by estimating the investment for cach one of the two on the
sarhc f_);ms. When technical data for the existing plant are imprecise or incom-
plete, its invesiment can be calculated by gencral methads, but the uncertainty
accumulates, -

3. 1| THE STRUCTURE
OF INVESTMENTS

| -
The vavions types of investmens than have been described in Sec. 2.1 all contain
an gsscnli:ll clement upon which the ealenlation of other items depend; the
cquipment. Production units consist mostly of cquipnmn!—'nuxilinry anits and
buildings to a lesser degree. For this reason, the investments analyzed here are
c_las_siﬁ('d a8 to the importance of the contained equipment, as cither (1) battery
limnits and on-plot or (2) ofl-sites and ofli-plot. '

Som?limcs published dita do not make a distinction between these two
categones. Some arthors, such as Lang, Bauman, and others, would associate
the _clvnwn!s ol the production units with contingent services, thus indicating
eqmpment of another class that cannot be disassocialed from the battery-limits
ensemble.

l"n.:r these reasons, it is nccessary to be skeprical of anv general information
rcl:nlnvg to a broad investment and (o try 10 be as |n'ccisc-us possible abour the
type ol unuts involved. Mast olien the informaton given out by engincering
f)lhccs deals only with the battery-lmits nunits. Along with this practice, there
15 atemdency simong authors to publish the amount of the battery-limits invesi-
ment as a duracteristic of the technology. n other instances—a new installa-
ton. "(ll'—(f.‘ﬁlll“l'(‘—;l total operating budget, called grass-roots investment g ht
he mentioned. With only such information, it is very difficodi to find the struce-
ture of the imvestmenis,

3.1.1 THE BATTERY-LIMITS INVESTMENT

Maost-often, this investment comnprrises
) .

1. The (:!nsl of the primary cequipment, including
a. Towers and 1anks
b. Sllnragc_ tanks {for intermediate products)
€. -R‘(-:\('mrs '

d. llsral exchangers, reboilers, condensers, and cvaporators

e FI;II‘IIZICCS and fred heaters 7

- Pumps and drivers

!
' .

[ 1] . ’ :
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g.  Miscellancous cquipment, such as ilters, centrifoges, cjectors, dryers,

oo
h.  Instrumcentation (il there is autemaric control)
2. The cnst of secondary equipment, including
a. Phattorms and structures
b. Tiping and valves
c.  ‘Thermal insulation
d. [Instromentation
e.  Flecivical systems
f.  Buildings, inchuding the control room
g. Painting
3. The cost of civil engincering and erection, including
a. Site preparation
" b. Toundations
c. Installation of the cquipment
d. Railroad loops and sidings
e. Road work
4, The indireet construction and shipping costs, including
a. Renting and installing special equipment such as cranes
b. Temporary buildings
¢. Taxes, insurance, and simtlar costs for the construction site
d. Transportation of the cquipment
Contingencics to take care of extra costs related to unforeseen delavs

e.
e 1o strikes, had weather, technical changes allecting constietion,
and so forth

When the evaluation is made for a whole complex, including a group of
related production ymits, the 1otal investment is the sum of the specific nvest-
ments related te cach of the production units considered alone. Figure 3.1
shows the simplificd compasition of a typical investment.

)

| 3.1.2 THE OFF-SITES .

The cost of the off-site lacilitics depends largely on the location of the plant.
Il a new unit is 1o be built a1 an existing plant, the available utilitics and storage
facilitics should he 1aken into consideration, as well as the ellects of any
CONCUITCIH CONSITUCHon Or expansion projects.

It is often difficult to determine the off-sites investment for projects not yei
completely defined. However, a convenient solution is to assume the oflssites
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3.3. 2 | French Cost Indexes

Allhlmgh there appcears to he no regularly pubtished l'rt‘nrh cost index in lhc '

chemical ficld, R. Boulitrop (in Technigues de {'Ingénieur) has proposed a gencral
industrial index lor which [actors are published monihly in the Bulletin Offictel
du Service des Prix (Institut National de la Statistique et des Etudes Economigues) or in
U.n‘n{' Nouvelle. The factors employed in this index arc

The weighted total average wages § in the mechanical, electrical, and refrac-
tory products industrics.

The average price of 4-mm-thick basic open-hearth sheet stecel (Marlm
stcvl)

The same two journals also publish indexes for relations such as

Ay = 4,010 + 035 F2 4 go5 Gt 4 050 31y
| F, c 5,

“1
where F = ferrous metals index
€ = nonferrous metals index
§ = salary index

Also, more exact formulations have been developed lor specific types of cquip-
ment, for example,

For equipment made of ordinary steel:

P o= py(0.10 + 030 T= 4 060 2
_ ' T S
For equipment made of stainless steck:
) A AR
= 1010 + 055 L 4 0.35 )

, Ve

For equipment installations: ., . '

= oo

+ f

In these equations, £, P, and P7are the currom ihdex values; subscript 0

indicates the reference values, and
[

i .

7., = index based on the average cost of a sheet ofibasic open-licarth stecl

with a thickness hetween 2 and b mm (h tsis = 100 on Jan. 1, 196G0)

Ay = index basced on the average cost of AR- staindess steel (hasis = 100
on Jan, I, 1960)

§! = index based on the average cost of labor in the mechanical aml

clectrical industries (basis = 100 on Jan. 1, 1973)

" P -
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The cvolution of <osts in France is indicated by monthly values of these
indexes, relative to the reference, as shown in Table 3.2.

3.3.2.2 U85 Cost Indexes

Several indexes are published lcgularly in the United States. The hest known
are the fullowing.

1.3.2.2a The Engineering News Record
(ENR) Construction Cost Index
Appearing weekly in Engineering News Record magazine and bimonthly in Chemi-
cal Engineering magazine, this index inclides the average numbers obtained for
20 different cities in the United States: it takes into acconnt the costs of
assumed quarntities of steel shapes, structural timber, and cement, as well as
200 hours ol labor. The base is 100 in 1913,

The index hails 1o take into consideration improvements in technology,
because of the way it is made up. When applicd to the chemical indusiry, it
varies too much from actual expericnce,

3.2.2.26  The Marsholl and Swift

Index (MEIS) (previously the Marshall and

Stevens Equipment Cost Index)

Resulting from the periodic determination of detailed costs of equipment, as
well as costs for the corresponding plants, there are two indexes prepared by
Marshall and Stevens, Inc.

1. “All industry™ index comprising the arichmetic average for 47 types of
industrial, commercial, or construction cquipment. .

2. "Process aned related industries™ index comprising the weighted average
of the cost nmvdex of units v 12 ndustries, inchuling prnnlcum rubber, ce-
ment, glass, paints, paper, clay, clectrical equipment, mines, crushing and
grmdmg reftigeration, and steam preducing.

These indexes (basis = 100 in 1926) arc published hrmnmhly i Chemical
Lngmfmng ny r;, azine,

3.3.2.2c Tfu- Nelson Refinery Construeltion Cost Index

W. L. Nelson has introduced various composite indexes that are weighted
averages ol cquipment, plimt costs, material prices; and Ialior costs. The
Nelson refinety inflation construction cost index -(more conmonly catlid
the Nelion index) il the Nelson true refinery construcuon cost index reline
1o the productivity obtained in constructing complete 1elineries. (hhers
such as the Nefson relinery operating vost index, which is the weighted av-
crage costs ol fuels, labor, investment, and chemical products, relate o op-
erating costs.
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TABJ.E 3.2 Cost Trends tor Steel and Labor in France for the First Half

- of II'P 1970s
Cost Index Published Ay Toa s
1970 |
_Janbary 150 142 68.4
Febtuary 150 142 69.4
Mamch 150 t43 703
154 145 713
Ma 154 145 722
Juny 154 145 725
July 154 145 72.8
August 154 145 np.-
September 158 145 734
October 158 133 5
November 158 133 75.0
December 158 133 np.
1971
January 158 133 7.2
February 161 133 781
March 161 143 788
April 161 143 80.0
May 161 143 80.6
June 161 143 80.9
July 161 143 B18
August 161 143 816
Septomber 161 143 825
Octobar 161 143 np.
Novembar . 161 138 n.p.
December 161 134 np.
1972
January 161 128 87.0
Febroary 161 128 87.7
March 161 1289 89.2
April 1654 131 90.2
May 161 13 90.8
June 161 121 91.8
July 161 138 824
August 161 138 92.4
Septembaer 168 138 93.4
Oclober 171 141 853
November 171 141 959
December 171 141 np.
1973 ' .
January | 171 141 1000
February 171 141 100.7
March 171 14 1016
April ! 17 151 103.2
May - 171 152 102.9
June 171 158 104.8
' 171 158 106.4

Julr :
r
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TABLE 3.2 Cost Trends for Steel and Labor in France for the First Half
of the 1970s (Continued)

Cost Index Published Ay Tva S
1973 (continued)
August t7t 168 106 4
Seplember - 171 168 107.8
October trt 168 1136
November ' 171 172 15
Dacember 171 178 125
1974
January 171 182 1171
February 179 198 118.5
March 179 198 1205
April 179 21 122.8
May 179 230 124.4
June 192 230 1254
July 192 237 1278
Auvgust 192 243 1278
September 192 243 129.6
October 195 243 1312
Novembar 195 243 133.2
December 195 238 134.9
1975 :
January 195 23] 1421
February 202 220 143.2
March ' 202 205 1455
April 202 206 147.2
May . 202 206 148.3
June 199 . 206 1497
July 199 206 154.8
August 199 206 154.8
Septemher 199 198 156.6
Octobnr . 154 198 1581
November 194 198 159.4
December 194 198 160.2

*n.p. = index not published.

Of thesc, the one most used is the inflation index, which can be eompared
directly with ather corrent total averages developed by dilferent anthors, His
built on three principal components: equipment (12%5), materials (Terrous
metals: 207, nonmetallic materials of construction: 8%), specialized Libor
{39%}, and nonspecialized libor (21 %), The evoluttonary trends, as well as the
composite inflation index that comes from these, are shown in Table 3.3, The
cquipment index is ol itself the result of a weighted average of cosis ol (1)
pumps and compressors, (2) clecteical equipment (motors, ianslormers, weld-
ing cquipment, lighting, ete.),, (3) drivers other than electric, (4) instrnmems,
and (5) heat exclongers.

The Nelson compaosite indexes, particularly the inllation index, are pub-

Q1




A14.1.2 Values Fixed by the Construction
Welding cocfficient a is

1.00 with a complete X-ray
a = (85 with spot X-rays
0.70 with no X-rays

For a first approximation, assume a = {.0. Maximum stress: Use Table
¢ ALSR,

Al4.1.3 Procedure

Calculate the wall thickness with the above equation A.1.4. Add

allowance. usually 3 mm. Assume a minimum wall thickness
sion allowance of

a COrrosion
» including corrg-

* Six millimeters for tanks

* Eight millimeters for towers and reactors

A1.4.2 PRICING TOWERS, TANKS,
AND PRESSURE-VESSEL REACTORS

A14.2.1 The Estimating Principle

Prices are determined as a function of weight and material of construction lor

The externals, including
Shell and heads

Skitts, for towers and reactors where applicable

Accessories, such as nozzles, platforms, fadders, walkwavs, permanent
crancs, and so lorth

‘The internals, including
Trays
Packing

Where corrosive materials miglit require special matcrials of construction,
it has been assumed most economical 1o use

Solid metals for thickness up to B mm
Cladding for thicknesses between 8 and 20 mm
Linings for thicknesses over 20 mm

In all cases, the estimatce is made for a base case that assumcs mild

steel: and
correction factors are added for corrosion-resistant mate

rials where necessary,

252

TABLE A1.8 Maximum Allowable Stress for Steels as a Function of Temperature

Temperature, "C

ASTM Dasignation

tar Stesl

427 454 4B2 510 538

399

art

—4 to 343

Mild steeis

1786
176

316
316

457
457
457
457
457

608
650

545

759
844
633
675
717

910

1.037

1,008
1,167

1,055
1,230

SA 2018

SA 2128

721
784
847

773
851
931

73
B79

967

SA 285 A

566

587

SA 2858

SA285C
Low-alloy steals

178
439
813
548

801 629 457
1,181

1.343

974

1,046

1,080

1,046

1,142
1,046

SA 203 A and B

SA 3028
SA 357

316

703 .
703

931
808
921

872
1,012

200

921
1.055

1,058

942
1,055

773

1,085

SA 387 C

ASTM-AIS|
Designation for

Steel

Tomparature, °C
318 343

510 538

398 437 454 a8z

n

260

204

149

-41t038 93

Stainless steels

1,195 1,125 1,086 1,082 %047 1,044 1040 1,033 1,023 1,005 984 942 879

1,318
1,230
1,318
1.318
1,230
1,318

SA 240-304

773

914 879 844 808
1,279 1,244 1,209 1,188 1,167 1,142 1,104 1,047

984

1,195 1,125 1,055

1,318 1,301

304 L

970 879 738

$,318 1,258 1,230 1,209 1,202 1,199 1,195 1,188 1,178 1,160 1,125 1,062 984

e s
318

1

86

9t4 593
1,318 1,258 1,230 1,209 1,202 1,199 1,195 1,188 1,178 1,180 1,125 1,062 984

3161 1,230 %,111 1,037 984 956 946 9N

7
KF3

974 948
974 5949

1,318 1195 1,111 1,069 1,047 1,044 1,040 1,033 1,016 1,005 991
1,318 1,195 1,111 1,069 1,047 1,044 1,040 1,033 1,018 1,005 9N

1,318
1318
1,142

347

773 619 450

963 942 921 886 851

974

995

1.097 1,062 1,026

410

253
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Clar‘rling and lining is treated as a supplement. The skirt is assumed 10 be in -

miltlI steel.

Al.4I2.2 Calculating the Weight

Thelnecessary data are the diameter, the height, and the thickness.

T}w weight of the shell Use the formula
Weight = 24.7(0')(!!)(() kilograms

where D' = diameter, m
M = height, m
Poe = thickness, mm
24.7 = weight of'a steel plate 1 m? and 1 mm thick. ‘

The weight of the shirt A skirt is usually necessary for distillation columns,
and somctimes necessary {or reactors. Its characteristics are

Diameter: The same as the tower or shell.
Hetght: Assume 5 miil there is a bottoms pump requiting NPSH: otherwise,
Im

Thickness: According 10 the diameter and the height of the 1ower, it will
be

Eight millimeters thick for towers with 10 plates or equivalent heigh.
Ten millimeters for towers with 20 plates or equivalent height.
Twelve millimeters for 1owers with 35 plates or cquivalent height,

With (his data, the weight of the skirt can be ealculated by the same formnla
as the shell.

The weight of the heads "The two heads close the ends of the shell's cylinder,
have a diameter equal to that of the shell, and are assumed (o be 2/1 cliptical.
Their combined weiglt is calculated by

Weight of heads = (weight | mm thick) (flli(’krlcss) kilograms

The weight 1 mm thick can be found from Fig. A1.8; and though the heads will
be slightly thinner than the shell, they can be assumed tor have the same
thickness.

A1.4.2.3 Pricing the Shell, Heads, and Skirt

Pricing the shell and heads For a solid material (which will be nsed when
the vesscl i.\sI m mild steel or s walls are less than 8 mm thick) a base price,
$/kelis obtained from Fig. ALY, as a function of the shell diarmcter and
254
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R

-

Surface area, m*

H

rlipstic
1 mim thick

Weight, kg

NI

TN

Gl

1 2 2 L] ) 6 7
Shell diameter, m

Fig. A1.8 Woighti; and surface areas for elliptical vessel heads.

asstming 8 mm tickness and mild steel. ‘This base price is modilied with the
following Factors:

L. Factor £ obuined from Fig, ALY, for thicknesses othier than 8 mm.
2. Factor £, obuined frem Table ALY, for materials ol constiuction otler
than il steel

The wtal corvected priu- s then
($/kp) (weipht in kitograms of shell 4+ heads) (7))

Chadding is assumed preferred onthicknesses hetween 8 ane 20 . The
exlerior nl. the- vessel will he mabd seeel of the cideatned requined thickness,
phos o inside Lver Tor corrosion vesiskmee, The cost ol the \‘r.t\.c'l wall thus
imcludes the cost ol madd steel plas e cost of cladding. Assiwming the the

caleulated thickness is B e that the eladeling s 1075 ol the plare ihickeess,

nee
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i 1] El[: TABLE A1.9 Base-Price Correcilon Factors f,, for Materlals of Construction
\ [ '—LF_ Code Designalion
i - ﬁ ASTM AISI Miscellaneous : . /.,
' - SA 285 C - - 10
i 1 SA203AetD — : — ‘ 14
| N SA 357 —- - 20
=117 SA 240 304 - ’ 28
15090 SA 240 204 L - 30
. L . SA 240 210 S — 38
£ TR SA 240 316 — 29
a 4314 SA 240 6L - 33
CE ST SA 240 216 (T1) . - 31
i« .. ,ﬂ SA 240 321 - 27
IR SA 240 ’ 347 - 29
N SA 240 410 - 24
o 1 — : - Uranus 50 36
I :*_ ] — — Uranus B6 48
. - wENE — — Monel 400 :3:]
B : Mild sieel, i i DU “1TTiT —_ . — . Inconel 600 10.0
: R ) - . - J — — tnconel 625 138
S A y T a— —_ Haslelloy G 125
—_— \ -
YT Ty Ty s =kl and that the cladding material s 404 stainless. a base price for claddding in

L ? 32 ST T TT T oe
mid-1975 can be calculated {rom the following formula:

Shell diameter, mm
Fig. A1.9 ~Base price for shell and heads ol pressure vessels, mid-1975. Base price = ((3.10(HI1) + 8 eaa ) 109 dollars

wheve D' = diameter, w

" length of the shell, m

Y sutlace of the heads [rom Fig. ALB
This hase priee is moelilicd with

30— 119 ] . i )
26 |— — ”"‘V 1. Factor /7 ohained from Fig. Al.1la, lor hasc-metal thickness other than
2 —"' 7“ - 8 mm. '
— = :l:j 2. Factor /7 ohtained from “Fable A1.10. Tor 20% cladding rather than 107,
E ® W — == 3, Factor [, oblained lrom able A0, for materials ather than 304 stam-
E SR S — less. '
g0
c 9 h
€ 1= - . L
¥ 8 — . c s, the corrected price for cladding is
= — — ;
: | - _— g I'ice = {hase price, $ (O dollars
gt ———— c
P A L D £ Linings, which e assumerd preferred for thicknesses over | EITITRIRITS
— H calcutated analogousiv 1o claelding, i.c., the basc price is
Al A
1.10 1.00 09 ‘ 08 Base price = 3. 160 (H) + S 182 dollars
Correction factor f, . . . o . X _ ) .
Fig. A}.10 Base-price correclian faclors for wall thickness. 3 lwllll llu? ‘“:‘""""'I‘.'If“""".'I"'F lining 1s 3 mm thick and of 301 staindess. Thns
! . se price as modiie with

Ay

256
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L
2,

fess.

Factor £7 obtained from Fig. AL TS, for thicknesses other than 3 mm.
Factor /7 obained from Table ALLL for marerials other than 304 stin-

_lhus. the corvected price for linings is
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rorrection factor ¢t

Price = thase price, S)ETHL) dotlars
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Fig. 51.11 Base-price correction factors far (a)
cladding and (#) lining thickness.
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Appendixes

TABLE A1.10 Base-Price Correction Factors for Material £, and
Thickness £ ol Cladding

Cladding Thickness,
hid of Wg!ll and .

Siaintnss Strel Dosignation o 0% 3%
304 i 1.00 1.00 1.15
304 L 1.05

05 1.25 1.00 1.25
316 . t.20 1.00 1.15
347 1.05 1.00 1.15 .
410 0.95 1.00 1.25
Monel 2.40 1.00 ' 125
Inconetl 2.70 1.00 1.25

TABLE At.11 Base-Price Correction
factors for Lining Material

Slaintess Steel Designation 1z
iy 100
© 304 L 1.10
3105 ’ 1.35
ae 1.25
347 110
410 0.95
Monel 2.50
Inconel 2.80
Naturat-rubber lined 030
Synthetic-rubber lined ‘ 0.40

In the cvent other types of corrosion protection are required, the [ollowing
costs can be used

.

Prolection } Cost, $/m? mid-1975
Aluminizing 25.00
Bricks . 75.00
Gunnite 62.50

Pricing the shirt Uhe skint is generally of solid mild steel, so that it cm he

priced from Fig. ALY, corrected Tor other thicknesses by a cocllicient. /.,
ohtained from Fig. AL10, so that the mid-197% price is given by

Price = {(weight)($7kp){f) dollrs
aceored-

The ACcessories are pri('(-[l froam Fig. AL

Pricing the accrssortes -
vent special materiats ol construe-

inp to the weight of the empty vessel. Tn the e
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TABLE A1.12 Base-Price Correction Factors
for Construction Materfals of Accessories to
Towers and Tanks

Material Designation Corraclion Faclor

ASTM AISI fom
SA285C : 1.0
SA203AtD . 1.2
SA 357 1.8
SA 240 a4 3.0
SA 240 310 S 41
SA 240 R 316 34
SA 240 a2l 3.0
SA 240 347 33
Monel g8.0
tnconel 11.0

lu.n; are necessavy, the hase price from Fig. A112 is modificd by multiplying
with correction factor, £, obtamed from Table AL T2,

AlL4.24 Calculating the Prices
of Vessel Internals

Pricing distiflation trays  The {owr principal kinds of distliation tays are

1. Bubble lr;l.ys, which are common tiroughow mdustry in the form of one
or another varting

260

dixes

9. Valve trays, which cm be weiphted according 1o the vapm flow
3. Sicvetrays, whieh exist in vinitions and ofler tow presse dop, It which
are 1o be avoided with dirty or corrosive ihids

4. Jevrays, which dircen the vapor flow usualby to assist hyerantic flow
ohtained from Fig. A1.13, assumes valve

Ihe hase price [or trays, whieh is
ross-low design. and the Toflowing vy

tays inoap o Fhoaays with single-c
thicknesses aceording o the maerial:

Malerial Thickness, mm
Mild steel R 5.
410 Stainless 2
304 Stainless .2
Monet 2

This hase price is modificd by multiplying with

1. Factor f,; obtained from “Fable Al.13a, for tray types other than valve.

2. Factor £, obtained from Table A1130, for thicknesses other than these
used in Fig ATT3

3. Factor f,, obtained from T

4. Factor f,, Tor other ypes of cross llow, as follows:

able Al1.13c, for numbers of trays more than Uh,

a. Donble cross ow, f,= 112

b. Quadruple cross flow, f,, = 1.35 ' .
Also. the cffect of kabor is sometimes such that the price at large diameters is
lower, while the price at low diameters is higher. than indicated in Fig. ALY
‘Table Al.14 gives a first approach for prices of virious
This price should be reduced 10% for lots over H)
1+ mid- 1975 conditions.

Pricing packings
packings in lots of 20 m’.

m® and 15% for lots over 100 m*. It is bascd o

A14.25 Calenlating the Final Price . .
vessel walls and skirt is added (o the price of its ACCESSOrTCS

The price ol the
15 for towers and reastors ar by

anel internals, and the sum multiplied by 1.
110 Tor tanks.

When the dinmeter of the shell ofat
ihe shell is often Fabricated incthe held. In such ¢
he 1aken as aboul 1wice the cost of the bare material,

ower or tank is larger than 5 1o G merers,
ases, the cost of fickd [abirien-

1101 N

ned



TABLE A1.13 Base-Price Correction
Factors for Distillation Trays

a. Type of Tray

Type Carrection Factor
Wilh bubble caps . 1.45
With valvas 1.00
Peroraled trays 0.70
b. Thickness
Thickness, mm Correction Factor
T2 1.0
35 1.25
6 1.60
12 2.50

c. Number ol Trays

Number Correction Factor
0-15 10
16-50 0.95
51-75 0.82 .
Over 76 0.90
TABLE A1.14 Price of packings, $/m? {mid-1975})
Packing Dimensions
T B A g
Type mm 25 - a8 50
Raschig rings:
Sloneware 210 160 150
Mild steel 420 2850 230
Slainless 304 1,560 1,150 1,040
Pall rings:
Mild sleet 330 240 220
Stainless 304 1,350 860 830
Stainless 316 — — 1,130
Monel —_— — 2,080
Polypropylene 420 30 250
intalox saddles: ’
Stoneware 2m 200 180
Polypropylene 380 — 210

00000 111 "“"‘"I"’"‘I"‘" e B ol
Stainlrgs 104

thickness 2 mm ™Y |

10000 —1{-|}-

oo LT By
Monel ///
3.000 7= 1= 77| ] thickngss 2 mm / re Stainless 4110
thickness 2 mm
2000 1~ 1- |- - -7y ¥ 11—
1~ Mild steel
A thickness 3.5 mm

1,000

FOB price per 1ray, §

3a0

200 -

|
it
|

Tray diameter, m

Fig. A1.13 Base price of valve lrays for distillation towers, mid- 1975,
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1.4.- Soldadura en recipientes a presi&n;

El procedimiento mds utilizado actualmente en la fa--
bricacidn de recipientes a presidn es el de soldadura, el cual
elimind el sistema de remachado ﬁue se usd hasta hace pocos a--
nos.

En las figuras de la 9 a la 27, se muestran algqunos -
detalles para la preparacifn del material y aplicacifn de sblda
duras, gue se utilizan actualmente.

. Tedas las soldaduras serin aplicadas mediante el pro- .
ceso de arco elBctrico sumergido,-el cual puede ser manual o ay
tomitico. En cualquiera de los dos- casos, deberd tener penetra
cidén completa y se deberi eliminar la escoria dejada por un --
cord&n de scldadura, antes de aplicar el siguiente. '

Con el fin de verificar si una soldadura ha sido bien

‘aplicada se utilizan varias formas de inspeccifn, ecntre ellas:

estd el de radiografiado, la prueba de lIquidos penetrantes Y
algunas veces se utiliza el ultrasonido.

la prueba mis comunmente utilizada es el radiografia
do, é&ste puede ser total o por puntos. Cuando practicamos el ra
dicgrafiado por puntos, en recipientes a presién, debemcs tomar
por lo menos una radiograffa por cada 15 metros de soldadura Yy

la longitud de cada radiograffa serd de 15 centimetros como mi-
nimo.

La eficiencia de las soldaduras esti mostrada en la -
figura lo. 1, en ella se dan los diferentes valores de la efi--
ciencia (E) que debemos usar en los cilculos de acuerdo con el
tipo de unifn.
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SIMBOLOS BASICOS PARA LA REPRESENTACICN GRAFICA
DE SOLDADURAS - .
JURA NO,

Las caracteristicas de las juntas scldadas son establecidas por medio de
representaclones- grificas, qug cqnacan, en el caso mAs comin de leos alemencos
que se indican s con:inua;ién'y cuya localizacidn relativa se ilustrs en ol
"standard de iocalizacién'

Linea de raferencia, flecha, simbolos bdsices, dimensiones y otras especti-
Eic"uionas. simboloa complementarios, simbolos de acabado, cola, especificacio-

nes relativas a lcs procesca v electrodos,

SIMBOLO DE ACABADQ : ANGULO DE La AANURA
INCLUYENDO EL ANGULO DEL
AVELLANADO PARA EL TAPON
DE $OLOADUAA

- SIMAQLO DEL CONTORNO

ABEATURA DE RAIZ; PROFUNDIDAD
O LLENADOQ DE RANURAS ¥
TAPONES DE SOLDADURA

LONGITUD OE LA SOLDADURA

: : P, PACIAMIENT
GARGANTA EFECTIVA ASO {ESPAC) Q

CE CENTRO A CENTRO)
. OF LAS SOLDADURAS
TAMANG ¥ RESISTECHA
DE SOLDADURAS

ADURA CAMPO
CRITICAS SOLDACURA OE

FLECHA:SE APOYA SOBRE
UNG OE LOS LADCS DE
LA JUNTA

ESPECIFICACION
PROCESOS U QTRA
REFERENCIA

SOLDAQURA A TGDO
ALREDEDOR

NUMERQ DE PUNTOS O
= PROYECCION DE LAS
LOS ELEMENTOS MOS=- | SOLDADURAS

: | TRADOS EN ESTA ! LINEA DE AEFERENCIA
e oy

SIMS0LOS BASICOS | AREA SE QUEDAN i

DE LA SOLOAOURA | cuamboLacolariea |

]

O DETALLES Of ' fLECHA sOM INvERTIDAS
REFEAENCIA b e e e —— 4

COLA[PUEDE SER
OMITIDA CUANDO NO —(
SE USAN REFERENCIAS

STANDARD DE LOCALIZACION DE LOS ELEMENTOS ¥ SIMBOLOS DE
SOLDADURA
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La linea de referancis, que preferentementa se trazara paralela a los cantos del’
del papei y es la conatruccifn que sirve de base para el ordenamianto de loa sfmbolos:
y especificacionas,

La "flecha" se coloca en ia prolongacidn de uno de los extremca de la l{nea de
referencia, y sirve para sefialar la junca por soldar, la punta de la Flecha respec-
tiva se apoyard, al efecto, precisamente jobre uno de los lados de la juncs por io
que de una manera genersl, en toda conexifin soldada se establecerd un lado marcado
por la flecha y un lado coacrario a la flecha,

Los simbales bésicos definen en decalle, las caracterfiscicas de la conexiénm,

el tipo de soldsdura y las ranuras & cajas que deban hacerse a los miembros de la
Juocs, misoos que se indican & continuacién,

FPIGURA NOC. 10

. SIGMIFICADD “

TIPO DE LADO OTRO AMBOS CUANDO NC ESTA
SOLDADURA . FLECHA | L ADO LADOS DEFINIDO EL LADO
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FiLeTE >_—V_\ AN < > b 4 stu uso
RARURA O TAPON / — < > - \ $iv usQ $1N USO
FROTECE » .
oA PoTOR > o R —0 < aiM uso \—H
. cosTuaa ‘_3__'\’ >_§A sinuso \——$—<
AECTANGU L AR .
N . A Ll
cusomaoa | 2T\ | / AN TH_< Y I I <
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N ]
A oissL >—|r) y 2 4 < >—h In uso
» _ :
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. S
¥ '
A Fl >_h__} ‘/\ 1% — < 2in ysO
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. PEEPA 4 } 3 < m U0
s13aL N AIN s\ ¢ o—
scausamase| /T —N | AT
DY REIPALDO —_—n $im us0 3% usa
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» cante /—Tf_< i : 11m uso smu
1 luLAlAnull}
: Andinan \ﬁ 8 4 Vs 1 < 1M Y30 s1n USo
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Lag dimenaionss establecidas en concordancis

espesor del cordén de scldadura,

con el simbolo b#sico, el

la longitud del mismo, el pase cuando sé tra

ta de filetes no corridos sino de soldadura a puntos, la separacifn en la

ralz de las cajas & ranuras, el dngulc abarcado por éstas y el espesor de un

capén.

(Ea todos los cazos lag acotaclones serdn en mm, & en pulg,).

Log aimbolos complemancarios qua se usan como adiciones al aimbolo baasg-

co se indican & continuacién:

FIGURA N0, 11

. AESPALDO [ SOLOATODO! SGLD. DE | PENETRACY® CONTORNG (SUPERFICIE]
SEPARADOR | ALAEDEDOR [ CAMPO | COMPLETA [ ENAASADA | CONVEXA CONCAVA
— N
" — p— ——
o Ve — N\ AN N

’ —
SIMBOLO DE SQLOADURA DE CAIP

SIMPOLD DE LA SQLDADUARA EN

EL S5IMBOLO DE SOLDADURA DE
CAMPO INDICA QUE LA JUNTA
POR SOLDARSE, NO UEBERA
SER MECHA EN TALLEA &

EN EL LUGAR EN QUE SE EJE
GUTEN LAS FASES INICIALES
DE LA FABRICACIGN.

EL S5IMBOLO DE SQULDADURA
TOOO ALREDECOR INDICA QUE

Sy
TODO AL REDEDOR vd Vv

LA SQLOADURA SE EXTIENDE
COMPLE TAMENTE AL REDEDOA

EL SIMBOLO DEL CONTORANO CON=-
VEXO INDICA QUE LA CARA DE A
SOLDADURA DEBERA SER ACABA
CON UN CONTORNO CONVEXO.

EL SINMBOLO CE CONTORNO AL RAS
INDICA QUE LA CARA DE LA SQLDADU
RA DEBERAA SER HECHA AL RAS.CUAMD
DO NO ES USADO UN SiMBOLO DE ACA
BADO.INDICA QUE LA SCLDADURA DE
BERA SER EJECUTADA A RAS SIM EL g
" ACABADG SUBSIGUIENTE

EL SIMBOLO OEL CONTOAND CONCA
¥0O INDICA QUE LA CARA DE LA SO
CADYRA DEBERA SER ACABADA CON
UN CONTORNO CONCAYO

|

SIMBOLO OE PENETRACION
COMPLETA

l

DELA JUNTA,

SIMBOLC DE ACABADO
{STANDAR DEL USUARIO)
INDICAR EL METODO

PARA QHTEMER EL CONTORNO
ESPECIFICADD PERONQ EL
GRADD DE ACABADO

SIMBOLO DOF ACABADO
(STANCAR DEL USUARIO)
INDICAR EL METQDO PARA
UBTENEA EL CONTQRNO
ESPECFICADO PERQ NO EL
GRADO DE ACABADO

SIMBOLO DE ACABADO
{STANDAR DEL USUARID)
INDICAR EL METODQ PARA
QBTENER EL CONTOANO
ESPECIFICADO PERD

NO EL GRADODE ACABADO

EL SIMBALO DE PENETRACION
COMPLETA NO EY DIMENSIONADOQ

CuALQUIER SiManLd DE
SOLOADURA APLICAMLE

51 NO HAY UMA ‘HDICACIOM EXPRESA TODAS LAS 30LDADURAS

(EXCEPTQ LA ALTURA)

SE ENTENDERAN CONTINUAS
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SIMBOLOG I AS
M FIGURA NO. 12
$IMBOLOS BASICOS DE SOLOADURAS DF ARCO Y GAS reces: | "
R A N QO R A
ACAMPANADG
RECTANGLLAR " v ° AL3EL “u® I N sI1sclL
' v ACALPA NADO
\ s s I I B
AREh R anin
TAP -
- on POR TODO oL PENETRACION
TILETE a COSTURA
PUNTOY ALREDEDORY CAM PO COMPLETA
NANURA

N

—

ORES;

yaa " -

UNIO N céNTOANO
ot RECUBRL-
RESPALOO | MIENTO | CANTO |anGurar| & Ras [comvexo |cowcave
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SIMBOLOG!IAS
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APLICACION ¥ SIMBOLOS DE
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;,,NEI SIMBOLOG! AS NORMAS
I FIGURA ND. 16
| APLICACION Y SIMBOLOS DE SOLOAJURAS rrosa s i
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1IMBOLO /__/ ’—L SI4BOLQ
e /<
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NORMAS
M ' SIMBOLOGIAS
FIGURA NO. 17
4PLICACION ¥ SIMBOLOS OF SCLDADURAS rrew e e

" G

RE AL . REAL

P :
) S5IMBOLe | sSiIMBOLO ’
L — ' —
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l: REAL
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SIMBOLOGI AS

NORMAS

FIGURA HO. 18

APLICACION Y SIMBOLOS DE SOLOAOURAS feeus D as.
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SIMBOLOGI!IAS

NORMAS

APLICACION Y SIMBQLOS

2F SOLDAOURAS

FIGURA NO, 20
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PROCEDIMIENTOS OE SOLDADURAS

NORMAS

FINURA MC . 21

PARA PLACAS DF aCIRC

AL CAREGON

LA T-L L

ELIMINAR ESCORIA Y OTRAS IMPUREZAS
ANTES DE HACER EL SIGUIENTE CORDON.
USAR VARILA /8" MAX.

1/18" @
4 |

ELiMMAR ESCCRIA ¥ QTRAS WAPUREZAS
ANTES [E MACER EL SIGUIENTE COROON.
USAR vARILLA /0" MAX,

_ ok
“' WT

_ ] 1/18°
R A NN

i

INTERIQR DL CUERPO |

ELIMINAA ESCORIA Y OTRLS IMPUREZAS
ANTES DE HACER EL SISUIENTE CORDQN.
USAR VARILLA 1I/8" umax.

I
i
SIS

.

ELIMINAR ESCORMA YOTRAS WMF REZAS
ANTES OFE HACER EL S.GUIENTE CORDON.
USAR VARILLA 1/8" MAX.

ELINIMAR ESCOR.A ¥ OTRAS (MPUREZAS
ANTES DE MACER EL SIGUIENTE COAQOM.
USAA YERLLA 3/18° MAK

609, 759 @

116" MIN. 1/ 7 A

1 - —d
nEAS
Tt NNNNNNS VAL
T = —J‘/" ':l/dl !rns“mim

ELIMINAR ESCCRIA ¥ OTRAS WPUREZAS
ANTES Of HACER EL SIGUHENTE CIZRDOM
USAR VARILLA 3/16" MAX.
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' PROCEDIMIENTOS DE SOLDADURAS NORMAS
JJE I ) FIGURA No, 22
) PARA PLACAS Df ACERG AL CA980M rcens Tore s
@

s

170" ‘
' NTERIOR DEL mwx

CLIMINAR ESCOMA Y OTRAS (MPUREZas
ANTES DF WACER £ SIGUENTE COROONM.

-L-

Ivemo® Séo 2.I0P0

ELIMINAR ESCORIA ¥ CTRAS IMPUREZAS I
ANTES DE WACER EL SIGUIENTE CORDON
USAR VARILLA DE /8" MAX

80% - 730

USAR VARILLA O 1/8" MAX.

,
AN

s | les N\
AN

ELUIMINAR ESCORIA Y GTRAS IMPUREZAS
AMTES OE MACEIR €L SIGUIENTE COROON.
USAR WVARILLA 3/18° uMAX.

| USAR VARILLA 3/16° MAX.

60%. 74°

1/18"

NEF S

\\

1716 a sAs"T

IWTERIOR OE) CLZaro
/e

=a —-‘ =

4
ELIMINAR ESCIRIA Y OTRAS IMPUREZAS
ANTES DE HACER EL SIGUIENTE CORDON.

ELININAR ESCORIA ¥ QTRAS IMPUREZAS
ANTES OE MACER EL SIGUIENTE CORCON.
© OGSAM VARILLA 1/8" MAX.

NTERIR DEL CUERPO I&
. 3/32°MIN.
' __1 1__L_
-‘—’—‘3‘, .

ELIMINAR ESCCRIA Y OTRAS LIPUREZAS
ANTES OE HACZR EL SiGUI:~TE CORDON.
USAR VARILLA /8" maAL,




JNE "PROCEDIMIENTOS DE SOLDADURAS NORMAS

TeaRa PLazscs

sl | Ty

: V" wAx
LsneE Lt /
\
{\'

ELIMINAR EICORIA ¥ OTRAS IMPUREZAS

ANTES OF HACER EL SIGUIENTE COROON.
USAR VLRILLA 1/8° MAX.

178" MAX

41 —— ~ -+

r>1 s NN !

T ',a.'l l I 118" MIK.

] P TN, I .,I‘,-:‘:x; LA
8Q¥. TS50

ELIMINAR ESCCIRiA ¥ OTRAS IMPUREZAS

TES CE HACMR EL SGUIENTE CCROON.
USAR VARILLA 3/15" MAX.

CUANDO WO LLEVE PEFUERIC Y L&
SSLDADURA (NTERIOR SEA POSIALE @

| et te

. A& .l,‘nlr LA AE Ak 8 Wiy
T, B odyr Ul MInmD 0L L300 WM

>/A tg* FSPESOR COE LA BOOUILLA

CUANDD MO LLE +S REFUERZIO Y LA y
SOLQAQUAA I1W TTRICR NO SE& POSIBLE @
— ;

ty © {ISPESOR DE La BOQUILLA T

QUANOA LLEVE RIFLERZD @
¥ LA SCLODACURA INTERIOR

SEA POSIGLE

uqulFLE S E.
Fr ;TE £5 WAYOR
178" npy SEE

'

DURADEHSOF .

ClraANDQ LLEVE RIFUERZO

y T LA SSLDADUNA INTERIDR k
MG SEA POSISBLE.

ER

45 178 NPT

SoLRacuRa CE Fas)
MULTIPLE &I Ev
FI ETE '-'S MATCH

SOUIAJURA DE -a50 MWT
€I E'. FIETE ©: MA&YOR

‘it rewefne Ar g eengy e
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NORMAS

FIGURA No. 24

I“w PROCEDIMIENTOS DE SOLDADURAS

PARA PLACAS DE ACEROD

TNOXIDAGLE recuy. lo.. LI 1

ﬂl'_.i;'...._
||

ATRAN oL N
IS

_‘ .
UIAR VARILLA /8" MAIX

®

=

. :
T‘

ve®

) ®
MIT_ 4y

Tyt _,ﬁsav =

¥
USAR VARILLA V8" MaX.

ﬁsn VARILLA 1/8" MAX.

®©

e
1

- -

FLIVL o

T

% -
1a

*
USAR VARILLA 318" Max.

USAR VARILLA 3/16° MAX,

*ILIHIIAB EECORAIA Y OTARAY INPURE2AS ANTES OFf MACEA €L SIGUIENTE €20 “at

e



% ) } " NORMAS:
Jf': EPROCEDiMr:NTOS CZ SOLDADURAS
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st T s
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USAR VARILLA 1/9° MAX, VSAR VARILLA 1/6" MaxX.

INTERIOR OEL,
“cuERPO

UBAR VARILLA (/8" Wax.

USAR VARILLA 1/8" MAX

i'ktlldllli LECOMIA Y OTRAS 1MPUHEZAS ANTES CI 1 .\CER EL SIGUIENTE CIADCN
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JME |

| PROCEDIMIENTCS DE SOLDADURAS

NORMAS

FIGURA Neo. 26

i ' PARA PLACAS DE 4CERQ

INQXIDADLE (LY

RG]
iy

/
JINTERIOR DEL
CUERPD

% ysal vaRILLA 1/8° uAx.
' i

¥USAR VAAILLA /87 WAX.

60°-75° @

/INTEF{IOR DEL
CUERPO

CYANDO NQ LLEVE REFUERIQ Y LA
SOLCADURA INTERICR SEA POSIBLE

_." l__ancuu.us DE 3"8 v MENORES
v L, O tpa tAl UK

Wt l! sUN MINING GE L2%3 t MIN,

e by
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S
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wTdo conpon ) ZEELEREEE NS TECD
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ey —
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S YEFUERIQ
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WUCTIRLE SN Fu_srz?@

l. r——LxCESWO

#+

19— BCOUILLA CUERPO
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/ CORDON WA TIALE

\
\\
o

Iy sESPESOR DE LA BOQULLA

PR
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Antes cde aylicar cualzuler a
sre=idn, depemes vresarar .o Proced 1d
da caso en rarticular, el cual nos indica .a preparacidn, diam:z

tro del electrodo, .eetc. Dara cada tizo v espesor &2 materiai. -
Depemos tamgién hacer uwruebas a los scidadores para asegurarnos
gque la soldadura seri aclicaca vcor personal debidamente califi-

cado. Estas pruepas v procediTientos deperin arvegarse estricta-

mente a las recomendaciones hechas por =t CE&digo ASMI Seceidn -
IN "welding and,Brazing QualiZications.

) £l material de aporte, de la soldadura, deberd ser --
compatible con el materizl base a soldar. Los electrodes més co
munmente utilizadcs para scldar recipientes a presidn de acero
al ‘carb&n, sca el 6010 y =1 76138,

Cuando aplicamos soldacdura en recipientes a-presién -
de acero lnoxidable, es necesaric utilizar gas inerte v So re-
comienda pasivar las soldaduras con una sclucién a base de &ci-

do nftrico y 8cido clorhidrizo,

Uepemos tratar de evitar les gruces de dos o més cor-
conas de soldadura. La distancia minima entre dos cordones para
lelos serd de 3 veces el espesar de la placa, sip empargo, cuan
do sea inevitable el sruce de dos cordones, el C8dige ASME Sec-
cidn VIIT Divisi€n 1, nos recomienda radiograrg:ar ura distancia

minima de 102 milimetrus & czca .ado de la inteiseccidn.

Se recomienda no aplicar soléadura a un recipiente a

presidn después de haber sido relevado de esfuerzos.

4
z
-

|
I'm

Towcs los recip:
Les de poguillas y conexio;
vdlvula ce segquridad, encr
fnuacidn se enlistan algun-

lar en los recipientes a

£, ENCLdGa {2}
B.- Saiida (s) de
C.~ Drenc,

4.~ Venteo,

Z.- Entrada {s) ¢
£.- Conexifn par:
G.- Conexibn car:z
H.~ Conexidn par.

bt

.= Conexioner -

[}
i

" Conexiones c:

De acuerdo con el
¥amos a disenar, éste puedc
anctes mencionadas. Los diac
ncs indicardn cuantas bogui
servicio debemos inr " e

Ln concordancia ¢
Sidn i, todas las poquillasz
tnstaladas con recipientes 2
refuerco 2n la unién del cu
te. En Méxich se ha hecho u

quillas de 3 puigadas, lo c

Todas las placas
das de difmetro v menores,



i1Y0r porcentaje de re--

¢ requilsitos t&cnicos es
que de £stos depende el -

BSAR-T- 1N

los materiales que impli=~
a3 's, de operacién v -
=1 % se tenga que sacrifi
s, es ei mds importante.

1.8.- C&diges aplicables.

El principal ¢6digo utiiizado en México, Estados Uni-
dos de Norteamérica Y en muchos otros pafses del mundo, es el
"CODIGQ ASME SECCION VIII DIVISION 1". Este C&digo es publicado
por la Asociacifn Americana de Ingeniercs Mecfnicos, su edicién
es trianual; 1965, 1968, 1971, 1974, 1977, 1980, 1983,.,... sin
embargo, la asociacifn antes mencionada emite adendas trimestra
les las cuales modifican constantemente el C&digo, manténiendg

" 1o siempre actualizado.

Como una alternativa del C8digo ASME Seccidn VIII Di-
visién 1, existe la Divisifn 2. La diferencia fundamenta. antre
las dos divisiones radica en los factores de seguridad, los cua
les son mayores en la Divisidn 1. . .

A continuacién se enlistan los principales C&digos --
existentes en el mundo para disefio y fabricacibén de recipientes
a presién. ' )

PAISES _ CODIGOS

Alemania Occidental. A.D.Merkblatt Code.

Estados Unidos de Norteamé&rica. ASME Code Section VIII Divisién
148 2,

Inglaterra. British Code BS.55C0.

Italia. Italian Pressure Vessel Code.

Japbn. Japanesse Pressuré Vessel Code.

Japbn. Japanesse Std. Pressure Vessel

Construction.

Camo uﬁ complemento al C&digo ASME Seccifn VIII Divi-
5i8n 1, para el procedimienté de soldadura se utiliza la Sec---
cifn IX del C8digo ASME y el AWS (American Welding Society), -
para la seileccifn de materiales usamos la seccibn II y el ASTM
{American Society of Testing Materials).

Para el disefio mecinico de Cambiadores de calor de co
raza y tubos, ademds del ¢&digo ASME, debemos usar los estanda-
res publicados por el TEMA (Tubular Exchangers Manufacturers --
Associaticn).
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1.9.- 3reve historia del C&digo ASH...

A continudacifn, vy 1 manera ce Liustrzcidén, se descri-

tird brevemente el origen del C&digo ASME.

El C6digo rara calderas vy reciplentes a presidn de la
Seciedad Americana de Ingenieros Mecinicos (A.S.M.E.), se origi
nd por la necesidad de proteger a la sociedad de las continuas
explosiones de calderas gue se sucedian antes de reglamentar su

diseno y construccién,

Inglaterra fué uno de los primeros paises gue sintid
esta necesidad, y fué después de uno de los m&s grandes desas--
tres que sufrib la ciudad de Londres al explotar una caldera en
el afo de 1815. La investigaéién de las causas de esta explo---
sién la lievd a cabo la Cimara de los Comunes por medio de un -
Comit#&, el cual, después de agotar todas sus pesquisas, logrd -
cstablecer fres de las principales causas del desastre: Cons---
cruccidn inapropiada, material inadecuado y ‘aumencs gradual v -
excesive de ia presidém. Al final de su infocrme, Jdiche Jomité re
comendaba el ompleo de cabezas semiecstérisus, =21 Rierrns Iorjade
como material ie censtruccidn, y el empies £a geos v&lvulas de -
sequridad.

En los Eatados Lnidos de Worteaméric2, lis perscnas -
dedicadas a .21 fabricacidn de calderas, se agruparon en ula asQ
ciactén en el afc de 1839; Esta Ascciacidh nomord un Comicd =i-
cargado de preparar reqlas y especificaciones, &n las gue se =3
sara la fabricacién en taller de Las calderas. Uumo resultade -
de los estudios hechos por este Comit?, 3e presentd

ciacidn un informe en el que se cubrfan reomas como:

cicnes de materiales, armacde por meqdio de remaches, factaras de

saqurliad, tipos de cabezas v de bridas, uosi como riualas para -
1

la prueba hidrostitiza.
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No cbstante los dos intentos antericres pot evitar --

las explosiones de calderas, &stas segufan sucediendo; A princi

plos de este siglo, tan scolo en los Estados Unidos de Norteamé-
rica, ocurrieron entre 350 v 400, con tremendas pé&rdidas de vi-
das y propledades. Llegl a ser costumbre que la autorizacisén pa
ra usar una caldera la diera el cuerpo de bombercs. Hasta la --
primera década de este siglo, las explosiones de calderas habl-

an sido catalogadas como "Actos de Dios". Era necesario pues, -

"la existencia de un C&digo legal sobre calderas,

El 10 de marzc de 1985, scurrié la expicsitn de una -
caldera de una fibrica de zapatos én Crocktewn, Massachussetts,
matando a 58 personas, hiriendo a otras 117, y con pérdidas ma-
teriales de m&s de un cuarto de mill&n de d6lares. Este acci--
dente catastrSfico hizo ver a las gentes de Massachussetts la -
imperiosa necesidad de legislar sobre la construcciédn de calde-
ras para garantizar su sequridad. Después de muchos debates y =
discusiones pOblicas, el Estado promulgd, en 1907, el primer CZ
digo legai de feglas para la construccidn de calderas de vapor,
al afo siguiente, el Estade de Ohio aprobd un reglamento simi--
lar,

Otros Estados y Ciudades de La Uni6én Americana gque ha
bfan padecido explosiones similares, Se dieron cuenta que &stas
podfan evitarse mediante un kuen disefic y una fabricacidn ade--
cuada, y tambif&n se dieron a la tarea de formular reglamentos -
para este propésito. De esta manera, se llegd a una situacibn
tal, que cada Estado, y adn cada ciudad interesada en este asun
to, tenfa su propio reglamento. Como los reglamentcos diferfan -
de un estado a otro, y a menudc estaban en desacuerdo, los fa--
bricantes empezaron a encontrar diffcil el fabricar un equipo -
con el reglamente de un Estado que pudiera ser aceptado por o--
tro., Debido a esta falta de uniformidad, en 1911, los fabrican-
tes y usuarios de calderas y recipientes a presifn, apelaron an
te el concilio de la ASME, para corregir esta situacién. El Con



cilic responﬁiéra esty nombrandoe Ln Jomitd C Para que formule -
especificaciones uniformes para la cerstruccidn de calderas de
vapor y OTLro: racipientes & nresidn especiiicadss para su cuiga
go en serviciz.,

El ccmite =staba formacdo por siete riembres, todos e-
lles de reccnocide prestiglo dentro de sus respectivos campos,
un irgenieroc de seguros para ralderas, un fabricante de maferié
les, dos fakricarntes de calderas, dos crofesores ce ingenieria
¥ uwn lngeniero consultor. z! Comit& Iud asesoradeo zor otre Co-
mité en calidad de consejero, formado de 138 miembres :ue repre=-
sentaban varias fases del disefio, conscruccidn, instalacidn ¢ @

peracidén de calderas.

Basandose en los reglamentos de Massachusse=zts v dg -
Chio y.en otros datos de uatilidad, €l Comit& presentd un irfor-
me preliminar en 1213, y envid 2,000 copias de &1, a jos profe-
scres de Ingenierfa Mecdnica, a departamentos dz Ingen:eria de
companias de Seguros de calderas, a jefes de inspectores de los
departamentos de inspeccién de calderas ce Cstados y C.udades,”®
& fabricantes de calderas, a editores de revistas Ze Irvenieria
v a todos los interesados eﬁ ia construccién v operacidn de cal
deras, pidiendo sus ccmentaries.

Después de cres anos de innumerables reuriones v au--
diencias plblicas, fué adeptado en la primavera de 1923, =1 prg
para la Construccifn de Calderas Esta-

u
mer Cddigo ASME, “Recla
s

3
cionarias -~ parz las Fresiones Fermisibles de Trabajc"., ccnocl

do como la @cicidn 1914,

Jesde entonces ol Cddigo na sufride muchoy cambios v

s& han agrezado muchas s:

L-res de acuerdc a las nrec=sidades.

T 13 nelciones han arcsrecido en el siguiante orden:
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Seccidn I Calderas de Potencia 1914
(Power Boilers)
Seccidn Iz Especificaciones de Materiales 1924
_ (Material Specifications)
Seccién ITI Calderas de Locomotoras 1921
{Bollers of Locomotives)
Seccifn v Calderas para Calefaccin baja presiéni923

{Low-Pressure Heating Boilers)

Seccifn V Calderas en miniatura 1922
(Miniature Boilers)

. Seccidn VI * Inspeccisn 1924

finsnection)

Seccibn VII Reglas sugeridas para ‘el cuidado 1926
de las calderas de potencia.
{Suggested Rules for care of
Power Boilers)

Seccién VYIIl Reciplentes a Presidn no sometidos 1925
a fuego directo.
(Unfired Pressure Vessels)

Seccidn IX ** Regquisitos de Soldadura 1940
(Welding Qualifications)

* Eéta seccidn estubo incorporada a la seccidn I desde su apa-
ricidn hasta 1949, finalmente fué& cancelada en 1952.

La Primera vez gue apareci$ esta seccién, fué én 1937 como -
suplemento al CSdigo.

El aumento de secciones en el C8digo, refleja el pro-
greso de la indus--ia en este campo. Se ha conservado un creci=--
miento espontaneo v se han requerido revisiones constantes.

Como iflustracidn diremos gque en 1914 lag calderas se
operaban a3 una presifin m&xima de 20 Kg/cm2 (285 psi) y a tempera
turas de 300°C {572°F), actualemte estas se disefan para presio-
neg tan altas como son 305 Kg/cm2 {4,331 psi}) y a temperaturas -
de 600°C (1,112°F); Los recipientes se disefan para presiones de
200 Kq/émz {2,845 psi) vy a un rango de temperatura entre -210°C
a 550°C (de -346F a 1,022°F)
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Cada nuevo materiai, vcada ruevo disefo, cada nuevn mé
todo de fabricac:bn, c¢ada nuevo sistema de proteccidn, trae con-
3igo nuevos vroblemas de estudio para el Comité del C3digo, uxi-
giendo la experiercia técnica de muchos sub-Comités, para expe--
dir nuevos suplementos y nuevas revisiones al CS8digo. Como resul
tado del espiéndido trabajo de esos Sub-Cemités, el CSGdigo ASME
na desarrollado un conjunto de Normas gque garantizan cualgquier -
disefic v cualquier construcclbn de calderas y recipientes a pre-
sién denetro de los limites del propio C6digo.

El Cédigo ASME ha tenido gue mantenerse al dfa, den--
tro del cambiante mundo de la tecnologfa. Este grupo celebra --—-
seis reunicnes anuales para adaptar el C8dige. Las ediciones del
C5digo se hacen cada tres afnos, la mas reciente fué en 1983, ---

consta de once secclones en catorce tomos vy son:

Sececién I Calderas de Potencia.
{Power Biolers)

Seccidén [I - Especificacién de Materiales.

(Material Specifications) R

Parte A: Especificaciones de Materiales Ferrosos
(Ferrous Materials)

Parte B: Especificaciones de Materiales no Ferro
sos. (Non Ferrous Materials)

Farte C: Especificaciones de Materiaies de Solda’
dura., (Welding Materials)

Seccidn III Plantas de Potencia Nuclear.
Lovisidn i, y Divisién 2.
Joaponentes: Requarimientos Generailes,
(Nuclear Power Plants)
Division 1 & Division 2. -
(Components: General Requirements)
Seceidn IV Calderas para Calefaccifn.
(Heating Boilers)

Seccibén vV Pruebas nc Destructivas.
{Non Destructive Examinaticns)

Seccifn L1 leglias Recomendadas para el Cuidade y Operacibn
de Calderas para Calefaccifn.
(Recommended Rules for Care and Qoeration of Hea
ting Boilers)
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Seccién VII Peglas Sugeridas para el Cuidado de Calderas de
Potencia.
{Recommended Rules for Care of Power Bollers)

Seccifn YIIT Divisidn 1: Recipientes a Presidn.
(Pressure Vessels)

bivisién 2:; Reglas para Diferentes Alternativas
para Recipientes a Presidn.
{Alternative Rulies for Pressure Vessels)

Seccidn IX Requisitos de Soldadura.
{Welding Qualifications)

Seccifn X Recipientes a Presifn de Plistico Reforzado y fi
bra de vidrin
(Fiber Glass Reinforced Plastic Pressure Vessel}

Seccidn xI Reglas para Inspeccifn en Servicio de Plantas de
Potencia Nuclear.
{Rules for Inservice Inspection of Nuclear Power
flants)

Una vez teniendo una idea de lo que es y como estd --
formado el C8digo ASME, nos enfocaremos a la Seccibn VIII ya gue

es la relacionada con Recipientes a Presidn.

La Seccién VIII del C&digo ASME, ccntiene dos bivisig
nes, la Divisién 1, Jue cubre el diseno de los recipientes a --
presidn no sujetos a fuego directo, y la divisién 2, jue contie-

ne otras alternativas para el c8lculo de recipientes a presibn.

Las reglas de la Divisifn 1, de esta Seccifn del C3di
go, cubre los requisitos minimos para el disefio, fabricacifn, --
inspeccién y certificacifn de recipientes a presibn ademis de a-
quellas gue est&n cubiertas por la Seccién I. (Calderas de Poten’
cia}, Seccién III (Componentes de Plantas Nucleares} y Seccién -
IV. (Calderas para Calefaccién).

Como se dijo anteriormente, el considerable avan
ce tecnoldgico que se ha tenido en los Gltimos afios, ha traido -

como consecuencia la implementacifn de nuevos C&Sdigos y Normas,
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el C&digo ASME, ccnsclente de ell:, crea dentra de la Seéciénv—-
VILI de su CSdige, un nuevotomoe denominadec Rivisidn 2. "FEGLAS .-
ALTERJATIVAS PARA CONSTRUCCION LE RECIPIENTES A PRESION".

Zn 1955, Reconociendo el gran volumen de nueva infour-
macidn desarrollada por el Ccmité de InvestigaciZn de Recipien-=-
tes a Presién (P.V.R.C.), y Otra2s organlzaciones, ¢l Comité del
ASME para Calderas y Recipientes a Preslidn, organizd su Comitéd -

especial para revisar las kases de los esfuerzos del Cidigo.

El Comit& fué consultado para desarrollar ias pases -
l8gicas para establecer los valorss de esfuerzos permisibles. de
1958 a 1962, el Comit® especial interrumpif sus trabajos para --
preparar la Seccifn III, =1 C82igo para Reciplentes Nucleares. -
Sy labeor original fué terminada en 1268 con la publicaciér de la
Séccién VIII Divisién 2. En esta Divisifn, los esfuerzos permisl
bles estin basados en un coeficiente de seguridad aproximadamen-
te igual ‘a tres. '
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1.10.- Limitacicnes.

E1C8digo ASME Seccifn VIII Divisién 1, especifica
Claramente algunas limitaciones, entre las principales tene-

moss:

1.10.1.- Espesor minimo; Se establece gque para recipientes -
construidos en acero al carbdn, el espesor minimo serf de --
3/32" independientemente de su uso, ya que para algunos usecs
particulares, se especifican espescres minimos diferentes.

1.10.2.- La relacién _';’:_?,' 10

1.10.3.- Los reciplientes disefados y construidos bajo este -
C6digo no deberd&n tener elementos principales méviles, ya se
a rotatorios o reciprocantes, razfn por la cual se excluyen
del alcance del mismo las bombas, comprescores, turbinas, y
cualgquier equipo que tenga elementos principales méviles.

1.10.4.- E1 volumen minimo que deberin tener lcs recipientes
a presifn disefados y construidos bajo este Cédigo deberi --

ser de 120 galones.

1.10.5.- La presisn minima a que deberdn disefarse logs reci-
pientes serd de 15 PSIG. (1 atmésfera).

1.10.6.- E1 difmetreo interior minimo serd de 6".
1.10.7.- La presifn m&xima de diserio serd de 3,000 PSIG.

1.10.8.~ Deberin ser estacionarios.
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CAPITULO 2.~ RECIPIENTES CILINDRICOS HORIZCHNTALES.

En este y en los siguientes capitulos, enunciare--
mos los procedimientos a seguir para efectuar les cdlculos -
necesarics en el diseno de diferentes tivos de recioientes a
presisn, en el caso de los cilindricos horizontales, es necg

sario efectuar los siguientes cilculcs:

2.1.~ C8lculo por presi®n interna.

2.2.~ Cilculo por presién externa. (vaclio)
2.3.- Cilculo de anillos atiesadores.
2.4.- Cilcuio de soportes.

2.5.- Cdlcule de orejas de izaje.

2.1.- Cilculo por opresifn interna.

Al calcular un recipiente cilindrico heorizontal --
por presién interna, es necesario realizar independientemen-
ze el cdlculo del cuerpo v las tavas. Con el fin de hacer --
mag c.ara la ccmprensién de este caplitulo, -ealizaremos a mo
dn de ejemplo, 1los cdlculos racesarios para seleccicnar ade-
cuadamente los espesores del cuerpo y las tapas de un reci--
niente cilindrico norizontal, arbitrariamente sunpndremos -
los aatos para su disefo.

DATOES:
0 = Difmetrs interior en pulgadas (mm.) = 72 pulgadas.
t = Espesor minimo reguerido en pulgadas (mm.} = ?

P = Presi6n de diseno = 119 lb/pulg?

Po= Presidn de operacifn = 108 lb/pulg?

R = Radio interior del cilindro = 36 pulgadas.

E = Eficiencia de las scldaduras (ver valores en fig, No. 1}
S = Esfuerzo méximo perm:isible a iensi6n del material selec-
ciorado para fabricar el recipiente, a li temp=ratura de Zi-
sefio. (ver valcres en la tigqura No. 7}, Para un material ---
5A-285-C:; 5 = 13,800 lb/pulq? a una cte2mneratura de disefic -
de -20"a 650°F.



853

L = Radio de abombado de la tapa en pulgadas.

r = Radic de esquina o de nudillos en pulgadas.

L= Longitud entre lireas de tangencia del recipiente = 144
pulgadas.

T = Temperatura de disefio = 500°F.

2.1.1.- C&lculc del cilindro.

En la figura No. 41 se muestra un formato para el
c4lculo del éspesor del cilindro por presién interna, en &l
se puede observar que se realizaron tres c&lculos con efi--
ciencia de soldaduras de 0.7, 0.85, y ;.0 respectivamente.

Al usar E = 0.7 calculamos que t = 0,.488"
Usando E = 0.85 tenemos que t = 0.402"
Para E = 1.0 obtenemos que t = 0,341".

Todos los espesores se han calculadeo sin conside-~
rar tolerancia por corrosién.

Usando en nuestro recipiente t = 0.488" no gasta-
remos en radiograflasg, pero el espesor resultante es muy al-
to, ¥y consecuentemente caro,

En el tercer caso obtuvimos que t = 0.341", usaria
moes un eépesor peguefic pero gastarx%mos mucho en radiogra---
fiar al 100 %.

El punto Sptimo de eficiencia de soldaduras, por -
experiencia para los cuerpos cilfindricos lo tenemos cuando -
E = (.85, es decir, el espesor no es muy grande, y el costo
del radiografiado es relativamente bajo. '

Por lo antericor, es recomendable usar E = (.85 en
la mayorfa de los cilindros sometidos a presifn interna, sQ
lamente en casos’ especiales, uvtilizaremos otro valor de la -
eficiencia de soldaduras. '
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MEMORIA DE CALCULOS

NORMA

PARA ESPESOR DEL
CUERPO CILINORICO CON  PRESION INTER]
NA. (DIA. INT.} ug-27

FIoiRa Mo

41
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rELes
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T LTS T T T T T T T Con E = 0.7
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- F—L | e 130 (36)
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d .
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MEMORIA DE CALCULCS PARA ESPESOR
DE CABEZA TORISFERICA FAD BAJO NORMAS
PRESION INTERIOR. UG~328 UA-4 FIGURA No. 42

PROCEDIMIENTOS SECCION D€ DISENG CE RECIPIENTE

L IL T rad. ! (14 !

OBSERVALIONES/ QPERACIONES.

ExCE
Ry ! Con € = 0.7
=" - 0.885 (130
sl .'T | t_l38 - -(-l. )172
I v L. TANGENCIA
¥ . L 20L0A0URA £=0.859£0,875" (7/8")
\ o
\ )
Con E = 0,
MATERIAL O LA CABEZA +SA~285-C 85
DIANETRO INTERIOR DE LA CABEZA {0)as 72 PLGS, e
TEMPERATURA DE OISENO W + 500 oy _ 0.885{(130)72
ESPUERZO DL TRABAJO lochmio! _(81013,800 *316 13800¢0.85)-0,1(130)
PRESION INT DE DISERO {P)a 130 PS1G. .
RADIO INTERIOR DE LA ORONA ivl- 72 P02 bo0.707"<0.750(3/4m)
EFICIENCIA MENOR DE CABEZA {E) syar calenlas
CORROSION PEAMISIBLE (€)= 0.0 PGS

RADIO INTERIOR DE TRANSICION (rd= 4-1/2" Pros.

ESPESOR MIN, REQ'D. EXCL. CORR.w?

ESPESOR MM ESPEC. EN CABETZA = I min,

FACTOR OEL COCIENTE DZ RADION (M) : OBTENER(M/2]4

oy (wr2)

L T

PLGS

"
+* Ca

PLeL ..

C[ACESQr tmm = {1 4Ch PLGS.

CALCULO DE LA MAX. PRESION HIDROSTATICA CORREGID
POR TEMPERATURA (P N.CI1 ’

PREJION MIORCITATICA CORREGIOA « (P.N.C.}

E3PUERZIO & TEMPERATURA ATMOSFERICAs (Sarw) «13,800pe;
PHC . L3 .-L';—'-.. Pe s 1—%%43-8-%1 130,135

Con E

1.0
0.885(130) 72
13800{1.0)~0.1(130}

t=0.601"£0,625"(5/9")

—]

Jom.

APRODO ] CALCULO r’ﬂc? ECTO PLANTA

]Tld.
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MEMORIA OE CALCULODS PARA ESPEISOR
DE CABEZA 80 : 10 BAJO PRESION

IP INTERIOR. UG—328 UA-4 FIGURA No. 44
PROCEDIMIERTOR $2CCION ON OEHO DE RECIMENTEE | LOJA Nt

L.TANGENCIA. .
L. 50L DADURA ‘

fnt,

OBIERVACIONES fOPERACIONEY .

Con E a.7

. 1.46(130})57.6
2(13800)0,7-0.2(130}

t=0.567" £L0.625"(5/8)

" Con E = 0.85

CALCULD DE LA MAX., PRESION HIDROS
POR TEMPERATURA (P.H.C.)

TATICA CDRRET‘
PRESION HIDROSTATICA CORREGIDA(P.H.C) .
ESFUERZO A TEMPERATURA ATMOSFERICAs (Satm) «l3, 800 PS1.

= SA-2B85- .
mmﬁ;,:ﬁ‘wu 4300 A 72 - _ 1.46{130) 57.6
TEMPERATURA DE DiSERO - 500 *F 2(13800)0.7-0.2(130%

(AT ) 13,800 pgie,
| esFuERzO DE TRABANO. __ OC Di3ENG
PRESION INT. 0E DSERND (Pi=" 130 PSIB. 1. .0 467%<0.500(1/2™
RADIO INTERIOR DE LA CORONA TLle 59 g PLGS.
EACIENCIA MENOR OF CABEZA (T?f: ver Operac..
CORROSION PERMISIBLE :
RADIO INTERIOR OE TRANSICION T_('t" 7-1/4 PLOS-
ESPESOR MIN, REQD. EXCL.CORR, (Pﬂ:lnl- Con E = 1.0
ESPESOR MIN. ESPEC. EN CABEZAs ,
FACTOR DEL COGIENTE DE RADIOS( M)= 1. 48 e=_1-161(130)57.6
. Z(1358000.7-
telte PO . PLoS
23e-02F £=0.396" £0.437" (7/16
&
TTPues. . [rmin e PLGS .
EXCES0 = tam.=(13Ce PLGS.

Satm _ 13,800 _ 130 195
PH.C.» 18 x p I.!l——l——-l3’soox -
fPuc.» 195 psia
APROBO: [ CALCULI: Tﬁovscro: ln_am'.\: l*rao .
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MEMORIA DE caALCULOS

PARA ESPESOR
DE CABEZA CONICA BAJO PRESION

IPN

INTERIOR. UG=—32 8 UA-4

FIGURA No.d8

FRACESIMIENTON WECGION O DisERo OK NECIMENTES

HOJA N1t

OBNERVACIONES / QP ERACIONER.

i Con Z = 0.7
o le?2)
T ICoSegL3B0017-.5 230

PR

7,364z, C.623™ {3/9"T

| - Con T = J.35
' . lll..sm.mnunn
f 0 bt N 130 (7)) -
=T bt (Z2C
c
MATERIALOE LA CABEZA s SAZ3iEC o a1
DIAMETRO INTERIOR DE LA CABEZA (D)= =55 F:.as m=C. 164" « 0.320" (1.727)
TEMPERATURA OE DISENO . d F
e tiaEdg) (S)e= 13,300Psm
ESFUERZO DE TRABAJO o Di3ERD . . PStG.
PRESION INT. DE DISENO ée# D i
EFICIENCIA MENOR DE CABEZA Jer cdicu-oos
CORROS ION PERMISIBLE “ft’,' :&-g: o
ESPESOR MIN.REQ.D.EXCL CORR i1)- — on = L3
ESPESOR MIN. ESPEC.EN CABEZA ‘:"'"‘;" PPLLGGS.
r . Il BN e
RADIC INTERIOR DE TRANSICION o =38 ]
RO T TR LT O S
£ o= 0,294 0,827 (T
50
. LGS,
Ty o) P
.
it
PLGS.. |_tmin, ELa
EXCESQs tmin- (T4 C) e PLAS.
CALCULO DE LA MAX. PRESION HIOROSTATICA CORREGIO
POR TEMPERATURA (P H.C ;
PRESION HIDROSTICA CORREGIDA=(P.H.C}
ESFUERTO A TEMPERATURA ATMOSFERICAs (Satm) v22 . 70B 8.1
PHC 1.8 R — g pals g-adud 4 130 & 105
3 13,300
[FH.c.« 155 Psig |
APROBO: l CALEULD: FROYECTO: PLANTA: TaG.
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2,1.2.- Jilculo de las tapas.

Los formacos mostrados en las figuras 42,43, d4, 45
y 46 ser&n utiiizados para calcular los espesores de las ta
pas Toriesféricas, Semielipticas, 80:10, esféricas v ¢3ni--
cas respectivamentce.

Asi como en los cilindros de recipientes sometidosg ™

a presién es recomendable usar.una eficiencia de 0.35, en --
las tapas es conveniente usar un valer de E = 1.0, en algu=--
nos casos las rapas s0n fabricadas de ura sola pieza, ello -
involucra gue no tengan soldaduras y automdticamente el va--
lor de la eficiencia es 1.0; Cuando las tapas no son fabrica
das de una sola pieza, eg conveniente radioqrafiar totalmen-
te las soldaduras, cuyas longitudes son generalmente peque--—
fnas, y consecuentemente, el radiografiade no es muy costoso

comparadc <on el costo resultante del incremento en el espe-
sor de las tapas. )

En las figuras antes mencionadas, hiemos elaborado
los cliculos de los espesores de las tapas usandc valores de
E=10.7, 0.85, v 1.0 reépectivamente. =zl objeto de haberlios
realizado, es hacer una ccmparacifn entre los resultados ob-
tenidos, y de esta manera formarncs un criterio propio basa=-
do en este tipo de experiencias. -

2.2.- Cilculo por presién externa. (vaclo).
2.2.1. - Cdlculo de cilindros por prasi&n externa.

Lng pardmetros usados en el cdlculo de espesores -
en recipientes scmetidos a presidn extarna son los siguien--
tes:

A = Factor dererminade por medio de la gr&fica mastrada en’

la figqura v, 1§,



Is’

Is

Pa

Ro
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Area de la seccifn transversal del anillo atiesader en
pulqadasg
Factor determinado por medio de las gré&ficas mostradas
en las figuras No. 4%,50, 31, y 52 cuyo valor depende
del matérial utilizade y de la zemperatura de disefo.
Dismetro exterior del cilindreo en pulgadas.
Mbdulo de elasticidad del material. (ver figuras de la
49 a las2}).
Momento de inercia requeride en el anillo atiesader com
binado con la seccisn del cilindro tomada para incremen
~ar al meomento de ifnercia. En pulgadas4. ( E1 ancho de
la seccidn del cilindro estari determinade por la forma
del anille a usar segfin figura No. 54 ).
Memento de inercia requerido en el anillo atiesador res
pecto a su eje neutro paralelo al eje del cilindro. en
pulgadas?.
Longitud de una de las secciones del recipiente tomada
como la mayor de las siguientes:
1.~ La distancia entre las lineas de tangencia de
las tapas mas un tercio de las flechas de las mis-
mas, si no se usan anillos atiesadores.
2.- La mayor distancia entre dos anillos atiesado-
res adyacentes.
3.=- La distancia entre la linea de centro del pri-
mer anillo atiesador a la linea de tangencia mas -
préxima, mas un tercio de la flecha de la tapa.
4.- La distancia del primer anillo atiesador en el
cilindro a la unién cono-cilindro.
Estos valores se pueden ver claramente en la figu-
ra No. 47

Presifn exterior de disefio, en lb/pulg?

Valor calculado de la mixima presifn exterior permisible
para el supuesto valer de ¢, en lb/pulgg

Radio exterior de la tapa esférica = 0.996 para tapas e-
lipticas = radic de zbombadec para tapas toriesféricas.



94

1PN LIMITES DE "L'

ELGUDA Jo

17

PIGURA A"
7
I
- *
. L
4 a
/3 n/s,'  —
L
RECIPIENTE SIN ANILLO ATIESADOR
PIGURA "B« anilios atiesadores

L.

T
Dext

[ae

h/3 !

e L ! b

=

h/3

L

RECIPIENTE COM ANILLOS ATIESADOFES




95

El procedimiento para verificar el espesor del ci-
lindro de un recipiente a presidn externa es el siguiente:

1. - Supcnemos un valor de "t" y calculamos las rela
cicnes L/Do y Do/t. Cuando hayamos calculado un recipiente pa
ra soportar presidn interna, y tengamos un valQr de "t", usa-
remos este mismo valor para obtener la relacién antes mencio-
nada. '

2.- Con el valor de L/D¢ entramos a la grifica mos-
trada en la figura No. 48, si L/Do es mayoi que-SG, entramos
CONn €s5ts VALOr. ASi MISWL, o4 L/l =5 menor que 0.5, Usaremos
este valor para entrar a la grafiﬁa.

3.~ A la altura del valor L/Do, nos movemos horizon
talmente hacia la derecha hasta encontrar la linea representa
tiva del valor Do/t, de esta interseccifn nos movemos verti--—
calmente hacia abajo y determinamos el valor del factor "A".

4.~ Entramos a la gréfica aplicable en las figpras
No. 49, 50, 51, o S2, para el material utilizado con el va--~
lor del factor "A". hasta la linea representativa de ia tem-
éeratﬁra de disefio, desde esta interseccidn nos movemos hori-
zontalmente hacia la derecha y leemos el valor de "B,

5.- Con el valor de "B", calculamos la Q&xima pra--
s51i8n exterior de trabajo permitida por medioc de la ecuacifn:

Pa = 4B
J{Bo/EY.

Si el valor de "A" estuybiera a la izquierda de la
linea de temperatura indicada en el punto No. 4, el valor de
la mdxima presién exterior de trabajo permisible serd calecu~-
lada por medic de la ecuacién:

_ 2AE
Pa. = ~yTBe/iT—

e
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7. .- Cllcule de los anillos atiesadcres,

Hasta ahora n=mos hablaldo e los 2-illos atiesadores
sin profundizar -en ellos, A continuacifn .iescribiremss el oro
cedimientc para calcular este tipo de anillos.

l.- Seleccione el tipo de anillo atiesador mas econd
mico de acuerdc con los mostrados en la figura No. 54, y calcuy
le su srea As.

R . 2.~ Suponga un ntmero de anillos y distribuvalos uni
fcfmemeﬂte entre la secciSn enchaguetada, la unifn cono-cilin-
dro, o la distancia entre 145 l.iuweas de Langencla ais un ter=-
cio de la flecha de cada tapa y determine el valor de L.
3.~ Calcule el mamento de inercia del anillo propues
to (Is'} combinade con la seccifn del cuerpo mostrada en la £i
gura No. 54, o sin incluir la secciédn del cuerpo (Is). .
4.~ E! momento de inercia requerido en el anillo a--
tiesador no deberi ser menor que el determinadce peor una de las
siguientes ecuaciones: '
DolL (t+As/L) A

is' = 5.9 & Is=

Do’L {t+As/L) A
14

Donde As es el area transversal del anille propuesto.

El valor de "A" deberd ser calculado por el siguien-
te procedimiento:

I.- Calcule el factor "B" usando la ecuaci8n:
B = 3 PDo
I | e¥Rs/T

II.- Entre a la gridfica correspondiente al material
utilizado en las figuras Nos. 49 a la 52 con el valor de "B" -~
y muevase horizontalmente hasta la curva representativa de la
temperatura de disefio.

III.- Desde esta interseccién muevase verticalnente
hacia akajo y lea el valor de "A".

Cuando el valor da "B" resulte menor a 2,500, "A" de
he calcularse por la ecuacién:



IV.~- Calcule el momento de inercia requerido con
las ecuaciones anteriormente mostradas.

$i el momento de inercia del anillo, o de la combi
nacifn del anilleo con la seccifn del cuerpo es mavor gue el
momento de inercia requerido, el atiesamiento del cuerpo ea
adecuado, en caso contrario, debemos éroponer un anilleo atie
sador con un momento de inercia mayor, o debemos incrementar
el nfimero da anillos para disminuir el valor de L.

En las figuras No. 55, 56 y 57, se muestran forma-
tos Gtiles para realizar los cilculos relacionados con los a
nillogs atiesadores.

2.2.3.- C3lculo de las tapas por presidn externa.

El c8lculo de los espesores requeridos en las ta--—
pas, deberin cumpiir con lo siguiente:

i1.- Tapas Semiesféricas sometidas a presi&n externa.

La presifin exterior mdxima permisible serd calcula-
da por la ecuacifin:

El valor de "B" seri calculado por el siguiente pro
cedimiento:

I.- Suponga un valor de "t" (ver figura No.53) y —-
calcule el valor de "A" usando la ecuacidn:

Ao 0.125
{Ro/t)

II.- Entre a la grifica del material correspondien-
te {figuras 49 a la 52) con el valor de “A* y muevase verti=-
calmente hasta la linea representativa de la temperatura de -
diseho. '



III.- DJesde est: interseccién muevase horiz.untal=--
mente v encuentre el valor de "B,

Cuando 2l valor de ‘"A" es
iinea de temperaturea aplicable, el v
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caiculade por la ecuacién:

0.062% E
{Ro/t)e

Da

Si ia mfixima prezifn de trzbajo permisible Pa cal--
culada por las If&rmulas anteriores es mencr gue la preéicn de
disefio, deberid repetirse el procedimiento usando un valosr de
"t" mayor gue el supuesto originalmente.

2.- Tapas semielipticas sometidas a oresidn externa

ElL eépesor requerido para soportar oresidn cor ei
lado convexc de una tapa semieliptica, deberi ser el mavor de
los gue siguen: '

a).--El espesor calculado por :ias ecuaciones para -
soportar presibn interna, usando como presidn interna la pre-
si6n exterior multlpllcada por-1l.67 y tomando como ef;c;enc:a
de las soldaduras £ = 1.0. o ) ’ .

b} ,-'El espesor usadc en la ecuacidn Pa = —733$€T-

Donde . Ro = 0.9D y "B" ser8 determinado por el proce
dimiento indicado en el cdlculo de las tapas- sem;esféricas.
3.- Tapas toriesféricas scmetidas a presién externa

El espesor reguerido y la muhuudlugﬂaauu externa —-

permisibles er este tipo de tapas, se determlnar& por el mis

mo procedimiento usado para las tapas semleliotzcas hacxenuo
Ro M&ximo = Do. -




. QHARTS FOR DETERMINING THE WALL THICKNESS FOR
' VESSELS SUBJECTED TO FULL VACUUM

it

Using the charts, t?iqls with different assumed thicknesses can be avoided.
The charts has been developed in accordance with 1he design method of ASME
Code, Section VIII, Division 1.
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of R, ). Move vertically 1o mupemme-hn:__d Move horizonaily and read t.

t = Required head thickness, in. . . . Pigura Ro.53
R = For hemispherical hwads, the inside radiug, in.

For.-2:1 ellipsoidal lads 0.9xD,,

"¢ Nunged and dished heads, die inside cruwn radiug, in. Rpgx=Dy
Dy = Outside diameter of the heod, in.
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s0Drevi- 4 intervalo Area gsperanza vida
£dad vientes al  retirado  area bajo  remanente de probable
intervalo,  inicio durante  surviver en vida analisis
afos de! 8l curva, $-3f0s  intervalo, del
Cintervalo  intervalo  Y-afios afios intervalo,
afios
{1 2 (1 4) (5 (8) h
0-0172 £00.00 n.00 50,00 1,249.98 12,5 12,50
01/2-1172 £00.00 0.00 100,00 1,195.98 12,00 12.50
/-7 100.00 0.08 99,95  1,099.28 11.00 12,50
472-3n 99,97 0.33 99.7¢  1,000.02 10.91 12,51
J/E-4147 54,56 3,75 59.21 900,25 9,04 12,54
41/2-5172 92,33 1,38 538,14 801,05 8.11 12.61
51/2-61/2 37.45 2% 96.29 702.91 1.2 2.7
§172-1\ 2 95,21 1,97 9,17 506.62 6.38 12.88
1/2-8172 . 8,27 83,07 513,49 5.63 13.13
8172317 54,54 .83 £0.53 325.%8 5,01 13,51
Gi/2-101/2 7611 10.68 0.7 344,85 4,53 14.03
161/2-11172 £5.43 11.20 59.83 174.08 4,19 14.69
11Y/2-13172 .23 10.42 19.02 214,25 3.9 15.45
121/2-131172 13.81 8.89 39.36 165.23 3.7 18,27
131/2-141/2 34,92 7.24 31,30 125.87 3.60 17.10
141/2-101/2 27,64 583 1477 84.57 3.42 17,92
15172-151/2 21,35 4.78 19.46 69.30 119 18.69
161/2-171/2 17.07 1.9 15.08 50.34 2,95 19.45
1717218142 13.10 3.32 11,44 35.26 2,69 20,19
181/2-181/2 9,78 2.1 B4l 2382 2.44 20,94
191/2-201/2 1.04 2,19 5.85 £5.41 2.9 21,69
wi/2-210 4,85 1.63 4,00 9,46 1.95 22.45
211/2-221/2 115 i.23 2.55 5.46 1.73 23.23
21/3-231/2 1.93 0.85 1,50 2,91 | 1.51 24.01
-4 1.08 0.54 0.81 1.41 1.31 24.81
11/-0511 .54 131 0.39 2.50 1.1 25,61
B1/2-26172 .23 015 5.15 8,21 .91 26.41
61/2-27172 a,08 0.06 0.0% §.06 0,75 21,25
/228142 0.0 7.92 9,01 0.01 .50 28.00
281/2-291/2 O e 0.09 0.00 ...

Total

1,345.98

|||||||||
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The International Assets Valuation Standards Committee

. Respond To:
BXECUTIVE IIEADQUARTERS INTERNATIONAL BURBAU
15 Delisle Avenue o 12 Great Ocorge Street
Torcata, Ontario . London
Casada M4V 158 United Kingdom SWIP 3AD
Telephone: 1 4168 922 3000 ] ’ Telephone . 011 4471 222 7000
Focyimile 1 416 922 8580 . ' Foacsimile OI1 44 71 222 9430
1 June 1994

These newly revised Standards...

..reflect the collective thoughts, experiences, and professional judgements of Valuers from more
than 30 nations. First published in 1985, and amended on several occasions since, these
international assets valuation Standards have their foundation in the historical growth of the
valuation profession over many decades and the work of this committee since 1981.

Although these revised Standards restructure, re-explain, and modernize earlier published
Standards, underlying principles have not changed. The Committee’s principal reasons for
revising earlier Standards were to provide more explicit explanations for various bases of
valuations, to emphasize differences between valuations performed for financial and reporting
purposes and those that may be performed under other circumstances, to clarify terms where
international misunderstandings could occur, and to provide additional introductory materials
designed to foster understanding and to improve application of the Standards.

Our committee, commonly referred to as TIAVSC, meets regularly at various locations around the
world and is continuing its work in the Standards field. We solicit your comments and suggestions
regarding these and future Standards. We are available to assist in development of professional
valuation disciplines in newly industrialized and other "emerging nations", to provide further
information, advise, and education regarding our Standards, and to help with implementation of
the Standards in all nations.

Most sincerely,

QW

Lincoln W. North
Chairman
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International Valuation Standards
Preface

Asset valuation has its roots in classical and contemporary economics. Valuation principles and
techniques were established, and in the main were similar, in many countries prior to the 1940s.
However, recognition of valuation as a profession developed after the 1940s.

Prior to the 1980s the development of valuation as a profession took place within many large and
small nations, but without an international focus. There were. many similarities- among these
countries as to what constituted a professional Valuer, such as an appropriate college or university
degree; specialised professional training; practical, directed experience; demonstrated competence,
honesty, and objectivity; and recognised high character. Professional valuation bodies in various
countries conferred professional designations and status to those who at least met specified

education and experience requirements.

During the 1960s and 1970s several national valuation bodies developed and promulgated Standards
of Professional Practice for their members. Others followed. In some countries Codes. of
Professional Ethics were also introduced. The contents of these Standards combined professional
considerations with the practical needs of the market place. In some countries the Standards were
incorporated partly or fully into national laws and regulations. Some professional bodies created
- review and enforcement procedures leading to censure or loss of professional recognition for a
member who seriously violated either the standards or related ethical provisions.

By the late 1970s as these movements continued it became apparent that internationa! financial
. developments and the globalization of markets reached the stage that international valuation
standards were sorely needed. It was obvious that without international agreements regarding
valuation standards there was potential for confusion and mistakes to occur. It was less obvious,
however, that domestic standards in various countries were also being inhibited. It was also not well
understood that important differences of viewpoints among the professional valuation bodies of

several countries could lead to unintentional misunderstandings.
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Equally important, simultaneous business and economic changes occurred rapidly within and among
nations, giving rise to expanded recognition of the market importance of professional asset
valuations. Competent, objective, professionally developed valuations are required for a varicty of
business activities. Their importance in reflecting current values for financial reporting in particular
has seen growing recognition. There is an increasing movement towards reporting asset values for

accounting and financial purposes on the basis of current valuation in place of historical cost.

Professional valuations have the advantage of reflecting changing prices and economic differences
between geographic areas. Recognizing these factors, The Intemational Assets Valuation Standards
Committee (TIAVSC) was founded in 1981. The principal TIAVSC objective is to formulate and
publish, in the public interest, valuation Standards and procedural guidance for the valuation of
assets for use in financial statements, and to promote their worldwide acceptance and observance,
The second objective is to harmonize Standards among the world's states, and to make disclosures of
differences in standards statements and/or applications of Standards as they occur. It is a particular -
goal of TIAVSC that international valuation Standards be recognised in statements of international
accounting and other reporting standards, and that Valuers recognise what is nceded from them
under the standards of other professional disciplines.

Membership in TIAVSC is through national valuation societies and institutions representing their
respective States. These professional bodies must recognise objectives that concern asset valuation,

and must have a sufficient number of their members capable of conducting such valuations.

Members support the Standards and guidance published by the Committee and use their best
endcavors to secure recognition of the Standards where appropriate in their respective Member
States. Members also disclose to the Committee any significant difference between domestic and
international Standards so they may be reported to the intcrnational community. Valuers must, of

course, act legally and comply with the laws and regulations of the areas in which they practice.

Members work with controlling and regulatory authorities, both statutory and voluntary, and
societies of other professional bodies to ensure that valuations comply with TIAVSC's Standards
and guidance. Members also play an educative and consultative role in the area of asset valuation
standards within their States. ‘
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Liaison with the Intemational Accounting Standards Committee, International Federation of
- Accountants, International Auditing Practices Committee, and International Organization of Security
Commissions is especially important to TIAVSC activities. In this regard, other objectivés of
TIAVSC are to provide advice and counsel relating to asset valuation to the accounting profession,
coordinate Standards and work programs of the related professional disciplines in the public interest,
and cooperate with these and other international bodies in the determination and promulgation of
new Standards. These objectives are accomplished through direct liaison and through participatidn
in other international organizations such as the United Nations. TIAVSC was granted Roster status
with the United Nations Economic and Social Council in May 1985.

The following Standards and related discussions are the best consensus to date of 40 participating
nations. Like valuations of individual assets they are subject to the Principle of Change which holds
that change is inevitable and dontinuous even when gradtal and not easily discernible. As Standards
they are intended to offer fundamental asset valuation definitions and guidance in a dynamic world.

Where changes are believed necessary and warranted they should be brought to the attention of the

Committee for international deliberation and decision;
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International Valuation Standards
Format of the Standards

The International Assets Valuation Standards Committee recognises the complexity of professional
valuation procedures, the diversity of property situations, the difficulty of interpretation of valuation
activities by othcé professional disciplines, the problem of international language interpretations, and
the paramount need of the public for well founded professional valuations developed in concert with
generally accepted standards. Accordingly, the content and format'of these Standards have been
designed with these issues in mind, and an understanding of the Standards' structure is important to
their application.

A full discussion of the body of knowledge constituting valuation methods and practices is beyond
the scope of these Standards. However, to foster understanding among professional disciplines and
to lessen the difficulties of language barriers, these Standards include an opening section entitled
General Valuation Concepts and Principles upon which cach of the Standards is based. TIAVSC
Standards 1 and 2 deal with Market Value and valuation bases other than Market Value,
respectively, as a foundation for TIAVSC Standard 3, Valuations for Financial Statements and -
Related Accounts.

Additional TIAVSC Standards deal with valuation issues and situations common to business
activities, but distinct from asset valuations covered in TIAVSC Standard 3. TIAVSC addresses
these Standards because valuation reports such as those for lending, purchase and sale, business
valuation, and others are sometimes confused with those rendered under TIAVSC Standard 3. By
articulating specific Standards for diverse situations, asset valuation Standards may be more readily

understood and applied.

Various valuation principles and techniques are understood within the valuation profession and are
well established in the business worid. The abbreviated foundational discussions inciuded in these
Standards should not be considered exhaustive. Therefore, it is important to the understanding and
use of these Standards that, although individual Standards may be exposed or published as separate
sections, each Standard is a component part of the entirety. Thus, definitions, preface statements,
valuation concepts and principles, and other common elements are to be interpreted as a part of each
Standard. '
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Each Standard is written to address a broadly related area of valuation practice. As appropriate, each
Standard contains the following ordered sections.

Introduction

Scope

Definitions

Relationship to Accounting Standards
Statements of Standards

Discussion

Disclosure Requirements

Departure Provisions

Effective Date

e A o

Some areas of professional valuation activities may not be appropriate for dcvelopment of specific
Standards. In other instances such Standards may be either premature or incomplete. Accordingly,
TIAVSC may from time to time supplement these Standards with Guidance Notes. Guidance Notes
are intended as general statements of guidance for Valuers and users of valuation services to foster

understanding and to encourage the use of valuations in a variety of situations.
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1.0

1.1

1.2

2.0
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2.2

International Valuation Standards
General Valuation Concepts and Principles

Introduction

Expericnce and professional dialogue among nations through The International Assets
Valuation Standards Committee have demonstrated that, with few exceptions, there is
common worldwide agreement regarding fundamentals that comprise the valuation
discipline. Local laws and economic circumstances may, on occasion, require special (and
sometimes limited) applications, but fundamentals of valuation methods and techniques are
generally similar throughout the world.

TIAVSC's Standards and guidance are based upon these fundamentals, but it is the position
of the Committee that it is inappropriate to attempt to articulate all appropriate fundamentals
within the body of each Standard. Instead, this section supplements each Standard, and
provides an overview of fundamentals that are particularly important to understanding the
valuation profession and to application of the Standards.

Land and Property Concepts

Land is essential to our lives and our existence. Its importance brings land into focus for
consideration by lawyers, geographers, sociologists, and economists. As each of these
disciplines relates to land, and to uses of land, the societics of our nations and our world are
affected.

Valuation of land as if vacant, or of land and improvements to or on the land, is an economic
concept. Whether vacant or improved, land is also referred to as real estate. Value is
created by real estate's utility, or capacit;'. to satisfy the needs and wants of humans.
Contributing to value are real estate's general uniqueness, durability, fixity of location,
relatively limited supply, and the specific utility of a given site.

Concepts/Principles - 1
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2.3
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2.5

2.6

3.0

31

Property is a legal concept. Property consists of the private rights of owmership. To
distinguish between real estate, a physical entity, and its ownership, a legal concept,
ownership of rcal estate is called real property. Physical items other than real estate are
legally termed personalty and their ownership is referred to as personal property. The word
property used without further qualification or identification may refer to real estate,

personalty, or a combination, (Sce Section 3 below).

Asset Valuers (or Appraisers) are those who deal with the special discipline of economics
associated with preparing and reporting asset valuations. (See Section 3.5 below). As

professionals, Valuers must meet rigorous tests of education, training, competence, and

demonstrated skills. They must also exhibit and maintain a code of high moral conduct

(Ethics} and professional practice (Standards).

Price changes over time result from specific and general effects of economic and social
forces. General forces may cause changes in general price levels and in the relative
purchasing power of money. Independent movement of specific forces such as technological

change may generate shifts in supply and demand, and can create significant price changes.

Many recognised principles are applied in valuing real estate. They include the principles of
supply and demand, competition, substitution, anticipation or expectation, change, and
others. Common to all these supplemental principles is their direct or indirect effect on the
degree of utility and productivity of an asset. Consequently, it may be stated that the utility
of real estate reflects the combined net influence of all other market forces that come to bear

~ upon the value of real estate,

Real Estate, Property, and Asset Concepts

Real estate is defined as the physical land and those human-made items which attach to the
land. It is the physical, tangible "thing" which can be seen and touched, together with all
additions on, above, or below the ground. Local laws within each State prescribe the basis
for distinguishing real estate from personalty, defined below. Although it is recognised that
these legal concepts are not recognised in all States, they are adopted here to distinguish

important terms and concepts.
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3.2

3.3
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3.5

Real property includes all the rights, interests, and benefits related to the ownership of real
estate. Real property is normally represented by some evidence of ownership separate from
the physical real estate. Therefore, real property is a non-physical concept.

Personalty includes tangible and intangible iterns which are not real estate. These are items
not permanently affixed to real estate and are generally characterised by their moveability.

In accounting terminology, assets are owned or controlled resources from which some future
economic benefit can be reasonably anticipated. Ownership of an asset is itself an
intangible. However, the asset owned may be either tangible or intangible.

International accounting standards for financial reporting referenced in TIAVSC Standard 3
distinguish among tangible, intangible, and investment assets. Of particular importance are
the following terms and concepts: '

a. Current assets. Assets not intended for use on a continuing basis in the activitics of
an enterprise. Examples include stocks, debtors, short-term investments, and cash in
bank and in hand. In certain ctrcumstances real estate,‘normally treated as a fixed
asset as defined beIoW, may be treated as a current asset. Examples include land or
improved real estate held in inventory for sale.

b. Fixed assets, These are tangible and intangible assets which fall into the following -

two broad categories:

1) Property, plant and equipment. Assets intended for use on a continuing basis
in the activities of an enterprise including land and buildings, plant and
equipment, accumulated depreciation, and other categories of assets, suitably
identified.

(2) Other long-term assets. Assets not intended for use on a continuing basis in
the activities of an enterprise, but expected to be held in long-term ownership
including long-term investments, long-term receivables, goodwill,
expenditures carried forward, and patents, trademarks, and similar assets.

Concepts/Principles - 3

-



The International Assets Valuation Standards Committee

3.6

3.7

3.8

4.0

4.1

Accounting terminology differs somewhat from terms more common to Valuers. Within the
classifications identified in para 3.5, Valuers are principally involved with fixed assets.
Technically it is the ownership of the asset, or the right of ownership, that is valued rather
than the tangible or intangible asset itself. This concept distinguishes the economic concept
of valuing an asset objectively based upon its ability to be purchased and sold in a
marketplace from some subjective concept such as assuming an intrinsic or other non-Market
Value basis. The objective market concept does, however, have special applications for
limited or non-market property valuation as discussed in TIAVSC Standard 2.

The term “depreciation” is used in valuation and in accountancy, and can lead to confusion.
To avoid misunderstanding, Valuers may use either the term “depreciation” or the term
“accrued depreciation” in Reproduction or Replacement Cost methods to refer to any loss in
value from the estimate of total cost new. Such losses may be categorised as attributable to
physical deterioration, functional or technical obsolescence, or external obsolescence. The
term “accruals for depreciation” denotes allowances made by accountants as offsets to the
original cost of assets under the historical cost convention, regardless of the basis for such
allowances, Importantly, to Valuers accrued depreciation is a function of the marketplace.
Accruals for depreciation are a function of an accounting convention and are not necessarily

reflective of the marketplace.

Recognising that the term properry'is a legal concept, but is commonly used in general
reference to real estate and/or personalty, these Standards apply the term property in its
common usage. In this context the term may be considered applicable to both the rights of
ownership and to the physical item owned. By adopting this convention we can distinguish
between property in its general valuation context, and property considered as an asset under

accounting conventions.

Price, Cost, Market and Value

Imprecision of language, particularly in an international community, can and does lead to

misinterpretations and misunderstandings. This is particularly a problem where words

commonly used in a language are also used for specific meanings within a given discipline,
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4.2

4.3
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4.5

4.6

Importantly, that is the case with the terms price, cost, market, and value as they are used in
the valuation discipline.

Price is a term used for the amount asked, offered, or paid for a good or service. Itis a
historical fact, whether it is publicly disclosed or retained in private. Because of the financial
capabilities, motivations, or special interests of a given buyer and seller, the price paid for
goods or services may or may not have any relation to the value which might be ascribed to
the goods or services by others. Price is, however, generally an indication of a relative value
placed upon the goods or services by the particular buyer and/or seller under particular
circumstances. |
Cost is the price paid for goods or services, or the amount required to create or produce the
good or service. When completed, it is an historical fact. The price paid for a good or
service becomes its cost to the buyer. .

A market is the system (and on occasion the location) in which goods and services trade
between buyers and sellers through a price mechanism. The concept of a market implics an
ability of goods and/or services to trade among buyers and sellers without undue restriction
on their activities. Each party will respond to supply-demand relationships and other price-
setting factors, the party's capacities and knowledge, their understanding of the relative
utility of the goods and/or services, and their individual needs and desires. A market can be

local, national, or intemational.

Value is an economic concept referring to be the monetary relationship between goods and
services available for purchase and those who buy and sell them. Value is not a fact, but an
estimate of the worth of goods and services at a given time in accordance with a particular
definition of value. The economic concept of value reflects a market's view of the benefits
which accrue to one who owns the goods or receives the services as of the effective date of

value. ~

There are many types and associated definitions of value that may be identified (for example
see TIAVSC Standard 2). Some are standard value types commonly used in asset valuations,
Others are used in special situations under carefully identified and disclosed circumstances.

It is of paramount importance to the use and understanding of valuations that the type and

Al
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4.7

4.8

49

4.10

definition of value be clearly disclosed, and that they be appropriate to the particular
valuation assignment. A change in the definition of value can have material effect on the

values that would be assigned to various assets.

Professional Valuers avoid the unqualified term "value,” substituting instead some adjective
describing the particular type of value involved. Market Value (or "Open Market Value" in
some countries) is the most common type of value associated with asset valuations and is
discussed in TIAVSC Standard 1. Although common usage poésibly dictates a market
understanding that Marker Value is intended in the absence of a statement to the contrary, it
is especially important that Market Value be clearly identified and defined in each such
assignment.

The value concept contemnplates a monetary sum associated with a transaction. However,
sale of the property valued is not a condition precedent to estimating the price for which
property should sell if sold at the date of valuation under conditions prescribed in the
definition of Market Value.

The Market Value of real estate is a representation of its market-recognised utility rather thin
its purely physical status. The utility of assets to a given enterprise may differ from that
which would be recognised by the market or by a particular industry. ' Therefore, it is
necessary that asset valuation and reporting for accounting under the convention which
reflects the effects of changing prices distinguish between values recognised in the
marketplace, which should be reflected in financial reporting, and non-market types of
values, which should not be used as a basis for financial reporting. Depreciated Replacement
Cost (DRC) as defined in TIAVSC Standard 2 and as applied to specialised properties,
although a non-market basis of valuation, is acceptable for financial reporting when

appropriate.

Considerations similar to those expressed in para 4.9 above are applied to the valuation of
property other than real estate. Except where DRC is appropriately applied, financial
reporting will require application of Market Value methods and clear distinction from non-
Market Value methods.
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4.11

3.0

5.1

5.2

5.3

5.4

The total cost of a real estate asset includes all direct and indirect costs of its production. If
supplemental capital costs are incurred by a purchaser subsequent to acquisition, they will be
added to the historical acquisition cost for cost accounting purposes. Depending upon the

* perception of the market as to the utility of such costs, they may or may not be fully reflected

in the asset’s Market Value.

Market Value

The concept of Market Value reflects the collective perceptions and actions of a marketplace 7
and is the basis for valuing most resources in market-based economies. Although precise
definitions may vary, the concept is commonly understood and applied.

-

Under the TIAVSC Standards, Market‘ Value ts defined as:
The estimated amount for which an asset should exchange on the date
of valuation between a willing buyer and a willing seller in an arm's-
length transaction after proper marketing wherein the parties had each
acted knowledgeably, prudently, and without compulsion.

TIAVSC Standard 1 explains the concept and definition of Market Value in detail. As a
preface, it is important to stress that the professionally derived Market Value estimate is an
objective valuation of identified ownership.rights to specific property as of a given date.
Market Value is a market-supported estimate developed in accordance with these Standards
and is reported in keeping with the Standards and/or conventions applicable to the valuation
assignment. TIAVSC Standard 3 sets forth the valuation Standards that are particularly
applicable to financial reporting and related accounts.

Fixed assets are distinguished from most current assets because of the relatively longer
period required to market fixed assets in order to achieve a price representative of their
Market Value. This time element, the absence of a “spot market,” the nature and diversity of
markets and properties, and other factors give rise to the need for professional Valuers and
these Standards.
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6.2

6.3

6.4

6.5

6.6

Highest and Best Use

Land underlies all existence and, with rare exception, has a permanence beyond the life of
individuals. With the uniqueness and immobility of land, each real estate parcel possesses
unique location. Land's permanence also means that it will normally be expected to outlive
those uses and those improvements imposed upon it by mankind.

Because of land's unique characteristics, when land is valued separately from improvements
to or upon the land, economic principles require that improvements to or on the land be
valued as they contribute to the total value of the property. Thus, the Market Value of land
based upon the "highest and best use" concept reflects the utility and the permanence of land
in the context of a marketplace, with imprdvcmcnts constifuting the difference between land

value alone and total Market Value as improved.

Notwithstanding para 6.2 above, many properties are valued as a combination of land and
improvements. In such cases, the Valuer will normally estimate Market Value by giving
regard to the highest and best use of the land as improved.

Highest and best use is defined as:

The most probable use of an asset which is physically possible,
appropnately justified, lega(Iy permissible, financially feasible, and
which results in the highest value of the asset being valued.

A use that is not legally permissible or physically possible cannot be considered a highest
and best use. A use that is both legally permissible and physically possible may nevertheless
require an explanation by the Valuer justifying why that use is reasonably probable. Once
analysis establishes that one or more uses are reasonably probable uses, they are then tested
for financial feasibility. That use which results in the highest value, in keeping with the

other tests, is considered the highest and best use.

Application of this definition permits Valuers to assess the effects of deterioration and
obsolescence in buildings, the most appropriate improvements for land, the feasibility of
rehabilitation and renovation projects, and many other valuation situations.

Concepts/Principles - 8
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7.1

7.2

7.3

14 -

The concept of highest and best use is an integral part of Market Value estimates. However,
certain standards provide for a special application of the highest and best use concept in
property valuations related to financial reporting and related accounts. This application,
called Market Valye for the Existing Use, is discussed in TIAVSC Standard 3.

Utility

Because the key criterion relating to the valuation of any asset is its utility, procedures
employed in the valuation process have the common objective of defining and quantifying
the degree of utility or usefulness of the asset valued. This process calls for several
interpretations of the itility concept. ‘

Utdlity i1s a relative or comparative term rather than an absolute condition. For example, the
utility of agricultural land is ordinarily measured by its productive capacity. Its value is a
function of the quantity and quality of produce which the land will yield in an agricultural
sense, or of the quantity and quality of buildings or, if capable of development, other
productivity it will support in a residéntial, commercial, or industrial perspective.
Consequently, land value is established by evaluating its utility in terms of the legal,
physical, functional, economic, and environmental factors which govern its productive

capacity.

Fundamentally, asset valuation is governed by the way an asset is used and/or how it would
ordinarily be traded in the market. For some assets, optimum utility is achieved if they are
operated individually. Others have greater utility if operated as part of a group. Therefore, a
distinction must be made between an asset’s utility viewed individually and when considered

as a part of a group.

Free-standing properties that are self-contained independent operations normally change
hands individually and are valued as such. Should such assets possess greater (or lesser)
value arising from a functional or economic association with other assets, such additional or
special value may be addressed in the valuation process and reported accordingly, pursuant
to either the Valuer's own observations or in accordance with disclosed instructions from a

Concepts/Principles,- 9
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7.5

7.6

7.7

7.8

client. Any such value estimate should not, however, be referred to as Market Value without

a supporting explanatory statement.

An individual property may possess an additional or special value above its value as a

scparate entity by reason of its physical or functional association with an adjoining property
owned by others, or its attraction to a purchaser having other special interests. It is necessary
to report the extent or amounts of such additional or special value separately from Market

Value established in accordance with these valuation standards.

Utility is measured in a long-term perspective, ordinarily over the normal useful life of an
asset.  However, there are times when assets become temporarily redundant, are
"mothballed" or otherwise removed from production, are transformed into an alternative use
or function, or are perhaps simply idled for a prescribed period of time. In other instances,
external market circumstances, economic or political, may dictate the curtailment of

production for an indefinite period of time.,

_ Similarly, assets situated in remote regions, in States not having a market economy, or in
Jlocations experiencing a change in economy, may not have a readily discerible degree of

utility at the date of valuation. Valuations in such situations require special expertise and
training, and reporting should be accomplished in accordance with TIAVSC Standards. Of
particular importance, the Valuer should ensure that full explanation and disclosure is made
of the basis of valuation, data upon which the valuation is based, and the extent of special

assumptions or limitations (if any) upon which the valuation is made.

A common effect.of political or economic uncertainty is a change in utility, whether in terms
of capacity or efficiency. The Valuer's responsibility in such situations is to assess the
market expectancy of the time span of such events, Temporary shut-downs or closures may
have little or no impact on asset values, whereas prospects for long-term cessation of
activities may result in a permanent diminution in value. The asset valued must be viewed in

the light of all internal and external factors bearing on its operating performance.
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8.3

Other Important Concepts

The expression Market Value is not synonymous with the term Fair Value as it commonly
appears in accounting standards. Unlike the Market Value definition explained above, Fair
Value in accounting anticipates a sale which may occur in differing circumstances and in
conditions other than those prevailing in the open market for the normal, orderly disposition
of assets. These include the possibility of a sale under short-term distress situations or other
circumstances not contemplated in the Market Value definition. The term Fair Value is also
used in legal actions to derive a settlement figure in disputes between parties, the
circumstances of which may not meet the definition of Market Value. To avoid confusion or
misunderstanding, the Market Value estimate reported by a Valuer must include an adequate
explanation of the Market Value definition adopted by the Valuer and a disclosure of
assumptions, terms, or conditions upon which the valuation has been made.

Specialised assets are those which rarely, if ever, sell except as part of the business of which.

they are a constituent part. Such assets may also be referred to as limited or non-market
assets depending upon their degree of specialised design, configuration, or application.
Where there is limited or no directly comparable market information for Valuers to consider,
the valuation process may become more complex. However, it is the Valuer's responsibility
to develop data and reasoning from the market to support and/or explain the value
conclusion. Although each of the valuation methods may be applied, and all applicable
methods should be considered, the Depreciated Replacement Cost Method is commonly
applied to specialised assets. Where possible, the Valuer develops land value, cost, and
accumulated depreciation estimates from market information, and explains the basis for the
value estimate. ’

The term Depreciated Replacement Cost (DRC) should not be confused with the term
Replacement Cost. The latter term, Replacement Cost, refers to the cost that would be
incurred in the marketplace in acquiring an equally satisfactory substitute asset. Although
construction or other creation of substitute assets is a possibility, the more normal
replacement cost measure is the market cost of acquinng an equally satisfactory substitute
asset. By contrast, DRC refers specifically to a valuation process that combines a Market
Value estimate for land in its existing use with the depreciated construction and related costs
of the buildings, structures and other improvements created thereon in order to arrive at a
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8.5

8.6

8.7

figure for value reporting subject to adequate potential profitability from the use of the assets
as a whole.

Where normal market conditions are disrupted or suspended, or where supply and demand
imbalances lead to market prices which do not meet the Market Value definition, the Valuer
may face a difficult valuation problem. By applying the Market Value concept and
definition, and by adapting market data and reasoning to the vatuation process, Valuers add
to the significance and usefulness of asset values reported in financial statements. As
availability or applicability of market data lessen, the valuation assignment may' require
higher degrees of professional Valuer competence, experience, and judgment, and careful
application of these Standards.

In some States (or under special circumstances) a Valuer may be required to apply a
particular definition of Market Value to meet legal or statutory requirements. Nevertheless,
unless the Valuer makes specific disclosure to the contrary, the fundamental elements and
concepts of valuation remain the same as those contained in these TIAVSC Standards. The
Marker Value of an asset does not change by reason of simple changes in terminology or
rewording of the definition itself, which could be different in some States because of their
laws.

All valuation reports should make clear the purpose and function of the valuation. In
addition to other reporting requirements, where financial reporting is involved, the report
should specifically identify the asset class into which each asset is placed and the basis for

such placement. Each should be explicitly explained.

The historical cost basis of accounting reflects only those historical costs and accruals for
depreciation recognised under generally accepted accounting principles. However, an asset
may have a Market Value less than, or greater than, historical cost whether such cost is
adjusted for accrued depreciation or not. From the view of a particular enterprise, this cost
may equal or be different from the contributory value of the asset to that enterprise. From a
market view, if an asset is created for sale, the creator must be able to sell the asset at a price
which exceeds the creator's cost or the activity will be unprofitable. When sold at a profit,
the price paid by the purchaser becomes the purchaser's cost, and the difference between that
cost and the cost incurred by the seller (including sales and holding costs) becomes the
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8.8

9.0

9.1

seller's profit, also referred to as the gain on sale of the asset. Under certain circumstances
the sale could occur at a price equal to the seller's cost or below, but these specialised
situations require special application of these principles.

" The estimation and reporting of asset values, and related guidance, are the province of these

intermational Standards and related guidance. They are neither governed nor directed by the
objectives of other disciplines. How the results of valuations are to be compiled, conveyed,
and incorporated with the findings of other professionals is, however, of crucial importance
to Valuers. Proper understanding of terminology is essential for Valuers and those who read
their reports. Cogent use of experience and expertise, and correct application of
mc:hodology, are also essential. These Standards are intended to serve the common
objectives of those who prepare asset valuations and those who must rely on their results.

Summary

These Standards are primarily intended for the use of Valuers asked to value assets for
financial reporting and accounts. Emphasis is placed on the use of factual market
information from which informed professional judgments regarding property valuations can
be drawn. Guidance for other types of valuations are included within these Standards to
distinguish them from asset valuations, to establish international guidelines intended to

reduce or eliminate confusion in the use of valuation reports, and to foster understanding.
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1.0

1.1

1.2

1.3

1.4

International Valuation Standards

Standard 1
Market Value Basis of Valuation

This Standard should be read in the context of the background
material and implementation guidance contained in the Preface and in

the General Valuation Concepts and Principles Chapter.
Introduction

The objective of this Standard is to provide a common definition of Market Value. This
Standard also explains the general criteria relating to this definition and to its application in
the valuation of property when the purpose and function of the valuation calls for estimation
of Market Value.

Market Value is a representation of value in exchange, or the amount a property would bring
if offered for sale in the open market at the date of valuation under circumstances that meet
the requirements of the Market Value definition. To estimate Market Value, a Valuer must
first estimate highest and best use, or most probable use (sce TIAVSC Preface, para 6.3).
That use may be for continuation of a property's existing use or some alternative. These

determinations are made from market evidence.

Market Value is estimated through application of valuation methods and procedures that
reflect the nature of property and the circumstances under which given property would most
likely trade in the open market. The most common methodologies of estimating Market
Value include the Sales Comparison Method, the Capitalised Earnings or Discounted Cash
Flow Method, and the Cost Method.

The Cost Method has two possible applications, one that may be used in Market Value
estimates and one that is not. When the Cost Method is applied to Market Value estimates,
all elements of the method are derived from open market evidence. When a Cost Method is .
applied to non-market value circumstances, non-market elements are applied. By further

IVS1-4



The International Assets Valuation Standards Committee

1.5

1.6

2.0

2.1

3.0

3.1

contrast, the Depreciated Replacement Cost Method (DRC) combines market- and non-
market elements and cannot be regarded as Market Value. These different cost applications
must not be confused or misconstrued in making, presenting, or applying Market Value
estimates. ’

All Market Value measurement methods, techniques, and proéedureé will, if applicable and if
appropriately and correctly applied, lead to a common expression of Market Value when
based on market-derived criteria. Sales Comparison or other methods of market comparison
should evolve from market observations. Construction costs and depreciation should be
determined by reference to an analysis of market-based estimates of costs and accumulated
depreciation. The Capitalised Earnings Method or the Discounted Cash Flow Method should
be based on market-determined cash flows and market-derived rates of return. Although data
availability and circumstances relating to the market or the asset itself will determine which
valuation methods are most relevant and appropriate, the outcome of using any of the
foregoing procedures must be Market Value if each method is based on market-derived data.

The manner in which property would ordinanly trade in the open market distinguishes the
applicability of the various methods or procedures of estimating Market Value. When based
upon market information, each method is a comparative method. In each valuation situation
one or more methods are generally most representative of open market activities. The Valuer
will consider each method in every Market Value engagement and will determine which
methods are most appropriate.

Scope

This Standard applies to Market Value of property, normally real estate and related elements.
It requires that the property under consideration be viewed as if for sale on the open market,
in contrast to being evaluated as a part of a going concern or for some other purpose.

Definitions

Market Value is defined for the purpose of these Standards as follows:
IVS1-5



The International Assets Valuation Standards Committee

Market Value is the estimated amount for which an asset should
exchange on the date of valuation between a willing buyer and a
willing seller in an arm's-length transaction after proper marketing
wherein the parties had each acted knowledgeably, prudently and

without compulsion.

32  The term "asset" is used because of the focus of these Standards. However, the term

“property " may be substituted for general appIicétion of the definition. Each element of the

" definition has its own conceptual framework:

32l

3.22

323

"The estimated amount ..." refers to a price expressed in terms of money (normally in
the local currency), payable for the asset in an arm's-length market transaction.
Market Value is measured as the most probable price reasonably obtainable in the
market at the date of valuation in keeping with the Market Value definition. It is the
best price reasonably obtainable by the seller and the most advantageous price
reasonably obtainable by the buyer. This estimate specifically excludes an estimated
price inflated or deflated by special terms or circumstances such as atypical
financing, sale and leaseback arrangements, special considerations or concessions
granted by anyone associated with the sale, or any element of Special Value (defined
in TIAVSC Standard 2).

"...an asset should exchange...” refers to the fact that the value of an asset is an
estimated amount rather than a predetermined or actual sale price. It is the price at
which the market expects a transaction that meets all other elements of the Market
Value definition should be completed on the date of valuation.

"..on the date of valuation..." requires that the estimated Market Value is time-
specific as of a given date. Because markets and market conditions may change, the
estimated value may be incorrect or inappropriate at another time. The valuation
amount will reflect the actual market state and circumstances as of the effective
valuation date, not as of either a past or future date. The definition also assumes
simultaneous exchange and completion of the contract for sale without any variation
in price that might otherwise be made in a Market Value transaction.
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324

3.2.5

3.2.6

32.7

3.2.8

"...between a willing buyer..." refers to one who is motivated, but not compelled to
buy. This buyer is neither over-eager nor determined to buy at any price. This buyer
is also one who purchases in accordance with the realities of the current market, and
with current market expectations, rather than an imaginary or hypothetical market
that cannot be demonstrated or anticipated to exist. The assumed buyer would not
pay a higher price than the market requires. The present asset owner is included
among those who constitute "the market." A Valuer must not make unrealistic
assumptions about market conditions nor assume a level of market value above that
which is reasonably obtainable. In some countries an explicit reference to a willing

buyer is omitted from the definition of market value to cmphasize this responsibility.

"..a willing seller..." is neither an over-eager nor a forced seller, prepared to sell at
any price, nor one prepared to hold out for a price not considered reasonable in the
currént market. The willing seller is motivated to sell the asset at market terms for
the best price attainable in the open market after proper marketing, whatever that
price méy be. The factual circumstances of the actual asset owner are not a part of &

this consideration because the “willing seller” is a hypothetical owner.

"..in an arm's-length transaction...” is one between parties who do not have a
particular or :special relationship (for example, parent and subsidiary companies, or
landlord and tenant) that may make the price level uncharacteristic of the market or
inflated because of an element of special value. The Market Value transaction is
presumed to be between unrelated parties, each acting independently.

"..after proper marketing..." means that the asset would be exposed to the market in
the most appropriate manner to effect its disposal at the best price recasonably
obtainable in accordance with the Market Value definition. The length of exposure
time may vary with market conditions, but must be sufficient to allow the asset to be
brought to the attention of an adequate number of potential purchasers. The exposure

period occurs prior to the valuation date.

" ..wherein the parties had each acted knowledgeably and prudently..." presumes that
both the willing buyer and the willing seller are reasonably informed about the nature
and characteristics of the asset, its actual and potential uses, and the state of the
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33

4.0

4.1

4.2

4.3

market as of the date of valuation. Each is further presumed to act for self-interest
with that knowledge, and prudently to seek the best price for their respective
positions in the transaction. Prudence is assessed by referring to the state of the
market at the date of valuation, not with benefit of hindsight at some later date. It is
not necessarily imprudent for a seller to sell property in a market with falling prices at
a price that is lower than previous market levels. In such cases, as is true for other
purchase and sale situations in markets with changing prices, the prudent buyer or
seller will act in accordance with the best market information available at the time.

3.2.9 "..and without compulision..." establishes that each party is motivated to undertake
the transaction, but neither is forced or unduly coerced to complete it.

Market Value is understood as the value of an asset estimated without regard to costs of sale
or purchase, and without offset for any associated taxes.

Relationship to Accounting Standards

There are numerous examples of tenﬁs used interchangeably by Valuers and accountants.
Some lead to misunderstandings and possible Standards abuses. TIAVSC Standard 1 defincs
Market Value and discusses general concepts of Market Value standards. Other important
terms are defined in TIAVSC Standards 1 and 2 and contnibute to the more specific
requirements of TIAVSC Standard 3.

As defined in TIAVSC Standard 3, the Market Value of assets for their existing use is based
upon the premise of a continuation of use of the existing use. Market Value for the Existing
Use 1s a special application of the Market Value definition. The Market Value of surplus or
investment assets is based upon highest and best use, whether this represents their existing

use or an alternative use.
As discussed in TIAVSC Standard 3, Marker Value is the valuation basis for non-specialised

properties valued in connection with financial reporting and is distinguished from other bases
that should not be applied. TIAVSC Standard 3 also discusses valuation of specialised assets
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4.4

4.5

4.6

for financial reporting and distinguishes these methods from others that should not be
applied in financial reporting in accordance with these Standards.

Specialised assets and assets that have limited marketability due to their location rarely, if
ever, change hands on the open market except as part of the business or enterprise of which
they are a constituent part, occasionally referred to as the business in occupation. If the most

probable use of such assets is inextricably related to the business in occupation, the processes

of estimating their value are non-market dependent and ‘may command an estimate of the
entire enterprise’s value, followed by allocations among the constituent components of the
enterprise. These processes are distinguished from Depreciated Replacement Cost in
TIAVSC Standard 3, and are considered non-market and inconsistent with TIAVSC
Standards for normal financial reporting.

When the operations of the market are temporarily disrupted or suspended by reason of
economic, political, social or other extemal forces, the Market Value of assets could
conceivably be unmeasurable at the date of valuation, especially if the market viewed the
temporary disruption or suspension with considerable anxiety. In such circumstances, it
would be incumbent upon the Valuer to refer to such conditions in the explanatory notes
accormpanying the Valuer’s report. By the same token, it may be appropriate for the Valuer
to express an opinion of Market Value based on a previously known level or a resumption of
market activity, appropriately qualified and accounting for any loss in value associated with
the delay in the market returning to normal opecrations. What is vitally important is
appropriate disclosure of all circumstances considered, criteria used in the valuation process,

and the basis for important assumptions upon which the valuation is based..
In some States, a Valuer may be obliged to refer to a particular definition of Market Value

which meets certain legal or statutory criteria of the jurisdiction in which the valuation

services are performed.
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5.0

3.1

52

5.3

5.4

5.5

Statement of Standards

Prior to acceptance of an engagement the Valuer shall determine that the Valuer has

. sufficient knowledge, experience, and competency to complete the assignment in accordance

with these Standards and other generally accepted valuation principles; or alternatively,
(1) Disclose any such deficiencies to the client before accepting the assignment;

(2)  Take all steps necessary and appropriate to compiete the assignment
competently; and,

{3)  Disclose the situation and the steps taken to address the situation in the report

which accompanies completion of the services.

In performing a market valuation, a Valuer must be aware of, understand, and correctly

employ those recognised methods and techniques that are necessary to produce a credible

- valuation.

In performing a market valuation, a Valuer must adequately identify the property valued, the
property interest, the purpose and intended use of the valuation, the extent of data collection
processes, any limiting conditions, and the effective date of the valuation.

In performing a valuation, a Valuer must identify and define the value considered. Special
care must be exercised to clearly and unequivocally distinguish any other value type applied
fromi being understood or construed as Market Value.

In reporting a Market Value estimate, the Valuer shall:

5.5.1 Completely and understandably set forth the appraisal in a manner that will not be

misleading.

5.5.2  Provide sufficient information to permit those who read and rely on the report to fully
understand its data, reasoning, analyses, and conclusions.
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6.0

6.1

6.2

6.3

5.5.3 - State any assumptions and limiting conditions upon which the valuation is based.

5.53.4 Clearly identify and describe the property being valued, and the extent to which the
property was inspected.

5.5.5 Identify the intcrest or interests valued.

5.5.6 Define the value being estimated and state the purpose of the valuation, the effective
date of valuation, and the date of the report. -

5.5.7 Fully and compietely explain the valuation bases applied and the reasons for their

applications and conclusions.

5.5.8 Include a signed professional certificate of objectivity, non-bias, non-contingency of
professional fee or other compensation, professional contributions, Standards’
applicability, and other disclosures.

Discussion

The Market Value concept and definition are fundamental to all valuation practice. A brief
summary of essential economic and procedural foundations is explained in General
Valuation Concepts and Principles upon which these Standards are predicated.

The concept of Market Value is not dependent on an actual transaction taking place at the
date of valuation. Rather, Market Value is an estimate of the price that should be realised in
a sale at the valuation date under conditions of the Market Value-definition. Market Value is
a representation of the price to which a buyer and seller would agree at that time under the
Market Value definition, each.previously having had time for investigation of other market
opportunities and alternatives, and notwithstanding the fact that it may take some time to

prepare formal contracts and related closing documentation.

The concept of Market Value presumes a price negotiated in an open and competitive

- market, a circumstance which occasionally gives rise to the use of the adjective "open"
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6.4

6.5

6.6

before the words "Market Value." The words "open" and "competitive" have no absolute
meaning. The market for one asset could be an international market or a local market. The
market could consist of numerous buyers and sellers, .or one characterised by a limited
number of participants. The market in which the asset is exposed for sale is not a
definitionally restrictive or constricted market. Stated conversely, the omission of the word
“open" does not indicate that a transaction would be private or closed.

Market valuations are generally based on information regarding comparable properties. The
valuation process requires a Valuer to perform adequate and relevant research, to perform
competent analyses, and to draw informed and supportable judgments. In these processes,
Valuers' do .not accept data without question, but should consider all pertinent market
evidence, trends, comparable transactions, and other information. Where market data are
limited, or essentially non-existent (as for example with certain specialised properties), the
Valuer must make proper disclosure of the situation and must state whether the estimate is in
any way limited by the inadequacy of data. All valuations require exercise of a Valuer's
judgment, but reports should disclose whether the Valuer bases the Market Value estimate
support on market evidence, or whether the estimate is more heavily based upon the Valuer's
judgment because of the nature of the property and lack of comparable market data.

Periods of rapid changes in market condition are typified by rapidly changing pnces, a
condition commonly referred to as disequilibrium. A period of disequilibrium may continue
over a period of years and can constitute the current and expected future market condition.
In other circumstances rapid economic flux may give rise to erratic market data. Where
some sales are out of line with the market, they will generally be given less weight by the
Valuer or even discarded. It may still be possible for the Valuer to judge from available data
where the realistic level of the market is. Individual transaction prices may not be evidence
of Market Value, but analysis of such market data should be taken into consideration in the

valuation process.

In poor or falling markets there may or may not be a'large number of "willing sellers."
Some, but not necessarily all, transactions may involve clements of financial (or other)
duress, or conditions that reduce or eliminate the practical willingness of certain owners to
sell. Valuers must take into account all pertinent factors in such market conditions and
attach such weight to individual transactions that they believe proper to reflect the market.
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6.7

6.8

6.9

6.10

Liquidators and receivers are normally under a duty to obtain the best price in asset
disposals. Sales, however, may take place without proper marketing or a reasonable
marketing period. The Valuer must judge such transactions to determine the degree to which
they meet the requirements of the Market Value definition and the weight such data should
be accorded.

During periods of market transition characterised by rapidly rising or falling priccs'there isa
risk of over- or under-valuation if undue weight is given to historic information or if
unwarranted assumptions are made regarding futurc markets. In these circumstances Valuers
must carefully analyze and reflect the actions and attitudes of the market, taking care that
their reports fully disclose the results of their investigations and findings.

The concept of Market Value also presumes that in a market value transaction a property will
be freely and adequately exposed to the market for a reasonable period of time and with
reasonable publicity. This exposure is presumed to occur prior to the effective date of value.
Markets for fixed assets typically differ from those available for stocks/shares, bonds and
other current assets. Fixed assets tend to be unique. They are usually sold less frequently
and in markets which are less formal and more inefficient than, for example, listed securities.
Further, fixed assets are less liquid. For these reasons, and because fixed assets do not
commonly trade on a public exchange, their Market Value must recognise adequate market
exposure for a reasonable time to allow for proper marketing, and completion of

negotiations.

Revenue producing properties held as long-term investments by a property company,
pension {or superannuation fund), property trust or similar type of owner are usually valued
on the basis of individual asset disposal pursuant to an orderly plan. The aggregate value of
such assets viewed or treated as a portfolio or as an assembled group of properties could
exceed, or could be less than, the sum of the Market Value of each asset individually.

All valuations should refer to the purpose and function of the valuation. In addition to other
reporting requirements, the Valuer should make it abundantly clear into which class each
asset has been placed if the function of the valuation is related to the preparation of financial
statements.
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6.11

7.0

7.1

1.2

1.3

1.4

In exceptional circumstances Market Value may be expressed as a negative amount.
Situations include certain leasehold properties, some specialised properties, obsolete
properties with demolition costs exceeding land va;lue, some properties affected by
environmental contamination, and others. Some countries preclude the reporting of negative

values in financial statements.

Disclosure Requirements

Valuation reports must not be misleading. Valuations conducted for the purpose of
estimating and reporting Market Value should meet the requirements of Section 5 above.
Reports should contain a specific reference to the definition of Market Value as set forth in
this Standard, together with specific reference as to how the property has been viewed in
terms of its utility or its highest and best use (or most probable use) and a statement of ail
substantive assumptions.

In making Market Value estimates the Valuer should clearly identify the effective date of
valuation (the date at which the value estimate applies), the purpose and function of the
valuation, and such other criteria as are relevant and appropriate to ensure adequate and

reasonable interpretation of the Valuer's findings, opinions and conclusions.

Although the concept, use, and application of alternative expressions of value may be
appropriate in certain circumstances, the Valuer should ensure that if such alternative values
are found and reported, they should not be construed as representing Market Value.

When valuations are made by an “internal Valuer,” i.e., one who is in the cmploy of cither
the enterprise that owns. the assets or the accounting firm responsible for preparing the
enterprise’s financial records and/or reports, there shall be a specific disclosure in the
valuation certificate or report of the existence and nature of any such relationships.

!
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8.0

8.1

9.0

9.1

Departure Provisions

In some States, a Valuer may be obliged to use or to refer to a particular definition of Market
Value to meet certain legal or statutory criteria of the jurisdiction in which the valuation
services are performed. If the results of the valuation are to be reported outside of such
jurisdiction, where international standards apply or when a local definition may be subject to
possible misinterpretation, the Valuer should also refer to the definition contained in this
Standard and indicate whether compliance with the differing definition results in a material
change in the reported value.

Effective Date

This International Valuation Standard became effective 24 March 1994,
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1.1

1.2

1.3

2.0

2.1

International Valuation Standards

Standard 2
Valuation Bases other than Market Value

This Standard should be read in the context of the background
material and implementation guidance contained in the Preface and in

the General Valuation Concepts and Principles Chapter.
Introduction

The objectives of this Standard are twofold: first, to identify and explain bases of value
other than Market Value, and to establish standards for their application; and second, to
distinguish them from Market Value.

Although the majority of professional valuations, particularly asset valuations referred to in
Standard 3, involve Market Value, there are circumstances that call for bases other than
Market Value. 1t is essential that both the Valuer and valuation users clearly understand the
distinction between Market Value and non-Market Value based valuations, and the effects (if
any) which differences between these concepts may have upon the applicability of the

valuation.

TIAVSC seeks to avoid incidences of international misunderstanding and/or misconceptions
within States concemning the use and application of non-market bases of valuation. Valuers
responsible for applying these Standards must assure that proper bases are selected, using all
reasonable means to enhance the understanding of valuation users, avoiding circumstances
which might mislead the public, and reporting objectively supported estimates.

Scope

This Standard is directed to bases of valuation other than Market Value.
IVvS2-4
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2.2

2.3

3.0

3.1

32

33

TIAVSC Standard 3 covers the Market Value basis as applied to financial reporting.
Standard 3 includes Market Value for the Existing Use, a special application of Market Value
when considering property, plant and equipment intended for continuing use within an
enterprise. Although this application departs from the general concept of highest and best
use in market valuations, it should be considered as a special case rather than a departure
from the Market Value concept. ‘

Another TIAVSC Standard is directed to the basis of asset valuation for assets forming part
of a going concem. Going Concern Value and related Deprival Value concepts are non-
market bases of value defined in Standard 2.

Definitions

Value-in-Use. This value type focuses on the value that specific property contributes to the
enterprise of which it is a part, without regard to the property’s highest and best use or the
monetary amount that might be realised upon its sale. Value-in-Use is the value a specific
property has for a specific use to a specific user and is therefore non-market related.

Limited market property. Property which, because of market conditions, unique features, or
other factors, attracts relatively few potential buyers at a particular time. The central
distinguishing characteristic of limited market properties is not that they are incapable of
being sold in the open market, but that the sale of such properties commonly require a longer

marketing period than is common for more readily marketable properties.

Specialised, special purpose, or specially designed property. Property which, due to its
specialised nature, has a utility restricted to particular uses or users, and is rarely, if ever, sold
on the open market, except as part of a sale of the business in occupation. Although many
designs, including single family dwellings, can: be termed "special purpose,” these
descriptions are intended to apply to properties which have restricted or no markets;
examp\les typically include oil refineries, power stations, docks, specialised manufacturing
facilities, public facilities, churches, museums, and properties located in particular
geographical locations for operational or business reasons.
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3.3.1 As discussed in TIAVSC Standard 3, in dealing with valuations of assets in

connection with financial reporting, owner-occupied properties may be viewed as
either non-specialised or specialised.

3.3.2 Non-specialised properties are valued in accordance with market value concepts.
Those intended for continued use in the enterprise are valued on the basis of Market
Value for the Existing Use as explained in TIAVSC Standard 3.

3.3.3 Specialised properties are by definition rarely, if ever, sold on the open market.
Accordingly, the Depreciated Replacement Cost (DRC) Method is commonly used in
their valuation for financial reporting purposes with proper disclosure.

Investment Value. The value of property to a particular investor, or a class of investors, for
identified investment objectives. This subjective concept relates specific property to a
specific investor or group of investors with identifiable investment objectives and/or criteria.
The term Investment Value shoﬁld not be confused with the Market Value of an investment
property. '

Going Concern Value. The value of a business as a whole. The concept involves valuation
of a continuing enterprise from which allocations or apportionments of overall Going
Concern Value may be made to constituent parts as they contribute to the whole, but none of
the components of themselves constitute Market Value. (See also Deprival Value, para
3.13.6 below).

Insurable Value. The value of property provided by definitions contained in an insurance
contract or policy.

Assessed, Rateable, or Taxable Value. A value which is based upon definitions contained
within applicable laws relating to the assessment, rating, and/or taxation of property.
Although some jurisdictions may cite Market Value as the assessment basis, required
valuation methodology may produce results which differ from Marker Value as defined
herein.
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3.13

Depreciated Replacement Cost (DRC). DRC is a method of valuation which is based on an
estimate of the current Market Value of land for its existing use plus the current gross
replacement (or reproduction) costs of improvements less allowances for physical
deterioration and all relevant forms ‘of obsolescence and optimisation. The result, which is
non-Market Value, is referred to as the Depreciated Replacement Cost estimate. This result
is subject to the adequate potential profitability or service potential of the enterprise.

Salvage Value. The value of a property, excluding land, as if disposed of for the materials it
contains, rather than for continued use without special repairs or adaptation. It may be given
as gross or net of disposal costs and, in the latter case, may equate to net realisable value.

Liquidation or Forced Sale Value. The amount which may reasonably be received from the
sale of a property within a time frame too short to meet the marketing time frame of the
Market Value definition. In some States forced sale value in particular may also involve an
unwilling seller and a buyer or buyers who buy with knowledge of the disadvantage of the
seller.

Special Value. A term relating to an extraordinary element of value over and above Market
Value. Special value could arise, for example, by the physical, functional, or economic
association of a property with some other property such as the adjoining property. It is an
increment of value which could be applicable to a particular owner or user, or prospective
owner or user, of the property rather than to the market at large; that is, to a purchaser with a
special interest. Special value could be associated with elements of Going Concern Value.
The Valuer must ensure that such criteria are distinguished from Market Value, making clear

any special assumptions made.

Other expressions of value more specific to property, plant and equipment, .and/or special
situations, are defined in the TIAVSC Standards relating to such assets.

Accounting Terms

3.13.1 Fair Value. The amount for which an asset could be exchanged, or a liability settled,

between knowledgeable willing parties in an arm’s-length sale.
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4.1

3.13.2

3.133
3.134

3.13.5

3.13.6

Depreciable Amount. The historical cost of an asset, or other amount substituted for
historical cost such as a revalued amount, less the estimated residual value of the
asset.

Revalued Amount. The value of property, plant and equipment as established by
appraisal or valuation normally undertaken by professionally qualified Valuers.

Recoverable Amount. The amount which the enterprise expects to recover from

future use of an asset, including its residual value on disposal.

Net Realisable Value. The estimated selling price of an asset in the ordinary course
of business, less selling costs and costs of completion. As such, net realisable value
is akin to Market Value less disposal costs only where all requirements of the Marker
Value definition are met, In particular this includes sufficient time for the Market
Value transaction to occur. Market Value is ordinarily a gross figure or, more

appropriately, a "face value" prior to deduction of disposition costs.

Deprival Value. The value of an asset to the present owner, which would equal the
higher of its utility value to that owner or the asset’s exit or disposal value. Deprival
Value is an example of a valuation basis that reflects the non-market concept of Value
in Use of assets as part of a going concern and is sometimes referred to as Optimal
Deprival Value.

Relationship to Accounting Standards

In practice there has been confusion over valuation terms and methods as applied to

accounting applications. To avoid these and other problems, TIAVSC has prepared TIAVSC
Standard | relating to the Market Value basis of valuation, TIAVSC Standard 2 relating to
bases of valuation other than Market Value, and TIAVSC Standard 3 relating to valuations
for financial reporting. Together with other portions of the international valuation Standards,
these are structured to provide guidance to Valuers, accountants, and to the public regarding

valuation standards affecting accountancy.
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4.2

4.3

4.4

4.5

5.0

5.1

5.2

The objective of financial reporting in accordance with international accounting standards is
to portray fairly the operating results and financial status of any enterprise for which reports
are issued. Thus, accounting standards in themselves are not directed at valuing the
enterprise itself. For further reference to this discussion see TIAVSC Standard 3.

Accounting standards provide for the required means by which valuations of fixed. (and
other) assets are to be reflected in an enterprise's financial records and reports. They apply to

. current market valuations and other bases which rely on historical cost conventions.

Standards applicable to valuations for financial reporting and related accounts are covered in
TIAVSC Standard 3. (TIAVSC Standard 2 defines non-Market Value concépts not generally
applicable for financial reporting purposes). In particular, such non-market valuation bases
which address allocations of value among assets should be distinguished from, and not be
confused with, Market Value estimates.

DRC is a non-market mcthod of valuing specialised propertics which may be used, when

applicable, in valuations for financial reporting.

General Underlying Criteria

The utility of property to a given enterprise may differ from that which would be recognised
by the market or a given industry. Therefore, it is necessary that ﬁnancial'reporting and asset
valuations connected therewith distinguish between values recognised in the marketplace,
which should be reflected in financial reporting, and non-market types of value not to be

used as bases for financial reporting (but see para 4.5 above).

Value in Use (see para 3.1) or Deprival Value (see para 3.13.6) is a non-market basis of value
measured from the perspective of a particular user. It is sometimes referred to as “value to a
particular user or owner.” Value in Exchange (see TIAVSC Standard 1, para 1.2 et seq) is the
value as recognised by a marketplace in which exchange of asset ownership notionally takes
place. The TIAVSC definition of Market Value appropriate for financial reporting is based

upon the principle of Value in Exchange, not Value in Use.
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5.3

5.4

5.5

5.6

5.7

The expressions Value in Use and Value in Exchange can lead to misunderstanding without
explanation. They should be avoided when confusion might resuit.

‘Properties may be valued on bases other than Market Value, or may exchange hands at prices

which do not reflect Market Value as defined. Such alternative bases may either be
reflections of a non-market perspective of utility, or of unusual and non-market conditions.
Examples include Going Concern Value, Special Value, Forced Sale Value, Salvage Value,
and Net Realisable Value (see 3.0 above, et seq).

Going Concern Value expresses the value ascribed to an established business, not to any of
its constituent parts. The value allocated or apportioned to individual assets making up a part
of the going concem is based upon their contribution to the whole, commonly referred to as
their Value in Use when related to a specific business and its owner. [t is not market related
(see 3.5) and is not to be confused with Market Value for the Existing Use (see TIAVSC
Standard 2, para 4.3 and TIAVSC Standard 3). '

It would only be coincidental if a property’s Value in Use were equal to Market Value. A
property’s Value in Use would tend to be higher than Market Value if the operating
enterprise were capable of employing 1t in a more useful and profitable manner than a typical
producer of the same product or service. On the other hand, Value in Use could be lower than
Market Value under conditions where the enterprise was not employing an asset to its
maximum capacity and efficiency. Value in Use could also be higher than Market Value if
the enterprise possessed special production rights, extraordinary contracts, unique patents
and licenses, certain expertise, special goodwill, and other intangible assets which would not
be transferable to another owner.

Special Value may a::cruc to a property by reason of a unique location, a temporary situation
under exceptional market conditions, or a premium payable by a purchaser having a special
interest (see 3.11). Such element of Special Value may be reported separately from Market
Value established in accordance with the definition of Market Value in these Standards.
Special Value should not be incorporated into a statement of Market Value, as such a
procedure would be misleading and, by default, would signify that such incremental element

of value is not speciai.
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5.8

5.9

5.10

6.0

6.1

Forced sale involves a price which arises from disposition under extraordinary or atypical
cifcumstances, usually reflecting an inadequate marketing period without reasonable
publicity, and sometimes reflecting an unwilling seller condition, and/or disposal under
compulsion or duress. For these reasons, the price associated with a forced or distressed
sale, called Forced Sale Value, is not a representation of Market Value. The price paid in a
forced or distressed sale is a matter of fact. 1t is generally not easily predictable by a Valuer
because of the nature and extent of subjective and conjectural assumptions that must be made
in formulating such an opinion. A Forced Sale Value or price may also be known as a
Ligquidation Price.

Salvage Value (see 3.9) is ordinarily an expression of the current price expected for property,
other than land, which has reached the end of its useful life expectancy in terms of the
original purpose and function. The concept of Salvage Value is that the asset is valued for
salvage disposal rather than for its originally intended purpose. In this context, Salvage
Value is also known in. accountancy terminology as the net realisable amount for an asset

with no further use to an enterprise.

Salvage Value does not imply that a property has no further useful life or uttlity. Property
sold for salvage could be rebuilt, converted to a similar or different use, or may provide spare
parts for other properties which are still serviceable. At the extreme, Salvage Value may

represent an expression of scrap value, or the value for recycling.

Statement of Standards

Prior to undertaking an assignment involving valuation based upon a premise other than
Market Value, a Valuer shall: )

6.1.1 Properly identify the problem to be addressed and assure that performance of the

assignment will not lead to a conclusion that is misleading or inappropriate for the

circumstances;
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6.2

6.3

6.4

6.1.2

Determine that the Valuer has sufficient knowledge, éxpericncc, and competency to
complete the assignment in accordance with these Standards and other generally
accepted valuation principles; or altcratively, '

(1) Disclose any such deficiencies to the client before accepting the assignmént;

(2) - Take all steps necessary and apprépriatc to complete the assignment
competently; and,

(3) Disclose the situation and the steps taken to address the situation in the report

which accompanies completion of the services.

In developing a non-Market Value estimate a Valuer must be aware of, understand, and

correctly apply those methods and techniques which are necessary to produce a credible

valuation.

To assure that there is no confusion between Market Value and a non-Market Value estimate,

the Valuer must observe the following guidelines:

6.3.1
6.3.2
6.3.3
6.3.4
6.3.5
6.3.6
6.3.7
6.3.8
6.3.9

Identify the property being valued. -
Identify the rights associated with the property to be valued.
Identify the purpose and intended use of the valuation.

Define the type of value being estimated.

Inspect the property being valued or make appropriate disclosures.

Disclose any special limiting conditions or circumstances.

Identify the effective date of the valuation.

Develop and consider data and circumstances appropriate to the assignment.
Distinguish that the valuation reported is not a Market Value estimate if the
assignment is on a basis other than Market Value.

Aithough the concept, use, and application of non-market bascs of value may be appropriate

under certain circumstances, the Valuer shall ensure that if such value is-to be found and

reported, it will not reasonably be construed as a representation of Market Value.
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7.1

7.2

7.3

7.4

7.5

76

8.0

8.1

Disclosure Requirements

Valuation reports must not be misleading. Particular reporting standards may vary among
States, but it is the responsibility of the Valuer to incorporate at least those items listed in
para 6.3 above. For non-Market Value based valuations it is particularly necessary that the
purpose and intended use of the valuations are clearly reported, and that full disclosure is
made of the bases for the valuation estimate, its épplicabi]ity, and its limitations.

Each valuation report on a basis other than Market Value shall contain a Statement of
Contingent and Limiting conditions or similar disclosure. Notwithstanding this provision,
the Valuer shall not use the Statement of Contingent and Limiting Conditions to justify
unauthorised departure from these Standards.

In performing a valuation on a basis other than Market Value a Valuer shall not make
assumptions that are unreasonable in the light of facts ascertainable at the effective date of
valuation, All assumptions shall be disclosed in all reports.

Each valuation report on a basis other than Market Value shall contain a Valuer's Certificate
which shall follow the guidelines outlined in TIAVSC Standard 1. In particular, distinction
should be drawn between Market Value and any other form of valuation that is applied.

If a valuation By an “internal Valuer” is made, i.e., one who is in the employ of either the
enterprise that owns the assets or .the accounting firm responsible for preparing the

enterprise’s financial records and/or 'reports, .there shall be a specific disclosure in the
valuation certificate or report of the existence and nature of any such relationships.

Other reporting shall be consistent with these Standards.

Departure Provisions

If a Valuer is asked to perform an assignment which departs from these Standards, the Valuer
shall accept and perform such services only if: -
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8.1.1 The Valuer determines that the assignment will not tend to mislead the client, users of
the report or services, or the public; '

8.1.2 The Valuer advises the client that the assignment involves a special assumption or
departure from the Standards which must be disclosed in full in any report and/or
third party representations made by the Valuer as a result of the assignment; and,

8.1.3 The Valuer requires as a condition of the Valuer's engagement that any special

assumption or departure be disclosed in any published document in which reference
1s made to the Valuer's opinion.

9.0 Effective Date -

9.1 This International Valuation Standard became effective 24 March 1994,
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The International Assets Valuation Standards Committee was founded in 1981, The business of the

Committee is conducted by its Members which in March 1994 comprised representatives of

valuation bodics in the following States.

‘ Australia
Belgium
Brazil
Canada
Cameroun
Czech Republic
Denmark
France
Germany
Ghana
Greece
Hong Kong
Iceland
India
Indonesia
Ireland
Italy
Japan
Kenya

Korea

Luxembourg
Malawi
Malaysia
Mexico
Netherlands
New Zealand
Norway
Pakistan
Singapore
South Africa
Spain
Sweden
Switzerland

. Trinidad

Tobago

United Kingdom

United States of America
Zambia

Zimbabwe

The approved text of this Standard is that published by the International Assets Valuation Standards
Committee in the English language. This Standard became effective 24 March 1994.

The International Assets Valuation Standards Committee, 12 Great George Street, Parliament
Square, London SWI1P 3AD. Telephone: 071-222-7000; Facsimile: 071-222-9430
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1.0

1.1

1.2

1.3

1.4

International Valuation Standards
Standard 3

Valuations for Financial Statements
and Related Accounts

This Standard should be read in the context of the background

material and implementation guidance contained in the Preface and in

the General Valuation Concepts and Principles Chapter.

Introduction i

- The objective of this Standard is to provide guidance for Valuers preparing valuations for use -

in financial statements and related accounts.

This Standard addresses general concepts and principles Valuers must observe in preparing
asset valuations for financial statements and related accounts to reflect the effect of changing
prices on current values. [t also discusses concepts that must be understood by accountants,
regulatory authorities, and other users of valuation services. ' '

Among the criteria to be observed, considered, and applied in the valuation of fixed (or long-
term) assets such as property, plant and equipment are those that recognise the specific utility
or usefulness of the asset, its contribution to the production of the goods and services for
which it was designed and for which it is deployed, and such other matters important to
Market Value estimates. Asset Valuers must also recognise that in some circumstances,
assets that are normally “fixed” may be classified as “current assets.” Examples include land
and developed properties that are held as inventories for sale. Valuers therefore may deal
either with fixed assets or certain types of current assets.

Fundamental to the application of this Standard are the Valuer's adherence to market-based

valuations, objectivity, and full disclosure of relevant matters within a pertinent and user-
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2.0

2.1

2.2

2.3

3.0

31

friendly format. When specialised properties preclude the applicatioﬁ of Market Value
concepts, this Standard provides for proper treatment and disclosure in valuations. .

Scope

This Standard applies to all valuations of property, plant, and equipment included in any
public or published document. International accounting standards recognise revaluations as
an alternative to historical cost and, where a revaluation policy is adopted, the basis of
valuation should be disclosed along with the frequency of revaluations and whether an

external Valuer was involved.

Legislative, regulatory, accounting, or jurisprudent requirements may oblige consequential
modification to this Standard in some countries or under certain conditions. Any departure -
due to such circumstances must be referred to in the valuation report and clearly explained

therein.

This Standard does not apply where valuations are required for a client's private or internal
purposes such as pursuing a transaction, a loan, or other purpose that does not fall within the

. public domain.

Definitions

Market Value is defined as:
The estimated amount for which an asset should exchange on the date
of valuation between a willing buyer and a willing seller in an arms

length transaction after proper marketing wherein the parties had each
acted knowledgeably, prudently, and without compulsion.
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33

34

Highest and best use is defined as:

The most probable use of an asset which is physically possible,
appropriately justified, legally permissible, financially feasible, and
which results in the highest value of the asset valued.

Market Value for the Existing Use is defined as:

The Market Value of an asset based on continuation of its existing use,
assuming the asset could be sold in the open market for its existing
use, and otherwise in keeping with the Market Value definition
regardless of whether or not the existing use represents the highest and
best use of the asset.

Deprec.iated Replacement Cost and Going Concern Value

34.1

342

,,,
In the case of specialised properties, which are rarely if cver sold on the open market
except as part of the sale of the business in-occupation, and therefore cannot be
valued in accordance with the Market Value definition, the Depreciated Replacement
Cost (DRC) Method is applied. DRC is based on an estimate of the current Market
Value of land for its existing use plus the current gross replacement (or reproduction)
costs of improvements less allowances for physical deterioration and all relevant
forms of obsolescence and optimisation. The result is an estimate of value to the
undertaking in occupation of-a property at the valuation 'date assuming continued
operations. This estimate is subject to adequate potential profitability of the

enterprise.

Going Concern Value (defined and discussed in TIAVSC Standard 2) comprises the
net value of all tangible and intangible assets of an enterprise measured after
consideration of all liabilities. Because the value estimate represents the value of the
business itself, individual value amounts may not normally be apportioned to any
particular asset. Therefore, individual assets have no Going Concern Value and this

" basis has no place in asset valuations for financial reporting.
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4.0

4.1

4.2

4.3

3.43 The DRC method must always be expressed as subject to adequate potential
profitability, or service potential in the case of public assets or assets devoid of free
cashflows, related to the value of the enterprise as a whole as stated in para 3.4.1
above. Therefore, it combines elements of market and non-market considerations.
However, because the DRC method is concerned with the valuation of individual
assets rather than the business per se, it is essentially ‘differen‘t from Going Concern
Value methods and concepts and is properly used in asset valuations for financial
statements when appropriate.

Relationship to Accounting Standards -

Although sometimes used interchangeab-ly between accountants and Valuers informally
seeking common ground, the expressions Market Value and Fair Value are not synonymous
(see TIAVSC Standard 1). Valuation standards define and use Market Value which fully
recognises that assets may be traded. in differing circumstances and conditions. To avoid
confusion or misunderstanding, the valuation report will define Market Value and its
application to the assets valued, explain the terms and conditions upon which the Market
Value estimate applies, and state how the asset would ordinarily change hands in the market
(for example, as an individual asset or a part of a group of assets).

The value of fixed or long-term assets reported in financial statements and related accounts is
generally referred to as the Net Carrying Amount of such assets. Under the historical cost
convention, the Net Carrying Amount represents the Gross Carrying Amount less
accumulated depreciation, Under the convention which gives effect to changing prices, the
Net Carrying Amount is commonly referred to as the Net Revalued Amount, found through

an indexation of historical costs, or a valuation or periodic revaluation of the assets.

TIAVSC Standard 3 is directed to the basis of value measurement when the value of assets is

to be based upon a valuation or periodic revaluation.

El

* Generally, the need for asset valuations conducted in conjunction with the preparation of
" financial statements and related accounts implicitly requires that owner-occupied assets be

valued in accordance with their existing use and in consideration of the enterprise continuing

‘in operation. However, some owner-occupied assets may no longer be required by the
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4.4

4.5

4.6

5.0

5.1

enterprise. If they are declared by the Directors as surplus to the needs of the enterprise,
such assets would be valued at their highest and best use rather than under the existing use
concept. Similarly, assets owned by the enterprise ordinarily classified as investments are
valued at their highest and best use rather than for their existing use. '

The rationale for distinguishing existing use assets from other assets in the valuation process
is that a business cannot, as a practical matter, sell assets which are necessary to its operation
and still be productive. The sale of such assets would be inconsistent with continuation of
the business. By contrast, estimating the Market Value of existing use assets correctly
represents the market-based contribution of those assets-and is consistent with Market Value
methods applied in valuing other assets. '

In the ordinary course of conducting an asset valuation, the Valuer will be instructed by the
Directors of the enterprise, or by their professional advisors, as to whether the assets are held

for existing use, are surplus to the enterprise's requirements, or are classified as investments.

In the absence of specific instructions, the Valter will be obliged to make a factual
determination of the most appropriate classification of each asset based on experience,
knowledge, and expeftise. In this case, the determination and its basis must be fully
disclosed by the Valuer.

Continuation of the business is fundamental to accountancy and to the valuation presumption
that the particular enterprise will continue in operation for the foreseeable future (subject to
appropriate accounting advice as to changes in the scale or style of operation). This concept

is quite distinct from Going Concern Value which is applied only to the value of the business
- itself, comprising all assets and liabilities. Such value is inappropriate as a basis for valuing

individual assets. By contrast, Market Value and, when appropriate, Depreciated
Replacement Cost valuations for individual assets owned by an enterprise are appropriate

bases for financial reporting.

Statement of Standards

Assets valued for financial reporting shall, unless the circumstances and extent of proper

disclosures warrant, be valued as follows:
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5.2

53

5.4

~5.1.1 All investment properties and assets surplus to the needs of an enterprise shall be

valued on the basis of Market Value at their highest and best use.

5.1.2 Al noﬁ-specialised owner-occupied properties that are neither investment nor surplus
shall be valued on the basis of Market Value for the Existing Use.

5.1.3 All specialised owner-occupied properties shall be valued on the Depreciated
Replacement Cost basis. This valuation method shall not used when Market Value
methods can be applied. -

5.1.4 Properties normally valued on the basis of trade or trading potential shall be
 distinguished from other owner-occupied properties.

Valuers shall obtain from the Directors of the owning enterprise a list of assets to be valued,
designating them as existing use assets, surplus assets, or investment assets, so that they may
be valued in accordance with the bases in para 5.1 (et seq) above.

If exceptionally. a Valuer accepts an assignment in which no specific instructions as to
classification of éssets is given, the Valuer shall value assets based upon their actual use; i1.e.,
whether they are existing use, surplus, or investment, with appropriate disclosure. This
situation may occur in a hostile takeover or a merger, or in other situations where inadequate
data are made known or are available to the Valuer. Both the situation and the Valuer’s

response should be clearly set forth in the valuation report.

Clear, unequivocal disclosures shall be made by the Valuer in communicating 'valuations for
financial reporting. They shall inciude:

5.4.1, The nature of the instructions and purpose of the valuation;

5.4.2 The basis of the valuation, including type and definition of value;
5.4.3 Tenure of assets and classification of rights valued;

5.4.4 The date of the valuation; _

5.4.5 Identification of the assets and their locations, and the date and extent of inspections;
5.4.6 The regulatory framework;

6.4.7 Any special assumptions and/or limiting conditions;
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5438
5.4.9

Plant and machinery;

Such other matters that are pertinent to the valuation.

5.5  Responsibilities of the Asset Valuer -

5.5.1

552

5.53

Asset Valuers require should employ responsible staff suitably qualified and with the
necessary experience to value assets in the locality in which they are situated.
Professional Valuers may take appropriate steps to properly value assets in localities
that are new to their practice.

In appropriate cases outside professional assistance may be required. When such use
1s required, the names, qualifications, and contributions of the professionals should
be stated in the report or certificate.

.
+a

An asset Valuer can only exercise the valuation function properly if no conflicts of
interest arise. It is recommended that all possible conflicts, whether actual or
percerved, be discussed with the Directors. Perceived conflicts may be overcome by
adequate factual disclosures, but it may be necessary for the Valuer to reject the
engagement if the Valuer's independence might be compromised. (Sce para 7.4
below).

6.0 Discussion

6.1 General

6.1.1

Although differences in specific wording of the Market Value definition exist, there
is peneral agreement among Valuers in various States as to the concept and principles
of Market Value. (See Preface statements and TIAVSC Standard 1). These

distinctions permit Valuers (i) to differentiate between price and value where markets

are distorted by special circumstances or short term phenomena and (ii) to apply the
Market Value definition and concept to specialised properties, in limited or non-

existent markets, and/or in other unique situations.
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6.2

6.1.2

6.1.3

6.1.4

6.1.6

Value in Exchange is the value of an asset as recognised by a market place in which
exchange of ownership of that asset is notionally presumed to take place. The
concept of Value in Exchange is the foundation of Market Value estimates, as
described in Standard 1. The concept of Value in Exchange is clearly a market
concept and such value can be estimated by objective methods and procedures based
on market-derived data,

Associated with the term most probable use is the expression highest and best use.
Viewing this latter expression in conjunction with valuing existing use assets of an
operating enterprise, the most probable use and the highest and best use of these
assets may differ. On the other hand, for assets which are surplus to the needs of the
business and which would be available for disposal on the open market, these two

expressions would tend to be synonymous.

Highest and best use is commonly defined as that use, from among reasonably
probable and legal alternative uses, found to be physically possible, appropriately
Justified, financially feasibie, and that results in the highest Market Value of the asset
valued. Existing use contemplates continued use of the asset for its same application
as of the date of valuation having regard to the asset's capacity to continue
contributing to the value of the enterprise, but not considering alternative, or more

probable uses if sold.

The Market Value of surplus assets is based on the premise that such assets are no
longer required by the enterprise, but may possess some form of alternative use,
which could range from an alternative operational use to salvage use.

The Market Value of investment property is based on the asset's value in the open
market presuming a. transaction in accordance with the terms and conditions
associated with the definition of Market Value described herein.

Investrnent Properties

6.2.1

Revenue-producing properties held as long-term investments by a property company,
pension (or superannuation) fund, property trust, or similar forms of ownership, are

IVS3-11
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6.3

6.2.2

usually valued on the basis of individual asset disposition pursuant to an orderly
disposition plan. The Market Value of such assets viewed or treated as a portfolio or
as an assembled group of properties could exceed, or could be less than, the sum of
the Market Value of each asset individually. Where this is the case, it should be
reported separately to the Directors or Trustees.

Specific requirements in relation to institutional property holdings may require
special treatments of different asset classes, such ‘as properties in the course of
development.  Similarly, different disclosure requirements may exist in addition to

thosc under gencrally accepted accounting conventions.

Individual Utility versus Aggregate Utility

6.3.1

6.3.2

6.3.3

The basis for valuation of an asset is governed by how it is used and/or how it would
ordinarily trade in the market. Some assets have their optimum utility if operated
individually. Other assets have greater utility if operated as a part of a group of
assets, '’

In the normal course of events, free standing properties which are self-contained
independent operations ordinarily trade on an individual basis and are valued as such.
Should such assets poésess additional (or lesser) value arising from a functional or
economic association with other assets, such additional or special value may be
addressed in the valuation process and reported accordingly, pursuant to either the
Valuer's own observations or in accordance with instructions. Any such special value
estimate should not, however, be referred to as Market Value without an explanatory
statement.

An individual property may possess an additional or special value above its valuc as a
separate entity by reason of its physical or functional association with an adjoining
property, or if it was attractive to a purchaser having a special interest. Again, it is
usually necessary and appropriate to report the extent (or amount) of such additional
or special value as a separate amount from Market Value established in accordance
with the definition of Market Value in these Standards.
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6.3.4 An asset's utility must be carefully considered when the asset forms part of a

6.3.5

manufacturing plant or an enterprise which has a multiplicity of assets either on the
same site or in diverse locations. In these situations it is usually the aggregate utility
of the assets that contributes to the enterprise as a going concern,

{f the purpose of a valuation relates to preparation of the financial statements of the
enterprise as. an operating entity and the value to be reported is Going Concern
Value, then it follows that the utility of the assets would be viewed collectively and as
a part of the business as a going concern (save and except for whatever assets are
designated by the owners or Directors as being surplus or redundant assets). In the
valuation of assets under the Going Concern concept, their value reflects their
collective value in use, i.e., their combined contribution to the production of the
goods and services of the enterprise, in contrast to their individual utility for an

alternative use.

6.4  Present Utility versus Future Utility

6.4.1

6.4.2

6.4.3

Utility is measured in a long-term perspective, ordinarily over the normal useful life
of an asset. There are times, however, when assets become temporanly redundant,
are "mothballed" or are otherwise removed from production, are transformed into an
alternative use or function, or are perhaps simply idled for a prescribed period of
time. In other instances, external market circumstances, economic or political, may

dictate the curtailment of production for an indefinite period of time.

Similarly, assets situated in remote regions, in States not having a market economy or
in locations experiencing a change in economy, may not have a readily discernible
degree of utility at the date of valuation. In such circumstances it is necessary for the
Valuer to establish, in consultation with the owners or Directors of the enterprise, the

most probable future use of the assets and the category into which they fall.

If the assets are "mothballed” for future use, an approach using Depreciated
Replacement Cost subject to adequate potential profitability may be appropriate. In '
any event the Valuer should address the question as to the price a well advised

purchasei' would be willing to pay. In some circumstances an experienced Valuer
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6.4.4

may be able to value (or interpolate points of reference) in comparison with the
Market Value of similar assets having similar utility, which are located in active, free
market zones, while considering the effects of time, risk, carrying costs (if any), and
other factors before market value can be established.

A common effect of political or economic uncertainty is a change in utility, whether
in terms of capacity or efficiency. The Valuer's responsibility in consultation with
the Directors of the enterprise and/or others in such situations is to provide evidence
regarding the market expectancy of longevity of the events. Temporary shut-downs
or closures may have little or no impact on asset values, whereas prospects for long-
term cessation of activities may result in a permanent diminution in value. The assets
valued must be viewed in the full perspective of all internal and external factors

®

which come to bear on their operating performance.

6.5  Specialised Assets and Those with Limited Marketability

6.5.1

6.5.2

Specialised assets and assets that have limited marketability due to locational
circumstances, rarely, if ever, trade on the open market, except as part of the business
or enterprise of which they are a constituent part, occasionally referred to as the
business in occupation. If the most probable use of such assets is inextricably related
to the business in occupati.on, the process of estimating their value is non-market and
may command an estimate of the entire enterprise’s value, followed by an appropriate
allocation of such value among the constituent components of the enterprise. Some
assets may have special value only as a part of a going concern. If considered, this
type of value and its distinction from Market Value must be set forth separately in the
valuation certificate or report. (See TIAVSC Standard 2).

When assets have limited marketability the most appropriate valuation procedure is

-frequently the Depreciated Replacement Cost method, subject to adequate potential
profitability or service potential. This method requires an appropriate disclosure in

the Valuer's certificate or valuation report, particularly to explain whether it is based

upon market data or on some other basis.
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6.6

6.7

7.0

7.1

7.2

6.5.3 The assets of local or central government may fall within the abové category to these
extent they do not have or cannot have imputed free cashflows. 'As such, they will
normally be valued on a Depreciated Replacement Cost basis, subject to the prospect
and viability of the continuance of their use.

Inter-company Leases

_ 6.6.1 Property occupied by a company under an inter-company leasing arrangement within

a Group, whether formal or informal, is valued as owner-occupied.
Owner-occupied Properties
6.7.1 If the Valuer is required for statutory or other valid reasons to assume vacant .
possession, the valuation report or certificate should refer to the value derived from
market evidence of vacant possession sales of comparable properties. Owner-
occupted properties should otherwise be valued for their existing use.

Disclosure Requirements

Valuation reports must not be misleading. In general such reports prepared for valuations

- performed in accordance with' TIAVSC Standard 3 will meet reporting requirements

discussed in Section 5, TIAVSC Standard 1. In particular, the valuation certificate or report
shall precisely set forth the purpose, scope, and date of the valuation, and the instructions and
information available to the Valuer. Should there be contradictions between this TIAVSC
Standard and those instructions, the Valuer shall draw the reader’s atténtion to the
discrepancy, and reference will be made to departures from the Standard. Similarly, the
absence of full information or presence of ‘specific assumptions resulting from the special
circumnstances of the valuation shall be the subject of qualification to the report or certificate.

The valuation certificate or report shall contain a clause specifically prohibiting the

publication of the certificate or report in whole or in part, or any reference thereto, or to the
valuation figures contained therein, or to the names and professional affiliations of the
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7.3

7.3

7.4

8.0

8.1

9.1

Valuers, without the written approval of the Valuer as to the form and context in which it is
to appear.

The valuation certificate or report shall also contain an affirmative statement that the
valuation has been performed in accordance with these or other recognised Standards, that
the engagement was performed independently and without bias towards the client or others,
and other disclosures required elsewhere in this Standard. ‘

The Valuer shall require as a condition of the Valuer's engagement that any special
limitation, assumption, or departure be disclosed in any published document in which
reference is made to the Valuer's opinion.

If a valuation by an “internal Valuer” is made, i.e., one who is in the employ of either the

enterprise that owns the assets or the acc'ounting firm responsible for preparing the

enterprise’s financial records and/or reports, there -shall be a specific disclosure in the:

valuation certificate or report of the eXistence and nature of any such relationships.

Departure Provisions

In some .States, a Valuer may be obliged to use or to refer to a particular definition of Market
Value to meet certain legal or statutory criteria of the jurisdiction in which the valuation
services are performed. If the results of the valuation are to be reported outside of such
jurisdiction, where international standards apply or when a local definition may be subject to

possible misinterpretation, the Valuer should also refer to the definition contained in this

Standard.

Effectivg Date

This International Valuation Standard became effective 24 March 1994,
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The International Assets Valuation Standards Committee

The International Assets Valuation Standards Committee was founded in 1981. The business of the
Committee is conducted by its Members which in March 1994 compnsed representatives of

valuation bodies in the following States.

Australia
Belgium
Brazil
Canada
Cameroun
Czech Republic
Denmark
France
Germany
Ghana
Greece
Hong Kong
[celand
India
Indonesia
Ireland
Italy

Japan
Kenya
Korea

Luxembourg
Malawi
Malaysia
Mexico
Netherlands
New Zealand
Norway
Pakistan
Singapore

South Africa
Spain

Sweden
Switzerland
Trinidad
Tobago

United Kingdom
United States of America
Zambia
Zimbabwe

The approved text of this Standard is that published by the International Assets Valuation Standards
Committee in the English language. This Standard became effective 24 March 1994.

The International Assets Valuation Standards Committee, 12 Great George Street, Parliament
Square, London SW1{P 3AD. Telephone: 071-222-7000; Facsimile: 071-222-9430
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1.0

1.1

1.2

International Valuation Standards
Standard 4

Valuations for Loan Security, Mortgages, and Debentures

Introduction

The objective of Standard 4 is to distinguish valuations for loan security, mortgages, and
debentures from those made for financial reporting pursuant to TIAVSC Standard 3.
Standard 4 provides a framework within which Valuers can perform valuation engagements
for lending institutions, and others that provide financing to be secured by specific fixed
assets rather than the general credit of an individual or enterprise. Advice from Valuers may
extend to other areas, but this Standard only deals with property valuations for loan security,
mortgages and debentures.

Many financing arrangements are secured by specific assets. The security taken for a loan,
mortgage, or debenture in other financing arrangements may be more broadly defined. In
some instances the net worth of an enterprise is pledged as security without regard to specific
assets. Valuers typically deal with Market Value when valuing specific assets to secure
financing. They may on occasion deal with Going Concern Value, Liquidation Value, ot
other types of value depending upon laws, circumstances, and the secured party's
requirements, but those who supply financing are most commonly concerned with Market
Value,

Although properties vary in location, utility, age, suitability, and other factors, valuation
principles do not. It is important that Valuers consistently apply valuation principles within
the scope of these Standards, performing objective evaluations that are relevant to the needs

of and clearly understood by valuation users.
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2.0

2.1

3.0

3.1

32

33

Scope

This Standard is applicable to all circumstances in which Valuers are required to advise or
report to lending institutions or other providers of debt capital when the objective of the
valuation relates to loans, mortgages, or debentures. This Standard should be viewed as an
extension of TIAVSC Standard 1. ’

Definitions

Market Value as defined in TIAVSC Standard 1 remains the foupdation for the Valuer's
work. It is defined as:

Market Value is the estimated amount for which an asset should
exchange on the date of valuation between a willing buyer and a
willing seller in an arm's length transaction after proper marketing
wherein the parties had each acted knowledgeably, prudently and

without compulsion.

When dealing with property valuations other than asset valuations for financial reporting
purposes, Valuers will normally substitute the word “property” for the word “asset” in the
Market Value definition contained in para 3.1 above. This substitution should aid in
distinguishing valuations for financial reporting, which deal with assets reflected on the
books of an enterprise, from other types of valuation engagements.

All Market Value measurement methods, techniques, and procedures will, if applicable and if
appropriately and correctly applied, lead to a common expression of Market Value when
based on market-derived criteria. -Sales Comparison or other methods of market comparison
should evolve from market observations. Construction costs and depreciation should be
determined by reference to an analysis of market-based estimates of costs and accumulated
depreciation. The Capitalised Earnings Method or the Discounted Cash Flow Method should
be based on market-determined cash flows and market-derived rates of return. Although data
availability and circumstances relating to the market or the asset itself will determine which
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34

3.5

3.6

4.0

4.1

valuation methods are most relevant and appropriate, the outcome of using any of the
foregoing procedures must be Market Value if each method is based on market-derived data.

The manner in which property would ordinarily trade in the open market distinguishes the |
applicability of the various methods or procedures of estimating Market Value. When based
upon market information, each method is a comparative method. In each valuation situation
one or more methods are generally most representative of open market activities. The Valuer
will consider each method in cvery Marker Value engagement and will determine which
methods are most appropriate. ' B

L]

Those seeking security for financing, or attempting to evaluate the status of that security, will

- sometimes request valuations on a basis other than Market Value. In such circumstances the

Valuer should obtain the regulatory definitions that may' apply and proceed with any
valuation on a basis other than Market Value only if that valuation is not in contradiction
with applicable laws or regulations, and will not otherwise be misleading. Under such
circumstances, it is customary for Valuers to include a Marker Value estimate or other

appropriate information as to the extent to which a non-Market Value estimate may differ
from Market Value. '

Refer to TIAVSC Standard 2 for value definitions which differ from Market Value. .
Particular caution should be taken by the Valuer to avoid any situation where non-Market
Value estimates may be confused with Market Value estimates. Although there may be
circumstances where non-Market Value estimates are appropriate, those who use such
valuations should be made aware that such values may not be, and generally are not,
realisable in the market. '

Relation to Accounting Standards

Valuations performed in connection with loan security, mortgages, or debentures do not
necessarily meet the same qualifications as those performed for public financial disclosure
purposes. For example, the concept of Market Value fo}‘ Existing Use is generally not
appropriate for the valuation of assets for secuﬁfyrg‘)urpOSes. The Valuer should, however,
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5.0

5.1

5.2

5.3

54

determine whether requirements of TIAVSC Standard 3 are applicable, and if so, should
assure that they are properly applied and explained.

Statement of Standards

In performing valuations of assets where the results will be used to obtain loans, mortgages,

and debentures,»Valu'ers shall normally estimate the Market Value of such assets in

~ accordance with these International Standards.

When circumstances, regulations, and laws provide for or require departures from Market
Value, and only in such circumstances, Valuers shail apply such other value definitions and
procedures as are appropriate. This departure shall be clearly set forth and explained in the
valuation certificate or report, along with an identification and definition of the value-type
estimated, and an explanation of reasons for the departure. If there is a substantial difference
between the Market Value of the assets and an alternative valiie-type reported, this fact
should be set forth in the certificate or report and discussed with the client.

It is normally the responsibility of the Valuer to assure that laws, regulations, and procedures
that govern the valuation of assets are complied with when performing valuations for
securitised assets. There may be unusual or extenuating circumstances where such assurance
cannot be given because of conflicting laws or differences of opinion among accountants or
others.  Although Valuers cannot in such circumstances assure compliance with
requirements, they should not proceed if they believe the valuation requested does not
comply with governing laws, regulations, and procedures or if it is believed that the
valuation may be misunderstood or misapplied. The basis for the Valuer’s engagement shall
be clearly set forth in any reports or certificates to be used by third-parties, and ali reporting
shall be accomplished in a manner that will not be considered by reasonable people to be

misleading.
In certain States, standards of professional appraisal practice set forth specific requirements

for property valuations associated with loans, mortgages, and debentures. Generally,
compliance with their requirements produces results that are compatible with this
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5.5

5.6

5.7

6.0

6.1

6.2

international- Standard, although compliance therewith is a separate issue. Any departures
should be clearly explained.

A large percentage of corporate and private loans from banks and other financial institutions

" are secured by an interest in specific assets. To undertake valuations in such circumstances

Valuers shall have a comprehensive understanding of the requirements of such mstltutlons,
and the structure of loan agreement terms and arrangements. ,
Clear, objective, pertinent, and understandable reports and valuation estimates are important
to all securitised asset valuations. Valuations for debenture purposes, where these have a
public quotation, may fall within the special rules regarding financial statements and
TIAVSC Standard 3. Valuers shall ascertain, understand, and comply with all special
requirements pertaining to such valuations. .

The Valuer shall make such disclosures as are appropriate to a given engagement, and shall
meet the Standards for reporting discussed in Section 7 below.

Discussion

In general the TIAVSC Standards requirements for valuing securitised assets are sirnilar to
those for other Marker Value engagements. In particular, it is necessary to establish and
report a basis for any departure from standards. As discussed below, various property types
require special considerations.

Investment Properties

6.2.1 Revenue producing properties are usually valued individually, but lending
institutions may wish to know the value of a property as part of a portfolio of
properties. In such instances, the distinction between such potentially different views
should be clearly expressed.

6.2.2 For investment properties, it is recommended that Valuers distinguish between
leveraged and unleveraged overall property yields. Similarly, references to Internal

IVS4-8



The International Assets Valuation Standards Committee

Rates of Return (IRR's) should set forth whether they are debt-leveraged or not. Any

g P H
special treatment of taxes should also be explained.

6.3  Owner-occupied Properties - -

6.3.1

Owner-occupied properties should be valued on the basis of vacant possession and in
consideration of the property’s highest and best use. This does not preclude
consideration of the owner as part of the market, but does require that any special
advantage of the owner’s occupancy, which may be reflected in a valuation of the
business, be separated from the value of the property. In the event of default on the
financial arrangements, security for the financing can only be realised by a change in
occupancy. If the Valuer is required to produce a different basis of valuation, the
valuation certificate or report should also refer to the value derived from market
evidence of vacant possession sales of similar properties.

6.4  Specialised Properties

6.4.1

Specialised properties, which by definition have limited marketability and derive
value from being part of a business (see Preface, para 8.2 and TIAVSC Standard 3,
para 6.5 et seq), may not be suitable as separate security for loans. If they are to be
pledged for loan security individually or collectively, they should be valued on the
basis of highest and best use assuming vacant possession, and all assumptions fully
explained. A Depreciated Replacement Cost Method of valuation is usually applied
to specialised properties in the absence of market data, but should not be confused
with market methods (including a market-based Cost Method) in valuations for loan
security. '

6.5  Properties Normally Valued as Trading Entities

6.5.1

Certain classes of property, including but not limited to hotels and other leisure
related businesses, are usually valued in accordance with a careful assessment of the
sustainable level of income derived from accounting data or projections, excluding
any special goodwill derived from an operator with above average management
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6.6

6.5.2

skills. In such cases the lender should be made aware of the significant difference in
value that may exist between an operating concern and one where either:

a. The business is closed;
The inventory is removed,;

c. Licenses/certificates, franchise agreements, or permits are removed or are in
Jjeopardy;

d. The property is vandalized; or there are

e. Other circumstances that may impair future operating performance.

The Valuer may also extend advice to cover potential future fluctuations in the status
of the property as security. For example, if the free cashflows of a property are
heavily dependent upon a given tenant, tenants from a single industry, or other
condition that could cause future instability, the Valuer should note these facts in the
valuation report or certificate. In certain cases, an assessment of the value of the

property for alternative use with vacant possession may be appropriate,

Development Properties

6.6.1

6.6.2

6.6.3

Non-revenue producing properties held for redevelopment or as sites for development
with non-specialised buildings should be valued with consideration given to existing
and potential development entitlements and controls. Any assumption as to planning
and other material factors must be reasonable and must be explicitly stated in the
valuation certificate or Teport.

The phasing and timing for funding in the lending agreement should be discussed
with the lender, and periodic market valuations provided over the development cycle.

The appropriate method for valuation of development properties will depend on the
state of development of the property at the effective date of valuation and the degree
to which the property may be pre-sold or pre-leased. The Method must be discussed
and agreed with the lender prior to undertaking the valuation. Care should be taken
by the Valuer to:
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6.7-

6.8

a. Take into account the time differences between the date of development
completion and the effective date of valuation. The effect of additional
development requirements on costs and revenues, using present worth
discounting where appropriate, will be reflected in this analysis;

b. Adequately indicate anticipated market changes during the remaining period
of development;
c. Properly consider and indicate the ranges of risks associated with the’

development; and ‘
d. Consider and disclose any known special relationships between parties
involved in the development.

Wasting Assets

6.7.1

6.7.2

Special problems are associated with wasting asset valuations. Particular attention
needs to be drawn to the duration and profile of the loan including interest and capital
repayment dates as they relate to the extent of the wasting asset -and the plannea
program for its extraction or use.

A lease that is beyond economic rent, and thus creates a special advantage to the
lessor, may constitute a property asset associated with the real estate to which it
applies. In such cases, the lease may constitute a wasting asset as any attributable
value diminishes as the terms are paid and as the lessor’s rent advantage depletes
through increases in market rents.

The Valuer

6.8.1

6.8.2

The nature and scope of the engagement are particularly important to the Valuer and

to the user of the Valuer's services,

In some jurisdictions legislation of financial services requires special licensing or
registration when advice is related not only to the value of property, but also to
securities issues such as equity, mezzanine or other participatory interests, collective

investment schemes, or syndicated loans.
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7.0

7.1

7.2

7.3

7.4

6.8.3 Because of the special fiduciary circumstances involved with most loan security,
mortgage, and debenture arrangements, it is particularly important that the Valuer be
independent rather than related to one of the parties involved in the actual or
proposed financial relationship. It is also important that the Valuer possess, or be
able to procure, appropriate experience with the particular property type and locale
for the property involved.

Disclosure Requirements

Valuation reports must niot be misleading. In general such reports prepared for valuations
performed in accordance with TIAVSC Standard 4 will meet reporting requirements
discussed in Section 5, TIAVSC Standard 1. In particular they shall contain a specific
reference to the definition of Market Value as set forth in this TIAVSC Standard, together
with specific reference to how the property has been viewed in terms of its utility or highest

and best use.

Such valuations should also refer to the specific date of valuation (the date at which such
estimate of value applies), the purpose and function of the valuation and such other criteria
that are relevant and appropriate to ensure adequate and reasonable intcrpretatioﬁ of the
Valuer's findings, opinions and conclusions.

Although the concept, use, and application of alternative expressions of value may be
appropriate under certain circumstances, the Valuer should ensure that if such alternative
values are found and reported, they are legal and appropriate, and cannot be construed as a
representation of Market Value.

In reporting a Market Value estimate for loan security, mortgages, and debentures, the
Valuer shall:

7.4.1 Completely and understandably set forth the valuation and the appraisal report in a
manner that will not be misleading.
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8.0

8.1

9.0

9.1

742

7.4.3

7.4.4

7.4.5

7.4.6

14.7

7.4.8

Provide sufficient information to permit those who read and rely on the report to fully
understand the data, reasoning, analyses, and conclusions underlying the Valuer’s
findings, opinions, and conclusions..

State any assumptions or limiting conditions upon which the valuation is based.
Clearly identify and describe the property being valued.

Identify the interest or interests valued,

Define the value being estimated and state the purpose of the valuation, the effective
appraisal date, and the date of the report.

Fully and completely explain the valuation bases applied and the reasons for their

applications and conclusions.

Include a signed professional certificate of -objectivity, non-bias, professional
contributions, Standards’ applicability, and other relevant disclosures.

Departure Provisions

In some States, a Valuer may be obliged to use or to refer to a particular definition of Market

Value to meet certain legal or statutory criteria of the jurisdiction in which the valuation

services are performed. If the results of the valuation are to be reported outside of such

jurisdiction, where international standards apply or when a local c_icﬂnition may be subject to
possible misinterpretation, the Valuer should also refer to the definition contained in this
Standard.

Effective Date

This International Valuation Standard became effective 24 March 1994.
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INTRODUCCION =~ —

La Junta de Normas de Avalio (JNA) de la Fundacion Para el Avalio (The Appraisal Foundation)
elabora, publica, interpreta y modifica las Normas Uniformes Para la Prictica Profesional del Avalio-
(USPAP), para beneficio de los valuadores y usuarios de servicios valuatorios. Puesto que USPAP serin
empleadas por las agencias reguladoras federales y estatales y otras, la JNA ha adoptado una politica de
publicacion destinada a asegurar que todos secan informados de las interpretaciones, o de los cambios, de
USPAP con regulandad y oportunamente. Esta Edicion de 1994 es la tercera publicacion anual de USPAP. -

La JNA publica USPAP en una edicién anual encuadernada que incluye: un historial de cualquier
cambio hecho durante el afio anterior; el texto integro de USPAP; todas las declaraciones sobre las Normas de
Avalio; todas las Opiniones de Asesoria emitidas para distribucién general; y un Indice del contenido. Sera
emitido y distribuido un suplemento semestral a todos los que adquieren USPAP, el cual debera guardarse en el
bolso de la cubierta posterior. La publicacion anual de USPAP, con la actualizacion semestral, facilitara un
mayor conocimiento del contenido vigente de USPAP.

ORIGEN E HISTORIA DE USPAP

Estas normas estin basadas en las Normas Uniformes Para la Prictica Profesional del Avalio,
desarroiladas en 1986-87 por un Comité Especial de Normas Uniformes, siendo adquirido el derecho de autoria
en 1987 por la Fundacién Para el Avalio. Anterior al establecimiento de JNA en 1989, USPAP habia sido
adoptada por las organizaciones valuadores principales en Norteamérica, y vino a ser reconocido a través de
los Estados Unidos como las normas de prictica valuatoria generalmente aceptadas.

\

En una reunién organizadora en enero 30 de 1989, la JNA aprobd uninimemente y adopto las USPAP
originales como las normas de avaliio iniciales promulgadas por 1a JNA. Estas normas pueden ser alteradas,
modificadas, interpretadas, complementadas, o revocadas por la JNA antes de exponerlas a Ia profesion de
avalios, a los usuarios de servicios valuatorios, y al publico, de acuerdo con las reglas de procedimiento
establecidas.

La fecha efectiva de las Normas Uniformes Originales: 27 de abril de 1987

Modificaciones por la Junta de Normas de Avaluo a la fecha:

Cédigo de Etica , * 4 de diciembre de 1989
Preimbulo hasta la Norma 2 inclusive 20 de abril de 1990
Nomas 3,4y 5 ' 5 de junio de 1990
Norma 6 10 de setiembre de 1991
Normas 7y 8 ) 3 de marzo de 1992
Nomuas 9y 10 : 16 de setiembre de 1992
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DECLARACIONES SOBRE LAS NORMAS DE AVALUO

Las declaraciones sobre las normas de avalio son autorizadas por los estatutos de la Fundacién Para
¢l Avalio y, especificamente, su propdsito es de esclarecer, interpretar, explicar y detallar las USPAP. Las
declaraciones tienen pieno peso tanto como una Regla Normativa, y pueden ser adoptadas por la JNA
solamente después de su exposicion y comentario. Hasta la fecha, 1a JNA ha adoptado seis Declaraciones
(SMT):

SMT 1 Regla Normativa 3-1 (f) (Revisién de Avaliio) 8 de julio de 1991
SMT 2 Analisis de Ingresos de Efectivo Descontado 8 de julio de 1991
SMT 3 Estimados de Valor Retrospectivos 8 de julio de 1991
SMT 4 . Estimados de Valor Proyectados 8 de julio de 1991
SMT 5 _ Regla de Confidencialidad del Cédigo de Etica 10 de sctiembre de 1991
SMT 6 Tiempo Razonable de Exposicion en los

Estimados de Valor de Mercado 16 de sctiembre de 1992
OPINIONES DE ASESOR{A

Ademas de las Declaraciones sobre normas de avalilo, la JNA también emite Opiniones de Asesoria.
Este tipo de comunicacion por la JNA no establece nuevas normas, o interpreta las existentes. Las Opiniones
de Asesoria son expresadas para ilustrar la aplicabilidad de las normas de avalio en situaciones especificas, y
para ofrecer asesoria de parte de JNA para la resolucicn de asuntos y problemas de va.luac:onm Ala fm la
JNA ha adoptado ocho Opiniones de Asesoria para distribucién general: .

G-l Historial de Ventas ! 3 de diciembre de 1990
G-2  Inspeccidn de la Propiedad Inmueble 4 de diciembre de 1990
G-3  Actualizacion de un Avalio 5 de marzo de 1991
G4  Regla Normativa 1-5(b) 3 de junio de 1991
G-5  Ayuda en la Preparacién de una Avalio 1 de mayo de 1992
G-6  La Funcién de Revision de un Avaltio 2 de junio de 1992
G-7  Estimados de Tiempo en i Mercado 16 de setierabre de 1992
G-8  Valor de Mercado Contra Valor Justo en los :

Avaliios de Bienes Raices 16 de setiembre de 1992
G-9  La Responsabilidad de los Valuadores Con Relacién a la '

Contaminacion de Substancias Téxicas o Peligrosas 8 de diciembre de 1992
G-10 La Relacidn entre Valuador y Cliente 23 de marzo de 1993

CAMBIOS DESPUES DE LA EDICION ANUAL DE 1993

La JNA ha modificado !a Opinidn de Asesoria G-3 a fin de incluir ejemplos separados de los esquemas
de contenido que identifican los Reportes Actualizados para Propiedad de 14 familias, y otros Reportes
Actualizados.

Se aprobaron ¢l afio pasado dos nucvas Opiniones de Asesoria. La Opinién de Asesoria G-9 trata de

la Responsabilidad de los Vzaiuadores Con Relacion a la Contaminacion de Substancias Toéxicas o Peligrosas.
La Opinién de Asesoria G-10 discute {a Relacién Entre Valuador y Cliente.
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Cada Declaracién y Opinién de Asesoria ha sido complementada con una seccién de Conclusiones.

El JNA ha desarrollado un texto separado titulado "Guia para Instructores de Cursos 0 Seminarios de
Normas Uniformes Para la Practica Profesional del Avalio®, el cual puede ser obtenido de la Fundacién Para
el Avaldo.

TAREA EN DESARROLLO

En cuanto se imprima la Edicion de 1994 de USPAP, la JNA esta elaborando vna Declaracion sobre
Desviaciones Permitidas de las Guia Especificas para los Avalios de Propiedad Inmueble. El borrador de
exposicion de esta declaracién también considera los cambios en la seccidon de Definiciones de USPAP, en la
Disposicion de Desviacion, y en las Normas 2 y 3.

Una comisién de expertos de Avaliios Electrénicos, del Grupo de Trabajo de Asuntos Técnicos de
Bienes Raices de la JNA, estd actualmente estudiando los posibles problemas de acatamiento de USPAP en la
transmision electronica de reportes de avaliio. ’

La JNA esta prcparando un glosario que serd incluido en una futura publicacion de USPAP. Un
borrador del glosario sera emitido para exposicién y comentario publico antes de ser adoptado por fa INA.

La Junta de Normas Para ei Avalio elabora y modifica las Normas de Avaliio a través de uga
comunicacién con los valuadores y los usuarios de servicios valuatorios. Si Ud. tuviera algin comentario,
pregunta o sugerencia con respecto a USPAP, por favor comuniquese con la JNA, ¢/o de la Fundacion Para el
Avaldo. :

" La Fundacién Para el Avalio
The Appraisal Foundation B
1029 Vermont Avenue, N.W ., Suite 900 i
Washington, DC 20005-3517
Teléfono: (202) 347-7722
FAX: (202) 347-7727
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NORMAS UNIFORMES PARA LA PRACTICA PROFESIONAL DEL AVALUO

segtin promuigadag porla
Junta de Normas de Avallods Ia
Fundacidn Para el Avalio

PREAMBULO

Es esencial que un valuador profesional llegue a una determinacién y comunique sus analisis, opiniones, y
consejo de una manera que sea de utilidad al cliente y que no dé lugar a interpretaciones errdneas en el mundo
comercial. Estas Normas Uniformes Para la Prictica Profesionzl del Avalio reflejan lag normas vigentes de la
profesién valuadora.

La importancia del papel de valuador le adjudica obligaciones éticas a los que sirven en esa capacidad. Estas
normas incluyen comentarios explicativcs y comienzan con un Codigo de Etica que establecen los requisitos de
integridad, objetividad, juicio independiente, y conducta ética. Ademis, éstas normas incluyen la Disposicién
de Competencia que imparte una responsabilidad inmediata al valuador antes de aceptar una asignacién. Las
normas contienen requerimientos obligatorios asi como también las guias especificas para poder aplicar una
Disposicién de Desviacién, bajo ciertas condiciones lumtadas También estan incluidas las definiciones que
corresponden a estas normas.

Estas normas tratan de los procedimientos a ser seguidos al ejecutar servicios de avaliios, revisiones o servicios
de consultoria, y la manera como se comunica una valuacién, revisida o servicio consultor. Las Nomas 1 y 2
se relacionan al desarrollo y comunicacién de un avalio de bienes raices. La Norma 3 establece las guias para
revisar un avalio, y el reporte de dicha revision. Las Normas 4 y 5 tratan del desarrollo y comunicacién, por
el valuador, de varias funciones de consultoria de bienes raices o propiedad inmueble. La Nonma 6 instituye
os criterios para el desarrollo y reporte de avalios de masivos para propésitos de graviamenes, o cualquier otra
universalidad de propiedades. Las Normas 7 y 8 establecen las guias para desarrollar y comunicar los avalios
de propiedad personal. Las Normas 9 y 10 establecen lag guias para desarrollar y comunicar los avaliios de
empresas.

Estin incluidas asimismo las Declaraciones sobre las Normas de Avaliio amitidas por la Junta de Normas de
Avalio, cuyo propdsito es esclarecer, interpretar, explicar, o detallar una Norma o una Regla Nomativa.

Estas normas estin destinadas para los valuadores y usuarios de los servicios de avalio. A fin de mantener el
mas alto nivel de la practica profesional, es imprescindible que dichas normas sean acatadas por los
valuadores. Los usuarios de los servicios de avalio deberian exigir que se ejecute la tarea de conformudad con
estas normas.

Comentario: Los comentarios explicativos son una parte integral de las Normas Uniformes, y deben
ser considerados. ampliaciones de las disposiciones, definiciones y reglas normativas. Los
comentarios proporcionan la interpretacidn pronunciada por la Junta de Normas de Avalio con
relacion al historial o aplicacion de ciertas disposiciones, definiciones, o reglas normativas. No
hay comentarios de disposiciones, definiciones, y reglas normativas, que sean axiomdticos, o que no
hayan requerido ain una explicacion adicional; siendo asi, se emitirdn comentarios adicionales y
otros serdn complementados o revisados, segun se presente la necesidad.
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CODIGO DE ETICA

Debido a las responsabilidades fiduciarias inherentes a la practica profesional de avalio, el valuador debe
observar el mas alto grado de ética profesional. Este Cddigo de Etica estd dividido en cuatro secciones:
conducta, desempeiio, confidencialidad, y mantenimiento de los registros.

Comentario:. Esta disposicion pone énfasis en las obligaciones y responsabilidades personales del
valuador. Sin embargo, también se debe acentuar que los grupos y organizaciones que desempeian
la prdctica del avaluo estdn sujetos a las mismas imposiciones éticas.

Un valuador debe comportarse ética y competentemente de acuerdo con estas normas, y no debe
comprometerse en acciones ilegales, fuera de la ética, o impropias. Un valuador cuya actuacién se percibe
razonablemente como 1a de una tercera parte neutral que rinde con equidad un avalido, revisién o servicio de
consultoria, debe ejecutar sus asignaciones con imparcialidad, objetividad, ¢ independencia y sin acomodarse a
intereses personales,

Comentario: Es indispensable que un valuador evite cualquier actuacion que pudiera ser mal
interpretada o considerada fraudulenta. Particularmente estd fuera de érica que un valuador utilice
0 comunique un reporte engaioso o fraudulento, o que conscientemente permita que un empleado u
ofra persona comunique un reporte engafioso o fraudulento.!

El desarrollo de un avaltio, revision o servicio de consultoria basado en una condicién hipotética no
es considerado ético a menos que: 1) el uso de la hipdtesis estd claramente expuesto; 2) la
suposicidn de una condicion hipotética es claramente requerida para propdsitos legales, para
propdsitos de un andlisis razonable, o para propdsitos de comparacién, y no seria mal interpretada;
y 3) el reporte claramente describe la razén de dicha suposicion, la naturaleza de la condicion
hipotética, y su efecto en el resuitado del avaliio, revision, o servicio de consultoria.

Un individuo valuador empleado por un grupo u organizacidn que se conduce de una manera que
no estd con/orme a estas normas, debe tomar 'is pasos necesarios bajo las circunstancias para
asegurar el acatamiento de estas normas. '

Desempefig”

Aceptar una compensacién que es condicional al reporte de un valor predeterminado, 0 a un valor dirigido a
favorecer la causa del cliente, el monto del valor estimado, a conseguir un resultado estipulado o a resultar en
un acontecimiento subsiguiente, no constituye una accion ética.

El pago encubierto de honorarios, comisiones, o cosas de valor, en relacion con el contrato de avaluo, revision
0 asignaciones de consultoria, no es considerado ético.
Comentario: La declaracion de honorarios, comisiones, o cosas de valor relacionados al contrato
de una asignacion, debe aparecer en la certificacion de un informe redactado, y en cualquier carta
de remision donde se mencionan las conclusiones. En los grupos u organizaciones que practican
valuaciones, los pagos de la compa#ila a sus empleados por fomentar clientela no son considerados

1 Véase la Opinidn de Asesoria G-S5 en la pagina 86.
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Jfuera de la ética. La competencia, y no los incentivos ﬁnanczeros deberia ser la base principal
para conceder una asignacion.

La propaga.nda para conseguir o solicitar asignaciones de avaliios hecha de una manera falsa, cxagemda, o que
cohduce a interpretacion errada, no es considerada ética.

Comentario: En los grupos u organizaciones que se dedican a la prdctica de valuaciones, las
decisiones relacionadas con remuneraciones por conseguir o referir clientela, compensacién
condicional, y propaganda, puede que no sean la responsabilidad de un valuador individual, pero
cuando se trata de una asignacion particular, es la responsabilidad del individuo valuador
asegurarse de que no haya infraccidn ética, que la valuacién es preparada de acuerdo con estas
normas, y de que el reporte puede ser certificado debidamente segun es requerido por las Reglas
Normativas 2-3, 3-2, 5-3, 6-8, 8-3 0 10-3,

La restriccion de la compensacién condicional en ¢f primer pirrafo de esta seccién no se aplica a las
asignaciones de consultoria donde el valuador no estd actuando de manera desinteresada, y no se perciben
razonablemente como la ejecucion de un servicio que requiere imparcialidad. Esta compensacion condicional
permitida debe ser debidamente manifestada en el reporte.

Comentario: Las asignaciones donde el valuador no esté actuando de una manera desinteresada,
son discutidas en el Comentario General de la Norma 4. El que prepara el reporte escrito de tal
asignacion debe certificar que la compensacion es condicional, y debe explicar la base de la
condicién (Ver Regla Normariva 5-3) en su reporte y en cualquier carta de remisién que menciona
las conclusiones.

Conﬁclcnc:ialidag_2

El valuador del;e proteger la naturaleza confidencial de la relacién entre valuador y cliente.

Comentario: El valuador no debe revelar los datos confidenciales obtenidos de un cliente o los
resultados de una asignacién preparada para un cliente, a ninguna otra persona gue no sea: |} el
cliente y las personas especificamente autorizadas por el cliente; 2) terceras partes que hayan sido
autorizadas mediante orden judicial competente; y 3) un comiré de revision debidamente autorizado
Jormado por profesionales valuadores. Como corolario, no es considerado ético que un miembro de
un comité de revision de profesionales valuadores debidamente autorizado revele informaciin
confidencial o daros iddneos presentados ante el comité.

Mantenimiento de los Registrog

El valuador debe preparar sus registros escritos de avalics, revisiones y asignaciones de consultoria -inclusive
testimonios y reportes. orales - y retenerlos por un periodo de por lo menos cinco (5) afos después de su
preparacion, o por lo menos dos (2) afios después de la disposiciéa final en un proceso judicial en el cual sirvié
de testimonio, cualquiera de los periodos cuya expiracida tarde mas.

Comentario: Los registros escritos de las asignaciones incluyen las copias fidedignas de reportes
redactados, sumarios redactados de testimonio y reportes orales (o transcripcién de un testimonio),

2vease Declaracidn sobre las Normas de Avaltio namero § en la pigina 68,
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todos los datos y declaraciones requeridos por estas normas, y cualquier otra informacion que
puede requerirse para sustentar la investigacién y conclusiones de un valuador. El término
"registros escritos”, también incluye la informacion que se guarda por medios electrdnicos,
magnéticos u otras formas. El valuador debe tener tales registros disponibles cuando son
requeridos por una orden judicial competente, o por un comité de revision debidamente autorizado
de profesionales valuadores. )
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DISPOSICION DE COMPETENCIA

Antes de aceptar una asignacion o de entrar en un acuerdo para ejecutar una asignacion, el valiador debe
identificar adecuadamente el problema a ser estudiado y debe tener ei conocmumtoyexpcnencxapamﬂcvara
cabao la asignacion de manera competente; o en su lugar:

1.

2.

revelar al cliente la falta de conocimiento y/o experiencia antes de aceptar una asignacién, y
tomar las medidas necesarias o apropiadas para llevar a cabo competentemente su asignacidn; y

describir en ¢l reporte la falta de conocimiento y/o experiencia y las medidas tomadas para completar
competentemente la asignacion.

Comentario: Los antecedentes y la experiencia de los waluadores varian mucho y la falta de
conocimiento o experiencia puede inducir a practicar un avalio impropio o impreciso. La
disposicidn de competencia requiere que el valuador tenga tanto el conocimiento como la
experiencia requerida para ejecutar competentemenie un servicio especifico de avalio. Si al
valuador se le ofrece la oportunidad de ejecutar un avaltio pero carece del conocimiento o
experiencia necesarios para consumario competentemente, el valuador debe revelar su falta de
conocimiento o experiencia al cliente, antes de aceptar la asignacion, y luego ha de tomar las
medidas necesarias ¢ apropiadas para llevar a cabo competentemente el servicio de avalio. Esto se
puede realizar de varias maneras, inclusive, entre otras, a un estudio efectuado por el valuador; una
asociacién con un valuador que se confla que tiene el conocimiento o experiencia necesarios; o
contratando otros que tengan los conocimientos o experiencia requeridos.

Aunque esta disposicion requiere que un valuador identifique el problema y revele cualquier
deficiencia de competencia antes de aceptar una asignacion, los factores o condiciones que salen a
luz durante el curso de una asignacién pueden hacer que el valuador descubra su falta de
conocimientos o experiencia para cumplir competentemente la asignacién. En el momento que lo
descubre, el valuador tiene la obligacion de notificar al cliente y asi cumplir con los articulos 1 y 2
de esta disposicidn.

El concepro de competencia también se extiende a los valuadores que han pedido o tienen que viajar
a dreas geogrdficas donde no hayan tenido experiencia de avalio reciente. A fin de preparar un
avalio en una localidad extrafa, el valuador debe permanecer el tiempao suficiente para comprender
los visos del mercado local, y los factores de oferta y demanda relacionados al tipo especifico de
propiedad y localidad en cuestién. Esa comprension no se adquirird solamente considerando los
datos especificos tales como la demografia, los costos, ventas y arriendos. Se necesita comprender
las condiciones locales del mercado para saber el vinculo entre una venta y una venta comparable,
o entre un arriendo y un arriendo comparable. Si el valuador no estd en posicion de permanecer el
tiempo necesario en el drea del mercado para obtener estos conocimientos, lo apropiado seria
afiliarse con cualquier valuador calificado de la localidad para asegurar la realizacién de un
avaltio competente.
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DISPOSICION DE DESVIACION

Esta disposicién permite excepeiones limitadas a las secciones de las Normas Uniformes que estin clasificadas
como guias especificas y no como requerimientos obligatorios. La carga de la prueba recae en el valuador,
cuando decide aceptar una asignacién limitada, de que el resuitado no sea confuso o mal mtcrpreta.do La
carga de notificacién también corresponde al valuador para informar tales limitaciones.

El valuador puede entrar en un acuerdo para ejecutar una asignacién que exige algo menos, o diferente del
trabajo que seria requerido por las guias especificas, siempre que antes de entrar en tal acuerdo:

1.

elvaluadorhadetem;inadoqueelalcancedeIaasignaciénaserejecutadanowtanﬁnﬁtadoque
resulte en un avalio, revision o servicio de consultoria que podria causar eqmvocac:on o confusién al
cliente, los usuarios del reporte, o al publico; y

el valuador ha advertido al cliente que la asignacién pide algo menos, o diferente, del trabajo requerido
por las guias especificas, y que ¢l reporte expresara el alcance limitado o diferente del avalio, revision,
o servicio de consultoria.

No son permitidas las excepciones a los siguientes requerimientos: Reglas _Nomtat.ivas. 1-1, 1-5, 2-1, 2-2, 2-3,
2-5, 3-1, 3-2, 4-1, 5-1, 5-3, 6-1, 6-3, 6;6, 6-7, 6-8, 7-1, 8-1, 8-3, 9-1, 9-3, 9-5, 10-1, 10-3 y 10-5. Esta
restriccion de las desviaciones son reiteradas a través del documento en ¢l comentario recordatorio: No es

ermitida | viacién de yerimiento obli

Comentario: Antes de hacer una decisién para entrar en un acuerdo de servicio de avalio que pide
la desviacién de una gula especifica de avalio, el valuador debe emplear sumo cuidado para
determinar si el alcance del servicio valuatorio a ser ejecutado es tan limitado que resuite en un
andlisis, opinidn, o conclusion que tienda a confundir o equivocar al cliente, usuarios del reporte, o
al publico. Para propdsitos de esta disposicidn, los usuarios del reporte pueden incluir otros
participes tales como prestadores, empleados de agencias de gobierno, socios limitados de un
cliente, abogado o contador del cliente. En este contexto, el propésito del avalio y el uso previsto o
posible del reporte es crucial. :

Si el valuador entra en acuerdo para ejecutar un servicio de avalio que exige algo menos o
diferente del trabajo que fuera requerido por las gulas especificas de avalio, las Reglas Normativas
2-2(k), 3-2(1), 8-2(h), y 10-2(h) requieren que esta condicidn sea clara y precisamente establecida en
el reporte.

Los requerimientos de la disposicion de desviacion pueden ser satisfechos por medio de la técnica
de incorporar referencias.

Por ejemplo, st un archivo completo del valuador fue introducido como evidencia en una audiencia
publica o un juicio publico, y el valuador después preparé un reporte de una pdgina que 1)
identifica la propiedad, 2) expresa el valor, y 3) declara que la conclusion del valor no puede ser

‘comprendida propiamente sin referencia a su archivo completo, y dirige al lector al archivo

completo, entonces los requerimientos de la disposicidn de desviacidn serian safisfechos si el
archivo completo del valuador contiene, en forma coherente, todos los datos y declaraciones que
son requeridos por las Normas Uniformes.
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Otro ejemplo seria presentar un reporte actualizado’ que incorpore expresamente por referencia
todos los datos de los .antecedentes, las condiciones de mercado, suposiciones, y condiciones
limitantes que fueron incluidos en el reporte original preparado para el mismo cliente.

-

3vdase la Opinién de Asesoria G-3 en la pAgina 81.
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EXCEPCION JURISDICCIONAL

Si alguna porcién de estas normas es contraria a la ley o a la politica publica de cualquiera jurisdiccion,
solamente esa porcion debera omitirse y no tendra fuerza o efecto en esa jurisdiccion.

NORMAS COMPLEMENTARIAS

Estas Normas Uniformes proporcionan la base comun para todas las pricticas de avalio. Nommas
complementarias aplicables al avaltio, preparadas para propdsitos o tipos de propiedad especificos, pueden ser
emitidas por organismos ptiblicos y ciertos grupos de clientes, por ejemplo, agencias reguiadoras, autoridades
de dominio eminente, administradores de bienes, ¢ instituciones financieras. Los valuadores y los clientes
deben cerciorarse si cualquier norma suplementana a estas Normas Uniformes, se puede aplicar a la
asignacion en cuestion, 4

4 vaase las siguieates Opiniones de Ascsoria.
G-7 en la pigina $4.
G-8 ea la pigina 97.
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DEFINICIONES
Las §iguieuts deﬁn.ici&es son aplicables para los propdsitos de estas normas:
AVALUO:  Elacto o proceso para determinar un valor, Sindnimo: valuacién.

VALUATORIO Perteneciente a la valuacin y funciones relacxonada,, por ejemplo, prictica
valuatoria; servicios valuatorios.

PRACTICA DE AVALUO: El trabajo o servicios desempefiados por los valuadores, definidos por tres
t4rminos en estas normas: avaluo, revision, y consultoria.

Comentario: Estos tres términos son intencionalmente genéricos, y no son mutuamente excluyentes.
Por ejemplo, un estimado de valor puede ser requerido como parte de una revisién o servicio de
consultoria. El uso de otra nomenclatura por un valuador (por ej., andlisis, asesoria, evaluacion,
estudio, propuesta, valuacion) no le exime a un valuador de someterse a estas normas. '

BIENES DE UNA EMPRESA: Los recursos tangibles e intangibles que son empleados por una empresa en
sus operaciones. '

EMPRESA O NEGOCIO: Una organizacién comercial, industrial o de servicios que persigue una actividad
economica.

PATRIMONIO DE UNA EMPRESA: Los intereses, beneficios, y derechos inherentes a la propiedad de
una empresa de negocios o parte de eila en cualquiera de sus formas (incluyendo pero no necesariamente
limitado a acciones de capital, intereses en sociedad, cooperativas, propiedad dnica, opciones, y certificados).

ANALISIS DEL FLUJO DE EFECTIVO: Un estudio del movimiento anticipado de efectivo de entrada o
salida de una inversién.
CLIENTE: Cualquier de las partes para quien desempeila un servicio un valuador.

CONSULTORIA: El acto o proceso de brindar informacion, andlisis de datos sobre bienes raices, Y
recomendaciones o conclusiones sobre problemas diversos de bienes raices, que no sean la estimacion de valor.

ANALISIS DE FACT IBILIDAD 0 VIABILIDAD Un estudio de la relacion costo-beneficio de una
empresa econdmica.

PROPIEDAD INTANGIBLE (ACTIVOS INTANGIBLES): Actives no fisices, incluyendo pero no
estan limitado a franquicias, marcas registradas, patentes, derechos de autoria, plusvalia acciones de dividendo
no fijo, derechos minerales, valores, y contratos, en comparacién con activos fisicos como  instalaciones y
€quipos.

ANALISIS DE INVERSION: Un estudio que refleja la relacidn entre el precio de adquisicién y beneficios
futuros anticipados de una inversién de bienes raices.

ANALISIS DE MERCADO: Un estudio de las condiciones del mercado de bienes raices para un tipo
especifico de propiedad. :
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VALOR DE MERCADO: El Valor de mercado es el interés principal de la mayoria de los trabajos de
avalilos de biencs raices. Se han desarrollado y depurado definiciones del valor mercado tanto econémicas

como legales. Una definicién econémica actual aceptada por las agem:as que regulan las instituciones -

financieras federales en los Estados Unidos de América es:.

El prcéiu mas probable que se obtendria por una propiedad en un mercado abierto y competitivo bajo
todas las condiciones necesarias para una venta justa, actuando el comprador y vendedor, cada uno,
forma prudentemente y enterada, y asumiendo que el precio el precio no es afectado por un estimulo

indebido. Implicita en esta definicion esta la consumacién de una venta en una fecha especificada y ef

transpaso del titulo del vendedor al comprador bajo condiciones alli asentadas:
l.  Elcomprador y vendedor tienen una motivacién tipica;

2. Ambas partes estin bien informadas o bien aconsejadas, y actian segin lo que ellas
consideran el mejor de sus intereses;

3 Se contempla tiempo razonable pam exposnc;én en el mercado abierto;

4, El pago se hace en efectivo en délares de Estados Unidos o en condiciones de arreglos
financieros equiparables; y

5. El precio representa la prestacién normal por la propiedad vendida, sin gravamen de algin
financiamiento especial o creativo, ni concesiones de venta concedidas por cualquiera asociado
con venta,

Es apropiado sustituir 1osdélaresdeEstadosUmdosd:lawartaoond:cxonporoﬂnmonedacummdosemdc
otros paises o en reportes dirigidos a clientes de otros paises.

Las personas que llevan a cabo los servicios de avalio que puedan estar sujetos a litigio, deben prevenirse de
buscar la definicion legal exacta de valor de mercado en la jurisdiccion en que se prestan los servicios.

AVALUO DE MASIVO: El proceso de valuar un universo de propiedades en una fecha dada, utilizando
metodologia estindar, empleando datos comunes, y permitiendo la comprobacion estadistica.

MODELO DE AVALUO DE MASIVO: Una eXpresion matemética de como interactian en un mercado los
factores de oferta y demanda.

PROPIEDAD PERSONAL: Objetos muebles y tangibles identificables que el publico en general considera
como "personales”, o sea, mobiliario, obras de arte, antigitedades, gemas y joyeria, articulos de coleccion,
maquinaria y equipo; toda propiedad que no se clasifique como bienes raices.

BIENES RAICES: Una seccién o parte identificada de un terreno, incluyendo mejoras, si las hay.
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PROPIEDAD INMUEBLES (PROPIEDADES RAICES): Los intereses, beneficios, y derechos inherentes
a la propiedad de bienes raices. :

Comentario: En algunas jurisdicciones, los términos bienes raices y propiedad inmueble tienen el
mismo significado legal. Las definiciones separadas reconocen la distincién tradicional entre dos
conceptos en la teoria de avalios.

REPORTE: cualquier comunicacién, escrita u oral, de un avaliio, revisién o anilisis; el documento que es
remitido al cliente al completarse una asignacién.

Comentario: En algunas jurisdicciones, los términos bienes raices e inmuebles tienen el mismo
significado legal. Las definiciones por separado reconocen la tradicional distincién entre los dos
conceptos en la teoria de avalios.

[

REVISION: El acto o proceso de estudiar en forma critica un reporte preparado por algin otro.

Ll wEr

»
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NORMA 1

Al desarrollar ua avalio de propiedad inmueble, el valuador debe estar consciente de que comprende y emplea
correctamente todos los métodos y técnicas probadas que son necesarias para produc:.r una valuamon
convincente.

Comenrario: La Norma [ est4 dirigida hacia los aspectos substantivos de la elaboracién de un
avalio competente. Los requerimientos establecidos en la Regla Normativa 1-1, las guias de avalio
expuestas en las Reglas Normativas 1-2, 1-3, 1-4, y los requerimientos expresados en la Regla
Normativa 1-5, reflejan el proceso valuatorio en el orden de los tdpicos tratados, y pueden ser
empleados convenientemente como puntos de verificacién por los valuadores y los usuarios de

servicios de avaiio.
[}

Regla Normativa 1-1

Al desarrollar un avaluo de propiedad inmueble, el valuador debe:

(a)

(b)

(©

percatarse de que comprende y emplw correctamente todos los métodos y técmcas que son necesarios
para producir una valuacion convincente; ‘

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio. Esta regia reconoce
que el principio de cambios continua afectando la manera por la cual los valuadores efecutan los

servicios-valuatorios. . Los cambios y desarrollos en el campo de bienes raices tienen. un impacto
substancial en la profesion de avalio. Cambios importantes en el costo y maneras de construir y -
vender bienes raices comerciales, industriales, y residenciales, y los cambios en la estructura legal
dentro de la cual se crean, transfieren, e hipotecan los derechos y participaciones inmobiliarias,
han resultado en las reformas correspondientes de la teoria y prdctica de avaluos.. Los cambios
sociales también han tenido efecto en la teoria y prdctica valuatorias. Para mantenerse al tanto de
estos cambios y progresos, la profesion de avalios estd constantemente revisando y corrigiendo los
métodos y técnicas de valuacion, y diseflando nuevos métodos y técnicas encaminados a abordar las
nuevas circunstaacias. Por esta razén no es suficiente que los valuadores tan séio mantengan los
conocimientos y pericia que adquirieron con sus titulos. Cada valuador debe continuamente
mejorar su capacitacion para continuar siendo expertos en el avaluo de propiedad inmueble.

evitar cometer un ervor de omision o comision substancial que afecte significativamente un avalio;

Comentario: No es permitida la desviacion de este requerimiento obiigatorio. Al realizar servicios
de avalio, un valuador debe tener certeza de que la recoleccion de informacion fehaciente es
conducida con la suficiente diligencia para asegurarse de que estd considerando los datos que
tendrdn un efecto significativo o material en las opiniones o conclusiones resultantes. Mds ain, un
valuador debe tener sumo cuidado al analizar dicha informacidn para evitar errores que afecten
significativamente sus opiniones y conclusiones.

" evitar rendir servicios de avaltio de manera descuidada o negligemte, tal como una serie de errores que,

considerados individualmente, pueden no afectar mayormente los resultados de una valuacion, pero
que al ser considerados en conjunto, inducirian a una interpretacida equivocada.
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Comentario: No_es permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio. La perfeccién es
impasible alcanzar y la competencia no requiere perfeccion. Sin embargo, el valuador no debe

rendir servicios de valuacién de manera descuidada o negligente. Esta regla requiere que el
valuador emplee la debida diligencia y debido cuidado. El hecho de que el descuido o negligencia
de un valuador no haya ocasionado un error que afecte mayormente sus opiniones o conclusiones,
que pudiera perjudicar seriamente al cliente o0 terceros, no es una excusa para cometer tal descuido
o negligencia.

Regla Normativa -2

Al realizar un avalio de propiedad inmueble, un valuador debe cbservar las siguientes guias especificas de

avalio:

(@)

(b)

(c)

(d)

identificar adecuadamente ¢l bien raizd, identificar la participacién en la propiedad inmueble,
considerar el proposito y el uso designado del avaluo, considerar la magnitud del proceso de

recoleccién de mfonnacxon. identificar cualquier condicién limitante especial, ¢ identificar la fecha
" efectiva del avalio;®

definir el valor que serd considerado; si ¢l valor a ser estimado es un valor de mercado, el valuador

debe tndicar claramente si el estimado es el precio mas probable:

(i) en térmunos de efectivo; o P
(i) en términos de arreglos financieros equivalente al efectivo; o > i

" (iii)  en otros témminos que puedan ser definidos con precisién; si el estimado de valor esta basado

en un financiamiento inferior al mercado,o un financiamiento con condiciones o incentivos

excepcionales, . log términos de dicho financiamiento deben ser claramente expresados, ‘sus !

contribuciones, o su influencia negativa, en ei valor deben ser descnitos y estimados, y'la
informacién mercadolégica que sustenta la valuacidn estimada debe ser descrita y explicada; .
Comentario: Para ciertos tipos de asignaciones de avaluo en el cual se ha establecido, y tiene
precedencia, una definicion legal de valor de mercado, puede aplicarse a esta guta la Excepcidn

Jurisdiccional,

Cuando se estd estimando el valor de mercado, el valuador debe ser especifico en cuanto al
estimado del tiempo de exposicion que estd ligado al estimado de valor. 7

considerar los derechos de paso, restricciones, gravamenes, arriendos ¢ rentas, reservaciones,
convenios, contratos, declaraciones, tasaciones especiales, ordenanzas municipales, u otras situaciones
de naturaleza semejante;

considerar si el avalio de una participacion fraccionaria, segmento fisico, o titulo parcial, representa
una prorrata del valor total;

5 Véase Opinidn de Asesorla G-2 en la pigina 78.

6vVgase Declaraciones de la Norma de Avalto No. 3 en la pAgina 63 y No. 4 en la pagina 65.

Tyéase Déclaracion sobre la Norma de Avaltio 6 en la pagina 71 y las Opiniones de Asesorla G-7 y G-8
relacionadas en las paginas 94 y 97
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Comentario: Esta guia no requiere que el valuador haga.una valuacidn del total cuando el objeto
de la valuacidn constituye una participacion fraccionaria, un segmento flsico, o titulo parcial. Pero
st el valor del total no es considerado, el avalio debe reflejar claramente que el valor de la
propiedad siendo valuada no puede ser empleado para estimar el valor del total por extensién
matemdtica. ‘

identificar y oonsndcra: ¢l efecto que tiene en el valor, cualquier propiedad personal, enseres del oficio,
o clementos intangibles que o son propxedad inmueble pero que estén incluidos en el avalio.

Comentario: Esta guta requiere que el valuador reconozca en el estimado general del valor, la
inclusidn de elementos que no son propiedad inmueble. Se puede necesitar mayor pericia valuadora
de propiedad personal (Véase Norma 7) o de empresas a fin de asignar un valor a los diversos
componentes. Una valuacidn separada de tales elemema: se requiere cuando éstos con.mmyen un
Jactor significativo dentro del valor total, .

Regla Normati -3

Al desarrollar un avalio de propiedad inmueble, un valuador debe observar las siguientes guias especificas:

(a)

(b)

Considerar el efecto del uso y valor de los siguientes factores: las regulaciones vigentes sobre el uso del
terreno, modificaciones razonablemente probables de tales regulaciones sobre el uso del terreno, la

demanda econdmica, la adaptabilidad fisica del bien raiz, las tendencias del vecindario, y el mejor y .

mas alto uso del bien raiz;

Comentario: Esta guia establece una lista de factores que afectan el uso y valor. Al considerar las
tendencias del vecindario, el valuador debe evitar supuestos estereotipados o prejuicios que se
relacionan con la raza, edad, color, religion, sexo, u origen nacional, o suponer que es necesaria la
homogeneidad racial, émica o religiosa para conferir méximo valor al vecindario. Aun mds, el
valuador debe evitar hacer suposiciones sin fundamento o premisas acerca del decaimiento del
vecindario, la edad efectiva, y la vida remanente de éste. Al considerar el mejor y mds alto uso, el
valuador debe desarrollar ese concepto siempre y cuando se requiera para una solucion apropiada
del problema de valuacién que se estd considerando. ,

reconocer que el terreno se valia como si estuviera vacio y disponible para ser desarrollado al mejor y
mas alto uso y que el avalio de las mejoras se basa en su contribucidn real a la propiedad.

Comentario: Esta gula puede ser modificada para reflejar el hecho de que, en varias situaciones
legales y prdcticas, una propiedad puede tener un valor contributivo que difiere del vaior de una
vacia.

Regia Normativa 1-4

Al desarrollar un avalio de propiedad inmueble, un valuador debe observar las siguientes guias especificas,
cuando sea aplicable:

(@)

" valuar el terreno por medio de un método o técnica de avalio apropiado;
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(b) recolectar, verificar, analizar, y conciliar:

(i) los datos de costo comparable que estuvieran disponibles para estimar el costo nuevo de las

mejoras (si las hay); 7
" (ii) los datos comparables que estin disponubles para estimar la diferencia entre el costo nuevo y el

valor presente de las mejoras (depreciacion acumulada),

(iii)  los datos de ventas comparables, propiamente ldcunﬁca.dos y descritos, que stén dxspombln
para indicar una conclusién del valor; ,

(iv)  los datos de amendos o rentas comparables que estin disponibles para estimar el arriendo o
renta de mercado de la propiedad siendo valuada,

v) los datos comparables de gastos de explotacion que estin disponibles para estimar los gastos
de explotacion de la propiedad siendo valuada;

(vi)  los datos comparables que estin dxspombles para estimar las tasas de capitalizacion y/o tasas
de descuento.

Comentario: Esta regla cubre los tres métodos para determinar el valor. Véase Regla Normanva 2-
2(j) para los requerimientos de reporte correspondientes.

(c) ﬁmdmnenra.r las proyecciones de renta y gastos fut:uros en evidencias razonablemente claras y
apropmda.s

Comentario: Esta guia requiere que, al desarrollar estados financieros de ingresos y gastos, y las ;
proyecciones de flujo de efectivo, el valuador pondere la informacion histdrica y las rendencias, los -
factores presentes de mercado que afectan dichas tendencias, y los acontecimientos anncrpados
tales como la competencia de otros proyectos bajo construccidn.

) al estimar el valor de una propnedad que paga un arriendo o renta, o que recitbe un arriendo, cons:dcrar
y analizar el efecto en el valor, si lo hay, de los términos y condiciones del arriendo o arriendos;

{c) considerar y analizar el efecto en el valor, si lo hay, del conjunto de varias propiedades o partidas 7
componentes de la propiedad, y cvitar hacer un estimado de un valor total tan solo sumando el “*
conjunto de los valores individuales de las diversas propiedades o de las partidas componentes;

Comentario: Aunque el valor del total puede ser igual a la suma de las propiedades separadas o de
sus partes, también puede ser mayor o menor que la suma de dichas propiedades o partidas.-Por lo
tanto, el valor total debe ser comprobado haciendo referencia a los datos idéneos de mercado y
sustentado por un andlisis apropiado de dicha informacion.

Un procedimiento semejante debe seguirse cuando el valor del total ha sido establecido y el
valuador busca el estimado de valor de una parte. El valor de dicha parte debe ser comprobado
haciendo referencia a los datos de mercado apropiados, y sustentado por un andlisis apropiado de
dichos datos.

8veaase la Declaracidn sobre la Norma de Avaldo nimero 2 en la pagina 60.
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)

(&)

(h)

(i)

considerar y analizar el efecto en el valor, si lo hay, de las mejoras anticipadas, publicas o privadas
localizadas dentro o fuera del terreno, siempre y cuanto la actividad de.! mercado refleje tales mejoras
anticipadas en la fecha efectiva del avaliio;

Comentario: En las aszgnacxones para avalio condenatorio en ciertas jurisdicciones, la Excepc:dn
Jurisdiccional puede aplicarse a estas guias.

identificar y considerar los procedimientos apropiados y la informacién del mercado requerida para
ejecutar un avalio, incluyendo todos los factores fisicos, operacionales y del mercado externo que
puedan afectar el avalio;

Comentario: El avaliio puede requerir un andlisis completo del mercado (Véase Regla Normativa
4-4).

avaluar las mejoras propuestas solo después de examinarlas y tenerlas disponibles para un estudio
futuro: '

(i) los planos, especificaciones, u otra documentacion suficiente para identificar 1a magnitud y el
caricter de las mejoras propuestas;

(i) la evidencia que indica el iempo probable para completar las mejoras propuestas; y

(i)  la evidencia razonablemente clara y apropiada que sustenta el costo del proyecto, ganancias
anticipadas, proyecciones de ocupacién, y la competencia prevista cuando se haya terminado
las mejoras.

Comentario: La evidencia requerida que se examina y mantiene bajo esta guia puede incluir
partidas como los estimados del contratista relativos al costo y tiempo necesario para completar la
construccion, estudios de viabilidad y de mercado; datos de gastos operacionales; y la historia de
proyectos similares completados recientemente. El avalio puede requerir un andlisis completo de
viabilidad (Véase Regla Normativa 4-6).

Toda informacion pertinente en los parrafos (a) hasta (h) inclusive debera ser empleada en el desarrollo
de un avaluo.

Comentario: Véase la Regla Normativa 2-2(k) para los requerimientos de reporte correspondientes.

Regla Normativa 1-3

Al desarrollar un avalio de propiedad inmueble, el va.lu_ador debe:

(a)

considerar y analizar cua.lqtﬁcr Contrato de Compra-Venta, opcion, o de corretaje actuales de la
propiedad siendo valuada, si tal informacion estd disponible al valuador durante el curso normal de su
{area;
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(b)

considerar y analizar las transferencias anteriores de la propiedad siendo valuada, que hayan ocurrido

dentro de los siguientes plazos:?

(i) un afo para una propiedad residencial de una a cuatro familias; y
(i) tres aiios para todos los otros tipos de propiedades; : '

Comentario: La intencién de este requerimiento es fomentar la investigacién y andlisis de las
ventas anteriores de la propiedad en cuestion; los plazos mencionados son los minimos.

considerar y conciliar la calidad y cantidad de informacion disponible y analizada, dentro de los
enfoques empleados, asi como la aplicabilidad o idoneidad de los enfoques empleados.

Comentario: No_es permitida la desviacidn de los requerimientos obligatorios fa) hasta (¢}

inclusive. Véase el Comentario de la Regla Normariva 2-2(k) para los requerimientos de reporte
carrespondientes. ‘ :

v

3

9yease Opiniones de Asesorla G-1 en la pigina 75 y G4 en la pagina 84.
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(i)

)
(k)

exponer todas las suposicicnes y condiciones limitantes que afectan los anilisis,” opiniones y'
conclusiones; : .o o -
Comentario: Se sugiere que las suposiciones y condwwnes limitantes sean agrupada: en una
seccidn identificada en el reporie.

exponer |2 informacién considerada, los procedmumtos valuatorios segmdos yla Jusnﬁcamon quc
sustenta los anal:sxs op:monu, y conclusiones; i
Cgmenrano: Este requerimiento exige que el valuador haga un resumen de la informacién
considerada, y los procedimientos que fueron seguidos. Cada punto debe ser expuesto con la
profundidad y detalle requeridos de acuerdo con su significado en el avalio. El valuador debe tener
la certeza de que proporciona suficiente informacién para que el cliente, los usuarios del reporre. .
el piblico, lo comprendan y no los desoriente o los confunda. El contenido substantivo del reporte,
no su tamafio, determiina su cumplim:ema con esta gula especifica de redaccion del reporte.

exponer la opinién del vaiuador del mejor y mds altd uso del bien raiz, cuando dicha opinién. s
necesaria y apropiada; .

Comentario: Este requerimiento exige gue el reporte escrito contenga una declaracion de la
opinion del valuador sobre el mejor y mds alto uso del bien raiz, a menos que la opinién del mejor y
mds alto uso no fuera necesaria, por ejemplo, en valuaciones de seguros, avaliios del valor en uso.
Si la opinidn del mejor y mds alto uso es requerida, la justificacidn que sustenta la opinidn debe ser
mclmda también.

explicar y sustentar la exclusion de cualquicra de los enfoques de avaiiio comunes;

manifestar cualquxcr informacion adicional que puedc ser aprop:ada para demostrar acatamiento de los
requerimiento de la Norma 1, o identificar claramente y explicar las desviaciones permitidas de dichos
requcnmlcntos

Comentario: Este requerimiento exige que un reporte escrito de un avaluo, u otra ccraunicacion
escrita relacionada con los resultados de un avalio, contenga.suficiente informacidn para indicar
gue el valuador cumplié con los requerimientos de la Norma 1, incluyendo los que rigen cualquier
desviacion permitida de las gulas de avalios. La cantidad de detalles requeridos vanarén con su
importancia en el avaltio.

La informacién considerada y analizada en cumplimiento de la Regla Normativa 1-5 const.imye'infonnaciéxi
significativa que merece un comentario en cualquier reporte. Si tal informacién no es posible obtener, se
requiere comentar sobre los esfuerzos que hizo el valuador para conseguir la informacion.

)

incluir una certificacion firmada de acuerdo con la Regla Normativa 2-3.

Comentario: No_es permitida_la_desviacion de los requerimientos obligatorios (a) hasta (1)

inclusive,
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Regia Nommativa 2-3 -

Cada reporte escrito de avalio de propiedad inmueble debe contener una certificacion cuyo contenido debe ser
similar al siguiente formato:

Certifico que, a mi mejor juicio y parecer:

las declaraciones de hechos contenidas en este :"cponc son verdaderas y correctas.

los analisis, opiniones, y conclusiones reportados estin limitados sélo por las suposiciones y
condiciones limitantes reportadas, y som mis propios anilisis, opiniones, y conclusiones
profesionales e imparciales. :

No tengo (o especificar) interés presente o futuro en la propiedad que es objeto de este reporte,
y no tengo (o especificar) interés personal o parcialidad con respecto a las partes involucradas.

Micompmsaciénno&sﬁcond.icionadaalrcponedeunava]orpredetenninadoodirigidoaun‘
valor que favorece la causa de un cliente, al monto del valor estimado, a obtener un resultado.
estipulado, o a un acontecimiento subsiguiente que pueda ocurrir,

Mis andlisis, opiniones, y conclusiones fueron desarrollados, y este reporte ha sido preparado,
de conformidad con las Normas Uniformes para la Practica Profesional del Avalio.

He realizado (o norhe realizado) una inspeccidn personal de la propiedad que es objeto de este
reporte.  (Si mds de una persona fima el reporte, esta certificacion debe especificar
claramente los individuos que hicicron, o los que no hicieron, una inspeccién personal de la*-

 propiedad valuada )13

nadje ha ﬁmporcionad.o asistencia profesionai significativa a la persona que firma este reporte.
(Si hubiera excepciones, ¢l nombre de cada individuo que proporc:ono asistencia profesional
significativa debe ser declarado.)

Comeniario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligarorio.

Regla Normativa 24

Al punto de que sea tanto posible como apropiado, cada reporte oral de avalio de propiedad inmueble

2-2.

(inclusive el testimonio experto) debe abordar los asuntos importantes que se establecen en la Regla Normativa

Comentario: Ademds de cumplir con los requerimientos de la Regla Normativa 2-1, un valuador
que da un reporte oral debe procurar lo mejor posible de tratar cada uno de los asuntos impaortantes
contenidos en la Regla Normativa 2-2.

El testimonio de los andlisis, opiniones y conclusiones de un valuador, consrituyen un informe oral,
que el valuador debe rendir cumpliendo con los requerimientos de esta Regia Normativa.

13vaase las Opiniones de Asesoria G-2 en la pagina 78 y G-5 en la pagina 86.

USPAP EDICION DE 1994 , a



Véase Mantenimiento _de Registros bajo el CODIGO DE ETICA para los requenm:emas
correspondientes.

Regla Normmativa 2-5

El valuador que firma un reporte de avalio de prop:edad inmueble preparado por otro, atin cuando esté bajo el
rubro de "valuador revisador”, debe asumir plena responsabilidad por el contenido del informe, 14

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio.

Este requerimiento es1d dirigido al empleador o supervisor que firma el reporte de un empleado o
un subcontratista. El empleador o supervisor que firma el reporte es tan responsable por el
contenido y conclusiones del avaltio y por el reporte, como el individuo que prepara el avalio.
Aungue emplee un rubro condicional junto a la firma del empleador o supervisor, o firme un
informe en la linea encima de las palabras "valuador revisador”, el individuo no estd exonerado del’
acatamiento de estas normas.

Este requerimiento no se refiere a las responsabilidad de un valuador revisador, que es asunto
tratado en la Norma 3.

14 vease Opinidn Asesora G-5 en la pagina 86.
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NORMA 3

Al revisar un avalio y reportar sobre los resultados de dicha revision, el valuador debe formar una opinién en
cuanto a la adecuacién y propiedad del reporte que esti siendo revisado, y debe revelar claraments la
nammezadelprocmdcrcm:onqucsemahzo 5

R:

Comentario: La funcidn de revisar un avaitio requiere la preparacidn de un reporte separado o un
memordndum de archivo del valuador que ejecuta dicha revision, estableciendo los resultados del
proceso revisador. Los valuadores revisadores realizan algo mds que la comprobacion del grado de
integracién y consistencia del reporte revisado, al comentar sobre el contenido y las conclusiones
del reporte. Pueda ser que tengan o no un conocimiento inmediato de la propiedad valuada, o de
los datos en el reporte. La DISPOSICIOIM_r DE COMPETENCIA se aplica al valuador que realiza
una revisién ast como al valuador que prepara el reporte después de la revisidn.

La revision es una funcion muy diferente de la que trata la Regla Normativa 2-5. Para evitar
confusién en el mundo comercial entre estas dos funciones, el valuador revisador no debe firmar el
‘reporte siendo revisado a menos que desee asumir la responsabilidad de cosignatario.

Los valuadores revisadores deben tomar la accion apropiada para indicar a las terceras partes el
alcance preciso del proceso de revisién. Un método aceptado seria preparar un reporte separado, o
una carta. Otro método apropiado seria usar un formato, o una lista de comprobacion, firmada por
el valuador que ejecuta la revisidon, la cual se adjunta al reporte siendo revisado. Es posible
también que se emplee un sello en el reporte de revision del avaltio, con la firma o con las iniciales
del valuador revisador, siendo éste un método apropiado para separar la funcién de revision de la
del signatario del reporte. Para ser efectivo, sin embargo, el sello debe indicar brevemente el
alcance del proceso de revisidn, y se debe referir al memordndum de archivo que claramente detalla

- el proceso de revisién realizado.

E! valuador revisador debe ejercer sumo cuidado en distinguir claramente entre los procesos de
revisién y de avaltio, o de consultoria. El trabajo original del valuvador revisador puede ser regido
por la NORMA | o NORMA 4 en vez de esta norma. Una revisidn y/o reporte engafloso o
fraudulento, constituye violacién del CODIGO DE ETICA.

laN iva 3-

Al revisar un avaido, el valuador debe:

(@)

(®)
(©)

identificar el reporte siendo revisado, el bien raiz o participacion en el inmucble que estd siendo
va.luado,lafechaefecﬁva@elaopiniénddmponcrcvisado,ylafechadclamisién;

identificar el alcance del proceso de revision que se conduce;
foimar una opinién en cuanto a la cualidad integral del reporie bajo revision en base de los

requerimientos de estas normas;

15vease Opinidn de Asesorla G-6 en la pigina 91.

USPAP EDICION DE 1994 _ : pe



(d)

(e)

®

Comentario: Esta revisién debe ser conducida dentro del contexto de las condiciones del mercado
en la fecha efectiva de la opinidn del reporte siendo revisado.

formar una opinién de la aparente adecuacion y relevancia de los datos y si son apropiados los ajustes
de los datos;

formar una oﬁinién si son apropiados los métodos y técnicas valuadoras empleados, y explicar las
razones de cualquier desacuerdo;

formar una opinion si los anilisis, opiniones, y conclusiones en €l reporte revisado son apropiados y
razonables, y esclarecer las razones de cuaiquier desacuerdo con ellos. ‘

Comentario: No_es permitida la desvigcion de los requerimientos_obligatorios (a) hasta (f)

Una opinién diferente al estimado de valor que contiene el reporte revisado puéde ser expresada,

siempre y cuando el valuador revisador:{6
i satisface los requerimientos de la NORMA 1;

2 identifica y establece cualquier informacidn adicional confiable, y la justificacidn y base
para llegar al estimado de valor diferente; e,

3. identifica claramente y revela rodas las suposiciones y limitaciones relac:onadas ‘con el
valor estimado diferente, para evitar confusion en el mundo mercantil.

Regla Normatijva 3-2

Al reportar los resultados de una revision de avalto, el valuador debe:

(a)
{b)
©

(d)

revelar 1a naturaieza, alecnce, y detalle del proceso de revision realizado; 7
revelar 1a informacion que debe ser considerada bajo la Regla Normativa 3-1 (a) y (b);

exponer las opiniones, razones, y conclusiones requeridas por la Regla Normativa 3-1 (c), (d), (e), y

(0

incluir toda la informacion pertinente conocida;

16vaase la Declaracidn sobre la Norma de Avaléo nimero 1 en la pagina 58.
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{e) incluir una certificacion firmada similar en su contenido a lo siguiente:

Certifico que, a mi mejor juicio y parecer:

Comentario: No_es permitida la_desviacién _de los requerimientos obligatorios (a) hasta (e]’
inclusive. .

los hechos y datos informados por el valuador revisador y empleados en el proceso de revisién
son verdaderos y correctos.

los analisis, opiniones, y conclusiones de este informe de revisién estdn limitados sélo por las
suposiciones y condiciones limitantes declaradas en este informe de revision, y son mis propios
analisis, opiniones, y conclusiones profesionales e imparciales.

Notmgo(ospeciﬁmr)intcr&pmancoﬁmxmmlapmﬁiedadqucaobjaodcmrcpom,

-y no tengo (o especificar) interés personal o parcialidad con respecto a las partes involucradas.

Mi compensacion no estid condicionada a ninguna accién o acontecimiento resultante del
andlisis, opiniones, o conclusiones, o del empleo de este reporte de revisién.

Mis analisis, opiniones, y conclusiones fieron desarrollados, y este reporte de revision ha sido
preparado, de conformidad con las Normas Uniformes Para la Prictica Profesional del
Avalio. A :

No he realizado (o he realizado) una inspeccion personal de la propiedad del reporte bajo
revision. o 7 -
nadie ha proporcionado asistencia profesional significativa a la persona que firma este reporte
de revision. (Si hubiera excepciones, ¢l nombre de cada individuo que proporciond asistencia
profesional significativa debe ser declarado.) :
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NORMA 4

Al ejecutar servicios de consultoria de bienes raices o propiedad inmueble, ¢f valuador debe percatarse de que
comprende y emplea correctamente los métodos y técnicas reconocidas que son necesarias para producir un
resultado convincente. :

Comentario: La Norma 4 estd dirigida a los mismos aspectos primordiales de la prdctica
profesional que establece la Norma 1, pero aplicada a los servicios de consultoria que realiza ei
valuador. La consultoria es un término amplio concerniente a los estudios de bienes raices que no
implican el estimado de un valor. La utilizacion del terreno; andlisis del mejor y mas aito uso; los
estudios de mercadologla, viabilidad, o de inversidn; y otros estudios de pesquisa son ejemplos de
asignaciones de consultoria. El valuador debe tener la habilidad de desarrollar un programa de
andlisis/estudio que responda a los objetivos del cliente; de ejecutar investigacién basica; de
recolectar y presentar datos secundarios o terciarios; y de preparar un reporte redactado
debidamente documentado.

La Norma 4 trata del concepto de identificar el objetiva del cliente. Hay una diferencia importante
enfre la ejecucion de un servicio de consuitoria imparcial, como un tercero desinteresado que
responde al propésite establecido por el cliente, y proparcionar un servicio de consultoria que estd
destinado a facilitar que se logre el objetivo del cliente. Mientras que ambas son actividades
comerciales legitimas dentro de la prdctica profesional de avalio, el valuador debe reconocer las
diferencias y las obligaciones consecuentes.

Un valuador contratado para actuar como una tercera parte desinteresada -(o razonablemente
percibido por el publico como una tercera parte desinteresada) para ejecutar un servicio de
consultoria imparcial, no puede ser compensado de una manera que dependa de los resultados. Sin
embargo, un valuador contratado para ejecutar un servicio legitimo tal como un corretaje,
financiacion hipotecaria. asesoria tributaria, o zonificacidn, puede ser compensado con un
honorario condicional « 'us resultados alcanzados, pero sdlo cuando s¢ revela apropiadamente la
actuacién del valuador ¢ 2ste caso.

Regla Normatjva 4-1

Durante el cumplumcnto de servicios de consultoria de bienes raices o de propicc2d inmueble, un valuador

debe:

(a)

(®)

(c)

percatarse de que comprende y émplm correctamente los métodos y técnicas de consultoria aceptados
¥ que sean necesarios para producir resultados confiables;

evitar cometer errores substanciales de omisidn o de comision, que afecten mayormente los resuitados
de un servicio de consultoria;

evitar rendir servicios de consultoria de manera descuidada o negligente, tales como una serie de
errores que, considerados individualmente pueden no afectar mayormente los resultados, pero si se
consideran en conjunto pueden dar lugar a interpretaciones equivocadas,
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Comentario: La Regla Normativa 4-1 es idéntica en alcance y propésito a la Regla Normativa 1-1.

No es permitida la desviacién de los requerimientos obligatorios (a). (b). v (c).

Ia N tiva 4-

Durante el cumplimiento de servicios de consuitoria de bienes raices o propiedad inmueble, el valuador debe
observar las siguientes guias especificas:

(a)
{(b)

(c}

@
(e)

identificar claramente ¢l objetivo del cliente;

definir el problema a ser considerado, definir el propésito y ef uso que se pretende dar al servicio de
consultoria, considerar la magnitud del proceso de recoleccién de datos, identificar adecuadamente el
bien raiz y/o propiedad inmueble bajo consideracién (si la hay), describir cualquier condicion especial
limitante, ¢ identificar 1a fecha efectiva del servicio de consultoria;

recolectar, verificar, y conciliar toda la informacion que pueds ser requerida para completar el servicio
de consultoria;

()] sielvalordcmcrmdodeunapropiedadapeciﬁmawﬁnmﬂahaﬁgna&éndemhoﬁa
se debe incluir en la recoleccion de datos un avalhio de conformidad con la Norma 1.

se debe incluir toda informacion pertinente;

Comentario: Si fuera pertinente tener un avalio, el valuador que efecuta el servicio de consultoria
debe revisar cuidadosamente el CODIGO DE ETICA, y el comentario explicative al comienzo de la
NORMA 4, para asegurarse de que cualquier interés personal del valuador o de compensacion
condicionada al resultado del servicio, no estd en conflicto con la independencia requerida para’la
Jfuncién de avaiio.

El valuador que ejeculta el servicio de consultoria puede hallar necesario contratar (o sugerir qué el

cliente contrate) los servicios de otro valuador para ejecutar el avaluo.
aplicar las técnicas y medios de consultoria apropiados en la informacion colectada;
fundamentar todas las proyecciones en evidencia razonablemente clara y apropiada.

Comentario: Un servicio de consultoria debe comenzar con lg identificacién clara del objetivo del
cliente, el cual puede no ser suficientemente explicito en la solicitud de asignacién del cliente. El
valuador debe definir con precision la naturaleza del problema que enfrenta el cliente, y el
proposito del servicio de consultorta. Si el servicio de consultoria implica una propiedad o bien
raiz especifico, el valuador debe obtener una descripcion legal, la direccidn local u otro medio de
identificacion preciso y adecuado del bien raiz o de la propiedad.

El valuador debe evaluar el alcance global del trabajo para resolver el problema, las merodologias
empleadas, y los datos especificos investigados directamente relevantes al servicio de consultoria.
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Regla Normariva 4-3

Durante el cumplimiento de servicios de consultoria de bienes raices o propiedad inmueble, el valuador debe
observar las siguientes guias especificas cuando la naturaleza de la asignacion requiere formular una
conclusion o recomendacion:

(a)
(b)
©

(d)

identificar cursos de accion alternatives para lograr el objetivo del cliente, y analizar sus
implicaciones;

identificar las restricciones conocidas y anticipadas de cada alternativa, y medir sus impactos
probables;

identificar los recursos disponibles presentes o anticipados en el futuro para cada alternativa y medir

sus impactos probables;

identificar el curso de accion optimo para lograr el objetivo del cliente.

Comentario: Después de considerar apropiadamente todos los cursos de accién alternativos, el
valuador debe identificar el curso de accidn dprimo en términos del objetivo del cliente y
pronosricar la posibilidad de lograrlo. Todas las conclusiones debe ser logicamente relacionadas a
los recursos disponibles y las restricciones que puedan limitar cualquiera de las alternativas.

Regla Normativa 4-4

En el cumplimiento de un anailisis de mercado, el valuador debe observar las siguientes gums especificas
cuando sea aplicable:

(2)
(b)

(c)

(d)

definir y delinear el Area del mercado;

identificar y analizar las-condiciones corrientes de oferta y demanda que rigen el mercado especifico de -
bienes raices;

identificar, medir, y hacer un pronéstico del efecto de nuevos proyectos anticipados y otros cambios, y
la oferta futura;

identificar, medir, y pronosticar el efecto de cambios anticipados economicos u otros, y la demanda

‘ futura.

Comentario: El valuador debe definir y delinear cuidadosamente el drea de mercado pertinente al
andlisis. Se debe exponer la justificacion que sustenta la seleccion de los limites periféricos. El
valuador debe identificar la clase, o clases especificas de bienes raices bajo consideracion, y
analizar las fuerzas que probablemente afectarian la relacién de oferta y demanda.

El valuador deberia proporcionar una descripcién integral fisica y econdmica de la disponibilidad
de espacio existente, para el uso especifico dentro del drea definida de mercado, con una
explicacién de la posicién competitiva de la propiedad valuada, y un prondstico de como podrian
afectarla los cambios anticipados de la disponibilidad futura (adiciones o disminuciones del
inventario).
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El valuador deberia proyectar la cantidad y precio, o nivel de renta del espacio que estard en
demanda dentro del submercado en particular. Las tasas de captura o penetracién de proyectos
competitivos deben ser examinadas en suficiente detalle para llegar a una conclusion razonable en
cuanto al precio o nivel de renta pronosticado que el mercado posiblemente acepte para dicho
espacio, y el periodo de absorcidn estimado o del plazo de ocupacidn completa.

El andlisis de los cambios econdmicos en el mercado donde estd localizada la propiedad, puede
incluir los siguientes determinantes de la demanda: poblacidn, empleo, y caracteristicas de
ingresos; tasas de interés; regulaciones de zonificacién y otras; arriendos y/o ventas; nueva
edificacién planeada o en construccidn; lotes baldios que tengan potencial para competir con el
sujeto; transporte; impuestos; y el costo y suficiencia de desagile, agua, electricidad y otros
servicios publicos. Las técnicas de los prondsticos debe ser relevantes, razonables, prdcticas, y
sustentables. Sin tener en cuenta los modelos de prondsticos empleados, el valuador deberia
proporcionar und explicacion clara y concisa y una descripcidn de los modelos y metodologias.

Regla Normativa 4-5

En el desarrollo de una analisis de flujo dc efectivo y/o de inversién, el valuador debe observar las siguientes
guias especificas cuando sean apl:cabls

(a)

®)

{c)
((+)]
()

considerar y analizar la cantidad y calidad del flujo de utilidades; -
considerar y analizar el historial de gastos y reservas,

considerar y analizar ia &ispombiudad y términos de financiaciéa;

seleccionar y sustentar l_:l método apropiado para procesar el flujo de utilidades;

considerar y analizar el rendimiento, y reversion, del flujo de efectivo al nivel de inversion especificado
sobre un periodo proyectado.

Comentario: Puesto que las decisiones para inversién de bienes raices estdn basadas en
implicaciones financieras, el servicio de consultoria debe definir los criterios de inversion del
cliente, considerar las variables imporiantes en los mercados de bienes raices y financiero, y
pronosricar los resultados anticipados. Las definiciones de los indices financieros empleados (tales
como la tasa interna de rendimiento) deben ser incluidos, ast como las explicaciones de las técnicas
de andlisis financiero y los programas de computadora empleados. El CODIGO DE ETICA y la
DISPOSICION DE COMPETENCIA son particularmente importantes para la Regla Normaniva 4-5
con respecto a las condiciones hipotéricas y la pericia técnica.

17vaase la Declaracidn sobre la Norma de Avaldo namero 2 en la pagina 60.
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i jva 4-6

Al desarrollar un analisis de via.bilidad,Acl vailuador debe obéerva.r lag siguientes guias especificas, cuando sean
aplicables:

(a) preparar un anilisis completo del mercado;

(b) aplicar los resultados del anilisis del mercado a los cursos de accion alternativos para lograr el
objetivo del cliente;

(i) considerar y analizar los costos probables de cada alternativa;
(i)  considerar y analizar la probabilidad de alterar cualquier restriccion de cada alternativa;
(i)  considerar y analizar el resultado probable de cada aiternativa.

Comentario: Un paso importante en el andlisis de viabilidad es hacer el andlisis completo del
mercado.

El valuador debe comparar los siguientes criterios del proyecto del cliente con los resultados del
andlisis del mercado: el presupuesto del proyecto (todos los gastos de construccion, sueidos, costos
de almacenamiento, gastos operacionales permanentes de la propiedad); la cronologia de las
actividades (planeamiento, construccion y mercadologla); el tipo y costo de financiacidn obtenible;
y/o los prondsticos del flujo de efectivo durante los periodos de construccién y/o los tiempos
muertos; y las expectativas de rendimiento. El valuador debe tener suficiente informacién para
estimar si el proyecto se desarrollaré de acuerdo a las expectativas del cliente, y si es
econémicamente viable de acuerdo con los objetivos financieros definidos explicitamente por el
cliente.
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NORMA §

Al reportar los resuitados de un servicio de consultoria de bienes raices o propiedad inmueble, el valuador debe
comunicar cada uno de los andlisis, opiniones, y coaclusiones de una manera que no sea interpretada
errdneamems. '

Comentario: La Norma 5 es idéntica en su concepto y propdsito a los requerimientos de reporte de
avaliios en la Norma 2. El valuador debe explicar légica y convincentemente el juicio que sustenta
sus conclusiones. El acopio de informacién debe ser ordenado y progresivo, yendo del nivel mas
amplio al mds especifico posible del andlisis. Los tépicos mds criticos de las conclusiones de
consultoria deben sobresalir mds detalladamente,

En muchas situaciones comerciales que tienen relacién con servicios de consultoria, el papel del
valuador de por st implica imparcialidad. Por esta razdn, el valuador debe ejercer suma cautela al

_aceptar asignaciones que presuponen conseguir las metas especificas de un cliente. Un enunciado,

claro y completo, del papel que tendrd el vaiuador debe ser parte de cualquier reporte escrito que

- resulte al aceptarse tal asignacion. El enunciado debe hacerse en cualquier carta de remisién, en

las declaraciones de suposiciones y condiciones limitantes, y en el resumen ejecutivo. En relacion
con éste, el uso apropiado de la Certificacién en la Regla Normativa 5-3 es también requerida, pero
no es suficiente por si sola. Una declaracion completa, y en tiempo oportuno, se requiere en
cualquier reporte oral. :

]

Regla Normativa 5-1

Cada reporte de consultoria escrito u oral debe:

(a)
®)

(c)

exponer clara y exactamente el servicio de consultoria de manera que no sea mal interpretado;

contener suficiente informacion que permita a la persona, o personas, que reciben o confian en el
reporte, comprenderio propiamente;

revelar clara y precisamente cualquier suposicioa extraordinaria o condicién limitants que directamente
afecta el servicio de consultoria, e indicar su impacto en la conclusion o recomendacion final (si la
hay). '

Comentario: No es perm::ﬁda la desviacion de los requerimientos obligatorios (aj. (b). y (c). Un

reporte de consultoria debe ser lo suficientemente integral de manera que el cliente pueda
comprender el problema y seguir el raciocinio a través de cada paso del proceso analitico. Es
esencial que todos los datos, andlisis, suposiciones y conclusiones contenidos en el reporte sean
sustentados légica y adecuadamente. Los principios bdsicos analiticos y estadisticos, la
ponderacion légica, y el juicio profesional correcto son ingredientes esenciales del reporte.

USPAP EDICION DE 1994 . - ‘ 31



rmativa 5-

Cada réporte escrito de consultoria debe cumplir con las siguientes guias especificas de informacion:

(a)
(b)
(c)
(d)
(e)
1ty

(®)

(h)

)

definir el problema a ser considerado;

enunciar ef propésito del servicio de consultoria; '

identificar y describir el bien raiz y/o propiedad bajo consideracion (si la hay);

establecer la fecha efectiva del servicio de consultoria y la fecha del reporte;

describir el ambito general del @ajo y la magnitud del proceso de recoleccion de datos;

exponer todas las suposiciones y condiciones limitantes que afecten los analisis, opiniones, y
conclusiones; '

exponer la informacién considerada, los procedimientos de consultoria seguidos, y el juicio que
sustenta los analisis, opiniones, y conclusiones;

exponer las conclusiones o recomendaciones finales del valuador (si las hay);

exponer cualquier informacion adicional que pueda ser apropiada para demostrar acatamiento de la
Norma 4, o identificar claramente y explicar las desviaciones permitidas de dicha Norma.

incluir una certificacion firmada de acuerdo con la Regla Normativa 5-3.

Comentario: El valuador debe exponer todas las condiciones limitantes y suposiciones bajo las
cuales se realiza el servicio de consultoria, y debe sustentar su validez. Las suposiciones o
condiciones especificas impuestas por el cliente deben ser claramente expresadas como parte de la
identificacion del propésito del servicio de consultorta. El valuador debe investigar la validez de
tales suposiciones o condiciones, y debe dar razones por qué las encontré factibles.

Es impropio omitir, sin haber buena razdn, cualquiera de los requerimientos del reporte de
consultoria trasmitido al cliente. Cualquiera desviacion del procedimiento normal, y el efecto de
cualquier factor o condicion extraordinaria relacionada con el problema, debe ser explicada. Un
reporte engafoso o fraudulento constituye una violacién del CODIGO DE ETICA, asi como de esta
Norma.
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Regla Normativa 3-3

Cada reporte escrito de consultoria debe contener una certificacién que sea semejante en su contenido al
formato siguiente:

Certifico que, a mi mejor juicio y parecer: .

las declaraciones de hechos contenidas en este reporte son verdaderas y correctas.

los analisis, opiniones, y conclusiones reportados estin limitados sélo por las suposiciones y
condiciones limitantes reportadas, y son mis propios andlisis, opiniones, y conclusiones
profesionales € imparciales.

No tengo (o especificar) interés presente o futuro en ta propiedad (si la hay) que es objeto de
este reporte, y no tengo (o especificar) interés personai o parcialidad con respecto a las partes
involucradas.

Mi compensacion no esta (o estd) condicionada a una accidn o acontecimiento resultante de los
analisis, opiniones, o conclusiones, o ¢l empleo, de este reporte. (Si la compensacion es
condicional, 1a base de tal condicién debe ser revelada en esta certificacion y en cualquier
carta de remisidn y resumen ejecutivo.)

Mis a.nélis.ig opiniones, y conclusiones fueron desarrollados, y este reporte ha sido preparado,
de conformidad con las Normas Uniformes Para la Prictica Profesional del Avalio. g
He realizado (0 no he realizado) una inspeccidn personal de la propiedad (si la hay) que es
objeto de este reporte. (Si mas de una persona firma el reporte, esta certificacion debe

~ especificar clammam: los individuos que hicieron, o los que no hicieron, una u:speccxon

personal de la , propiedad valuada )18 %
nadie ha proporcxonado asistencia profesional significativa a la persona que firma este repo;tje
{S1 hubiera excepciones, el nombre de cada individuo que proporciond acistencia profesional
significativa debe ser declarado.)

Comentario: No es permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio.

Regia Normativa 5-4

En cuanto sea posible asi como apropiado, cada reporte oral (inclusive el testimonio experto) debe abordar los
asuntos importantes que son establecidos en la Regla Normativa 5-2.

18y¢ase la Opinion de Asesoria G-2 en la pagina 78.

USPAP EDICION DE 1994 ‘ 3

.,



NORMA 6

En el desarrollo de un avalio de masivo, un valuador debe percatarse de que comprende y emplea
correctamente los metodos y téenicas generalmente aceptados, necesarios para producir y comunicar avalios
convincentes.

Comentario: La Norma 6 estd dirigida hacia los aspectos substanciales del desarroilo y
comunicacion competente de los andlisis, opiniones, y conclusiones del avalio de un universo de
propiedades. Los avalios de masivos son empleados principalmente para propdsitos tributarios.
Dependiendo del propdsito del avaliio y la disponibilidad de datos estadisticos, los procedimientos
de avalio de masivo puede ser apropiados rtambién para la valuacién de cualquier universo de
propiedades, pero solamente cuando los reportes escritos se han completado y se ha revelado y
explicado cabalmente los resultados de las pruebas estadisticas. Las excepciones jurisdiccionales y
de reporte aplicables a los avaltios de masivos publicos, preparados para propdsitos tributarios, no
se aplican a los avalios de masivos preparados para otros propdsitos.

Los avalios de masivos pueden ser preparados con o sin la asistencia de computadora, y
frecuentemente son desarrollados por grupos de individuos. La validez de las conclusiones de un
avalio de masivo es frecuentemente comprobada o disputada por los avalios de propiedad
individual. Los avaltios de propiedad individual deben hacerse conforme a las Normas | y 2 para la
propiedad inmueble, y a las Normas 7 y 8 para la propiedad personal. Dentro del concepto de la
Norma 6, los términos avalio y avalio de masivo se refieren ambos al avalio de un universo de
propiedades, ya sean inmuebles, personales, o ambos.

La Excepcion Jurisdiccional en la pdgina 6 puede aplicarse a varias secciones de la-Norma 6,
porque la administracion de impuestos al valor estd sujeta a varias leyes estatales, regionales, y
municipales.

Regla Normativa 6-1

Al desarrollar un avalto de masivo, ef valuador debe:

(a)

percatarse de que comprende y emplea correctamente los metodos y téenicas generalmente aceptados,
necesarios para producir un avalio convincente;

Comentario: No es permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio. El avalio de masivo
emplea: -

I3 Division de rareas,

2 Recoleccion y andlisis estandarizados de datos,

3. Modelos de valuacion especificados y calibrados apropiadamente, y

4. Estdndares y medidas de la exactitud de los datos recabados y de los valores producidos.

Esta regla reconoce que el principio de cambios continua afectando la manera como los valuadores
ejecutan los avaliios de masivos. Los cambios y los adelantos en el campo de bienes raices tienen
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un impacto apreciable en la proﬁs:dn valuadora. Las revisiones de Ia teoria y practica de avaliios
resultaron de: -
los cambios en el costo y modalidades de construccidn y la mercadologia de bienes
comerciales, industriales, residenciales, y otros tipos de bienes raices;

los cambios en la estructura legal para la creacién, transferencia, financiacion hipotecaria,
Y gravamen de derect.os y participaciones de la propiedad inmueble;

los cambios correspondientes en la teoria y prdctica del avalio; y
los cambios sociales y econdémicos.

Para mantenerse actualizado sobre estos cambios y adelantos, la profesion de avalio estd
constantemente revisando y corrigiendo los métodos y técnicas valuatorias, y esta diseRando nuevos
métodos y técnicas para cubrir las nuevas circunstancias. Por esta razdm, no es suficiente que los
valuadores mantengan las habilidades y conocimientos de cuando se hicieron profesionales. Los
valuadores de masivos deben perfeccionar continuamente sus habilidades para retener su pencra.

(b) ewmrcomem:uncmrmpomnmdeomonomamqueafmmgmﬁmmmmmunava.luode
masivo;

" Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obli gatorio. La Regla Normanva
6-1 (b) es idéntica en su propés:ro a la Regla Normarnva 1-1 (b).

(c) evitar rendir un avalio de masivo de manera descuidada o negligente;

Comentario: No es permitida la desviacién de este requerimiento obligatorio. La Regla Normativa
6-1 (¢} es idéntica en su propdsito a la Regla Normativa -1 (c}.

Regia Normativa 6-2
Al desarroilar un avalio de masivo, el valuador debe observar las siguientes guias especificas de avalio:
(a) . considerar ef propdsito y empleo que se pretende dar al avalio;

(b) identificar cualquier condicion especial limitante;
- \
Comentario: Aunque los valuadores para imposicidn tributaria no deben ser responsables por las
limitaciones que estén fuera de su control, se les requiere por medio de esta guia, que identifiquen
las restricciones de costo, y que tomen las medidas necesarias para asegurar fondos suficientes para
~ producir avalios que cumplan con estas normas.

Los niveles de gastos para la administracidn tasadora dependen de un numero de factores. Las
restricciones fiscales pueden tener un impacto en la exactitud e integracion de los datos, en los
métodos de valuacidn, y en la exactitud de la valuacién. En cuanto los valuadores deben procurar
los fondos adecuados y revelar el impacto de las restricciones fiscales en un proceso de avalio de
masivos, ellos no son respansables por las restricciones que estdn fuera de su control. '
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(d)

(e)

(f

identificar la fecha efectiva del avalio;

definir ¢f valor siendo considerado; si el valor a ser estimado es un valor de mercado, ¢l valuador debe
indicar claramente si el estimado es el precio mas probable;

(i) en términos de efectivo;
(i) en términos de arreglos financieros equivalentes a efectivo; o

(ili)  en otros términos que puedan ser definidos con precision; si el estimado de valor esta basado
ent una financiacién mas baja que el mercado, o una financiacion de condiciones o incentivos
extraordinarios, los términos de tal financiacion deben estar claramente expresados, sus
contribuciones al valor, o su influencia negativa en éste debe ser descrita y estimada, y los
datos de mercado que sustentan el valor estimado deben ser descritos y explicados;

Comentario: En ciertos tipos de asignaciones de avalio para los cuales se ha establecido, y tiene
precedencia, una definicion !egal del valor de mercado, se puede aplicar la Excepcidn
Jurisdiccional.

identificar la propiedad inmueble y la personal, segiin sea aplicable;

Comentario: E! universo de propiedades debe ser identificade en términos generales, y cada
propiedad individual dentro de éste debe ser identificada con la debida referencia a su identidad,
segun archivada en su registro de propiedad. .

al valuar una propiedad inmueble: -

(1) identifique y considere cualquier propiedad personal, enseres del oficio, o partidas intangibles
que no son propiedad inmueble pero que son incluidos en ei avalio;

Comentario: Esta guta requiere que el valuador tome en cuenta la inclusidn de partidas que no son
propiedad inmueble dentro del valor toral estimado. Se puede necesitar pericia en el avalio de
propiedad personal (véase Norma 7) o de empresas (véase Norma 9) para atribuir un valor total a
sus varios componentes. Una valuacién separada de tales parfidas es requerida cuando tienen
significado en el valor total,

{i1) considere si un segmento fisico valuado contribuye una prorrata al valor del total;

Comentario: Esta gula no requiere que el valuador haga una valuacién del total cuando el monivo
del avalio es un segmento flsico. Sin embargo, si el valor del total no es considerado, el avalio
debe admitir claramente que el valor de la propiedad valuada no puede ser usado para estimar el
valor del total por extension maremdtica.
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(h)

(©)

* identificar la pamc:pac:on, o participaciones en la propiedad, :

1)) consulcrar los derechos de paso, las restricciones, gravdmenes, arriendos, reservaciones,
convenios, contratos, declaraciones, tasaciones especiales, ordenanzas, u otras partidas de
naturaleza semc]ame '

(i1) considerar si una participacion fmccxonana o patrimonio parcial contribuye una prorrata al
valor del total;

Comentario: Esta gula no requiere que el valuador haga una valuacién del total cuando el objeto
de la valuacion es una participacidn fraccionaria o un patrimonio parcial. Sin embargo, si el valor
del total no es considerado, el avalio debe reflejar claramente que el valor de la propiedad valuada
no puede ser empleado para estimar el valor del total por extensrdn matemdtica.

al valuar una propiedad inmueble, considere el efecto de los siguientes factores en el uso y el valor: las
regulaciones vigentes del uso del terreno, las modificaciones razonablemente probables de dichas
regulaciones, la oferta y demanda econdmica, laadaptabmdadﬁsxmdelaprop:edad, las tendencias del
vecmdano y ¢l mejor y mis alto uso de la propiedad; y

-Comenrano. Esta guia establece una lista de factores que afectan el uso y el valor. Al considerar

las tendencias del vecindario, un valuador debe evitar conjeturas estereotipadas o prejuicios
relativos a raza, edad, color, sexo, u origen nacional, o presumir que la homogeneidad racial,
émica o religiosa es necesaria para maximizar el valor del vecindario. Ademds, un valuador debe
evitar hacer conjeturas o premisas sin fundamente acerca del decaimiento, edad efectiva, y vida
remanente del vecindario. Al considerar el mejor y mds aito uso, el valuador debe desarrollar el
concepto al punto que sea conveniente para una solucion apropiada del problema de avaito.

reconocer que ¢l terreno es valuado como si estuviera vacio y disponible para desarroliarlo a su mejor °

y mis alto uso, ydzquelava!uac:éndelmmqomwﬁbasadocnsucomnbumonpresm::a.l
espacio. -

Comentario: Esta gula puede ser modificada para reflejar el hecho de que en varias situaciones del
mercado, un terreno puede tener un valor con:ribuyente que difiere del valor si estuviera vacio.

Regia Normativa 6-3

Al desarrollar un avalto de masivo, el valuador debe:

(a)

(b)

identificar y considerar los procedimientos apropiados y la informacion del mercado requerida para

realizar un avallo, incluyendo todos los factores fisicos, funcionales, y del mercado externo que

puedan afectar un avallo;

Comentarig: Estos estudios de costumbre incluyen el desarroilo de formularios estandarizados de
recoleccion de datos, procedimientos, y material de capacitacion que son empleados uniformemente
en el universo de propiedades bajo consideracidn. :

emplear técnicas generalmente aceptadas para especificar modelos dz valuacion de propiedades; y
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Comentario: El desarrollo formal de un modelo en un enunciado o ecuacién se le llama
especificacion del modelo. Los valuadores de masivos deben desarrollar modelos matemdticos que
representen, con razonable exactitud, la relacion entre el valor de la propiedad y los factores de
oferta y demanda, segin representados por las caracteristicas cuantitativas y cuglitativas de la
propiedad. Estos modelos pueden ser especificados empleando los enfoques de costo, comparacién
de ventas, o ingresos, para determinar un valor. El formato de especificacion puede ser tabular,
matematico, lineal, no lineal, o cualquier otra estructura iddnea para representar la relacion entre
el valor de mercado y las caracreristicas notables de la propiedad. Se debe emplear los enfoques
apropiados al valuar una clase de propiedades. Los conceptos de técnicas aceptadas son aplicables
a los modelas de valuacién de la propiedad inmueble asi como de la propiedad personal.

emplear técnicas generaimente aceptadas para calibrar los modelos de valuacion de masivo,

Comentario: No_es permitida la desvigcidn de los_requerimientos obligatorios (a) hasta (¢} -

inclusive. Calibracién se refiere al proceso de analizar conjuntos de propiedades y datos
mercadoldgicos para determinar los pardmetros especificos de un modelo. Las partidas tabulares
en un manual de costos, son ejemplos de pardmetros calibrados, asi como también son los
coeficientes en un modelo lineal, o no lineal. Los modelos deben ser calibrados empleando técnicas
generalmente aceptadas, inclusive, pero no limitadas a, la regresidn lineal multiple, regresién no
lineal, y estimacién adaptable. '

Regla Normativa 64

Al desarrolia.r un avalio de masivo, el valuador debe observar las siguientes guias especificas de avaliio
cuando sean aplicables:

(a)
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recolectar, venficar, analizar y conciliar todos los datos que sean necesarios y apropiados para:

(i) estimar el costo nuevo de mejoras;

(ii) estimar 1a depreciacién acumulada;

(i)  estimar el valor por ventas comparables de propiedades;

(iv) estimar &l valor por capitalizacion de 1a renta, esto es, arriendos, gastos, tasas de interés, tasas
de capitalizacion ¢ informacién de desocupacion. -

Comentario: Esta regla requiere que los valuadores de masivos tomen los pasos razonables para

asegurar que la cantidad y calidad de la informacién que recogen son suficientes para producir

. avaltios confiables. Para la propiedad inmueble, se deben establecer los sistemas para el acopio

rutinario y mantenimiento de informacion sobre los titulos de propiedad, datos geogrdficos, ventas,
ingresos y gastos, costos, y las caracteristicas de la propiedad. Los datos geogrdficos deben estar
contenidos en un juego completo de mapas catastrales recopilados de acuerdo a las normas vigentes
en sus detalles y exactitud. Los datos de ventas deben ser recolectados, confirmados, seleccionados,
ajustados, y archivados de acuerdo a las normas de prdctica vigentes. El archivo de las ventas debe
contener, para cada venta, los datos caracteristicos de la propiedad que sean contempordneos con
las fechas de venta. La informacién sobre las caracteristicas de la propiedad deben ser apropiadas
a los modelos de avaluo de masivo que se estdn empleando. El archivo de las caracteristicas de la
propiedad debe contener informacidn contempordnea con la fecha del avaito, pudiendo contener los
datos historicos de las ventas. El programa para la recoleccion de datos debe incorporar un

.



(®)

{c)
(d)

R

programa de control de caltdad. inciuyendo oomprobaadn y aud:roria de los datos para asegurar
que los registros sean actuales y consistentes,

fundamentar las proyecciones de tasas futuras de remtas, gastos, tasas de interés, tasas de
capitalizacion, y tasas de desocupacion, en evidencia que sea razonable y apropiada.

Comentario: Esta guia requiere que el valuador, al desarrollar estados de cuentas de ingresos y
gastos, y proyecciones del flujo de efectivo, pondere la informacién histérica y las tendencias, los
factores de mercado actual que afectan tales tendencias, y acontecimientos razonablemente
anticipados, tales como competencia de otros proyectos ya sean planeados o bajo construccién.
considerar y analizar los términos y condicicnes de todos los arriendos disponibles.

considerar la necesidad, y alcance, de hacer cualquier inspeccién fisica.

N 1va -

Al emplear un modelo calibrado de avalio de masivb, el valuador debe;

(a)

®)

(c)

(d)

valuar las parcelas edificadas por medio de métodos y técnicas aceptados basados en el enfoque del
costo, enfoque de comparacion de ventas, y el enfoque de ingresos, segun sean aplicables;

valuar los terrenos por medio de métodos o técnicas gencralmente aceptados; tales técnicas incluyén,
pero no se limitan a los enfoques de comparacién de ventas, método por asignacién de partidas,
método por abstraccion, capitalizacion de la renta dei suclo, y la técnica por a via residual del terreno;

al estimar el valor de una propiedad arrendada, o propiedad que paga alquiler, considerar y analizar el
efecto en el valor, si lo hay, de los términos y condiciones del armiendo;

Comentario; Para la imposicidn de impuestos, podria ser que los reglamentos o la ley requiera que
el valuador valiue la propiedad como dominio exclusivo, como si no tuviera restricciones de
arriendos corrientes. En tales casos, la renta de mercado seria empleada en el avaliio, ignorando el
efecto de los contratos individuales de arriendo vigentes.

considerar y analizar el efecto en el valor, si lo hay, del conjunto de varias pafcelu, participaciones
divididas, o lag partidas componentes de la propiedad; el valor def total no debe ser estimado sumando
los valores individuales de varias parcelas, participaciones divididas, o partidas componentes; y

Comentario: cuando el valor del total ha sido establecido y el valuador busca estimar el valor de
una parte, el valor de dicha parte debe ser comprobado por referencia a los datos de mercado
pertinentes, y sustentado por un andlisis apropiado de dichos datos.
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considerar y analizar el efecto en el valor, si lo hay, de mejoras anticipadas piblicas o privadas
localizadas dentro o fuera del terreno, siempre que la actividad del mercado refleje dichas mcjoms
anticipadas en la fecha efectiva del avaliio; valuar las mejoras proyecta.d.as solo después de examinar y
tener disponible para ua estudio futuro:

(i) los planos, especificaciones, u otra documentacion suficiente para identificar la magnitud y
caracter de las mejoras propuestas;

(i) la evidencia que indique el tiempo probable para completar las mejoras proyectadas; y

(iii)  la evidencia razonablemente clara y apropiada que sostiene los costos de edificacién, las
ganancias anticipadas, las proyecciones de arrendamiento, y de la competencia anticipada en
la fecha que la edificacion sea terminada.

Comentario: De costumbre, las mejoras proyectadas no se valian para propdsitos de imposicion
tributaria. A veces, sin embargo se les pide a los valuadores que proporcionen estimados de valor
de las mejoras proyectadas, para que los propietarios puedan estimar las futuras cargas tributarias
de la propiedad. Algunas veces, los condominios y unidades en agrupamientos planificados, son
vendidos con una participacion en la propiedad comunitaria no edificada, el valor prorrateado del
cual, si lo hay, debe ser considerado en el andlisis de los datos de ventas. :

Regla Normativa 6-6

Al conciliar un avaliio de masivo, el valuador debe:

@

(b)

considerar y conciliar la calidad y cantidad de la informacion disponible y analizarla segin los
enfoques empleados, y la aplicabilidad o idoneidad de los enfoques empleados; y

emplear procedimientos generalmente aceptados para comprobar avalios de masivos, y técnica p:uﬁ
asegurar que s¢ mantiene normas de exactitud.

Comentario: No_es permitida la desviacién de los_requerimientos _obligatorios (a . Es
implicito en un avalio de masivo, aunque se empleen modelos' propiamente especificados y
calibrados, que algunos estimados de valor individuales no alcancen el grads de racionalidad,
consistencia, y exactitud. Sin embargo, los valuadores que realizan avalios de masivos tienen la

" responsabilidad profesional de asegurar que, de wuna manera general, los modelos producen

estimados de valor a niveles aceptables de exactitud. Esta responsabilidad requiere que los
valuadores evalien la eficacia de los modelos, empieando técnicas que incluyen, pero sin limitarse a
ellas, estadisticas que encajan, ejemplos negativos, andlisis de residuales, y datos de la razon
avaluo-venta. Asimismo, deben revisar los estimados de valores individuales antes de emplearlos.

Regla Normativa 6-7

Un reporte sumario por escrito de un avalio de masivo para imposicion tributaria, o un reporte escrito de un
avalio de masivo para cualquier otro propdsito, debe comunicar claramente los clementos, resultados,
opiniones y conclusiones de valor, de un avalio.

La documentacién que acompaiia un avﬂﬁo de masivo para irﬁposicién tributaria puede estar conformada de
(1) registros de propiedad, (2) reportes, (3} manuales, (4) regulaciones, (5) estatutos, y (6) otras formarzos
aceptables.
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Cada reporte escrito de avalio de masivo para cualquier propésito quc no sea imposicion tributaria, debe:

@

®)

(<)

exponer clara y precisaments el avallo realizado de una manera que no sea interpretada
equivocadamente;

contener suficiente informacion que permita a 12 persona, 0 persenas que reciben o confian en el
reporte, comprenderlo cabalmente;

revelar clara y precisamente cualquier suposicion o condicién limitante extraordinaria que afecta
directamente el avaluo, ¢ indicar su impacto ¢n el valor.

Cada reporte escrito de un avaliio de masivo para cualquier otro propésite que no sea imposicion tributaria, y,
cuando se proporciona un reporte sumario escrito de un avalio de masivo para imposicion tributania, éste debe:

(a)
®)

()

(d)

(e) -

ity

declarar el propdsito y uso que se pretende dar al avalio;

revelar cualquier suposicion o condicién limitante que resulte en la desviacién de métodos y técnicas
generalmente aceptadas, o que afecte los analisis, opiniones, y conclusiones;

Comentario: Una condicidn limitante que debe ser revelada es si la inspeccidn fisica se realizd o
no. '

establecer |a fecha efectiva del avalio;

Comentario: Para una imposicion tributaria, la fecha efectiva del avaltio puede ser determinada
por la ley. Si no hay una fecha efectiva determinada por ley, la fecha efectiva de un avaliuo, si no
estd expresada, se presume que sea contempordnea con los datos y conclusiones del avalus.

defmir el valor a ser estimado;

identificar 11s propiedades valuadas, incluyendo los derechos propictarios;

Comentario: el reporte debe documentar las fuentes utilizadas para localizacién, descripcion, y
corretaje de la propiedad. Cuando sea aplicable, incluya referencias a las descripciones legales,
direcciones, identificadores de parcelas, fotografias, y bosquejos de construccidn. En un avalio de
masivo, esta informacion con frecuencia estd incluida en los registros de propiedad. Cuando los
derechos de propiedad valuados son especificados en un estatuto o disposicion judicial, se debe
hacer referencia a dicha ley.

describir - y justificar la especificacién, o especificaciones, del modelo considerado, de los
requerimientos de informacion, y de los modelos escogidos;

Comentariv: El usuario y las partes afectadas deben confiar que los procesos y procedimientos
empleados estdn conformes a los métodos aceptados y que resultan en estimados de valor
convincentes. En el caso de un avalio de masivo para imposicion tributaria, la estabilidad y
exactitud son importantes para la confiabilidad de los estimados de valor. El reporte sumario debe
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)

(h)

(M)

Q)
()

o

incluir una discusion de la racionaiidad de cada modelo, las técnicas de calibracion que se usardn,
y las medidas de desempeRo que serdn empleadas.

describir el procedimiento para recoleccién, validacion, y reporte de la informacion;

Comentario: El reporte sumario debe describir las fuentes de informacion y de recoleccién de
datos, y los procesos de validacién. Se debe hacer referencia a los manuales detallados de
recoleccion de datos, incluyendo donde se les puede hallar para inspeccion.

describir los métodos de calibracién considerados y escogidos, incluyendo la ecuacién matematica del
modelo, 0 modelos finales; describir como fueron revisados los estimados de valor; y, si fuera
necesario, describir la disponibilidad de estimados de valor individuales;

en el caso de propiedad inmueble, explicar como se determiné i mejor y mas alto uso;

Comentario: El reporte sumario de un avalio de masivo debe hacer referencia al precedente legal,
estatuto o plan publico que describe los requerimientos para el mejor y mds aito uso. Cuando el
requerimiento es del uso verdadero, el reporte debe explicar como fueron estimados los usos-
valores.

identificar las pruebas de desempefio del avaliio, y explicar las medidas de desempeii6 obtenidas;

proporcionar cualquier informacién necesaria para explicar mas detalladamente ei avalio realizado,
incluyendo las desviaciones permitidas por la Disposicion de Desviacion; y

contener una certificacién firmada por ef valuador que sea consistente con las leyes, reglas o
regulaciones aplicables, y con las pricticas generalmente aceptadas de avalios de masivos preparados
para imposicion tributaria; y los avahios de masivos preparados con otros propositos deben contener
una certificacién de acuerdo con la Regla Normativa 6-8.

Comentario: No es permitida la desviacién de este requerimiento obligatorio.

Regla Normativa 6-8

Cada avalio de masivo escrito para propdsitos que no suml imposicion tributaria debe contener una
certificacion que sea semejante al contenido del formato siguiente:

Certifico que, 2 mi mejor juicio y parecer:
- las declaraciones de hechos contenidas en este reporte son verdaderas y correctas.

- los analisis, opiniones, y conclusiones reportados estin limitados sélo por las suposiciones y
condiciones limitantes reportadas, y son mis propios andlisis, opiniones, y conclusiones
profesionales e imparciales.

- No tengo (o especificar) interés presente o futuro en la propiedad que ¢3 objeto de este reporte,

y no tengo (o especificar) interés personal o parcialidad con respecto a las partes involucradas.
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- M compensacion no estd condicionada al reporte de una valor predeterminado, o dirigido a un
valor que favorece la causa del cliente, al moato del valor estimado, a obtener un resultado
estipulado, 0 a un acontecimiento resultants que pueda ocurrir.

- Mis analisis, opiniones, y conclusiones fueron desarrollados, y este reporte ha sido preparado,
de c‘onfonnidad con las Normas Uniformes Para la Practica Profesional del Avahio.

- Hemhzado(onohcrmlmdo)unamspecmonpcrsonaldelapmpwdadqucaobjetodzm

: reporte. (Slmasdcunapersonaﬁmuclreporte,wtacemﬁcacxon debe especificar
claramente los mdmduos que hicieron, o los que no hicieron, una inspeccién personal de la
propiedad valuada )19

- nadie ha proporcionado asistencia profesional significativa a la persona que firma este reporte.
(Si bubiera excepciones, el nombre de cada individuo que proporciond asistencia profesionai
significativa debe ser declarado.)

Comentario: No es permitida la desviacién de este requerimiento obligatorio.

19v2ase la Opinidn de Asesoria G-2 e la pigina 78.
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NORMA 7

En el cumplimiento de un avalio de propiedad personal, ¢! valuador debe percatarse de que comprende y
emplea correctamente los métodos y técnicas reconocidos que son necesarios para producir un avalio
confiable. '

Comentario: La Norma 7 trata de los mismos aspectos principales establecidos en la Norma 1,
rero dirigidos al avalio de la propiedad personal.

Regla Normativa 7-1

En el cumplimiento de un avalio de propiedad personal, el valuador debe:

(a)

(b)

©

percatarse de que comprende y emplea correctamente los métodos y técnicas reconocidos que son
necesarios para producir un avaliio confiable; '

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio. Esta reglé reconoce

que el principio de cambios continua afectando la manera como los valuadores ejecutan sus
servicios de valuacién. Los cambios y adelantos en la prdctica de propiedad personal tienen un
impacto considerable en la profesion de avaluo. Los cambios importantes en el costo y en los
modos de produccion y mercadologia de la propiedad personal, y los cambios en la estructuras
legal dentro de la cual se crean, transfieren y se financian los derechos y participaciones en la
propiedad, han resultado en cambios correspondiente en la teoria y prdctica del avalio. Los
cambios sociales también han afectado la teorta y prdctica del avalio. Para mantenerse
actualizada de estos cambios y adelantos, la profesion de avalio revisa y corrige los métodos y
técnicas valuadoras, y concibe métodos y técnicas para enfrentar las nuevas circunstancias. Por
esta razon, no es suficiente que los valuadores sencillamente mantengan las habilidades y

" conocimientos que adquirieron al obtener titulo de valuador. Cada valuador debe mejorar

continuamente sus propias habilidades para mantener su pericia en el avalio de la propiedad
personal.

evitar cometer un error importante de omisién o comision que afecte significativamente un avaluo;

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligarorio. Al realizar servicios
de avaliio, el valuador debe tener la certeza de que la recoleccion de informacion es ejecutada de
manera suficientemente diligente para asegurar que se estdn considerando los datos que podrdn
tener un efecto material o significativo en las opiniones o conclusiones resulitantes. Aun mds, el
valuador debe emplear sumo cuidado al analizar 1al informacion a fin de evitar errores que podrian
afecrar significativamente sus opiniones o conclusiones.

evitar rendir servicios de avalio de manera descuidada o negligente, tales como una series de errores
que, considerados individualmente, pueden no iener un efecto considerable en los resultados de un
avalio, pero si fueran considerados en conjunto, podrian dar lugar a interpretacidn erronea.
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Regla Nommativa 7-3

Al desarrollar un avalio de propiedad personal, ef valuador debe conmsiderar el propésito y ei uso que se
pretende dar al avalio, y observar las siguientes guias especificas de avalﬁo:

(a)

()

(©

G

()

t)

®)

(h)

considerar el efecto del mejor y mas alto uso midiendo y analizando el uso presente y los usos
alternativos para abarcar lo que es lucrativo, posible, legal y fisicamente posible, segin sean relevantes
al propésito y €l uso que se pretende dar al avalio;

la propledad personal tiene varios mercados medibles, y el valuador debe identificar, dcﬁmr y anahmr
el mercado apropiado consistente con el propésito del avahio;

Comentario: El valuador debe reconocer que hay varios niveles diferentes de comercio, y cada uno
puede tener su propio valor de mercado. Por ejemplo, una propiedad puede tener un valor

particular a nivel de mayorista del comercio, a nivel detallista, o un valor bajo variadas

condiciones de subasta. Por lo tanto, el valuador debe considerar dicha propiedad dentro del

‘contexto del mercado correcto.

considerar las condiciones del mercado al tiempo de ia valuacién, incluyendo lag posibilidades de
aceptacion de la propiedad en el mercado, asi como la oferta, demanda, escasez o rareza;

considerar una cantidad suficiente .de informacién y las transferencias anteriores de la- prop:ed.atL
dentro de un periodo suﬁclentc de actividad para llegar a un estimado apropiado del valor;

considerar los enfoqudé de costo, ingresos, y comparacién de ventas, y sus grados de aplicabilidad en
la valuacion de propiedad personal. La seleccidn de los enfoques valuatorios que serdn usados deben
estar fundamentados en 13 disponibilidad de informacién y en el propésito del avalio;

considerar los efectos en el valor causados por atributos tales como la condicién, estio, cahdad,
productor, autor, materiales, ongen, edad, procedencia, alteraciones y renovaciones;

identificar cualquier bien raiz, propiedad inmueble, enscres del oficio, o partidas intangibles que no
constituyen propiedad personal pero que estdn incluidos en el avaldo.

Comentario: Puede requerirse pericia adicional para valuar propiedad inmueble (véasé Norma 1),
o de empresas (véase Norma 9), para las asignaciones de avalio que comprendan algo mds que la
propiedad personal.

toda la informacién pertinente en los parrafos (a) hastz (f) inclusive debe ser crr{plcada en el desarrollo
de un avaluo de propiedad personal.
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Comentario: No es_permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio. La perfeccién es
imposible de alcanzar, y la competencia no requiere perfeccion. Sin embargo, el valuador no debe

rendir servicios de avalio de manera descuidada o negligente. Esta regla requiere que el valuador
empilee la debida diligencia y el cuidado necesario. El hecho de que el descuido o negligencia de un
valuador no ha ocasionada errores que hayan afectado mayormente las opiniones o conclusiones
que pudieran perjudicar seriamente a un cliente o tercera parte, no constituye excusa para cometer
dicho descuido o negligencia. o

Regia Normativa 7-2

Al desarrollar un avalio de propiedad personal, el valuador debe considerar el propésito y uso que se pretende
© dar a la valuacién, y observar las siguientes guias especificas de avalio:

(a)

(®)

(©)
(d)

(e)

ity
®)

identificar adecuadamente la propiedad a ser valuada, incluyendo el método de identificacion;
Comentario: Esta gula es un elemento esencial en todos los avalios. Una identificacién adecuada
de la propiedad debe describir con precision la propiedad como se le determina dentro de su
mercado.

definir el propdsito y uso que se pretende dar al avalio, incluyendo todas. las condiciones limitantes
generales y particulares;

identificar la fecha efectiva del avalio;
seleccionar y definir el valor a ser considerado consistente con ¢l propdsito del avaliio;

Comentario: Si el valor a ser estimado es un valor de mercado, el valuador d’ebe indicar
claramente si el estimado es el precio mds probable:

1. en términos de efectivo; o
2 en términos de arreglos financieros equivalentes a efectivo; o
3. en otros términos que puedan ser definidos con exactitud; si el estimado de valor estd

basado en financiacién submercado, o financiacién con condiciones o incentivos

- extraordinarios, los términos de dicha financiacién deben ser expresados claramente, sus
contribuciones o influencias negativas en el valor deben ser descritas y estimadas, y los
datos de mercado que sustentan el estimado de la valuacién deben ser descritos y
explicados;

recolectar, verificar, analizar y conciliar todos los datos que estuvicran disponibles, identificados y
descritos adecuadamente, para indicar una conclusién de valor,

valorar la propiedad por medio del método o técnica de avaliio apropiado;

toda informacion pertinente en los parrafos (a) hasta (f) inclusive, deben ser empleados en el desarrollo
de un avalio de propiedad personal.
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NORMA 8

Al reportar los resultados de un avalio de propiedad personal, el valuador debe comunicar cada andlisis,
opinién, y conclusién en tal forma que no dé lugar a interpretacidn equivocada.

R

la N: iva 8-

Cada reporte de avalio escrito u oral dc prépiedad personal debe:

(a)

(b)

(c)

R

cxponerelavaluoclamnmteyconmmd,dctalfonnaqucnodéluga.ramxerpreta.cmn
equivocada, -

Comentario: No_es permitida la desviacién de este requerimiento obligatorio. Puesto que muchos
de los reportes son usados y confiados por terceras partes, las comunicaciones que el cliente del

valuador considera adecuadas pueden no ser suficientes. Un valuador debe tomar sumo cuidado de
cerciorarse que sus informes no se presten a ser mal interpretados por los dzverso.r usuarios del
informe valuatorio.

contener suficiente informacién que permita a la persona, o personas que reciben o confian en ¢l
reporte, a comprenderlo correctamente;

Comentario: No es permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio. La falla en observar
esta regla podria causar al cliente o a otros usuarios del informe el cometido de un error serio,

aunque cada andlisis, opinion, y conclusidn en el reporte esté clara y precisamente expresado. Para

evitar este problema y los peligros que represente a los clientes y otros usuarios de los informes,
esta regla requiere que el valuador incluya en cada reporte informacion suficiente que permita al
lector comprenderlo correctamente. Todos los reportes, tanto escritos como orales, deben presentar
clara y exactamente los andlisis, opiniones, y conclusiones del valuador con suficiente profundidad
y detaile para tratar adecuadamente la importancia del problema especifico de avalio.

revelar clara y exactamente cualquier suposicién o condicion limitante extraordinaria que afecta
directamente el avalio, ¢ indicar su impacto en ¢l valor.

Comentario: No es permitida la_desviacidn de este requerimiento obligatorio. El uso del avalio
por una tercera parte estd sujeto al propdsito definido y el uso que se pretende dar al avalio,
incluyendo las suposiciones y condiciones limitantes. - En un reporte escrito, se requeriria dicha
revelacién junto con las declaraciones de cada opinidn o conclusion que es afectada.

la Normati . 8-

Cada reporte escrito de avalio de propiedad personal debe cumplir con las siguientes guias especificas para
proporcionar o incluir en su contenido:

{(a)
(b)

la identificacion descriptiva de la propicdad personal siendo valuada;

la identificacion de la participacion en 1a propiedad que estd siendo valuada;
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©
(d)
(e)

H

(®)

(h)

()
(k)

Comentario sobre (a) v (b): Estas dos gulas son elementos esenciales en cualquier reporte. La
identificacion de los derechos propietarios que son valuados requiere una declaracién dxrecra
sustentada, segun se necesite, que establezca cmlqmera restriccién conocida.

una declaracion del proposito y el uso que se pretende dar al avalio;,
Una definicion def valor siendo considerado que es consistente con ¢l propésito del avaldo;
la fecha efectiva del avaluo y la fecha del reporte;

Comentario sobre (c), (d), v {e): Estas tres gulas requieren que se revele claramente al lector del
reporte la informacidn del por qué, cual y cuando que rodean al avalio. El propdsito del avalio es
empleadio genéricamente para incluir tanto la tarea en si como la razdn del avalio (propésito y uso
que se l¢ pretende dar). Para definir el valor a ser estimado, se requiere una definicién con
referencia adecuada, ast como los comentarios necesarios para indicar claramente al lector como
se aplicé tal definicién (Véase Regla Normativa 7-2). La fecha efectiva del avalio establece el
contexio del valor estimado, mientras que la fecha del reporte indica si fue en perspectiva, presente,
o retrospectiva las proyecciones del valuador sobre las condiciones de mercado en la fecha efectiva
del avalio. Reiterar la fecha del informe, y la fecha efectiva del avalio en varias etapas del reporte,
es importante para impartir claridad al mismo.

una descripcién del alcance del proceso de recoleccion, confirmacion y reporte de la informacién;

Comentario: Esta guia estd destinada a proveer al lector un entendimiento del proceso de avalio, y
para proteger terceras partes cuya confianza en el reporte de avalio puede ser afectada por la
investigacion del valuador; esto es, el proceso de recolectar, confirmar y reportar la informacion.

todas las suposiciones y condiciones limitantes que afectan los andlisis, opiniones, conclusiones y
valuaciones;

la informacion ccnsiderada, los procedimientos de avalio scguldos yla Jusuﬁcacwn que sustenta los
analisis, opiniones, conclusiones y valuaciones;

Comentario: Esta guia pide que el valuador haga un sumario de los datos considerados y los
procedimientos que fueron seguidos. El valuador debe tener la certeza de que estos puntos son
elaborados con suficiente profundidad y detalle para que el cliente, y los diversos usuarios del
reporte de valuacion, lo comprendan y no de lugar a equivocacidn o confusidn. El contenido
substancial del reporte, no su tamaflo, determina el acatamienta de los lineamentos especificos para
redactar el reporte.

cuando sea apropiado, la informacion de ventas comparables, resultados de subastas, ofertas de firmas
serias u otras estadisticas; si no son incluidas en la narrativa del reporte, deben hacerlo por referencia
y se deben mantener con las notas del estudio. (Véase CODIGO DE E‘TICA, Mantenimientos de

Registros).
cuando sea apropiado, una explicacién y justificacion del analisis del mejor y mas alto uso;

cuando sea apropiado, una explicacion y justificacidn del anilisis del mercado apropiado;
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()] una explicacion y justificacion de la exclusién de cualquiera de los enfoques comunes de valuacidn;

(m)  cualquier informacién adicional que pueda ser apropiada para demostrar cumplimiento con los
requerimientos de la Norma 7, o identificar claramente y explicar las desviaciones permitidas de dicha

Norma.

(n) una certificacion firmada de acuerdo con la Regla Normativa 8-3.

Regla Nomativa §-3

Cada avalilo escrito de propiedad personal debe contener una certificacion que sea semejante en contenido al
formato siguiente: '

" Certifico que, a mi mejor juicio y parecer:

las declaraciones de hechos contenidas en este rcporte son verdaderas y correctas.

los analisis, opiniones, y conclusiones reportados estin limitados solo por las suposiciones y
condiciones limitantes reportadas, y son mus propios anilisis, opiniones, y conclusiones
profesionales e imparciales.

No tengo (o especificar) interés presente o fituro en la propiedad que es objeto de este reporte,
y no tengo (o especificar) interés personal o parcialidad con respecto a las partes involucradas.

Mi compensacion no esta condicionada al reporte de una valor predeterminado o dirigido hacia
un valor que favorece la causa de un cliente, al monto det valor estimado, a obtener un
resultado estipulado, o a un acontecimiento resultante que pueda ocurrir.

Mis analisis, opiniones, y conclusiones fueron desarrollados, y este reporte ha sido preparado,
de conformidad con las Normas Uniformes Para la Practica Profesionai del Avalio.

He realizado (o no he realizado) una inspeccion personal de la propiedad que es objeto de este
reporte. (Si mis de una persona firma el reporte, esta certificacion debe especificar
claramente los individuos que hicieron, o los que no hicieron, una inspeccion personal de la
propiedad valuada.)

nadie ha proporcionado asistencia profesional significativa a la persona que firma este reporte.
(Si hubiera excepeioncs, el nombre de cada individuo que proporciond asistencia profesional
significativa debe ser declarado.)

Comentario: No es permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio.
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Regla Nomativa 8-4

Al punto que sea tanto posible como apropiado, cada reporte oral de avaliio de propiedad personal (inclusive
testimonio experto) debe abordar los asuntos principales establecidos en la Regla Normativa 8-2, y debe
declarar su conformidad con la Regla Normativa 8-3.

Regla Nomativa 8-5

El valuador que firma un reporte de avalio de propiedad personal preparado por otra persona, ain cuando esté
bajo el titulo de "valuador revisador", debe aceptar plena responsabilidad por el contenido del reporte.

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio.

Este requerimiento estd dirigido al empleador o supervisor que firma el reporte de un empleado o
subcontratista. El empleador o supervisor que firma el reporte es tan responsable como el individuo
que prepard el avalio, por el contenido y las conclusiones del avalio y del reporte. El uso de un
titulo condicional junto a la nibrica del empleador o supervisor, o firmar un formulario de reporte
en la linea sobre las palabras "valuador revisador”, no exonera al individuo de acatar estas
normas. : '

Este requerimiento no trata de las responsabilidades del valuador revisador, el cual es asunto de la
Regla Normativa 3.
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NORMA 9

Al desarrollar un avalio de empresas o de bienes intangibles, ef valuador debe percatarse de que comprende y
emplea correctamente los métodos y procedimientos reconocidos que son necesarios para producir un avalio
convincente.

Comentario: La Norma 9 estd dirigida hacia los mismos aspectos importantes establecidos en lg
Norma 1, pero que tratan de los avalios de empresas y de bienes intangibles.

Regla Normativa 9-1
Al desarrollar un avalio de empresas o bienes intangibles, el valuador debe:

(@)

(®)

(c)

percatarse de que comprende y emplea correctamente los métodos y procedimientos reconocidos que
son necesarios para producir un avalio convincente;

Comentario: No es permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio. Los cambios y
adelantos en la economia y en la teoria de inversiones tienen un impacto considerable en la

profesién del avalio de empresas. Los cambios importantes en el dmbito financiero, regulacién de
valores, ley tributaria y las nuevas resoluciones judiciales importantes pueden producir como

~ resultado cambios correspondientes en la prdctica del avalio de empresas.

 evitar cometer un error de omision o comision substancial que afecte significativamente un avalio;

Comentario: No es permitida la desviacién de este requerimiento obligatorio. Al realizar servicios
de avaiuo, el valuador debe tener certeza de que la recoleccion de informacion idénea es conducida
de manera suficientemente diligente, para asegurar de que estd considerando la informacidn que
tendrd un efecto significativo o material en las opiniones o conclusiones resultantes. Mds ain, el
valuador debe tener sumo cuidado al analizar tal informacién para evitar errores que afecten
significativamente sus opiniones y conclusiones.

evitar rendir servicios de avalio de manera descuidada o negligente, tal como una serie de errores que,
considerados individualmente, pueden no afectar mayormente los resultados de una valuacidn, pero
que al ser considerados en conjunto, podrian inducir una interpretacion equivocada.

Comentario: No_es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio. Es imposible
alcanzar la perfeccion y la competencia no requiere perfeccion. Sin embargo, el valuador no debe
rendir servicios de valuacién de manera descuidada o negligente. Esta regla requiere que el
valuador emplee la debida diligencia y el cuidado necesario. El hecho de que un descuido o
negligencia el valuador no haya ocasionado un error que dfeclie mayormente sus opiniones o
conclusiones, y que pudiera perjudicar seriamente al cliente o terceros, no es una excusa para tal
descuido o negligencia.
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Regla Normativa 9-2

Al realizar un avahio de empresas o de bienes intangibles, el valuador debe observar las siguiemtes guias
especificas de avaluo:

(a)

(b)

identificar adecuadamente la empresa, los bienes, o patrimonio bajo consideracién, definir el propdsito |
y el uso que se pretende dar al avalio, considerar los elementos de la investigacién valuatoria,
considerar cualquier condicion limitativa especial, ¢ identificar la fecha efectiva del avaliio;

definir el valor siendo considerado.

(i) si el avalio se relaciona a una empresa o participacién patrimonial, considerar cuaiquier
convenio de compra-venta, restricciones en cartas de inversion de valores, clausulag
restrictivas de acuerdos societarios o de la constitucidn corporativa, y cualquier elementos o
factor que pueda tener influencia en ¢l valor.

(ii) si el avalio se relaciona a los bienes, el valuador debe considerar si los bienes son:

(1) valuados separadamente; o
(2) valuados como participaciones en una empresa en marcha.

Comentario: El valor de los bienes de una empresa puede cambiar considerablemente segun se
haga la valuacion sobre la base de adquisicién o de restitucion, uso continuado en el lugar, o
liquidacion. '

(ili)  si el avalio es en relacién con las participaciones de patrimonio en una empresa, considerar si
las participaciones abarcan o no elementos de control propietario.

Comentario: Se debe dar atencidn especial a los atributos de la participacién que se valua,
incluyendo los derechos y beneficios propietarios. Los elementos de control en una situacién dada
pueden ser afectados por la ley, la distribucidn de participaciones en la propiedad, las relaciones
contractuales, y muchos otros factores. Como consecuencia, el grado de control o falta de éste,
depende de una variedad amplia de hechos y circunstancias que deben ser evaluados en cada
situacion especifica. Las participaciones patrimoniales en una empresa no tienen necesariamente
purtz’cr‘pac:’dn prorrata del valor de la empresa en total.

Por otro lado, si el valordeunwtalnoucomxdmdo,dvalordelammmanoa su:mpreunacxtcnsxon
matematica directa del valor de las participaciones fraccionarias.

Regla Normativa 9-3

Al desarrollar un avaliio de empresa o bienes intangibles relacionado a una participacién patrimonial capaz de
causar la liquidacién de la empresa, el valuador debe investigar la posibilidad de que la empresa puede tener un
valor mayor en la liquidacién, que el valor de la operacion continuada como empresa en marcha, en ausencia
de disposiciones judiciales contrarias por una jurisdiccién competente. Si la liquidacién es la base indicada
para la valuacién, cualquier propiedad inmueble, o propiedad personal a ser liquidada debe ser valuada bajo
las normas apropiadas.
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Comentario: No es permitida la desviacion de este requerimiento obligatorio. Esta regla requiere
que el valuador reconozca que la operacidn continuada de la empresa no es siempre la mejor
premisa de su valor puesto que en liguidacién puede resultar en un valor mds alto. Debe notarse,
sin embargo, que ésto se debe considerar sélo cuando el patrimonio neto de la empresa siendo
valuada estd en posicion de causar una liquidacién. Si la liquidacion es la premisa apropiada del
valor, entonces los bienes tales como los inmuebles y propiedad personal tangible, deben ser
valuados bajo las Normas | y Norma 7, respectivamente.

Regla Normativa 94

Al desarrollar un avalio de empresa o bienes intangibles, el valuador debe observar las siguientes gums
especificas de avalio, cuando sean aplicables:

(a)
(b)

considerar todos los métodos y procedimientos apropiados de avaltio;
recolectar y analizar la informacioa relevante relacionada con:

§] lanam:a.lezaehxstonaldclamtpresa,

(it) las condiciones financieras y econdmicas que afectan la empresa, su industria, y la economia
general,

()  los resultados anteriores, operaciones corrientes, y la perspectiva futura de la empresa;

(iv) ventas anteriores de valores capitales u otras participaciones en la propiedad de la empresa
siendo valuada;

v) ventas de empresas o valores capitales similares de empresas pablicas semejantes;

(vi) precios, términcs, y condiciones que afectaron ventas anteriores de bienes de empresas
semcjantes. :

Comentario: Esta gula estd destinada a encaminar al valuador al estudio de las perspectivas y
retrospectivas de la empresa, y a examinarla en términos del dmbito econdmico e industrial dentro
del cual funciona. Mds aun, deben ser consideradas las ventas de valores de la empresa
propiamente, o de empresas similares que disponen de informacidn suficiente.

~ En ciertas circunstancias, el valuador de empresas también podria recolectar y analizar datos

relativos a la utilidad funcional y/o econémica, o la obsolescencia de los bienes de la empresa.

La obsolescencia econdmica es un factor importante cuando los bienes son considerados parte de la
empresa en marcha. También puede ser uno de los criterios para decidir si la liquidacién es la
premisa apropiada para una valuacion.

Reglia Normativa 9-5

Al desarrollar un avalio de empresa o de bienes intangibles, el valuador debe:

(a)

seleccionar y emplear uno o mis enfoques que se aplican a las asignaciones especificas de avalio.
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Comentario: Esta regla requiere que el valuador emplee todos los enfoques relevantes que disponen
de suficiente informacion fidedigna. Sin embargo, no quiere decir que el valuador debe emplear
todos los enfoques a fin de cumplir con esta regla, si hay aigunos que no son aplicables.

(®) considerar y conciliar los indicios de valor que resultan de los diversos enfoques a fin de llegar a la
conclusién de un valor.

Comentario: No es permitida lg desviacign de este requerimiento obligatorio. El valuador debe
evaluar la confiabilidad relativa de varios indicios de valor. El valuador debe considerar la calidad

y cantidad de informacién que lo condujo a cada indicacidn de valor. La conclusion del valor es el
resultado del juicio del valuador y no necesariamente el resultado de un proceso matemdtico.
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NORMA 10

Al reportar los resultados de un avaliio de empresas o bienes intangibles, el valuador debe comunicar cada
analisis, opinién, y conclusién de manera que no de lugar a una interpretacion equivocada.

Regla Nomativa 10-1

Todo reporte escrito u oral de avalio de empresas o de bienes intangibles debe:

(a)

(®)

()

exponer clara y precisamente el avaliio de manera que no de lugar a una interpretacion errdnea;

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio,

contener suficiente informacién que permita a los usuarios comprenderlo. Cualquier condicidn
limitante relativa a la informacion debe ser anotada, -

Comentario: No es permitida la desviacién de este requerimiento obligatorio. Cualquier condicidn
limitante especifica debe ser anotada en la carta de asignacion asi como en el reporte propiamente.
La falla en observar esta regla puede causar que los usuarios del reporte cometan un serio error
aunque cada andlisis, opinion, y conclusién en el reporte estén clara y precisamente enunciados.

revelar clara y precisamente cuaiquiera suposi&ién extraordinana que afecta directamente el avalio, ¢
indicar su impacto en el valor de éste. )

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio. Esta regla requiere
que se revele clara y exactamente cualquier suposicidén o condiciones extraordinarias que afectan
directamente un andlisis, opinidn, o conclusion. Ejemplos de tales suposiciones o condiciones
extraordinarias podrian incluir elemenios tales como la ejecucion de un acuerdo de arrendamiento
pendiente, financiacion atlpica, infusién de capital de trabajo adicional, o realizacién de otras
adiciones de capital, o el acatamiento de reglas de una autoridad regulatoria. El reporte debe
indicar si la suposicién o condicién extraordinaria tiene un impacto positivo, negativo o neutra.
sobre el valor.

Regla Nomnativa 10-2

Cada reporte escrito de un avalio de empresa o de bienes intangibles debe redactarse cumpliendo con las
siguientes guias especificas:

()
(b)
(c)

identificar y describir la empresa, bienes, o patrimonio que estin siendo valuados.
exponer el propésito y el uso que se pretende dar al avalio.

definir el valor a ser estimado.
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(d)

(e)

4y

(b}

@)
)

establecer la fecha efectiva del avaliio y la fecha del reporte.

Comentario: Si el avalio trata de un patrimonio de capital, no es suficiente identificar la entidad
dentro de la cual se estd valuandp sin identificar también la naturaleza del patrimonio, por ejemplo:
el nimero de acciones comunes o de valores preferenciales. El propdsito podria ser para expresar
una opinién del valor, pero el uso pretendido del avalio también debe ser manifestado.

El reporte debe lievar la fecha en que es sometido; la fecha del avalio o la fecha del valor es la
Sfecha efectiva de la conclusion del valor.

describir la magnitud del proceso valuatorio empleado;

exponer todas las suposiciones y condiciones limitantes que afectan los anilisis, opiniones, y
conclusiones.

Exponer la informacion considerada, los procedimientos valuatorios seguidos, y la justificacion que
sustenta los analisis, opiniones y conclusiones.
exponer cualquier informacidn adicional que puede ser apropiada para demostrar acatamiento de los

requerimientos de la Norma 9, o identificar claramente y explicar las desviaciones permitidas de dicha
Norma.

exponer la justificacién de los métodos de valuacion y procedimientos considerados y empleados. .

incluir una certificacién de acuerdo con la Regla Normativa 10-3.

" Regla Normativa 10-3

Cada reporte escrito de avalio de empresas o bienes intangibles debe contener una certificacion cuyo contenido
debe ser simular a lo siguiente:

Certifico que. a mi mejor juicio y parecer:
- las declaraciones de hechos contenidas en este reporte son verdaderas y correctas.

- los andlisis, opiniones, y conclusiones reportados estdn limitados solo por las suposiciones y
condiciones limitantes reportadas, y son mis propios andlisis, opiniones, y conclusiones
profesionales ¢ imparciales.

- No tengo (0 especificar) interés presente o futuro ea la propiedad que es objeto de este reporte,
y 0o tengo (o especificar) interés persoaal o parcialidad con respecto a las partes involucradas.

- Mi compensacién no estd condicionada a ninguna accién o acontecimiento resultante de los
aniliis, opiniones, o conclusiones, o del uso que se le de a este reporte.

- Mis analisis, opiniones, y conclusiones fueron desarrollados, y este reporte ha sido preparado,
de conformidad con las Normas Uniformes Para la Prictica Profesional dei Avalio.
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- nadie ha proporcionado asistencia profesional significativa a ia persona que firma este reporte.
(Si hubiera excepciones, ¢l nombre de cada individuo que proporciono asistencia profesional
significativa debe ser declarado.)

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio.

Regla Nomativa 10-4

Al punto que sea tanto posible como apropiado, cada reporte oral de avalio de empresas o de bienes
intangibles (inclusive el testimonio de experto) debe abordar los asuntos importantes que se establecen en la
Regla Normativa 10-2 y deben declarar conformidad con Ia Regla Normativa 10-3.

Regia Normativa 10-5

El valuador que firma un reporte de avalio de empresas o de bienes intangibles preparado por otro, aunque
esté bajo el titulo de "valuador revisador”, debe aceptar plena responsabilidad por el contenido de dicho
reporte.

Comentario: No es permitida la desviacidn de este requerimiento obligatorio. Este requerimiento
- estd dirigido al empleador o supervisor que firma el reporte de un empleado o un subcontratista. El
empleador o supervisor que firma el reporte es tan responsable por el contenido y conclusiones del
avaluo y por el reporte, como el individuo que prepara el avaluo. Aunque emplee un rubro
condicional junto a la firma del empleador o supervisor, o firme un informe en la linea arriba de Igs
palabras "valuador revisador”, el individuo no estd exonerado de acatamiento a estas normas.

Este requerimiento no se refiere a las responsabilidad de un valuador revisador. que es asunto
tratado en la Norma 3.
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DECLARACIONES SOBRE LAS NORMAS DE AVALUO

Las declaraciones de las Nommas de Avallio estin autorizadas por los estatutos de la Fundacién Para el
Avalio, vy tienen especificamente el propdsito de esclarecer, interpretar, explicar o detaltar las Normas
Uniformes para la Prictica Profesional de Avalio (USPAP). Las Declaraciones tienen todo el peso de una
Regla Normativa y sélo pueden ser adoptadas por la Junta de Normas de Avallio después de su exposicién y
comentario. '

fNDICE DE LAS DECLARACIONES
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SMT-6 Estimados de Valor en Tiempo Razonable de

* EXPOSICion ent €l MECAdO..........ouueueceveeeeecsemsssesmssscemsaecsrasmesssesssnssssssssssssasnees 72
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DECLARACION No. ! SOBRE LAS NORMAS DE AVALUO (SMT-1)20

ASUNTO:  Revision del Avalio - Aclaracién del Comentario de la Regla Normativa 3-1(f)

La Regla Normativa 3-1 (f) y el comentario explicativo relacionado con esta regla expresan lo siguiente:
Al revisar us avalto, el valuador debe...

(H formar una opinién si los andlisis, opiniones, y conclusiones en el reporte revisado son apropiados y
razonables, y esclarecer las razones de cualquier desacuerdo con ellos.

Comentario: No es permitida la desviacién de los requerimientos ob!igdtorios {a) hasta (1)
inclusive. ’

La opinidn de un estimado de valor diferente del que estd en el reporte bajo revision, debe ser
expresada siempre que el valuador revisador:

l. satisface los requerimientos de la NORMA 1;

2. identifica y presenta cualquier informacién ad:czonal confiable, y la base y jusrificacién del
estimado diferente de valor; e,
3 identifica claramente y revela todas las supo.nc:anes y limitaciones relacionadas con el

estimado de valor di ferenre. a fin de evitar confusion en el mundo comercial.
LA CUESTION:

Si el valuador revisador desarrolla una opinion diferente del estimado de valor que aparece en ¢l reporte de
avaliio revisado, ;jcomo puede el valuador revisador satisfacer los requerimientos de la Norma 1, y qué Upo de
reporte es requerido?

LA DECLARACION:

El avalio revisado es un producto diferente, tanto en su proceso como en su reporte consiguiente, del avalio y
reporte de avalio. El proceso del avalio de revision estd establecido en la Regla Normativa 3-1. Los
requerimientos para reportar los resultados de un avahjo de revision estin contenidos en la Regla Normativa 3-
2. Un avaltio de revision que no incluye todos los requerimientos contenidos en la Regla Normativa 3-2 esté en
violacién del USPAP, pusto que no es permutida la desviacién de esta regia.

Los valuadores de revisién pueden tener informacion adicional - ya sea local, regional, o nacional - que no
estuvo disponible para el valuador inicial. Es apropiado que el valuador revisador emplee dicha informacién
para estimar un valor. Si el valuador revisador encuentra un error de omision o cometido en el reporte de
avalio original, se espera que lo manifieste en una opinidn y conclusion diferentes. Al cumplir con la Regia
Normativa 3-1, el valuador revisador comprueba si el avalto original estd acatando la Norma 1. Los puntos
que a su parecer son acatados, pueden ser extendidos al reporte del valuador revisador Aquellos puntos que a
.su parecer no acatan las reglas, deben ser explicados y tratados por el valuador revisador, conforme ¢ la

20v¢ase la Opinidn de Asesorla G-6 en la pigina 91,
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Norma 1, para producir un estimado de valor confiable. USPAP no permite la desviacién de las Reglas
Normativas 1-1 y 1-5. '

La NORMA 3 requiere que el valuador revisador produzca un reporte de avaliio revisado de conformidad con
la Regla Normativa 3-2. La norma para reportar un avalio revisado es diferente del reporte siendo revisado,
porque los reportes sirven propésitos distintos. El reporte bajo revisidn debe ser capaz de sostenerse por si
como documento integral, mientras que el reporte de revision de avalio es una critica complementaria
destinada a ser empleada conjuntamente con el reporte revisado. Si el valuador revisador forma una opinién de
valor diferente del que estad en el reporte bajo revision, no es necesario que dicha opinion sea expresada en un
reporte de avaldo separado, conforme la Regla Normativa 2-2. La opinién del valor puede expresarse en un
reporte de avaliio revisado, siempre que ¢l reporte identifique y exponga todas las suposiciones y limitaciones
que afectan tanto el desarrollo como el reporte de la opinion de valor del valuador revisador, con la
informacion y datos considerados, los procedimientos de avalio utilizados, y la justificacion que sustenta el
estimado de valor.

Conclusiones

- El avaliio de revision es un producto diferente, tanto en su proceso como en su reporte consiguiente,
~ del avaliio y del reporte de avalio.

- Los valuadores que efectian una revision pueden tener informacién adicional que esté dispoaible -para
ellos. Es apropiado que el valuador revisador emplee esa informacién al estimar el valor.

- Aquellos puntos que se cree que estin conformes pueden ser extendidos al reporte de revision del
' valuador.

- Aquellos puntos que no se cree que estin conformes deben ser explicados y tratados de conformidad

con la Norma 1.

- El reporte de revisién de avalio es una critica complementaria destinada a ser empleada conjuntamente
con el reporte siendo revisado. :

- Si el valuador revisador forma una opinion de valor diferente de la que estd en el reporte bajo revision,
no €5 necesario que su opinion sca exp