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Los encargados dc admimistrar los recursos financicros de las empresas. deben tener presente que como
consccucncia del uso del capital regueniran obiener una uthdad. de lo antenior se infiere la existencia de un
costo de capital que pucde definirse come la tasa de rendimiento que deberan recibir los accionistas con
motivoe dc sus aportacioncs. de tal sucrie que el valor dc mercado de sus acciones aumenic

La tasa de rendimiento minima fijada por la organizacién. se puede determinar en basc a aspectos intcrnos
y externos, por 1o tanto hemos dedicado fa presente investigacion a las fuentes de financianucnto internas
que deben existir en un provecio de inversién como pueden ser

a) Depreciacién,
b) Amortizacion,
c) Accrones

d) Uulidades retenidas

¢} Impuestos v otros derechos™™

f) Factoraje

Durante el desarrollo de esta investigacion se enunclaran casos v conceplos especificos de estas fuentes de
financiamiento que son de vital importancia para concretizar un provecto de inversion en condicroncs
optimas para cualquier inversiorusta. en la adecuada toma de decisiones para el desarrollo del propo
provecto de inversién,



ACCIONES PREFERENTES

La accién preferente es legalmente un titulo de capital propio , ofrece un dividendo fyo como si
fuese deuda; la unica regla estipulada es que no se puede pagar ningun dividendo de las
acciones preferentes.

Como las acciones ordinarias, las acciones preferentes no tienen una fecha final de

reembolso, cas1la mitad de las emisiones tiene alguna cldusula sobre su amortizacion penodica
¥ en muchos casos las empresas tienen opcion de rescatar las acciones preferentes a un precio
determinado.

Los terminos establecidos en la escritura de las acciones preferentes también imponen restric--
ciones a la empresa, incluyendo algunos limites a los pagos efectuados a los accionistas ordina-
rios, bien como dividendos o mediante la compra por la propia empresa de sus acciones ordi---
nanas.

A diferencia de los pagos de intereses sobre la deuda, los dividendos preferentes no son dedu--
cibles fiscalmente.

La financiacion es fundamentalmente un problema comercial. La empresa mntenta repartir los --
flujos de la tesoreria generados por sus activos entre distintos instrumentos financieros que a----
traigan a inversores con diferentes gustos, riqueza y tipos 1m positivos.

Ventajas: son su capacidad para aumentar el apalancamiento, la flexibilidad de la obligacion vy
su empleo en fusiones y adquisiciones.

ACCIONES COMUNES

El capital comun esta formado por las aportaciones de capital y de especie de los accionistas. Es-
tas aportaciones por parte de los accionistas son generalmente motivadas por estas razones:

-Percepcion de dividendos.

-Especulacion, las acciones compradas con la intencion de venderlas postenormente y obtener
una utilidad de venta.

-Obtencién de fuente de trabajo.



Los accinistas esperan en estas inversiones, un rendimiento libre de riesgo, una prima por el ries-
go del negocio.

UTILIDADES RETENIDAS COMO FUENTE DE FINANCIAMIENTO.

Las utilidades retenidas se consideran como una fuente de financiamiento, va que el pago de
utibidades en la forma de dividendos en efectivo a los tenedores de acciones comunes u ords
narias resulta en la reduccion del activo en efectivo a fin de aumentar los activos al mivel que
hubiera estado de no haberse pagado los dividendos, la empresa debe obener una deuda
adicional o un financiamiento de capital. Al renunciar a los pagos de dividendos y utihdades
retenidas, la empresa puede evitar el verse obligada a obtener una cantidad especifica de fon
dos o elimmar ciertas fuentes existentes de financiamiento.



DEPRECIACION

Los Activos Fijos con el uso del tiempo estos bienes valen menos; motivo por el cual podemos considerar que la
empresa obtendra un financiamiento interno por medio de la
Depreciacion de sus Activos Fijos

Las empresas proceden a registrar en sus contabilidades Cargos "Por los Costos de Depreciacidn”, para que de
esta manera se cumpla el chjeto del Gobiemnoe y el beneficio de! Contnbuyente, donde toda inversion pueda ser
recuperada por via Fiscal

Lo antenor se debe que al cargar & costo sin hacer desembolsos se hacen los aumentan los Costos Totales, io que
origina un pago menor de IMPUESTOS, provocando una inversion intema

Como resultado de lo anterior la Empresa puede contar con Efectivo disponible

Es importante mencionar que si las empresas reemplazan los equipos al termino de su vida fiscal, la planta
productiva de! pais se activaria en alto grado De 1gual manera. ias empresas tambien gozan de pnwilegios, porque
cuando Ia Secretaria de Hacienda y Credito Publico les autonza que Deprecien sus Activos con el Método de
Depreciacion Acelerada podran recuperar su inversion mas rapido.

Es importante mencionar que la Depreciacion no es gasto raal, sino un gaste virtual ya que se considera gasto para
determinar los impuestos a pagar, sucede que cuando las deducciones por Depreciacion son significativas
disminuye el Ingreso Gravable por o que disminuye los impuastos a pagar. lo que origina que las Empresas
cuenten con mayores fondos para la Reinversion '

Se debera Depreciar en Periodos Cortos para que difiera el pago de los impuestos, por lo que hay que Depreciar
mayores cantidades en los primeros afos de vida del Activo, para que se realice el pago de impuestos dentro de un
aho . :

Las bases para proyeccion de costos contemplan la absorcion del Activo Fijo de acuerdo a:
a) Los Valores 'Contables de adquisicion de los Activos

b} Valores de Reposicion, proyeccion de utilidades para las tasas de Rentabilidad sefaladas sean reales ¥ no
ficticias



LOS TIPCS DE METODOS DE DEPRECIACION SON: = -

1 - Método de linea recta f o T gt
2.- Método de suma de afos digitos. SRR P o 7
3.- Métodos de saldos decreciantes )

.Todos estos métodos requieren de conocer el Costo Inicial de! Activo , en México sblo es valido Depreciar con el
Método de Linga Recla

La Depreciacion a la que esta sujeta un activo, depende pnncipalmente de su vida esperada, es decir, entre mayor
sea la vida esperada de un Activo, menor serd la Depreciacion anual parmitida

En af caso de la Depreciacion Acelerada, donde los Activos pueden ser depraciados en periodos cortos, son de los
mecanismos que el gobiemo ha puesto en marcha para Fomentar el Desamollo Industrial en zonas rurales, es

comUn aplicar este tipo de casos a evaluaciones scondmicas de nuevas plantas que se vayan a instalar en zonas
no industnalizadas. .

La Ley del Impuestc Sobre la Renta pemmite una deduccion adicional por Depreciacion, la Cantidad Adicional se
obtiene como un porcentaie de la dilerencia entre los activos financieros (cuentas por cobrar, inversiones hquidez,
etc.) y pasivos. .

AMORTIZACION

Sera una fuente de financiamiento Intemo la Amortizacion que se aplique a los activos difendes a intangibles, ya
que se hard un carge anual por recuperar esa Inversion; se tendra que realizar los cargos de conformidad con al
Ley del Impuesto. 5.R. dejando siempre muy clare que los cargos hechos en forma fiscal y contable seran muy
distintos.

Significa duatmente una deuda por medio de una sene de pagos, que generalmente son 1guales y que se realizan
también a intervalos de tiempos 1guales

Es precisc mencionar que es fondo de amortizacion, ya que en el pnmero, la deuda a pagar es una cantidad en
valor actual, mientras que en e casc de fondo se habla de una cantidad o deuda a pagar a futuro, para lo cual se
acumutan l0s pagos penodicos en un fondo con e objeto de tener en esa fecha futura |a canbidad necesaria

Enla forma breve y simplificada

a) La amortizacion se refiere a la extincion, mediante pagos penodicos, de una deuda actual

b} Los fondos de amortizacion son acumulacion de pagos penodicos paré liquidar una deuda futura



Hay que tener presente que los pagos que se hacen para autorizar una deuda se-aplican a cubnr los interese y &
reducir el importe de la deuda

Lo que se hace en le fondo de Amortizacion es realizar depdsilos periodicos en alguna inversion de manera que se
acumule 12 cantidad necesana, el aumentc en gque es necesano pagar, puede suceder gue los intereses causados
por ta deuda se incluyan en el valor futuro que se le asigna o que se pague por separado.

La finalidad de amortizar es conocer

a) Los pagos la cantidad que se paga en cada penodo y en que pare, sifve para pagar los interese
comespondientes y en pane para amortizar @l saldo de la Deuda.

b) Las amortizaciones: la parle de cada pago (pago menos intereses) que se aplica a fa reduccion del saldo

Matematicamente se ha observado que las operaciones de amortizacion se resuelven utihzando las formulas de
anualidades de acuerdo a las condicicnes planteadas, para lograr saber

1. Elimporte de los pagos

2 Elnimero de pagos.

3 Lataza de interés.

4 Los derechos adquiridos por el deudor y el saldo a favor del proveedor { donde los derechos del deudor +
Derechos Acreedor = Valor de la operacion )

Existen las lablas de amortizacion y de fondo de amortizacion demuestran la forma en que se un modifican las
condiciones de un periodo a otro, lo que serviria para una decision de tomarse como una fuente de financiamiento
mtemo, analizande la Renta de una Anualidad que es el pago periddico de una Amortizacion o ! deposito de un
fondo de amortizacion.



IMPUESTOS, COMO FUENTE INTERNA DE FINANCIAMIENTO.

Las empresas para allcgarse de recursos financicros recurren a diversas fuenies de financiamiento. pero
hay algunas que sc derivan de la operacién de 1a empresa v a veces son dificiles de percibir como en ¢l caso
de algunas contnibuciones v decimos contribucioncs y no impuestos. por lo quc los impuestos $On una rama
de las comrlbucaoncs como a continvacion s¢ detalla -

. CLASIFICACION DE LAS CONTRIBUCIONES

* IMPUESTOS

* APORTACIONES DE SEGURIDAD SOCIAL
* CONTRIBUCIONES DE MEJORAS

* DERECHOS

Dentro de las contnbuciones tencmos como la principal fuente de financiamiento interna los impucstos

IVA

El impuesto al valor agregado es una fuente importante de financiamiento mterno va que sc cobra hasta el -

31 de marzo de 1995 a razon det 10% y posteriormente a razén del 15%. el IVA se cobra al momento de
facturar v se entera dcpendlendo del tipo de empresa al dia 17 del mes stguiente o al dia 17 del trimestre |
vencido. ejemplo

PAGO MENSUAL ) ENERO PAGO 17 DE FEBRERO
PAGO TRIMESTRAL ENERO-MARZO PAGO 17 DE ABRIL
REGIMEN SIMPLIFICADO
DelaAalaG , ENERO-MARZO MAYO El dia cuy o numero sea 1gual al del
nacimicnto del contnbuyente.
DelaHalaO ENERO-MARZO JUNIO
“DelaPalaZ ENERO-MARZO JULIO

Como podemos observar el financiamiento del IVA va de un mes hasta stete meses sin un costo para la
empresa. aunque este plazo puede ampliarse hasta que no exasta requertmucnto por partc SHCP. pagando
una tasa de recargo mensual y actualizande las cantidades onginales

?

[



ISR -

Otro impucsto que nos strve como fuente de financiamiento s ¢l iImpucsto sobre la renta que sc da cn varias
modahdades:

ISR sobre salariaos: en ¢l cual se rcticne una cantidad al trabajador det sucldo quc percibe y posteriormenic
sc Ic paga a la Sccretaria de Hacienda v Crédito Publico en las mismas fechas que ¢l IVA.

ISR dc honorarios y arrendamicnto: el de honorarios es el 10% quc sc ic retiene cn los pago a los
profesionistas aungue cabe aclarar que la retencion de este impuesto solo la hacen las sociedades cn
cualquicra de sus acepcioncs v exclusivamentc a personas fisicas. en ¢l caso de arrendamicnto cs

basicamcentc 1o mismo,
ISR a empresas. esta tal vez es la mavor fuente dc financiamicnto va quc la tasa es del 34% sobrc las
utilidades en forma anual y el financiamicnto es de 3 o 4 meses dependicndo si es persona fisica o moral cn

este caso. también hay que mencionar que ¢! financianmeento no scria por cl total del 34%. debido a quc las
empresas hacen pagos provisionales de acuerdo al coeficientc de utihdad del ejercicio inmediato anterior.

ejcmplo-
COEFICIENTE DE UTILIDAD 1994 10% PARA APLICAR EN 1995 ‘
IMPUESTO ANUAL 1995 34%
MENOQOS
PAGOS PROVISIONALES 3.4% (QUE ES EL 10% DEL 34%)
FWMCIMMO ANUAL NETO 30 6%
Hav que aclarar que esta proporcion anual de financiamuento estrictamente ¢s mayor va que cada pago
provisional se hace mensual y trimestralmente de acuerdo al contnibuyente

OTROS IMPUESTO
- 2% Sobre nominas el cual s¢ puede financiar de su vencimiento mensual al dia 15 del mes sigwicnice

- Contribuciones de segundad social IMSS. el pago del IMSS tiene dos formas de financiamiento para las
empresas

1 Cuotas Obreras
2 Cuotas Patronales

SAR E INFONAVIT

De estos los pagos son bimestrales. solo los paga ¢l patron v el financiamiento es al dia 17 del siguiente mes
- del bimentre vencido.



a) ANTECEDENTES

En la XXXII Convencién Nacional Bancaria, cclebrada cn Ia ciudad de Monterrey N L. del 27 AL 29 de
abnl dcl afio de 1961, ¢l Presidente de la Confederacién de Camaras Industriales propuso quc sc introdujera
a México el negocio jurichco conecido on los Estados Umidos de Nortcamérica como "FACTORING™.

Estc sistcma de financtannento para la industria Ja capacila para adquirir  maquinariz. sustituir la ya
obsolcta por cquipos nucvos que aumenten la produccion. para comprar instrumental que sausfaga las
nccesidades internas v para la ampliacidén de los sisicmas de trabajo. aprendizaje v capacitacton, “esic
sistema dc financiamacnto ticne modalidades muy importantes. entre cllas. 1a de fa compra por los bancos de
las cucntas por cobrar ¥ su pago al contado. sin responsabilidad cn los resultados para el vendedor™

b) LOS FACTORES Y EL FACTORAIJE

Nuestro Codigo de Comercio considera “factores™ a los que tengan la dircccién de alguna cmpresa o
cstableccimicnto fabril o comercial. © esién autonzados para contratar respecto a TODOS LOS NEGOCI0S
concernicnies a dichos cstablecimientos o cmpresas. por cuenta y en nombre de los propictarios de los
mismos (art. 309).

Los fabricantes ingleses nombraban “factores™ en los Estados Umidos de Noricamérica para vender sus
productos textiles v hacian que estos agentes de ventas asumicran la responsabilidad por cl riesgo del crédito
guc otorgaban cn las ventas que Hevaban a cabo

La industria textil principio a desarrollarse en los Estados Unidos ¥ entonces los productores
nortcamericanos, quc necesitaban el financiamicnto mucho mas que los ingleses. naturalmente sc dirigicron
a estos agentes (“factors™) para quc los auxiliaran. Todavia existen organizaciones de “factoria™ que tuvicron
su origen en 1808. asi fue como nacio en Estados Unidos dc Norteamérica el negocio juridico conocido como
“Factoring™ traducido como "FACTORAJE"

¢) EVOLUCION DEL FACTORAJE

Al mismo tiempo sc 1nicio ¢l desarrollo de la industria textil en los Estados Unmidos v loa fabnicantes
norteamericanos se dingieron a los “factors” de los fabricantes ingleses en demanda de financiamicnto
entregandoles sus cuentas por cobrar en garantia dc los préstamos “anticipos” Fuc asi como nacio la
institucion Juridica conocida come “Factoring™ tipica operacion de crédito. traducida como FACTORAIJE.
por ser un acto del factor. - .

En México no ha evolucionado esta funcion porque todo el unempo ha conscrvado s caracter de
“dependiente” de un solo comerciante o industrial

Como consecuencia de el divorcio’entre las funciones mercantiles v financieras. el “factor™ quedo como
una nstitucion financicra en el mas estricto sentido de la palabra El bajo nivel de las ventas textiles redujo
el ingreso del “Factoring™ (Factoraje) v el alto nivel de quicbras en las ncgociaciones mercantiles v fabriles
ocasiond altas pérdidas cn los créditos. fuera por compieto de lo normal

Fue asi como en los Estados Umdos de Nortcaménica s¢ desarrolio el negocio puridico conoaido con el
nombre de “Factoring”™ traducido como “Factoraje”. separado por compieto de las acuvidades de 1a banca
estadounidense ¥ que en un pnncipio consistié en el ~anticipo™ que hacian los “factors™. agentes de ventas o
comisionistas. a los fabricantes respecto de las mercancias que tenian en su poder v de las cucntas por cobrar
por el crédito que los mismos “factors™ otorgaban a los compradores de las mercancias

d) FUNCIONES DEL FACTORAJE



Las funcioncs caracteristicas def Factoraje (“"Factoring™) son las siguicntes'
I El scrvicio mas importante del factor cs la “asuncion™ del crédito y los nicsgos de cobranza

2 La siguicnic funcion mds ymporiantc es ¢l “descuento” de las ventas mediante la adquisicion de las
cucntas por cobrar -

3. También constituyc un scrvicio importantc ¢l olorgamicnio de "préstamos™ que ticnen como garantia ¢l
“inventario”, ¢s decir. el producto va claborado o la materia prima cn proceso de elaboracién

4. Algunas veces, ¢l otorgamicnto de préstamos hipoiccanios sobre activos fijos

El Factoraje ha desemperfiado su mds importante papel cn la gran ingdustria textil noricamcricana. también
ha proporcionado servicio a toda otra clasc dc industrias, compucsta por un gran namero dec pequciios v
medianos fabricantes, quicncs liencn una verdadera necesidad de proteccion del crédite que solamentc el
factor -cnire todas las instituciones financicras de csc pais- pucde otorgarles.

Las industrias de fabricacion de mucbles v de calzade son actualmente bucnos ejemplos del desarrollo
favorable del factorajc. negocio juridico que también se esta usando en una gama de otras actividades. desde
la industna de plasticos hasta la dc juguctes.

Cuaiquier ecmpresa que desea convertir todas sus ventas. ¢n ventas al contado. 0 necesita converur una
gran partc dc su inventario en dincro cn efectivo. encaja dentro de 1a funcién para que fuc creado el

Factoraje.

Para informacién a terceros. sc anuncia la celebracion del Contrato de Factoraje en la prensa mercantil »
sc envian cartas a todos los clicntes cuvas cucntas son absorbidas por el factor. El factor celcbra juntas
especiales con los miembros del departamento de ventas del industrial. para que el factor pueda entgrarse v
esiar en condiciones de contestar favorablemente cualquier pregunia que le hagan los chientes compradores
Este periodo dc transicidn se lleva a cabo la semana anterior a que entre en efecto el contrato Una ves que
estos arreglos especiales se terminan. ¢l Contrato de Factoraje entra en vigor v el fabricante principia a
someter a la consideracion del departamento de crédito del factor, para su aprobacion. todas las érdencs que
recibe de sus clicntes :

¢) MECANICA DEL FACTORAJE

Una de las condiciones mas importantes que sc establece en el Contrato de Factorare es la de que el
fabricante debe de someler a la consideracidn del-depanamento de crédito del factor. para su aprobacion.
todos los pedidos que recibe de sus compradores Sin importar el medio de comunicacidon  todos los pedidos
s¢ manejan por una oficina del factor conocida como “Order Board™ (Consejo de Pedidos). Los empleados de
esta oficina anotan las transacciones que el fabricante desca que les sca aprobadas en hojas de pedidos v las
llevan al “credit man™ (hombre de crédito) responsable de las cuentas de ese cliente.

El “credit man™ ¢s la clave del éxito ¢n el Contrato de Factoraje, va que debe de tomar decisiones rapidas.
cast instantineas. sobre grandes canudades de dincro. para que el cliente del factor reciba ¢l cficiente
SETvICIO a que ticne derecho



Al fin dc cada dia. los clicnics del factor le remiten dos copias de las facturas de los embarque de esc dia.
acompaitadas dc las prucbas documcntales nccesarias, para demostrar G s¢ hicicron las cntregds, tales
como recibos de entregas. expedidos por ¢l corrco o las compafiias de transporic. Una copia sc cavia al
tenedor de libros de “Cuentas por Cobrar™, quc sc agrega a la tarjeta del comprador. La otra copia de la
factura sc usa para preparar ¢l informe de “Cucntas de Ventas™ -que mugstra ¢l valor de venlas de todo cf
mes- v para preparar ¢l informe de “Cuenta Corriente™ que establcee el balance entre ¢l chicnic ¥ ¢l factor,
cslos informes le 50N enviados cada mcs al chente
Una vez que se han hecho 1as anotaciones cn ambos informes. csta copia de la factura sc Ic entrega al “credit
man”. como medida de seguridad posterior respecto de embarques que haga cl chiente sin la aprobactén de
crédito del factor )

La “Cuenta dc Ventas . ¢s la relacién de las ventas brutas. menos todas las deducciones dec cualquier
indolc Lucgo. sc deduce la comision del facior v al resultante s Ic da un futuro “valor-fecha”. basado cn cl
promcdio de fechas papo de las facturas mas un periodo de 10 dias (u otro) autorizado cn ¢l Contrate de
Factorajc. para término dc cobranza Los inicrescs por ¢l ticmpo entre ¢l “valor-fecha™ v la fecha cornente
(quc es la dct fin de] mes correspondicnitc) se deducen entonces. -

La “Cuenta Corricntc” es el remedio por ¢l cual se cfectian los asientos de “retiros™ del cliente » sc
computan los micreses. El dia primero de cada mes. esta cucnta ¢s acreditada con intereses al ttpo del seis
por <iento -0 al lipe que s¢ pacte- sobre ¢ balance del mes anterior, De igual mancra. s¢ causan intereses al
mismo upo. sobre los “retiros™ hechos por el cliente desde ¢l dia en que se efectiian. hasta el dia 4ltimo del

mces

La notificacién de la cesion de las cuentas por cobrar es de cxtrema importancia en ¢l negocio juridico
conocido come “Factoring™ (Factoraje). para cvitar quc ¢l comprador de la mercancia la pague dircclamente
al fabricante -quc es el chenic o acreditado del factor-'y es por ello que se establece en ¢l contrato la
obligacion de hacerla. Esta notificacion ~ efectia estampando un scllo en cada factura, con éstos o parccidos
termenos “Esta factura ha sido cedida v ¢s pagadera s6lo a nuestros factores (Fulanos o Zultanos) a quicnes
debera darse aviso de cualquier devolucidn de la mercancia. asi como de reclamaciones por faltantes. por no
haber sido entregada. o por cualquier otro motivo '

f) COSTOS DEL FACTORAJE

El factor cobra por los senvicios que presta al cliente un porcentaje determinado sobre el volumen total de
las ventas. ¥ ademis recibe ¢l pago de interescs sobre las cantidades de dinero que anticipa o que presta al
fabricante

1

La retnbucion que cobra el factor cubre la asuncion de las perdidas en los créditos que otorga el
acredniado. todo el trabajo dc 1mvestigacion de los créditos. todo cl trabajo de la cobranza. v todos los demas
gastos inherentes al Contrato de¢ Factorajc Para e! fabricanic acreditado este contralo le supone una
reduccion en sus gastos. pucslo que va no tiene necesidad de mantener un departamento de crédito v ebtiene
un servicio altamente especiatizado. sus costos de teneduria de libros se reducen considerablemente. poiquc
la contabilidad de las cuentas por cobrar la lleva el factor. los gastos de cobranza le son pasados al factor. v
sobre todo. el fabricanic va no tenc que absorber las pérdidas por los créditos que otorgo a sus compradores.,

Para determunar el monto de la retnibucion, ¢s dectr. el porcentaje sobre el valor total de las ventas. el
factor debe de tomar en cucnia di ersas crrcunstancias como sigue

1. El volumen de ventas *
2 El promedio de las facturas
3 La naturaleza del negocto



4- El plazo dc las venlas.
5- Scrvicios especiales } — -
6. Reduccidn en ef riesgo.

El tipo de interés comun y corrienic ¢s de! 6% anual sobre saldos insolutos de las cucntas por cobrar.

g) NATURALEZA JURIDICA DEL FACTORAIJE

Sc trata. de una operacion de crédito compleja. que puedc definirse como: “Un contrato por virtud del cual,
" previa deduccion de una reserva, ¢f factor anticipa al cliente el importe de créditos netos contra terceros, no
vencidos, mediante 18 cesion de los derechos de crédito respectivos, asumiendo el factor los riesgos de que no
sean pagados por insolvencia de los deudores y encargindose también del cobro de esos créditos, pudiendo.
asimismo, hacer anticipos sobre mercancias al clientc. que quedardn garantizados prendariariente con la
materia prima ¥ los productos elaborados del acreditado; v en todo caso, temendo derccho el factor al cobro
de interescs sobre los anticipios de numerario v a una comision por sus senvicios.” .

Respecto de su naturaleza juridica tan suigeneris, teniendo en cuenta lo anteriormentc expuesto en relacion
con los elcmentos que integran este negocio juridico, puedc decirse que sc trata de' Cesién  oncrosa de
derechos netos de crédito a cargo de terceros. en que ¢l cesionanio anticipa el cedente ¢l importc de los
créditos, menos una comisién estipulada, v el cedentc le garantiza la existencia v legitmidad de tales
créditos, pero no la solvencia de los deudores. pudiéndose complementar con anticipos sobre mercancias en
una apcrtura de créchio en cuenta corriente con garantia prendana sobre la materia prima y los productos

elaborados.

IMPLANTACION DEL “FACTORING” EN MEXICO

Al inicio de la década de los setenta este servicio fue implantado en México y actealmente eoperan con ¢l
las mas importanies institucioncs bancanas como son Banamex. Bancomer v Banca Serfin, las cuales
cuentan con su propioc Departamento de Factoring. Se basa este servicio en las cuentas por cobrar (o cucntas
cliemes) de las empresas solicitantes v va a ser un apovo para las demds lineas de crédito que ofrecen los
bancos como son: préstarnos directos. descuentos mercantiles, préstamos refaccionanos. préstamos de
habilitacién v avio. préstamos prendarios. etc.. pero también puede darse el caso de que sea la tnica linea de
crédito.

8) CARACTERISTICAS DE SUS DOS MODALIDADES
Aqui es un anticipo sobre la cartera de clientes la cual va a oscilar desde un 70% normalmente hasia un
100%s en casos excepcionales. Dichas empresas necesanamentce tendran que dedicarse a la produccion, 8ct08

de comercto comercales v en algunos casos también, de senicios

Dentro del Factorin nacional. quc es el quc nos ocupa. funcionan dos modalidades a saber- la cobranza
delegada v 1s cobranza' directa

A la cobranza delegada sc le conoce tambien como crédito en libros v bene las siguientes caracteristicas:

1. El financiamiento io otorga un banco con prenda de crédito en libros, sin que haya mnguna afectacién
directa de las facturas. notas o contrarrecibos de 1a empresa.

2. La empresa disponc el monto del crédito de acuerso a su cobranza efectuada



3 La adminstracion de las cucntas por cobrar no documentadas queda a cargo del propio usuario

4 En cstc caso. Factoring no cobra dircctamente ni adminustra. su papel sc va a concretar a la vigilancia
del crédito concedido. medianie visitas periddicas a las cmpresas para constatar sus cstados financicros

5. Factoring chge los chientes de la empresa con los que s¢ va a operar constanicmente-

LA COBRANZA DIRECTA

1. La empresa entregara a Factoring su relacion de clientes. tal como en ¢l sistema de cobranza delegada.
pero a la vez. entregard fisicamenic los contrarrecibos. notas o facturas para que Facioring se encarguc de
haccr ¢sos cobros ¢n fuentes previamente establecidas (Sc pretende en este caso que scan lugares como ¢l
ISSSTE. ¢l IMSS, Tiendas del Gobierno. Tiendas de autoservicio. ctc . para agilizar ¢l cobro de los
documentos)

2. Scra la propia cmpresa quicn sc cncarguc de scleccionar las facturas mas convenientes para que
Factoring las cobrc .

3 Factoring clabora ¢! pagaré por cl crédito que el bance Ic ha concedido ¥ fija ¢l plazo dcl mismo. dec
acucrdo al va contratado

4 Factoring después de cobrar ¢l imporie de esas facturas o contrarrecibos liquidard la parte
correspondicnte a Ia sucursal quc le olorgd cl crédito.

Para podcr oblener esle servicio. es necesano en ambos casos la telcbracidn de un contrato con cl banco al
que se recurra ¥ otro con ¢l Departamento de Factoring de la misma iristitucion El plazo de los contratos ¢s
de un aflo normalimente, pero puede ser ampliado o cancelado, de acuerdo a las necesidades del usuario
Se ha establecido un minimo de 5 millones dc pesos en este tipo de operacioncs ¥ un maximo abierto a las
posibilidades de la empresa  Aparte de la tasa de interés pactada s¢ cobra una comision del 0.5 al 3 al mullar
mensual sobre ¢l plazo del contrato ¢n el caso de 1a cobranza delegada Esta misma tarifa ¢s también para ia
cobranza directa mas una pequeia cantidad por cada factura o contrarrecibo entregados

b) VENTAJAS DEL FACTORING

1 El obycto de este servicto es proporcionar a las empresas un nuevo tipo de financiamiento en apovo a las
otras lincas de crédito que las empresa tenga )

1l Factoring proporciona por asi decirlo. una mavor hiquider a las empresas que lo usan. va que
convierten practicamenie las operaciones a plazos. en operaciones de contado. al recibir las facturas. notas o
contrarrecibos )

Il Es un crédite revolvente. en donde el usuario va a manejar este capital de la mancra que mas ie
beneficic a los fings en que esta encamunado,

IV Los mntereses devengados por este servicio. se cobran mediante escalas mensuales por el capital-
dispucsto cn esc pertodo. no por anticipado. como en los Préstamos Directos o Descuentos Mercantiles
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Finantas Pwa\ Q[\e_(_u'{\\;q e

" NECESIDADES DE FINANCIAMIENTO. Jinancieros
~ De acuerdo a la situacion prevaleciente en la economia nacional durante los Gitimos
effos, es muy dificil que alguna empresa realice sus operaciones con recursos
propios al 100 %. Por lo tanto, se ven obligadas a recurrir a la obtencion de algin

tipo de crédito, que les permita cubrir las necesidades existentes.

La solicitud del crédito debe estar en funcién de las expectativas que guarde cada

empresa, porque en base a ello le sera otorgado.

Al hacer referencias a las expectativas de las empresas, se considera las

necesidades que tengan asi como los objetivos que desean lograr cen la obtencién
del crédito.

Podemas establecer en forma enunclativa, que genera(menfe las empresas buscan

financiamiento para lograr dos objetivos: crecer o mantenerse.

ot
Compra de materia prima

+ Manienerse Capital de irabajo transiterio -

Amortizacién de pasivos
k)
PEQUENA EMPRESA . x
{Necesidades) _ Aumento de capacidad
' productiva

e Crecer’
Liegar a nuevos mercados -

Capacﬂaci{m

En el esquema anterior se muestran los objetivos que desean aicanzar las
Pequeifias Empresas al cubnr sus necesidades; en cada objetivo se definen
diferentes conceptos de necesidades, pero esta definicién no es ni exhaustiva ni

fimitativa, puesto que existen otros conceptos que pueden integrarse c pueden



aparecer en ambas definiciones. Por cuestiones de didactica, se presenta la

_ clasificacion seffalada en el cuadro anterior.
2.1. PARA MANTENERSE.

Ante una situacion economica mala, representada por la disminucion de las ventas,
los altos precios de los productes, alfos indices inflacionarios,  entre otros
indicadores, que afectan en forma directa a las pequefias empresas. Estas lo
resienten en la falta de liquidez que es esencial para la continuidad de sus

operaciones y para cumplir los diferentes compromisos que haya contraido.
En las circunstancias anteriores las Pequefias Empresas, tienen dos caminos:

e Esperar que {a mala situacion pase y que de nueva cuenta su empresa
sea tan productiva como en un inicio. En este sentido se coire un riesgo
muy alto, debldo a que por la fatta de liquidez y/o solvencia, se vea
presionado por sus acreedores, y llegue a la necesidad de cerrar su

" empresa por no poder cumplir con sus obligaciones.

o La otra es hacer una evaluacién objetiva de su mercado y en base a ia
viabilldad de su producto, establecer en forma clara las prioridades que

debe cubrir tanto en el corto como en el largo plazo.

La segunda es fa opcién mas recomendable, debido a que en todo caso que [a
empresa no tenga posibilidad alguna dentro de su mercado, tiene la oportunidad de
camblarse a otro mercado mas atractive o que por lo menos le de seguridad pars

su operacion.

El financiamiento debe estar directamente relaclonado con la naturaleza de la
" necesidad que se vaya a cubrir; es decir, si el financiamiento es a corto plazo los
resuitados de la inversion realizada.con él, tamblén deben ser en el mismo periodo;
sl los resultados van a tardar en presentarse, entonces el financiamiento debe ser a

un largo piazo.



Las necesidades mas frecuentes por las que se ve obligada una empresa a solicitar
financiamiento, para mantener su operacion, son. compra de materias primas,
‘caplital de trabajo, amortizaclén de pasives, entre otras. o

2.1.1. COMPRA DE MATERIAS PRIMAS.

La adquisicién de las materias primas es de vital importancia para ia operacién de
la empresa, debldo a que la falta de estas, provoca paros en la produccion los
cuales representan un costo muy alto, debldo a que aunque no se produzca la
empresa debe cubrir los costos fljos que tiene. |

En la mayeria de las situaciones las materias primas son de origen extranjero, fo
' que origina un problema mas, y s que e! proveedor exige que los pagos por la
materia prima se hagan en la meneda del pais del proveedor o en su caso con la
moneda denominada délar americano. Otro de los problemas es la dificultad que
enfrenta la Pequefia Empresa, para obtener crédito en forma directa por parte del

proveedor.

La Pequefla Empresa ante la mala situacién que guarde su mercado no tiene ia
posibilidad ni los recursos suficientes para realizar pagos contra entrega de
mercancias y mucho menos para realizarlos con monedas extranjeras; por fo cual
se ve en la necesidad de solicitar créditos, para poder obtener las materias primas. |

La empresa al momento de solicitar el crédito, debe eveluar factores tales como el
tiempo del proceso de produccion, as! como del de distribucion (venta) y el de
recuperacion. Sinc se cdnslderan estos tres factores al momento de solicltar el
crédito, probablemente acepte un plazo de pago dei crédito menor al tiempo que va
ha tardar en recuperar el valor de los productos fabricados con aquellas materias

primas.
2.1.2. CAPITAL DE TRABAJO TRANSITORIO.

Dentro del concepto de capital de trabajo, considero los siguientes rubros que son

esenciales en la operacion de la empresa, y que por la faita de liquidez en



mencionados son los gastos de produccién, administracién y ventas {considerando
dentro de cada uno de ellos lo referente a pago de sueldos'y salarios, asi como los
gastos menores no Incluye pago de materias primas o de maquinaria, ni

amortizacién de pasivos).

Toda empresa tiene como prioridad méxima el cubrir los sueldos y salarios de los
empleados y trabajadores, pero como se menclonc en renglones anteriores los
problemas de liquidez afectan de tal manera que en ocasiones la empresa no tiene
para cubririos. La empreSa debe de prever, estas situaciones y en base a la
elaboraclén de flujos de caja, poder determinar en que momento se debe solicitar el
crédito; por lo general este tipo de créditos son a muy corto plazo, por lo tanto la
empresa debe teher muy bien visuailzado cuando lo va a necesitar y cuando lo va a
peder pagar. “Se destinan al financlamiento de las Inversiones de activos

. ]
circulantes™ .

Muchas de la empresas con respecto a los .gastos menores, optan por ejercer
fuertes programas de disminucién de gastos, amparados bajo los conceptos de
eficiencia y preductividad. Algunas otras, llegan a solicitar créditas para cubririos,
‘pero las caracteristica principal de este tipo de créditos es que son a muy corto

plazo.
2.1.3. AMORTIZACION DE PASIVOS.

La amortizacidn de ins pasivos se refiere al cumplimiento de las obligaciones que ia
empresa contrajo con terceras personas. Estas obligaciones contemplan el pago de
impuestos y aportaclones de seguridad social, as!{ como el pago de acreedores,
proveedores de bienes y servicios y de deudas contraldas con Instituciones

financleras.



La Pequefia Empresa que pasa por problemas de liquidez, los conceptos anteriores
en ocasiones se ve en la necesidad de suspender el pago de estos, aunque tiene

“un rlesgo y costa muy alte el realizar tal acto.

« El suspender ei pago a proveedores de bienes y servicios significa, perder
un financlamiento que otorgaba el proveedor, ademas de que las
siguientes operaciones de compra de materiales se tendrian que hacer de
contado o en caso extremo el proveedor se nhegarfa a vender los

materiales o serviclos solicitados.

e Dejar de pagar Impuestos y aportaciones de seguridad soclal, conlleva a
un delitc que puede originar hasta la perdida del patrimonio de la

empresa.

¢« El no pago de los créditos obtenidos ante instituciones financieras,
ademas de representar un alto costo poer los Intereses moratorios,
marcaria una mata Imagen de la empresa ante las instituclones financleras

para las siguientes solicitudes de credito.

En estos aspectos la Pequefia Empresa no encuentra ningan instrumento financiero
que le permita hacer frente a estos requerimientes.

2.2. PARA CRECER.

- En época de crecimiento econémico, las diferentes empresas que conforman la

_planta productiva, se ven en la necesidad de aprovechar las oportunidades que se
presentan por la derrama econtmica que se genera, es decir, deben de mejorar o
ampiiar los productos o servicios que ofrecen, para lograr una mayor participacién

dentro de su mercado.

La Inverslén que deben de reallzar las empresas que llegan a estar en esta
situacién, por lo general es a largo plazo. Puesto que el tipo de necesidades -
enunciadas en rengiones anteriores también las tienen, pero ias cubren con los

fijos de efectivo que se van generando por {a operacion normal de la empresa. Por



sus necesidades de financiamiento, se traducen en aquellas operaciones en
las que la Empresa no espera obtener una recuperacion en el corto plazo, sino que
fos resuttados los obtierie en el mediano y largo plaZo. Aigunas de estas
necesidades son: aumento de capacidad productiva, llegar a nuevos mercados,

capacitacion del personal, entre otras.
2..2.1. AUMENTO DE CAPACIDAD PRODUCTIVA.

La empresa ante un mercado creciente también debe crecer, para lograr ocupar los
huevos segmentos de mercado. Pero esto implica realizar una inversion en todos
sus procesos productivos para ast lograr un Incremento en su capacldad

productiva, que le permita competir.

El incremento de capacidad productiva, se puede presentar bajo dos conceptos, los

cuales san:

¢ Adquisicion de nueva maquinaria: al paso del tiempo la maquinaria y
equipo se van volviendo obsoletas y al no renovarios la empresa corre el
riesgo de perder oportunidades por ias fallas de su maquinaria o porque
su competencia tiene tecnologia de punta. Al renovar la maquinaria y
equipo la empresa debe buscar establecer economias de escala en sus
dferentes procesos productivos, que le permitan eflcientar sus
operaciones, lo cual se evalia en base a la productividad y reduccién de
costos y gastos que se logren a partir de la adquisicién de la maquinaria
y/o equipo. Es por elio, que la empresa busca altemativas que le permitan
Ir sustituyendo su maquinaria y equipo; pero estas altemativas que la
empresa requiere, se deben de caracterizar por permitife tener la holgura
necesaria de tiempo y un costo por el uso de la misma que le facilite
realizar sus operaciones sin tener presién. Uno de los principales
problemas a los que se enfrenta la empresa cuando desea renovar su

maquinaria'yfo equipo, es que estos, en su mayoria son fabricados en el

extranjero; nuestro pafs al no contar con techolegia de punta, depende en



gran medida de los avances del exterior, que en algunas ocasiones las
empresas se ven obligadas a adaptarse a las caracteristicas de Ila

maquinaria y/o equipo que le son ofrecidas.

s

o Adaptacion de instalaciones: ante la necesidad de incrementar su
capacldad de produccidn, la empresa segun sus necesidades puede optar
por ampliar e area geogréfica o ajustarse al espacio con que cuenta en
ese momento para reailzar sus operaciones. Este incremento en la
capacidad productiva, puede ser por el aumento de las lineas de
produccién o por la compra de maquinaﬁa y equipo. En esta situacion la
empresa se ve en la necesidad de modificar sus Instalaclones, lo cual
representa un costo elevado que en ese momento la empresa no puede
solventar, por lo tanto, busca firianciamiento para lograr realizar sus
objetivas. Este financiamiento debe también reunir las carﬁdéristlcas

mencionadas en el punto anterior.
2.2.2. LLEGAR A NUEVOS MERCADOS.

La empresa modema no debe conformarse con el estar bien posesionada dentro
de su segmento de mercado, porque ante la apertura comercial que se esta dando
a nivel mundial y sobre todo en nuestro pals, la competencia cada dla es mayor y
se ve obligada a competir con productos provenientes del extranjero.

Las empresas haclonales deben de prepararse para hacer frente a la competencla
del exterior. Y no conformarse con el mantener tan sélo una narte del mercado,

sino que debe comenzar a pensar en buscar nuevos mercados.

La tarea de ublcar nuevos mercados se debe Iniciar a partir de las posibilidades de
la empresa ya sea para atacar nuevos nichos del mercado o para llevar Integrarse
de lleno a ese proceso de apertura comercial y llevar también efla sus productos al

exterlor.



e desarroilc que lleva la
sociedad obliga a que los productos y servicios que requiere sean
integrados de tal forma que no tenga mayor probiema para obtenerios. .Es
declr, con el .crecimiento del mercado aparecen necesidades de los
consumidores y estas en ocasiones pueden ser cubiertas con productos o
serviclos que vienen a ser complemento del producto lider de la empresa.
Pero antes de realizar cualquier inversién para generar una nueva linea de
productos o modificar el ya existente, la empresa debe evaluar las
expectativas que a futuro representa reallzar la Inversién, por lo que la
empresa debe de realizar una serie de estudios (de mercado y técnico) y
prucbas que implican un costo y tiempo. Son pocos los productos y
servicios que de inmediate ofrecen resultades, por lo tanto, la empresa
debe de buscar fuentes de financiamiento para realizar estas acciones. E!
riesgo es aito y como se menciono los resultados tardan en presentarse.

s Mercados externos: ante la apertura de la economia, la empresa también
tlene la posibliidad de llevar sus productos a nuevos mercados en el
exterior. Aqui la desventaja que tiene la empresa es que por los términos
© acuerdos en que reailzan las operaciones, en ocasiones las empresas
no recuperan de Inmediato el valor de las operaciones. Y esto dcaslona
que la empresa durante todo ese periodo, sea quien aporte todo el capital
para realizar la operacion; esto ocasionaria que destinara fondos de otras
actividades para cubrir los costos (pago materia prima, man.o de cbra) y
gastos realizados pof ia exportacion. Por lo generai tarda un pericde de
90 a 180 dias en recuperar el importe de !a operacién, la empresa
requiere de fondos desde un principlo para lograr solventar jos diferentes
gastos generados por la exportacién

2.2.3. CAPACITACION.



Este punto es complemento de los dos anteriores, si la empresa esta en una etapa
de crecimiento, s necesario que su personal también crezca, para hacer frente a

‘las diversas necesidades que se presentan durante ese proceso.

Las necesidades de capacitaclén parten desde contar con personal ca;iﬂcédo no
sélo en las partes altas de la organizacién, sinc en toedos y cada uno de los puestos

de ella.

De nada le puede servir a la empresa el adquirir la maquinaria mas moderna, sl
esta no es aprovechada al 100%, por desconocimiento de su forma de operar, ¢ dé
' poco pueden senvir los grandes planes de expansldn, ya'sea buscar nuevos nichos
de mercado o llegar a mercados extemos, sl la informacién que se requiere para la
oportuna toma de decisiones flega tarde y no es conflable.

La empresa puede obtener los mejores créditos y en inmejorables condiclones para
su pago, estos creditos pueden ser aplicades a grandes Inversiones, pero sl el
personal de la empresa no cuenta con la capacitacién debida para tograr los
objetivos fllados, de nada servira todo lo hecho.

Las necesidades de financiamiento de la empresa deben ser vistas en forma .
Integral, para saber la viabilidad que esta puede tener en un futuro.
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-Satistacen 'las necesidades de i{os ahorradores en o

referente a sus preferencias en los plazos,

-Ofrecen a las unidades productivas vanas alternativas de

. financiamiento a diversos plazos.

-Logran {a diversificacion de riesgo para los ahoradores.
aumentando sus rendimientos y muitiplicando ei origen de

los recursos para los inversionistas.

-Aumentan la disponibilidad del _Capttal para ei inversionista,
sin alectar A liguidez del ahorrador. ‘
Estas funciones permilen. segun la C.F. Carmer
Camara Rédriguez, que los sistemas financieros sean una base para ei
aumento de la capacidad productiva de la sociedad. 1o que conduce A

proceso de- formacion del capitai. elemento fundamental para el

desairolio economico de curiquier pais capitalisia..-

En México. el sistema ftinanciere esta coniorrmago
esencialmenie  por  Ias  autoridades hacenaanas (S.H.C.P.). las
institucionés de arddito (Sistema Bancano). organismos e Instituniones

Que  complementan  transacoiones  financieras  (Orgamismos e

[l

INstituctones Auxilares de Credto) y ei mercado de vaiores (Casas d

Bolsa), Esic impica gue & sisléma inancierdo maicand puede ser



definido como: el mercado financiero en donde estan invoiucrados el
conjunto de organismos e instituciones que captan. administran,
canalizan el ahorro y la inversion de los recursos financieros de una
entidad econdmica, asi también como de los sectores pfoductivos,
econémicos del pals. mismos gue se encuentiran en un Marco lega

gue reglamente 10s derechos y obligaciones de los 'pamr:ipantes (103

Retomando los eiementos gue tntegran ai sistema
financiero mexicano se puede decir que la S.H.C.P. (Secretana dge
Hacienda y Crédito Publico) es el 6rgano rector del sistema. es ia
autoridad encargada de emitir disposiciones de caracter general
orientadas al desarrolto equilibrado del sistema y para elio se apova e
organismos o comisiones 1ales como: el Banco de México. 1a Comisidn

Nacional Bancaria y de Seguros. y la Comision Nacional de Valores.

El Ban(‘.o de México es ei agente tinanciero dei gobieing
tederal encargado de dictar & implantar ia poiitica monetaria dei pais Su
responsabilidad la cumple principaimenie regulando los termunos v
disponibiiigad del aredito conjuntamenie con la oferta de dinere Esto o
realiza basicamente a traves de tegular fa emision y cucuiacion de
monedas v bilietes: al Actuar como DANCo dé reservas entie 1As
nsttuciones bancanAas y iungr respentoc A estas como camaia de
COMNESNSACIoN. A1 requial 105 cambios de divisas v ejercer ef coniro de
CAMBIOS. ademaAs de imtetvenit en tas operaciones de cradito interna v

extarnc dei Gobietne iederal



La Comision Nacional Bancaria y de Seguros tiene
como funcion primordiai el inspencionar y vigilar a {as instituciones d=
nreditc y a sus organizaciones auxiliares. Esta comision se constitlive
nor un pleno y un comité permanente; el pleno opera como un organo
consultivo y se integra por seis vocales designados por la S.H.C.P. y por
tres representantes de Ias instituciones de crédito; el comité permanenis
se encarga de la inspeccion. vigitancia. tramitacion y ejecucion de las
normas relacionadas con las instituciones, se inlegra por vocales
nornbrados por ta S H.C.P. y por tres representantes de ias institucionss

de crédito.

La Comusion Narionai de Valores es el organismo
encargadce de regular e mercado de valores y de vigiar A debiaa
observancia a 1a Ley ael Mercado de Valores: en la que se establece
que la Comsion Nacional de Valores debe inspeccionar y wigilar el

funcionamiento de los Agentes v Bolsas de Valores: inspecrionar

e

vigilar a los emisores de valoras lnécritos en el Hegistro Nacionai de
Valotes e iniermedianos, dictar medhidas de caracter generai & los
.f;gemes y Bolsas de Valores, ordenar 1a suspensidn de cotizacion de
valores cuande en el mercado existan condiciones de  desorden:
Interveni aaministrativamentie a (03 Agentes v Boisas de Vaiores

cuando el CASO 10 Aamelite,



También incluye el inspeccionar -y vighar &
funcionamiento del instituto para ei Depodsito de Valores: formar ia
estadistica nacional de valores; hacer publicaciones sobre et merado
de valores y certificar inscripciones que obren en el Registro Nacionat de

Valores.

Después de conocer A 10s organismMos que Auxiian
A la S:H.C.P. v las caracteristicas generales de el Sistema Finanaiers
Mexicano es nhecesano precisar a el Sistema Bancario. sistemz
compuesto por sociedades de crédito clasificadas principalmente en dos
grupos de acuerdo A su especialidad:

Banca Comercial: Se considera dentro de es(a
caiegotia a la banca de deposito. ahorro, financiera & hipotenana
Realizan operaciones a corio plazo financiando el capital de irabaic ae
lag empresas v fomentando A produccidon con operaciones A largoe

plazo

Banca de Fomento: Se especiaiiza en la promanién
de Droyeclos envAminados A ei desarrcile de 12 infraestructura nacionat:
ios finanniamientos otoigados scn Be gran magniiud y. por ic geneial ios
Hesgos v DiAZOos de recuperacion requeren de subsidios provenientes

dal gomerno fegerai



Otro aspeclo importante son las organizaciones
auxiliares de crédito que se integran por las aseguradoras, !as
instituciones de fianzas, los almacenes generales de dgpésito v las
uniones de crédito. cuya funcién es complementar al sistema bancario.
Los almacenes generales de dep6sito tienen la funcién de almacenai,
guardar{; conservar bienes o0 mercancias, y la expedicion de cerificados
o bonos prenda. Las Uniones de Crédito son agrupaciones de personas
fisicas 0 morales que se constituyen en agrupacion para obtener crédito
y estas pueden ser de agricultores. industriales, comercianies vy
ganaderos.

Todo lo anterior permite entender que la banca
tiene un papel fundamental dentro del Sistema Financiero Mexicang ya
gue esta cumple con una serie de Actividades aque le permiten a este
cUmMpIir con sus objetivos y metas. Ademas de que tambiéen permite dar '
naso Al siguiente punto en el que se tratara ta referente & los

instrumentos arediticios en Méxmoﬁ
1.3. Los instrumenios Craditicios en México.

A lo iargo de los siguientes puntos se explicaran el crédiio 'y sus
instrumentos ya que como la ganca tiene dentro de sus funciones el
olorgarniento del credito para financiar el capital de trabaio v la

PrOdUCCIon. POF 10 Gue A CONINUACION 'MNICIATEMOS con el concento de

Credito y sus caractensicas,
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EL ANALISIS DE CREDITO

IMPORTANCIAI

INGRESO PRINCIPAL DEL BANCO

- 3w
PR e e -

COMISION
TASA
RECIPROCIDAD

'ACTIVIDAD DE MAYOR RIESGO

CARTERA VENCIDA
RENOVACION

REESTRUCTURA

L P hs 8 i o el b B im0 A




RECUPERACION DEL CREDITO
~ ASPECTOS ADMINISTRATIVOS ?
| CREDITOS VENCIDOS, INTERES NORMAL Y MORATORIO|

]
i
t
i

RIESGOS I

1314 CARTERA VENCIDA . _
13156 AMORTIZACIONES VENCIDAS
1316 OTROS ADEUDOS

1317 CREDITOS VENIDOS A MENOS
1319 INTERESES DEVENGADOS
1320 INTERES VENCIDO

CONDONACION

RECUPERACION PARCIAL |
CAPACIDAD DE PAGO I

GARANTIA
MERCADO

CONVENIENCIA INSTITUCIONAL




REESTRUCTURACION DEL CREDITO

TIPO DE CREDITO
PLAZO Y FORMA DE PAGO
GARANTIAS

AVALES
EXPEDIENTES
CERTIFICADO DE ADEUDO
ESTADOS FINANCIEROS
VERIFICACIONES"

AREA DE NEGOCIOS —* JURIDICO

CREDITOS S/ GTIAS ' 45 D.N
CREDITOS C/GTIA 60 D.N
PERSONALES 4° MES
ABCD: 4° MES
HIPOTECARIO 4° MES

AREA JURIDICA SUPERVISIGN

-

1

i
Y
'

i

n
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RECUPERACION DEL CREDITO
ASPECTOS JURIDICOS

- ADJUDICACIONES
DACION DE PAGO
AVALUO: -

CONVENIO JUDICIAL

REDOCUMENTACION-
CAPITALIZACION : .-
INTERES NORMALES Y MORATORIOS |

'COMISIONES Y GASTOS DE JUICIO
CASTIGOS




GARANTIA

CRECIMIENTO EN VENTAS
CiC

INVENTARIO .
ACTIVOS FIJOS %

GARANTIA

PASIVOS VENCIDOS. -
ESTRUCTURA PATRIMONIAL- -
OPERACIONES NO RENTABLES
OTROS GASTOS

1

vt



|

-

IDENTIFICACION DE RIESGOS

DEMORA EN LA ENTREGA DE ESTADOS FINANCIEROS

CONCENTRACION DE LAS VENTAS -
DISMINUCION UTILIDAD DE OPERACION -
AUMENTO DE INVENTARIOS

DISMINUCION DE EFECTIVO

CRECIMIENTO DE DOCUMENTOS POR PAGAR. _
INCREMI NTODE GASTOS FINANCIEROS-

PRESTAMOS FUERA DEL PERIODO ESTACIONAL - -

IMPUESTOS MOROSOS: " - +. -

VENTA DE ACTIVOS. . - - -fus
REDUCCION DEL PERSONAL

DISMINUCION DE BENEFICIOS A EMPLEADOS
ACTITUD NEGATIVA DEL PERSONAL

. CLIENTE NO RESPONDE LLAMADAS
TELEFONICAS




Jq ' EVALUACION DEL CREDITO I

MONTO -
DESTINO
‘ I TIEMPO
CON QUE

CON QUIEN

APLICACION DE LA TECNIC
LOGICA
SENTIDO COMUN

ENFOQUE §

R

- ‘MEDIDA | -
’REDITO VS RIESGO EXPERIENCIA |
‘ . CLIENTE

m A TIo T some gy gy




NORMAS Y POLITICAS PARA LA TRAMITACION DEL CREDITO

GENERAL

seuemumn

CUESTIONARI® BE INFORMACION
BEPORTE BE VISITA
MEMORAKDAM JUSTIACATIVO

LEGAL

ESCRITURA CONSTITUTIVA (BPP. y €l
MOBIACACIGNES

ESCRITURA BE PODERES

BICTAMEN

CONTABLE

ESTADOS FINANCIERSS (2 DLTIMOS EIERCICIOS)
. RECIENTES (ANTIGUEBAB NO > A 3 MESES ) |
. RELACIONES ANALITICAS [PBINCIPALES CGENTAS)
~ FIRMABSS EN OBIGIY 51 PERSONA C/HEOLTABES)
- BICTAMINARAS -
"_ CONTRATOS DE PASI¥OS A LARGO PLAIS
PROFSRMAS
. PROGRAMA BE INVERSION
> ESQUEMA BEPASQS
FLBJO BE CAIA |
ESTABSS BE COSTS BE PRODECCISN
ESTAB® BERESULTABSS
BALANCE




REFERENCIAS |
COMERCIALES (NOMBREDIRECSION Y TELEFONO] ©
BANCARIAS (No. BE CUENTA Y SHCURSAL) |
SENICRER (CREBITOS MBLTIPLES) -

GARANTIAS |

INMOBILLARIAS (ESC.PROP.BP2.y C.JAVALEO |

UNIDAB INBBSTRIAL [REL ACTIVOS F1J@S )

PRENDARIAS [FACTURAS, TIT. BE CREDITS, CERTBEP. Y BONO DE PREHDA!

AVALISTA

RELACION PATRIMONLAL FECHA NOMBRE BF.C. BOMICILIO
EDO.CIVIL ACTA MATRIMONIO FM2 S/EXTRANIERO

BIEHES INMIERLES (RP.P.y CL ACCIONES , VALORES, 8TROS
RRT. 112

ESC.CONST.RPP.YE. .
ESTAROS FINANCIERDS
CLAUSBLA BE AVALISTA




EVALUACION DEL RIESGO CREDITICIO

ADMINISTRACION

CAPACIDAD
ESTRATEGIAS
'MERCADO
SECTOR
DEMANDA
OFERTA
FINANCIERO
VENTAS
UTILIDAD
LIQUIDEZ
CAPITAL
GARANTIAS
DESCRIPCION
VALUACION
LIQUIDACION AVAL
PROPORCION '

sy
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~ INFLACION

-

< [(INPC1)I(INPCAu)-1]100

INCREMENTO EN EL PRECIO DE LOS BIENES Y SERVICIO

'COSTO DEL DINERO

'DISMINUCION DEL PODER ADQUISITIVO DE LA MONEDA

ACUMULADA [(1+&)(1+&)-1]100
REMANENTE [(1+&)/(1+&)-1]100"
ANUALIZADA [{1+&)" -1]1100

PROMEDIO  [(1+&)'™.17 100

e I LI T




-METODOS DE PAGO

AMORTIZACIONES IGUALES S/ SALDOS INSOLUTOS

PAGOS IGUALES DE CAPITAL .

PLAZO LIGADO A VIDA UTIL DEL BIEN ADQUIRIDO
PLAZO DE GRACIA

RECOMENDADO EN EPOCAS DE POCA INFLACION

PAGOS IGUALES
PAGOS IGUALES DE CAPITAL E INTERES

" BIENES DE CONSUMO, VIVIENDA, ARRENDAMIENTOS

RECOMENDADO EN EPOCAS DE BAJA INFLACION Y.
TASAS FIJAS.

SISTEMA DE PAGOS A VALOR PRESENTE
RECOMENDABLE PARA REESTRUCTI!RAR
EMPRESAS |
CON PROBLEMAS DE LIQUIDEZ

NO REQUIERE PERIODOS DE GRACIA .
REFINANCIAMIENTO DE INTERESES

ubDI‘s

UNIDAD DE CUENTA DE VALOR REAL CONSTANTE,
SIRVE PARA DENOMINAR CREDITO E INVERSIONES,
NO ES UNA MONEDA, SU CONVERSION SE EFECTUA
A %S, CALCULANDO EL IMPORTE RESPECTIVO AL DIA
EN QUE SE HAGA LA OPERACION,(INP C).

taan . SisoTorxcatan e

[ ——




CREDITO BANCARIO CORTO PLAZO

OPERACION POR MEDIO DE LA CUAL SE OTORGAN
DIFERENTES TIPOS DE FINANCIAMIENTOS A
PERSONAS FISICAS Y MORALES
1.- GPERACION EVENTUAL
2.- LINEA DE CREDITO

1302.- PRESTAMO DIRECTO 0 QUIROGRAFARIO
1301- DESCUENTOS MERCANTILES
1303.- PRESTAMO CON GARANTIA COLATERAL
1304.- PRESTAMO PRENDARIO

6105.- CREDITOS COMERCL LES

1106.- REMESASIN CAMING. -

CREDITO ESPECIALIZADO




‘ LARGO PLAZO O CONTRACTUALES I

1305.- CREDITO SIMPLE Y EN CUENTA CORRIENTE
| CREDITO SIMPLE
CREDITO EN CUENTA CORRlENTE

-1306.- CON GARANTIA DE UNIDADES INDUSTRIALES
1307.- HABILITACION O AVIO

1308.- CREDITO REFACCIONARIO
- 1309.- PRESTAMOS INMOBILIARIOS <
1310.- PRESTAMOS A LA VIVIENDA- N T

1311.- CREDITOS CON GARANTIA INMOBILIARIA
1312.-CREDITOABCD

ARRENDAMIENTO
FINANCIERO ‘ PURO

®____




TASAS DE INTERES

".NOM NAL LA QUE SE PACTA

EXPRESION ANUAL
© 36% ANUAL .36 /12 3% MENSUAL

G .‘:(( -+ _'_?_;"}__—\

| EFECTIVA: LA QUE SE PAGA O RECIBE
-- EQUIVALENTE AL PLAZO
[ (1+im)" -1 ] 100

[(1+.3604 )° - 11100

[(1.09) -17100
Te=41.16

TASA REAL: LA QUE NO CONSIDERA LOS
EFECTOS DE LA INFLACION

[(1+&)/{(1+ &)-1]100




